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Fikri KURT
ORSAD Baskan!

Miihendis ve kalifiye eleman bulma konusunda ciddi sikintilar yagayan tekstil
sektoriibusorunu agmak i¢in cok olumlu bir girisimde bulundu. Ticaret Bakanli-
g1, IHKIB, ITHIB, IDMIB ve Istanbul Tekstil i§veren1eri Sendikasrnin ighirligiy-
le tiniversitede 6grencilerimizin tekstil mithendisligini tercih etmelerini tegvik
edecek cok giizel bir proje gelistirdik. Bu, son derecede 6nemli bir gelismedir. Ik
20bin’e giren ve tekstil boliimunii tercih eden 6grenciler bundan sonraegitim ha-
yatlarisiiresince herayasgariiicretalacaklar. flk 20ila50 bin arasina girip tekstili
tercih eden 68renciler ise asgari licretin ylizde 70’ini alacak. 50 bin ila 80 bin ara-
sina girip tekstili tercih edenlere ise asgari licretin yarisi1 édenecek. Ayni zaman-
da tekstil miihendisligi okuyan 6grenciler isyerlerinde ¢aligtirilabilir konumda
olacak. I§ garantileriolacak. Okuldateoriyi, isyerinde de pratigi 6grenecekler. Bu;
sektoriimiiz acisindan ¢ok miijdeli bir haberdir. Universitede tekstil mithendis-
ligini secen 6grencilerimiz icin de cok 6nemli bir firsattir bu. Bunun stirdiiriile-
bilir hale gelmesi i¢in de elimizden gelen cabay1 harcayacagimizi belirtmek iste-
rim. Tekstil, yan sanayisi, konfeksiyonu, tekstil terbiyesi, boyahanesi, kumag ve
dokuma iiretimi ve pamuk ipligiyle cesitlendirilmis i dallarina ve kapsaml ig
imkanlari olan bir sektordiir. Ogrencilerimizin bunu goriip, iiniversite tahsilleri-
ni tekstile yonelik yapmalari en biiylik arzumuzdur. Tekstille ilgili meslek lisele-
rinde okuyan 6grencilerimizin de tiniversitede tekstil mithendisligi kazanmala-
rinin 6nii de acilmig durumda. Katsay1 anlaminda meslek lisesi 6grencilerimizin
desimavdacok onemliavantajlariolacak. Ancak kimse masabagindamiihendislik
yaparak para kazanmay1 diigiinmesin. Emek yogun iscilig§imizle beraber bilgi ve
teknolojimizi geligtirerek sahada olmak durumundayiz. Bunu becerebilecek bir
yapiy1olusturmamizgerekir.

Gegtigimiz aylarda konkordato ilan eden firmalarin sektoriimiizii cok magdur
ettigini siklikla vurgulamistik. Firmalar konkordato ilan ederek ‘Ben Devlet ga-
rantisi altindayim’ diyor ve bu durum da alacaklilarin elini kolunu bagliyor. Diger
taraftan firma sahipleri kendi liiks yagantilarindan 6diin vermeyip villalarinda
oturmaya, liiks araclarlagezmeye devam ediyor. Alacakli firmalarise bu alacakla-
ritahsiledemedigindeniflasin esigine siiriikleniyor. AvrupaBirligi'nde bu durum
oldukca adilane bir bigimde ¢éziiliiyor. Devlet konkordato ilan etmek isteyenin
tiimvarligina el koyarak ona asgari ticret baghyor. Diger taraftan da o kiginin tiim
borglarini iistleniyor ve ddiiyor. Ancak fabrikasini, evini, arabasini elinden aliyor.
Boylece suiistimallerin 6niine ge¢gmis oluyor. Tiirkiye'de de benzer biruygulama-
y1arzuediyoruz.

2019'un ilk alt1 ay1 sektor ihracatimiz agisindan oldukea verimsiz gegmistir.
Avrupa’dabirdaralmavar. Irak, Suriye, Misir, Tunus gibiiilkelerde yagsanan siyasi
istikrarsizliklar ve catigmalar neticesinde bu lilkelere ihracatimiz da azaldi. Sek-
tériimiiz eski karliliklarindan ve heyecanindan uzaktadir. Icerideki ve digaridaki
sikintilar bir araya geldiginde sorunlar da derinlegmektedir. Bu siirecte kisa va-
dede biiytime miimkiin olmayacaktir. Carklar dontiyor ama karliliklar eskisi gibi
degil. Artikverimlive tasarruflu olmak zorundayiz. Enerjive is¢ilik maliyetlerimi
kontrol altinaalmaliyiz.

Sonolarak sunusoylemekistiyorum. ORSAD olarakkendimize aitbiryerkonu-
sunda ¢caligmalarimizi hizlandirmis durumundayiz. Bir sivil toplum 6rgiitii olan
ORSAD’in dakendisine at bir biirosu olmasini ¢ok arzu ediyoruz. Bu sayede gele-
ceknesillere de bir eser, kalici bir dernek binasi birakmig oluruz. Bu caligmayiya-
kin bir zamanda sonuglandirma hedefi icerisinde oldugumuzu vurgulayarak, bu
konuda ORSAD’a maddive manevi destekte bulunmak isteyen tiyelerimizi de bu
konudanhaberdar etmekistiyorum.
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Fikri KURT

fikrikurt@orsad.org.tr

YONETIM YERI
Fatih Cad. Akasya Sokak
Dirican Is Merk. No: 7/34 Kat: 3

ITKIB, EélTlM BURSUYLA KALIFIYE Merter - Glingéren/ISTANBUL
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HAZIR GIYIMDEN 8,7; TEKSTILDEN SANATKARIN KiRLi ELLERI eser

4 MILYAR DOLAR iHRACAT MEDENIYETiN AYNASIDIR
MERTSAN MAKINA'NIN m
SAHIBI ATILLA DEMIRBAS: GENEL YAYIN YONETMENi
BES YIL SONRA Orgiir SEYHAN
pATI.AK LASTIGI ozgurseyhan46@gmail.com
DEGISTIRECEK USTA
BiLE BULAMAYACAGIZ GRAFIK TASARIM

Ugur KARAGUL

ugurkaragul@fevkalbeser.net

m ABDULLAH YILDIZ: ILETiSiM

. . L. ANNE BABAMIZIN Merkez Mah. Dap Vadi Y Ofis 55
TICARET DIPLOMASISININ DUASIYLA BUGUNLERE Kagithane / Istanbul
AMIRAL GEMISI: TIM GELDIK +90 506 509 37 66

fevkalbser

BASKI-CILT

Karakig Basim

Maltepe Mah. Litros Yolu Cad.
2. Matbaacilar Sir. No.1BF 1

Zeytinburnu / ISTANBUL
MEDA TEKSTIL'IN SAHIBi HAKAN SARI: m
ISTANBUL'DA KATMA DEGERLI SIMA ORME/NIN SAHIBI KEMAL TAYFUN: Alint yapiimasi yazll zne tabidit
URETIM YAPMADAN SEKTORUMUZU YABANCI iSCILER ~ IRSSESIEN e REaEes
PARA KAZANAMALZSINIZ AYAKTA TUTMAKTADIR Gl I EMEI M E IS S

gorusler yazarina aittir.
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MAYIS AYINDA

13.6 MILYAR LIiRALIK
TESVIKLI YATIRIM

anayi ve Teknoloji Ba-

kanliginca mayista 501
yatirim tegvik belgesi verildi.
Bakanligin, May1s 2019 done-
mi yatirim tegvik belgesi listesi
Resmi Gazete’de yayimlandi.
Buna gore, mayista 501 yatirim
tesvik belgesi diizenlendi. Bel-
ge alan projelerin sabit yatirim
tutart 13 milyar 568 milyon 750
bin 470 lira olarak hesaplandi.
Bu yatinnmlarin gerceklesti-
rilmesiyle 19 bin 771 kisinin

isttihdam edilmesi planlantyor.
Ote yandan, sabit yatirim tutar
11 milyar 860 milyon 661 bin
39 lira olan ve 2 bin 108 kisinin
istihdam edilmesi 6ngoriilen 39
yatirim tesvik belgesi iptal edil-
di. Bu dénemde yatirim tegvik
belgesi tamamlama vizesi alan
firmalarin sabit yatirim tutari

8 milyar 361 milyon 672 bin
100 lira, bu firmalarda istthdam
edilen kisi say1s1 20 bin 618
olarak gerceklesti.

IRANLILARIN

TURKIYE iLGiSI BUYUYOR

iirkiye’den konut aliminda

Irak’tan sonra ikinci sira-
da, vatandaslik bagvurularinda
ise ilk sirada olan Iranlilar, bu
yilin ilk yarisinda Tiirkiye’de
513 sirket acarak dogrudan
sermaye yatirimlarinda da
birinci siraya yerlesti. 2016
yilinda Iranlilarca Tiirkiye’de
toplam 298 sirket kurulmus-
ken, bu rakam 217’de 357’ye,
ambargolarin basladig1 2018
yilinda ise bin 19’a yiikseldi.
2019 yilinin ilk alt1 ayinda ise
Tiirkiye’de 33’1 anonim sirket
olmak iizere 513 Iran serma-
yeli sirket kurulmus bulunu-
yor. Bu ise gecen yilin ayni
doneminde 368 iranli sirket

kuruldugu dikkate alininca ge-
¢en yilin ayn1 dénemine gore
yiizde 40 artis1 ifade ediyor.
2019 Ocak-Haziran 6neminde
Iran’dan gelen yatirimcilarin
hangi ekonomik faaliyetlere
yatirim yaptigina bakildiginda
ise Iranlilarin Tiirkiye’de 233
firma ile “toptan ve perakende
ticareti”, 53 firma ile “finans
ve sigortacilik”, 53 firma ile
“konaklama ve yiyecek”, 48
firma ile “imalat sektorii faa-
liyetleri”, 40 firma ile “idari
ve destek hizmeti faaliyetle-
ri”’, 26 firma ile ise “mesleki,
bilimsel ve teknik faaliyet-
ler” yapmayi tercih ettikleri
goriiliiyor.

KOOPERATIFLERE VE
GIRISIMCIYE ‘KALKINMA’
DESTEG

Kooperatif destek sistemi hayata gegirilecek, girisimcili-
ge yonelik desteklerin paylasildig: bir Tiirkiye girisim
ekosistemi platformu kurulacak. 11. Kalkinma Plani’ndan
(2019-2023) derlenen bilgiye gore, girisimcilik kiiltiiriiniin
teknoloji tabanl ve yenilik¢i kapasitesinin gelistirilmesi-
ne yonelik destek saglanacak.Bu kapsamda, kurumsal ve
bireysel girisim sermayesi, kitle fonlamasi gibi alternatif
finansman imkanlar1 giiclendirilecek. Kredi garanti sistemi
gelistirilerek girisimlerin yenilikgi is modelleri, Ar-Ge ve
yenilik projelerinin finansmaninda kullanim1 yayginlas-
tirllacak. Teknoloji odakli girisimlerin fikir asamasindan
kurumsallasmasina kadar tiim ihtiyaclarina hitap edecek
Girisim Destek Paketi hayata gecirilecek. Tiirkiye’deki
girisimcilik ekosisteminde yer alan paydaslarin faydala-
nabilecegi, kulucka ve hizlandirma merkezleri hakkinda
bilgiler olan, girisimcilige yonelik desteklerin, egitimlerin
ve giincel gelismelerin paylasildig: bir Tiirkiye girisim
ekosistemi platformu kurulacak. Esnaf ve sanatkarlarin
degisen ekonomik ve sosyal sartlara uyum saglayacak
sekilde rekabet giigleri ve kapasiteleri artirilacak, sosyal ve
yenilik¢i kooperatifcilik desteklenerek ortak galisma kiil-
tiirtinlin artirilmasi saglanacak. Hazine destekli kredilerde
imalat sektoriine, ihracata, markalagsmaya, e-ticarete yone-
len esnaf ve sanatkarlara ilave faiz destegi saglanarak bu
desteklerin etkinligi artirilacak. Kooperatif Destek Sistemi
hayata gegirilecek ve finansal destek araglar gelistirilecek.
Bu ¢ergevede, kooperatiflerin makine ve ekipman alimi,
nitelikli personel istihdami, demirbas alimlari ile tanitim
amagch giderleri kredilerle desteklenecek.
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BANKACILIK SEKTORUNUN
KREDI HACMI AZALDI

ankacilik Diizen-
leme ve Denetle-
me Kurumu (BDDK)
tarafindan yayimlanan
haftalik biiltene gore,
sektoriin kredi hacmi
19 Temmuz ile biten
haftada 17 milyar
52 milyon lira azalis
gosterdi. S6z konusu
donemde toplam
kredi hacmi 2 trilyon
525 milyar 2 milyon
liradan 2 trilyon 507
milyar 950 milyon
liraya geriledi. Ban-
kacilik sektoriindeki
toplam mevduat (ban-
kalararasi dahil), gegen hafta 12 milyar 102 milyon lira azaldu.
S6z konusu haftada ytizde 0,53 azalan bankacilik sektorii toplam
mevduati, 2 trilyon 271 milyar 1 milyon lira oldu. Verilere gore,
tiiketici kredileri tutar1, 19 Temmuz ile biten haftada 2 milyar 278
milyon lira azalarak 400 milyar 773 milyon liraya geriledi. S6z
konusu kredilerin 179 milyar 125 milyon lirasi konut, 5 milyar
997 milyon lirasi tasit ve 215 milyar 651 milyon lirasi ihtiyag
kredilerinden olustu. S6z konusu dénemde taksitli ticari kredilerin
tutart 3 milyar 250 milyon lira diiserek 384 milyar 30 milyon lira
oldu. Bankalarin bireysel kredi kart1 alacaklar1 da yiizde 1,4 aza-
larak 108 milyar 260 milyon lira oldu. Bireysel kredi kart1 alacak-
larinin 47 milyar 235 milyon lirast taksitli, 60 milyar 805 milyon
liras1 taksitsiz oldu. BDDK haftalik verilerine gore, bankacilik
sektoriinde takipteki alacaklar, 19 Temmuz itibartyla bir 6nceki
haftaya gore yiizde 0,1 artarak 117 milyar 279 milyon liraya ¢ikt1.
S6z konusu takipteki alacaklarin 79 milyar 374 milyon lirasina
6zel karsilik ayrildi. Ayn1 donemde bankacilik sisteminin yasal
6z kaynaklar1 1 milyar 260 milyon lira artarak 567 milyar 315
milyon liraya yiikseldi.

REEL KESIMIN GUVENI AZALDI

019 y1li Temmuz ayinda RKGE, bir 6nceki aya gore

4,2 puan azalarak 98,3 seviyesinde gergeklesti. Endeksi
olusturan anket sorularina ait yayilma endeksleri incelen-
diginde, gelecek ti¢c aydaki tiretim hacmi ve gelecek g
aydaki toplam istihdam miktarina iliskin degerlendirmeler
endeksi artig yoniinde etkilerken, son ii¢ aydaki toplam
siparis miktar1, mevcut toplam siparis miktari, gelecek
ii¢ aydaki ihracat siparis miktari, mevcut mamul mal
stoku, sabit sermaye yatirim harcamasi ve genel gidigata
iliskin degerlendirmeler endeksi azalis yoniinde etkiledi.
Mevsimsellikten arindirilmis reel kesim giiven endeksi
(RKGE-MA) bir 6nceki aya gore 3,0 puan azalarak 96,6
seviyesinde gerceklesti.

SEKTOREL GUVEN
ENDEKSLERI AGIKLANDI

iirkiye Istatistik Kurumu,

temmuz ayina iliskin
sektorel gliven endekslerini
acikladi. Buna gdre, mevsim
etkilerinden arindirilmis
hizmet sektorii giiven endeksi
haziran ayinda 85,4 iken bu
ay ylizde 2,2 azalarak 83,5
degerine geriledi. Hizmet sek-
tortinde bir onceki aya gore,
is durumu, hizmetlere olan
talep ve hizmetlere olan talep
beklentisi endeksleri sirasiyla
yiizde 2,9, yiizde 1,6 ve yiizde
2,1 azalarak 79,2, 77,8 ve
93,5 oldu.Mevsim etkilerin-
den arindirilmig perakende
ticaret sektorii gliven endeksi
temmuz ayinda yiizde 3 diise-

rek 90,4’e geriledi. Perakende
ticaret sektdriinde bir dnceki
aya gore is hacmi-satislar,
mevcut mal stok seviyesi ve
is hacmi-satiglar beklentisi
endeksleri sirasiyla yiizde
2,9, 0,9 ve yiizde 5,5 azalarak
79,7, 105,4 ve 86,3 oldu.
Mevsim etkilerinden arindi-
rilmis ingaat sektorii giiven
endeksi gegen ay 50,4 iken bu
ay ylizde 3,8 yiikselisle 52,4
oldu. Insaat sektoriinde bir
onceki aya gore alinan kayitl
sipariglerin mevcut diizeyi

ve toplam calisan sayis1 bek-
lentisi endekslerinin her ikisi
de yiizde 3,8 artarak sirasiyla
38,7 ve 66 degerlerini aldi.
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IS DUNYASI

SIRKET BORGLARINI
YAPILANDIRACAK

YENI KANUNDAN MEMNUN

konomi alaninda diizenlemeler igeren Gelir Vergisi Kanunu

ile Baz1 Kanunlarda Degisiklik Yapilmas: Hakkinda Kanun
Teklifi, TBMM Genel Kurulu’nda kabul edilerek yasalasti. Ka-
nunla sirketlere “Istanbul Yaklagimi1” benzeri sistemle borglarii
yeniden yapilandirma imkani getiriliyor. Buna gore, finansal
glicliik i¢inde bulunan firmalara geri 6deme yiikiimliiliiklerini
yerine getirebilmelerine ve istihdama katkida bulunmaya devam
etmelerine imkan verilmesini saglamak amaciyla yapilacak
Cergeve Anlagma kapsaminda bazi tegvikler verilecek ve borgla-
rinin yeniden yapilandirilmasina olanak saglanacak. Kanun,
Varlik Barist siiresini de yil sonuna kadar uzatiyor. Yurt disinda
bulunan para, altin, déviz, menkul kiymet ve diger sermaye
piyasasi araglarini 31 Aralik 2019’a kadar Tirkiye’deki banka
veya araci kuruma bildiren gercek ve tiizel kisiler, bunlari ser-
bestce tasarruf edebilecek. Tiirkiye’de faaliyette bulunan banka-
lar, finansal kiralama sirketleri, faktoring sirketleri ve finansman
sirketleri ile diger finansal kuruluslarla kredi iliskisinde bulunan
ve BDDK’ca ¢ikarilan yonetmelige gore hazirlanan Cerceve
Anlasmalarda belirlenen borglular, bu kuruluslar tarafindan
kullandirilmis olan kredilere iligskin olarak alinacak tedbirlerle,
geri 6deme yiikiimliiliiklerini yerine getirebilmelerine ve istih-
dama katkida bulunmaya devam etmelerine imkan verilmesini
saglamak amacryla dahil olduklari risk grubundaki diger borglu-
larla bir biitiin olarak veya kismen yeniden yapilandirmaya tabi
tutulabilecek.

OZBEKISTAN'DA 225 TURK
SERMAYELI SIRKET KURULDU

zbekistan Bagbakan Yardimcisi Elyor Ganiyev,

Ozbekistan’da bu yiln ilk yarisinda 225 Tiirk ser-
mayeli sirketin kuruldugunu belirterek, “Tiirk is adamlart
Ozbekistan’da daha aktif olmali, is ortamindaki imkanlardan
faydalanmali. Ozbekistan’da yatirim projelerinin gergekles-
tirilmesi konusunda Tiirk is adamlarin1 destekleyecegiz.”
dedi. Tiirkiye-Ozbekistan Is Forumu, D1s Ekonomik Iliskiler

OZEL SEKTORUN YURT DISI
KREDI BORCU AZALDI

Ozel sektoriin mayis sonu
itibartyla yurt disindan sag-
ladig1 kisa vadeli kredi borcu 12
milyar dolara, uzun vadeli kredi
borcu 204,5 milyar dolara indi.
Tiirkiye Cumhuriyet Merkez
Bankasi1 (TCMB) tarafindan ma-
yis donemine ait 6zel sektoriin
yurt disindan sagladigi kredi
borcu gelismeleri yayimland.
Buna gore, mayista, 2018 sonuna
kiyasla 6zel sektoriin yurt disin-
dan sagladigi uzun vadeli kredi
borcu 5 milyar dolar azalarak
204,5 milyar dolara, kisa vadeli
kredi borcu ise (ticari krediler
hari¢) 3,4 milyar dolar gerileye-
rek 12,0 milyar dolara diistii. Ve-
rilerin borgluya gore dagilimima

bakildiginda, uzun vadeli kredi
borcuna iligkin olarak, bir dnceki
yilin sonuna gére bankalarin
kredi bigimindeki borglanmalari
4.4 milyar dolar azaldi, tahvil
ihraci bigimindeki borglanmalart
ise 1,6 milyar dolar artigla 30,3
milyar dolara yiikseldi. Ayni do-
nemde, bankacilik dig1 finansal
kuruluslarin kredi bigimindeki
borglanmalart 1,7 milyar dolar
azaldi. Tahvil stoku ise 202
milyon dolar artarak 4,4 milyar
dolar seviyesinde gerceklesti.
S6z konusu donemde finansal
olmayan kuruluslarm kredi
bigimindeki bor¢lanmalari 854
milyon dolar azaldi. Tahvil stoku
ise 966 milyon dolar artarak 7,4
milyar dolara ytikseldi. Kisa va-
deli kredi borcuna iligkin olarak
ise 2018 sonuna gore bankalarin
kredi bigimindeki borglanmalari
1,9 milyar dolar azalisla 7,5
milyar dolara, finansal olmayan
kuruluslarin kredi bigimindeki
bor¢lanmalari ise 491 milyon
dolar azalisla 2,8 milyar dolara
indi.

Kurulu (DEIK) ev sahipliginde Cumhurbaskan1 Yardimcist
Fuat Oktay, Ozbekistan Bagsbakan Yardimcisi Elyor Ganiyev,
DEIK Baskani Nail Olpak, Ozbekistan-Tiirkiye Is Konseyi
ve Ozbekistan Ticaret ve Sanayi Odas1 Bagkan1 Adham
ikramov ile Tiirkiye-Ozbekistan Is Konseyi Baskani izzet

Ekmekgibagi’nin katilimiyla Sheraton Otel’de gerceklestiril-
di. Ganiyev, burada yaptig1 konusmada, Ozbekistan-Tiirkiye
Karma Ekonomik Komisyonunun (KEK) 5. Toplantisi’nin iki
tilke iligkilerine 6nemli katki saglayacagini vurguladi. Son yil-
larda ilerleme kaydeden Tiirkiye-Ozbekistan iliskilerinin daha
da gelistirilmesi noktasinda ortak ¢alismalarin yiiriitiildiigiine
dikkati ceken Ganiyeyv, iki lilke cumhurbaskanlarinca gercek-
lestirilen ziyaretlerin iliskilere ivme kazandirdigini aktardi.
Ganiyeyv, ikili ticaret hacminin kisa siirede hizla gelistigine
isaret ederek, “Karsilikli sayg1 ve giivene dayali iliskilerimi-
zin halklarimizin menfaati yolunda gii¢lenerek devam edece-
gine inantyorum. 2018’de ticaret hacmimiz yiizde 40 artisla
2,2 milyar dolara ulasmistir. Bu tatmin edici degil, potansiye-
limiz ¢ok daha yiiksek. Bu rakami 5 milyar dolara ulastirmak
konusunda acil tedbirler alinmasi gerektigine inantyorum.”
degerlendirmesinde bulundu. Bu yilin ilk yarisinda 225 Tiirk
sermayeli sirketin Ozbekistan’da kuruldugu bilgisini veren
Ganiyev, “Tiirk is adamlar1 Ozbekistan’da daha aktif olmal,
is ortamindaki imkanlardan faydalanmali. Ozbekistan’da
yatirim projelerinin gergeklestirilmesi konusunda Tiirk is
adamlarim destekleyecegiz.” ifadelerini kulland.

8 | ORME DUNYASI Temmuz-Agustos 2019



© VITONOTODESIGN 2018

sarE VISIT US

[=] gy Hall 8.1 Stand C109

ITMA 2019



FED’DEN 11 YIL SONRA

BD Merkez Bankasi (Fed)

beklendigi gibi politika faizini
25 baz puan distirdii. Fed 2008
yilindan bu yana ilk kez faiz indi-
rimine gitti. A¢ik Piyasa Komitesi
(FOMC) toplantisinda faiz yiizde
2.0-2.25 seviyesine ¢ekildi. Fed, en
son 1 Mayis 2008 tarihinde faizleri
0.25 puan asag1 indirmisti. Fed’in
Federal Agik Piyasa Komitesi’nin
(FOMC) tutanaklarinda ABD’de istihdam piyasasinin giiglii seyret-
meye devam ettigi ve ekonomik aktivitenin ilimli bir seviyede oldugu
belirtildi. Tutanaklarda komitenin biiylimeyi maksimum seviyede
artirmay1 ve fiyat istikrarini saglamay1 hedefledigi belirtilirken, “Kii-
resel ekonomik gelismeler, ekonomik goriiniime iligkin gostergelerin
ve yumusayan enflasyon baskilarmin ig1ginda komite faiz oranini
yiizde 2,00 - yiizde 2,25 araligina diistirmeye karar verdi. Bu eylemi-
miz komitenin ekonomik aktivitenin siirdiiriilmesi ve giiclii istihdam
piyasasi kosullarinin saglanmasini ve enflasyonun komitenin yiizde
2,0 hedef seviyesine getirilmesini desteklemektedir.” ifadelerine
yer verildi. Tutanaklarda, “12 aylik bazda, toplamdaki enflasyon ve
yiyecek ve enerji disindaki enflasyon yiizde 2 seviyesinin altinda.”
degerlendirmesinde bulunulurken, komitenin gelecekte faiz oranla-
rinin belirlenmesi konusunda ekonomik goriiniime iliskin verileri ve
geligmeleri izlemeye devam edecegi kaydedildi.

ABD’NiN YAPTIRIMLARINA
RAGMEN HUAWE
GELIiRLERINi YUZDE 23,2
ARTIRDI

uawei’den yapilan agiklamaya gore, sirket, yilin ikinci ¢ceyreginde
(Nisan-Mayis-Haziran) 32,2 milyar dolar gelir elde ederek yilin
ilk geyregine gore gelirlerini yiizde 23,2 artirdi. ABD ve Cin arasindaki
ticaret savasinda Amerikan yonetimi ve ABD’li teknoloji devleri
tarafindan baski altina alman Cinli teknoloji tireticisi Huawei, y1lin ilk
yarisinda yiizde 24 artigla 118 milyon akilli telefon satig1 gergek-
lestirdi. Sirketin bu yilin ilk yarisindaki net kar oranindaki artis ise
yiizde 8,7 oldu. A¢iklamada goriislerine yer verilen Huawei Y 6netim
Kurulu Bagkani Liang Hua, sirket gelirlerinin Mayis ayinda hizli artig
gosterdigini belirterek, gerceklesen
biiyiimenin ileride zorluklar yagan-
mayacagi anlamina gelmedigini,
ancak yatirim yapmaya devam
edeceklerini ifade etti. Huawei,
sirket yapis1 nedeniyle finansal
durumuna dair rakamlari halka agik
olan diger rakiplerine gore daha az
ayrinttyla paylastyordu. Sirketin
finansal verilerini igeren son rapor,
onceki raporlara gore daha fazla
ayrinti igeriyor.

' VON DER LEYEN
 AB'Yi YENIDEN
 DENGELEMEK ISTiYOR

vrupa Birligi (AB) Komisyon Baskani Ursula von

der Leyen, “Siyasi hedefim Avrupa Birligini, dogusu
ve batisini, kuzeyi ve giineyini, biiyiigii ve kiigliglinii,
geng ve yasli iliyelerini yeniden dengelemek.” seklin-
de konustu. Hirvatistan’1 ziyaret eden von der Leyen,
Basbakan Andrej Plenkovic ile bir araya geldi. Von der
Leyen, goriismenin ardindan diizenlenen ortak basin
toplantisinda, AB’nin en geng iiyesi olan Hirvatistan’in
birligin en basarili iiyelerinden biri oldugunu belirterek,
Hirvatistan’in, Schengen ve avro bolgesine dahil olma
cabalarimi tebrik etti. Birgok iilkenin 20 ila 40 y1l igerisin-
de demografik degisimlere ugrayacagini ifade eden von
der Leyen, “Diinya iizerinde 6rnek teskil eden Avrupa
da bununla basa ¢ikmanin yolunu bulmali. Demografik
degisimleri firsata gevirebiliriz.” ifadelerini kullandi. Von
der Leyen, kalkinmanin birlik, beraberlik ve giicle sagla-
nabilecegine igaret ederek, “Halk, daha biiyiik bir Avrupa
talep ediyor. Yiikselen bir Avrupa sesine ihtiyacimiz
var. Siyasi hedefim Avrupa Birligini, dogusu ve batisini,
kuzeyi ve giineyini, biiyligli ve kii¢liglinii, geng ve yash
tiyelerini yeniden dengelemek.” diye konustu. Hirvatistan
Basbakani Plenkovic de iilkesinin 2020°de AB Konseyi
Donem Baskanligini iistlenecegini animsatarak, “Kalkin-
maya devam eden geng bir AB iiyesi olan Hirvatistan’in
entegrasyon siirecindeki en dnemli iki asamasi Schengen
ve avro bolgesine dahil olmaktir.” dedi. Diinyay1 bekleyen
demografik degisimlere dikkat cekmek amaciyla 2020°de
bir konferans diizenlemeyi planladiklarmi aktaran Plenko-
vic, donem baskanlig1 gorevi siiresince iz birakacak islere
imza atmak istediklerini sozlerine ekledi.
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TRUMP ILE JOHNSON FILISTIN, ISRAIL ILE YAPILAN

ABD-INGILTERE ILISKILERINI
GORUSTU

BD Baskani Donald Trump ile Ingiltere’nin yeni Bagbakani

Boris Johnson arasindaki ilk resmi telefon gériismesinde, iki
iilke arasindaki ekonomik iligkilerin derinlestirilmesi konusunun
agirlikli olarak ele alindig: bildirildi. Beyaz Saray Basin Sozciiligi,
Trump ile Johnson’in cuma giinii telefon gériismesi yaptigini agikla-
di. Agiklamada, “Baskan Trump ile Bagbakan Johnson, gériismede,
ABBD ile Birlesik Krallik arasindaki 6zel iligkilerin giiglendirilme-
sinin 6nemine vurgu yapti. Bunun yaninda ikili, Birlesik Krallik’in
Avrupa Birligi’nden ayrilmasiyla ikili ekonomik iliskilerin hizlica
derinlestirilmesi konusunda mutabik kaldilar.” ifadelerine yer verildi.
ingiltere’de Muhafazakar Parti liderligine secilen Boris Johnson, 24
Temmuz’da iilkenin yeni bagbakani olmustu. Trump, cuma giinii Be-
yaz Saray’da basin mensuplarina yaptig1 agiklamada, Johnson’n “iyi
bir adam oldugunu” ve “kendisiyle simdiden bir ticaret anlasmasi
yapma’ konusunda galismaya basladiklarini sdylemisti.

IRAK DEMIR YOLUYLA
TURKIYE'YE BAGLANMAYI
PLANLIYOR

Irak Ulastirma Bakan1 Abdullah Laibi, Irak merkezli
ozel bir televizyon kanalina yaptig1 aciklamada, Irak
Demiryolu Sirketi’nin faaliyet alanina iliskin planlarini
anlatti. Sirketin yasadigi krizlerden sonra iyilesme siirecine
girdigini sdyleyen Laibi, bu baglamda, Basra-Bagdat aras1
mesafenin 10 saatten 7 saate diistiigiinii, Beyci rafinerisi
ve Samarra’ya demir yolu hatt1 agildigini, yakin zamanda
da Musul ve Salahadin kentlerine hat ¢gekmeyi planladik-
larini ifade etti. Demir yolu hattinin yurt disina uzatilmasi
konusunda da bilgi veren Laibi, Bakanlik olarak Tiirkiye
ile Irak’m ilerleyen donemde demir yolu hattiyla birbirine
baglanmasini planladiklarini belirtti ancak konuyla ilgili
ayrmtili bilgi vermedi.

TUM ANLASMALARI

ASKIYA ALDI

ilistin Devlet Bagkani

Mahmud Abbas, Israil
ile yapilan tim anlagmalarin
askiya alindigini duyurdu.
Abbas, Filistin Kurtulus
Orgiitii (FKO) Merkez Kon-
seyinin iggal altindaki Bati
Seria’nin Ramallah kentinde
yer alan Bagkanlik Sarayi’nda
diizenlenen toplantist son-
rast agiklamalarda bulundu.
Devlet Bagkani Abbas, Israil
ile yapilan tiim anlagmalarin
askiya alindigimi ve bu kararin
yuriirlige konulmasi igin bir
mekanizmanin olusturulaca-
gin1 soyledi. Uluslararasi top-
luma “Israil’in isgal altindaki
Dogu Kudiis’iin Sur Bahir
bolgesinde yer alan Vadi
El-Hummus Mahallesi’ndeki
yikimlar1 basta olmak tizere
Filistin topraklarindaki ihlal-
lerini durdurmasi i¢in derhal
harekete gegme” gagrisi yapan
Abbas sunlari sdyledi: “Bizim
halkimiz haklarina kavus-
madig: stirece bolgede ve
diinyada ne baris ne giivenlik
ne de istikrar hakim olacaktir.
Zaman uzasa da kisalsa da ig-
reng isgal devleti ¢okecek ve
kadim devletimiz bagimsiz-
ligina kavusacaktir.”FKO’ye
bagl Filistin Merkez Konseyi,
Ekim 2018’deki 30. dénem
toplantisinda da Filistindevle-
tini tantyincaya kadar “Israil’i
tanima” kararim askiya almis-
t1. Israil Yiksek Mahkemesi,
gecen ay Sur Bahir’deki bazi

binalarin Ayrim Duvari’nin
devamini olusturan tel bari-
yerlere yakinligi nedeniyle
“giivenlik tehlikesi olusturdu-
gunu” iddia ederek yikimina
karar vermis ve miilk sahip-
lerine, 18 Haziran’a kadar
binalarimi yikmalari igin siire
tanimistt. Bunun tizerine Fi-
listinliler, bazilar1 insa halinde
olan yaklasik 100 daireden
olusan 10 binanin yikiminin
durdurulmasi igin Yiiksek
Mahkemeye basvurmus ancak
mahkeme bu bagvuruyu
reddetmisti. Israil giicleri,
pazartesi giinii, isgal altindaki
Dogu Kudiis’te Ayrim (Utang)
Duvart’nin devami olan tel
bariyerlere yakinlig1 gerek-
cesiyle Filistinlilere ait baz1
evleri yikmaya baslamisti. Uz-
manlar, Israil mahkemesinin
bu kararinin, Filistin’in diger
bolgelerinde de bir¢ok evin
yikilmasina neden olabilecegi
uyarisinda bulunuyor. Filistin
ile Israil yonetimi arasinda
1995°te imzalanan “ikinci
Oslo Anlasmas1” ¢ergeve-
sinde Bat1 Seria; A, B ve C
bolgelerine ayrilmistt. Yiizde
18’1 kapsayan “A bolgesi nin
yonetimi idari ve giivenlik
olarak Filistin’e; ylizde 21°1ik
“B bolgesi nin idari yonetimi
Filistin’e, “giivenligi” Israil’e
devredilmis; yiizde 61’ini
olusturan “C bolgesi nin ise
“idari yonetimi ve giivenligi”
[srail’e birakilmist1.
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AVRUPA SICAK HAVA
DALGASININ ETKISINDE

Avmpa, bu yaz ikinci kez
sicak hava dalgasi-

nin etkisine girerken, bazi
iilkelerde bugiine kadarki en
yiiksek sicakliklarin kayda
gecebilecegi belirtildi. Kuzey
Afrika’dan gelen sicak hava
dalgasi, Avrupa’da Almanya,
Belgika, Fransa ve Ingiltere’de
etkisini gosteriyor. Bu iilke-
lerde, gecen ay goriilen asirt
sicaklarmn ardindan, sicak hava
dalgasinin bir kez daha hayati
olumsuz etkilemesi beklenir-
ken, uzmanlar iklim degisik-
ligini sebep olarak gosteriyor.
Ingiltere’de Meteoroloji Kuru-
munca, 39 derece ile bugiine

kadar goriilen en sicak giiniin
kayitlara gecebilecegi belirtil-
di. Fransa’da bagkent Paris ile
iilkenin kuzeyi i¢in “kirmizi
alarm” verildi. Sicaklilarin 40
dereceyi gegmesinin beklen-
digi iilkede, yetkililer dikkatli
olunmasi uyarisinda bulundu.
Almanya’nin Kuzey-Ren Vest-
falya eyaletinin Geilenkirchen
kentindeki NATO iissiinde diin
yapilan dl¢glimde termometre-
nin 40,5 dereceyi gosterdigi
belirtilerek bunun Almanya’da
1881°den itibaren dlgiilen en
yliksek sicaklik oldugu ifade
edildi. Belgika’da 1881°den bu
yana “en sicak” giin yasandi.
Ulkede, termometrelerin 38,9
dereceyi gostermesi iizerine
Kraliyet Meteoroloji Enstitiisii
(RMI) tarihinde ilk kez alarm
seviyesini kirmiziya yiikseltti.
Hollanda Kraliyet Meteoroloji
Enstitlisiine (KNMI) gore,
iilkede son 75 yilin en sicak
giinii 41,7 derece ile kayda
gecti. Avusturya’da ise 253
yillik hava sicakligi 6l¢iim
tarihinin en sicak yazlarindan
biri yasaniyor.

YENI ZELANDA'DA ATESLI
SILAHLARA SIKI DENETIM

eni Zelanda Bagbakani Jacinda Ardern, Bagbakan-

ligin internet sitesinden yaptig1 yazil agiklamada,
Christchurch’teki Nur ve Linwood camilerinde 51
kisinin hayatini kaybettigi, 49 kisinin yaralandig1 teror
saldirisint hemen ardindan ¢ikarttiklar: yar1 otomatik
silah ve saldir1 tiifeklerinin toplatilmasiyla ilgili yasaya
ek olarak yeni yiirtirliige giren Atesli Silahlar Yasasi’nin
ayrmtilarini paylasti. Yeni yasanin silah edinme sartlari,
giivenlik, ruhsat ve kisisel sorumluluklar gibi alanlarda
sik1 denetim getirdigini belirten Ardern, “Nisan ayinda
saldir tiifeklerini ve askeri tarzi yari otomatikleri ya-
saklayarak piyasadaki en tehlikeli silahlar1 almak i¢in

UKRAYNA’DA ZELENSKIY’IN

IKINCI ZAFERI

krayna’da rakibini

rekor oy farkiyla geride
birakarak devlet bagkani olan
Vladimir Zelenskiy, kurdugu
Halkin Hizmetkar1 partisinin
erken genel segimlerde elde
ettigi sonuglarla ikinci bir za-
fere imza att1. Ukrayna Mer-
kez Se¢im Komisyonu’nun
acikladig1 resmi olmayan
sonuglara gore, sandiklarin
ylizde 99,51 agildi. Segime
katilim oraninin 15 milyon
segmenle yiizde 49,84 oldugu
erken genel se¢imlerde, 22
partiden 5’1 yiizde 5 barajini
asabildi. Ukrayna Devlet
Baskani Zelenskiy’in partisi
Halkin Hizmetkari, yiizde
43,17 oy alarak se¢gimden
birinci ¢ikti. Rusya yanlisi
Yasam I¢in Muhalefet Plat-
formu, yiizde 13,01 ile en gok
oyu alan ikinci siyasi parti
oldu. Eski Bagbakan Yuliya
Timosenko’nun Anavatan
partisi ylizde 8,18, eski Devlet
Bagskani Petro Porosenko’nun
partisi Avrupa Dayanigsmast
ylizde 8,11 ve rock grubu
Okean Elzi’nin solisti Svya-
toslav Vakarguk’un partisi Ses
ise ylizde 5,83 alarak yiizde 5
barajin1 gecti. 450 sandalyelik
Ukrayna Parlamentosu’na, 22
siyasi partinin listesinden 225,
dar bolge secim listesinden
ise 199 milletvekili girdi.

Rusya’nin kontroliindeki
Kirim’da ve ayrilik¢ilarin
kontroliinde olan Donbas’ta
oylama yapilamadigi i¢in
dar bolge listesinden 26
milletvekilinin koltugu,
parlamentoda bos kaldi.
Parti listesi ve dar bolgeden
se¢ilen milletvekillerinin bir
araya gelmesiyle “Verkhovna
Rada” olarak bilinen Ukrayna
Parlamentosu’nda Halkin
Hizmetkar1 253 milletvekiliy-
le salt ¢ogunlukta bulundugu
i¢in tek basina hiikiimeti
kurma giiciine sahip oldu.
asam I¢in Muhalefet
Platformu 44, Anavatan
25, Avrupa Dayanigmasi 24,
Ses 20 milletvekili, barajin
altinda kalan partilerden ise
10 milletvekili ile 48 bagimsiz
milletvekili parlamentoda
yerlerini alacak.Zelenskiy’in
Halkin Hizmetkar1 partisi
hiikiimeti kurduktan sonra
Ukrayna’nin dogusundaki
Rusya yanlis1 ayrilikeilarla
Kiev yonetimi arasinda devam
eden i¢ savasin bitirilmesi
ve Rusya’da tutuklu bulunan
Ukrayna askerlerinin geri
donmesi i¢in adimlar atmay1
planliyor.Ulkenin en biiyiik si-
kintilarindan biri olan yolsuz-
lukla miicadele, Zelenskiy’in
kuracagi hiikiimetin dncelikle-
ri arasinda yer alacak.

harekete gectik. Simdi diger atesli silahlarin yanlis ellere
diismesini 6nlemek i¢in harekete gegiyoruz.” ifadelerini
kulland1. Christchurch kentinde 15 Mart’ta gedcekles-
tirilen terdr saldirisinin silahlarla ilgili yasalarin hatal:
oldugunu ortaya koyduguna dikkati ceken Ardern, “Silah
yasalarimiz, 1983 ten kalma ve tehlikeli bir sekilde tarihi
gegmisti.” dedi.
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DENIMCILER IHRACATTA
YUZDE 75 ARTIS
HEDEFLIYOR

oda enddistrisinin vazgegilmez iiriinii haline gelen denim

kumas tiim markalar tarafindan tiretilen, her yas grubu
tiiketicinin giyim tarzini yansitarak kullandigi, kullanim alani
artan bir sektor haline geldi. Tiirkiye’de son ti¢ yilda yapilan
yatirimlar ile denim kumas iiretim kapasitesi yaklasik yiizde
20 artt1 ve 2018 yil1 itibartyla 420 milyon metrekareye ¢iktig
tahmin ediliyor. Sektor oyunculari; teknoloji, tasarim ve Ar-Ge
faaliyetleri ile gerek iiriin kalitesi gerekse tiriinlerin standartlara
ve modaya uyumu ile katma deger saglayan faaliyetlerde
bulunuyor. 2018 yilinda Tiirkiye ihracatinin kilogram basi
ortalama birim fiyat1 1.3 dolar degerinde gergeklesirken, tekstil
ve hammaddeleri sektorii kilogram bas1 birim fiyat1 4.2 dolar
ile ortalamanin ti¢ katin1 asti. Denim kumas kilogram bas1 birim
fiyati ise 2017 y1linda 9.7 dolar olurken, 2018 yilinda ihracatta
miktar ve deger bazinda diislis yasanmasina karsin, bu rakam
9.8 dolara yiikseldi. Uretici firmalarin teknik tekstil {iriinlerinin
kilogram birim fiyatiin {izerinde bir fiyat yakaladiklarini
bildiren sektor temsilcileri, birim fiyatta yeni dénemde de artis
yasanacagini ifade ediyor.Yeni donemde, tiim {iriin gruplarinda
ithracatin bir 6nceki yilin iizerinde bir degere ulastirmay1 he-
defleyen sektor, 2013 yilindaki ihracat rekoru olan 435 milyon
dolarin tizerine ¢ikmak istiyor. Uzun vadede ise AB nin birinci
tedarikgisi oldugu gibi global tedarikgiler arasinda da ilk sirada
yer almay1 hedefliyor. Pazar ¢esitliligi kapsaminda dengeli
biiyiimeyi en dnemli hedeflerinden biri haline getirdiklerini
aktaran sektor temsilcileri, kumas sektorii olarak pazarlarin yiiz-
de 75’inde ihracat artis1 gerceklestirmeyi bir diger onemli hedef
olarak belirledi. Uzmanlar, denim sektoriiniin giiglii ihracat
performansinin yaninda en 6nemli 6zelliklerinden bir tanesinin
de hazir giyim sektorii ile birlikte Tiirkiye ekonomisine yilda
yaklasik 2.5 milyar dolar net doviz girisi saglanmasi oldugunu
aktartyor.

LALELI ESNAFINDAN TICARETE
3 MILYAR DOLARLIK KATKI

olcu beraberindeki esya-

larin ihracat kapsamina
alinmasiyla Laleli esnafi da
ihracatei statiistine dahil olacak.
Bu durumun Laleli’de yeni
bir dénemin kapilarini agtigimi
bildiren Laleli Sanayici ve
Isinsanlar1 Dernegi (LASIAD)
Baskani Gryasettin Eyyiipkoca, “Yillardir kargo sirketleri tizerinden
faturalandirilan Laleli ihracati artik kayitl hale gelecek ve esnafimiz
ihracatci sayilacak. Boylece KDV iadesi ve devlet tesviklerinden de
yararlanabilecek” diye konustu. Eyyiipkoca, “Mikro ihracat siire-
cinde Laleli’den ihracat sampiyonu ¢ikacagini diisiiniiyorum” dedi.
Laleli’de merdiven alt1 gbziikse de birgok ihracat yapan firma oldugu-
nun altm ¢izen Eyylipkoca, bu dogrultuda mikro ihracat: dnemsedik-
lerini ve bunun i¢in 6 aydir araliksiz ¢alistiklarini dile getirdi. Gegen
yil Laleli’de satislarin giizel gectigini de ekleyen Eyyiipkoca, bu yil
da ayn1 oranda giizel bir y1l olacagini diigiindiiklerini ifade etti. Her
yil may1s ayinda en iyi satislari yaptiklarini dile getiren Eyyiipkoca,
gegen yildan farklr olarak bu y1lin mayis ayinda satislarimn iyi olmadi-
gt sozlerine ekledi. Cin’in kategorisi ile kendi kategorilerinin farkli
olduguna dikkat ¢eken Eyyiipkoca, “Cin’i rakip olarak gormiiyoruz”
dedi. Cin’de maliyetlerin arttigini sdyleyen Eyyiipkoca, kendi satisla-
rinin da Cin’den daha hizli oldugunu vurguladi. Ticaret savaslarinda
da direkt olarak Laleli’ye bir etkinin s6z konusu olmadigini bu etkinin
iilke bazinda oldugunu ifade eden Eyyiipkoca, “Ticaret savaslarinin
bize yansimast yiizde 50’lerde diyebilirim” dedi.

EGELI HAZIRGIYIMCILER,
ONCE SAT SONRA
URET DEVRINE GEGIYOR

ge Hazirgiyim ve Konfeksiyon
Thracatcilari Birligi, Ege’deki

konfeksiyon firmalarmin iiretim

odakliliktan tasarim ve organizas-

yon odakli bir yapiya gegmeleri i¢in
Ticaret Bakanlig1 destekli “Hazirgiyim Sektoriinde Siirdiiriilebilir Re-
kabetin Gelistirilmesi Projesi” isimli Uluslararas1 Rekabetgiligin Gelis-
tirilmesi (URGE) Projesi’ni hayata gecirmek i¢in diigmeye bast1. Hazir
giyim ihracatin1 gelistirme URGE projesini 2 yildir basaril bir sekilde
siirdiirdiiklerini belirten Ege Hazirgiyim ve Konfeksiyon Thracatcilar:
Birligi Baskani Burak Sertbas, “Sektoriimiiz Ege’de 1980 sonrasinda
ciddi bir gelisim ve doniisiim gecirdi. 2000’11 yillarda kendi koleksi-
yonunu hazirlar ve ihrag eder boyuta gecti. Artik tiiketim kaliplarmi
degistiren hizl ve ucuz iiretim ile yiizlesmemiz gerekiyor. Once iiret
sonra sat devri bitti. Once sat sonra iiret devrine gegis var. Kisiye 6zel
tasarim ve iiretim onem kazaniyor. Bu amagla Hazirgiyim Sektoriinde
Siirdiriilebilir Rekabetin Gelistirilmesi Projesi’ni baslatmak igin Tica-
ret Bakanligi’na bagvuracagiz” diye konustu. Sanayi 4.0’ sektorlerin
tamamini dijitallesmeye zorladigina isaret eden Sertbas, “Konfeksiyon
sektoriinde de tasarim diginda lojistik altyapi, organizasyon becerisi ve
diinyaya yayilabilmek 6nem kazandi. Sanayi 4.0 trenini kagirmamak
i¢in sdzkonusu projeyle dijitallesmeye odaklanacagiz” dedi.
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BEBECILER IHRACAT ROTASINI
POLONYA’YA GEVIRDI

Tﬁrkiye’de bebe ve
cocuk konfeksiyonu
iiretiminin yiizde 80’ini
tek bagina karsilayan
Bursa, ihracatla biiyiime
yolculugunda rotasini
bu kez Avrupa’nin
lojistik merkezi konu-
mundaki Polonya’ya
cevirdi. 130’a yakin is
insani, Varsova’da ikili is goriismeleri gergeklestirdi. BTSO Y6netim
Kurulu Bagkan Yardimcist Ismail Kus, BTSO olarak bebe ve ¢cocuk
konfeksiyonu firmalarinin ihracat¢i kimligini gliglendirmeyi hedefle-
diklerini sdyledi. BTSO olarak 1 ay dnce Tekstil ve Giysilik Kumas
UR-GE Projesi tiyelerini Lodz kentinde Polonyali firmalarla bulus-
turduklarim hatirlatan Ismail Kus, “Uretim noktasinda Tiirkiye nin
en 6nemli merkezi olan Bursa’nin ihracatta yeni basarilara imza
atmasini istiyoruz. Bebe ve ¢ocuk konfeksiyonunda Bursa’mizin
tiretim tecriibesi iist noktada. Bizler de genis bir katilimla B2B
organizasyonu gerg¢eklestirdik. Polonya, Avrupa’nin gegis kapisi
konumunda. Bursa i¢in de bu pazardan iist diizeyde faydalanmali-
y1z” dedi. Bebe Cocuk Konfeksiyon Sektorii Sanayici ve Is Adamlari
Dernegi (BEKSIAD) Bagkan1 Omer Yildiz, BTSO onciiliigiinde
Ticaret Bakanlig1 destekleriyle diizenlenen B2B organizasyonunun
sektor i¢in biilyiik 6nem tasidigini ifade etti. Sektoriin uzun yillardir
Polonya pazari iizerinden Avrupa’ya agilmay1 hedefledigini ifade
eden Yildiz, “Polonya ile Bursa arasinda yeni ticaret kopriilerinin
kurulmasini istiyoruz. Sektdriimiiz Avrupa’y1 ¢ok énemsiyor” ifade-
lerini kulland.

BREXIT, TURK TEKSTILINI
TEHDIT EDIYOR

Tﬁrkiye’nin hazir giyim ve konfeksiyondaki en bii-

yiik iigiincii pazar1 konumundaki Ingiltere Avrupa
Birligi’nden ¢ikmaya hazirlanirken; sektdriin bu iilkeye 2
milyar dolarlik ihracat1 da daralma riski ile kars1 karsiya.
Ingiltere’nin Brexit sonras1 Giimriik Birligi'nden de ¢ikmasi
durumunda Tiirkiye’ nin bu iilkeye ihrag edecegi hazir giyim
ve konfeksiyon tiriinlerine yilizde 12 vergi uygulanacagin
belirten Istanbul hazir giyim ve Konfeksiyon Thracatgilart
Birligi (IHKIB) Bagkan1 Mustafa Giiltepe, fiyat artis1 nede-
niyle ytizde 15-20 civarinda pazar kaybi yasanabilecegini;
bunun 6niine gegmek icin Ingiltere ile mutlaka serbest tica-
ret anlasmasi (STA) yapilmasi gerektigini soyledi. Giiltepe
diizenledigi basin toplantisinda, “Ingiltere’ye ihracatimizi
Gilimriik Birligi ¢ercevesinde giimriik vergisi 6demeden
yapiyoruz. Ingiltere’nin AB iiyeliginden ayrilirken Giim-
rik Birligi’nde kalacagini iimit ediyoruz. Ama Guimriik
Birligi’nden de ayrilirsa, Ingiltere ile ivedilikle bir STA
imzalanmas1 gerekiyor” dedi ve ekledi:”Bu durumda sifir
giimriik vergisi ile ihracat yapma imkanimiz kalmayacak.
Eger herhangi bir anlasma yapmazsak, Ingiltere’deki alicilar
Tiirkiye’den ithalat yaparken yiizde 12 daha vergi vermek
zorunda kalacak.”

MCKINSEY ARASTIRMASI:
TURKIYE'DE URETMEK
DAHA EKONOMIK

iirkiye’nin hazir giyim ve

konfeksiyondaki en biiyiik
tiglincli pazarit konumundaki
Ingiltere Avrupa Birligi’nden
¢ikmaya hazirlanirken; sekto-
riin bu tilkeye 2 milyar dolarlik
ihracatt da daralma riski ile
kars1 karsiya. Ingiltere’nin
Brexit sonras1 Glimriik
Birligi’nden de ¢ikmasi duru-
munda Tiirkiye’ nin bu iilkeye
ihrag¢ edecegi hazir giyim ve
konfeksiyon iirtinlerine yiizde
12 vergi uygulanacagini be-
lirten Istanbul hazir giyim ve
Konfeksiyon Ihracatgilar1 Bir-
ligi (IHKIB) Baskan1 Mustafa
Giiltepe, fiyat artis1 nedeniyle
ylizde 15-20 civarinda pazar
kaybi yasanabilecegini; bunun
oniine gegmek igin Ingiltere
ile mutlaka serbest ticaret
anlagmasi (STA) yapilmasi
gerektigini soyledi. Giiltepe
diizenledigi basin toplantisin-
da, “Ingiltere’ye ihracatimizi
Glimriik Birligi ¢ergevesinde
giimriik vergisi ddemeden
yapiyoruz. Ingiltere’nin
AB iiyeliginden ayrilirken
Guimriik Birligi’nde kalacagini
imit ediyoruz. Ama Giimriik

Birligi’'nden de ayrilirsa,
ingiltere ile ivedilikle bir STA
imzalanmasi gerekiyor” dedi
ve ekledi:”Bu durumda sifir
giimriik vergisi ile ihracat
yapma imkanimiz kalmayacak.
Eger herhangi bir anlagma yap-
mazsak, Ingiltere’deki alicilar
Tiirkiye’den ithalat yaparken
yiizde 12 daha vergi vermek
zorunda kalacak. Yiizde 12
hazir giyimde ¢ok biiyiik bir
rakam. Tiirkiye avantajini
kaybeder ve 2 milyar dolar
olan ihracat asagilara dogru
iner. 29 Mart 6ncesine kadar
STA yapilmast mutlak zo-
runluluk” Giiltepe, 2 milyar
dolarlik ihracattan ne kadarlik
bir kayip olabilecegine iliskin
soru iizerine ise, “Ihracatimiz
yiizde 15-20 civarinda azala-
bilir” dedi. Toplantida verilen
bilgiye gore Ingiltere, Almanya
ve Ispanya’nin ardindan Tiirk
hazir giyim ve konfeksiyon
sektoriiniin en biiyiik {iglincii
ihracat pazar1 konumun-

da bulunuyor.Ingiltere nin
toplam hazir giyim ithalati ise
27 milyar dolar seviyesinde
bulunuyor.
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ITKIB; EGITIM BURSU VE
IS GARANTISIYLE KALIFIYE
ELEMAN AGIGINI COZECEK

Tekstil sektoru, kalifiye tekstil ve deri muhendislerini sektére cekmeye
yonelik olarak baslattigi burs kampanyasini duyurmak igin egitimcilerle
bulustu. “Gelecegi Dokuyanlar: Tekstil MUhendisligi Oku, Gelecegini

Doku” sloganiyla hem Avrupa hem de Anadolu yakasinda gergeklesen
etkinliklere, egitim dunyasinin taninir simalari da konugmaci olarak katildi.
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i MUSTAFA GULTEPE

¢ IHKIB Baskani

YOK ile tarihi bir protokol imzaladik.

: Tiirkiye'de bir ilk olan bu protokol uyarinca
sinavda ilk 20 bine giren kardeslerimiz

i tekstil mithendisligini tercih ederlerse,
asgari (cret tutarinda karsiliksiz burs im-
kanindan yararlanacaklar.

Tekstil mithendisligi
algisinin yiikseltilme-
: si projesi kapsaminda
17-18 Haziran tarihlerinde
istanbul’daki egitimcilerle bir
araya gelindi. Tekstil ve Ham-
maddeleri Ihracat¢1 Birlikleri,
Hazir Giyim ve Konfeksiyon
Ihracatgi Birlikleri, Deri ve
Deri Mamulleri Thracatgi
Birlikleri ile Tiirkiye Tekstil
Sanayii Isverenleri Sendikasi
(TTSIS), Fen Lisesi rehber
ogretmenleri ve okul miidiir-
leri ile yaklasik 500 kisinin
katildig1 bir tanitim semineri
diizenledi. Ug ihracatg1 birligi,
Yiiksek Ogretim Kurumu
(YOK) ile imzalanan pro-
tokoliin ardindan {iniversite
sinavinda tekstil mithendisligi
boliimiinii tercih edecek basa-
ril1 6grencilere taninacak olan
burs imkanlarini anlattilar.

“Tekstil sektoriine
yonelik algiy1
degistirmek istiyoruz’
Tiirkiye ekonomisine kazan-
dirdig1 katma deger ve sag-
ladig1 istihdam imkanlariyla
ihracatin ikinci biiylik sekto-
riiniin tekstil sektorii oldugunu
belirten Istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri Thracatgila-

r1 Birligi (ITHIB) Baskan
Ahmet Oksiiz, sektoriin daha
ileri seviyelere ulagmasi i¢in
kalifiye tekstil miithendislerine
ihtiya¢ duyduklarini ve bunun
i¢in daha 6nce higbir sektoriin

saglamadig1 burs imkanini,
tekstil miithendisligini segen
Ogrencilere saglayacaklarini
agikladi. Ekonomik kosullar
ve buna bagli gelisen diin-

ya goriisiiniin 6grencilerin
iiniversite tercih ederken
yaptiklart 6nem sirasini yillar
icerisinde degistirdigini ve bu-
nun sonucu olarak da eskiden
Tip Fakiiltesi’ne girebilecek
puanlart alan dgrencilerin
okudugu tekstil mithendisli-
g1 boliimlerinin puanlarinin
ve siralamalarinin gerileyip
kontenjanlarm bos kaldigini
kaydetti. Tekstil mithendisligi-
ne kars1 olusan olumsuz algiy1
kirmak i¢in bir buguk yildan
beri ¢alismalar yaptiklarini
belirten Oksiiz, “Calismalar
sonucunda 10 Nisan 2019
tarihinde Ticaret Bakanligi
projeyi onayladi ve YOK ile
imzalar atild1. Boylelikle, iini-
versite sinavinda Tekstil Mii-
hendisligi boliimiinii secenlere
burs vermeye basliyoruz.
Bunun i¢in 6ncelikli sartimiz
tekstil mithendisliginin 6gren-
cilerinin, ilk bes tercihinden
birisi olmasi. Sinavda ilk

20 bine girenlere net asgari
iicret kadar burs verecegiz.
20-50 bin arasinda olanlar
net asgari iicretin yilizde 70’1,
50-80 bin arasindaki adaylar
ise net asgari licretin yiizde
50’si tutarinda karsiliksiz burs
imkanindan yararlanacak. Us-
telik bu burs 6grenim hayatla-
1 boyunca devam edecek ve
tamamen karsiliksiz olacak.
Dileyen 6grencilerimize de
bes yil stireyle is garantisi
vermeyi taahhiit ediyoruz.”
diye konustu. Oksiiz, sdyle
devam etti: “Tirkiye teks-

til ve hazir giyim sektorleri

deyim yerindeyse iilkemizi
Sampiyonlar Liginde temsil
ediyor. Tekstil miithendisligi
boliimiini tercih edip de issiz
kalan higbir 6grenci yok, tam
tersine kendi isinin patronu
birgok tekstil mithendisi var.
Bizler iiniversite-sanayi is
birligi ¢ercevesinde tekstil
sektoriimiiziin gelecegini
dokumak tizere yola ¢iktik
ancak yalnizca bizim ¢abamiz
yeterli degil. Ogrencilerimizin
gelecek planlarini yaparken,
ogretmenlerinin yonlendirme-
si ¢ok ¢ok onemli. Bu yiizden
degerli 6gretmenlerimizin de
atacagi her bir ilmege ve bu
projenin basarili 6grencilere

anlatilmasina ihtiyacimiz var.”

“Sektori domine

edecek, doniistiirecek
miihendislere ihtiya¢ var’
28 milyar dolar ihracat ile
Tirkiye’nin lokomotif sektorti
oldugunu belirten Istanbul
Hazir Giyim ve Konfeksiyon
Ihracatcilar1 Birligi (IHKIB)
Baskan1 Mustafa Giiltepe,
“Genglerimiz iilke ekono-
misinin can damari olan bu
sektorlerde ¢alismak istemi-
yor. Universitelerde 13 tekstil
miihendisligi bolimiiniin
¢ogunda kontenjanlar bos
kaliyor. Sadece ITU ve Ege
Universitesi’nin tekstil mii-
hendisligi boliimleri konten-
janlarmi doldu-

rabiliyor.

Oysa

bizim

Sinavda ilk 20 bine girenlere [EIRsEls[o[fRIoI(:1¢

kadar burs verilecek. 20-50 bin arasinda
olanlar net asgari Ucretin yozde 70’i, 50-80 bin
arasindaki adaylar ise net asgari Ucretin yozde
50’si tutarinda karsiliksiz burs imkénindan
yararlanacak. Ustelik bu burs 6grenim hayatlari
boyunca devam edecek ve tamamen karsiliksiz
olacak. Dileyen 6grencilere de bes yil sUreyle is
garantisi taahhUt edilecek.

© AHMET OKsUz
: [THIB Baskani

Tiirkiye tekstil ve hazir giyim sektorleri

i deyim yerindeyse tilkemizi sampiyonlar
liginde temsil ediyor. Tekstil miihendisligi
i bolimiin tercih edip de igsiz kalan higbir

dgrenci yok, tam tersine kendi iginin patro-
nu birgok tekstil mihendisi var.

sektorii giiniin gereklerine
gore domine edecek; doniistii-
recek birikime sahip miihen-
dislere ihtiyacimiz var” dedi.
Sektorler i¢in bu konunun
hayati 6nem tasidigini ifade
eden Giiltepe, “Bu gergek-
ten hareketle hazir giyim,
tekstil ve deri ihracatgilari
birlikleri ve Tekstil Isveren-
leri Sendikas1 olarak sorum-
luluk iistlendik. Ulkemizde
tekstil miithendisligi algisini
yiikseltmek i¢in YOK ile
tarihi bir protokol imzaladik.
Tiirkiye’de bir ilk olan bu
protokol uyarinca sinavda ilk
20 bine giren kardeslerimiz
tekstil miithendisligini tercih
ederlerse asgari iicret tutarin-
da karsiliksiz burs imkanin-
dan yararlanacaklar” dedi.
Istanbul il Milli Egitim
Midiir Yardimcisi
Omer Avci da semi-
nerde yaptig1 konugma-
da, “Tekstile sadece pa-
mugun ve yiiniin birlesmesi
olarak degil, bilginin siirecin
icerisine girdigi ve hammad-
denin yiiksek hayal giicii ve
sezgi yetenegiyle beraber sen-
tezlenip moda ve hazir giyim
icin yeni ivmeler kazandirma-
s1 yoniiyle bakilmasinin daha
saglikli oldugu kanisindayim.
Mesleki rehberlik kapsaminda
YKS kazanan 6grencilerimize
bu baglamin alt1 ¢izilerek,
hatirlatilmasi siirece pozitif
katk1 saglayacaktir” dedi.
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HAZIR GIYIMDEN

8,7

Turkiye sanayisinin ihracatta lokomotifi olan hazir giyim ve tekstil
sektorleri gergeklestirdigi ihracat ve sagladigi istihdam ile Ulke
ekonomisinde katma deger yaratmayi surdUroyor. Yilinilk alti
ayini, hazir giyim ve konfeksiyon sektéru 8,7 milyar dolar, tekstil ve
hammaddeleri sektdri 4 milyar dolar ile kapatti.
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TEKSTILDEN

4 MiLYAR
DOLARLIK




1 Bu yil1 180 milyar do-
lar ihracat ile kapatma
hedefiyle yeni yila
baslayan Tiirkiye Ihracatgilar
Meclisi, yilin ilk yarisina ait
Tiirkiye geneli ihracat veri-
lerini ve sektorlerin perfor-
manslarini agiklads. Tlk yariy1l
ihracati, beklenen biiyiimenin
altinda kalsa da, bir 6nceki y1-
lin ayn1 dénemine gore yilizde
2,2 artigla 88 milyar dolar ola-
rak gergeklesti. TIM Baskani
Ismail Giille, “Haziran’da, do-
kuz giinliik uzun bayram tatili
nedeniyle, daha az is giiniinde,
daha yiiksek giinliik perfor-
mansla ihracat gergeklestirdik”
diyerek, haziran ayindaki
diigiisiin donemsel ihracati
belirleyen unsur oldugunu dile
getirdi. 1980°li yillardan sonra
Tiirkiye sanayisinin ihracatta
lokomotifi olan hazir giyim ve
tekstil sektorleri basta olmak
tizere, deri mamulleri ve hali
sektorii gerceklestirdigi ihracat
ve sagladigi istihdam ile tilke
ekonomisindeki katma degerli
onemini siirdiiriiyor. Yilik altt
ayinda 8,7 milyar dolar ihracat
ile hazir giyim ve konfeksiyon
sektorii, genel ihracat siralama-
sinda tiglinciliiglinii stirdiirdi.
Hazir giyim ve konfeksiyon
sektortiniin ilk alt1 aylik do-
nemde, miktar bazinda ihracati
ylizde 10,5 oraninda artmasina
karsin, deger bazinda ytizde 1
diisiis yasadi. IHKIB Bagkani
Mustafa Giiltepe, AB pazarin-
daki daralmaya karsin, yilin ilk
yarisinda Orta Dogu paza-

rinda basaril1 bir performans
gosterdiklerini belirterek, “Bu
pazarda donemsel ihracatta
gerceklestirdigimiz yiizde
12,6’lik artig ve 1,1 milyar
dolarlik ihracat degeri ile Orta
Dogu pazarindaki etkinligi-
mizi arttirdik’ dedi. Tekstil ve
ham maddeleri iiriin ihracati
ayn1 donemde yiizde 6,2
diisiisle 4 milyar dolar oldu.
ITHIB Baskan1 Ahmet Oksiiz,
“Tiirkiye’nin ortalama ihracat
birim fiyatindaki diigiise kiyas-
la tekstil ve hammaddeleri sek-
tortimiizdeki birim fiyatlarin
diisiisii daha az oldu” diyerek
tekstil sektoriiniin katma deger
Onemini siirdiirdiigiine vurgu
yapt1.

Hazirgiyim ihracati

yiizde 1 gerileyerek

8,7 milyar dolar oldu
Tiirkiye’nin istihdamda ve
katma degerli tiretimde 6ncii
sektorlerin basinda gelen hazir
giyim ve konfeksiyon sektorii,
2019 yil1 ilk altr aylik donemde
bir nceki yilin ayn1 donemine
gore ylizde 1 oraninda diisiis-
le 8,7 milyar dolarlik ihracat
gerceklestirdi. Sektortin ilk
yarty1l performansini degerlen-
diren IHKIB Y 6netim Kurulu
Baskani1 Mustafa Giiltepe,
“2019 yilinda genel olarak
artis egiliminde bir performans
gostermekle birlikte, Haziran
aymin ilk haftasindaki dokuz
giinliik Ramazan Bayrami
tatili, ihracatimizda yasa-

nan bu kiigiik oranli diisiisii

Flovdl eV K1 2019 yilinin ilk yarisinda Avrupa
Birligi pazarina yénelik ihracatimiz yozde 4,2

oraninda azalmig ve 6 milyar dolar olarak
gerceklesmistir. Hazir Giyim’in en 6nemli
alicilarindan birisi olan ingiltere’ye olan
ihracatimizin yuzde 1,4 seviyesinde dogmesi de
toplam Hazir Giyim ihracatimizi olumsuz etkileyen
etkenlerin basinda geliyor.

aciklamaktadir” diyor. ilk alti
aylik donemde gecmis yillarda
oldugu gibi Avrupa Birligi’nin
en ¢ok ihracat gerceklestirilen
pazar oldugunu soyleyen Bas-
kan Giiltepe, sunlart soyledi:
“Hala Avrupa Birligi pazarinin
ti¢iincii en biiyiik hazir giyim
ve konfeksiyon tedarikgisi
konumundayiz. Yillardir ihra-
catimizda ilk sirada yer alan
Almanya’ya, yilin ilk yarisinda
yiizde 9,3 diisiisle 1,5 milyar
dolar degerinde hazir giyim ve
konfeksiyon iiriinii ihrag ettik.
Brexit siirecindeki belirsizlik
ve yavaglayan ihracat nedeniy-
le Almanya ekonomisindeki
biiytime trendi yerini durgun-
luga birakmistir. Bu gelismeler
de bu pazara yonelik ihracati-
mizi olumsuz yonde etkilemis-
tir.” Giiltepe, Almanya pazari
ihracatindaki daralmayla ilgili
Mayis ayinin sonunda Alman-
ya Alim Ofisleri temsilcileriyle
bir toplant1 gergeklestirdik-
lerini belirterek, “Toplantida
pazardaki daralmanin nedenle-

rini tespit ettik ve atacagimiz
adimlarla ilgili yol haritamizi
olusturduk” dedi.

Ingiltere’ye ihracatin
diismesi hazirgiyimi
olumsuz etkiledi
Hazirgiyimin en

onemli alicilarin-

dan biri olan

Ingiltere’ye

ylizde 1,4

distisle

946,4 mil-

yon dolar

degerinde

ihracat

gergekles-

tirdiklerini

ifade eden

Giiltepe “Brexit’in belirsiz-
lik siirecinin bu diisiiste roli
oldukea fazladir. Brexit sonrasi
ticari iligkilerin nasil etkilene-
cegi konusunda tiim tarafla-
rin endiseleri ve ¢ekinceleri
vardir. Bu nedenle olasi tim
senaryolart dikkate alarak,
Brexit siirecinin sektorimii-
ze etkilerini ortaya koyan

bir rapor hazirlattik ve bunu
Bakanligimiza sunduk. Ayrica
[HKIB olarak Brexit siireciyle
ilgili sektoriimiizdeki firmalari
bilgilendirici ve yol gdsterici
bir toplant1 diizenlemeyi de
planlamaktayiz.

AB pazarina ihracat da
yiizde 5 oraninda geriledi
2019 yilinin ilk yarisinda Av-
rupa Birligi pazarina yonelik
ihracatimiz yiizde 4,2 oraninda
azalmis ve 6 milyar dolar ola-
rak gergeklesmistir. AB paza-
rindaki daralmaya karsin, yilin
ilk yarisinda Orta Dogu paza-
rinda basarili bir performans
gosterdiklerini dile getiren
Giltepe, “Bu pazarda déonem-
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sel ihracatta gergeklestirdigi-
miz yiizde 12,6’lik artig ve 1,1
milyar dolarlik ihracat degeri
ile Orta Dogu pazaridaki
etkinligimizi arttirdik. Bu iilke
grubunda Suudi Arabistan’a
ihracatimiz yiizde 28 artigla
179,2 milyon dolar, Iran’a
ylizde 214,7 artisla 134,9 mil-
yon dolar ve Libya’ya ylizde
35,1’lik artigla 123 milyon
dolarlik ihracat gerceklestir-
dik. Siyasal tansiyonun yiiksek
oldugu bu cografyada dahi
ihracatimizi gelistirip, gilicle-
niyoruz. Orta Dogu tilkelerin-
deki artisa benzer sekilde artis
gerceklestirdigimiz diger bir
iilke grubu Eski Dogu Bloku
iilkeleridir. Ozellikle Rusya ile
olan iligkilerimizin normalles-
mesinin ticarete olumlu etkisi
sayesinde, bu iilke grubuna
yonelik thracatimiz yiizde 7,9
artigla 454,6 milyon dolara
yiikselmistir. Yilin ilk yarisin-
da yiizde 1,6’lik paya sahip
olan Rusya’ya
134,4 milyon
dolar degerin-
de tiriin ihrag
ettik” diye
konustu.

Hazirgiyimin
gozii
ABD
pazarinda
Diinyanin en
biiyiik hazir giyim
ve konfeksiyon
ithalatgisi olan ABD’nin, pek
cok firsati barindiran bir pazar
oldugunu ifade eden Baskan
Giiltepe, bu dnemli pazarda,
bir nceki yilin ayn1 donemine
gore ylizde 5,8’lik bir artis ile
yaklasik 300 milyon dolarlik
ihracat gergeklestirdiklerini
belirterek soyle devam etti:
“Bu olumlu tabloya ragmen
sektor olarak bu pazarda
etkinligimizi arttirmamizin ge-
rektiginin farkindayiz. Avrupa
Birligi pazarinda oldugu gibi
ABD pazarinda da ilk siralarda
bulunan tedarik¢ilerden olma-
liy1z. Bu gergevede, Haziran
ay1 igcinde ABD Alim Ofisleri
temsilcileriyle bir toplant1 ger-
ceklestirdik. Pazardaki etkin-
ligimizi ve payimizi arttirmak
icin hem ABD’li alicilarin
taleplerini ve beklentilerini

hem de sektorel olarak neler
yapmamiz gerektigini tespit
ettik. Farkli talepleri, aliskan-
liklar1 ve is yapis bigimleri
bulunan bu pazarda sektorii-
miiziin bilinirligini ve etkisini
arttirmay1 hedefliyoruz.”

Hazirgiyimin hedefi
katma degerli iiretim
Deger bazinda yiizde 1 ora-
ninda yasanan diisiise kargin
miktar bazinda ihracatin gegen
yilin ayn1 dénemine gore
ylizde 10,5 oraninda artti§ina
dikkat ¢eken Bagkan Giilte-
pe, “Bu da gecen y1l 15,4 $/
KG olan birim fiyatlarimizin
ylizde 10,3’liik bir diisiisle
13,8 $/KG’ye gerilemesine
neden olmugtur. Burada, diinya
genelinde hizli modanin da
etkisi ile gelismis olan siirekli
degisen, farkli ancak ucuz
iiriinlere yonelik talep artiginin
etkisi gbz oniinde bulundurul-
malidir. Ancak biz Tiirk hazir
giyim ve konfeksiyon sektorii
olarak katma degeri yiiksek ve
tasarim yonii kuvvetli iiriin-
ler iiretip ihrag¢ ederek, birim
fiyatlarimizi arttirmak gayesin-
deyiz. Kiiresel olarak ticarette
daralmalarin yasandigi bu
doénemde, [HKIB olarak ilk
alt1 aylik donemde gectigimiz
yilin ayn1 dénemine yakin bir
ihracat performansi gosterdik.
Sektorel basarimizi koruma-
nin ne kadar énemli oldugunu
biliyoruz ancak bizim asil
hedefimiz, daha fazla katma
degerli iriin iireterek ve daha
¢ok pazarda yer alarak, ihracat
rakamlarimizi arttirmaktir. Bu
hedef dogrultusunda calis-
maya, iiretmeye ve ihracata
devam edecegiz.

Tekstil ihracatim

katma degerli iiretim
degerli kilhiyor

2018 yilini rekorlarla geride
birakan Tirkiye ihracatinin,
2019 yilinda da artis trendini
siirdiirdiigiinii sdyleyen Istan-
bul Tekstil ve Hammaddeleri
Ihracatgilar1 Birligi (ITHIB)
Yonetim Kurulu Bagkani Ah-
met Oksiiz, 2019 yilinn ilk alt:
ayina kadar toplam ihracatimiz
stirekli artis kaydederken,
haziran ayinda dokuz giinliik
bayram tatilinin etkisiyle bir

diisiis yasandigini hatirlatti.
Tekstil ve hammaddeleri sek-
torii thracatinin 2019 yilinin
ilk yarisinda miktar bazin-

da artmasina ragmen birim
fiyatlarda yasanan gerileme
sebebiyle deger bazinda yiizde
6 oraninda azalig gosterdigini
dile getiren Baskan Oksiiz,
sektortin ilk alt1 aydaki perfor-
mansini soyle degerlendirdi:
“Ocak-Haziran doneminde
toplam tekstil ve hammadde-
leri ihracati 4,9 milyar dolar
degerinde gerceklesti. Gegen
yilin ayn1 dénemine kiyasla
Tiirkiye’nin genel ihracatin-
da birim fiyat 1,38 dolardan
1,23 dolara geriledi; yaklasik
ylizde 11 oraninda bir diislis
$0z konusu. Ancak Tiirkiye’ nin
ortalama ihracat birim fiyatin-
daki diisiise kiyasla tekstil ve
hammaddeleri sektoriimiizdeki
birim fiyatlarin diisiisii daha
az oldu. Sektdriimiiz 6zelinde
birim fiyatlar, gegen yilin ayni
donemine kiyasla yiizde 9,5
oraninda bir disiis ile 4,73
dolardan 4,28 dolara geriledi.
Dolayistyla birim fiyatlarda
yasanan bu gerileme ihracat
degerimizin de azalmasina
neden olan unsurlardan birisi
haline geldi. Sektoriimiiz kat-
ma deger anlaminda 6nemini
korumakta ve Tiirkiye geneli
ihracatimizdan yaklasik 3,5
kat daha katma degerli ihracat
yapmaktadir.”

Teknik tekstil
ihracatindaki artis

dikkat cekici

Ocak-Haziran déneminde en
fazla ihracat yapilan alt sek-
toriin 1,1 milyar dolar degeri
ile dokuma kumaslar oldugu-
nu sdyleyen Bagkan Oksiiz,
“Ikinci sirada 928 milyon
dolarlik degeriyle iplik geldi.
Ucgiincii sirada ise gectigimiz
yil 1,7 milyar dolar ihracatiyla
rekor kiran ve ilk alt1 ayda
883,6 milyon dolar performans
sergileyen teknik tekstiller
tiriin grubu yer aliyor” dedi.
Oksiiz devaminda sunlar
soyledi: “Her firsatta dile getir-
digimiz gibi; tekstil sektorii
Tiirkiye’nin sanayilesmesini
baslatan ve yurt digina agilan
kapis1 olan bir sektordiir. Yil

MUSTAFA GULTEPE
IHKIB Baskan

basindan bu yana diinya gene-
linde yasanan ticari zorluklar,
kur dalgalanmalar1 ve maliyet-
lerdeki artislar elbette bizim
sektoriimiizii de etkiledi ancak
miktar anlaminda karsilastirma
yaptigimizda y1l basindan bu
yana ihrag¢ edilen miktar hep
artis gosterdi. 2019 yili1 Ocak-
Haziran donemine bakildi-
ginda miktar bazinda yiizde
4 oraninda bir artis kargimiza
¢ikiyor. Bu durum agikga
gosteriyor ki tekstil sektdriinde
faaliyet gosteren firmalarimiz,
iiretimlerini her gegen giin
artirtyorlar. Fakat tiretim ma-
liyetleri de buna paralel olarak
yapilan zamlardan ve kiiresel
konjonktiirden etkilenerek
yaklasik yiizde 30 oraninda
artt1. Diger yandan gectigimiz
yilin son déneminden itibaren
kurlarda yasanan dalgalan-
ma da hepimizin malumu.
Firmalarimiz mevcut pazarla-
rindaki paylarii kaybetmemek
amactyla satig yaparken, artan
maliyetlerini fiyatlarina maale-
sef tam olarak yansitamiyorlar.
Thracati iilke gruplari bazinda
inceledigimizde ise;
Ocak-
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Haziran déneminde gecen

yila kiyasla yiizde 9 oraninda
diisiis yasansa da hala en fazla
ihracat yapilan iilke grubu AB
iilkeleri oldu. Thracatimizdan
yiizde 51 oraninda paya sahip
olan AB iilkeleri diin oldugu
gibi bugiin de en biiytik ihracat
pazarimiz. Tirkiye AB’nin
ikinci en biiyiik tedarikgisi ola-
rak mevcut yerini koruyarak,
6niimiizdeki donemde daha
fazla ihrag etmeye ¢alistyor.
Ikinci sirada gelen Afrika
iilkelerine ihracatimiz yilin ilk
alt1 ayinda 512 milyon dolart
buldu. Afrika pazari toplam
tekstil ve hammaddeleri ihra-
catimizin ylizde 10’luk kismini
olusturuyor. Bu iilke grubunu
ise sirastyla Ortadogu Ulkeleri
(484 milyon dolar), Eski Dogu
Bloku iilkeleri (483 milyon
dolar) ve Amerika Kitasi iilke-
leri (352 milyon dolar) takip
ediyor. Ulke bazinda ihraca-
timiz1 inceledigimizde yilin

ilk alt1 aylik doneminde en
fazla ihracati 431 milyon dolar
degeri ile Italya’ya yaptigimiz
goriilityor. Italya’y1 sirastyla
408 milyon dolar degerinde
ihracatiyla Almanya ve 267
milyon dolar ihracat degeriyle
ABD takip ediyor. Ingiltere ve
Bulgaristan da yine ilk beste
yer alan ve ihracat performans-
lariyla 6ne ¢ikan diger iilkeler.
Ocak-Haziran donemi ihraca-

ITHIB Baskani Ahmet OksUz: IO ERCLURNE

hammaddeleri sektéromuzon sordurilebilir ve
katma degerli ihracat gergeklestirme kabiliyetine
sahip olduguna inandigimiz Japonya ve GUney
Kore gibi Asya ve Okyanusya Ulkelerine de

erisebilmeyi hedefliyoruz

tinda ilk 50 iilkeye baktigimiz-
da ihracatinda en fazla artis
gozlemlenen iilke yiizde 160
artis ile Kirgizistan oldu. Bu
iilkeyi ylizde 41 artis ile Beyaz
Rusya ve yiizde 38 oraninda
artis ile Endonezya takip etti.”

Pakistan STA’larinda
tekstil ve hazirgiyimin
kapsam disinda kalmasi
sektoriin elini giiclendirdi
Tiirkiye’nin diger tlkelerle
goriismelerinden tekstil ve
hammaddeleri sektoriiniin
biiyiik 6lciide etkilendigini
vurgulayan ITHIB Baskani
Baskan Ahmet Oksiiz, bu
konuda yaptiklar1 ¢aligmalarla
ilgili olarak sunlar1 sdyledi:
“Bilindigi iizere yakin zamana
kadar Pakistan ile imzalanmasi
i¢in ¢aligmalari devam eden
bir serbest ticaret anlagmasi
giindemdeydi. Bahse konu
anlasma imzalandiginda tekstil
ve hammaddeleri ile hazir
giyim ve konfeksiyon sektor-

lerinin olumsuz etkilenecek
sektorlerin baginda gelecegini
her ortamda dile getirdik.
Bakanligimizin da konuya has-
sasiyet gostermeleri sonucunda
Pakistan ile imzalanacak bir
STA’da tekstil ve hazir giyim
sektorlerinin kapsam disinda
tutulmasini sagladik. Sektorii-
miize sahip ¢ikan hiikiimetimi-
ze bu acidan ¢ok tesekkiir edi-
yoruz. Cilinkil aksi bir durumda
ozellikle Cin ve Banglades

ile serbest ticaret anlasmasi
oldugu igin tekstil ve hazir
giyim trtinleri kolaylikla
Pakistan {izerinden Tiirkiye’ye
giris yapabilecekti. Boyle bir
durum yerli tireticimizi olum-
suz etkileyip haksiz rekabete
sebep olacakti. Yilin ikinci
yarisinda da boyle bir tabloy-
la karsilasmamak igin sektor
olarak girisimlerde bulunmaya
devam edecegiz.” “2019 yilina
baslarken geleneksel pazarla-
rimizda giicimiizli artirmay1
ve aligilan pazarlarin disina

AHMET OKSUZ
[THIB Baskani

¢ikarak ihracatimizi artirma-
y1 hedefledik” diyen Bagkan
Oksiiz, Afrika, Giiney Amerika
ve Uzak Dogu Asya’ya yonelik
sektorlin ihracatini artir-

mak istediklerini belirterek,
“Ornegin; Amerika Kitasi’na
2018 yilinda 794 milyon dolar
degerinde ihracat gerceklestir-
dik. Ancak bu ihracatin biiyiik
bir boliimii (600 milyon dolar)
tek bagina ABD’ye yapiliyor.
Amerika Kitasi’nda yer alan
Brezilya, Meksika, Kanada
gibi pazarlara da agilarak, bu-
rada da trlinlerimizi tanitmak
istiyoruz. Ayrica oniimiizdeki
donemde Tiirkiye tekstil ve
hammaddeleri sektoriimii-
zlin siirdiiriilebilir ve katma
degerli ihracat gergeklestirme
kabiliyetine sahip olduguna
inandigimiz Japonya ve Gliney
Kore gibi Asya ve Okyanus-
ya tlkelerine de erigebilmeyi
hedefliyoruz. Ticaret Bakan-
ligimiz tarafindan ¢aligmala-
rina devam edilen ve yakin
zamanda tilkemiz ile Japonya
arasinda imzalanmast plan-
lanan Serbest Ticaret anlas-
masint da bu agidan oldukga
onemli bir gelisme olarak
degerlendiriyoruz. Bunlarin
disinda hedefledigimiz tilkeler
arasinda Cin, ABD, Alman-
ya ve Rusya var. Yilin ikinci
yarisinda da ¢alismalarimiza
ayn1 yogunlukta devam ederek,
2019 yilin1 art1 degerle kapa-
tacagimiza, Tirkiye’nin dig
ticaret agiginin kapanmasina
sagladigimiz katkiy1 artirarak
stirdiirecegimize inantyorum.
Bu anlamda gayret sarf eden
biitiin firmalarimiza tesekkiir
ediyorum” diye konustu.
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Son Yaptigimiz ihracatla Cek Cumhuriyeti ve Tirkmenistan'da
Ay Yildizli Bayragimizi dalgalandirmanin gururunu yasiyoruz.

Z)

SAVA ORME MAKINE

TEKSTIL SAN. VETIC. A.S.




AKGAM ORME'NIN SAHIBI CETIN AKCAM:

SANATKARIN KIRLI ELLERI
MEDENIYETIN AYNASIDIR

Cetin Akgam’in tekstil emekgisi babasindan duydugu bu s6z, onun hayatina isik tutmus. Tekstil
meslek lisesinden mezun olarak hayata atilan Cetin Akgam, 14 yil boyunca dunyanin en kaliteli
6rgU makinlerini Ureten Mayer’de teknisyen olarak ¢alismis, bu arada kendi girketini de kurmus.
39 yasindaki bu geng sanayici arkadasimiz bugun jakarli Uretimde Ortadogu’nun en genis makine
parkurlarindan birisine sahip

Orgiide
Tiirkiye’nin ve
mikro olcekte
firmamzin durumunu
ozetler misiniz?

Oncelikle Tiirkiye olarak
ormedeki giiciimiiniiziin
farkinda degiliz ve emegimizi
cok ucuza kullandirtyoruz.
Tiirkiye’de 6zellikli kumas

iireten bir firmanin sahibi ola-
rak sunlara bakiyorum: Jakarl
makine parkuru agisindan
Cin’den sonra diinyadaki en
giiglii tilkeyiz. Boylesi giiglii
oldugumuz bir iirlinii ederinde
satmaliy1z. Gelen bir talebe is-
tinaden, tamamen kisiye 6zel
desen, gramaj, ebat vs olarak
iiretim risklerini de alarak bir

siparisi aliyoruz. Dolayisiyla
biiytik bir riske kiiciik bir kar
marjiyla girmemeliyiz. Miis-
teri elbette maliyet baskisi
yapiyor; 0rnegin, ‘Ben de
gider Portekiz’de yaptiririm’
diyor. Ben isi bilen birisi ola-
rak ‘O zaman git orada yaptir
diyorum, ¢iinki biliyorum ki
Portekiz’de bunu iiretebilecek

>

bir firma yok ¢iinkii o tilkede-
ki 6rgii makinasi parkurunu
biliyorum. Ama bunun bilin-
cinde olmayan drmeciler bu
tiir blofleri yiyor ve indirim
yapiyorlar. Bu indirimler bir
slire sonra tiim piyasay1 etki-
liyor ve risk satin alinamaz
boyuta ulastyor. Sen de bir
yerlerden fedakarlik ediyor-
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sun ve bir anlamda firmanin
gelecegini satmis oluyorsun.
Bugiin bir top kumas yapma-
nin maliyeti 2 bin TL. Biz
miisterilerimizi mutlu etmek,
onlara alternatifler olustur-
mak i¢in ¢ok sayida numune
hazirliyoruz. Bu durumda
yapmis oldugunuz Ar-Ge’yi
de dogal olarak siparisin igine
maliyetlendirmemiz lazim.
Bir bakiyorsunuz elinde drgii
makinesi bile olmayan firma-
lar, bu miigteriye bu mali daha
ucuza kopyalayarak liretmenin
sOziinii veriyor. Sizin bir anda
eliniz kolunuz baglaniyor.
Konfeksiyon tireticisi aslinda
bu isten biiylik zarar gdrmii-
yor ¢linkii gordiigii her zarari
tedarikg¢isine yansitiyor. Hata,
zarar; yine Tirkiye’de kaliyor.
Tiim bu olumsuzluklara
ragmen o yaptigimiz érme
Ar-Ge’sinin yine de avantaj-
larindan faydalantyoruz. Ayni
isi yaptigimiz firmalarla ken-
dimizi kiyasladigimda onlara
gore daha iyi durumda oldu-
gumuzu sdyleyebilirim. Ozel-
likli isler yapmak ig¢in jakarl
makinalariniz mutlaka olmali.
Bu makinelerin fiyatlari ¢ok
yiiksek. Onun parasiyla iki
diiz mekanik 6rme makine-

si alabilirsiniz. Dolayistyla
jakarlt makinelerin getirisi de
farklt olmak zorunda. Eskiden
jakarli makinelerin giinliik
getirisi daha iyiydi. Bugiin ise
bu makas daraldi, neredeyse
mekanik makinelerle ayni se-
viyeye geldi. Ote yandan diiz
makinelerde jakar kadar Ar-
Ge yapmaniza da gerek yok.
Basic, kontrol edilmesi daha
kolay bir is. Tiiccar olarak ise
bakanlar Jakarli kumaslar1 da
ayn1 mantikta siirim olsun az
kar olsun mantiginda satma-
ya calistyor ve is hak ettigi
degeri gérmiiyor, tistiine bir
de hata yapip Reklamasyon
yediginde, yapmis oldugu is
burnundan geliyor. Diger yan-
dan da bizim Onlimiizii kesmis
oluyorlar.

Konfeksiyoncunun

sizin lizerinizdeki

fiyat baskisini biraz

acar misimz?
Konfeksiyoncuya sezon basin-
da bir fiyat vermissiniz. Uriin

siparisi aldiginda size doniip
yine bir indirim istiyor. Orada
indirim yapiyorsun, bu kez
kumasta gergekte olmayan
kusurlar1 bahane ederek yine
senden indirim istiyor. Tiim
bunlar kumasgcilar iizerinde
biiytik bask1 yaratiyor. Ku-
mascilar bu baskiy1 ne kadar
tolore eder, bilemiyorum. Ure-
tim bakimindan baktigimizda
ormede bir daralma yasan-
digini goriiyoruz. Daha 6nce
yapan azdi, almak isteyen
¢ok kisi vardi. Bugiin almak
isteyenden daha fazla bu isi
yapan var. Bu da ister istemez
fiyat1 senin aleyhine degis-
tiriyor. Bunlar hep piyasay1
kirtyor. Maliyeti 6 USD olan
kumas1 6,10 USD senden
almak isteyen konfeksiyoncu-
lar var. Ve bu mal1 10 sent kar
i¢in konfeksiyoncuya veren
orgiiciiler var. Faizler yiik-
sek oldugu insanlarin paraya
kolay ulagsamadig1 bir donem-
deyiz biitiin bu faktorleri iyi
analiz etmek gerekiyor.

Sektoriiniiziin

ihracatini nasil
degerlendiriyorsunuz?
Orada da sikintilar var.
Ornegin bir firma ihracatci
olacagim sevdasiyla bir aract
ile anlasiyor. Agent deni-

len bu aracilar sizin adiniza
kumasinizi yurt disinda

pazarliyor Ornegin italya’da
yasayan bu araci kisi, senin
malini ytizde 5 komisyon ile
italya’daki alicilara pazarli-
yor. Sen de boylece ihracat
yapmis oluyorsun. Ama ne
adamlarin dilini biliyorsun,
ne kendilerini goriiyorsun.
A4 kagidi gibi belli bir iirtin
satmiyorsun ki. Kumasa nihai
halini veren binlerce bilesen
var. Elegin delikleri o kadar
kii¢iik ki, izerinde mutlaka
tortusu kaliyor. Sen oradan
100 bin Euro beklerken bir
mesaj geliyor, ‘Kumasta hata
var, ylizde on indirim talep
ediyoruz’ diyorlar. Bir anda
tiim karm havaya uguyor. Tek
kazanan komisyoncu oluyor.
Zarar1 kapatmak i¢in daha
ucuza daha ¢ok mal iiretmeye
baglayarak sarmali biiyiitii-
yorsun. Sanayicimiz maalesef
¢ok bilingsiz. Bu tiir durum-
lara ¢ok sik sahitlik ediyoruz.
Avrupa tilkelerine kumas
ihracati olarak baktigimizda

aslinda biiylik markalarin
konfeksiyon iiriinii tedarikgi-
leri ¢ikiyor karsimiza. Orme
kumas olsun dokuma olsun
Tiirkiye’nin tretim kapasitesi
yakin {ilkelerden ¢ok ¢ok fazla
oldugu alim yapacaklari yerler
acisindan 6n siralardayiz bunu
iyi degerlendirmek i¢in miig-
terilerle iyi iletisim kurmak
talebi iyi anlamak gerekiyor.
Ihracat deyince akila sadece
Avrupa gelmemeli diger iil-
kelerede fuarlara katilarak ve
ziyaret ederek potansiyelimizi
tanitmamiz gerekiyor.

Ormecilerin iizerindeki
maliyet baskilarindan
bahseder misiniz?
Enflasyondan dolay1 is¢ilik
masraflarimiz artt1, zamlarda
rutinimizin digina ¢itkmak
durumunda kaldik. Artik daha
fazla ¢alismak zorundayiz.
Daha fazla ¢alismak, daha
fazla iiretim yapmak ve daha
fazla risk almak anlamina

0101 el = = kendini yetistirmis, isini iyi

bilen geng bir sanayiciyim. Bu yuzden bu yil
ORSAD Yonetimine girdim. Yabanci makineye,
igneye paranin verilmedigi, bunlarin TOrkiye'de
Uretildigi bir ortam hayal ediyorum. Bununigin
tOm gucUmU ortaya koymaya hazirim.
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geliyor. Elektrige ciddi zamlar

geldi. Bir de boyahaneler

bizi yordu. Dolar gegen yil
pik yaptiginda boyahaneler
hemen fiyatlarini revize etti.
3 TL’ye yapilan is 6 TL’ye
¢ikti. Ama dolar geri geldi-
ginde asla fiyatlarini indirme-
diler. Ayni zamanda ikinci el
makine alip satim1 yaptigim
i¢in yurtdigina sik ¢ikiyorum.
Pamuk ipliginin fiyat1 hemen
hemen tiim diinyada ayni.
Karigimli ipliklerde de bizim
glimriikte 6dedigimiz yiliksek
vergiler yiiziinden Cin’den
daha pahaliya geliyoruz. Cin
bu triini 2,5 dolara alirken
biz 3,5 dolara alabiliyoruz.
Boyama i¢in koydugumuz
fiyat Ingiltere’den bile fazla.
Ispanya grubuna mal satan
tilkelerden birisi de Portekiz.
Hem ayni dili konusuyorlar
hem de Fas’ta ¢ok uygun
fiyata fason yaptirabiliyor-
lar. Iki saat i¢inde arabayla
gidebiliyorlar. Ug iplik iiretim
maliyetimiz Portekizlilerden
kilo bagina 0,40 Euro sent
fazla. Diinyadaki en ¢ok li¢
iplik makinesi Tiirkiye’de.
Dolayisiyla hacimli bir is
oldugunda bize mecburlar
simdilik. Makine sayilari
zenginlestik¢e bu durum de-
gisebilir. Katma degerli iiriin
satmak zorundasiniz, onun da
riskleri var. Tiirkiye’deki kon-
feksiyoncular ile 6zel kumas
yapan kumasgilar bir part-
nerlik igerisine girseler, iiriin
kopyalanmadan beraberce ¢ok
giizel yol alabilirler. Birlikte
tasarlayip 6zel bir koleksiyon
yapip sundugunuzda tasarim
size ait olunca fiyat kozu sizin
elinize gegiyor.

Tiirk genglerinin tekstili
tercih etmemeleri
konusunda neler
soyleyeceksiniz?

Tayvan ve Cin’e gittigimde
insanlarin bizden ¢ok daha
koti sartlarda ¢aligmalarina
ragmen i sadakatlerinin ¢ok
iist seviyelerde oldugunu
goriiyorum. Bizim insanimiz
rahata alistr. Bu iste makine-
nin basinda durmak zorun-
dasin. Meslek lisesi mezunu
genglerimiz tekstilde calis-
may1 iglerine sindiremiyorlar.

Inanin Polonya’daki tiim
tesislerdeki tiim makine ope-
ratorleri tiniversite mezunu.
Makineye dogrudan bakiyor,
matematiksel diislintiyor. Ben
kendi isimi kurmadan 6nce
14 yil 6rgili makinesi teknis-
yenligi yaptim. Okudugunu
anlamayan insanlara makine
teslim ediyoruz. Uziilerek
sOyliiyorum her sene ¢ ya
da dort stajyer aliyoruz, temel
matematik bilgisine sahip bir
arkadasa heniiz rastlamadim.
Ben bu adami1 neresinden tu-
tup egiteyim. Tekstil Endiistri
Meslek Lisesi mezunu bir kisi
olarak dort islem yapamayan
mithendislerle is yapmaya
calistyoruz. Bu genglerin
hayata tutunma sanslar1 yok.
Boyle giderse yeni nesil
bizim emekli maasimizi 6de-
yemeyecek, geg kaliyoruz.
Oysa ise kendinden birseyler
katmak isteyen sadakatli
sebatkar kisiler olsalar bu
sektoriin 6dedigi maaslar ger-
cekten pek ¢ok sektore gore
iyi ve is bulma sans1 ¢ok yiik-
sek. Ornegin isi iyi bilen bir
usta 7-10 bin TL aras1 maas
altyor . Pek ¢ok tiniversite
mezunu miidiirliik yapan kisi
ise bu maagi alamiyor. Meslek
o6grenmek Altin bileziktir, biz

boyle 6grendik, ama genglere
iyl anlatamiyoruz sektorii ve
igimizi.

ITKIB, iiniversitede
tekstil miihendisligini
tercih eden gengler i¢in
biiyiik avantajlar sagliyor.
Bununla ilgili neler
diyeceksiniz?

Kiz kardesim Gaziantep
Universitesi ingilizce Teks-
til Mithendisligi bolimiinde
okuyor. Sadece teknik seyler
6greniyorlar. Bunlarin hepsini
mezun olduktan bir sene sonra
unutacak. Okul fiili tiretime
dahil olmak zorunda. Okulda-
ki atdlye sistemi dgrenciyi bir
is¢i gibi ¢alistirirsa; askerin,
devlet hastanelerinin polisin
tiim giysi ve kumas ihtiyaci
okullardaki tiretimden kar-
silanabilir. Ise baslayan yeni
mezun bize gelince is giivenli-
gi egitimi aliyor, ERP egitimi
aliyor Ogrenci bu egitimleri
okulda alabilir. Thtiyaglar
karsilikli iyi belirlenip siire¢
olusturulmali,tekstil okuyor-
ken okulda kimya okuyan
arkadasiyla kendi konusuyla
alakali konusup calisabil-
meli. Fizik, kimya, biyoloji,
matematik, bunlarin hepsine
tekstilde yer var.

Sizin sektordeki
gecmisinizden kisaca
bahseder misiniz?

Babam bir tekstil emekgisi. 13
yasindan beri tekstilin icinde
olan bir insan. Ardahan’dan
gelip iki iplik astar yapan bir
firmada ¢irak olarak kalmis.
Ilkokul mezunu bir adam.
Usta olmus. Sonra degisik
firmalara yoneticilik yapmais,
kumasi gergekten bilen ve an-
layan sayili ustalardan biridir.
‘Orgiiniin bir dengesi vardir
Makine mithendisligi ayr1
Orgii mithendisligi ayridir’
der hep.Onun vasitasiyla ben
Mayer’e teknisyen olarak gir-
dim ve 14 y1l orada ¢alistim.
Makinenin nasil ¢alistigint 8-
rendim. Cevrede hangi firma-
lar bu makineyi kullaniyorsa
onlarin hepsine gittim Kim ne
yapiyor, kimin ustasi ne kadar
bilgili, bu usta nasil yetismis,
makineye nasil bakiyorlar.
Stirekli sahadasin ve bunlar
bir ansiklopedi gibi sende
birikiyor. Bu bana biiyiik bir
bilgi ve tecriibe katti. Patro-
num sonra sag olsun beni ser-
vis miidiirii yapti. Bu sayede
her 3-4 ayda bir Almanya’ya
gittim. Tiim diinyadaki teknik
servis sorumlulartyla bir
araya geldikge, tiim diinyadaki
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iretim hakkinda bilgi sahibi
oldum. Futbolcu gibi kampa
giriyorduk. Bu bilgi ve tecrii-
beyi kendi lehime kullanmak
amactyla 2005 te iki adet
makine alip iiretim yaparken
bir yandan da Mayer’deki
gorevimi siirdiirdiim. 2012°de
ise Mayer’deki isimi birakip
kendi isimi yapmaya basla-
dim. Alman Mayer’in sahibi
sag olsun bana senet karsiligi
jakarli makine verdi. Odedik,
sonra yeni li¢ makine daha
aldim. Parkurumuzu boyle
gelistirdik.

Bugiine geldigimizde
Akcam Tekstilin

durumu nedir?

Tamamen desenli kumas
iiretmeye yonelik bir makine
parkurumuz var. Daha hizli
servis vermek adina her ma-
kineden ¢ok adet var parkuru-
muzda . 8 fayn’dan 28 fayn’a
kadar makinemiz mevcut. Yeri
geliyor 100 ton siparisi bir ay
igerisinde yiikleyebiliyoruz.
Bu, jakarda 6nemli bir iiretim
giicli anlamina geliyor. Orta
Dogu ve Avrupa’da bu kadar
cok jakarli 6rgli makinesine
sahip bir firma daha yok.
Hizli servis konusunda iyiyiz.
Yaklasik 90 makinemiz var.
Bu rakam siirekli degisiyor.
Su an 95 kisiyiz. Ben daha
cok makine alim satimi isiyle
ugrasiyorum ¢iinkii burada
isler yoluna oturmus durumda.
Ekip arkadaslarim kurulusu-
muzdan beri yanimda olan
kigiler

Makineciligi bu kadar

iyi bilen birisi olarak
diinyadaki makine
pazarindan biraz
bahseder misin?

Mayer, Terot, Monarch,
Pilotelli, Orizio gibi markalar
diinyanin her yerinde tanini-
yor. 1998 yilinda tretilmis
bir Mayer ile 2018 yapim1
bir Mayer arasinda verimlilik
anlaminda ¢ok biyiik fark-
liliklar yok. Diger markalar
da ayni, yeni bir orgii tek-
nolojisi heniiz yok. Birisi-
nin bilgisayar ekrani tuslu,
digeri dokunmatik. Birine
kabloyla desen yiiklityorsun
digerine USB ile. Ama ikinci
el makine 40 bin Euro iken,
sifir makine 100 bin Euro. Iki
sene sonra da yeni aldiginiz
makinay1 60 bin’e satamiyor-
sun. Makine almak isteyenler
bir sekilde beni buluyor.
Uluslararasi bir networkiim
de var. Uzakdogu’da 6rnegin
stogunda 400-500 tane ikinci
el makine olan firmalar var.
Bunlarla partnerlikler yapiyo-
ruz. Hep online’1z. Genelde
ithalatin1 yapryorum. Ikinci
el makine sattyorum ama
sattigim makineye bir y1l da
garanti veriyorum. Ikinci el
makine alimi devlet tarafin-
dan kolaylagtirilmali. Sifir
aldiginda leasingden yararla-
nabiliyorsun ama ikinci elde
bu yok. Nakit almak zorunda-
sin. Tkinci elde KDV avantaji
da yok. Bu durumda insanlar
sifir makine aliyor ama ma-
kinelerin kendini amorti etme

TOrkiye’de igne Uretmekle ilgili {eo]/qei[s[s]

girisimlerimiz var. OnOUmuzdeki sUrecte

bu konu ile ilgili gelismelerden de 6rme
sanayicilerimizi haberdar ediyor olacagiz.
Deneme Uretimlerimizde ¢ok iyi sonuclar

aldik. Yerli hammadde konusunda, Ar-Ge
konusunda devletten ve Universitelerden destek
alabilmemiz lazim. illa gok hassas ignelerden
baslamak zorunda da degiliz. Daha kalin
ignelerle basladik. Platin yaptik. Hatta platini

su anda Ug¢ vardiyaya ¢ikartmanin yollarini

arlyoruz.

stireleri de artik ¢ok uzadigin-
dan, paralarin1 bosa harcamis
oluyorlar.

Biz ne zaman kendi
tekstil makinemizi ya da
ignemizi yapacagiz?
Tirkiye’de tekstil ile var
olmus dev holdingler var. Bu
firmalardan birkag1 bir araya
gelse ve bir fon olustursa,
Tiirkiye’de bunu yapacak
insan kaynagi var. Devletin
de bunu desteklemesi lazim.
Pazardaki baz1 agiklar1 goren
bir insan olarak bu devlerin
kendi sektorleri yerine ingaata
yatirim yapmalari beni ¢ok
iizdi. Olurdu, niye olmasin.
Cok da iyi olurdu. Benim bu
konuda girisimlerim var ama
giicim yok. Tiirkiye’de igne
Groz Beckert’in tekelinde. Su
anda bin tane igneyi ortalama
500 Euro ya satiyor. Platinde
Tihiteks diye yerli bir firma-
nin devreye girmesi sayesinde
fiyatlarin beli kirildi. Orne-
gin yerli platin kullanandan
Devlet KDV almayabilir. Ya
da yerli makine alana finans-
man kolaylig1 saglayabilir.
Vadeyi uzatabilir. O firmalar1
da siibvanse etmeli. Orme
makinasi iiretimi ile alakali
pekegok calismam var finansor
ya da devletten destek bula-
bilirsem girigimlerim olabilir.
Tek bagima bunu beceremem
ama Ornegin Sanko yapabilir.
Her yil ortalama 1500-2000
adet 6rme makinasi iilkemize
giris yapiyor. Giiniin sonunda
makine yatirirminin daha kap-
saml1 oldugunu diistinerekten
igne liretimine yoneldim.
Bizim su anda Tiirkiye’de
igne iretmekle ilgili ¢ok ciddi
girisimlerimiz var. Oniimiiz-
deki siirecte bu konu ile ilgili
gelismelerden de 6rme sana-
yicilerimizi haberdar ediyor
olacagiz. Deneme iiretimleri-
mizde ¢ok iyi sonuclar aldik.
Yerli hammadde konusunda,
Ar-Ge konusunda devletten
ve iiniversitelerden destek
alabilmemiz lazim. illa ¢ok
hassas ignelerden baslamak
zorunda da degiliz. Daha
kalin ignelerle bagladik. Platin
yaptik. Hatta platini su anda
iic vardiyaya ¢ikartmanin
yollarini ariyoruz. Piyasada en

cok ragbet goren Pilotelli pla-
tinlerinden ve Mayer 18 fayn
ribana ignelerinden basladik.
Devamli deneyler gergek-
lestiriyoruz. Ama kimseden
destek yok. Devletimizin bize
ve bizim gibi milli davaya
goniil verenlere destek olmasi
gerekiyor.

Tiirkiye’de tekstil ve
ormenin gelecegini nasil
goriiyorsunuz?

Kalmasi i¢in bir siirii diizen-
leme gerekiyor. Egitim en
onemli bilesen. Ogrencilerin
gerek lise gerek liniversite
olsun, okurken bir yandan

da ¢alistyor olmalar1 gereki-
yor. Insanin sosyal hayatinin
tamamu iste gegiyor. Cocukla-
rimiz bu diinyaya donaniml
atilmali. Bizim isimiz stresli
bir is. Yeni nesilde bu stresi
kaldirabilecek psikolojik
dayanikliligi gérmiiyorum.
Kimsede bir seyi bagsarma
arzusu yok. Universitede
tekstil okuyana burs veriyor-
lar, ¢ok giizel ama o adam
oraya o para i¢in gidiyorsa o
da yanlis. Sen oraya bir seyler
ogrenmeye istekliysen git.
I¢inde mithendis olmayan dev
isletmeler gérdiim ben. Bize
elini tasin altina koyacak,
makine yagina bulanmaktan
korkmayacak miihendis lazim.
Miihendisler bunun farkinda
degil. Makine sokiip takama-
yan isi bilmeyen bir miithen-
disi elemani ciddiye almaz ki.
O insanlar1 yonetebilmen i¢in
o insanlarin psikolojisinden
anlaman lazim. Psikolojisi-

ni bilmedigin topluluklar
yonetemezsin. Tayvan’da ¢ok
kotii sartlarda bir Filipinli
gdemen is¢ci dokuz makineye
bakiyor. Burada bir kisiye iki
makine emanet edemezsin.
Ben burada da bdyle olsun
demiyorum. Ama kimseyi
calistiramryorum. Ormeyi ¢ok
seven, kendini yetistirmis,
igini iyi bilen geng bir sana-
yiciyim. Bu yiizden bu yil
ORSAD Yénetimine girdim.
Yabanci makineye, igneye
paranin verilmedigi, bunla-
rin Tiirkiye’de tiretildigi bir
ortam hayal ediyorum. Bunun
i¢in tiim giiclimii ortaya koy-
maya hazirim.
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MERTSAN MAKINA’NIN SAHIBI ATILLA DEMIRBAS:

BOYLE GiDERSE BES YIL SONRA

o W o

PATLAK LASTIGI DEGISTIRECEK
USTA BILE BULAMAYACAGIZ

Atilla Demirbas, 6rme sanayisinin de demirbaslarindan birisi. Makine ustahgindaki 35 yillik
deneyimiyle; ‘Duayen’ s6zunU hak eden sektdromuUzdeki nadir insanlardan birisi. Atilla Demirbas ile
érmenin gegmisini, buginunu ve gelecegini ilgilendiren gok 6zel bir séylesi gergceklestirdik. Severek
okuyacaginizi disoniyoruz...
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Bu ise ne zaman
basladimz?

1966 Sivas Susehri
dogumluyum. 1983 yilinda
Cemberlitas Sehzadebasi’nda
Sahsan Torna’da Fahri
Usta’nin yaninda basladik.
Biz bu ise girdigimiz yillarda
biiyiik makineler yoktu. Bu
makinelerin memingerleri-

ni Rahmetli Sedat Agabey
yapiyordu. Biz de bu formi-
sorlii makineleri ¢gemberliye
¢eviriyorduk. 1986°da askere
gittim. Askerden gelir gelmez
de kendi is yerimi actim.

Sektore tam olarak

ne yaptiginizi anlatir
misiniz?

Biz, makine farki gbzetme-
den tiim 6rgii makinelerinin
yedek ¢eliklerini, sanzi-
manlarini ve yedek parca-
larini {iretebiliyoruz. Ayrica
servis ve tamir hizmetleri de
veriyoruz. Makine ve gdbek
ayarlarina gidiyoruz. Bugiine
dek 29 adet kalin faynli ma-
kine yaptim. Komple sifirdan
kapak ve kovan yaptim.
Ingiltere’ye iki adet dar pus
makine yaptim, 7 fayn siip-
rem; iki tane de Gaziantep’e
yaptim 16 dar pus 7 fayn. Bu
makineler vasitasiyla etlerin
iizerine gecirilen kefenler ya-
piliyor. Yaklagik 36 yildir bu
sektordeyim. Vahdet, Kervan
gibi birka¢ eski meslektasim-
la bu konuda hizmet veriyo-
ruz. Artik ¢ok az bizim gibi
firma var.

35 sene dnce sanatkara
hiirmet vardi. Bugiin

o hiirmeti goriiyor
musunuz?

Bizim yanimizdan ayrilan
ustalar kendi miisterileri
olmadigi i¢in bizin miiste-
rilerimizi ¢aliyorlar. Yani
¢iraklarin ustalarina hiirmeti
kalmamis. Onlarin fiyat
kirmasi iglerimizi olumsuz
etkiliyor. Ote yandan fir-

ma sahipleri bizi arabayla
alir, isimizi bitirdigimizde
terimiz sogumadan paramizi
verirdi. ‘Bugiin git, yarin gel’
denmezdi. Cok degerli bazi
ormeci kardeslerimizi tenzih
ederek, sektoriin biiylik kismi
bizleri hor goriiyor. Insanlar

artik sanatkarin ustaligina de-
gil, paraya bakiyor. Sanatkar
adam da paradan anlamiyor.
Celigi bundan 20 yil 6nce de,
bugiin de ayni fiyata yapiyo-
ruz. Diger yandan drmeciler
de eski cirolar1 yapmiyor.
Eskiden 6rmeciler 1 kilo fa-
sonla {i¢ igne aliyordu, simdi
bir igne alamiyor. Hiikiime-
timiz de maalesef tekstili
desteklemiyor.

Meslegi emanet
edeceginiz ustalar var m1?
Simdiki genglerin hepsi
masa basi, al-sat, pazarlama
sektoriinde para kazanmaya
calistyor. Giin gelecek ara-
banizin lastigi patladiginda
degistirecek insan bulama-
yacaksiniz. Yanimiza eleman
altyoruz, ona yatirim yapi-
yoruz; senin isini bozuyor
firmana zarar veriyor, isten

attiginda da Hiikiimet on-
lardan yana tavir sergiliyor.
Seni sikayet ettiginde biitiin
maddi yiik senin omuzlarinda
kaliyor. Arkamizdan yetisen
de yok. Teslim edecek adam
yok. Oglum bu isi yapmiyor.
Amerika’da yastyor. Yanim-
da ¢alisan adama diikkani
devredeyim dedigimde;

‘Abi senin oglun yapmuyor,
ben niye yapayim?’ diyor.
Yetistirdiginiz elemanlar

100 lira fark i¢in seni terk
ediyorlar. Yanimda calisan
sekiz yillik ustama buranin
ylizde 50’sini sana vereyim,
al galistir diyorum, yapmiyor.
Genglerimiz korkak yetisiyor.
Sorumluluk almaktan, vergi,
kira gibi yiiklerden korkuyor-
lar. Kendileri bir sey eklemek
istemiyorlar. Cok biiyiik
ustalar da son birkag yilda bu
isi birakip emekli oldular. 10

Cerkezkoy, Kira¢ ya da Corlu’dajsligiGls]sl:1{e1d)s

yaparak érmecileri oraya tasimamiz gerektigine
inantyorum. ORSAD’In buna 6n ayak olmasini gok
istiyorum. Bu sayede benim atélyem o sanayinin
icerisinde olacak, herkese hizmet verebilecegim.
Hem de hepimiz bir arada olacagimiz igin
birligimizden bir kuvvet dogacak.

sene sonra inanin érmeciler
makinelerini tamir edecek
adam bulamayacaklar. Gegen
ay derginize konuk olan
Torkeks’ten Mustafa Bay-
raktar sansli, onun meslegi
devam ettirecek iki oglu var.
Agag yagken egilir, gengleri-
mizi bu sektére kazandirmak
zorunday1z.

Orme makinelerini

elinizi ici gibi bilen bir
usta olarak Cin, Alman
ve Tiirk makinelerini
kiyaslar misimz?

Bu imkansizliklar igerisinde
bizler bu memleketin ustalari
olarak yuvarlak 6rgii ma-
kinelerinin tiim sorunlarini
¢ozliyoruz, Allah’1n izniyle.
Ama ne yazik ki Cin bizden
daha iyi mal ve parga satiyor.
Ulkemizde Sava Makine var,
takdir etmek lazim, kovan
yaplyor, par¢a yapiyor,
makine yapiyor. Cin’den 500
makine geliyor, Sava kendi
tilkesine anca 30 tane makine
satabiliyor. Biz mamiilii

imal ediyoruz, ama maalesef
yuvarlak 6rme sektorii Cin
mallarini bizden daha yuka-
rida tutuyor, bizim mali hor
goriiyor. Yani Tirkiye’ye
giren makinenin yiizde 10’u
bile Tirkiye’de iiretilemi-
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DUAYEN

yor. Ve Tiirkiye sanayisinin
en gii¢lii kolu tekstil iken
durum boyle. Yuvarlak 6rme
firmalarinin mutlak surette
Tirkiye’deki makine imalat-
¢ilarini desteklemesi lazim.
Adam Almanya’da makine
yapiyor ama devlet arkasin-
da. O imkanlar1 bana ya da
Sava Makine’ye verseler, net
soylilyorum, bizim kalitemiz
Almanlardan daha iyi. Al-
manlar ¢elikleri kalipta ¢elik
dokiim dokiiyor, biz orijinal
Bohrer kullanip orijinal
hammaddeden yapiyoruz.
Bizim yaptigimiz bir ¢elik 20
sene gidiyor. Mallar1 kalite-
siz, ama isi projelendirmisler,
arkalarina devleti almislar, isi
oturtmus gidiyor. Disardan
birine kovani, birine gévdeyi,
birine sanzimani veriyor. Ge-
liyor fabrikada monte ediyor.
Bu, Tiirkiye’de yapilamaya-
cak bir isi degil.

Tiirkiye’nin dev
tekstilcilerinin bu ise

el atmasi gerektigini
diisiiniiyor musunuz?
Elbette, 6rnegin SANKO’nun
bunu ¢oktan yapmasi lazim-
di. Bunu yapmadiklar1 gibi,
bir de fasoncular fiyat baski-
styla eziyorlar. Tim 6rme-
cileri birlik olmaya ve fason
fiyatlarina zam yapmaya
cagirryorum. Herkes fasonu
3 TL yapsa, 6rmecilerin tiim
sorunu ¢ozilir. Tren yerin-
den yeniden hareket eder.
Her sey islemeye baslar. Tim
karli, al sat yapan kisi. Isi
yapanlar hicbir sey kazanmi-
yor. Herkes rahat eder. Ama
maalesef biiyiik balik kii¢iik
balig1 yemeyi siirdiiriiyor. v

ORSAD’dan
beklentileriniz neler?
Cerkezkdy, Kirag ya da
Corlu’da bir kooperatif
yaparak ormecileri ora-

ya tastmamiz gerektigine
inantyorum. ORSAD’1n
buna 6n ayak olmasini ¢cok
istiyorum. Bu sayede benim
atdlyem o sanayinin igeri-
sinde olacak, herkese hizmet
verebilecegim. Hem de
hepimiz bir arada olacagimiz
icin birligimizden bir kuvvet
dogacak. 50 makineli bir

Mertsan Makine’nin sahibi Atilla Demirbas, TUrk sanayisinin en guglu
sektoru tekstil iken TUrkiye’nin kendi 6rme makinelerini yapmamasini bir

ayip olarak nitelendiriyor.

firma bir yer tutmaya kalksa
her ay 50 bin TL kira 6demek
zorunda. Tim know-how,
bilgi orada oldugunda hem
¢ok giizel ustalar yetistiririz,
hem de kendimizi gelistiririz.
ORSAD, bunu yapmay1 basa-
rirsa, Tiirk 6rme sanayisine
unutulmaz bir hizmet vermis
olur. Yonetimi de ORSAD
yapar, orada kendi ofisi de
olur. Bunu yaparsak kalki-
niriz.

Orme sanayicilerinden
beklentileriniz nedir?
Liitfen sanatkarin hakkini
versinler ve iyi sanatkari
tercih etsinler. Para igin
sanatkar degistirmesinler.
Eski saygi ve hiirmeti gor-
miiyoruz. Isi teslim ediyor-
sun, 6dememiz 15 giinde bir
diyor. Gidiyorsun, kapiya
herkese ‘Hayir’ diyen bir
hanim koymuslar. 15 giin

sonra bir daha gidiyorsun. s
yapacagina tahsilat pesinde
kosuyorsun. Odemen ¢ikiyor,
sana 5 aylik ¢ek veriyor. Bes
aylik ¢ekle ben kirami mi,
vergimi mi, elemanimi mi
O0deyeyim? Liitfen sozleri-
ne sadik kalsinlar. Ayda bir
gilin 6demesi olan firmalar
var. Odemen o giin ¢ikma-
diysa yandin, ¢iinkii bir ay
beklemek zorundasin. Bir
muhatabin bile yok. Artik 5
bin liralik bir is almigsan, 2
bin 500’{inii pesin istiyorum.
Hesabima geliyor, ise dyle
basliyorum. 36 senede o ka-
dar ¢ok magdur edildik ki bu
yontemi bulduk sonunda.

Devletten beklentileriniz
neler?

Kiiciik esnafa destek sag-
lanmasi lazim. Diyelim ki
birkag kisi bir araya gelip bir
makine firmasi kuracagiz.

000 =011 10t fen sanatkarin hakkini versinler

ve iyi sanatkari tercih etsinler. Para igin
sanatkar degistirmesinler. Eski saygi ve hUrmeti
g6rmUyoruz. isi teslim ediyorsun, 6dememiz

15 gunde bir diyor. Gidiyorsun, kapiya herkese
‘Hayir’ diyen bir hanim koymuslar. 15 gin sonra
bir daha gidiyorsun. is yapacagina tahsilat
pesinde kosuyorsun. Odemen ¢ikiyor, sana 5

aylk cek veriyor.

Yapacagimiz atilimlarda bize
nakit paranin ii¢ sene geri
O0demesiz bi¢gimde verilmesi
lazim. Ciinkii Giglincii senenin
ardindan bir mamul olusturup
bunu satabilecegiz. Kiigiik
esnaf, ancak bu sayede biiytir.
Biz vergimizi, SSK’mizi, sto-
pajimizi 6diiyoruz. Ama dev-
letten 200 bin krediyi ipotek
karsilig1 aliyoruz. Sigortamiz
¢ok yiiksek. Elektrigimiz

¢ok yiiksek. Glingoren’de
kiralar inanilmaz artti, alt kat
da bana aitti, gecen ay oray1
kapatip tek kata dondim.
Kendimi korumaya aldim
¢linkii 6niimii gérememeye
basladim. Kimseye borcum
olmasin, kimse arkamizdan
konugmasin istiyorum. Bunu
36 senedir soyletmedik, bu
saatten sonra da sOyletmeyiz.

Isleriniz on sene 6nce, bir
sene once ve simdi nasil?
Siikiirler olsun, benim isim
hep iyiydi. Bir tek giin bile
miisteri aramadim. Is kendi
geldi. Rakiplerimiz pazar-
lamacilari, arabalar1 vardir.
Bende bunlar yok. Bana
gelir, celik yaptirir, makine
yaptirir, sikintist oldugunda
arar, giderip makinesini tamir
eder gelirim. Gegen Bayram
da her aksam mesai yaptim,
bu Bayram da yapacagim.
Cilinki kaliteden 6diin vermi-
yorum. Su anda bes kisiyiz
burada. Benim yanimdan
ayrilip piyasada is yapan

da bir 10 kisi vardir. Isimiz
stresli bir is ve artik yagamiz
da kaldirmiyor. Temennim
benim gibi tim ustalar bayra-
g1 goniil rahathigiyla devrede-
bilecegimiz yetenekli ustalar
buluruz. Tekstil makinesi de,
tank da, ugak da yapacagiz.
Ama sanatkar olmazsa bunla-
rin hi¢birini yapamayacagiz.
Biz de bu elemanlar yetistir

Emeklilik hayaliniz ne?
Belki teknik bilgi olarak
firmalara danismanlik ya-
pabiliriz. Diger hayalim de
memleketimin tadini siirmek.
Bu is yiiziinden dort sene-
dir gidemedim. Evi yaptim,
gidemiyorum. Allah nasip
ederse Bayram’dan sonra
gidecegim.
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BIRLIKTE DAHA GUCLUYUZ

Onceki sayilarimizda da ifade ettigimiz gibi 6rme sektérinde faaliyet gésteren firmalarin bu gati
altinda olmasi gicUmuze gig katacaktir. Bu dénemde dernegimize Uye olmak i¢in basvuruda
bulunmus firmalarimizi ziyaret ederek; hem Uyelik basvurularini aldik hem de kisaca firmalarini
tanitarak, dernegimizden beklentilerini sorduk. Her bir yeni Oyemizi ayri bir gi¢ merkezi olarak
goruyor, ORSAD ailesine katilimlardan dolayi tesekkur ediyoruz.

. 4S TEKSTIL TEKSTIL SAN. VE TiC. LTD. $Ti.
. CAGATAY CAMAS

iki y1l 6nce 22 makinelik parkuruyla 6rme kumas sek-
torlinde faaliyete baslayan firmamiz, hedefini ihracatgi
firmalar ve kendi ihracat1 yoniinde sekillendirdi ve bu
yonde ¢alismalarini devam ettirdi. Oniimiizdeki siirecte
karsilasabilecegimiz sorunlarda sektor ile birlikte hareket
etmek adina sektdriin ¢at1 kurulusu olan ORSAD’a iiye
olma karari aldik. Ayrica bugiin sektoriimiizde alttan,
usta pozisyonuna gelecek kisiler yeterince yetismiyor.
Masa bas1 bir bolime ilan verdigimizde yiizlerce bagvuru
olurken, tiretim kismina verdigimiz ilanlara maalesef
bagvuru dahi yapilmiyor. Bu durum uzun vadede ciddi
problemlere yol agacaktir. Bu sebepten dolay1 bu ko-
nunun alt yap1 ¢aligmalarinin bir an dnce yapilmasinin
dogru olacagi kanaatindeyim.

MEGA ORME
HAKAN OZHAN

- KNITPARK TEKSTIL LTD. $TI.
. ADEM SAHIN

Firmamiz iiretime ii¢ ay 6nce 24 makineyle basladi. Onii-
miizdeki giinlerde makine yatirimlarimiz devam edecek.
Su an i¢in fason agirlikli olarak ¢alisiyoruz ancak ilerle-
yen donemde kumas satis1 yapabilecek donanim ve tec-
ritbemiz de var. Gegmis donemde bir miimessil makine
firmasinda yaklasik bes yillik teknisyenlik deneyimimiz
de oldugu i¢in ikinci el makine alim-satimi da yapiyoruz.
Makinelerin revizyonunu, bakimini kendi biinyemizde
gerceklestiriyoruz. Orme sektdriindeki gelismeleri takip
edebilmek, ismimizi ve markamiza pazara duyurmak
icin sektdriimiiziin temsilcisi ORSAD’a iiye olma karari
aldik. Su an i¢in eleman noktasinda bir sikint1 yagsamiyo-
ruz ancak tiretim kapasitemiz arttiginda bu sorunla karsi
karsiya gelecegiz.

2002 yilinda kopiik tiretimi ile faaliyete baslayan Mega
Polietilen, 2012 yilinda halka arz oldu, borsaya agildi.
Kopiik piyasasinda Tiirkiye’de ilk bes firmadan biri ol-
dugumuzu sodyleyebilirim. 2018 yilinda tekstil sektdriine
gliclii bir yatirim yaparak 6rme isine basladik ve su anda
orme Kumasta; Italya, Rusya, Polonya, Ukrayna’ya ihra-
catimiz, i¢ piyasaya boyali ve ham kumas satisimiz var.
Bugiin 50 makinemiz var. Bu seneki ihracatimizi 2018
yilina oranla yaklasik ylizde 20 arttirmay1 hedefliyoruz.
2020’nin ilk ¢eyreginde hem makine parkurumuzu hem
de liretim hacmimizi arttirmayi; finalde de 6rme sekto-
riinde iyi bir yerde olmay1 planliyoruz. Sektorde ciddi
anlamda ara eleman eksigi var. ORSAD’dan bu konuda
bir ¢calisma yapmasini ve 6zellikle yurt dis1 fuarlarinda
sektoriin/firmalarin tanitilmasini bekliyoruz.
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TICARET DIPLOMASISININ
AMIRAL GEMISI TjM ==

Kendine bagh 61 ihracatet birligi ve bunlara kayith Ulke genelinde 83 bini agkin ihracatgi firmanin tek
¢ati kurulusu olan Turkiye lhracatgilar Meclisi, 26’nci Olagan Genel Kurulu’nu gergeklestirdi. Genel
kurula Cumhurbaskani Recep Tayyip Erdogan da katildi.
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16 Haziran 2019°da
gergeklesen TIM Ola-
gan Genel Kurulu’na
Cumhurbaskanl Recep Tayyip
Erdogan’in ihracatgilara ver-
digi binde 1 oranindaki kam-
biyo vergisinin kaldirilacag:
miijdesi damga vurdu. Gegen
yil ihracata 2 milyar lira
destek verdiklerini ve bu yil
3,1 milyar lira kaynak ayirdik-
larini belirten Erdogan soyle
konustu: “Tirk Eximbank’in
sermayesini 3 milyardan 10
milyar liraya ¢ikardik. Sektore
kredi ve sigorta destekleriyle
44,2 milyar dolar tutarinda
finansman destegi sagladik.
Toplam ihracatimizin ylizde

26’sin1 finanse ettik.”

17 Haziran tarihinde Res-

mi Gazete’de yayimlanan
Cumhurbaskanlig: karariyla
sanayi sicil belgesi sahipleri
ve ihracatgi birlikleri tiyeleri-
ne yapilan doviz satimlarina
muafiyet getirdiklerini sdyle-
yen Cumhurbaskani Erdogan,
“Artik ihracat¢ilarimiz doviz
alirken binde 1 kambiyo
vergisi 6demeyecekler. Doviz
spekiilasyonlarini dnlemek
i¢in aldigimiz tedbirin ihra-
catgilari etkilemesinin Oniine
geciyoruz” diye konustu.

Geleceginize giivenin
Erdogan, is insanlari, sanayi-
ciler, tiiccarlar ve lireticilere
seslenerek, “Ulkenize gii-
venin, devletinize giivenin,
geleceginize giivenin, eliniz-
deki tiim imkéanlar1 yatirima,
iiretime, istihdama, ihracata
yoneltin. Tiirkiye’yi cari fazla
veren lilke noktasina tagima-
ya ¢ok yaklastik. Biz sizlere
giliveniyorugz, sizlerin de bize
glivenmesini istiyoruz” dedi.
Cumhurbaskani Erdogan,
disarida ve igeride, kimi
kesimlerin milletin ve is
diinyasimin moralini bozmak
i¢in elinden geleni yaptigimi
dile getirerek, “Is diinyas:
yalan, ¢arpitma, art niyet
tasiyan bu haberlere itibar
ederek ne yatirimini ertelesin,
ne de ticaretini durdursun.
Hem kendiniz kazanin, hem
evlatlarimizin hayallerine
katkida bulunun. Tiirkiye’yi
cari fazla veren tilke noktasina
tasimaya cok yaklastik. Biz
sizlere giiveniyoruz sizlerin de
bize glivenmesini istiyoruz”
seklinde devam etti.

200 milyar dolar

bir an 6nce gecmeliyiz
Erdogan, 83 bin ihracatgiy1
ayni ¢at1 altinda toplayan
TIM’i, ticaret diplomasinin
amiral gemisi olarak gordigii-
nii belirterek, sunlar1 soyledi:
“2018’de 1 milyar dolar ve
iizerinde ihracat yapan sirket
sayist 10’dan 13°¢ ¢iktt. 100
milyon dolar ve tizeri ihracat
yapan firma sayis1 da 145’ten
171’e yiikseldi. 11k bin fir-
manin galisan sayis1 704 iken
781’¢ ulasti. Thracatta ileriye

RECEP TAYYiP ERDOGAN
Cumhurbaskan

26'sini finanse ettik.”

“Tiirk Eximbank'in sermayesini 3 milyardan 10 milyar liraya gikardik. Gegtigimiz yil ihracat igin
sektorlere 44,2 milyar dolar tutarinda finansman destegi sagladik. Toplam ihracatimizin yiizde

dogru atilan her adimin on
binlerce, yiiz binlerce istih-
dam olarak iilkemize katkis1
stiriiyor. 2018 ihracatint 168
milyar dolar olarak kapat-
mistik; simdi hedef biiytittiik.
Mayss itibariyle ihracatimiz
171,4 milyar dolara ¢ikti.
Thracattaki yiikselis olumlu,
ancak yetersiz. Bir an dnce
200 milyar dolar smirimi geg-
memiz gerekiyor.”

Tiim imkanlar yatirima
Doviz kurundaki yiikseli-
sin finans sektorii gibi kimi

alanlarda sikintrya yol agarken
ihracatci i¢in biiylik imkanlari
beraberinde getirdigini kayde-
den Erdogan, ithalata dayali
bir ihracatin bugiine kadar bir
prensip olarak kabul edildigi-
nin altin1 ¢izdi. Erdogan sdyle
stirdiirdii: “Ithalatin pahali
hale gelmesi pek ¢ok iiriniin
igerinde {iretilmesinin ve ihrag
yolunun zorlanmasinin 6niinii
actt. Cari agik yillik 8.6 mil-
yar dolar olarak gergeklesti.
Altin hari¢ baktigimizda bu
rakam 2,6 milyar dolara kadar
iniyor. Bu hesaptan altinin ya-

TURKIYE, AVRUPA iLE BUTUNLESIK
VE SERBEST PIYASAYA iNANIYOR

Cumhurbaskani Erdogan, Turkiye’nin, Gin ve Rusya’nin yaptigi
gibi 6rtulu devaluasyonla parasinin degerini asagida tutma
sans! olmadigini kaydederek, “Turkiye, dunya ekonomisiyle

ozellikle Avrupa ile butunlesmis Ulkedir. Adimlarimizi serbest
piyasa ekonomisi kurallarinda yorotmeniz gerekiyor. Uluslararasi
yatirimlarin, ihracatin yarisini yaptigimiz AB ile siyasi iliskilerimiz
ne kadar dalgali olursa olsun, ekonomi boyutunu saglam
tutmak zorundayiz. Avrupa Ulkemize yénelik spekulatif

kur ataklarina sessiz kalmis olsa da, biz dik durusumuzu
bozmayacagiz. Avrupa ve gelismis Ulkelerle ticaretin kurallarina
uyacak, hem de yeni pazarlar arayarak ihracati artiracagiz.
Rizkin onda dokuzu ticaret, ticarette basarinin onda dokuzu

cesarettir” dedi.
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TIM Genel Kurulu’'na, Cumhurbaskani Recep Tayyip Erdogan; Hazine ve Maliye Bakani Berat Albayrak; Ticaret
Bakani Ruhsar Pekcan,; Sanayi ve Teknoloji Bakani Mustafa Varank; Ulastirma ve Altyapi Bakani Mehmet Cahit
Turanli; Aile, Calisma ve Sosyal Hizmetler Bakani Zehra ZomrUt Selguk; KUltur ve Turizm Bakani Mehmet Nuri Ersoy
ve istanbul Valisi Ali Yerlikaya da katild.

ninda enerjiyi de ¢ikarinca 36
milyar dolar, son 12 ayda cari
fazla ortaya ¢ikiyor. Dogrudan
yatirimlar tiim kampanyalara
ve olumsuzluklara ragmen
son 12 ayda 13 milyar dolar1
buldu. Turizmde bereketli bir
sezonu geride biraktik. Bu y1l
50 milyon turist hedefini ya-
kalayacagiz. 2023 hedefimiz
70 milyon turist ve 70 milyar
dolar turizm geliri, artik hayal
olmaktan ¢ikt1 ve yaklastigi-
miz bir gergege doniistii. Dis
finansman ihtiyacini azaltan
gelismeler ihracatgilar igin
avantaj bu imkanlari en iyi
sekilde degerlendirin.”

Ticaret Bakanligi’ndan
yenilikei stratejiler

TIM Olagan Genel Kurulu'na
katilan Ticaret Bakan1 Ruhsar
Pekcan da, kiirstiden ihra-
cat¢ilara seslendi. Bakan
Pekcan yaptig1 konugmada,
Tiirkiye’nin kiiresel ekono-
mideki biitiin olumsuzluklara
ragmen 2019’da ihracatini
her ay artirmayi siirdiirdii-
glinli kaydetti. Ihracatgilara,
iilke ekonomisine verdikleri
destekten dolay1 tesekkiir
eden Pekcan, bakanlik olarak
ihracat¢inin her zaman yanin-
da olacaklarini soyledi.

Ticaret Bakanligi’nin diinya
ekonomilerindeki degisimleri
gdze alarak yenilikgi strateji-
ler gelistirdigini anlatan Pek-
can, ihracatcilarin karsilagtik-
lar1 sorunlar bertaraf etmek
i¢in, basta TIM olmak iizere
tiim sivil toplum kuruluslariyla
i birligi halinde ¢alistiklari-
n1 kaydetti. Thracatin Mayis
ayinda yiizde 11,5 artig ile 16,8
milyar dolara ulastigini, bunun
da yeni bir Cumhuriyet tarihi
rekoru oldugunu ifade etti.

KOBi’ler Eximbank’tan
daha c¢ok yararlanacak
Pekcan, ihracatin yilin ilk

bes ayinda yiizde 5,4 artisla
76,6 milyar dolara ulastigini
belirterek, ihracat ailesinin dis
ticaret agigimizin ilk bes ayda
25,5 milyar dolar azalmasina
hizmet ettigini vurguladi. Pek-
can, net ihracatin Tiirkiye’nin
ekonomik biiylimesine katki-
sinin 2018’in son geyregin-
de ylizde 9,7 arttigini ifade
ederek, bu katkinin 2019’un

RUHSAR PEKCAN

Ticaret Bakani

“lhracatgilanmiz igin hazirladigimiz gok gi-
zel bir program var. Akilli hracat Platformu
diyoruz. Ihracatcilarimiza sektor, driin ve
tilke bazinda potansiyellerini artiracak bir
yazilim gelistiriyoruz. Kagitsiz ihracat ve
kolay destek gibi birgok alanda otomasyo-
na imza attik.”

ilk ¢eyreginde ise yiizde 12,2
puan arttigini sdyledi.

Net ihracatin Tiirkiye eko-
nomisinin biiylimesinde
lokomotif haline geldigini
anlatan Pekcan, “Basta TIM
ailesi olmak iizere, bundan
boyle Tiirkiye ekonomisi-
nin biiylimesine net ihracata
pozitif katkisinin artarak
devam etmesini bekliyoruz.
Tim ihracat ailemizle ve is
diinyamizla omuz omuza
caligmaya devam edecegiz”
diye konustu.

Thracate1 firmalarin kiiresel
marka olmalar igin Ticaret
Bakanlig tarafindan destek-
lendigini animsatan Pekcan,

. Gegen yil goreve gelen yeni TIM Yonetimi, Genel Sekreterlik calisanlariyla birlikte bir yilik faaliyetlerin
degerlendirildigi Olagan Genel Kurulu’na tam kadro katild.
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IHRACATTA
YERIMiZi
DEGISTIRECEGiZ

TiM Baskani ismail

GUlle, son on yillik
dénemde Ulkelerin
ihracat siralamasinda
degisiklikler olmasina
ragmen, TUrkiye’nin

sabit bir noktada

kaldigini dile getirdi. Gulle
sunlari kaydetti: “On

yillk dénemde kuresel
ticaretteki ilk bes Ulke
siralamasinda énemli
degisikler oldu. ABD ve
Cin’in, Aimanya’nin 6nune
gectigini, Fransa’nin ilk
bes Ulke icerisindeki
yerini Hollanda’ya
biraktigini gérmekteyiz.
On yil bncesine gore
karsilastirdigimizda
TUrkiye’nin yeriise
degismedi. ilk bes Ulke,
2018'de kuresel ticaretin
yUzde 40’Ina hukmediyor.
ihracatta 6nem verdigimiz
husus, ihrag Urdnlerimizin
teknoloji yogunlugu...
YUksek teknolojili Urunlerin
payinin seyri sabit
kalirken, orta-yUksek
teknolojili Uranlerin toplam
ihracatimizdaki pay! yUzde
34,2 oldu.”

sunlar1 soyledi: “Thracatgi-
larimiza bu sene 3,1 milyar
lira destek sagladik. Ayrica
Eximbank imkanlarini da
artirtyoruz. Gegen sene Exim-
bank 11 bin firmaya ulast.
Bu sene insallah 12 bin 500
firmaya ulasacak ve hede-
fimiz Eximbank’ta ihracat
finansmanindan yararlanan
KOBI’lerin oranini yiizde
75’e ¢ikarmak. Bunun disinda
ihracat¢ilarimizin karsilas-
tiklar1 biirokratik engelleri
agmalarina ve islemlerin

en hizli ve en kolay sekilde
yapilabilmesi i¢in Dahilde
Isleme Rejimi’ni; vergi-resim
harg istisnasini otomasyonla
yapmay1 ve bundan bdyle
biitiin ihracat desteklerimizi
de otomasyonla online olarak
yapmak iizere ¢aligmalarimizi
hizlandirmig bulunuyoruz.
Tahminen Ekim ay1 itibariyla
bu ¢aligmalar tamamlanmis
olacak.”

Giille:
“Cumhurbaskanimizin
miijdesi bizi ¢cok

mutlu etti”

TiM Baskani Ismail Giille,
“Saymn Cumhurbaskanimizin,
bugiin 85 bin ihracatgimizin
bir aydir bekledigi bankalarin
doviz satimlarinda binde 1°lik
kambiyo vergisinden muafiyet
talebimizi tensip buyurarak
verdikleri miijde, tiim ihracat-
¢1 ailesini, bizleri ¢ok mutlu
etmistir. Saym Cumhurbaska-
nimiz her zaman oldugu gibi,
bugiin de ihracat¢inin yaninda
oldugunu ve her daim 6niimiizii
actigint bir kez daha hissettik.
Kendisine siikranlarimizi arz
ederiz” diyerek gortislerini dile
getirdi.

Ihracatta yeni vizyon:
Bilgi Rekabetinde Tiirkiye
Thracatin milli motivasyon ve
kiiresel basarilara imza atmak
anlamina geldigini vurgula-

TiM 26. Olagan Genel Kuruluna Baskan ismail Gulle’nin ev sahipliginde, TiM Sektor Konseyi Uyeleri, inracatg
birliklerinin baskanlari, kamu, 6zel sektor ve sivil toplum kurulusu temsilcileriyle sirket yoneticileri katildi.

iSMAIL GULLE

TIM Baskani

“Bilgi Rekabetinde Tiirkiye diyorsak, bunun
da hakkini vermeliyiz. Sektorlerimiz, ‘Yeni
Ihracat Master Planimiz’ dogrultusunda
teknolojik yenilenmeleri ve dijital altya-
pilari igin bir an énce galismaya basla-
malilar.”

yan Giille, soyle devam etti:
“Tiirkiye nin ticaret diploma-
sisinin saha neferleri ihracat-
cilar olarak, mevcut kiiresel
gelismelerin 1g181inda sunu
sOyleyebiliriz: ‘Kaliteli ama
ucuz’ {irine dayali bir ihra-

cat anlayisindan, vizyon ve
misyonumuzu yeniden yazarak,
bilgi rekabetine dayali yeni bir
stirece geciyoruz. Bundan sonra
vizyonumuz ‘Bilgi Rekabetin-
de Tiirkiye’dir. Bilgi Rekabeti
demek, tiretmekten vazgecmek
degil, aksine daha yiiksek
katma degerli tiretimi saglamak
icin yeniden yapilanmaktir. Ve
bilgi Rekabeti, nihayetinde ‘Dis
Ticaret Fazlast Veren Tiirkiye’
demektir. Saygideger Cumhur-
baskanim; Size s6z verdik: ‘Dis
Ticaret Fazlas1 Veren Tiirkiye’
dedik. Bunun i¢in de yiiksek
katma deger, marka, tasarim,
Ar-Ge, inovasyon ve muhasir
medeniyetin emrettigi ne varsa,
topyekiin uygulamak i¢in var
gliclimiizle galistyoruz.”

Dijital doniisiimii 6ncelik gor-
diiklerini belirten Ismail Gille,
yenilenmis bir Gretim ekosiste-
mine odaklandiklarmi sdyledi.
TIM Baskani, “Dijital ve tekno-
lojik doniisiimiin de yeni nesil
devlet desteklerine ihtiyact ol-
dugu giin gibi asikardir. Elbette
bu dilek ve onerileri devletimize
sunarken, bizler de bu destekleri
yiiksek katma degerli ihracata
dontistirmemiz gerektiginin
farkindayiz” diye konustu.
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TiM BASKANI GULLE:

DAHA AZ IS GUNUNDE;
DAHA FAZLA IHRACAT YAPTIK

ihracatta pes pese aylik bazda kirilan rekorlarin ardindan, haziran ayi ihracatinda 9 gunluk
Ramazan Bayrami tatili belirleyici oldu. Turkiye ihracatgilar Meclisi’nin Ticaret Bakanlidt ile birlikte
acikladigi ihracat rakami haziranda Genel Ticaret Sistemi’‘ne gore yUzde 14,9 azalarak 11 milyar 597
milyon dolar olurken, Ozel Ticaret Sistemi’ne gore ise ihracat, yozde 14,2 azalisla 11 milyar 89 milyon
dolara geriledi. TiM Baskani ismail Gulle, “Haziran'da, 9 gunlik uzun bayram tatili nedeniyle, daha
az is gununde, daha yuksek gunluk performansla inracat gerceklestirdik” dedi.

Tiirkiye ihraca}tgn—
lar Meclisi (TIM),
Ticaret Bakanli-

g1 ile birlikte haziran ay1
gecici dig ticaret verilerini
acikladi. Buna gore haziran
ayinda ihracat, Genel Ticaret
Sistemi’ne (GTS) gore bir
onceki yilin ayn1 ayina kiyasla

ylzde 14,9 azalarak 11 milyar
597 milyon dolar oldu. Ozel
Ticaret Sistemi’ne (OTS) gore
ise ihracat, ylizde 14,2 azalisla
11 milyar 89 milyon dolar
oldu.

Thracat rakamlarini deger-
lendiren TIM Bagkan1 Ismail
Gille “Mayis ayinda yasadi-

gimiz Ramazan bereketinin
ardindan haziran ayimnin basin-
da idrak ettigimiz Ramazan
Bayrami, ihracatin belirleyici-
si oldu. 9 giinliikk uzun bayram
tatili dolayisiyla haziran ayimn-
da deyim yerinde ise sadece 3
hafta tam randimanli ihracat
gerceklestirdik” dedi.

3-9 Haziran haftasinda
ihracat 381 milyon
dolarda kaldi

2018 yilinda haziran ve agus-
tos aylar1 harig tiim aylarda
aylik ihracat rekorlar1 kirildi-
gin1 hatirlatan Ismail Giille,
“Son 3 yildir Ramazan Bayra-
mi haziran ayina isabet ediyor.
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Buradan hareketle aylik ihracat
rakamlari iizerinde takvim
etkisinden s6z etmek miimkiin.
Nitekim yilbasindan bu yana
haftalik ortalama 3.3 milyar
dolar ihracat gergeklestirmis-
ken, 3-9 Haziran haftasinda
ihracatimiz 381 milyon dolarda
kaldi. Hesaplamalarimiza gore
haziranda takvim etkisinden
armdirilmis yapisal artis % 8
diizeyinde” diye konustu.

Ilk 6 ayda ihracatin GTS’ye
gore yiizde 2,2 artigla 88
milyar dolar, OTS’ye gore ise
yiizde 1,9 artisla 84 milyar
dolara ulastigini kaydeden TIM
Bagkani, “Son 12 aylik ihracata
baktigimizda GTS’ye gore 179
milyar dolar, OTS’ye gore ise
170 milyar dolar ihracat gercek-
lestirdik” dedi.

Haziran ayinda ihracata iligkin
¢ok dnemli ¢aligmalara imza
attiklarmni kaydeden TIM
Bagkani, “16 Haziran’da genel
kurulumuzu Sayin Cumhur-
baskanimiz ve Bakanlarimizin
tesrifleriyle gergeklestirdik.
Ayni anda i1k 1000 Thracatg
aragtirmamizin sonuglarini
acikladik, dereceye giren ihra-
cat sampiyonlaria ddiillerini
takdim ettik. Gegtigimiz hafta
birlik baskanlarimiz ile birlikte
‘Thracat Master Plan1’ i¢in cok
verimli bir toplant1 ger¢eklestir-
dik. Thracatin tek ¢at kurulusu
olarak isimiz giiclimiiz ihracat.
Net ihracatin 2019’da da bii-
yiimeye pozitif katkisini giigli
kilmak adia, geceli giindiizlii
calistyoruz ” dedi.

1 Temmuz’da Tokyo’da Cum-
hurbagkani Erdogan’in bagkan-
lik ettigi toplantida Japon is
diinyastyla bir araya geldikleri-
ni, buradaki temaslarin ardindan
Cin’de Pekin Expo’da Tiirk
Giint etkinliklerine katildik-
larin1 kaydeden TIM Baskani
Giille, “Uzakdogu, bizler igin
son derece kritik bir pazar.
Gerek Cin gerekse Japonya,
pazar paylarimizin AB ve Orta-
dogu iilkelerine gore hak ettigi
potansiyele gore diisiik kaldig:
cografyalar. Artik globallesen
diinyada, geldigimiz dijital ¢ag-
da uzak yakin kavrami anlamini
yitirdi. Cin’e ve Japonya’ya ih-
racatimizi en az Almanya, Irak,
ABD gibi iilkelerde edindigimiz
seviyeye ¢tkarmamiz, bu artista

da, rekabetgi iirlinlerimizin yani
sira, yiiksek teknolojili tiriinlere
agirlik vermemiz son derece
gerekli” dedi.

Haziran’da 1.107 firma
ihracata baslad:

Haziran ayinda ihracat ya-

pan firma sayilar1 konusunda
da bilgi veren TIM Baskani
“Haziran’da 32.973 firma-
miz ihracat gergeklestirdi, bu
firmalarin 1.107°1 ise tarihinde
ilk defa ihracat yapti. Ailemize
yeni katilan firmalarimiza uzun
soluklu bir ihracat basarisi
diliyorum” dedi.

Almanya ilk sirada, AB’nin
pay1 % 51,3 oldu

Haziran ay1 ihracatinin detay-
larina deginen TIM Baskam
sunlar1 kaydetti:

“Haziran ayinda ihracatimiz-

da lider iilke yine Almanya
olurken, bu iilkeye ihracatimiz

1 milyar 75 milyon dolar oldu.
Almanya’y1 684 milyon dolarla
Ingiltere, 639 milyon dolarla
Fransa takip etti. En ¢ok ihracat
gergeklestirdigimiz ilk 10 dilke-
ye ihracatimiz 5,5 milyar dolar
ile aylik ihracatta % 49,4 pay
alirken, ilk 20 tilkede bu oran %
66 oldu. En ¢ok ihracat gergek-
lestirdigimiz ilk 5 tilke arasina
Haziran’da Irak girerken ABD
listede 6. oldu. Haziranda en
giiclii ihracat artisin1 %410 ile
Singapur’a, %192 ile Malta’ya
ve %146 ile Nijerya’ya yasadik.
Ulke gruplarinda ise AB’ye
ihracatimizin toplam ihracat
icerisindeki pay1 Haziran’da
%51,3 oldu.

23 il ihracatim

artirmayi basardi

Illere baktigimizda haziran
aymda 81 ilimizin tamamit ih-
racat gerceklestirdi. Bir 6n-
ceki yilin haziran

aymda

. ismail GULLE
TIM Baskani

ihracatt olmayan Kars ilimiz
23 bin dolarlik ihracat ger-
¢eklestirirken bunda Cimento
Cam Seramik ve Toprak Uriin-
leri sektoriindeki ihracat etkili
oldu. Aylik ihracatin diisiisii
ile bir¢ok ilimizin ihracati
diiserken, 23 ilimiz ihracatini
artirmay1 basardi. En dikkat
¢ekici artiglar ise ihracatini 4,5
kat artiran Rize, neredeyse 3
katina ¢ikaran Siirt ile % 40’1n
iizerinde artiran Adiyaman
oldu.

Lider otomotivi kimyevi
maddeler takip etti
Sektorlere baktigimizda lider
sektoriimiiziin yine otomotiv
oldugunu goriiyoruz. Sektorii-
miiz haziran ayinda 2.2 milyar

dolar ihracat gergeklestirirken,
onu 1.3 milyar dolarla kimyevi
maddeler, 1.1 milyar dolar ile
hazirgiyim ve konfeksiyon
sektori takip etti. Savunma

ve havacilik sektoriimiiz, %
69’luk artis orani ile en dikkat
¢ekici artig oranina ulasirken,
bunda sektoriimiiziin Istanbul
Endiistri ve Ticaret Serbest
Bolgesi yaninda Isvigre ve
Gana’ya ihracatta yaganan
artislar etkili oldu.

6 aylik parite kayb1

3.9 milyar dolar

Haziran ayinda ihracat, miktar
bazinda %1,6 azaldi. Tarim
iirtinleri ihracatimiz miktar
olarak %10,7 azaligla 1,3 mil-
yon ton, madencilik tirtinleri
thracatimiz %9,4 azalisla 2
milyon ton olurken, sanayi
tirtinleri ihracatt %3,1 artisla
6,6 milyon tona ulasti.

Parite etkisi ise yilbasindan
bu yana oldugu gibi haziran
ayinda da ihracat1 olumsuz
etkilemeyi stirdiirdii. Haziran
ayinda sadece Euro dolar
paritesi kaynaklir 186 milyon
dolarlik negatif bir kayip
yasandi. Yilbasindan bu yana
yasanan kayip ise 3,9 milyar
dolar oldu.”
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AYZ AYYILDIZ'IN SAHIBi ABDULLAH YILDIZ:

ANNE BABAMIZIN DUASIYLA
BUGUNLERE GELDIK

Huafon ipliklerinin distrib0téro olan AYZ Ayyildiz Tekstil'in Sahibi Abdullah Yildiz, meslegi lisesinde
6grenip, ardindan da iplik pazarlayarak kendine genis bir gevre edinmis. Meslegi ve satigl
ogrendiginde de, kendi deyimiyle, anne babasinin duasiyla vazgegmeden ¢alismis ve Huafon
Distrib0tors olmus. Ormecinin hayatina sekil veren ipligi sektore tedarik eden Abdullah Yildiz,
goruslerini ORME DUNYASI dergimizle paylasti.
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Sektordeki
gecmisinizi anlatir
misimz?

Ben ¢ocuklugumdan beri bu
igin igerisindeyim. Vahdet
Tekstil benim amcamin firma-
sidir. Cirakliktan geliyorum.
Teknik Lise mezunuyum. Tor-
na tesviye okudum. 1993°te
amcamin yanina girdim, hem
okudum, hem c¢alistim, sonra
staj falan derken isi iyice
ogrendim. Sirket biiyiiyiince
patronun yakini oldugumuz
icin bizleri hep disartya doniik
olarak calistirdilar. Bu sayede
de ¢evremizi genislettik.
2000’11 yillarda arada bir bes
yil meslegi biraktim. Meslege
kiistiim, nakliye isi yaptim.
Pimapen ustalig1 yaptim. Hep
bir arayis igerisindeydim.
Cocuk yastan beri bir ticaret
askim var. 2007°de bes tane
orgili makinesi aldim, bir
arkadasimiz yiiziinden hepsi
hacize gitti. Babam1 ¢ok se-
verdim, on ay 6nce kaybettim.
‘Herkesi kendin gibi bilme
evladim’ derdi. Bir de ‘Senin
bu gonliiniin giizelliginden
dolay1 Mevla’m sana bir giin
verecek’ derdi. Cok stikiir bak
simdi kendi isimizin sahibi-
yiz. Rahmetli babam nakliye
soforiiydii, orada emekli

oldu. Her seyi sifirdan yaptik.
Tirnaklarimla kaziya kaziya
bugiinlere geldim. Anne baba
duasiyla bugiinlere geldik.

Ay Yildiz Orme’yi

nasil kurdunuz?

Vahdet’te her isi biliyordum
ama iplik ile ¢cok alakam yok-
tu. Bir arkadas 6n ayak oldu,
iplik alip sattim. Tali bayilik
yaparak ¢ok basarili oldum.
Bu durum da Huafon firmasi-
nin ¢ok ilgisini ¢ekti. Korkut
Bey vardi, sag olsun, bana
¢ok giizel bir limit act1. Bana
geri 6demede kolayliklar
sagladi. Onlarin da destegiyle
gercekten, kimsenin destegi
olmadan, sifirdan buraya
geldim. Huafon’un bayisiyiz,
perakende satis yapiyoruz ve
likra, polyester ve gipe iplik-
ler satiyoruz.

Sektoriin en giizel yillan
hangi yillardi?
96-2000 aras1 miithisti.

2000’den sonra ise bu isi bil-
meyen insanlar bile orgii igine
girdi. Pilotelli a¢ik enlerin
piyasaya ilk ¢iktig1 glinlerde
insanlar ¢ok iyi paralar ka-
zandilar. O yiizden de herkes
tekstilci oldu. Bugiin tekstilin
en biiylik firmalarindan birisi
Vahdet Makine’ye geldi o
giinlerde. Tiim parasini teks-
tile yatirmis, onlarca makine
almisg, ama isi hi¢ bilmiyor.
Yardim istedi. Bir A4 kagida
piyasadaki tiim is yapabilece-
8i kisilerin isimlerini, usta-
larin isimlerini yazip verdik.
Bugiin bir sektor devi.

Son bir yi1lda 6rmecilerin
tiim maliyetleri artti.
Iplikte yasanan artiglar
ne diizeyde oldu?

Yaz aylarinda likra fiyatlari
geri gelir, Ekim-Mayis arasi
biraz yiiksek durur. Ornegin
bizim bugiinkii fiyatimiz iki
ay oncesinden 40 Cent daha
diistik. Biz dolar endeksli
satiyoruz. Eger dolar ¢ok yiik-
selirse sikint1 oluyor ama aksi
taktirde fiyatlarimiz oynami-

PP tom tekstilcilerimizin her seyin kalitesini,
en karli ve herkesin buyUmesini g6zetecek
fiyatlarla, dogru ve kaliteli malzemeler ve
teknolojiler kullanarak Uretmesi. Bunu elbirligiyle
gerceklestirirsek tom Ulke kalkinr.

yor. Yag, elektrik, igne zamla-
rina kiyasla ¢ok kiigiik zamlar
olur bizde. Sana ilk basta dyle
gelmez ama bir bakarsin yil
bazinda giizel ortalamayla mal
aldigim fark edersin. Dola-
rin ¢ok ciddi artis yagamast
sebebiyle batagimiz bile oldu.
Batan, 25 yillik bir firmay-

di. Keske batmasaydi. Helal
olsun giden para diye diisii-
nliriim. Kegke batmasaydi da
ticaretimiz artsaydi. Stikreden
bir insanim. Hep dniime bak-
may1 seviyorum.

Ormecilerin durumunu,
bugiiniinii nasil
goriiyorsun?

Her kulvarda rekabet vardir.
Biz bakkal diikkani degiliz.

Serbest piyasada elbette bir
rekabet olsun. Ama zararina
is nasil yapilir aklim almiyor?
Insan birak baskasini, bunu
neden kendisine yapar? Ben
neden bir baskasina ‘bedava’
hizmet edeyim? Para kazan-
miyorsam, neden elektrige
diinya para harcayip bu maki-
neleri ¢alistirayim? Sektdr bu
konuda kirlenmis bir sektor.
ORSAD’m belirledigi fason
fiyatlarina, ORSAD’1n bazi
yonetim kurulu iiyelerinin
bile uymadigini sdyleyenler
var piyasada. Kumascilar ya
da boyahaneciler dik durmay1
basarabiliyor ama 6rmeciler
maalesef bunu beceremiyor.
Giiniin sonunda da kendileri
kaybediyorlar. Mal1 daha ucu-
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za liretmek i¢in bir¢ok seyden
feragat ettiklerinde de bu kez
hatal1 yapiyorlar ve reklamas-
yon yiyorlar. Bu konuda da
satin alicilar ¢ok adaletsiz.
Cani sikiliyor, kafasina gore
reklamasyon kesebiliyor.
Insanlarin ekmegine, alin
terine goz dikiyorlar. Ama iste
bu adama calismayacaksin.
Senin ekmeginde go6zii olan
adama sen niye mal yapar-
sin? Sektorde diriistligiin
¢ok 6nemli olmasi gerekiyor.
Yalan, dolan olmamali. Insan-
lar birbirine giivenebilmeli.
Keske drmeciler yasadiklari
bu tip haksizliklart ORSAD’a
bildirse. ORSAD’da gere-
kirse bu firmalar ifsa etse,
mesela dergisinde yayinlasa.
Aslinda keske her sey seffaf
olsa. Ileride de Allah nasip
ederse ORSAD yonetiminde
yer alabilmeyi ¢ok isterim.
Sivas Zara Canova Kdyii
Dernegi’nin Bagkaniyim. Son
15 giinde iki kez gittim.

Siz Sivas’hilar
memleketinize cok
baglisimiz?

Cok aktif ve giizel ve bir
dernegimiz var. Biz Sivashlar
dernekgilikte de iyiyiz. Sani-

rim memleketimizi ¢ok sevdi-
gimizden. 15 Temmuz’da da
Sehitlerimizi yad ettik.

Tekstil Tiirkiye’nin

lider sanayisi. Bu

sekilde devam eder

mi? Evlatlarimiz bu isi
yapacak m1?

Iki kizim bir oglum var. Og-
lumun elinde bir sanat olsun,
tornacilik 6grensin meslek
lisesi okusun istiyorum ama
pek yanagmiyor. Kafasi
tiiccarliga calisiyor. Kolay
yoldan zengin olmanin hayal-
lerini kuruyor. Oysa makineyi
Ogrensin isterim. Ciink{i ma-
kineyi iyi bilirse, tekstilin her
alaninda para kazanabilir. Ben
¢ok merakliydim, okulda tor-
nanin bagina ge¢ip caligmaya
baglardim, hocalarim sasirirdi.
Ama Vahdet Makine’de pratik
yaptyordum hafta sonlart.
Maga iig sifir 6nde baslamig-
tim. Keske benim ¢ocuklarim
da boyle olsa. Bugiin ¢ok
interaktif bir ¢cagda yasiyoruz
ve zaman para anlamina geli-
yor. Zamanimizi, emegimizi
ederinde satmamiz gerekiyor.
Arzum, tim tekstilcilerimizin
her seyin kalitesini, en karli
ve herkesin biiyiimesini goze-

Para kazanmadiginiz zaman
|0tfen Oretim yapmayin, inanin Allah yolunu
acar. Sen yeter ki dik dur. Sen 25 kurus fazla
para kazandiginda ashinda para kazanmamig
oluyorsun, dostlarini kaybediyorsun, kimse de

buyUyemiyor bu yOzden.

tecek fiyatlarla, dogru ve kali-
teli malzemeler ve teknolojiler
kullanarak tiretmesi. Bunu
elbirligiyle gerceklestirirsek
tiim tilke kalkinir. Rizk: veren
Allah. Para kazanmadiginiz
zaman litfen {iretim yapma-
yin, inanin Allah yolunu acar.
Sen yeter ki dik dur. Sen 25
kurus fazla para kazandiginda
aslinda para kazanmamis olu-
yorsun, dostlarini kaybediyor-

sun, kimse de bilyiiyemiyor
bu ylizden. Hizmet sektoriinde
rekabet olmaz. Ben iplik
sattyorum, bir mal, rekabet
olur. Ama sen iiretim yapiyor-
sun. Yeni aldigin makinenin
diigmesine bastigin saniye 40
bin dolar eksiden basliyorsun
hayata. Bu diigmeye akillica
basman gerekir. Herkesin
yaptig1 is belli, belli bir fiyati
olmasi lazim.
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MAKALE

BASARININ TEK BIR
ANAHTARI VARDIR

Sektorumuzu inceledigimizde, ‘Bu isi ben de yaparim!” diyerek
isvereninden ayrilan ustalarin iki makineyle kurdugu mutevazi
isletmelerden, devasa bir entegre tesislere kadar oldukga genis
bir yelpazede Uretim yaplldigr gorulmektedir. Tekstil sektéromuoz
kugUk isletmenin zaman igerisinde devasa birer entegreye do-
nUStUGU basari hikdyelerinin yUzlercesine sahit olmustur.

Her ne kadar basari hikayelerinin sayisi ¢ok olsa da, basarinin
yolu tektir. Tekstil sektorunde basaril olmanin tek bir yolu vardir:
GUeIU bir Uretim bandina sahip olmak ve guglU bir Pazar/musteri
adina sahip olmak. Bu sayimizda basarinin anahtari olan bu
unsurdan bahsetmek istiyorum.

‘GUeIU bir Uretim bandi’na sahip olmanin da yolu tektir: Kalite!
Kalite, kaliteliiscilik ve kaliteli hammadde/sarf malzemesiyle elde
edilir. Kalite, para, emek ve zaman harcayarak elde edilen bir

. Mustafa Vil
ORSAD Genel Sekreter Yrd.

seydir, dolayisiyla ucuza alinmasi momkun degildir. Bugun bir
reklam slogani haline gelen ‘Kaliteyi ucuza almak’ teriminin ha-
yatta bir gergekligi yoktur. Tekstil sektérumuz sektorden kazandi-
gini kaliteli Urone yani dunyanin en pahall drme makinelerine ve
hammaddelerine harcamaktan sakinmaz. Ama siklikla ‘guclU bir
Uretim bandrnin kaliteli hammadde kadar kaliteli isgilige de bagl
oldugu gercegini unutur. Oysa isletmelerimiz igin son model ma-
kine ya da bir yer sahibi olmak ne kadar énemliyse “insan”, yani
calisan faktoru de ayni dlgude énemlidir. CONkU insan olmadan
demir ve beton yidini bir Hig'tir. Is kurma ve bUyUme noktasinda
yatirim yaparken; ‘insana yatirim yapmay!’ inmal etmemek gere-
kir. Sektorumuz maalesef kaliteli hammaddeye yatirim gelenedini
her daim diri tutarken, ‘insan’a yatirrm yapma konusunda ayni
basariya sahip degildir. Oysa kaliteli is gucU; beraberinde disiplini,
yenilikgiligi, inovasyonu, Ar-Ge'yi, nihayetinde ‘kalite’yi getirmek-
tedir. Bunun igin calisan sayisina bakiimaksizin rutin personel
toplantilarinin yapiimas, isletme ici kalite egitimlerinin veriimesi
gerekir.

insanimiza, galisanimiza gerekli yatirimi yapmak, vasifsiz ele-
manin dahi bulunmakta gucluk gekildigi bugunlerde, en hayati
onceligimiz olmak zorundadir. TOUm sanayicilerimizin, genclerimi-
zin tekstile yeniden kazandiriimasi konusunda ellerini tasin altina
sokmalarinin gerektigi bir donemden gegiyoruz. Onceligimiz

ciro yerine ‘kalite’ olmalidir. GUnkU ‘kalite’ cironun da garantoru
olacaktir.

Peki guelU bir Pazar/musteri agina sahip olmak nasil momkon
olacak? Elbette yenilik, inovasyon ve Ar-Ge ile. Firmalarimiz
maalesef pazara ayak uydurmanin gunumuzde olmazsa olmazi
haline gelen bu tip yatinmlara da siklikla bir zaman ve maliyet
kaybi olarak bakmaktadir. Bu bakis agisi, isletmelerimizin yerinde
kalmasina, zaman igerisinde de bir mum gibi sénmesine sebebi-
yet vermektedir. MUsteri elbette fiyat baskisi yapar, ama gunun
sonunda her akilli yatirimet gibi, o da ‘kalite’ye hakkini 6demesi
gerektigini bilir. Zira gunun sonunda kendi de kazanacaktir.
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MEDA TEKSTIL'IN SAHiBi HAKAN SARI:

ISTANBUL'DA KATMA DEGERLI
URETIM YAPMADAN
PARA KAZANAMAZSINIZ

Taha Grup kokenli bir tekstil sanayicisi olan Hakan Sari, ‘Ornegin
istanbul’da 1 TLye suprem yapan insanlar var. Bu surdUrulebilir degildir.
istanbul’da tekstili devam ettirmek isteyen firmalarin tek ¢ikar yolu, vasifli
ve kaliteli elemanlarla katma degerli Orinler Gretmektir’ diye konusuyor.
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Meda Tekstil’in
ve sizin
gecmisinizden
kisaca bahseder misiniz?
2007 yilindan itibaren Meda
Tekstil olarak faaliyete
basladim, 2015’ten itibaren
ise kumas satis isine basla-
dik. Ben kendim Taha Grubu
kokenliyim. Orme sektdriin-
de calistim. Uretimimizin
yilizde 40’1 satis, geri kalan1
ise fason bi¢iminde. Son iki
yildaki yeni makine yatirim-
larimiz ile birlikte agirlikli
olarak {ii¢ iplik bigiminde ¢a-
listyoruz. Yine bu sene yeni
aldigimiz Ug iplik ve cift
plaka makineleri var. Agir-
likl1 olarak ¢ift plaka ve ii¢
iplik biciminde calistyoruz.
Toplam 26 makinemiz mev-
cut ve 54 kisilik bir ekibimiz
var. 2011 yilindan bu yana ii¢
vardiya calisiyoruz. 2019 yili
kapasite kullanim ortalama-
miz ylizde 85-90 seviyesinde.

Ekip dedigimizde ortaya
kalifiye eleman sorunu
cikiyor. Siz kalifiye
eleman bulabiliyor
musunuz?

Isin agikcasi eleman konu-
sunda ciddi sikintilar yasami-
yoruz, ¢iinkii calisanlarimizin
onemli bir kismi neredeyse
firmamizi kurdugumuz
glinden bu yana bizimle olan
arkadaslar. Sonradan takviye
yaptiklarimiz da var. Mey-
danci dedigimiz indir bindir
islerinde isin agi1g1 Tiirk ¢a-
lisan bulmakta zorlantyoruz.
Yabanci is¢ileri meydanci
olarak calistirtyoruz. Ama
tiim operatorlerimiz Tiirk.
Calisanlarimizin maaslari,
Pazar mesaileri, kisacas1 her
sey banka iizerinden resmi
kanallarla 6denir. Sigorta-
lar1 tamdir. Elemanlarimiz
bizden, biz elemanlarimiz-
dan memnunuz. Bazen sehir
disina tasinanlar, kendilerinin
yerine kendi arkadaslarini
getiriyorlar. Fazla bir eleman
sirkiilasyonumuz yok.

Gecen Agustosta doviz
kurlarinda yasanan
artiglar oyunun
kurallarini degisti,
maliyetleriniz ¢ok

artt1. Bu konuda neler
diyeceksiniz?

Su an her ay ortalama 45 bin
TL elektrik paras1 6diiyo-
rum. Bu rakam gegen yil 28
bin TL civarindaydi. Sadece
elektrik giderimiz yiizde 80
artmisken biz fiyatlarimiza
sadece ylizde 10-20 seviye-
sinde zam yapabildik. Fason
¢alistigimiz firmalar arasin-
dan uzun vadeli ¢alismak is-
teyenlerle ticaretimizi kestik.
Kumas satisimizi artirmaya
calistyoruz. Bir nevi daha
¢ok calisarak ugradigimiz

zarar1 kapatmaya calisiyoruz.

Sadece fason isciligi yaparak
carkinizi dondiirme olasili-
gz biraz diisiik. Caligsan-
larimiza tim 6demelerimiz

bankadan resmi ddeniyor.
Gegen ay 62 bin TL SSK
0dedim. Herkes her ay 60 bin
TL SSK 6dese, kimse bu fi-
yatlardan fason yapmaz. Ben
1,5 TL ye yaparken bir bas-
kasinin 1,30 deme sans1 da
boylece ortadan kalkar. An-
cak haksiz rekabet iglerimizi
onemli oranda zedeliyor.

Ormede kangren haline
gelen fason fiyatlarinda
bir denge olusturamama
durumu sizce nasil
coziilecek?

Ben bunun ¢oziilebilecegi-
ne inanmiyorum. Iplikgiler
biiyiik sanayici oldugundan
bir birlik saglayabiliyorlar.
Belli bir fiyatin altinda mal

SU anher ay ortalamo 7Rl a i =111
parasi 6duyorum. Bu rakam gegen yil 28 bin TL

civarindaydi. Sadece elektrik giderimiz yuzde 80

artmigken biz fiyatlarimiza sadece yUzde 10-20
seviyesinde zam yapabildik. Fason ¢alistigimiz
firmalar arasindan uzun vadeli galismak
isteyenlerle ticaretimizi kestik.

satmama kararina uyuyor-
lar. Boyahaneler de ayni
bigimde. Ama gel gor ki,
ormecilerde bu birlik sagla-
namiyor. Cebinde 50 bin TL
parasi olan, arabasini satan
gidip 6rme makinasi aliyor.
Yaninda da eger ona is veren
bir tedarikc¢i bulabiliyorsa bir
sekilde carki déniiyor. Oniine
gecilebilecegini diisiinmiiyo-
rum agikcasi.

Sektoriin en ciddi
sorunlar nelerdir?
Oniiniizii gorebiliyor
musunuz?

Ar-Ge’ye agirlik vererek
farkli iirtinler gelistirmeye
calistyoruz. Miisterilerin
talepleri dogrultusunda 6zel
tasarimlar yapiyoruz. Ama
eleman ve kalite konusunda
sikmtilar yastyoruz. Ihracat-
¢1 firmalara kumas tedarigi
yapiryoruz. Tekstil sektori el-
bette devam edecek. Bitmez.
Ama belli kalemler bitecek.
Ornegin Istanbul’da 1 TL’ye
siiprem yapan insanlar var.
Bu siirdiiriilebilir degildir.
Istanbul’da tekstili devam et-
tirmek isteyen firmalarin tek
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Meda Tekstil'in sahibi Hakan Sari: “Bugun piyasadaki birgok firmanin birim maliyet hesabini yapmadan Uretim
yaptigini dusunuyorum. Bilmiyorlarsa da bir bilene danissinlar. Hem kendilerine hem de sektare buyUk zarar

veriyorlar”

¢ikar yolu, vasifli ve kaliteli
elemanlarla katma degerli
irlinler tiretmektir.

Gegtigimiz aylarda ¢cok
sayida konkordato ilan
eden firma oldu. Siz de
magdur oldunuz mu?
Cok siikiir benim biiytik ka-
yiplarim olmada. ince eleyip
sik dokuyarak miisterilerimi-
zi segiyoruz. Taha Holding
biinyesindeki konfeksiyon
firmalarina kumas satiyoruz.
Kumas satiginda maceraya
girmiyoruz. Fason parala-
rinda zaman zaman kii¢iik
batiklar olabiliyor ama bu da
¢ok normal. Isimiz oldukca
stresli ve sikintili bir is. Bu
¢ercevede ¢ocuklarimiza bi-
rakamayacagiz am bir sekilde
Tirkiye tekstilde devam et-
meye mecburdur. Bir sekilde
Tirkiye niifusunun yiizde
30’unun tekstilden geg¢indi-
gini rahatlikla soyleyebiliriz.
Tekstilin bitmesi i¢in farkli is
kollarinin gelismesi lazim.

Sizin Meda Tesktil
olarak hayalleriniz
neler?

Farkli markalara hizmet

etmek i¢in elimizden geleni
yapiyoruz. Farklt makine
yatirimlarina girerek, daha
¢ok insana istihdam ola-
naklar1 saglayarak, mesle-
gimizi basariyla siirdiirmek
ve biiyiitmek arzusundayiz.
Ancak yatirim yapmak i¢in
belirsizliklerin de ortadan
kalkmas1 gerekmektedir.
Ornegin doviz diismeye bas-
ladi. Dengeler farkli. Yatirim
yapiyorsunuz, drnegin son
iki senede 20 tane makine
aldik, dovizin artisi bizi ¢ok
olumsuz etkiledi. Ama isin
ag1g1 ¢ok hizli bir biiylime
hedeflemiyoruz. Tek isimiz
tekstil. Kazandigimizi yine
tekstile yatiriyoruz.

Ne tip makineler
kullaniyorsunuz? Avrupa
menseli makinelerle
Uzakdogu makinelerini
kiyasladiginizda neler
soyleyeceksiniz?

Birine 50 bin Euro verecegi-
ne, digerine 30 bin dolar 6dii-
yorsun. Ikisinin de yaptig1 is,
verimlilik ayni. Gegen sene
iki tane aldim, bu sene mem-
nun kaldigim igin ii¢ tane
daha aldim. Neticede hepsi
10 sene sonra bir demir y1gin1
olacak. Gereksiz paralari
harcamaya gerek yok. Benim
elimde 34/16 Mayer makina-
lar vardi sattim Cin menseili
makineler aldim. Daha ¢ok
iirtin aliyorum.

<l el P4 e ls| bugOn 7 bin TL. Cift

plakalarda Groz yerine Samsung kullanmaya
¢ahsiyorum. Bugun Groz’dan sUprem makinen
icin bir takim igneye 20 bin TL 6dUyorsun.
insanlar hesap kitap yapmiyor. Sadece igne
masrafi tek bir makinede yillik 60 bin TL. 1,00
TLl’ye nasil fason yapiyor, inanin anlayamiyorum.

ORSAD’dan ve devletten
beklentileriniz neler?
ORSAD’dan ¢ok beklentim
yok ¢linkii yaptirim giicii
yok. Serbest piyasa ekono-
misinde ORSAD’a fason
fiyatlarini sabitleyemedigi
icin kizmaya da kimsenin
hakkinin olmadigini diisiinii-
yorum. En azindan tekstile
sahip ¢ikmasini devletimiz-
den bekliyoruz. Evet, bazi
tesvikler var ve bunlardan
faydalanmaya da calistyoruz.
Sigorta primleri ¢ok ytiiksel-
di ve bizleri ¢cok zorluyor.
ISKUR ile de baglantili ¢ali-
styoruz ama kalifiye eleman
bulamiyoruz. Tiirkiye’de
igsizlik oldugu sdyleniyor
ama bence is begenmemezlik
var. Orme sektdriinde asgari
ticretli eleman ¢alismiyor.
Ama buna ragmen insanlar
isi begenmiyor, AVM’ler de
vasifsiz bir giivenlik elemani
olmay1, hayatlar1 boyunca
onlara gelir kapisi olacak bir
altin bilezige tercih ediyorlar.

Meslektaslariniza neler
soylemek istersiniz?
Bugiin piyasadaki birgok fir-
manin birim maliyet hesabini
yapmadan iiretim yaptigini
diisintiyorum. Bilmiyorlar-
sa da bir bilene danissinlar.
Bugiin nasil 1 TL ye fason
yapip para kazantyorlar
anlamak miimkiin degil. Cark
dondiigi miiddetge sikinti
yok. Ama o ¢ark bir kez dur-
dugunda bu arkadaslarimizi
¢ok kotii giinler bekliyor.
Makinen 15 giinii durdugun-
da bunu kompanse edecek
higbir seyleri yok. O zaman
da ‘Ah, ben zarar etmisim!’
diyor. Kimse maliyet hesabi1
yapmiyor. 3 bin TL ye aldi-
gimiz yag bugiin 7 bin TL.
Cift plakalarda Groz yerine
Samsung kullanmaya caligi-
yorum. Bugiin Groz’dan siip-
rem makinen i¢in bir takim
igneye 20 bin TL 6diiyorsun.
Insanlar hesap kitap yapmi-
yor. Sadece igne masrafi tek
bir makinede yillik 60 bin
TL. 1,00 TL ye nasil fason
yapiyor, inanin anlayamiyo-
rum. Gii¢lii olanlar elbette
ayakta kalacak ama kiigiikleri
zor glinler bekliyor.
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RAMAPHOSA'NIN
ZORLU SINAVI

GUney Afrika’da 8 Mayis’ta yapilan segimleri oy kaybederek de olsa iktidardaki ANC tekrar kazandi.
Simdi bir yildir partinin ve devletin basinda olan Glkenin en zengin isimlerinden Cyril Ramaphosa'y
zorlu bir reform dénemi bekliyor. llk hedef ise elektrik sirketi ESKOM...

Giiney Afrika Cum-
huriyeti, 8 Mayis’ta
devlet bagkanini,
parlamento iiyelerini ve eyalet
valilerini segmek i¢in sandik
basindaydi. Apartayt (irk ay-
rimcilig1) rejiminin sona erdigi
1994 yilindan bu yana 6’nc1
kez yapilan secimleri iktidar-
daki Afrika Ulusal Kongresi
(ANC) oylarin yiizde 57,5’ini
alarak kazandi. Agirlikl olarak
iilkedeki beyazlarin destekle-
digi Demokratik Birlik (DA)
yiizde 20,8 oraninda oy alirken

Ekonomik Ozgiirliik Savascilart
(EFF) ise yiizde 10,8 oraninda
oy aldi. DA ve EEF, bir 6nceki
se¢imde oldugu gibi oylarini
artirds; ya da bir bagka deyisle,
ANC f{ist iiste ti¢iincli segimden
de oy kaybederek cikt1. Secim
sonucunda 400 sandalyeli
mecliste ANC’nin milletvekili
sayis1 249°dan 230’a geriler-
ken, DA’nin sandalye sayisi
84’ten 89’a, EFF’nin 19°dan
44’e ¢ikt1. Sonuglar bir y1l dnce
partinin basina gecen Devlet
Baskani Cyril Ramaphosa’nin

bes yil daha bu goérevde kal-
masini sagladi, ancak ANC’nin
bir sonraki se¢imde iktidarda
kalip kalmayacagi Baskan’in
basarisina bagli olabilir.

Miizakereci olarak

one cikt1

Cyril Ramaphosa aslinda
ANC’nin her dénem kilit isim-
lerinden biriydi. Ulkenin efsa-
nevi lideri Nelson Mandela’nin
avukatlarindan olan Ramapho-
sa, 1991°de partinin genel sek-
reterligine getirildi ve ANC he-

yetinin lideri olarak iktidardaki
beyazlarimn partisi NP (Ulusal
Parti) ile yapilan miizakereleri
yiriitti. 1994°teki ilk demok-
ratik segimlerde parlamentoya
giren Ramaphosa, Anayasa Ko-
misyonu bagkani secildi ve ulu-
sal birlik hiikiimetinde dnemli
rol oynadi. ANC liderligi igin
ilk denemesini de bu donemde
yapan Ramaphosa, 1997 deki
genel kurulda Thabo Mbeki’ye
kars1 kaybetti. Gii¢lii bir lider
olan Mbeki’nin 2008’deki isti-
fasina kadar sessiz kaldi. Hatta
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Ramaphosa’y1 yeniden liderlik
yarigina yonelten de Mbeki’nin
istifasina yol acan siirecin
kahramani ve sonraki devlet
baskani Jacob Zuma donemin-
de artan yolsuzluk soylentileri
oldu. Zuma’nin karsisina en
giiclii rakip olarak ¢ikan Ra-
maphosa, 2012’de genel bagkan
yardimeiligini, Aralik 2017°de
ANC bagkanligini kazandi.
Zuma’nin yolsuzluk iddialari
nedeniyle Subat 2018’de devlet
basgkanligindan istifa etmesi

ile de bu ay yapilacak (May1s
2019) segimlere kadar Devlet
Bagkanligi koltuguna oturdu.

Giiney Afrika’nin

en zenginlerinden
Ramaphosa’nin 2018 basinda
devraldig1 Giney Afrika, yiizde
30’larda seyreden issizlik ve
diisiik biiylime oranlarinin yani
sira, 0zellikle hiikiimette ve
partide yasanan yolsuzluklar
nedeniyle yatirimer giiveni-
nin sifirlandig bir iilke imaji
ciziyordu. Giiney Afrika’nin

en zenginlerinden biri olan ve
servetinin 400 milyon dolar-
dan fazla oldugu sdylenen
Ramaphosa’nin yaptig1 iglerden
ilki, maaginda yar1 yariya
kesintiye gidecegini agikla-
mastydi. Ancak sadece 1,5 yil
sonra yeniden se¢ime gidecek
olmast nedeniyle birgok ham-
lesini bu déneme birakti. Artan
protestolar nedeniyle se¢im
kampanyasini da erken baglatan
Ramaphosa, halka “Sizi anli-
yorum” mesaj1 vererek sorun-
larin ¢6zimii i¢in calisacagini
soyledi. Imajini giiglendirmek
icin sabah ige gidis saatinde tik-
lim tiklim dolu banliyd trenine
binen Ramaphosa, bir dnceki
trenin ariza yapmasi nedeniyle
iki saate yakin trende mahsur
kalmist.

flk gorev toprak reformu
Ramaphosa, kisa siiren ilk
bagskanlik doneminde Avru-

pa Parlamentosu’nda yaptig1
konugmada, iilkesinin insan
haklarina saygi cergevesinde
toprak reformu gergeklesti-
recegini agiklamisti. Giiney
Afrika’nin en temel sorunu
olarak gortilen “toprak refor-
mu” beyaz azinhigin elindeki
topraklarin bir kisminin, tazmi-
natsiz bir sekilde kamulastirila-

Servetinin 400 milyon dolardan fazla oldugu s6ylenen Ramaphosa’nin
yaptidi islerden ilki, maasinda yari yariya kesintiye gidecedini

aciklamasiydi.

rak siyah vatandaslara dagitil-
masi anlamina geliyor. Ancak
Apartayt rejiminin yikilmasinin
tizerinden 20 yildan fazla bir
stire gecmesine ragmen, halen
topraklarin yiizde 90’1, niifusun
yiizde 9’unu olusturan beyazla-
rin elinde bulunuyor.
Ramaphosa’y1 bekleyen ikinci
6nemli gorev ise, Onceki iki
devlet baskanini istifaya siiriik-
leyen yolsuzlukla miicadele.
Se¢im dncesinde Anadolu
Ajansi muhabirine beklentilerini
dile getiren 29 yasindaki giiven-
lik gorevlisi Khulisani Nalova,
“Oyumu bu se¢imde EFF’ye
verecegim. Bugiine kadar hep
ANC’yi destekledik fakat kiigiik
bir kesim ¢ok zengin olurken
bizim hayatimizda degisen bir
sey olmadi” sozleriyle yolsuzlu-
gun yarattig1 hayal kirikhigini dile
getiriyordu.

Yabanci yatirnmda

100 milyar dolar hedefi
Gelismekte olan iilke konumunda
bulunan Giiney Afrika; issizlikten
enflasyon ve diisiik biiyiimeye
kadar birgok farkli makroeko-
nomik zorlukla karsi karstya.
Kredi derecelendirme kuru-

lusu Moody’s se¢imin hemen
ardindan gelismekte olan piyasa
ekonomilerine iliskin yaymladig
raporunda “zayif veya kotiilesen
makroekonomik ortamin tiiketici
gilivenini olumsuz yonde etkile-
meye devam edecegi” iki iilke-
den birini Giiney Afrika olarak
aciklamisti. Digeri de maalesef

Tiirkiye idi. “Adil, esitlik¢i ve
katilimet bir ekonomik donii-
siim” saglama sozii ile segilen
Ramaphosa’nin bu hedefine
ulagsmadaki en biiylik giivencesi
iilkenin zengin hammadde kay-
naklart. Ancak bu kaynaklardan
etkin bir sekilde yararlanabil-
mek i¢in daha fazla sermaye ve
teknoloji gerekiyor. Bunun i¢in
de yabanci sermayenin girisi
6nemli. Ramaphosa, 6niine 5
yilda 100 milyar dolar tutarinda
dogrudan yabanci yatirim ¢ekme
hedefini koydu. Biirokratik
stireclerin kolaylagtirilmasi ve
yatirimin oniindeki engellerin
giderilmesine yonelik iyilestir-

TURKIYE iCIN
FIRSATLAR

Turkiye ve GAC'de zit
mevsimler yasandidiicin
dogal tarim Urunlerinde
karsilikli olarak cazip pazar
firsati bulunabilir.

Hazir giyvimde Ust pazar
dilimlerine odaklanarak
moda, marka gibi
unsurlarin 6ne giktig!
UrUnlerle rekabet edilebilir.
insaat firmalari altyapi
islerine talip olabilir ve GAC
yerel yonetimlerinin toplu
konut projelerine teklif
verebilirler.

meler halen devam ediyor. Ote
yandan kitanin ikinci biiyiik
ekonomisi olan Giiney Afrika,
gelismis bankacilik, iletisim,
ulastirma ve lojistik imkanlarma
sahip ve hukuki altyapisi da
yatirimeilara ulusal mevzuat
cergevesinde dnemli bir koruma
sagliyor.

Elektrik en sorunlu alan
Siyaset ve ekonomi analistleri de
Ramaphosa adinin 6zellikle son
10 yillik siirecte yipranan ANC
imaj1 ve tilke ekonomisi igin

bir kurtarict gibi kargilandigini
belirterek “Yatirimcilar, Giiney
Afrika’daki kisa ve orta vadeli
siyasi stiregten dolay1 endiseli.
Bu sebeple Ramaphosa’nin

bir an 6nce ipleri eline almast
gerekiyor. Iktidarini saglamlas-
tirip yapmasi gereken ilk sey

de siyasi giindemi belirlemek
olmali” gbriisiinii dile getiriyor-
lar. Zaten Ramaphosa da segimin
ardindan katildig1 ilk yatirimet
toplantisinda bu yonde mesajlar
verdi. Johannesburg’da Ulusla-
rarasi Yatirim Bankast Goldman
Sachs’imn ikincisini gerceklestir-
digi konferansta yatirimcilara
seslenen Ramaphosa, hiikiimetin
tilkeyi “diisiik biiyime oran-

l1 bir ekonomik senaryodan
¢ikarmak” i¢in reformlar
hizlandiracagi soziinii verdi.
Ramaphosa’nin hedefinde 6zel-
likle elektrik sirketi “Eskom’un
yeniden yapilandirilmast” var.
Siirekli elektrik kesintileri ne-
deniyle hem is diinyasmnin hem
de halkin hedefindeki Eskom
reformu Giiney Afrika i¢in ¢ok
6nemli, ¢linkii biiylime hedefine
ulagmak i¢in enerji gerekiyor.
Hiikiimetin dniimiizdeki ¢ y1l
boyunca Eskom i¢in yillik 1,6
milyar dolar kaynak ayiraca-
g1 agiklayan Ramaphosa,
“Eskom’un durumunu Hazine
ve borg verenlerimizle ele almak
durumundayiz, ¢link{i Eskom
basarisiz olamayacak kadar
biiyiik” dedi. Eskom reformu
Ramaphosa’nin ilk biiytiik
smavi olacak. Destekgileri,
Ramaphosa’nin is diinyasinda
edindigi deneyimin iilke eko-
nomisini ve yatirimlari canlan-
dirmak konusunda en 6nemli
anahtar olarak goriiyor. Bunun
ne kadarmi basardigini ise tabii
ki zaman gosterecek.
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TOTAL MADENI YAGLAR

TEKSTILDE VERIMLIL

TUrkiye madeni yag sektéronde 29

yildir faaliyet gosteren ve sektoron lider

sirketlerinden TOTAL, tekstil ekipmanlariigin
gelistirdigi 6zel yaglarla, sektorun ihtiyag

duydugu verimlilige katkida bulunuyor.

Tekstil sektoriiniin

+ kalite hedeflerine

“ ulagmasina yardimci
olmak amaciyla yillardir teks-
til ekipmanlarinin gereksinim-
lerine uygun 6zel ¢oziimler
sunan Total Turkey Pazarla-
ma, yag konusundaki uzman-
1181 ve diinya ¢apindaki tekstil
tecriibesi sayesinde kone
yaglari, orgii makinesi igne
yaglar1 ve anti statik ozellikli
yaglardan, genel bakim yagla-
rina ve greslere kadar gelis-
tirdigi ¢ok sayida farkli iirtinii
miisterilerine sunuyor.
TOTAL tekstil tirtinleri,
sektoriin gerektirdigi sartlar

IGI ARTIRIYOR

g0z Oniine alinarak siirekli
gelistiriliyor. TOTAL’in Ar-
Ge miihendisleri, yeni iiriinler
ortaya koymak ve iiretim
performansini artirmak i¢in
tekstil ve ekipman dreticileri
ile uzun yillardir yakin is bir-
ligi i¢inde calistyor. Uriinlerin
¢evre standartlarina uygun-
lugu arastirmalarin temelini
olusturuyor.

Sektore o6zel iiretim

Total Turkey Pazarlama Ticari
Direktorii Cengiz Hisarcikli-
lar, “Tekstil sektoriinde birgok
0zel siire¢ var, bu siireclerin
her birinde 6zel makineler
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kullaniliyor. Her makine farkli
yag oOzellikleri gerektiriyor.
Kone yaglar iplik tizerinde
kusursuz bir film tabakasi
olusturarak miikkemmel anti-
statik 6zellik verirken, tekstil
makine yaglari yiiksek verim-
lilik i¢in ekipmanlar1 korozyo-
na karst koruyarak daha uzun
ekipman 6mrii ve uzun yag
degisim araliklari saglamali,
bu sekilde bakim masraflarini
da azaltmali. Sektore 6zel
iiretilen yaglar ayni zamanda
REACH ve OEKO-TEX gibi
zorlu ¢evre standartlarini kar-
silamak zorunda. Bu nedenle
tekstil sektoriinde 6zel yaglara
ihtiyag duyuluyor” dedi.
Cengiz Hisarciklilar,
TOTAL’in LISSOLFIX {irtini
ile kone yaglarinda lider ve
TIXO STAINLESS iiriinii ile
6rme endiistrisinde referans
marka oldugunu belirtirken,
“Total Turkey Pazarlama
olarak, kalite ve glivenligi

on planda tutuyor, tekstil
imalat¢ilarina siirdiiriilebilir,
sorumlu ¢oziimler iiretiyoruz.
Orijinal ekipman fireticileri
TOTAL’in tekstil faaliyetleri
icin kritik 6neme sahip, ¢linkii

TOTAL tekstil yaglar1 makine
iireticileri ile yakin is birligi
icinde gelistiriliyor” diye
konustu.

Ekipmanin omriinii
uzatiyor

TOTAL in yiiksek kalite
yaklasimi ve biiyiik ¢apl orgii
makinelerinin artan teknik
gereksinimlerini kargilamak
iizere gelistirdigi TIXO STA-
INLESS yaglari, yliksek me-
kanik performansi sayesinde,
orgili makinelerinde igne ve
platinlerin kullanim émriini
uzatmaya yardimect oluyor.
Total Turkey Pazarlama Ticari
Direktorii Cengiz Hisarcik-
lilar, “TIXO STAINLESS
yaglarinin amaci, yuvarlak
orme ve triko

makinele-

rinin disiik

¢alisma

sicakliklarint

korurken,

yiiksek hizda

caligmala-

rina imkan

tanimak.”

ifadesini

kullandz.

TOTAL’in gelistirdigi TIXO
STAINLESS’in formiilasyonu
6zel rafine edilmis baz yag-
lara dayaniyor. Orme maki-
nelerinin kiiglik fakat islev
ac¢isindan en onemli elemani
igne ve platinleri asinma ve
korozyondan korumak igin
anti-wear koruma teknolojisi
iceren TIXO STAINLESS
yaglar1 gelistirilmistir, en
biiyiik gider kalemi olan bu
pargalarin dayanikliligini arti-
rarak kullanim émriinii en st
diizeye ¢ikaran Tixo Stainless
yaglar1 ayrica oksidasyona
kars1 direng 6zelligi sayesinde
leke ve tortu olusumunu 6nle-
meye yardimc1 oluyor.

Her tip finis islemine uyum
saglayan TIXO STAINESS
yaglari, diisiik 1s1da yikama
(40°C-60°C arasinda) gibi
geleneksel yikama islemleri
yoluyla yagin kolayca uzak-
lagtirilabilmesi i¢in emiilsiyon
teknolojisini kullanirken,
enerji tasarrufu saglayarak
son {irlin ve iiretim kalitesine
de katkida bulunuyor.
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SiMA ORME’NIN SAHiBi KEMAL TAYFUN:

SEKTORUMUZU YABANCI ISCILER
AYAKTA TUTMAKTADIR

Ormecileri yabanci isgilerin ayakta tuttuguna vurgu yapan Sima Orme’nin Sahibi Kemal Tayfun
sunlari séyloyor: “‘Son dénemlerde yabanci iscilere yonelik denetimler artirildi. Bu ¢galisanlar sivil
polisler tarafindan yakalaniyor. Ayrica 6nomuzdeki aydan itibaren istanbul’da oturma izni olmayan
yabancilari galigtiran firmalara da 8 bin TL para cezasi kesilecek? Bu uygulamalari anlamakta

sanayici olarak gugluk ¢cekiyoruz.’
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Sektordeki
gecmisinizden
kisaca bahseder
misiniz?

Ben Malatyaliyim. Sima
Orme’yi 11 Kasim 2009°da ii¢
ortakla kurduk. Iki adet agiken
makinasiyla ige basladik. O
yillarda ¢ok giizel para kaza-
niliyordu. 2019 yilinda ise bu
isi bunun yirmi y1l éncesinin
fiyatlariyla yapiyoruz. Elekt-
rik, iscilik ve kira giderlerimiz
belki 50 katina ¢ikmistir. Ama
fasonlarda bir adim Gteye
gidemiyoruz. Bugiin itiba-
riyle 8 tane agiken Pilotelli
makinemiz, 4 tane 34/24
SsangYong interlogumuz var.
Bunlarla iki iplik, Lacoste,
interlog, igne ¢ikmali interlog
ve bebek giysisi tireticilerine
de sliprem agirlikli ¢alisiyo-
ruz. 17 tane elemanimiz var.
2011°de Saraglar Sitesi’ndeki
yerimize geldik. 2015°te sahis
sirketinden limited sirkete
dondiik. Burada yaklasik 20
ormeci var. Bu da bizim igin
bir avantaj.

Kumas¢inin 6rmeci
iizerindeki fiyat baskis1
konusunda neler
diyeceksiniz?

Evet; kumase1 parasini ko-
yuyor ama ben de emegimi
koyuyorum. Kumasei ipligi
alirken iplik¢iye, likracrya
ve boyahanesine 6demesini
yaptiyor ama ne hikmetse
ormeciyi kapisinin 6niinde
boynu biikiik bigimde 6deme
icin siraya diziyor. Ormeciler
o kadar dertli ki. Is acele oldu-
gunda yalvarir yakarir, geceli
gilindiizli galigiriz sonra bize
3 aylik ¢ek verirler. Vadeler
son bir yil igerisinde doviz
kurlarindaki artistan dolay1
biraz diizene girdi. Calist1g1-
miz elit firmalar da sag olsun
aylik bazda 6deme yapmaya
basladilar. Ancak yine de
maliyetlerimizi kontrol altina
alamiyoruz.

Maliyetleriniz son bir
yilda ne kadar artt1?
Burada 20 bin TL kira 6di-
yorum. Ama site igerisinde
olmamizdan dolayi giivenlik
sorunu yagamiyoruz. Yine
sitede olmamizdan dolay1

elektrikte de belli avantajlari-
miz var. Sitede bin tane firma
var ama OSB’ye elektrik
borcu olmayanlarin sayist bir
elin parmaklarindan azdir.
Burada bir iki ay geriden gel-
me sansimiz oluyor. Disarida
olsaniz hemen elektriginizi
keserler. Elektrik faturam

bir yilda iki kat artt. Iscilik
yiizde 45 artt1. Yagin varilini
1150 TL’den alirken simdi
3800-4000 TL’den aliyoruz.
Bir varil bana 20 giin gidiyor.
Ignede ise artik Groz bizim
i¢in ¢ok biiyiik liiks. Tkinci s1-

nif ignelerin takimi bile 3000
TL’lerden 6800 TL’lere ¢ikt1.
Peki fasonda ne degisti? ki
ipligi 1200 TL’den ¢alistyor-
dum, daha diin minnet rica
1400 TL ye ¢ikarabildik. Ben
isimi kurarken patronum bana
sunu demisti: ‘Artik biz bu
fiyatlarla para kazanamayiz.
Bende muhasebeci var, mudiir
var, fasoncu var sekreter var.
Ama sen ustaligini yapar,
muhasebeni kendin tutarsan
kazanirsin.” Ben her sabah
8’de isime gelirim, aksam
sekize kadar bizzat ¢alisirim.

Orta dlcekli atélye tipi isletmelerde Jlolsljlé]

disinda kimseyi ¢aligtiramiyoruz. Ug senedir
higbir TUrk bana is basvurusunda bulunmadi.
Ayrica yine ayin 20’sinden sonra yabanct isgi
calistirana kisi basina 8 bin TL ceza kesilecek.
Kanunsuzsa, bugine kadar niye izin verdiler?

Meydancilikla bagladigim bu
isi 23 yildir yapiyorum.

Tekstil Tiirkiye’de ¢ok
biiyiik bir sektor. Siz

bu isi evlatlarimiza
birakabilecek misiniz?
Maalesef ve bu duruma da ¢ok
iiztiliyorum. Sitede meslek-
taglarimizla da konusuyoruz.
Yeni yetisen nesil maalesef
bu iglere sicak bakmiyor.
AVM’lerde galismay1 tercih
ediyor. Benim iki yetigkin
oglum var ama onlar da ¢alis-
mak istemiyor. Eskiden maki-
ne almak zordu. Simdi makine
almak kolay, ama bunlari ¢a-
listirmak zor. Biiyiik firmalar
kapatip fasona doniiyor. Adam
Zeytinburnu’ndaki ofisinden
Malatya’daki iplik firmasina
telefon agryor. 20 ton penye
ipligini Sima Orme’ye gon-
dertiyor. Ipligi buraya geliyor.
Biz hamalligin1 yapryoruz.
Bes giin sonrasina istiyor. Fi-
lanca boyahaneyi arayip mali
veriyoruz. Boyahane boyu-
yor. Boyahane bitmis kumast
malin teslim edecegi adrese
gonderiyor. Zeytinburnu’nda-
ki adam mal1 bile gérmeden
parasini aliyor. Bana 1 TL
verirken, is¢iligi kars tarafa
5 TL yaziyor. Sonra iplik¢i ve
boyahanenin parasini veriyor.
Hig sorun olmasa da, ‘Iki top
sakat ¢ikt1’ deyip 6rmecinin
parasini kesiyor, sonra da
bunun édemesi i¢in 6rmeci-
yi sliriindiiriiyor. Bizim yas
grubumuz bu isi siirdiirdiigi
siirece 0rme devam eder.
Ancak onlar emekli oldugun-
da ben bu meslegin ¢cok da
siirmeyecegini diisiiniiyorum.
Arkadan gelen kimse yok.
Artik is almak da sorun degil.
Makine almak da sorun degil.
Ama calistiracak eleman bula-
bilmek bir sorun.

Su anda yabanci isciler
tekstili ayakta tutuyor
degil mi?

Aynen dyle. Bazi meslek-
taglarimiz sunu soyliiyor:
‘Sabah ige geldigimde ilk is
elemanlari tam gelip gel-
medigine bakiyorum. Ele-
manlarimin yakalanmamigsa
mutlu oluyorum’ diyor. Son
bir ay igerisinde denetimler
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oldukga artt1. Siileyman Soylu
NTV’ye konuk oldugu giin
‘Istanbul’da 560 bin yaban-
cinin oturma izni var. Ay
20’sinden sonra Istanbul’da
oturma izni olmayan tiim ya-
bancilar1 Istanbul disina, otur-
ma izninin oldugu yere gonde-
recegiz’ dedi. Istanbul’da 4
milyon adam var. Tiim sanayi
sitelerinin kapilarina, metro-
larin ¢ikislarina sivil polisleri
koydular. ‘Bu adamin benden
alacagi var, is¢im’ diyorsun,
‘Beni alakadar etmez’ diyor.
Sektoriimiiz ¢alisacak Tiirk
is¢i bulamamaktan dolay1
yabanci isgilere yonelmistir
ve bir yoniiyle Tiirk tekstilini
son iki yildir yabanci is¢iler
ayakta tutmaktadir. Ancak son
gonlerde artan denetimlerle bu
kisiler yakalanip geri gonde-
rilmektedir. Bu kisiler kacti-
ginda da bizlere para cezasi
kesmeye kalkiyorlar. Bizler
bu kisilere aylarca meslegin
incelikleri 6grettik ve tam
onlardan verim almaya basla-
digimiz bir donemde Devlet
namusuyla ¢alisan bu kisi-
lerin pesine diigmiistiir. Orta
olcekli atdlye tipi isletmelerde
yabanci diginda kimseyi galis-
tiramiyoruz. Ug senedir higbir
Tiirk bana is basvurusunda
bulunmadi. Ayrica yine ayin
20’sinden sonra yabanci is¢i
¢alistirana kisi bagina 8 bin
TL ceza kesilecek. Kanun-
suzsa, bugiine kadar niye izin
verdiler? Devlet bunun iize-
rinden kazang da elde edebilir.
Benim ¢alistirdigim yabanci-
lar1 kayit altina alir, parmak
izlerini alir. Ben devlete onlar
icin bir miktar para 6derim.
Hem de bu kisiler kayit altina
alinmis olur.

Bir isveren olarak
yabancilarla Tiirkleri
karsilastirir misimz?

Cok liziicii ama yerliler
caligmiyor. Sadece alacaklari
maasi ve saatin dolmasin dii-
siiniiyorlar. Hicbir esneklikleri
yok. Bu da bizim gibi kendi
yagiyla kavrulan isletmele-

re agir geliyor. Siradan bir
Tiirk’tin bana maliyeti 5 bin
TL. Yabancinin ise 3 bin TL.
Pazar giinii yerli caligmazken,
yabanci daha hafta icinden

Pazar giinii is olup olmadigini
soruyor. Adam buraya para
kazanmaya gelmis. Geceden
kalip devam etmek isteyen
oluyor. Bu yabancilar olma-
sayd1 Tiirkiye’de tekstil biter-
di. Ikinci Diinya Savagi’ndan
sonra nasil Tiirkler Avrupa
ekonomisini ayaga kaldirdiy-
sa, simdi de yabancilar Tiirk
ekonomisini ayakta tutuyor.
Sadece tekstil i¢in degil, in-
saatta da plastikte de ve daha
birgok sektdrde yabancilar
hayat kurtariyor. Zenciler bile

is aramaya geliyor bize ama
Tiirkler gelmiyor. Egitimin 12
yila ¢ikmasi genglerimizin bu
tiir meslekleri hakir gérmesine
sebebiyet verdi. Hepsi masa
basi is ister hale geldi. 45
soruda iiniversitede matematik
ortalamasi 4’e diismiis. Ma-
halle arasinda bile iiniversite
var artik. Universite mezu-
niyetinin de bir cazibesi yok
ki. Lise mezununun is krizini
dort sene daha ertelemekten
baska bir ise yaramiyor {ini-
versiteler. Genglerimiz sagini

Egitimin 12 yala cikmase[=Ta Elglylrdla NV

tur meslekleri hakir gérmesine sebebiyet
verdi. Hepsi masa basi ig ister hale geldi. 45
soruda Universitede matematik ortalamasi 4’e
dosmus. Mahalle arasinda bile Universite var
artik. Universite mezuniyetinin de bir cazibesi
yok ki. Lise mezununun ig krizini dort sene
daha ertelemekten baska bir ise yaramiyor

Universiteler.

taray1p gezmenin derdinde.
Meydanciliktan baglayip tir-
naklarimizla buralara geldik.
Bor¢ makine aldik, ¢alistik
odedik. Simdi ise olmayan
paray1 yiyen bir toplum olduk.
Genglerimiz her seyi biliyor
ama bir tek ¢aligmay1 bilmi-
yor. Evlatlarini ige riisvetle,
yalvara yakara getiren arka-
daslarimiz var.

Bugiin itibariyle en biiyiik
sikintilarimiz neler?

En biiytik sorunum eleman
sorunu. Ardindan elektrik, yag
ve platin masraflar1 geliyor.
Bizde bir kisi iki makineye
bakiyor. Ugiincii makineye
bakmryor. Biz kendimiz soyu-
nup icerde calisip elemanlari-
mizla dpe oksaya calisiyoruz.
Eskiden patron igeri girdi-
ginde belimiz kirilirdl. Simdi
igeriye giriyorsun cebine baki-
yor. Kolilerin iizerinde gece
vardiyasinda uyurken yakala-
digim elemant dahi ¢gikarami-
yorum, yok ki yerine yenisi.
300 bin TL’lik bir makineyi

3 bin TL maas verdiginiz
birisine teslim ediyorsunuz.
Sen arabani yeni ehliyet almis
birine verir misin?

Sizin son olarak
vurgulamak istediginiz
seyler nelerdir?

ORSAD ¢ok giizel ve olum-
lu duygularla hizmet veren
bir sivil toplum orgiitii.
Ancak bildiginiz gibi kimse
ORSAD’1n belirlemis oldugu
fason fiyatlarina uymuyor. Bu
durum da tiim sektorii olum-
suz etkiliyor. ORSAD igne,
yag ve platini toplu alabilir ve
iiyelere bunun iizerine bir kar
marj1 da koyarak iiyelerine
dagitir ve buradan da gelir
elde eder. Diger yandan da
iiyelerimiz sigaraya bir ayda
verdigi parayi dernegimize bir
yil i¢in vermiyorlar. Halbuki
ORSAD’1n giiglii olmast
bizlerin de gii¢lii olmasi anla-
mina geliyor. ORSAD’dan bu
anlamda beklentilerimiz var.
Sahis olarak Basta Baskani-
miz Fikri Kurt’a saygimiz
sonsuz. Ama ORSAD’n
yaptirim giicli olmadigindan
fason fiyatlarini regiile ede-
miyor.
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Yenilenen Vizyon ve
Guncellenen
Parkurumuzla

Hizmetinizdeyiz
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Sektore ne zaman
basladimiz?

Sivas, Zara’liyim.
1973 senesinden bu yana bu
isi yaptyorum. 15 yasinda bas-
ladim, su anda 63 yasindayim.
Bildigim tek is bu. 70’lerde
orme isleri Yesildirek’tey-

di. Balat’ta usta evlerinde
kaldim, zira burada bir evimiz
barkimiz yoktu. Bu isi ¢ok
seviyordum. Dar pus makine-
lerle calisiyorduk. Kontrolii
nispeten kolay makinelerdi.
Iri yar1 bir ustamiz vardi. Ne
zaman makinede bir sey yapi-
lacak olsa bizleri uzaklagtirir-
di, isi 6grenmemizi istemezdi.
Ben adamin arkasinda golge
gibi saklanip ne yaptigini
anlamaya ¢alisirdim. Ben
kendi kendime 6grendim bu
isi. Ama meslegi ¢ok seviyor-
dum. Disarda elime bir desen
gectiginde onu soker, inceler,
nasil yapacagimi planlardim.
Bu sekilde de deseni 6gren-
dim. Yaklasik 20 sene ustalik
yaptiktan sonra 1993’te kendi
sirketimi kurdum. Once ortak-
la ¢aligtim sonrasinda ayrilip
kendi basima is yapmaya
basladim. Biz, ustaligimiza
giivendigimiz i¢in hep eski
makinelerle ugrastik. Bu
yilizden de yeniliklerden biraz
uzak kaldik. Eski makineleri
alip derleyip topladik, sonra
da bunlarla tiretim yaparak
gecimimizi sagladik. Makine
tamir iginden iyi anlarim.
Bunun yani sira desen konu-
sunda da kendimi gelistirdim.
Desinatorliik de var bende.
Ama yeni teknolojiye ayak
uydurmadigimiz i¢in her
mekaniklerde kaldik. Mekanik
konusunda kendime giivenim

GULUM TEKSTiL’iN SAHiBi MUHLIS ATAR tamdi, gergekten elimden her

is gelir ancak elektronik konu-

sunda maalesef ¢cok donanimli
DUSUK FiYAT BASKISI
tim. Eskiden ¢agirdiklarinda

gider, elimden geldigince

yardime1 mekanik sorunlarin
K U U K I L ETM E L E R I EZ IYO R s ol sa
ma yardimc1 olmaya ¢aligir-

dim. Ama artik yaslandim.
Giiciim sadece bana yetiyor.

GUIUm Tekstil'in Sahibi, 47 yillik 6rme emekgisi Muhlis Atar; ‘insanlar éyle 20 sene énce Bursa’dan bir

fiyatlara mallar yapiyor ki, inanmak momkun degil. O fiyata birak isgilik arkadas arards, hat;_r iiqin gider
. . e e e o e . .. .. . sorununu ¢ozer gelirdim.
ve enerji maliyetlerini, isginin parasini bile gtkarman mumkon degil. Bu Artik yaslandik. Kendi igime

insanlar nasil galisiyor anlamak momkon degil’ diye konusuyor. bile yetemiyorum. Bugiin alti
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makinemiz var. Yerli eleman
zaten bulamiyorsun, yaban-
ctya da giivenemiyorsun. Iki
oglum var, aile i¢inde liretimi-
mizi yapiyoruz. Bazen de dyle
zamanlar geliyor ki, haftalarca
salteri indirmek zorunda ka-
liyoruz. Son on yildir ustalik
gilinlerimi mumla arityorum.
Buray1 tuttugumda 1000 TL
kira veriyordum, makinem 1
TL fasona galisiyordu. Ben

de is¢imde kazantyordum.
Bugiin o 1 TL’ye yaptigimiz
fasonlar1 insanlar 75 kurusa
bile yapiyor. Kiram 7.500 TL,
Gelirim ayni, giderim 8 kat
artmis. Makinay1 ¢ok pahaliya
altyorsun, satmaya kalktigin-
da kimse yiiziine bakmryor.
Istikrarsiz ve huzursuz bir
ortam var.

Kendi isinizi bize
detaylariyla anlatir
misiniz?

Pilotelli 32 pus, 28, 10 ve 8
fine agik enlerim var. Yazlik
ve kislik tiretim yapiyoruz.
Ama agirlikl olarak kis-

lik ¢alisiyoruz. Kislik mal
yaptigimda biraz para ka-
zanabiliyorum ama yazlikta

birak para kazanmay1 igeriye
bile giriyorsun. Insanlar 6yle
fiyatlara mallar yapiyor ki,
inanmak miimkiin degil. O
fiyata birak iscilik ve enerji
maliyetlerini, ig¢inin parasini
bile ¢gikarman miimkiin degil.
Bu insanlar nasil ¢aligiyor
anlamak miimkiin degil.

Fason fiyatlan
sektoriiniiziin en 6nemli
sorunu.

Bunu biz kendimize yapiyo-
ruz. Gegen giin bir miigteri
geldi, gecen senenin fiyatinin
altinda fiyat istedi. Gegen
seneden bu yana dolara ve
elektrige gelen zamlarm du-
rumu ortada. Adamin malin1
yapmadim. Kazanamadigim
fiyatlara mal yapmak istemi-
yorum. Ama yapmadiginda
da, makinelerin durdugunda
da bu kez ¢aresiz kaliyorsun,
¢linkii evine ekmek gotiirmek
zorundasin. Cok tatsiz bir
durum. Hem ¢alisg, hem yorul,
hem elektrik 6de, hem isgiye
tornaciya borglan, hem de
para kazanma. Hi¢ yapmam
daha iyi. Calistigim halde
elektrik ve kirami 6deyemeyip

ool eIl leieldlale tbu yasta ugrasiyorum,

onlari yetistirmeye ¢alisiyorum. Parkurumu biraz
yenileyip onlara birakmak lazim. Boyle ugras
verici makinelerle onlarin da isi zor olur. Bunun

igin ugrasiyorum.

esten dosta borg alacaksam bu
isi neden yapayim? Sadece
karst tarafin isini gdrmiis olu-
yorum, o da bir yere kadar.

47 senedir bu isi
yapiyorsunuz. Sizin
sektoriin en giizel yillan
hangi yillardi1?

Bundan 20 sene once isler
muazzamdi. En eski makine-
ler de galisiyordu. 18 fayn da,
20 fayn da, 22 fayn da ayni isi
yaptyordu. Miithis hacimler
vardi. Kimse bunun eni dar
demiyordu. Hurda makineler
fildir fildir doniiyordu, hepi-
mizin ylizii giiliiyordu. Simdi
Oyle bir sey yok. Inanin dege-
rinin az bir sey altinda veren
olsa sirketi hemen birakaca-
gim. Cocuklarimin hatirina
bu yasta ugrastyorum, onlari

yetistirmeye ¢alistyorum.
Parkurumu biraz yenileyip
onlara birakmak lazim. Boyle
ugrag verici makinelerle onla-
rin da isi zor olur. Bunun igin
ugragtyorum. Iki tane agik en
makinem var, bunun yanina
iki tane daha agik en koymay1
basardigimda huzur iginde
emekli olabilirim. Cocuklar

o zaman isi slirdiirebilir. Her
duran parga i¢in usta ¢agi-

r1p tornaciya gidersen isin
icinden ¢ikamazsin. Cocuklar
meslegin inceliklerini 6grenip
daha teknolojik makinele-

ri kullanmay1 6grenirlerse
onlara da bu sektorden

ckmek ¢ikar. Teknolojiye
ayak uyduranlar ¢ok giizel
paralar kazaniyorlar. 80 tane
makinesi olan ve ¢ok giizel

ig yapan insanlar da para
kazanmadiklarini sdyliiyorlar
ama bunu sOyleyen insanlarin
siikretmeyen insanlar oldu-
gunu disliniiyorum. Ben bu
ayin masrafini ¢ikarttigimda
sikkrediyorum.

Orme sektoriiniin

en onemli sikintilari
nelerdir?

Orme sanayisi ¢ok biiyiik.
Biz bu zincirin en altinda-

ki kiigtik fasonculariz. Ben
buray1 kapatsam da, fildir
fildir ¢aligsam da tekstilde
kimsenin bundan haberi
olmaz. Eski makinelerimizi
raicinde satip yeni makineler
almak istiyoruz. Makinene
20 TL istiyorsun, senden 10
TL’ye alip 25 TL’ye satiyor-
lar. Makinelerimi yenilemek
konusunda elimiz giicle-
nirse, biz de bu 6demelerin
altina girip calisip Gretmeye
devam edebiliriz. Ormecilerin
sanayide bir arada oldugu bir
yerin hayalini kuruyoruz ama
benim belki oraya gitmem de
miimkiin olmayacak. Ciinkii
gelirim yeterli degil.
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Is yerlerinin is saghgi ve guvenligi
konusunda 27.05.2003 tarihli

4857 sayili kanuna gore yaptiriimasi
zorunlu olan tetkikleri

adresinizde uygulanmaktadir.

Siz deg@erli muUsterilerimizin is yerlerine teknik
ekibimiz ve tam donanimli

mobil saglik aracimiz ile gelerek, tim tetkik
ve islemlerinizi tamamlayip

sizlere raporlarinizi teslim ediyoruz.

- AGIRVE TEHLIKELI ISLERDE
Agir ve tehlikeli is gorebilir saglik raporu

- GIDA ILE ILGILENEN ISLERDE
Portor muayenesi

» GURULTULU ORTAMLARDA CALISANLARA
sitme testi

. TOZLU VE KIMYASAL ORTAMDA CALISANLARA
Solunum testi, akciger filmi vb.

10 kisi ve Uzeri isci calistiran is yerleri icin mobil arag tahsis edilmektedir.

- ODYOMETRI (ISITME TESTI) » CHECK-UP HIZMETI

- AKCIGER GRAFISI - ELEKTROKARDIYOGRAFI (EKG)
« ASILAR -TETANOZ ASISI - SARILIK ASISI - KAN SAYIMI

- SOLUNUM FONKSIYON TESTI - TAM IDRARTAHLILI

- PORTOR MUAYENESI (TAMAMI) - HEPATIT A/BTESTLERI

- AGIRVE TEHLIKELI IS GOREBILIR RAPORU - IDRARDA KANDA KURSUN

- KARACIGER - BOBREK FONKSIYON TESTLERI « TUM KAN VE IDRAR TAHLILLERI
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MOBIL SAGLIK HiZMETLER]

ORSAD UYELERINE

OZEL iNDIRIMLER

Tel: 02126564000
Faks: 02126307979

E-Mail: info@yunusemretip.com



HiZMET

YUNUS EMRE TIP MERKEZI
ORSAD UYELERINE
OZEL INDIRIMLER SUNUYOR

ORSAD ile Yunus Emre Tip Merkezi arasinda imzalanan protokol ile
ORSAD uyeleri ve bu Uyelerin firmalarinda ¢alisan kisiler; poliklinik,
muayene, laboratuvar ve ameliyat gibi saglik hizmetlerinin yanisira;
mobil saglik hizmetlerinden ve ilk yardim egitim hizmetlerinden de
revize edilmis fiyatlar esas alinarak yararlanabilecekler.

Toplumumuza karsi
© sosyal sorumlulugun
4 bir geregi olarak
saglik sektoriinde gorev edi-
nen Yunus Emre Tip Mer-
kezi, yaklasik 25 yildir her
gegen giin kendisini, gelisen
teknolojiyi yakindan takip
ederek biraz daha gelistirmis
ve bugiin gelinen noktada bu
sorumlulugu yerine getirme-
nin hakli gururunu yasayan
bir saglik kurumu haline
gelmis durumda.

Yunus Emre Tip
Merkezi’nde poliklinik
(ameliyathane-dogumhane)
hizmeti, Mobil Saglik ve

ilkyardim egitim hizmet-
leri sunulmakta. Merkezde
li¢ tanesi cerrahi brans
olmak iizere (Kulak-Bu-
run-Bogaz, Genel Cerrahi,
Kadin Dogum) toplam10
bransta hizmet veriliyor.
Yunus Emre ilk Yardim
Egitim Merkezi olarak,
Saglik Bakanligi’ndan
yetkili kurumda egitim-

ler, Saglik Bakanligi’ndan
onayli egitmen sertifikasina
sahip, konusunda uzman ve
profesyonel egitimcilerimiz
tarafindan verilmekte. Bahsi
gecen egitimler 20 kisilik
egitim salonlarinda ya da

Tip Merkezi’nin toplanti
salonlarinda verilmekte.
Egitim sonunda Il Saglik
Miidiirliigt tarafindan sinav
yapilmakta; basarili olma-
lart halinde katilimcilara
‘Temel ilk Yardim Egitim
Sertifikas1’ ve ‘Ilk Yardimc1
Kimlik kart1” verilmektedir.
Ik yardim seminerleri, is
yerlerinde karsilagilmasi
muhtemel durumlarda yapi-
lacak miidahalelerle ilgili;
firmalarin belirleyecegin
glin ve saatlerde ilk yardim
seminerleri diizenlenip, ka-
tilimcilara ‘Katilim Belgesi’
verilmektedir.

ORSAD Uyelerine

ozel indirimler

ORSAD Baskan Yardimcis1
Recep Caymaz’in Yunus
Emre Tip Merkezi Yone-
tim Kurulu Baskan1 izzet
Calim ile gergeklestirdigi
goriismeler sonucunda iki
kurum arasinda iki asamali
protokol imzalandi. Bu pro-
tokol geregi ORSAD Uyesi
firmalar; saglik hizmetle-
rinden, Mobil Saglik ve i1k
Yardim Egitim hizmetlerin-
den yararlanmak istedikleri
taktirde, Dernege ait revize
edilmis fiyatlar esas alina-
rak bu imkanlardan yarar-
lanma sansina sahip olacak-
lar. Bunun yanisira ORSAD
Uyesi firmalar, Yunus Emre
Tip Merkezi ile alt protokol
yaparak, firma ¢alisanlari-
nin saglik hizmetlerinden
(poliklinik, tetkik, tedavi,
laboratuvar, ameliyat ve
dogum gibi) revize edilmis
fiyatlar esas alinarak yarar-
lanabilme imkanina sahip
olacaklar.

YUNUS EMRE
TIP MERKEZI’NIN
HiZMET VERDIGi
BiRIMLER

ic Hastaliklari (Dahiliye)
Kadin Hastaliklari ve
Dogum

Kulak Burun Bogaz
Cocuk Saghgdi ve
Hastaliklar

Genel Cerrahi

Goz Saghgi ve Hastaliklari
Lazer Epilasyon

Agiz ve Dis Saghgi

Mobil Saglik Hizmetleri
ik Yardim Egitim Hizmetleri
Check-Up

Laboratuvar Hizmetleri
Goruntuleme Hizmetleri
(Réntgen-Ultrasonografi-
Renkli Doppler)
Endoskopi-Kolonoskopi
Ameliyathane
Dogumhane

ACiL
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MARKANI KORU

Ozellikle son yillarda marka takliteiligi ve bulus hirsizigi had safhaya
ulasti. Fakat bunun 6nune gegebilmek mumkon. Markayi tescil ettirmek
ve patent bagvurusunda bulunmak ilk adim.

: Yogun calisma saatle-
rinin sonunda iyi bir
fikir buldunuz. Once
giizel bir logo ile metalastirdi-
niz, sonrasinda stratejilerinizi
belirlediniz ve ortaya en so-
nunda herkesin 6rnek alacagi
ve talep etmek isteyecegi bir
marka ¢ikt1. Fizibilite calisma-
lar1, ihracatta hedef iilkeleriniz
ve diger tiim basamaklar en
sonunda sizi hep hayalini kur-
dugunuz markaniza kavustur-
dugunu varsayalim.

Bugiin pek ¢ok markanin do-
gum hikayesi boyle basliyor.
Harcanan saatler, paralar,
umutlar... Peki, sadece bu
kadar m1? Ne yazik ki hayir.
Bir sabah kalktiginizda mar-
kanizin daha diisiik bir kalite
ve hizmet anlayisiyla taklit
edildigini gorebilirsiniz. Gii-
niimiizde, markanizin taklit
edilmemesi, devlet giiven-
cesinde olmast ve degerini
artirmasi i¢in resmi olarak
taninmasi ve size ait olmasi

mutlak sart. Bu noktada kar-
simiza marka tescili kavrami
cikiyor.

Tescil, bir iirlin ya da marka-
nin isim veya yapilis hakkini
satin almaktir. O iirliniin
isminin, seklinin veya bu

bir yiyecekse tadinin dahi
baskasi tarafindan taklit edil-
mesinin Oniine geger. Marka-
niz1 tescil ettirmeniz ayrica
firmanizla ilgili bilgileri
kamuoyu ile paylagmaniza,
degerini artirmaniza ve diger

firmalardan farklilagsmani-

za da neden olur. Ornegin,
baklava Yunanlilarin sahip
¢ikmaya ¢alistig1, ancak
Tirklerin daha 6nce davra-
narak uluslararasi platformda
tescil islemlerini tamamladigi
tescilli bir tatlimizdir.

Buluslar da

koruma altinda

Bir bulusa imza attiysaniz,
bu sefer de patent basvurusu
yapmalisiniz. Patent, kaba
tabirle bulus sahibinin ilgili
iirlind Gigiincii kisilerin belirli
bir siire iretme, kullanma,
satma veya ithal etmesini en-
gelleme hakki olan belgedir.
Bulusu yapilan neredeyse her
sey patent korumasi kapsa-
mina dahildir. Patentli bir
bulus; tipki isle ilgili alinip,
satilabilen, kiralanip, kiraya
verilebilen diger mallar gibi,
bulus sahibinin miilkiyeti ha-
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ORHAN ERIMAN
Markiz Patent Genel Midiri

line gelir. Patentler alindiklar1
iilkeler igin hak sahipligi do-
gurur. Tiirkiye’de alinmis bir
patent, sadece Tiirkiye i¢inde
sahibine hak saglar. Bu {iriin-
leri bagkalarinin Tiirkiye’ye
ithal etmesi durumunda, hak
sahibine ithali durdurma
hakki da verir.

Marka basvurularinda
rekor

Ulkemizde marka tescil ve
patent bagvurular1 Sanayi

ve Teknoloji Bakanligi’nin
biinyesindeki Tiirk Patent ve
Marka Kurumu’na yapili-
yor. Diger taraftan patent ve
tescil islemlerinin bagvuru
ve takibini 6zel danigsmanlik
firmalariyla yapmakta biiyiik
faydalar bulunuyor.
Rakamlar tilkemizde son
yillarda kisi ve kurumlarin
bu konulara daha ¢ok dnem
verdigini gosteriyor. Tirkiye,
son 8§ yilda Avrupa’nin en
fazla marka basvurusu yapan
tilkesi oldu. Tasarim basvuru-
larinda dordiincii, patentte de
diinyada 13’iincii sirada yer
ald1. Ulkede 2002 yilinda bir
yilda yapilan patent basvu-
rusu 400’lerdeyken, bugiin
rakam 7.400’¢ kadar ulasti.
Bagvurularin niteligi de
artarken, patent tescil sayisi
38 kat artis gosterdi. Diinya
Fikri Miilkiyet Gostergeleri
Raporu’nda Tiirkiye ulu-

sal patent basvurularinda
13’{inci sirada yer alirken,
hedef ilk 10’a girmek.

Damismanlik 6nemli
Marka tescili ve patent bag-
vurularinda dogru adimlart
izlemeniz, hayati bir 6nem

Turkiye‘de patent basvurularindafelgla\71ES i Eallg!
yogun oldugu iller 6n siralarda. Bu kapsamda
sirasiyla Istanbul, Ankara, Bursa, Izmir, Kocaeli,

Manisa ve Konya var.

tagiyor. Yapacaginiz bir yan-
lislik bagvurunun olumsuz so-
nug¢lanmasina neden olabilir.
Ulkemizde ¢esitli kuruluslar
patent vekilligi ve marka
danigsmanlig1 yapiyor.
Bunlardan biri Markiz Patent.
26 yildir marka, patent ve
endiistriyel tasarim tescil
islemleri konusunda yurt i¢i
ve yurt disinda danisman-

lik hizmeti veren Markiz
Patent’in kurucusu ve Genel
Miidiirii Orhan Eriman, sdyle
aktartyor: “Firmalarin iiriin
ve hizmetlerinin rakiple-
rinden ayrilabilmesi i¢in,
titkketici rahat se¢im yapabil-
meli. Bu, farkli isim ve isaret,
yani markalar1 olusturmaya
yol agar. Firma, markasini
pazarda tiiketicilere arz etmek
ve kabul gorerek tutundurma-
ya calisir. Diger taraftan bu
riizgardan haksizca, gayri in-
sani, ahlaki ve hukuki sekilde
yararlanmaya calisanlar ola-
bilir. Yani taklit edilebilir. iste
bu nedenle, kanuni haklarin
kullanabilinmesi ve taklitle
miicadele i¢in, basarilarina
ortak olmaya g¢alisanlara karsi
tescil sart. Tipki bir gayri-
menkul satin alirken tapusu-
nu alircasina, tipki diinyaya

gelen bir cocugumuzu niifusa
kayit ettirircesine, markalari
da Tiirk Patent Kurumu’nda
kayit etmek, tescil ettirmek
lazim. Marka haklarinin
korunmasinda iilkesellik
prensibi ilkesi oldugundan
dolay1, markalarin ayrica
diger iilkelerde de tescil
edilmesi gerek. Uluslararasi
piyasalara agilmadan 6nce
markanin tescil durumunun
yurtdisinda da arastirilmasi
sart. Kendi markasi ile ihra-
cat yapan firmalar, markalari-
nin 6n arastirmasi ve tescilini
yaptirmalidir.”

Tescil tek basina yetmez
Orhan Eriman, markalarin tes-
cil ettirilmesinin onlarin taklit
edilmeyecegi anlamina gelme-
digini sdyleyerek su uyarilarda
bulunuyor: “Marka haklarimi
koruma tescil edilmeyle bas-
lar. Daha sonra, varsa taklitle
mutlaka miicadele edilmeli.
Markalarin tescil edilmesi
onlarin taklit edilemeyecegi
anlamina gelmez. Markalarin
tescil edilmesinden sonra yurt
ici ve yurt disinda izlenmesi
sart. Marka sahibinin bunu
kullantyor ve kanitlayabiliyor
olmasi olduk¢a 6nemli.”

SIEMENS BiRINCi, HUAWEI iKINCI

Avrupa Patent Ofisi tarafindan her yil hazirlanan raporun
2018 sonuglarl yakin zamanda agiklandl. Dunya genelinde
patent basvurularl, 2018’de 6nceki yila kiyasla yUzde 4,6 artt.
Aralarinda Turkiyenin de bulundugu 50 Ulkenin yer aldigi EPO

2018 raporuna gore, 2017'de dunya genelinde yapilan patent
basvuru sayisi 166.594 iken, gegen yil say1 174.317’ye yUkseldi.
ABD, yUzde 25 ile en ¢ok artisin yasandidi Ulke. Onu sirasiyla
Japonya yUzde 13, Gin yUzde 5 ve Guney Kore yUzde 4 ile takip
etti. Raporun en ilgi gekici verilerinden biri de “En gok patent
basvurusu yapan markalar” kategorisi oldu. Verilere gore
Siemens 2.493 patent basvurusuyla ilk sirada yer aldi. 2.485
basvuru ile Huawei ikinci, 2.449 basvuruyla Samsung Uguncu,
2.376 basvuruyla LG dérdUncuU oldu.

HASAN DEMIRKIRAN
Turk Patent ve Marka Vekili

Patent rekabet aracidir
Tirk Patent ve Marka Vekili
Hasan Demirkiran da, iilke-
mizde ortalama patent basvu-
ru sayisinin yillik 18 bin adet
civari oldugunu kaydediyor.
Demirkiran, sanayi ve is
cevrelerinin patenti nasil bir
rekabet araci haline getire-
bileceklerini s6yle anlatiyor:
“Patent, gercek anlamu ile
rekabet Ustiinliigii elde etmek
i¢in Uretilir. Bir firma bir
proje tizerinde galisiyor ve
buna patent alryorsa, bunu
rakiplerini saf dis1 etmek i¢in
kullanir. Ancak Tiirkiye’de
ilgingtir ki, patent bunun i¢in
almmuyor. Istisnalar vardir,
ancak ¢ogu kisi ya da kurum-
lar sadece gostermelik olarak
patent alir ve nasil etkin
kullanacagini bilmez. Boyle
olunca da onu bir masraf
kapisi olarak goriir. Bunun en
iyi ispat1, Tirkiye’deki Ar-Ge
merkezlerinin aldig1 patent-
lere bakilmasi ile net olarak
gorilir. Oysa yapilmasi
gereken, patenti rekabet araci
olarak kullanmak. Bunun en
iyi yolu, pazarin teknolojik
durumunu iyi analiz etmek,
rakiplerin giiciinii iyi anla-
mak, rakiplerin egilmedigi
alanlarda veya kendisinin
basarili olabilecegi alanlarda
sistematik inovasyon yapip,
sonugta patent elde etmektir.
Patent ya rakiplerine saldir-
mak i¢in, ya gelen saldiri-
lardan korunmak igin veya
itibar, marka giicii ve ikili
anlagmalarda elini giiglendir-
mek icin kullanilabilir. Bunun
tadini alan biri, bu giicii elin-
den birakmak istemez.”
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IRAK ILE HEDEF
20 MILYAR DOLAR TICARET

Gegen yil 7,3 milyar dolarla, en fazla ihracat yaptigimiz 6'nci Ulke olan Irak ile iligkileri daha da
gelistirmek igin gcaligmalar artiyor. Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan ve TIM Baskani Ismail GUlle’nin
katilimiyla Erbil'de Turkiye-Irak Is Forumu duzenlendi.

Irak geleneksel

olarak Tirkiye’nin

en 6nemli ihracat
noktalarmdan biri. Ulkeye
gecen y1l 7,3 milyar dolar
ihracat yapilirken, toplam ih-
racatimizdan aldig1 pay yiizde
4,5 olarak gergeklesti. Bu

potansiyeli yliksek pazarda
ihracat¢cinin alanini genislet-
mek isteyen Ticaret Bakanligi
ve TIM, calismalarini yogun-
lastird1. 20 Haziran 2019°da
Erbil kentinde diizenlenen
Tiirkiye-Irak Is Forumu’na
st diizey katilim gergeklesti.

Ticaret Bakani Ruhsar
Pekcan, forumun iki tilke
arasindaki ikili ticari iligki-
lerin gelistirilmesi igin her
seviyede ortaya konulan
kararli iradenin somut bir
gostergesi oldugunu ifade
etti. Irak Cumhurbaskani Ber-

hem Salih ile Bagbakan Adil
Abdulmehdi’nin Tirkiye’yi
ziyaretlerinin iliskilerin gelis-
mesinde 6nemli rol oynadi-
gina isaret eden Pekcan, Irak
Ticaret Bakant Muhammed
Hasim el-Ani ile de ikili
ticareti gelistirmek amaciyla
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yakin is birligi i¢inde olduk-
larin1 aktardi.

Irak en ¢cok

Tiirkiye’den aliyor
Pekcan, iki tilkenin Cumhur-
bagkanlar1 tarafindan 20 mil-
yar dolarlik ticaret hacmine
ulasilmasi1 hedefinin ortaya
konuldugunu vurguladi. Pek-
can, s0yle konustu:“Ticaretin
ontindeki tiim zorluklar
kaldirip, Tiirkiye ve Irak
arasindaki ticareti, miiteah-
hitlik ve yatirim iligkilerini
tarihin en parlak donemine
tagimaliy1z. Irak’in en ¢ok
ithalat yaptigi iilke Tiirkiye.
2019’un ilk bes ayinda, Irak’a
ihracatimiz bir dnceki yilin
ayni déonemine gore yiizde
8,4, Irak’tan ithalatimiz ise
ylizde 29,6 arttt. Bu rakamlar
karsilikli ticari iliskilerimizin
artmasina verdigimiz dnemin
gostergesidir.”

Irak Cumhurbaskan1 Salih
ile Basbakan Abdulmehdi

ile gerceklestirdikleri goriis-
melerde ilave vergiler, yasak
kapsamindaki iirtinleri ele
aldiklarini, is adamlarinin
karsilastiklar1 zorluklari ilet-
tiklerini aktaran Pekcan, ayni
zamanda Saglik Bakanligi,
Petrol Bakanlig1 ve Elekt-

rik Bakanligindaki makine
alimlarinda sadece ABD, AB
ve Japonya liriinlerinin kabul
edilmesi sartinin degisti-
rilmesini talep ettiklerini
anlatt1.

Irak’in yaninda olmaya
devam edecegiz

Irak’m yeniden kalkinma

ve imar slirecine girdigine
dikkati ¢eken Pekcan, sunlari
kaydetti: “Devletimiz, Irak’in
gecmisteki zor giinlerinde
oldugu gibi her zaman yanin-
da olmaya devam edecektir.
Irak’m yeniden imarina
yonelik giiglii destegimizin
bir gostergesi olarak, 25
Nisan’da Bagdat’ta Tiirkiye
Miiteahhitler Birligi ve Irak
Miiteahhitler Federasyonu

is birligiyle Irak’mn Yeniden
Imar1 Forumu’nu gercekles-
tirdik. Benzer bir forumun
Istanbul’da da yapilmasini
ongoriiyoruz. Irak’m liretim
kabiliyetinin artmasi nok-
tasinda Tirkiye, Irak i¢in

her tiirlii destegi vermeye
hazirdir.” Pekcan, THY ’nin
Bagdat, Basra, Necef, Erbil,
Stileymaniye olmak {izere
Irak’ta bes noktaya ugtugu-
nu, dort Tirk bankasinin da
Irak’ta faaliyet gosterdigini

dile getirdi. Pekcan, transit
gecislere izin verilmesi ve iki
iilke arasinda yeni glimriik
kapilariin agilmasinin artan
ticaret hacmine ve Irak’in
kalkinmasina hizmet edecegi-
ni soyledi.

Uriin gesitliligi artmall
TiM Baskani ismail Giille
ise, yilin ilk ¢eyreginde Irak
ile ticaret hacminin 3 milyar
dolara ulastigini belirterek,
“Insallah bu y1l 12 milyar
dolar1 asacak, 2020°de ise 20
milyar dolara daha da yak-
lasacagiz” dedi. Is diinyas1
olarak karsilikl1 ticaret hac-
minin artirilmasi i¢in sahada
biiyiik caba gosterdiklerini
ifade eden Giille, Tiirkiye’nin
gecen yi1l 168 milyar dolarlik
ihracatla diinyada 31’inci,
Irak’in da 100 milyar dolarlik
ihracatla 37’nci sirada yer
aldigin1 animsatarak, iki iilke-
nin ticarette agirlig1 dikkate
alindiginda ticari potansiyelin
de yiiksek oldugunu belirtti.
Ticari iligkileri zenginles-
tirmek adina daha fazla is
birligine ihtiya¢ oldugunu
vurgulayan Giille sunlar1
kaydetti: “Ticarete konu tiriin
cesitliligimizi artirmaliy1z.
Irak’in iilkemize ihracatinda

hacmin 6nemli bir bolimii-
niin altin ve petrol iirlinleri
oldugunu goriiyoruz; ancak
Irak’in diinyaya ihrag ettigi
bazi gida triinlerinde ve kim-
yasallarda, Tiirkiye pazarin-
daki varlig1 son derece sinirli.
Tirkiye’nin tiim diinyaya
ihrac ettigi ve Irak’in Cin,
Hindistan, ABD, Kore gibi
tilkelerden ithal ettigi, ancak
tilkemizden ithalati sinirli
bir¢ok tiriin s6z konusu. Iki
iilkenin is diinyasinin tem-
silcileri olarak, ticaretimizi
daha ileri tasiyabilmek igin,
kazan-kazan stratejisi dog-
rultusunda, ¢alisma gruplari
olusturarak bu {iriinlere
yonelik yeni bir yol haritasi
olusturabiliriz.”

Komsuluk, sinirdaglik ve
gii¢lii tarihi baglar g6z
oniinde bulunduruldugun-

da, Irak’in Tirkiye’den mal
almay1 tercih etmesinin dnem
tasidigina dikkati ¢ceken Giil-
le, “Irakli kardeslerimize ve
Irakli firmalara, iirettigimiz
en kaliteli tiriinleri, en uygun
fiyatlarda tedarik ediyoruz,
etmeyi de silirdlirecegiz.
Irak’in kalkinmasina ve ticari
ikliminin gelismesine de
katkida bulunmaya haziriz”
diye konustu.
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AB PAZARINDA TURK TEKSTIL VE
HAZIRGIYiMiNiN YERI

ITKiB AR-GE subesinin hazirladigji rapora gére
AB Ulkelerinin Birlik disindaki Ulkelerden ithalati
2018’de 2017’ye kiyasla yUzde 6,6 oraninda
artarak 2 trilyon Euro olarak gercgeklesti. 2019
Ocak-Mayis déneminde ise AB’nin TUrkiye’den
ithalati yOzde 6,3 oraninda artarak 34 milyar
Euro’ya ulasti. Bu ithalat degeri ile TOrkiye’nin
AB’nin toplam ithalati igerisindeki payi yozde 4
oldu.

1 Avrupa Birligi

resmi istatistik

ofisi Eurostat’tan
alian veriler 151g1inda Avrupa
Birligi’nin Birlik disindaki
iilkelerden ithalatinin 2018
yilinda 2017 yilina gore %6,6
oraninda artarak 1,9 trilyon
Euro’dan 2 trilyon Euro sevi-
yesine yiikseldigi goriilmekte-
dir. 2019 Ocak-Mayis done-
minde ise Avrupa Birligi’nin
ithalat1 848,1 milyar Euro
olarak hesaplanmistir. Ocak-
Mayi1s doneminde Avrupa
Birligi’nin Tiirkiye’den itha-
lat1 2019 yilinda 2018 yilina
gore %06,3 oraninda artarak

34 milyar Euro seviyesine
yiikselmistir. Bu ithalat degeri
ile Tiirkiye’nin genel ithalat
icerisindeki pay1 %4 olarak
hesaplanmustir.

Hazirgiyimde Avrupa’ya
5 ayda 4,7 milyar dolarhk
ihracat gerceklestirildi
Avrupa Birligi iilkelerinin
2018 yilinda hazirgiyim ve
konfeksiyon tirlinleri ithalati
2017 yili ithalat verilerine
gore %1,5 oraninda artigla 94
milyar Euro degerinde gergek-
lesmistir. Avrupa Birligi’nin
Tirkiye’den hazirgiyim ve
konfeksiyon iirtinleri itha-
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lat1 ise 2018 yilinda %0,5
oraninda artigla 10,9 milyar
Euro degerinde gergekles-
mistir. Avrupa Birligi 2019
yil1 Ocak-May1s doneminde
bir dnceki yila oranla %8,6
oraninda artisla 39,5 milyar
Euro degerinde hazirgiyim ve
konfeksiyon ithalati gergek-
lestirmistir. Ayn1 donemde
Tiirkiye’den %4,3 artisla 4,7
milyar Euro degerinde sek-
torel ithalat degeri kaydedil-
migtir.

Tirkiye’nin Avrupa Birligi
hazirgiyim ve konfeksiyon
tiriinleri pazarinda Euro
bazinda 2017 yilinda %11,6
olan pay1, 2018 yilinda

9%0,9 azalarak %11,5 olarak
kaydedilmistir. Tirkiye, bu
donemde Cin ve Banglades’in
ardindan Avrupa Birligi’nin
en fazla ithalat yaptig1 li¢iin-
cii tilke konumunu devam
ettirmistir. Tiirkiye’nin pazar
pay1 2019 yil1 Ocak-May1s
doneminde, 2018 yilinin ayni
donemine oranla %3,9 azala-
rak %12 olarak ger¢eklesmis-
tir. Ayn1 donemde ilk sirada
yer alan Cin’in pay1 %3
oraninda azalarak %28,7’den
%27,9’a gerilemistir. Bununla

birukte ikinci sirada bulunan
Banglades’in pazar pay1 %6,5
oraninda artarak %19’dan
%20,2 seviyesine yiikselmis-
tir.

Tirkiye’nin birim fiyatlar
2018 yilinda 2017 yilina gore
%1,6 oraninda azalmis ve
kilogram basina 17,3 Euro
olarak ger¢eklesmistir. Bu
degerle Tiirkiye 2018 y1l1 ge-
nelinde, Avrupa Birligi’nin ilk
on hazirgiyim ve konfeksiyon
triinleri tedarikgisi arasinda
en yiiksek birim fiyata sahip
dordiincii tilke durumunda-
dir. 2019 yil1 Ocak-May1s
doneminde ise birim fiyatlar
bir 6nceki yilin ayni donemi-

ne gore %3,4 oraninda artarak
kilogram basina 18,2 Euro
olarak hesaplanmuistir.

Tekstilde Avrupa

Cin’den sonra

Tirkiye’yi tercih ediyor
500 milyonluk niifusa sahip
olan Birlik’in 2018 yilinda
tekstil sektoriinde en gok it-
halat yaptig1 10 iilke arasinda,
Tirkiye Cin’den sonra ikinci
sirada yer almaktadir. Avrupa
Birligi iilkelerinin 2018 yilin-
da tiim diinyadan ithal ettigi
tekstil ve hammaddeleri, bir
onceki yila oranla %1,8 arta-
rak 18,6 milyar Euro degerine
ulagmistir. 2018 yil1 genelin-

de, Avrupa Birligi iilkelerinin
Tirkiye’den tekstil tiriinleri
ithalat1 bir 6nceki yila kiyasla
%0,6 oraninda yiikselmis ve
3,3 milyar Euro degerinde
gergeklesmistir. 2019 yili
Ocak-Mayis doneminde bir
onceki yilin aynt dénemine
oranla %1,4 oraninda artis ile
Tiirkiye’den 1,5 milyar Euro
degerinde tekstil {irtinleri
ithalat1 yapilmistir.

Avrupa Birligi tekstil {irtin-
leri pazarinda Euro bazinda
Tirkiye’nin 2017 yil1 ge-
nelinde %18,1 olan pay1,
2018 yilinda %1,2 oraninda
azalarak %17,9 olarak kay-
dedilmistir. Tiirkiye’nin 2019
yil1 Ocak-Mayis donemindeki
pazar pay1 ise, bir dnceki yilin
ayni donemine kiyasla %3,6
oraninda azalig gostermis ve
%17,7 olarak hesaplanmistir.
Tiirkiye’nin birim fiyatlar1
2018 yilinda 2017 yilina gore
%3,7 oraninda azalarak kilog-
ram basina 3,9 Euro olmus-
tur. Birlik iilkelerinin 2017
yilinda Tiirkiye’ nin yaklasik
1,7 kat1 kadar ithalat yaptig1
Cin’in 2018 yil1 birim fiyat1 4
Euro/KG degerindedir. Ayni
donemde Tiirkiye’nin birim
fiyati 3,9 Euro olarak kayde-
dilmistir.

2019 yil1 Ocak-May1s done-
minde ise Tiirkiye’nin birim
fiyatlar1 2018 yilinin ayn1 do-
nemine oranla %2,4 oraninda
azalarak kilogram basina 3,8
Euro olarak hesaplanmistir.
Ayn1 donem araliginda Cin’in
birim fiyatlar1 %8,4 oraninda
artmis ve kilogram basina 4,1
Euro seviyesinde seyretmistir.
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TEKSTIL VE HAZIRGIYIMIN GOZU
ABD PAZARINDA

IHKiB’in de katilim sagladi§ TurkiyeABD is
Konseyi Toplantisi’nda, ABD ile dis ticaretin

1 Tirkiye-ABD Is gergeklesen toplantiya Tiirk
+ Konseyi (TAIK) is yasaminin dnemli sektorel
4 ¢aligmalar1 kapsamin-  kuruluslarinin temsilcileri

7? mllyar dO!ngI CIkQFIlIﬂOSI.ICIn rgkabetcl!lgl da 14 Haziran 2019 tarihin- katild1. Toplantida, Istanbul
yUkSGk sektdrler ve OrOnlerin belirlenmesine de, D1s Ekonomik Mliskiler Hazir Giyim ve Konfeksiyon
karar verildi. Turklye hazir g|y|m ve tekstil Kurulu (DEIK) genel merke- Ihracateilart Birligi (IHKIB)
KtBrino | listiril k zinde T.C. Ticaret Bakanlig1 Yonetim Kurulu Uyesi Miige
sextorunun meVCUt_ yatirimiar geU|$§|r| ere Bakan Yardimcisi Riza Tuna Hepyiiksel Kegik, IHKIB’i
ABD pazarinda 3 milyar dolar degerinde pazar Turagay ve TAIK Yiiriitme temsilen katilim sagladi. Prog-
H H Si Kurulu Bagkan1 Mehmet Ali ramin ac¢ilis konugmasinda
pdyind SGhIp Olabllecegl vurgulandl. Yal¢indag’in bagkanliginda Mehmet Ali Yalgindag, prog-
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ramin asil amacinin Tiirkiye
ile ABD arasindaki ticaret
hacmini arttirmak i¢in bir yol
haritasi ¢ikartmak oldugunu
soyledi. Sonrasinda sozii alan
Ticaret Bakan Yardimcist Riza
Tuna Turagay, kurumlarin
birbirlerinden bagimsiz olarak
ayni konuyla ilgili farkli ¢a-
lismalar yaptigini ve bunun da
hem zaman hem emek hem de
para kaybina sebep oldugu-
nun altini ¢izdi. Diinyanin en
biytik ithalatcist olan ABD’ye
yonelik Tirkiye ihracatinin,
belirli sektorlerde 6nde gelen
bir {iretici tilke olmasina rag-
men sinirlt seviyede oldugu
vurgulandi. ABD ile ticaret
hacmini 75 milyar dolara
¢ikartma hedefi dogrultusunda

ABD’ye ticareti gelistirmek
iizere gergeklestirilen toplan-
tida, The Boston Consulting
Group (BCG) danismanlik
firmasi yetkilileri, hazirla-
diklar1 raporu katilimeilar ile
paylastt. Rapor, ABD’nin itha-
lat talebinin yiiksek oldugu
ayn1 zamanda Tiirkiye’nin de
rekabet giiclinlin yiliksek oldu-
gu sektorlerin belirlenerek, bu
sektorler lizerinden bir ticaret
stratejisi gelistirilmesi ama-
ctyla hazirlandi. Bu cergevede
6 bin alt sektor datasi, farkl
paydaslarin katilimiyla kiire-
sel perspektif ve Tiirkiye’nin
ticaret performansi dikkate
alinarak incelendi. Korumaci-
lig1n, yalnizca ABD’de degil,
tiim diinya genelinde yiikselen

bir egilim oldugu vurgulanan
raporda, Tiirkiye’nin ticaret
hacminin, 2001 yilina gore
hatirt sayilir 6l¢iide biiyiirken,
biiylime egiliminin son yil-
larda durakladig: belirtiliyor.
Tiirkiye’ nin ekonomik yapi-
sina benzeyen diger tilkelerin
basar1 dykiilerine bakildigi
zaman bu {ilkelerin belli sek-
torler sectigi, segilen sektor-
lere yonelik vizyon belgesi
olusturuldugu ve bu vizyon
belgeleri gergevesinde kamu
ve Ozel sektor bir araya gele-
rek hareket ettigi belirlendi.
Benzer ekonomik yapiya sa-
hip iilkelerin bagari hikayele-
rinden hareketle, Tiirkiye’ nin
ABD pazarinda etkili bir
sekilde ticaretini arttirabil-
mesi i¢in gerekli olan iki
temel unsur; “dogru sektor-
leri segmek ve ortak sorun ve
¢Ozlim Onerilerinin belirlen-
mesi olarak belirtildi. Dogru
sektorler noktasinda ABD’nin
ithalat isteginin yiiksek oldu-
gu, genis pazar biyiikliigline
sahip ve ayrica Tiirkiye’nin
de rekabetgiliginin yiiksek
oldugu sektorler ele alindi.
Bu kapsamda otomotiv, hazir
giyim ve konfeksiyon, turizm,
sivil havacilik ve miicevhe-
rat sektorleri 6n plana gikt.
Tiirkiye’nin ihracatta birinci
sirada bulunan otomotiv sek-
torti, ABD ile ticarette avantaj
saglanabilecek bir sektor

olsa da ABD’nin korumacilik
politikastyla baglantili olarak
giindemde bulunan ¢elik
ithalatinin yasaklanmasina
yonelik baglatilan Section 232
ile birlikte otomotiv sektorii-
niin avantajimi kaybedebilece-
&i belirtildi.

Hazirgiyinin 6nemli
avantajlar var

Hazir giyim ve tekstil sek-
toriine bakildigi zaman ise
Tiirkiye’nin temel iriinler ve
tasarim iirlinler agisindan da
ABD pazarinda pozitif bir
algisinin oldugu gorildigi
vurgulandi. Ayrica Vietnam
ve Banglades gibi iilkelere
gore temiz ve kaliteli iiretim,
insana yarasir ig ve ¢ocuk
igcilikle miicadele gibi konu-
larda ¢ok daha 6nde olmasi
sebebiyle Tiirkiye daha avan-

tajli bir yapiya sahip. Ancak
Tirkiye’nin de teknik 6zel-
likli, akill1 tirtinler noktasinda
ABD pazariin talebine yanit
veremedigi ifade edildi. Bu-
nunla birlikte, Cin’in payimin
gittikge azaldig1 ABD hazir
giyim ve tekstil tiriinleri itha-
latinda daha ¢ok Banglades ve
Vietnam gibi diisiik maliyetli
tilkelerin 6n plana ¢iktig1 vur-
gulandi. Tiirkiye hazir giyim
ve tekstil sektorii zaten ge-
lismis bir yapida oldugu i¢in
mevcut yatirimlar gelistirile-
rek ABD pazarinda 3 milyar
dolar degerinde pazar payina
sahip olunabilecegi aktarildi.
Dolayisiyla ABD pazarinda
Cin’den acgilacak olan pazar
payinin nasil elde edilebi-
lecegi lizerinde durulmasi
gerektigi soyledi. Sektorlerin
belirlenmesi sonrasinda ise
ticareti kolaylastirma ve iilke
PR ¢aligmalari, tirtin 6nerileri
ve eslestirmeleri ve lojistik
ve pazara giris alanlarinda
caligmalar yapilmasi gerek-
tigi aktarildi. Ayrica ticareti
kolaylastirmak adina ABD ile
Serbest Ticaret Anlagmalari
iizerinde caligilmas1 gerek-
tiginden bahsedildi. Yapilan
sunum sonrasinda Riza Tuna
Turagay hazirlanmasi bekle-
nen raporun igerigiyle ilgili
katilimcilart bilgilendirdi.
Sektorel kurum ve kurulus-
lardan ABD’ye yonelik daha
onceden hazirlanmis raporlar
ya da galismalar varsa, bun-
larin BCG ile paylasilmasinin
faydali olacagini bildiren
Turagay, sektorel problem

ve ¢Ozliimlerin iletilecek olan
raporlarda net bir sekilde
belirtilmesi gerektigini sdy-
ledi. Sektdr temsilcilerinin
katkilar1 ile BCG tarafindan
hazirlanacak olan rapor ve
sonucunda ortaya ¢ikacak
olan formatin, kagit izerinde
kalmamasi ve uygulanabilir
olmasi arzu edildigi ifade
edildi. Bakanlik tarafindan da
yakinen takip edilecek olan
siirecte nokta atisi belirlenen
sorunlar ve etkili olabile-

cek ¢ozlimler ¢ergevesinde,
ilgili sektorler tizerinden ABD
ticaretinin nasil gelistirilebile-
ceginin ele alinmas1 gerektigi
belirtildi.
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BEYAZ GECELERDE TEKNE TURU:
ST. PETERSBURG

Rus Cari Petro’nun BuyUk Avrupa hayaliile
bataklikta kuruldu St. Petersburg. Bugun sehir,
beyaz geceleri, genis yollari, kOItOr ve sanat
alaninda verdigi eserleri, mUzeleri ve neoklasik
mimari yapist ile Rusya’nin koltor merkezi.

Avrupa’nin dor-

diincii, Rusya’nin

ise Moskova’dan
sonra ikinci biiyiik sehri, St.
Petersburg. 1703 yilinda Rus
Car1 Petro tarafindan kuruldu
ve glinlimiizde 5 milyondan
fazla niifusu ile “Kuzey’in
Venedik’i” olarak ifade edili-
yor. UNESCO Diinya Mirasi
igerisine giren Neva Nehri
ve 42 ada lizerine konumlan-
mis olan 55 kanal ve 500°e
yakin kopriisii ile Venedik’le

boy 6l¢iisebilir mi bilinmez,
fakat St. Petersburg’un sahip
oldugu degerlerle mutlaka
goriilmesi gereken sehirlerin
basinda geldigi kesin. Rus
Hiikiimeti de 400 yillik bu
miras1 korumak ve ileriye
tasimak i¢in yogun bir ugras
igerisinde. Rusya’da Petro,
‘Biiyiik Petro’ olarak ifade
edilirken, bizim tarihimizde
verdigi radikal kararlardan
dolay1 ‘Deli Petro’ olarak
geciyor. Baltik Denizi’nin

kiyisinda bataklik iizerine
kurulurken, Car Petro’nun
sehrin kurulusu sirasinda
hi¢bir masraftan kaginmamus.
Kentin mimari yapisi i¢in
italyan mimarlarla anlasmus.

Beyaz Geceler icin

son ay

Gogol, Dostoyevski, Tur-
genyev gibi inlii yazarlarin
romanlarina konu olan St.
Petersburg’da goriilecek pek
cok yer var. Fakat yine de
0zel bir zaman aralig1 vere-
bilmek miimkiin. Bu déneme
‘Beyaz Geceler’ ad1 veriliyor
ve Haziran basindan Temmuz
ayinin sonuna kadar yasa-
niyor. Giines neredeyse hi¢
batmiyor ve gecenin ortasin-
da bile hava aydinlik oluyor.

Beyaz Geceler, 25 May1s
tarihinde bagliyor ve 16
Temmuz’a kadar stiriiyor. 22
Haziran’da giindiiz uzunlugu
19 saati buluyor. Bu tarihte
havai fisek gosterileri gibi
¢esitli etkinlikler diizenleni-
yor. Kisin ise bunun tersi bir
durum s6z konusu. Aralik
ayinda giindiiz uzunlugu 6
saate kadar diisiiyor. Bu da
sehri gdrmek isteyenler i¢in
bir hiisrana neden olabiliyor.
Bu yiizden St. Petersburg’u
ziyaret edecekseniz, tatilinizi
yaz donemlerine getirmeye
Ozen gostermelisiniz.

Sehrin kalbine

hos geldiniz

St. Petersburg’un en genis
bulvari 14 kilometre bo-
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yunca uzanan Moskovsky
Caddesi. Sehrin kalbi ise ana
cadde Nevsky’de atiyor. 4,5
kilometrelik bu yol, bizdeki
Istiklal Caddesi’ni andiriyor.
Yol boyunca aligveris yapabi-
leceginiz ¢ok sayida magaza
ve kafe var. Cadde tizerindeki
Puskin’in ugrak mekanina da
mutlaka ugramalisiniz. Bura-
s1, edebiyatgilar kafesi olarak
da biliniyor. Kanallar {izerine
kurulan yapis1 nedeniyle
sehirde 300’den fazla koprii
var. Bunlarin arasinda en
onemlisi ise Palace Bridge.
1912-1916 yillar1 arasinda
yapilan koprii, gemilerin
Neva Nehri’ni gegebilme-

si i¢in 45 derecelik agiyla
acilip kanabiliyor. Kopriiniin
yiiksekligi ise etrafindaki
basta Peter ve Paul Katedrali
ile Kis Saray1 olmak tizere
tarihi yapilarin goriintiilerini
engellememek igin belli se-
viyede tutulmus. Yiksekligi
260 metre.

Guinness Kitab1’na
giren miize

Diinyanin en biiyiik sanat
galerinden biri olarak kabul
edilen Hermitage Miizesi de
St. Petersburg’da bulunuyor.
Guinness Rekorlar Kitabi’na
giren Hermitage Saray1, bes
binadan olusuyor. 1752-1764
yillart arasinda sehrin kuru-
cusu Car Biiyiik Petro’nun
kiz1 Elizabeth tarafindan
Italyan mimar Bartolomeo
Rastrelli’ye yaptirilmis ve
kishk ikametgah olarak kulla-

nilmis. Miizede 15 bin tablo,
12 bin heykel ve 1 milyona
yakin da para koleksiyonu
bulunuyor.

Car Petro’nun yazhg

St. Petersburg’da mutlaka
goriilmesi gereken bir baska
nokta ise Car Petro’nun
1700’1i yillarin basinda yap-
tirdig1 yazlik saray; Peterhof.
607 hektarlik arazi igine
konumlanan sarayda, havuz-
lar, heykeller, ¢ardaklar ve
cesmeler yer aliyor. Isvecli-
lere kars1 kazandig1 zaferin
ardindan Versay Sarayi’na
benzer bir yap1 inga etmek
isteyen Petro, insaatta bes
binden fazla isciyi ¢aligtir-
mis. Yazlik sarayin simgesi
Samson Cesmesi olarak bili-
niyor. Rivayete gére Samson
¢ok giiclii bir adam. Giiciinii
kimseye sdylemedigi uzun
sagindan aliyor. Bir giin bu
sirrint sevgilisi Dila’ya an-
latiyor. Dila da bu hikayeyi,
halkiyla paylasiyor. Sonra-
sinda Samson, sa¢1 kesilerek
oldiiriilityor. Samson’un hey-
kelinde agz1 agilan bir aslan
var. Bu aslan Petro’nun zafer
kazandig1 Isve¢’in simgesi,
Samson da Rusya’nin simge-
si olarak kabul ediliyor.

Sanatla ic¢ ice bir metro
St. Petersburg kentinin met-
rosu muhtesem sanat eserle-
riyle dolu. Her istasyonu bir
saray gibi slislenmis. 1955
yilinda agilis1 yapilan met-
ronun, simdi giinliik yolcu

sayist 3,4 milyona ulasmis
durumda. Sovyet dizayni, de-
korasyon ve sanat ¢aligmala-
riyla diinyadaki en sik ve gos-
terisli metrolardan biri olarak
ifade ediliyor. Metro yetki-
lileri kentin sembollerinden
biri haline gelen bu metronun
istasyonlarinda gectigimiz yil
farkl1 bir projeye imza atti.
‘St. Petersburg Metrosu’nun
Estetigi’ isimli proje kapsa-
minda sosyal medyada St.

Petersburg metro istasyon-
larinda ¢ekilen etkileyici
goriintiler paylasildi. Projeye
iinlii Petersburglu miizisyen,
sanatgl, yazar, ressam ve
sporcular da katildi.

Ne yemeli?

St. Petersburg’a gelmisken
Rus Corbasi olarak adlan-
dirilan Borsch’u mutlaka
tatmanizi Oneririz. Soguk
ya da sicak servis edilebilen
ve et, tavuk, pancar, patates,
havug ile lahanadan olusan
bu ¢orbanin dogru ve lez-
zetli yapimi Ruslar i¢in ¢ok
onemli. Corbadan sonra biz-
deki mantiya benzeyen, fakat
farkl: soslarla servis edilen
Plemeni yemegini tadabi-
lirsiniz. Krema, domates ve
mantar sosu ile mayonez ve
sirke ile servis ediliyor.

BUNLARI YAPMADAN DONMEYIN!

Tekneyle kanal turu yapin.

Sanat etkinlikleri ve 306 muzesi ile adeta bir kultor sehri
olan St. Petersburg/da Mariinsky Tiyatrosu’nda bir gosteri

izlemeden donmeyin.

Dostoyevski’'nin 1878/ten 6lumune dek yasadidi ve
Karamazof Kardesler’i yazdidi ev Dostoyevski MUzesi

olarak hizmet veriyor.

Palace Bridge’de havai fisek gosterilerini izleyin.

Rus edebiyatinin Unlu temsilcisi Puskin de Petersburg’da
yasamis edebiyateilardan biri. MUze haline getirilen evinde
yazarla ilgili pek ¢ok 6zel esya meveut.

Sevdiklerinize goturebileceginiz en klasik hediye,
Rusya’nin sembolu matruska bebekler olacaktir.
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TARIH, DOGA,

LEZZET SEHRI: ATINA

Akropolis’ten sehri izlemek, mitoloji tarihinin surlarinda gezinmek, birgogu
bize tanidik harika lezzetleri tatmak. Atina bunlarin hepsini sunan ve
6lmeden dnce gérmeniz gereken 100 sehirden biri...

Yunan mitolojisinde,  atin evcil bir hayvan oldugu- tin agacidir, meyvesini yiyip,

Atina kurulurken nu, insani1 her yere gotiirebi- yagiyla yemek yapip, hatta

Poseidon ve Athena, lecegini soyler. Tanrilar ¢ok geceleri yakarak aydinlatabi-
sehrin koruyucusu olmak begenir. lirsiniz. Hem de bin y1l gegse
icin diger tanrilarin éniinde Akil ve bilgelik tanrigasi bile ¢iiriimez bu aga¢” der.
yarisirlar. Sehre en giizel Athena da mizragini saplar Tanrilar, hayran kalir ve seh-
hediyeyi veren kazanacaktir. yere. Onunkinden ortaya rin koruyucusu olma unvanini
Poseidon ii¢ basli mizragini yesil bir filiz ¢ikar. Filiz hizla ~ Athena’ya verirler. Atina’nin
yere vurur ve yariktan beyaz biiyiir ve bir zeytin agacina koruyucusu odur artik.
yeleli bir at ¢ikar. Poseidon doniigiir. Athena: “Bu bir zey-  Ege’nin kars1 yakasindaki

tanriga sehri Atina, Fatih
Sultan Mehmet donemin-

de 1458 yilinda Osmanli
idaresine gecti. 1826°da
Yunanistan’in kurulusuna
kadar 350 yildan fazla da
Oyle kaldi. Bu komsuluk ve
uzun siiren i¢ ice ge¢cmislik,
Tiirkiye ve Yunanistan’i,
yemekten miizige, kiiltiirden
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yasam tarzina kadar pek ¢ok
alanda benzer kiliyor. Ancak
Atina’y1 ziyaret ettiginizde,

benzerlikler kadar hayranlik-

lar olusturulacak farkli yer ve

lezzetler de tantyorsunuz.

Acik hava miizesi

Antik Yunan kiiltiirtintin de
merkezi olan Atina, kelime-
nin tam anlamiyla agik hava
miizesi. Akropolis, Agora,
Olympieion, Panatheanic
Stadyumu ve daha niceleri...
Sehrin en yiiksek noktalarin-
dan birinde yer alan Akropo-
lis, Atina gezisi boyunca her
caddeden, her kafenin bahge-
sinden ya da bir ara sokaktan
karsiniza ¢ikacaktir. Kelime
anlami “yukarida bulunan se-
hir” olan Akropolis, dzellikle
gece 1siklandirilmis haliyle
¢ok giizel goriiniir. I¢inde an-
tik tapinaklar ve stadyumlar1
bulunurken, yani bagindaki
miizeyi de ziyaret etmeyi
ihmal etmeyin. Akropolis’in
eteklerinde karsiniza gikacak
olan birgok tiyatro ve 6ren
yeri bulunuyor. Yine asagida
yer alan Anafiotika bolgesin-
de mola verilebilecek bir¢cok
kafe ve ilging sokaklar var.
Bu yiizden yiiriiyerek gitme-
nizi tavsiye ederiz.

Plaka ve Anafiotika
Plaka, Akropolis’in etekle-
rinde Atina’nin en turistik
bolgesi.

Hediyelik esya diikkanlari,
kafe, restoran ve tavernalarla
dolu bu mahalle, eski yapi-
lagsmasini korudugu i¢in sehri
ziyaret edenlerin mutlaka

ugradigi bir nokta.

Komsu mahallesi Anafiotika
da onun kadar giizel. Beyaz
evler, mavi pencereler, sirin
sokaklartyla Acropolisin
eteklerinde kurulmus durum-
da. Bolgede yer alan kiigiik
butik oteller ideal bir konak-
lama firsati sunuyor.

Kutsal Havariler Kilisesi
Atina’daki antik Agora arkeo-
lojik sit alani igerisinde yer
alan, 10’uncu ytizyildan kal-
ma bu Bizans kilisesi aslinda
oldukca kiiciik sayilir. Ancak
i¢indeki freskleri, mimari
yapisi ve sevimli goriiniimiiy-
le turistlerin ugrak yerleri
arasinda.

Taverna ve

sirtakisiz olmaz

Atina, diger Avrupa kentle-
rine gore olduk¢a ucuz. O
ylizden, yerel restoranlarda
Yunan yemekleri ve deniz
iirtinleri yemek kacirilmaz
firsatlar. Bunlar i¢in de bu-
zuki tinilart egliginde sirtaki
gosterilerinin en giizellerinin
yasandigi tavernalara gitme-
nizi tavsiye ederiz.
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ANADOLU’NUN INCISI :

SIVAS

Hititlerden, Romalilara; Selguklu’dan Osmanli’ya medeniyetlere begiklik etmis bir ilimiz Sivas. Sivas
ayni zamanda Olkemizin yakin tarihinde de bagimsizlik micadelemizin temellerini atan Sivas
Kongresi ile gok 6nemli bir neme sahip bir sehrimiz. Hadi gelin Anadolu’nun bu en karakteristik

sehirlerinden birisini yakindan taniyalim...
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alanlar kaplayan siradaglara;
derin, sarp ve uzun vadilere
burada rastlanmaktadir. Kizi-
lirmak Vadisi boyunca uzanan
kiy1 diizlikleri ile Susehri Ova-
st ve Divrigi-Palanga diizliigii
disinda, bolgede onemli diizliik-
ler yoktur. Sivas; Kizilirmak,
Yesilirmak ve Firat Nehri’nin
olusturdugu ti¢ vadi arasinda
yer almaktadir. _il topraklarinin
biiyiik boliimii I¢ Anadolu ikli-
minin etkisinde olup, Karadeniz
ve Dogu Anadolu iklimlerinin
de etkisi goz ard1 edilemez.
Sivas, 28.488 kilometrekare-
lik alaniyla toprak genisligi
bakimindan Tiirkiye’nin ikinci
biyiik ilidir. Kizilirmak, Kelkit
Cay1, Tozanh Cay1, Yildiz Ir-
magi, Calt1 Cay1 ve Tohma Cay1
en onemli akarsulardir.

Sivas’ta ilk yerlesimler MO
7000-5000 yillarina kadar
uzanir. Hititlerin yerlesim
alanlari igerisinde bulunan
Sivas, Friglerin, Lidyalilarin,
Romalilarin ve Bizanslilarin
egemenligini gdrmiis bir sehir.
Sivas Roma devrinde Sebastia
adiyla anilmistir. Sivas adinin
Sebastia’dan tiiredigi ve kent
merkezinin Roma Imparatorlu-
gu devrinde insa edildigi bir¢ok
yazili kaynakta gegmektedir.
Kentin ilk kurulus yeri, bugiin
kent merkezinde Topraktepe
ad1 verilen yiikseltinin {izerin-
de gelisen, Roma Imparatoru
Justinianus tarafindan yaptirilan
kaledir. Danisment Beyligi

COGRAFi OZELLIKLER

VE TARIHCE

Daglik ve yiiksek bir
plato iizerinde kurulan
Sivas’in arazi yapisi-
nin ortalama yiiksekligi 1000
metrenin iizerindedir. Daglar,
bu daglar arasinda vadiler,
cukurlardan olusan ovalar ve
daglarin aginmast ile olusan
yiiksek platolar ilin baslica
yiizey sekillerini olusturur.

11 merkezinin batisinda yer alan

Gemerek, Sarkisla, Yildizeli;
orta kesimlerindeki Merkez ve
giineyindeki Kangal il¢eleri
asinma ile diismiis daglar ve
genis platolarla kaplidir. il mer-
kezinin dogusunda kalan Hafik,
Zara, Imranli, kuzeyinde kalan
Koyulhisar, Susehri, giiney-
dogusunda yer alan Giiriin ve
Divrigi ise bat1 ve orta kesimle-
re gore ¢ok sarp ve diktir. Genis

1071°de Sivas’1 sinirlari-

na katmistir. Sultan Izzettin
Keykavus, Sivas’t 1220 yilinda
Selguklu Devleti’nin bagkenti
yapmigtir. Kent 1256-1343
yillar1 arasinda Ilhanlilar’in
egemenligi altinda kalmustir.
1343’te Eretna Beyligi’nin,
1381°de Kad1 Burhanettin Ah-
met Devleti’nin merkezi olmus-
tur. Kent, 1398 yilinda Osman-
lilarin egemenligi atlina alinir
ve ‘Eyalet-i Rum’ adini1 tagiyan
genis bir bolgenin eyalet mer-
kezi konumuna gelir. 4 Eyliil
1919 tarihinde toplanan Sivas
Kongresi’yle Cumhuriyetimizin
temellerinin atildig1 sehir olan
Sivas, Atatiirk ve kongre dele-
gelerini 108 giin konuk ederek
Cumbhuriyet Donemi’nin énemli
sehirlerinden biri olur.
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TARiIHI VE KULTUREL YAPILAR

Sivas Kalesi

Sivas kent merkezinin gelisiminde énemli bir yer tutan kalenin
(Topraktepe), Arkeolog Prof. Dr. Tahsin Ozgii¢ tarafindan 1946
yilinda yapilan kazilar neticesinde MO 2000 baslarindan itibaren
iskan edildigi ispat edilmistir. Selguklu Sultan1 Alaattin Keykubat,
yaklagan Mogol tehlikesine kars1 Sivas surlarini tamir ettirmistir.
1243 yilinda Selguklu ve Mogol ordulari arasindaki Kdsedag Savasi
oncesinde yapilan bu tamiri anlatan kale kitabesi Sivas Miizesi’nde
korunmaktadir. Kenti tamamen kusatan dig surlarin bes veya yedi
kapist vardir. Kap1 sayilarindaki degisiklikler, her onarimda yeni
kapilarin agilmasi ve kapatilmasindan kaynaklanmaktadir. Bunlar,
Kayseri Kapisi, Dolap Kapi, Tokmak Kapi, Cancun Kapisi, Salpur
Kapisi, Bagdat Kapisi, Tokat Kapisi gibi isimlerle anilmaktadir.

Ahi Emir Kiimbeti

1332-33 yilinda yaptirilan Ahi Emir Ahmet Kiimbeti; kare planli,
koseleri pahlanmis sekizgen govdelidir. Giris kapist da dar ve ba-
siktir. Selguklu 6zelligi tasiyan bir mihrap bulunmaktadir. Kitabesi
sacak altindadir. 1960 yilinda Vakiflar Genel Mudiirliigli’nlin ye-
nileme ¢aligmalari sirasinda kare kaide ve esas mezar odasi ortaya
cikarilmistir. Mezar odasina giris kuzeydedir. Yapi, 2005 yilinda
Vakiflar Bolge Miidiirliigii tarafindan bir kez daha onarilmistir.

Sivas Atatiirk Kongre ve Etnografya Miizesi

Miilki idadi olarak 1892 yilinda hizmete giren ve 1911 yilinda
Vilayet-i Sultani olan bu bina milli tarihimizde ¢ok 6nemli bir
yere sahiptir. Mustafa Kemal Atatiirk’{in daveti ve diizenleme-
siyle yapilan ve ilk milli kongre olma &zelligine sahip olan Sivas
Kongresi 4-11 Eyliil 1919 tarihleri arasinda burada toplanmustir.
Diger taraftan 2 Eyliil- 18 Aralik 1919 tarihleri arasinda (108) giin
fiilen tilkenin baskenti olarak Istiklal Harbi’nin idare edildigi ilk
Milli Miicadele karargaht olma 6zelligine sahiptir. 1924 yilinda
‘Sivas Lisesi’ hizmet binasi olmus ve 1981 yilina kadar lise binasi
olarak kullanilmistir. 1983 yilinda miize olarak son seklini almistir.
Ug katli binanin birinci katinda etnografik eserler teshir edilirken,
ikinci katinda ise Atatiirk-Sivas Kongresi ve Milli Miicadele ile
ilgili bilgi ve belgelerin teshiri yapilmaktadir.
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DOGAL GUZELLIKLER

Yildiz Dag1

Yildiz Dagy, Sivas ili sinir-

lar1 igerisinde bulunan, 2522
yiikseklikte; kitalarin yiikselme-
lerine bagli olarak olusmus bir
kivrim dagidir. Yildizeli ilgesi
adin1 bu dagdan almistir. Kayak
icin uygun pist alanlari1 bulunan
dag, Sivas’in kig turizmi i¢in
6nemli merkezlerinden birisi
olarak 6n plana ¢ikmustir.
Koyulhisar Egrigimen Yaylasi
Egricimen Yaylast; etrafi

cam ormanlariyla dolu essiz
goriimiine sahiptir. 1800 metre
yiiksekliktedir. Koyulhisar’a
17, Sivas’a ise 197 kilometre
mesafededir, ulagimi kolaydir.
Her mevsimi farkli ve harika
giizelliktedir. Temiz havas1 ve
dengeli iklimi ile yaz kis herke-
sin tatil merkezi haline gelmis-
tir. Ozellikle yaz mevsiminde
senlikleri ile ctvil civil olan bu
yaylay1 gormelisiniz. Eski aga¢
evlerden olusan yayla simdi-
lerde betonarme ve sik evlere
birakmistir.

Dogansar Dipsizgol
Dogansar ilgesi sinirlari igeri-
sinde kalan Dipsiz G6l, Dogan-
sar Sivas karayolu iizerindedir.
Kiigiik bir goldiir. Derinliginin
bilinmemesi nedeniyle bu ismi
almistir. Goliin tabanindan
cikan su, etraftaki kayalarin
olusmasini saglamistir. Goliin
eskiden simdikine gdre dort
bes kat daha genis ve derin
oldugu sanilmaktadir. Karayolu
ve g6l arast 200 metre olup,
etrafi ormanlarla ¢evrilidir.

En giizel piknik alanlarindan
birisidir. Golde balik yetistiril-
memektedir. Dipsiz G6l gevresi
goriilmeye deger oldukca yesil
bir mekana sahiptir. Goliin etra-
finin ormanlik olmasi nedeniyle
yoreyi gezip gdrmeye gelenler
kendilerini yesilin degisik ton-
larmim ortasinda bulmaktadirlar.

Hafik Golii

Sivas; Hafik Golii ve gevresiyle
yil igerisinde bir¢ok ziyaretgisi-
ni agirlar. Koghisar Golii olarak
da bilinen Hafik Goli’nde
birgok balik tiirii vardir. Bu
bolgeye geldiginizde serbest
olta balik¢ilig1 yapabilirsiniz.
Ayni zamanda g6liin gevresinde
birgok tesis bulunmaktadir. Ha-
fik Goli’niin ¢evresini kesfe ¢1-
karken dogal bir ortamda vakit
gecgirmenin tadina varacaksiniz.

Giiriin Gokpinar

Bu bolge de Sivas’in en giizel
dogal ve tabiat giizellikleri
arasinda yer almaktadir. Bu
essiz glizellikteki golin turku-
vaz mavisi goriintiisii herkesi
biiyiilemektedir. [lkbahar
aylarinda ciceklerin agmasiyla
birlikte adeta cennetten bir kose
halinerdéniisen Giiriin Gokpinar
Goli, havalarin giizel gitmesiy-
le birlikte binlerce kisiyi agirla-
maktadir. Gokpinar Golii’nden
akan c¢ay tizerinde kurulan
alabalik tesisleri ¢evredeki hal-
kin geg¢im kaynagini olusturan
ender yerlerden birisidir. Gokpi-
nar Golii esasen 3 bin metreka-
relik bir alan {izerindedir. Dogal
bir akvaryumu andiran yapisi,
suyunun tatli ve soguk olmasi
ve rengini turkuvaz ve gok
mavi olmasi sebebiyle Gokpinar
adin1 almustr.

Si1zir Selalesi

Gergek bir dogal giizellik olan
Sizir Selalesi Sivas’in Gemerek
ilgesindedir. Selalenin etrafi
yesilliklerle kaplidir ve kendine
hayran birakan bir manzara-

ya sahiptir. Sizir Selalesinin
bulundugu bolge ¢ok sayida
su kaynag1 olan bir bilgedir.
Dilerseniz selaleye dalip serin-
leyebilir, dilerseniz etrafi kesfe
cikabilirsiniz.

Sicak Cermik

i1 merkezine 31 kilometre
mesafede olan kaplicanin su
sicaklig1 46-50C arasinda de-
gismektedir. Sodyumlu, siilfatl,
hidrokarbonatli, magnezyumlu
ve karbonatl bilesime sahip
olan kaplica suyu, romatizma,
sinir sitemi, solunum yolu,
metabolizma bozukluklari,
bobrek ve idrar yollari, kan
dolasimi ve kalp hastaliklarinin
tedavisinde etkili olmaktadir.
Turizm merkezi ilan edilen
kaplica, yakinindaki oteliyle

de konaklama hizmeti sagla-
maktadir. Ayrica kaplica i¢inde
Cumbhuriyet Universitesi’ne
bagli bir rehabilitasyon merkezi
de bulunmaktadir.

Soguk Cermik

I1 merkezine 20 kilometre
uzaklikta bulunan ¢ermigin su
sicaklig1 28C olup prefabrik
evlerde konaklama imkani bu-
lunmaktadir. Kaplica suyu; sinir
sistemi rahatsizliklar1 basta
olmak tizere mide, bagirsak ve
safra kesesi hastaliklarina iyi
gelmektedir.

Kangal Balikl1 Cermik
Sivas ili sinirlari igerisinde,

il merkezine 90 kilometre
uzakliktaki Kangal ilgesinin

13 kilometre kuzeydogusun-
da bulunan Hamam Deresi
(Topardig Deresi) vadisinde yer
alan, Balikli Cermik — Y1-
lanli Cermik adiyla da anilan
kaplicadir. Balikli Kaplica’nin
bulundugu vadi boyunca giine-
ye dogru gidildikge diger bazi
kaynaklara da rastlanmaktadir.
Giinimiuzde ise 4 kisim otel,

6 havuz, 16 adet 6zel banyo,
lokanta, market ve ¢ay bahgesi

hizmet vermektedir. Kangal
Balikli Kaplica, iilkemizde deri
hastaliklarinin, Sedef hastalig1-
nin ve romatizmal hastaliklarin
tedavisinde {in yapmuis bir kap-
licadir. Bu kaplicanin dnemi,
suyun kimyasal 6zelliklerinden
ve i¢inde yasayan baliklardan
ileri gelmektedir. Kaplica su-
yunun 35C olmasi ve kimyasal
icerigi nedeniyle ¢esitli sayida
hastaligin tedavisinde dnemli
bir rol oynamaktadir.

Aksu

Sivas, bir zamanlar ortasindan
akan dereleri ile meshur bir
sehirmis. Ancak zaman igeri-
sinde bu dereler genisleyen ve
gelisen sehir insaninin kiymet
bilmemesi sonucunda kirletil-
mis ve kanalizasyon atiklari ile
etrafina mikrop ve koétii koku
yayan bir hal almistir. Bazilar
zaman igerisinde kurumaktan
kurtulamazken, Mismilirmak
gibi dereler ise sehre sorun ola-
rak yansimis. Bu durum 2004
yilinda Belediye’nin basina
Sami Aydin’in gelmesine kadar
stirmiig. Aydin; Mismilirmak
Deresi’ni AK-SU’ya doniistii-
ren projeyi devreye almasiyla
birlikte Mismilirmak Deresi
artik sehre sorun degil, giizellik
katmaya baslamis. Projenin ta-
mamlanmasiyla birlikte AK-SU
hem istihdam hem de turizm
merkezi oldu. 2008 yilinda
donemin Bagbakani Recep
Tayyip Erdogan tarafindan
acilig1 yapilan AK-SU’da bugiin
binlerce kisi nefes alabiliyor.
Sivas’a gelen her gurbetci ve
turist mutlaka SAK-SU parkini
ziyaret ediyor. AK-SU sehrin
ortasinda sehre giizellik katma-
ya devam ediyor.
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SiVAS MUTFAGI

Sivas Koftesi

Sivas koftesinin diinyaca
tinlii bir marka haline gel-
mesi amactyla Tiirk Patent
Enstitiisii’ne yapilan bagvuru
sonuglandi. Sivas koftesi
tescillenerek koruma altina
alindu.

Ozellikle yaz aylarinda
tilketilen Sivas kebabinda
kuzu eti (but ve pirzola),
patlican, domates, biber ve
sarimsak kullanilir.

ALMADAN
DONMEYIN

Zara bali
imranh bal
Sivas halisi ve kilimi

Nakisli Sivas ¢orabi
Sivas bigag

Sivas agizhigi

Sivas kalemi

Sivas gumusu
Sivas kemik tarag

Igerisinde igli kofte, etli man-
t1, patatesli hingel, mumbar
dolmasi ve yaprak sarmasin-
dan olusan Sivas yoresine ait
lezzetlerin bir arada bulundu-
gu yoresel bir tabaktir.

Katmer-Corek

Mahalle firinlarinda ekmek
icin hazirlanan hamura bol
yag katilip tizerine siiriilen
yumurtanin sarisi ile kizar-
tildiginda nar gibi bir gorii-
niim alan katmer ile iizerine
bol susam serpilerek mayali
hamurdan yapilan Sivas
¢oregi kahvaltr sofralarmin
vazgecilmezleri arasindadir.

IZLEMEDEN
DONMEYIN

Sivas halk oyunlari
Kangal képegi
gosterileri

Konaklarda sira
gezmesi programi
Cirit gosterileri
Otantik mekanlarda
tas plak dinletisi

Tirkiye’nin pek ¢ok
yoresinde farkl sekillerde
hazirlanan pehli yemegi,
Sivas yoresinde 6zellikle
yaz aylarinda 20-30 kisilik
gruplara hazirlanir. Kuzu-
nun but bolgesi, patlican,
domates ve sarimsagin,
taze karabiber ve kaya tuzu
ile harmanlanarak odun
atesinde saatlerce pisirilme-
si sonucunda hazirlanan bir

tepsi yemegidir.

Tiirkiye’nin bir ¢ok ilinde
yetisen madimak, 6zellikle
Sivas ve Tokat bolgesinin
vazgecilmez besin madde-
lerinden birisidir. Ince ince
kiyilan madimagin igerisine
kiyma, pastirma ve sucuk
konur.

Peskiitan, siit Girlinlerinden
yapilan bir ¢orba malzeme-
sidir. Ozellikle sonbaharda
yogurdun igine az miktarda
un katilarak pisirilmesi
suretiyle elde edilir. Bu
sekilde hazirlanan peskii-
tan kaplara doldurularak
saklanir ve kis boyunca
kullanilir..
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TURKIYE IHRACATI

HAZIRAN AYINDA \ Haziranda en fazla ihracat “ham madde (ara mallar)”
IHRACAT YUZDE 14 86 grubunda gerceklestirildi. Bu kapsamda 5 milyar 222 milyon
. dolarlik ihracat yapildi.
AZALARAK 11 MILYAR
597 MILYON DOLAR \ Haziran ayinda en fazla ihracat, 1 milyar 75 milyon dolarla
ITHALAT YUZDE 22 8’1 Almanya'ya yapildi. Bu iilkeyi 684 milyon dolarla Ingiltere ve

639 milyon dolarla Fransa izledi.

AZALISLA 15 MILYAR
86 MILYON DOLAR «
oDu. N\ °

\ En fazla ithalat ise 1 milyar 581 milyon dolarla Rusya‘dan
yapildi. Bu {ilkeyi 1 milyar 351 milyon dolarla Cin ve 1 milyar
330 milyon dolarla Almanya izledi.4

ULKELERE GORE 2019 HAZIRAN iHRACATI
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GOSTERGELER

TEKSTIL VE HAMMADDELERI iHRACATI

HAZIRAN AYINDA 2019 yili Ocak. .Ha2|ran.d0r;em| toplam tekstil ve
hammaddeleri ihracati ise %5,8 oraninda azalig ile 3,3
%6,5 0 RANINDA milyar dolar degerinde kaydedilmigtir.
ART'S ”_E \ 2019 yili Haziran ayinda Tiirkiye'nin genel ihracati %11,5
987 M | LYON oraninda artarak yaklasik 16,8 milyar dolar degerinde
DOLAR DEGERINDE L
! \ 2019 yihnin Haziran ayinda tekstil ve hammaddeleri
G ERGEKLEST' ihracatimiz %6,5 oraninda artis ile 987 milyon dolar
degerinde gerceklesmistir.

ULKELERE GORE 2019 HAZIRAN iHRACATI
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2019 yili Ocak — Haziran déneminde iiriin gruplar bazinda URUN GRUPLARININ
tekstil ve hammaddeleri ihracatimiz incelendiginde, en dnemli SEKTCR iHRACATI

iiriin grubunun dokuma kumas oldugu goriilmektedir.

1
1
1
1
1
Tekstil ve hammaddeleri ihracatimizin %24'iinii olugturan ; _
dokuma kumas ihracati bu dénemde bir énceki yilin aym ,  Elyaf 40,27 milyon dolar
dorgen_une kiyasla %6,1 o_ramnda azalarak 1 milyar dolar : Iplik 117,89 milyon dolar
degerinde gerceklesmistir. ,
I
1
1
|

Dokuma kumas ihracatimiz, 2019 yilimin Haziran ayinda ise Dokuma:: : 144,36 :milyon:dolar

%17,5 oraninda artarak 241,7 milyon dolar degerinde

dlesmist Orme 102,08 milyon dolar
gerceklesmistir.
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ORME KUMAS IHRACATI

ORME KU MAS \ 2019 yil Haziran ayinda ise 6rme kumas ihracatimiz %4,7 oraninda artis
IHRACATIMIZ 2019 kaydetmigtir
YILI OCAK - HAZIRAN \ 2019 yili Ocak - Haziran doneminde alt Giriin gruplar bazinda 6rme kumas
DONEMINDE %19 ihracatimiz incelendiginde, en énemli alt {irlin grubunun 350,8 milyon
HHH dolar ihracat degeri ile elastometrik veya kauguk iplik iceren 6rme kumas
ORANINDA G_ERILEYEREK oldugu goriilmektedir.
660,9 MILYON

\ 2019 yil Ocak - Haziran doneminde 6rme kumas ihracatimizda en

énemli iilke; 99 milyon dolar degerinde ihracat gerceklestirilen Italya'dr.
Italyaya 6rme kumas ihracatimiz 2019 yili Haziran ayinda ise %4 oraninda
gerileyerek yaklasik 23 milyon dolar degerinde gergeklesmistir.
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3,45 oy N\ s ag
MILYON DOLAR andilinhy " SENE
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r 17,94 ' A 452 V .
3,89 MILYON DOLAR MILYON DOLAR 10,60 ¥
MILYON DOLAR ' ITALYA VUNANISTAN MILYONDOLAR ¥ P4
MISIR BULGARISTAN

Bu dénemde drme kumas ihracatimizda 6ne ¢ikan diger 6nemli iilkeler
Bulgaristan, Beyaz Rusya ve Misir'dir.

2019 yil Ocak - Haziran déneminde 6rme kumas ihracati yapilan ilk on
ihracat pazari arasinda ihracatimizin en ¢ok geriledigi iilke %12,9 oraninda
gerilemeyle Yunanistan olurken ihracatimizin en fazla yiikseldigi lilke ise
%484,8 oraninda artis kaydedilen Kirgizistan olmustur.

Orme kumas ihracatimizda %53,3 oraninda paya sahip AB(28) ilkelerine
bakildiginda, 2019 Ocak — Haziran doneminde ihracatimiz %7,4 oraninda
gerilemeyle 352,5 milyon dolar, 2019 yil Haziran ayinda ise %4 oraninda
artisla 78,2 milyon dolar degerinde gerceklesmistir.
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ANADOLU’NUN INCISI :

SIVAS

Hititlerden, Romalilara; Selguklu’dan Osmanli’ya medeniyetlere begiklik etmis bir ilimiz Sivas.
Sivas; ayni zamanda bagimsiziik mocadelemizin temellerini atan ve bu yil 100. Yild6nUmUno
kutlayacagimiz Sivas Kongresi ile Cumhuriyetimiz agisindan gok énemli bir yere sahip. Hadi gelin
Anadolu’nun bu en karakteristik sehirlerinden birisini yakindan taniyalm...
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