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Fikri KURT
ORSAD Bagkanl

GELECEGE ORTAK AKIL
VE SAGDUYUYLA
YURGMELIYiZ

Bu topraklarda yarinimiza 151k tutacak olan 6gretiler, diin bu topraklarda ya-
samis olan bilgeler tarafindan ortaya konmustur. Mevlana Celaleddin Rumi’nin
bundan sekizyiizyil 6ncebizlerle paylastigisu degerlisozlerin, 23 Haziran se¢gim-
lerinin ardindan, bagta Hiikiimet ve Muhalefet olmak iizere, tiim toplum tarafin-
dan benimsenmesi gerektigine inaniyorum: ‘Her giin bir yerden go¢mek ne iyi /
Her giinbiryere konmakne giizel / Bulanmadan donmadan akmak ne hog/ Neka-
darsozvarsadiineait/ Simdiyeniseyler sdylemeklazim.

Dilin, elbette ¢cok kiymetli ve degerli. Ama diin ile 6viinmek, insanlarin yarinini
daha iyi noktalara tagimak i¢cin bir engel tegkil etmemeli. Diinden gerekli dersler
alinmali, ama her yeni glin yeni bagtan bir sayfa acilabilmeli, yenilikler planlan-
mal1 ve gerekli adimlar atilmali. Hayat felsefemizi, gegmisten aldigimiz dersler
cercevesindeyenilikcilik izerine oturtmaliyiz.

23 Haziran Istanbul Secimlerinin ardindan hem iktidarin hem de muhalefetin,
vatandagin secimdeki tercihiyle Mevlananin ‘Simdi yeni seyler sylemek lazim’
sozlerine ylirekten katildigini gérmesi ve diine dair séylediklerini bir kenara ata-
rak, iilkemizin ve sanayimizin gelismesi adina soylenebilecek yeni sozlere, yeni
soylemlereitibar etmesigerekir.

Secimleribubakis agisiylayorumladigimizda, sdylenebilecek “Yeni Seyler'den
debirazbahsetmek gerekir siiphesiz:

e Gerekiktidargerekse muhalefetolarak birincilamacimiziiretimiveihracati
artirmak ve bununneticesinde de tilke insaninin refahina katki saglamak ol -
malidir. Bu ulvi amaca ulagmak icin milletce birlik beraberlik ve dayanigma
icerisinde olmamiz gerekmektedir. Bu yeni ve tazeleyici siirecte, parti yet-
kililerinin secim 6ncesindeki kutuplagtiric: s6ylemlerini terk etmelerinin;
basta sanayiciler olmak {izere, toplum tizerinde iyilestirici etkileri olacaktir.
Buetki, beraberinde huzurlu ve giivenlibir ekonomik iklimi de getirecektir.

* Bugiizel tilkede yaganan tiim olumsuzluklar, hicbir istisna gozetmeden, her
birimizi etkilemektedir. Dolayisiyla birbirimizi 6tekilegtirmek, sorunlarin
¢oziimiinde ortak bir akil gelistirmemizin 6ntindeki en biiyiik engeli tegkil
etmektedir.

+ Ortak akil; sorunlarin ¢éziimiiniin en saglikl ve adil yolunun, hukukun {is-
tiinltigii gozetmek oldugunu séyler. Egitlikei bir tutum, tiim toplumun de-
mokrasiye olan inancini pekistirecek, moraller yiikselecek ve yiizler giilme-
yebaglayacaktur.

‘Bu tilke hepimizin’ diyebildigimizde, bu giizel tilkenin kotiliigiini isteyen-
lerkargisinda cok dahadik durabilecegimizi diistiniiyorum.

o Iktidari, muhalefeti; kadin, erkegi; genci, yaglisy; ciftcisi, igcisi, sanayicisi;
egitimcisi, hukukgusu; ‘elbirligiyle’ bir ¢oziim tiretmek durumundadar. Ure-
tilecek ¢oziimler, bukitlenin tamamininrefahinahizmetedeceknitelikte ol-
mak durumundadar.

« Iktidarin ve muhalefetin birincil ortak sorumlulugunun; bu toplumun mad-
dive manevirefahiniartirmak oldugunu diigtintiyorum.

e Refahisesadeceiiretim,istihdamveistikrardanbeslenir.

Ulkemizin refahinin gelismesi icin iktidar ve muhalefetle birlikte tagin altina
elini sokmaktan asla gekinmeyen sanayici ve ihracatcilarimizin bir neferi ve Or-
me Sanayicileri Dernegimizin Bagkani Fikri Kurtolarak, buyenistirecin tiim ulu-
sumuzicinhayirli olmasinidilerim.

Nekadarsozvarsadiineait, artik yeni gseyler soylemeklazim.
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GALISANLARIN YUZDE 10'U
TUM UCRETLERIN YARISINI
KAZANIYOR

tinyada en iyi {icret diizeyinde g¢alisan yiizde 10’luk

kesim, kiiresel olarak tiim ¢alisanlara 6denen
ticretlerin yiizde 48,9 unu aliyor. Uluslararasi Calisma
Orgiitii’niin (ILO) “Kiiresel Isgiicii Gelir Pay1 ve Dagili-
m1” raporu yayinlandi. Rapora gore, diinyada en iyi iicret
diizeyinde ¢alisan yiizde 10’luk kesim, biitiin {ilkelerde
tiim ¢alisanlara 6denen ticretlerin yiizde 48,9 unu alirken,
bir sonraki en iyi yiizde 10’luk kesimde bu ticretlerin
yiizde 20,1’ini aliyor. Geriye kalan ¢alisanlarn (kiiresel
olarak yiizde 80) toplam iicretlerin yiizde 31’ini aldig1
belirtilen rapora gore, en diisiik iicret diizeyinde ¢alisan
yuzde 50’lik kesim s6z konusu iicretlerin sadece yiizde
6,4’tinli evine gotlriiyor. Raporda, diinyada en diisitk
ticret diizeyinde ¢alisan yaklasik 650 milyon is¢i, kiiresel
ticretlerin sadece yiizde 1’ini aldig1 ve bunun son 13 yilda
neredeyse hi¢ degismedigi belirtildi. [ILO’nun raporuna
gore, diinyada en iyi iicret diizeyinde ¢alisan yilizde 10’luk
kesim, aylik 7 bin 445 dolar kazanirken, en diisiik ticret
diizeyinde ¢alisan yiizde 10’luk kesimde aylik 22 dolar
gelir elde ediyor. “Hindistan ve Cin’in ekonomik yakinsa-
malar kiiresel esitsizligi azaltiyor olsa bile her iki lilkede
de esitsizlik azalmiyor.” ifadesine yer verilen raporda, iil-
keler arasindaki “ekonomik yakilagsmanin” iilkeler i¢in-
deki ticret esitsizliginde artis1 gizledigi vurgulandi. 2004
ve 2017 yillar1 arasi is giicii gelir rakamlari kullanilarak
hazirlanan raporda, diinyada en iyi iicret diizeyinde cali-
san yiizde 10’luk kesimin kiiresel {icretlerden aldig1 payin
2004’te yiizde 55,5 iken, bu oran 2017’de yiizde 48,9°a
geriledigi de belirtildi. ILO Istatistik Béliimii Ekonomisti
Roger Gomis, konuya iliskin degerlendirmesinde, kiiresel
is giiciiniin ¢ogunlugunun “carpici derecede” diisiik iicret-
lere tahammiil etmek zorunda kaldigini belirterek, “Bir-
¢ogunun bir ise sahip olmasi, yasayabilecek kadar yeterli
icret aldig1 anlamina gelmiyor. Diinyada en diisiik ticret
diizeyinde ¢alisanlarin ortalama aylik maasi sadece 198
dolar ve en fakir yiizde 10, en zengin ylizde 10’nun bir
yillik gelirini kazanmasi i¢in ti¢ ylizyildan fazla ¢alismasi
gerekiyor.” ifadesini kullandi.

INGILTERE'DE
IMALAT SEKTORU DARALDI

Ingiltere’de imalat sektorii haziran ayinda daraldi. THS Market CIPS
verilerine gore Ingiltere’de imalat satin alim yoneticileri endeksi
(PMI) haziran ayinda 48 seviyesine geriledi. Ulkede bir énceki ayda
imalat PMI verisi 49,4 seviyesinde gergeklesmisti. PMI verilerinde 50
seviyesinin tistii sektorel biiylime olarak, bu seviyenin alt1 ise daralma
olarak kabul ediliyor. Ingiltere’de haziran ay1 verileriyle birlikte imalat
PMI endeksi 2013 yilmnin subat aymdan bu yana en diisiik seviyesine
gerilemis oldu. IHS Market CIPS agiklamasinda, “I¢ ve dis talep
haziran ayinda zayifladi. Son {i¢ aydir pes pese imalat sektoriinde yeni
siparislerde azalma var. Yumusak ekonomik biiylime ve devam eden
Brexit belirsizlikleri son donemde imalat sektoriindeki diistise etki
eden ana unsurlar durumunda.” Ifadelerine yer verildi. https:/www.
yenibirhayat.com.tr/wp-content/uploads/2017/09/avrupa-birligi-ab.jpg

AB'DE PERAKENDE
SATISLAR DUSTU

Avrupa Birligi’'nde (AB)
perakende satislar, mayista
bir 6nceki aya gore ylizde 0,4
diistis gosterdi. Avrupa Istatistik
Ofisi (Eurostat), AB ve Avro
Bdlgesi’nin mayis ay1 perakende
satis verilerini yayimladi. Buna
gore, 19 iiyeli Avro Bolgesi’nde
perakende satiglar, mayista nisan
ayina kiyasla yiizde 0,3 diiserken,
gecen yilin ayn1 dénemine

gore yiizde 1,3 artt1. AB’de ise
perakende satiglar, mayista bir
onceki aya kiyasla yiizde 0,4
azalirken, 2018’in ayn1 dénemine
gore yiizde 1,3 yiikselis kaydetti.
AB iilkeleri arasinda mayista bir
onceki aya kiyasla perakende
satislarda en yiiksek artis ytizde
1,5 ile Portekiz, yiizde 1,1 ile
Ispanya ve yiizde 1 ile Belcika’da
gerceklesti. S6z konusu dénemde
en fazla diistis ise yiizde 4,4 ile
Hirvatistan, yiizde 3 ile Litvanya
ve yiizde 2,8 ile Isveg’te dl¢tildi
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rump, ikinci donem bagskanlik yarisina Florida eyaletinin

Orlando kentinde bagladi. Amway Center’da diizenlenen
mitingde sahneye esi Melania Trump ile ¢cikan ABD Bagka-
nina, Baskan Yardimcis1 Mike Pence ve esi Karen Pence de
destek verdi.Konusmasinda agirlikli olarak goreve geldigi giin-
den bu yana yaklasik 2,5 yillik siirecte neler yaptigini anlatan
Trump, kendisinin Washington’da yerlesik diizeni Amerikan
halki adna sarstigin1 ve Demokratlarin bunu sabote etmeye
calistigin1 savundu. Trump, kendine oy veren segmeni yeniden
oy vermeye ¢agirirken, “ABD Baskani olarak ikinci donem se-
¢im kampanyami resmen baglatmak {izere huzurunuza geldim.
So6z veriyorum, sizi asla yiiz tistii birakmayacagim.” seklinde
konustu. ABD’de 59. baskanlik se¢imleri 3 Kasim 2020°de
yapilacak.

B 7 _:Tﬁ
TRUMP

TEXT TRUMP 10 BBO22

RUSYA TEK TARAFLI
YAPTIRIMLAR VE TICARET
SAVASLARINA KARSI

Rlslsya Disisleri Bakani

ergey Lavrov, Moskova’da
diizenlenen 2. Uluslararasi
Parlamentarizmin Geligimi
Forumunda yaptig1 konugma-
da, diinyanin birgok yerinde
catigmalarin yasandigina
dikkati ¢ekerek parlamenter
diplomasinin, iilkeler arasindaki
giivenin korunmasina ve ulus-
lararasi sorunlarin ¢oziilmesi-
ne katkida bulundugunu dile
getirdi. Anayasaya kars1 yapilan
darbelerin organize edilmesi

ve desteklenmesinin kabul
edilemez oldugunu vurgulayan

Lavrov, “Boyle bir uygulama,
birgok iilke tarafindan Birlesmis
Milletlerin kararlarinda kinan-
mugtir. Tek tarafli yaptirimlar

ve ticaret savaslart dahil olmak
tizere her tiirlii santaj ve baskiy1
reddediyoruz.” dedi. Rusya
Parlamentosunun alt kanad1
Duma Bagkan1 Vyaceslav Vo-
lodin de parlamenterlerin, Orta
Dogu ve Kuzey Afrika’daki gibi
meselelerin ¢oziimii igin birlikte
caba gostermesi gerektigini
vurguladi. Volodin, uluslararasi
hukukun korunmasi gerektigine
dikkati ¢ekerek “ABD’nin bagka
tilkelere kendi demokrasisini da-
yattirmast, uluslararast hukukun
bozulmasina ve siyaset alanda
soke edici olaylara yol agabilir.”
degerlendirmesinde bulundu.
Rusya Federasyon Konseyi
Baskan1 Valentina Matviyen-
ko, parlamentarizmin, diinya
medeniyetinin en biiyiik basaris
oldugu belirtti. Parlamentariz-
min, iilkeler arasinda pozitif
iliskilerin olusturulmasina
yardimci olduguna isaret eden
Matviyenko, “Diinya, bugiin
yeni tehditlerle karsi karstya.
Uluslararasi giivenin saglanmasi
icin yeni parlamenter yakla-
simlar gelistirerek etnik gruplar
arasi uyumu saglamaliyiz.”
ifadelerini kullandi.

ABD VE GIN TICARET
GORUSMELERINE YENIDEN

BASLIYOR

BD Devlet Baskani

Donald Trump ve Cin
Devlet Bagkani Si Cinping,
iki iilke arasinda ticaret go-
riismelerini yeniden baglatma
konusunda uzlasti. Cin haber
ajansi Sinhua’da yer alan
haberde, Japonya’nin Osaka
kentinde diizenlenen G-20
Zirvesinde Trump ve Si’nin
bir araya geldigi ve iki liderin
1 saatten fazla siiren goriigme
yaptig1 kaydedildi. Trump
ve Si’nin, ABD ve Cin’i or-
taklasa gelistirme konusunda
hemfikir olduguna isaret
edilen haberde, ayrica iki
liderin ABD ve Cin arasinda
ekonomik ve ticari istisarele-
rin esitlik ve karsilikli saygi
temelinde yeniden baslatilma-

s1 konusunda anlastig1 vurgu-
landi. ABD’nin, Cin’e yonelik
yeni ek tarifeler uygulamaya-
caginin alt1 ¢izilen haberde,
iki lilkenin ekonomi ve ticaret
miizakere ekiplerinin belirli
konular iizerinde calisacagi
ifade edildi. G-20 Zirvesi
marjinda Cin Devlet Baskant
Si ile goriisen Trump, 2017
yilinda Cin’e gerceklestirdigi
ziyareti “hayatinin en sira dist
seyahatlerinden biri” olarak
tanimlamisti. Trump, “ABD-
Cin is birligi ayriliktan iyidir,
diyalog zitlagsmadan iyidir.
Aslinda (anlasmaya) ¢ok ya-
kindik fakat bir seyler oldu ve
o slireg biraz koptu, su anda
biraz daha yaklasiyoruz.” diye
konugmustu.

ORME DUNYASI Nisan-Haziran 2019 | 7



DUNYADAN

AB VE VIETNAM TICARET
ANLASMASI IMZALAYACAK

B Konseyi, AB ve Vi-

etnam arasinda Serbest
Ticaret Anlasmasi (STA) ile
Yatirim Koruma Anlagmasi
imzalanmasina onay verildi-
gini agikladi. Buna gore, s6z
konusu anlagmalar 30 Haziran
tarihinde Vietnam’in baskenti
Hanoi’de imzalanacak. AB ve
Vietnam arasinda ticaret ve
yatirim anlagmalari miizake-
releri 2012°de baslamis, 2015
yilinda tamamlanmisti. S6z

konusu serbest ticaret anlas-
masiyla glimriik vergilerinin
yilizde 99’u iiriin kategorilerine
gore 10 yila kadar kaldirila-
cak. AB ve yaklasik 95 milyon
niifuslu Vietnam arasinda y1l-
lik 50 milyar avroluk mal ve 4
milyar avroluk hizmet ticareti
gerceklesiyor. Vietnam, AB il-
kelerine iletisim cihazlari, gi-
yim ve gida Grlinleri satarken,
AB’den makine, tasit, kimya
ve tarim iriinleri altyor.

DUNYA GENELINDE
YENILENEBILIR ENERJI
YATIRIMLARI ARTTI

Son yillarda iklim degisikligi ve kiiresel 1sinma ile mii-
cadelede farkindaligin yayginlagmasi diinya genelinde
yenilenebilir enerji sektoriindeki yatirimlarin artmasina
yardimeci1 oldu. Gegen yil sonu itibariyla, diinyada yenile-
nebilir enerji kurulu kapasitesi, onceki yila gore yiizde 8
artarak, 2 bin 378 gigavata yiikseldi. Yenilenebilir enerji
diinyasinin basarilarina ve faydalarina dikkat ¢ekilecegi
ve ilk kez kutlanacak Diinya Yenilenebilir Enerji Giinii
(World REnew Day) nedeniyle, 21. Yiizyil Yenilenebi-
lir Enerji Politika Agr’nin (REN 21) “Kiiresel Durum
Raporu”ndan derlenen bilgilere gore, gegen yil diinya
genelinde yenilenebilir enerjiye yapilan yatirimlar 289
milyar dolara ulasti. Bu sektordeki toplam istihdam da
yaklasik 11 milyonu buldu. Bu donemde, yenilenebilir
enerji kurulu kapasitesine 181 gigavat ilave gii¢c eklendi.
Temiz kaynak kullaniminin artmastyla yenilenebilir ener-
jinin elektrik tiretimindeki pay1 da yilizde 26’ya ulast.

G20'DE ‘SERBEST VE ‘ADIL’

TICARET VURGUSU

Diinyamn en biiyiik 20
ekonomisini bir araya ge-
tiren G20’nin Japonya’nin ev
sahipliginde Osaka’da gergek-
lestirilen Liderler Zirvesi’nin
sonug bildirgesinde, “koruma-
cilik” ifadesi kullanilmayarak,
“serbest” ve “adil” bir kiiresel
ticaret politikasi ihtiyaci
vurgulandi. Japonya’nin do-
nem baskanliginda Osaka’da
gerceklestirilen G20 Liderler
Zirvesi sona erdi. Iki giin
stiren zirvenin ardindan

tim G20 tyeleri tarafindan
imzalanan 43 maddelik bir
sonug bildirisi yayimlandi.
Bildiride, kiiresel “ekonomik
biiylimenin” diisiik kaldig1
uyarist yapilirken, ticari ve
jeopolitik gerilimlerin art-
masiyla risklerin agagi yonlii
oldugu vurgulandi. ABD, Cin
ve diger tllkeler arasinda artan
ticaret ihtilaflarina bildiride
yer verilmezken, elektronik ti-
caret, akilli zeka ve nesnelerin
internetinin ortaya ¢ikardigi
acil zorluklara kars1 daha faz-
la calisilmaya ihtiyac oldugu
belirtildi. Ticaret ve yatirim
icin risklerin degerlendiril-
mesine devam edilecegine ve
bu risklerin giderilmesi i¢in
gerekli adimlarin atilacagina
isaret edilen bildiride, “Ozgiir,
adil, ayrimc1 olmayan, seffaf,
ongoriilebilir ve istikrarli

bir ticaret ve yatirim ortami
olusturmak ve pazarlarimizi
a¢ik tutmak i¢in ¢abaliyoruz.”
ifadesine yer verildi. G20 li-

G20 OSAKA SUMMIT
2019

derleri, sonug bildirisinde, ti-
caret ve yatirimlar konusunda,
pazarlari agik tutacaklarini ve
Diinya Ticaret Orgiitii’niin ge-
rekli olan reformlar1 destek-
leyeceklerini belirtirken, bu
konuda kiiresel “esit sartlar”
olusturmak icin ¢alisacaklari-
n1 belirtti. Japonya Basbakani
Sinzo Abe, zirve sonunda dii-
zenledigi basin toplantisinda,
iklim degisikligi konusunda
G20 iiyeleri arasinda “biiyiik
goriis farkliliklar” olmasina
ragmen, liderlerin ortak bir
zemin bulduklarini sdyledi.
G-20 liderlerinin tiye iilkele-
rin giiglii kiiresel ekonomik
biliyiimeye onciiliik etmesi
gerektigi konusunda fikir bir-
ligi i¢inde olduklarini belirten
Abe, “Kiiresel ekonomi, ticari
gerilimler devam ettikge asagi
yonlii risklerle kars1 karsiya
kalmaya devam edecek.”
yorumunu yapti. Diinyanin
dort bir yanindan 2 binden
fazla gazetecinin takip ettigi
zirveye, 37 devlet ve hiikiimet
baskan1 ve aralarinda Avrupa
Birligi’nden de delegelerin
yer aldig1 yaklasik 30 bin

kisi katildi. Osaka’da zirvede
liderleri korumak i¢in genis
giivenlik 6nlemleri alindi.
Zirve stiresince 32 binden faz-
la kolluk kuvveti gérev yapti.
Suudi Arabistan, gelecek yil
G20 donem baskani olarak
Kasim 2020’de gergeklestiri-
lecek G20 Liderler Zirvesi’ne
ev sahipligi yapacak.
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OTOMOTIVDE SATISLAR
DURMA NOKTASINA GELDI

tomotiv sektorii temsil-

cileri, gecen yil kasim
ayinda baglayan ve bu yil 30
Haziran’a kadar uzatilan OTV
ve KDV indiriminin sona
ermesinin, otomotiv sektorin-
de satislar1 durma noktasina
getirdigini dile getiriyor. Tes-
viklere ragmen yilin ilk yari-
sinda ylizde 45 daralarak 195
bin 144 adetlik satis adedine
gerileyen pazarda, OTV ve
KDV indiriminin sona erdigi
30 Haziran’dan bu yana ise
satiglarin adeta durdugu belir-
tiliyor. Bu y1lin beklentilerin

altinda kapanacagini 6ngdren
otomotivciler, satiglardaki
kayiplarin tiretim adetlerine
de olumsuz yansiyacagini,
ozellikle bayi tarafinda sirket
kapanmalar1 ve istihdam
kayb1 yagsanmasindan endise
ediyor. Otomotiv Sanayii Der-
negi (OSD) Yonetim Kurulu
Baskani Haydar Yenigiin, “I¢
pazar, yilin bagindan bu yana
vergi indirimi destegine rag-
men yiizde 45 geriledi. OTV
ve KDV indirimlerinin sona
ermesi ile de satislar adeta
durdu.” diye konustu.

BENZININ LITRE FIYATI

7 LIRAYI ASTI

enzinin litre fiyatina 27
kurug zam yapildi. Enerji
Petrol Gaz Ikmal Istasyon-
lar1 Igveren Sendikasindan
(EPGIS) edindigi bilgiye
gore, Ankara’da ortalama 6,89
liradan satilan benzinin litre fi-
yat1 7,16 lira olacak. Benzinin

litresi istanbpl’da 6,81 liradan
7,08 liraya, Izmir’de 6,88
liradan 7,15 liraya yiikselecek.
Dagitim firmalarinin belirledi-
gi fiyatlar rekabet ve serbesti
nedeniyle sirketler ve kentlere
gore kiigiik degisiklikler gos-
teriyor.

DIS TICARET AGIGI,
MAYISTA YUZDE 76,5 AZALDI

iirkiye Istatistik Kurumu ile Ticaret Bakanlig: isbir-

ligiyle olusturulan gegici dis ticaret verilerine gore;
ihracat 2019 y1li Mayis ayinda, 2018 yilinin ayni ayia
gore ylizde 12,1 artarak 15 milyar 981 milyon dolar, ithalat
yiizde 19,3 azalarak 17 milyar 819 milyon dolar olarak
gergeklesti. Mayis ayinda dis ticaret agi81 yiizde 76,5
azalarak 1 milyar 838 milyon dolara geriledi. Ihracatin
ithalat1 karsilama orani 2018 Mayis ayinda yiizde 64,6
iken, 2019 Mayis ayinda yiizde 89,7’ ye yiikseldi. Mevsim
ve takvim etkilerinden arindirilmis seriye gore; 2019
Maysis ayinda bir 6nceki aya gore ihracat ytizde 8,1 artti,
ithalat yiizde 4,1 azaldi. Takvim etkilerinden arindirilmis
seriye gore ise; 2019 yi1li Mayis ayinda onceki yilin ayni
ayina gore ihracat yiizde 12 artt, ithalat yiizde 19,7 azaldi.
Almanya’ya yapilan ihracat 2019 Mayis ayinda 1 milyar
467 milyon dolar olurken, bu iilkeyi sirastyla 857 milyon
dolar ile Italya, 853 milyon dolar ile Birlesik Krallik ve
784 milyon dolar ile ABD takip etti. Rusya’dan yapilan
ithalat, 2019 y1l1 Mayis ayinda 1 milyar 890 milyon dolar
olurken, bu iilkeyi sirastyla 1 milyar 623 milyon dolar ile
Cin, 1 milyar 619 milyon dolar ile Almanya ve 1 milyar
3 milyon dolar ile ABD izledi.Teknoloji yogunluguna
gore dis ticaret verileri, ISIC Rev.3 siniflamasi i¢inde yer
alan imalat sanayi iiriinlerini kapstyor. Mayis ayinda ISIC
Rev.3’e gore imalat sanayi tirtinlerinin toplam ihracattaki
pay1 yiizde 94,8 olarak gerceklesti. Yiiksek teknoloji tiriin-
lerinin imalat sanayi tiriinleri ihracati i¢indeki pay1 yiizde
3,4 oldu. Imalat sanayi iiriinlerinin toplam ithalattaki pay1
yiizde 75,2 olarak gergeklesti. Mayis ayinda ytiksek tekno-
loji iiriinlerinin imalat sanayi trtinleri ithalati icindeki pay1
yiizde 15 oldu. Ote yandan genel ticaret sistemine gére
ihracat 2019 y1li Mayis ayinda bir 6nceki yilin ayni ayina
gore ylizde 11,4 artarak 16 milyar 803 milyon dolar, ithalat
ise ylizde 20,1 azalarak 18 milyar 541 milyon dolar olarak
gerceklesti. S6z konusu ayda ihracatin ithalati karsilama
orani yiizde 90,6 oldu.
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ELEKTRIK TUKETIMi
HAZIRANDA ARTTI

nerji ve Tabii Kaynaklar

Bakanlig verilerinden
yapilan derlemeye gore,
Tiirkiye’de gegen ay giinliik
bazda en yiiksek elektrik
tiiketimi 924 milyon 250 bin
kilovatsaatle 27 Haziran’da, en
diisiik tiiketim ise 529 milyon
732 bin kilovatsaatle Ramazan
Bayrami’nin ilk giinii olan
4 Haziran’da gergeklesti.
Haziranda elektrik tiiketimi
gecen yilin ayn1 ayma gore
ylizde 0,1 artarak 23 milyar 30
milyon 757 bin kilovatsaate
yiikselirken, elektrik tiretimi
yiizde 0,1 disiisle 23 milyar
31 milyon 852 bin kilovatsaat
oldu. Elektrik iiretiminin ytizde
9,341 dogalgaz santralle-
rinden, yiizde 18,67’si ithal
komiir ve yiizde 18’1 yerli
komiir santrallerinden karsi-

land1. Uretimde hidroelektrik
santrallerinin pay1 yilizde 33’1
bulurken, riizgar enerjisi-

nin pay1 yiizde 15,64 oldu.
Kalan yiizde 5,35’1ik kisim

ise jeotermal, giines, fuel-oil
ve biyokiitle kaynaklarindan
saglandi. Tiirkiye’nin elektrik
ithalat1 haziranda gegen yilin
ayni ayina kiyasla ylizde 32,2
azalarak, 154 milyon 744 bin
kilovatsaate geriledi. Gegen
yil haziranda 228 milyon 300
bin kilovatsaat elektrik ithal
edilmisti. Haziranda elektrik
ihracati ise ylizde 46,3 azalarak
155 milyon 839 bin kilovatsa-
ate diistii. Gegen yil haziranda
290 milyon 234 bin kilovatsaat
elektrik ihracati yapilmisti.

Ote yandan, gegen ay itibariyla
elektrikte toplam kurulu kapa-

site 89 bin 736 megavata ulast.

ISTANBUL'DA SON 5 YILIN
TURIZM REKORU

Istanbul Valiligi’nden
yapilan agiklamada, kentin
2019 Turizm Raporu’nun
aciklandig1 ve turizmde son 5
yilin rekor turist sayisina ula-
s1ldig1 belirtildi. Agiklamada,
“Tarihi, kiiltiirel ve dogal zen-
ginlikleriyle diinyanin turizm
baskentlerinden olan istanbul,
bu yilin ilk bes ayinda 5.5
milyon turist agirlayarak son
bes yilin en yiiksek rekorunu
kird1. Turist say1s1 bir 6nceki
yila gére yiizde 11 artt1. Is-
tanbul, turizmde 2019 yilinda
15 milyon turist hedefine hiz
kesmeden ilerliyor.” denildi.
Raporla ilgili verileri paylasan
istanbul Valisi Ali Yerlikaya,
“2019’un ilk 5 ayinda yakla-
sik 5.5 milyon turist agirladik.
Turist sayisinda gecen yila
oranla ytizde 11°lik bir artig
yakaladik. En ¢ok ziyaretci

Almanya’dan. Almanya’yi,
Iran ve Rusya takip ediyor.
15 milyon niifusumuz var. 15
milyon turist agirlamay1 arzu
ediyoruz. Istanbul yabanci
turist sayis1 bakimindan su
anda Avrupa’da tgiinci,
diinyada ilk 10°da.” ifadesini
kullands. Istanbul’un birkag
saatlik ucusla diinyanin
yarisina ulasma kabiliyeti
oldugunu aktaran Yerlikaya,
sOyle devam etti: “Istanbul
Havalimani, hub kimligimizi
¢ok daha gii¢lendirdi. Otel-
lerimiz, yatak kapasitemiz,
konaklama, servis ve hizmet
kalitemizle diinyada 1 numa-
ray1z. Ucret politikalarimiz
¢ok rekabetg¢i. Tiirkiye’yi
ziyaret eden her 100 kisiden
42’si Istanbul’a geliyor. En
cok turist Almanya, Iran ve
Rusya’dan geldi.”

Tﬁrkiye’nin ihracati ocak-mayis doneminde gegen yilin
ayni donemine gore yiizde 5 artisla 72,7 milyar dolara
ulasirken, s6z konusu ihracatin yaklasik 3’te 2’si deniz yo-
luyla yapildi. Deniz araglariyla yapilan ihracat bu donemde
yaklasik 45,8 milyar dolar olarak kayitlara gecti. Tiirkiye
Istatistik Kurumu (TUIK) verilerinden yapilan derlemeye
gore, yilin ilk 5 ayinda Tiirkiye’nin ihracati gecen yilin
ayni donemine gore yiizde 5 artigla 72 milyar 666 milyon
42 bin dolara ulasti. Bu donemde dis ticaretin biiyiik bolii-
mil deniz ulasim araglariyla yapildi. Deniz yoluyla yapilan
ihracatin toplam ihracattaki pay1 ytizde 63’1 buldu. D1s
ticarette deniz yolundan sonra en ¢ok kara yolu kullanildi.
S6z konusu donemde ihracatin yaklasik yiizde 28’1 kara
yoluyla, ylizde 8’1 hava yoluyla, yiizde 0,6’s1 demir yoluyla
gerceklestirildi.
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TURKIYE’DEN

TURKIYE’NIN BRUT DI$ BORG
STOKU 453 MILYAR DOLAR

EKONOMIK GUVEN ENDEKSI

ARTTI

konomik giiven endeksi

haziranda gecen aya kiyas-
la ylizde 7,6 artigla 77,5 ten
83,4’e ¢ikt1. Tiirkiye Istatistik
Kurumu (TUIK), haziran
ayina iligkin ekonomik giiven
endeksini agikladi. Buna gore,
ekonomik giiven endeksi, bu
ay gegen aya gore yiizde 7,6
artarak 83,4°¢ yiikseldi. En-
deksteki artis, tiiketici, reel ke-

sim (imalat sanayisi), hizmet,
perakende ticaret ve ingaat
sektorii gliven endekslerin-
deki artiglardan kaynaklandi.
Haziran ayinda tiiketici giiven
endeksi 57,6, reel kesim giiven
endeksi 99,6, hizmet sektori
giiven endeksi 85,4, perakende
ticaret sektorii giiven endeksi
93,2 ve ingaat sektorii gliven
endeksi 50,4 degerine ¢ikt1.

)

RS

azine ve Maliye Bakan-

l1g1, 31 Mart itibariyla
briit ve net dis borg stoku,
Hazine garantili dis bor¢ stoku
ve kamu net borg stoku ile
AB tanimli genel yonetim
borg stoku verilerini agikladi.
Buna gore, 31 Mart itibartyla
Tiirkiye’nin briit dis borg
stoku 453,4 milyar dolar
oldu. Stokun milli gelire orant
yiizde 60,6 olarak hesaplandi.
Tiirkiye’nin net dig borg stoku
da ayn1 donemde 277,3 milyar

dolar oldu. Stokun milli
gelire orani1 yiizde 37,1 olarak
kayitlara gecti. S6z konusu
donemde Hazine garantili dis
borg¢ stoku 14,8 milyar dolar
oldu. Kamu net bor¢ stoku

ise bu donemde 568,2 milyar
lira olarak gergeklesti. Stokun
milli gelire oran1 ylizde 14,8
olarak belirlendi. AB taniml1
genel yonetim borg stoku 1
trilyon 215,3 milyar lira, bu
rakamin milli gelire oran1 yiiz-
de 31,8 olarak kayitlara gecti.

KAPANAN SIRKET SAYISI

YUZDE 49 ARTTI

Tﬁrkiye Odalar ve Borsalar Birligi (TOBB), may1s ayma
iligkin kurulan ve kapanan sirket istatistiklerini yayim-

azalirken, kooperatif sayisi yiizde 33,33 artt1. Ayn1 donemde
kapanan sirket sayist yiizde 20,94, kooperatif sayisi yiizde 36
artarken, gergek kisi ticari isletme sayisi yiizde 5,85 azaldi.
Mayista gegen yilin ayni ayina gore kurulan sirket sayisi
ylzde 18,56, gercek kisi ticari igletme sayist yiizde 49,72
azalirken, kooperatif sayist 19,63 artis gosterdi. Bu donemde
kapanan sirket sayis1 ylizde 49,07, kooperatif sayisi yiizde
7,94 ve gergek kisi ticari isletme sayisi yilizde 20,55 yiikseldi.
Bu ayda kurulan toplam 6 bin 798 sirket ve kooperatifin
ylizde 84,33’linil limited sirketler, ylizde 13,74 {inli anonim
sirketler, yiizde 1,88’ini kooperatifler olusturdu. Sirket ve
kooperatiflerin yiizde 41,84’(i Istanbul, yiizde 11,25’1 Ankara,
ylizde 6,441 Izmir’de kuruldu. Mayista tiim illerde sirket ve
kooperatif kurulusu gergeklesti. Ote yandan, ocak-mayis do-
neminde, toplam 35 bin 877 sirket ve kooperatif is bas1 yapti.
Gegen ay kurulan sirket ve kooperatiflerin 2 bin 352’si ticaret,
956’s1 imalat ve 611°1 insaat sektoriinde yer aldi. Kurulan
gercek kisi ticari isletmelerinin ise 679’u toptan ve perakende
ticaret, motorlu tasitlarin ve motosikletlerin onarimi, 292’si
insaat ve 274’1 imalat sektoriinde faaliyet gostermek {izere
calismalarina bagladi.Mayis ayinda kapanan sirket ve koo-
peratiflerin 300 liniin toptan ve perakende ticaret, motorlu
tagitlarin ve motosikletlerin onarimi, 166’sinin ingaat, 80’inin

lad1. Buna gore, mayista bir 6nceki aya gore, kurulan sirket
sayisi yiizde 0,34, gergek kisi ticari isletme sayist yilizde 1,97

mesleki, bilimsel ve teknik faaliyetler sektoriinde oldugu

kayitlara gecti.
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Aba Tekstil

5. HTR.E0753 HOHENSTEINHTTI |

ORME SAN. VE TiC. A.S. T

Open End ve Vorteks viskon iplik liretimi
bulunan isletmemizde son teknoloji ve yliksek kalite ile
NE 10-40 numara arasi iplik iiretilmektedir.

Siprem, iki iplik, interlok, celikli interlok, dalgic, puntali vb.
orme kumas kaliteleri liretilmektedir.

Toplam kapasitesi 4000 kg /giin olan makinelerimizde farklr iplik gruplari
degisik hiz ve barlarda hava ile puntalanarak efektli iplikler olusturulmaktadir.

Adres: Yenibosna Merkez Mqhai!esi,
Profesér Doktor M. Nevzat Pisak Caddesi No:14 Bahcelievler / Istanbul

Tel: 0(212) 654 8081 Fax: 0{212] 654 88 28
www.abatekstil.com.tr
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ORSAD AILESI IFTARDA
BIRARAYA GELDI
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Orme Sanayicileri Dernegi’'nin 23 Mayis
tarihinde dUzenledigi iftar Organizasyonu,
sektorin ve paydaslarinin buyuk ilgisini ¢gekti.
istanbul WOW Hotel'de gergeklestirilen iftara
sektorel dernek ve birliklerden genis katilim
gerceklesti. Sanayici ve ihracatel daha saglkl
bir ekonomik iklim ve hem sanayici hem de isgi
icin daha bereketli bir yil duasiyla iftarlarini
actilar.

1 ORSAD tarafindan
1 23 Mayis’ta WOW
: A Istanbul Hotel’de
gerceklestirilen Iftar’a Istan-
bul Tekstil ve Hammaddeleri
ihracatgilart Birligi Baskani
Ahmet Oksiiz, Istanbul Deri

ve Mamulleri Ihracatgila-

11 Birligi Bagkan1 Mustafa
Senocak , Orme Sanayicileri
Dernegi ORSAD Bagkani
Fikri Kurt ve yonetim kurulu
tiyeleri, ¢esitli STK larin
Baskanlar1 ve temsilcileri ve

emekleri ve istihdama katki-
lariyla ve yaptiklar ihracatla,
iilkenin ve milletin kalkinma-
sinda 6dedikleri vergilerle,
toplumun huzur ve refahina
¢ok degerli katkilar sunan
orme sanayicileri biiyiik ilgi
gosterdi.

Aptullah Karabela:
‘Tiirk tekstilinin
gelmis oldugu nokta
goz kamastiricidir’
ORSAD Yénetim Kurulu
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Aptullah KARABELA

ORSAD Yénetim Kurulu Baskan Yrd.
Gelisiyle gondllerimizi aydinlatan, rahmetli
ve bereketli bir Ramazan ayinin kalplerimi-
ze huzur, hanelerimize bereket getirmesini;
ailemize, tilkemize ve Islam alemine
getirdigi hayirlarin insanligin dirayet ve
barigina vesile olmasini diliyorum.

Baskan Yardimcist Aptullah
Karabela toplantinin agilisin-
da bir konusma gerceklestire-
rek sunlar1 soyledi: ‘Gelisiyle
goniillerimizi aydinlatan,
rahmetli ve bereketli bir
Ramazan ayinin kalplerimize
huzur, hanelerimize bereket
getirmesini; ailemize, tilkemi-
ze ve Islam alemine getirdigi
hayirlarin insanligin dirayet

ORSAD Baskani FikrrKurt Bl e (d VAR

Ust Uste yerinde saymis durumda. Rakamlar
islerimizin kOgUld0OGUN0 ve igletmelerimizin
beklenen kapasitede ¢aligmadigini ortaya
koyuyor. is dunyasi olarak neden bu duruma
distugumozOn analizini iyi yapmaliyiz.

ve barigina vesile olmasini
diliyorum. Ramazan diinya-
nin bas dondiirticti kusatmasi
altinda daralan ruhlarimizi
teskin etmek, bunalan goniil-
lerimize rahatlik vermek ve
Allah’a kulluk gorevlerimizi
ifa etmek konusunda essiz bir
firsattir. Ramazan, bir bagis-
lanma mevsimidir. Bugiin, bu
bereketli sofray1 bize bahse-
den Yiice Mevla’ya hamd ede-
riz. Birlik ve beraberligimizi,
tekstil sektdriine olan katkila-
rimiz1, dostluk ve muhabbe-
timizi, gii¢ birligimizi, ortak
hedeflere kosma azmimizi
pekistirmek adina bu sofra
kuruldu. Degerli katkilar1 i¢in
tiim sponsorlarimiza ve emegi
gecenlere tesekkiirlerimizi
sunariz. Degerli katilimcilar,
ecdadimizin bize miras birak-
t181 bu kutlu sektorde, iplik
kumas ve mamiil tirtinlerini
1400-1600 yillar1 arasinda
Balkanlara, Karadenizin kuze-

yine ve Bati lilkelerine ihrag
eden bir hale gelmistik. Fatih
Sultan Mehmet’in emriyle
Osmanli kumaslar1 Venedik-
li ve Cenovali tiiccarlarin
eliyle Italya iizerinden Fransa,
Ingiltere, Almanya, Isveg,
Polonya ve Iskandinavya’ya
ihrag¢ edilmeye baslandi. Bu-
nunla birlikte Imparatorlugun
topraklari tizerinde degisik
bolgelerde gesitli tiirlerde
kumas imal eden merkezler
kuruldu. 1850’lerden sonra

o giiniin imkanlariyla agilan
fabrikalarda Rize kumas-

lar1 Paris Diinya Fuari’nda
birincilik almistir. Yine ayn1
doénemde Maras en saglam
kumaglari tireten bolge-

miz olmustur. Istanbul’dan
Sivas’a, Izmir’den Bursa’ya,
Gelibolu’dan Gaziantep

ve Adana’ya tekstil iiretim
merkezleri kurulmustur. Gazi
Mustafa Kemal Atatiirk’iin
Stimerbank ile devam ettirdigi

Fikri Kurt, YK Uyesi Gokmen Aydinli ve YK Uyesi Levent Konuk.

Soldan Saga: ORSAD YK Uyesi Yunus Adal, Genel Sekreter Mahir Macit, Baskan Yardimeisi Aptullah Karabela,
Baskan Yardimeisi Recep Caymaz, ORSAD/IN kurucularindan Eski ORSAD Baskani Erding Erdogan, ORSAD Baskan

{ Fikri KURT
i ORSAD Baskani

Biz, tiretimi ve ithalati beceriyoruz ama
ihracati beceremiyoruz. Diinyaya malimizi
satlyoruz ama higbir gtivence almadan

¢ buihracatr agiga gdnderiyoruz. Ve giiniin
i sonunda bedeller 6diyoruz. Bu bedeller

ozellikle kiigtik kar marjlariyla galisan biz
ormeciler agisindan ¢ok bilyik bedellerdir.

sektoriimiiziin bugiin gelmis
oldugu nokta bas dondiirii-
clidiir. Avrupa’nin tekstildeki
en dnemli tedarikgisi duru-
mundaki Tiirkiye, en yeni
teknolojiyi kullanarak yeni
trendleri belirler hale gelmis-
tir. Fabrikalarimizin tiimiinde
ise ¢evreye duyarl: bir iiretim
modeli hakimdir. Tiirk tekstil
sektorii, 2023 hedeflerine ve
insanlarin gelecegine hizmet
etmektedir.

ORSAD Bagkani Fikri
Kurt: ‘iftarimiza katilarak
bizlere seref verdiniz’
ORSAD Yénetim Kurulu
Baskan Yardimcist Aptullah
Karabela konusmasini su soz-
lerle bitirdi: ‘Uretimin merke-
zine insan1 ve egitimi koyan,
‘Once Ulkem, Bayragim ve
Degerlerimiz’ diyen ORSAD
Baskan1 Fikri Kurt’u konus-
masinit yapmak iizere sahne-
ye davet etmek istiyorum.’
Ardindan s6z olan ORSAD
Baskani1 Fikri Kurt ise sunlart
soyledi: “Istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri ve Istanbul
Deri ve Mamulleri Thracatci-
lar1 Birligi Bagkanlarina 6rme
sanayicileri agisindan bu 6zel
olan geceye katilimlart igin
tesekkiir ederim. Tekstil aile-
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sinin ¢ok degerli mensuplari,
bizlere seref verdiniz. Sizleri
sahsim ve yonetim kuru-

lum adina saygi ve sevgiyle
kucaklryorum. Hos geldiniz,
sefalar getirdiniz. 11 ayin
Sultan1 Ramazan’in hepimize
hayirli olmasini ve bizlere
bereket getirmesini diliyorum.
Ramazan Ay1’nin dayanisma,
birlik ve beraberlik icerisin-
de ge¢cmesini cani goniilden
diliyorum. Bugiin pozitif
enerjiye ve morale ihtiyacimiz
var. Moralimizi diri tutmamiz
gerekiyor. Daralan ve kiigiilen
piyasalara kars1 isletmelerimiz
iyi yonetmeli, bunu yaparken
de banka kredilerinden de
miimkiin oldugunca uzak dur-
maliy1z. Ama piyasaya karsi
da dengelerimizi korumaliy1z.
Uretimlerimizi kontrollii bir
sekilde artirmali ve daha fazla
ihracat yapmaya odaklanmali,
katma degerli tiretimi odak
noktamiza almaliyiz. Gegmise
baktigimizda ¢ok iyi isler yap-
tigimi asikardir. Ama konu-
mumuzu siirdiiriilebilir kilmak
da hepimizin gorevidir. Ne-
reden geldigimizi, nereye git-
tigimizi bilmemiz gerekiyor.
Tembkinli olmali, sirketlerimizi
giivence altina da almaliyiz.
Ulkemizin ve bizlerin bii-
ylmeye ihtiyaci var. Bunu

ITHIB Baskani Ahmet OksUZ:E (& {ov4T(o [\
ve dericiler olarak Bakanlklarimizi da ikna ederek
oénumozdeki 6grenim yihindan baglamak kaydiyla
tekstil muhendisligine giren 6grencilere asgari
Ucret bursu taahhUt ettik. Amacimiz kaliteyi
yUkseltmek ve daha basarili 6grencilerimizi
sektore katmak. Bir sektérde basarmak
istiyorsaniz, orada kaliteli insana intiyaciniz var.’

yapmak i¢in iiretmeliyiz.
Pazarlarimizi ¢esitlendirmeli
ve daha hizli kogsmaliyiz. 2018
yilinda tekstil ihracatimiz top-
lamda 30 milyar dolar olarak
gergeklesti. Biz tekstil 6rme
sanayicileri olarak 1,6 milyar
dolar, 2018’de ise daralan
ekonomiden dolay1 1,5 milyar
dolar ihracat gerceklestirdik.
2019 yilmin ilke ¢eyregine
baktigimizdaysa 380 milyon
dolarlik bir ihracat yaptigi-
miz goriilityor. Yani 2019
yilinda da 1.5 milyar dolar
bandin1 gegemeyecegiz gibi
gorilintiyor. Yani sektoriimiiz
ti¢ y1l iist Uiste yerinde saymis
olacak. Rakamlar islerimizin
kiigiildiigiinii ve isletmele-
rimizin beklenen kapasitede
¢alismadigini ortaya koyuyor.
Is diinyasi olarak neden bu

duruma diistiigiimiiziin anali-
zini 1yi yapmaliyiz.’

Fikri Kurt: Morallar
maalesef bozuk,

ama vazgecmek yok!
ORSAD Baskani Fikri Kurt
konusmasina su sozlerle
devam etti: ‘15 Temmuz hain
kalkismasinin iilkemize biiyiik
zararlar verdigi ortadadir. Mo-
rallerimiz bozuldu. Bu iilkeyi
yikmaya caligsan zihniyet, o
giinden beri ekonomik denge-
lerin bozulmasi igin elinden
geleni ardina koymamaktadir.
Ulkemizin kaynaklar1 baska
iilkelere kagirildi. 2017 yilin-
da biliylime oranimiz yiizde
7,5 iken; islerimizin iyi oldu-
gunu, makinelerimizin dur-
madan ¢alistigin1 unutmamak
gerekir. 2018°de ise fiili ola-

. ORSAD iftarina sektorel derneklerin baskanlarr da katilim sagladi.

: Ahmet OKSUZ

ITHIB Baskani

2018 yili orme kumas ihracatimiz 1,5
milyar dolar. Hazir giyimde de 9,1 milyar

i dolarlik ihracatimiz mevcut. Demek ki top-
¢ lamda 10 milyar dolarin iizerinde ihracat

yapmis bir sektériimiz var bu salonda. Ben
sizleri tebrik ediyorum

rak gerceklestirilemeyen dar-
be tesebbiisii bu kez ekonomik
olarak gerceklestirilmeye
caligildi. 2018’in Agustos’un-
da dovizde yasanan artiglarin
ardinda da yikilmadik ve
ayaktayiz. Islerimiz maalesef
istenilen seviyede degil ama
diger yandan da g¢arklarimiz
dondiigii icin siikretmeliyiz.
Tekstil sektoriinii diger sek-
torlerle kiyasladigimizda da
sanslt durumda oldugumuzu
disiiniyorum. Tiim tekstil
camiasini bitmeyen azminden
dolay: tebrik etmek istiyorum.
Ulkemizde ihracat kilogram
bazinda 30 dolar1 gecemedi.
Konfeksiyonda ise kilog-

ram bazinda 40 dolar1 astik.
Uretim ve katma degerimizi
daha da artirabiliriz. Ornegin
teknik tekstilde kilogram
basina 150 dolarlar1 zorluyo-
ruz. Hepimiz bu islere birkag
makine ile bagladik. Bilgi

ve tecriibelerimizle bugiin
diinyada ¢ok iyi bir konumda
oldugumuzu da sdylememiz
gerekiyor. Ne yazik ki son 5
yilda ihracat rakamlarimiz
arzulanan diizeyde degildir.
Bunu artirmak 6nceligimiz
olmal1. Islerimizi dogru
yaptyor muyuz? Vatandaslik
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ve sanayicilik gorevlerimizi
tam manasiyla yerine getirebi-
liyor muyuz? Biz, iiretimi ve
ithalat1 beceriyoruz ama ihra-
cat1 beceremiyoruz. Diinyaya
malimizi sattyoruz ama higbir
gilivence almadan bu ihracati
agiga gonderiyoruz. Ve giiniin
sonunda bedeller ddiiyoruz.
Bu bedeller 6zellikle kii¢iik
kar marjlariyla ¢alisan biz
ormeciler agisindan ¢ok bii-
yik bedellerdir. Yurtdisindan
ithal ettigimiz bir ignenin dahi
glimriikten parasini 6demeden
ya da garantisini vermeden
getirtemez iken, ihracatta
zarara ugramamiz kabul
edilemez. A¢i1ga mal satma-
mamiz lazim. Ihracattan elde
ettigin kazanimlari, iilkesine
geri kazandirmak yerine, bu
kazanimlar1 yurtdisinda ya
da sektor disinda degerlen-
dirmeyi secen ¢ok sayida

is adamimiz da mevcut.
Bugiin Tirkiye’de hepimiz
karamsar bir tabloyla kars1
karsiya. Cumhurbaskanimiz
diinya bes’ten buytiktiir diyor.
Dogru diyor. Ayni bicimde
5-10 holding de Tiirkiye’den
biiyiik olamaz. Bu KOBI’le-
rin haklarin1 kimse yiyemez.
Hepimiz, bu iilkenin vatan-
daslar1 olarak sorumluluk-
larimiz1 gozden gegirmek
durumundayiz. S6zlerime
son vermeden sizlerle bir
miijdeli haberi de paylagsmak
istiyorum. Bildiginiz tizere
Ak Parti secimden aradigini
bulamadi. Ama sizlerle Cum-
hurbaskanimizin miijdeli bir
haberini paylasmak istiyo-
rum. stanbul, Izmir, Bursa,
Balikesir, Mardin gibi sehir-
lerimizin etrafinda kurulacak
igyerlerine destek verilecek.
Yani Istanbul’un etrafin-

da bolgesel degil sektorel
tesvikler verilecek. Degerli
konuklar, bu giizel iftarimiza
desteklerinizi esirgemediginiz
i¢in sizlere tesekkiirii bir borg
biliyorum. Bu duygu ve dii-
stincelerle hepinizin ver tim
Islam cografyasinin simdiden
Miibarek Ramazan Bayramini
ictenlikle kutluyor, ihtiyac
duydugumuz huzur, basari

ve hosgorii ortaminin bir an
once gergeklesmesini Cenab-1
Allah’tan niyaz ediyorum.’

ITHIB Bagkan1 Ahmet
Oksiiz: ‘Avrupa’nin
ikinci, diinyanin

en biiyiik yedinci
tedarikgisiyiz’

ORSAD Baskani Fikri
Kurt’un ardindan Istanbul
Tekstil ve Hammaddeleri Ihra-
catci Birlikleri Bagskan1t Ahmet
Oksiiz de bir konusma yapti.
Ahmet Oksiiz konusmasinda
sunlar1 sdyledi: ‘ORSAD’1n
degerli baskani, Deri ve
Mamulleri Thracatci1 Birlikleri
Baskanimiz, sektorel dernek-
lerimizin degerli baskanlar1

ve yonetim kurulu tiyeleri

ve degerli basin mensuplari,
hepinizi saygi1 ve sevgiyle se-
lamliyorum. Gergekten pozitif
enerji ve morale ihtiyacimiz
var ve bunu hak eden bir
sektoriiz. Avrupa’nin ikinci,
diinyanin ise yedinci en biiylik

tedarikgisiyiz. Tekstilde diinya
ticaretinden aldigimiz yiizde
3,5. Ulkemizin genel diinya ti-
caretinden aldig1 payin yiizde
1’in altinda oldugunu diisii-
niirsek, tekstilde ne kadar giic-
lii bir lilke oldugumuz daha da
rahat anlasilacaktir. Bununla
ne kadar 6viinsek azdir. Cok
kokli bir sektoriiz. Katma de-
gerli tiretimde de Tiirkiye nin
diger sektorlerdeki birim

kilo bas1 ortalamasinin ¢ok
iizerinde ihracat gerceklestir-
digimizi sdylemek miimkiin.
2018 y1il1 6rme kumasg ihraca-
timiz 1,5 milyar dolar. Hazir
giyimde de 9,1 milyar dolarlik
ihracatimiz mevcut. Demek

ki toplamda 10 milyar dolarin
tizerinde ihracat yapmis bir
sektdriimiiz var bu salonda.
Ben sizleri tebrik ediyorum.

11 milyar dolar ihracata

yaklasan bir alt sektor var. Bu
rakam bir¢ok ana sektoriin
ihracat rakaminin tizerindedir.
Gergekten ¢ok zor sartlarda
iiretim yapiyoruz. Zaten gok
diisiik kar marjlariyla ¢ali-
san bir sektoriiz. Paramizi
kaptirmamamiz ¢ok dnemli.
Ama diinyanin 181 tilkesiyle
de ihracat yapiyoruz. Sekto-
riimiizin maalesef bir negatif
algis1 vardi. Bu durum son
bir iki yilda biraz degisti

ama maalesef uzun yillar bu
sektor yerine baska sektorlere
yatirim yapilmasi gerektigini
soyleyenler oldu bu iilkede.
Bu durum sektoriimiize zarar
verdi. Ama doviz kurlarinin
arttig1 son siiregte, tilkenin
dovize ne kadar ihtiyaci oldu-
gu idrak edildiginde tekstilin
onemi bir kez daha idrak
edildi. Elbette sektor olarak
cok seyler de kaybediyoruz.
Ornegin eskiden Tiirkiye’nin
en basarilt 6grencileri tekstil
mithendisligi boliimiini tercih
ederken, bugiin bu boliimler
ylizde 40°1n altinda doluluk
oranlariyla kars1 karsiya.
Tekstil, hazirgiyim ve deri-
ciler olarak Bakanliklarimizi
da ikna ederek ontimiizdeki
o0grenim yilindan baglamak
kaydryla tekstil mithendisli-
gine giren 6grencilere asgari
iicret bursu taahhiit ettik.
Amacimiz kaliteyi yiikseltmek
ve daha basarili 6grencileri-
mizi sektdre katmak. Bir sek-
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Mustafa GULTEPE

IDMIB Baskani

ITHIB Baskani Ahmet Oksiiz'tin de degerli
katkilariyla ¢ok uyumlu bir bigimde cali-
siyoruz. Bu uyum, sorunlarnimizi hitkimet
nezdinde ¢dzlilmesinde de bizlere kolaylik-
lar saghyor. Tekstil miihendisliginin yeni-
den parlamasi adina kendisinin ok degerli
calismalari ve katkilar var.

torde basarmak istiyorsaniz,
orada kaliteli insana ihtiyaci-
niz var. Yetismis insan giiciine
ihtiyacimiz var. Sizlerden
ricam bu projeye elinizden
geldiginde destek vermeniz,
dar gelirli ailelere mensup
genglerimizin ailesine hicbir
surette yiik olmadan birer
tekstil mithendisi olarak yetis-
tirilmesine destek vermeniz.

Bu cocuklar egitim hayatlar
boyunca alacaklar1 bu destek
sayesinde okuyabilecekler.
Diger bir konu serbest ticaret
anlagmalart. Malum bir¢ok
iilkeyle serbest ticaret anlag-
mamiz var. Bunlarin baginda
da Avrupa iilkeleri geliyor. Bir
taraftan da Pakistan ve Tayvan
gibi tilkelerle miizakereler var.
Hiikiimetimizle igbirligi igeri-
sinde azgelismis tilkelerle ser-
best ticaret anlagmalar1 yapma
menfaatimiz yok. Bizim tam
tersine gelismis iilkelerle bu
tarz anlagmalar imzalama-
miz gerekiyor. Diinyanin bir
¢ok iilkesindeki fuarlarimiza
firmalarimizi goétiiriiyoruz,
bunun yani1 sira B2B dedigi-
miz goriismelere de agirlik ve-
riyoruz. Her ay diinya ¢apinda
bir firmay1 Tiirkiye’ye getirip
firmalarimizla goriistiiriiyo-
ruz. Yakin temas ¢ok olumlu
neticeler verebiliyor. Ticaret
heyetlerimize devam ediyo-
ruz. Fikri Bagkanimiz ile IT-
HIB Yénetiminde de beraber
calisiyoruz. O, sizin ihracatgi
birliklerindeki bir temsilci-
niz. Fikir ve Onerilerinize her
zaman aci1giz. Bunlara ihti-
yacimiz var, biz de sizlerden
besleniyoruz. Ben s6zlerime
son verirken Kadir Gecesinin
hepimize hayirl olmasini dili-
yor, Ramazan Bayraminin he-
pimize giizellikler getirmesini
arzu ediyorum. Bu gecenin

ORSAD Baskani FikrirKurt: oo R lslTnlr4

satiyoruz ama higbir givence almadan bu
ihracati agiga génderiyoruz. Ve gunin sonunda
bedeller 6duyoruz. Bu bedeller dzellikle kuguk kar
marjlariyla galisan biz érmeciler agisindan ¢ok
bOyUk bedellerdir. Yurtdisindan ithal ettigimiz bir
ignenin dahi gumrukten parasini 6demeden ya da
garantisini vermeden getirtemez iken, ihracatta
zarara ugramamiz kabul edilemez. A¢iga mal

satmamamiz lazim.’

sponsorlarina tesekkiir ediyor
ve hepinize sayg1 ve sevgileri-
mi sunuyorum.’

IDMiB Baskani1 Mustafa
Senocak: ‘Tekstil
miihendisligini yeniden
ragbet goren bir meslek
haline cevirecegiz’

Ahmet Oksiiz’iin ardindan
s0z alan Istanbul Deri ve
Mamulleri Thracatgilar1 Birligi
Baskan1 Mustafa Senocak

ise su sozlerle katilimcilara
seslendi: ‘Tekstil diinyasinin
tim degerli tiyelerine ha-

yirli Ramazanlar diliyorum.
Bu muhtesem kalabalig1 bir
araya getirdigi icin ORSAD
Baskan1 Fikri Kurt’a da ayrica
tesekkiir etmek istiyorum.
Geceye ciddi destekler veren
¢ok dnemli sponsorlar var. Bu

sponsorlara da tesekkiirlerimi
sunuyorum. Bir¢ok konuda
tekstil ve deri ayn1 paragraflar
i¢inde ter alir. Ayni zaman-

da ITKIB ailesi olarak bu
donemde degerli bagskanim
Ahmet Oksiiz’iin de degerli
katkilariyla ¢cok uyumlu bir
bi¢gimde ¢alisiyoruz. Bu
uyum, sorunlarimizi hitkiimet
nezdinde ¢oziilmesinde de
bizlere kolayliklar sagliyor.
Tekstil mithendisliginin yeni-
den parlamasi adina kendi-
sinin ¢ok degerli calismalari
ve katkilar1 var. Son on yilda
hiikiimetimiz tekstil sektoriine
gereken degeri vermedi. Moda
sektorii bugiin diinyada kilog-
ram bagina deger anlaminda
diinyanin en prestijli sektorle-
rinden birisi. Istthdama destek
konusunda da tekstile heniiz
bir alternatif olusturulamamis-
tir. Her seyin basinda ihracat
var. Ben hepinizi ihracat
konusunda daha aktif ve du-
yarli olmaya davet ediyorum.
Ozellikle ayakkabi konusunda
gectigimiz aylarda konkordato
ilanlariyla giindeme geldi ve
sikintilar yasadi. Ama 6te yan-
dan ihracatta tarihi bagarilara
imza att1. Thracat ayagi olan
firmalarin i¢ pazarda yaganan
sikintilardan en az oranda
etkilendigi goriilityor. Bu
ylizden ihracata gerekli 6nemi
verelim. Devletin bu konuda
yeterli tesvikleri var ama ma-
alesef bunlardan yararlanmay1
bilmiyoruz. Liitfen bu konu-
daki bilgilendirme toplantila-
ria ilgi gosterin. Hepinizin
Ramazan Bayramini simdiden
kutluyor, saygi ve sevgilerimi
sunuyorum.’
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MEHMET CAHIT TURHAN

Cumbhurbaskanlig

Hiikiimet Sistemine

gecilmesiyle birlikte
kamunun ulastirma ve altyap1
yatirimlarini yiiriiten stratejik
o6neme sahip kurumlar Ulas-
tirma ve Altyapi Bakanligi adi
altinda topland1 ve bu énemli
Bakanligin basina 1985 yilindan
bu yana ulastirma sektoriinde
onemli mevkilerde bulunmus
bir isim; Mehmet Cahit Turhan
getirildi. Ulkemizin 2023
ihracat hedeflerine ulagmasin-
da 6nemli etkiye sahip olan
ulastirma ve lojistik hizmetlerin
basindaki isim olan Turhan ile
iilkemizin ulastirma ve lojistik
sektorlerindeki vizyonunu ve
devam eden dev yatirim proje-
lerini konustuk.

Sayin Bakan, Tiirkiye icin
nasil bir ulasgtirma vizyonu
ongoriiyorsunuz?

Ulasim sektorii ekonomik
kalkinmada en temel itici

gii¢lerden biri, toplum refahinin
artirilmasina katki saglayan
6nemli bir hizmet sektoriidiir.
Ulastirma ve Altyapt Bakanligi
olarak da bunu bilerek ¢alistyo-
ruz, projeler tiretiyoruz. Diin in-
sanimiz i¢in hayal olan pek ¢cok
ulasim ve bilisim hizmeti bugiin
glindelik hayatin vazgegilmezi
oldu ve bu baglamda Tiirki-

ye gelisim agisindan Avrupa
ortalamasinin iizerinde bir ivme
yakaladi. Buna karsin, yapilan
calismalarda ulasima olan tale-
bin 2023 yilina kadar en az bir
kat daha artacagi, 2050 yilina
kadar ise 4 kat biiyiiyecegi 6n-
gortlityor. Ulastirma ve Altyap1
Bakanlig1 olarak, olugmasi
beklenen bu talebin zamaninda
ve Uistlin kalitede karsilanmasini
planliyoruz. 2023 yilina ulasti-
gimizda; ulagim ve haberlesme-
nin tiim modlarinda; vatandas-
larimizin giivenli, konforlu,
ekonomik veya hizl her tiirlii
ihtiyacina cevap verebilecek alt

Ulastirma ve Altyapi Bakani

TCARETTE
TURKIYE DONEMI
BASLIYOR

Turkiye’nin iginde bulundugu bélgenin yeni
doénemde ticaret, turizm ve tasimacilikta cok
daha énemli hale gelecegini belirten ulastirma
ve altyapi bakani mehmet Cahit Turhan,

“Bu nedenle biz Turkiye'yi en kisa surede
ulasimin her modunda uluslararasi bir koridora
cevirmeye ¢alisiyoruz” dedi.

yapiya sahip bir sistem kurmak
istiyoruz. Her seyden 6nce
2023, 2035 ve daha sonrasi i¢in
belirlenen bir vizyonla hareket
ediyoruz. 2023 yilina kadar
yeni havaalanlarryla ve tabii ki
Istanbul Havalimani1’yla sadece
bolgesel degil; kitalararas ko-
numunu giiglendirmis, havacilik
endiistrisinde s6z sahibi olmus
ve hatta kendi milli uydusunu
iiretmis bir Tiirkiye olacagiz.
2023 yilina 56 olan havalimani
sayimizi 65’e; yolcu sayisini
ise 210 milyondan 450 milyona
cikartacagiz. Bununla birlikte
tamamen 6zgiin yerli bolgesel
ucak yapiminin gergeklestiril-
mesi ve sertifikasyonunu da
tamamlamis olacagiz. Ayrica 5
yil iginde insansiz hava araglari-
nin kullaniminin yaygilastiril-
masi ve denetim altinda olmas1
amactyla da Insansiz Hava
Araglari i¢in test sahas1 ve 6zel
havalimani saglamay1 hedef-
liyoruz. Bildiginiz gibi yerli
uydularimizi yapmaya basladik.
Hedefimiz yakin zamanda hem
yerli uydu sistemlerimizi hem
de yer kontrol istasyonu tiretim
teknolojilerini gelistirilmeyi ve
smiflandirmayi planliyoruz. Ve
tabi ki bu kapsamda kendi uydu

sistemlerimizin ticari tirlinlere
dontistiirtilerek diinya pazarlari-
na sunulmasi, yerli uydu rampa
sisteminin ticari kullanima
acilmasini da istiyoruz.

Ulastirmanin stratejik
onemi de dikkate
alindiginda sektorde

yerli iiretim konusunda
yapilan calismalarda hangi
asamaya gelindi?

Bugiin bunu tiim diinya dile
getiriyor. Artik kendinden emin
ve glicline inanan bambas-

ka bir Tiirkiye var. Evet bu
dogru. Ekonomisiyle, i¢ ve

dis politikastyla, bolgesinde
liderlige oynayan bir Tiirkiye
var artik. Hedefleri olan, bu
hedefleri dogrultusunda emin
adimlarla ilerleyen bir Tiir-
kiye... Sorumlusu oldugum
ulagim altyapisi da gelecege
taginmus bir Tiirkiye’ye ulastik.
Karayoluyla, demiryoluyla,
denizyoluyla, havayoluyla ve
lojistik merkezlerle bir biitiin
olarak yeniden planlanmis bir
tilkemiz var. Hamdolsun, demir-
yollarimizi da bu degisimini en
hizli yasayan altyapilarimiz-
dan biri haline geldi. Tabi ki
yerli sanayiniz olmazsa, kendi
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rayinizi, kendi araglarmizi,
kendi tekerinizi iretemezseniz
kiiresel oyuncu olamazsiniz.
Bu nedenle ilk olarak yerli
sanayimizi kurduk, kisa stirede
¢ok dnemli bir yol kat ettik.
Bir yandan mevcut hatlarimizi
KARDEMIR de iirettigimiz
yerli raylarla yeniledik. Bir
yandan arag parkini modernize
ettik. Artik milli motorun da
iiretimine ve ihracina basladi.
Milli Yiiksek Hizli Trenimizin
yapim siirecine de baslandi.
Konsept tasarimi tamamlandi.
Bu y1l igerisinde Milli Elektrikli
Tren Setinin proje ¢aligmalarimni
tamamlayarak Prototip milli
tren setlerinin tiretimine bagla-
may!1 planliyoruz. Milli Yiksek
Hizli Tren projemiz kapsaminda
TUDEMSAS’ta Milli Yiik
Vagonu da iiretilmeye ve ihrag
edilmeye bagladi.

Yerli ugagimiz HURKUS da
sertifikalandirildi. Ozgiin Heli-
kopter sertifikasyon ¢aligmalari-
na da devam ediyoruz.

Kendi gozlem uydularimi-

z1 tirettik, uzaya gonderdik.
Haberlesme uydularimizin

da tiretimine bagladik. Uzay
Sistemleri Entegrasyon ve Test
Merkezinde (USET) iiretimine
baglanan ilk yerli haberlesme
uydusu Tiirksat 6A’da Kritik
Tasarim Gozden Gegirme Fazi
toplantilarini gergeklestirdik.
Ulkemizin, haberlesme uydusu
iiretebilen 10 iilke arasinda yer
almasini saglayacak projeyi
2020 yilinda tamamlamay1 ve
2021 y1li igerisinde uzaya gon-
dermeyi planliyoruz.

Lojistik konusunda
stratejik bir konumda
bulunan iilkemizin kiiresel
lojistik sektoriindeki yerini
daha da saglamlastirmasi
icin ne gibi adimlar
atilmaktadir?

Ulkemizin cografi konumu,
kiiresel pazarlara yakinligi,
iiretim ve isglicli maliyetinin
diisiik olmasi nedenleriyle
lojistik ve tagimacilik alaninda
bilyiik avantaja sahip. Ozel-
likle uluslararasi tagimacilik
alaninda 6nemli bir tecriibeye
sahip bulundugumuz da asikar.
Ancak bununla birlikte sunu
belirtmekte fayda goriiyorum.
Ticaret agisindan gelecek

donem, bizim cografyamizin
da i¢inde bulundugu bdlgelerin
dénemi olacaktir. Inantyoruz ki;
Anadolu, Kafkasya, Orta Asya
ve hatta Cin’in batisina kadar
olan bolge, gelecekte hem tasi-
macilik hem ticaret hem turizm
bakimindan ¢ok daha 6nemli
hale gelecek ve ¢ok daha

fazla konusulacaktir. Bunda Bir
Kusak Bir Yol Projesi’nin de
biiyiik 6nemi bulunmaktadir. Bu
nedenle biz Tiirkiye’yi en kisa
stirede Asya, Avrupa, Kuzey
Afrika, Ortadogu ve Kafkaslar
ve Kuzey Karadeniz iilkeleri
arasinda ulasimin her modunda
uluslararasi bir koridora gevir-
meye calistyoruz. Tiirkiye’nin
Son 16 yilda gostermis oldu-
gu ekonomik basarilarda da
Tiirkiye’yi ulagimim her mo-
dunda uluslararast bir koridora
¢evirme ¢abalar1 yatmaktadir.
Yavuz Sultan Selim Kopriisii,
Osmangazi Kopriisii, Avrasya
Tiineli, Istanbul Havalimani
gibi dev projelerimiz Tiirkiye’yi
uluslararasi koridora gevirecek
onemli yatirnmlardir. Ancak Bir
Kusak Bir Yol Projesi ile arta-
cak talebe cevap verebilmemiz
i¢in tiim ulagim modlarint bir
cat1 altinda birlestiren; lojistik
sektortiniin ihtiya¢ duydugu

»

biitlin hizmetleri verebilmek
icin lojistik koyleri kurmaya da
basladik. Bu kapsamda yapimi1
planlanan 21 lojistik merkezin
9’u isletmeye agildi, 5’inin de
inga ¢aligmalar1 devam ediyor.

Denizcilik sektoriiniin
atilim yapmasa igin
saglanan destekler
nelerdir? Bu destekler
beklenen sonucu vermis
midir?

Denizciligi biz bir biitiin olarak
goriiyoruz. Hem konvansiyonel
(ticari) denizcilik hem amator
seviyede denizciligimizde
gelistirmek istedigimiz alanlar
var. OTV’ siz yakit uygulamala-
r1 devam etmekte. Ttrk Sahipli,
yabanc1 bayrakli 6zel tekmelere
sagladigimiz kolayliklar bulun-
makta. Tabi burada denizciligi-
mizi sadece gemi isletmeciligi
olarak ele almamalryiz. Diger
taraftan limancilik faaliyetleri-
mizde kolaylastiric ¢oziimlere
de odaklanmaktayiz. Ornegin
ordino belgesi ticreti konusunda
yakin zamanda bir diizenleme
yaptik. Ticari denizciligimiz

ile ilgili mevcut deniz trafigini
izleme projelerimizin giincel-
lemelerini yapryor ve siiratle
acilislart gergeklestiriyoruz.

. Kanal istanbul Projesi’nde toplam maliyetin yaklasik 15 milyar dolar

olmasini bekliyoruz. GUzergah Uzerinde 7 karayolu képrusu, biri kopru
digeri yer alti gegisi olmak Uzere toplam 2 demiryolu gegisi, 2 metro gegisi
planlandi. Yakin zamanda ihalesini gergeklestirmeyi ve 2025'te Kanal
Istanbul’'u Ulkemize kazandirmis olmayi planlyoruz.

2023 yilinda 500 milyar dolar
ihracat yapmayi1 hedefleyen {il-
kemizin bu hedefe ulasabilmesi
i¢in ihtiya¢ duyacag biiylik
oOlgekli liman yatirimlart hayata
gecirilmektedir. Oniimiizdeki
donemde “Ug Denizde Ug
Biiyiik Liman” projesi kapsa-
minda, {zmir Candarli, Zongul-
dak Filyos ve Mersin Konteyner
Limanlarinin hayata gecirilmesi
icin ¢alisilmaktadir.

Gemi sanayinde yerli katki
oranini artirmak i¢in tiretim
odakli gemi yan sanayi liriinleri
desteklenecektir. Ozetle deniz-
ciligi emniyet ve giivenlik basta
olmak tizere, limancilik, gemi
isletmeciligi, balik¢ilik, deniz
turizmi, deniz giivenligi, tersa-
necilik kismi olarak topyekiin
bir bakis agisiyla ele aliyoruz.
Nihayetinde denizcilikte ana
hedefimiz, diinya denizciliginin
her alaninda lider denizci iilke-
ler arasinda yer almaktir.

Ihracatcilarimiz agisindan
onem tasiyan Halkali-
Kapikule Demiryolu Hatt1
projesi hakkinda bilgi
verebilir misiniz?

S6z konusu demiryolu hatt,
Istanbul-Halkal: istasyonu ile
Kapikule / Bulgaristan sinir ge-
¢is noktasinda yer alan Sveling-
rad istasyonu arasinda giivenli,
konforlu ve hizli yiik ve yolcu
tagimaciligi yapilmasina olanak
saglayacak. En son teknoloji
iirlinii sinyalizasyon sistemleri
ile donatilmig olup saatte 200
km’lik bir tasarim hizina uygun
nitelikte yapilacak. Hattin insasi
tamamlandiginda uluslararasi
ithalat ve ihracat faaliyetleri
acisindan biiyiik 6nemi olan bir
koridorda tireticilerimiz daha
ekonomik ve daha giivenilir
tasima hizmetlerinden faydala-
nabilecek. Yavuz Sultan Selim
Kopriisii demiryolu baglantis
ve YHT hatlar1 ingaatlarinin

da tamamlanmasinin ardindan
Halkali-Kapikule demiryolu
hattinin 6nemi bir kat daha
artacak. Marmaray ve BTK De-
miryolu hatlarina da baglanmasi
ile Tiirkiye tizerinden AB ile
Orta Dogu, Kafkaslar ve Orta
Asya’y1 birbirine baglayacak
biiytik bir ticaret koridorunun
en 6nemli noktalaridan biri
olacak.
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T.C. TICARET
BAKANLIGI

DIS TICARET FAZLASI VEREN TURKIYE ICIN

INLCJVASYON

TiM, Ulkemizde inovasyon kavraminin yerlesebilmesi amaciyla
2012'den beri Turkiye inovasyon Haftasi etkinligini dzenliyor.
Bu yilki organizasyonda 45’i agkin panel ve konferanslar

ile alaninda lider dunyaca 0OnlU 100’0 askin yerli ve yabanci
konusmacinin derin bilgi ve tecrubeleri is ve akademi
dunyasindan gelen katiimcilarla bulugturuldu.
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Tiirkgede “para ka-
zandiran yenilikgilik”
olarak ifade edile-
bilecek inovasyon kavrami,
iilkemiz giindemine TIM
sayesinde daha fazla girdi.
2012 yilindan bu yana TIM
tarafindan Ticaret Bakanlig1
koordinasyonuyla diizenlenen
“Tiirkiye Inovasyon Haftas1”
¢agimizin ekonomik katma
degerini belirleyen bu sihirli
kavrama iliskin farkindaligi,
her y1l biraz daha artirdi.

Bu yilki etkinlik 3-4 Mayis
tarihlerinde Istanbul Kongre
Merkezi’nde on binlerce insa-
m1 bir araya getirdi. Inovasyon
ekosisteminin en biiyiik bu-
lusmast olan organizasyonun
resmi agilisint Cumhurbagkani
Recep Tayyip Erdogan ger-
¢eklestirdi. Etkinlikte, diinya-
da ve Tiirkiye’de fark yaratan

uluslararasi profesyoneller,
sanayiciler, akademisyenler ve
iniversite 6grencileri inovas-
yon odakli konferans, dene-
yim alanlari, sergi ve atolye
calismalarina katildilar.

Uzman konusmacilar

iki giin siiren etkinlik bo-
yunca katilimcilar, Shazam
Kurucu Ortagi Chris Barton
gibi alaninda uzman konusg-
macilarin katildig1 inovasyon
odakli konferanslari takip etti.
Tiirkiye inovasyon Haftasi bu
yil ilk giinii 20 bin 800 olmak
iizere yaklasik 40 bin kiginin
katilimryla bugiine kadarki

en yuksek katilime1 sayisina
ulasti. TIM Baskani ismail
Giille, “TiM olarak diizenledi-
gimiz bu etkinlik inovasyonun
tek adresi oldugunu perginle-
di. Her platformda dile getir-
digimiz ‘Dis Ticaret Fazlas1
Veren Tirkiye’ hedefimize,
ihracatta rekorlarin kalic1 bir
hale gelmesine, ancak inovas-
yonu ve teknolojik doniistimii
iiretimimize ve ihracatimiza
entegre ederek elde edebiliriz”
dedi.

“Ulkemiz ihracatinin

tek cat1 kurulusu TIM”
Haftanin acilisin1 yapan Cum-
hurbaskan1 Erdogan, diinyada
ve Tirkiye’de yenilik¢ilik
alaninda ortaya fark koymus
isimleri bir araya getiren
etkinligin diizenlenmesinde
emegi gegenlere tesekkdir etti.
Erdogan, inovasyon konusu-
na deger veren sanayicileri,
profesyonelleri, akademisyen-
leri, arastirmacilart ve medya
mensuplarini bulusturan
toplantinin iilkenin gelecegi-
ne 151k tutacagina inandigini
sOyledi.

Ortadgretimden tiniversitele-
re, is diinyasindan kiiltiir ve
sanata kadar her alanda gozle
goriiliir bir inovasyon heye-
canina sahit olundugunu dile
getiren Cumhurbaskani Erdo-
gan, sO0yle devam etti: “Sizler
gerek ihracatimizin artirilmasi
ve niteliginin yiikseltilmesi,
gerek diger alanlarda ortaya
koydugunuz gayretlerle tilke-
mizin beka miicadelesinin en
on saflarinda yer aliyorsunuz.
Bunun i¢in her birinize ayr1

ayr1 gikkranlarimi sunuyorum.
Ulkemiz ihracatinin tek gat1
kurulusu olan TIM, 83 bin
tiyesiyle Tiirk ticaret diplo-
masisinin sahadaki en biiyiik
giictidiir. Bugtin Tiirkiye, diin-
yadaki 222 iilke ve bolgede
triinleriyle bayrak gosteriyor.
Gegtigimiz ay itibariyla ihra-
catimiz bir dnceki yilin ayn1
ayina gore ylizde 5,4 artarak
15,2 milyar dolara ulasir-
ken, ithalatimiz ytizde 14,6
azalarak 18,1 milyar dolara
geriledi. Boylece dis ticaret
ac1gimiz yiizde 57,8 azalarak
2 milyar 831 milyon dolar
olarak gerceklesti. Thracatimi-
zin ithalatimiz1 karsilama ora-
n1 ise gecen yilin nisan ayinda
yiizde 68,3 iken bu yil ayni
oran yiizde 84,4’e yiikseldi.
Bizim i¢in artik mal ve hizmet
ihracati tek bagina yeterli
degildir. 2023 hedeflerimize
ulasabilmemiz i¢in yaptigi-
miz ihracatin katma degerini
yiikseltmemiz gerekiyor. Her
konuda oldugu gibi ihracat
hususunda da bir diigiim nok-
tast vardir. Onu asana kadar
adeta igneyle kuyu kazar gibi
calismamiz gerekiyor, ama
bu diigiimii ¢6zdiigiiniizde bir
anda adeta kanatlanip ugma-

Recep Tayyip ERDOGAN
Cumhurbaskant

“Turkiye igneyle kuyu kazma noktasini
geride birakmis ve kanatlanip ugma asa-
masinin esigine gelmis bir tlkedir.”

ya basladiginizi goriirsiiniiz.
Tiirkiye igneyle kuyu kazma
noktasini geride birakmis ve
kanatlanip ugma asamasinin
esigine gelmis bir iilkedir.”

Teknoloji
ekonominin omurgasi
Etkinlikte konusan Ticaret

LG SRk Bl kavraminin yerlesmesine

ve gelismesine buyUk katki saglayan ve
inovasyon ekosisteminin en bUyUk bulugsmasi
olan “Torkiye inovasyon Haftasi”nin resmi
acihsini Cumhurbagkani Recep Tayyip Erdogan
gerceklestirdi.
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Ruhsar PEKCAN

Ticaret Bakani

“Inaniyorum ki her gegen giin Tiirkiye,
inovasyon liginde daha (st siralara yik-
selecektir.”

Bakani1 Ruhsar Pekcan ise,
yeni teknolojilerin kiiresel
ekonominin omurgasi haline
geldigini soyledi. Pekcan,
inovasyon sonucunda patent
ve fikri miilkiyet haklarinin
diinya ekonomisinin 6nemli
bir bilesenini olusturdugunu
aktararak, 2017°de kiiresel
fikri miilkiyet ihracatinda
ABD’nin 128 milyar dolar,

Hollanda’nin 55 milyar dolar,
Japonya’nin 42 milyar dolar,
Isvigre’nin 22 milyar do-

lar, Almanya’nin 20 milyar
dolar yillik gelir elde ettigini
kaydetti.

Inovasyon iireten tlkelerin,
ayni zamanda kendi tirettikleri
tirtinlerini yiiksek teknoloji

ve katma deger katarak daha
yiiksek fiyatli {iriin ihrag

etme sansina sahip oldugunu
vurgulayan Pekcan, “Ayni
zamanda fikri milkiyet hakla-
riin ihracatiyla da iilkelerine
ek kazang saglamis oluyorlar.
Bugiiniin kiiresel karl1 firma-
lar1 yariin yatirimcilart ve
ihracatcilaridir” diye konustu.
Pekcan, bugiin finans ve ener-
ji sirketleri hari¢ tutuldugunda
diinyanin en karli 20 sirket-
ten 16 tanesinin inovasyon
sirketleri oldugunu belirterek,
bu sirketlerin yeni teknolo-
jilere yatirim yapan firmalar
oldugunu soyledi.

Yenilikei ticaret
platformu olusturuluyor
Ticaret Bakani Ruhsar Pek-
can, 2018’de 157 milyar dolar
olan sanayi triinleri ihracati
iginde ylizde 3,5 paya sahip
olan yiiksek teknolojili iirlin
ihracatini, ilk agsamada yiizde
10’a, sonra OECD ortalamasi

Turkive Inovasyon Haftasif VRN € [V]s[s
bin 800 olmak Uzere yaklasik 40 bin kisinin
katihmiyla bugune kadarki en yuksek katilimci

sayisina ulasti.

olan yiizde 17’ye ¢ikartma-

y1 hedeflediklerini belirtti.
E-ticarette; KOBI’lerin, kadin
ve geng girisimcilerin daha
fazla aktif olmasi i¢in politi-
kalar olusturduklarina isaret
eden Pekcan, yeni teknolojiler
i¢in yeni nesil serbest bol-
geler lizerinde galigtiklarini
ve buralar1 teknoloji seralari
haline getireceklerini soy-
ledi. Pekcan, sdyle devam
etti: “Ortak inovatif ticari
politikalar olusturmak {izere
‘yenilikgi ticaret platformunu’
olusturuyoruz. Inanryorum

ki her gegen giin Tiirkiye,
inovasyon liginde daha iist
siralara ytikselecektir. Ino-
vasyon Gelistirme Programi
da hedeflerimiz ¢ergevesinde
gergeklestirdigimiz 6nemli bir
organizasyondur. 21’inci yiiz-
yilda Tirkiye’yi yiiksek gelirli
iilkeler sinifina ytikseltecek
yollara baktigimizda bugiin
odiil alan ve gururumuz olan
firmalar gibi inovatif firmala-
rin adimlarini gérecegiz.”

Cagin geregi yapilmal
TiM Baskani ismail Giille
ise, goreve geldikleri giinden
itibaren “Dis ticaret fazlast
veren Tiirkiye” misyonuyla
hareket ederek, inovasyonun
6nemine vurgu yaptiklari-

na, bu kapsamda Inovasyon
Haftasi’n1 daha koklii bir
sekilde ele aldiklarina dikkat
cekti. “Geleneklere sahip
¢ikmak, bizi verimsizlige iten
iiretimleri, yaklagimlar1 ve
anlayislari muhafaza edecegiz
anlamina gelmemeli” diyen

ismail GULLE

¢ TIM Baskan

“Tirkiye'nin ticaret diplomasisinin saha

i neferleri olarak, Glkemizin drin ve hizmet-
¢ lerini dinyanin her noktasina tagimaya

¢ kararlyiz”

Giille, soyle konustu: “Degis-
mek kolay degil. Soyleyince
de olmuyor. Ancak bir gergegi
de hatirlayalim: Degisme-
miz gerekiyor, ¢iinkii buna
mecburuz. Son 17 yilda,
Sayin Cumhurbaskanimizin
liderliginde, siirekli zengin-
lestirilen tegvik ve yatirim
destekleriyle, Tiirkiye’nin dort
bir yaninda organize sanayi
bolgelerine ve ihtisas bolge-
lerine yonelik biiyiik hamleler
gergeklesti. On binlerce fab-
rikanin agilisina sahit olduk.
Ancak geldigimiz noktada,
artik ¢agin geregi neyse onu
yapmali, bize duyulan giiveni
bosa ¢ikarmamaliyiz. Clinkii
21’inci ylizy1l mal {iretimi
degil, ¢6zlim tretimi yiizyili.”
Giille, TIM olarak inovasyon
ve girisimcilige verdikleri
6nem ve degerin en somut
ornekleri olan; Tiirkiye’nin ilk
inovasyon gelistirme prog-
rami InovaLIG, iiniversite
sanayi isbirligini gli¢lendiren
mentorluk programi InoSu-

it, Tirkiye’nin en geng ve
inovatif ailesi InovaTIM ve
Tiirkiye’nin en biiytik girigim-
cilik ailesi TIM-TEB Girisim
Evlerimiz projelerinin artik
“TIM Inovasyon ve Girigim-
cilik Akademisi” adi altinda
faaliyetlerini stirdiirecegini
aktardi.
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ORSAD GENEL SEKRETERI MAHIR MACIT:

ORMECILERIN UZERINDEKI
MALIYET BASKISI ARTIYOR

Orgu sektoronun Uzerindeki maliyet baskisi 6zellikle gegtigimiz Eylulden bu yana ¢ok ciddi bir
sekilde artmistir. Kurlarda yasanan ani artislar, érme sanayisinin giderleri Uzerine ¢ok ciddi yUkler
bindirmistir. ijne ve yag gibi sarf malzemesi fiyatlarinin asiri artmasi ve elektrik fiyatlarinin yozde
100 seviyesinde artmasi bizleri ¢aresiz kilmistir. Bunun yani sira sektérimuz ezelden beri sUregelen
stopaj, vergi ve kidem tazminati gibi sorunlarin ¢6zOmU igin Devletten yardim beklemektedir.

~ Sektordeki
gecmisinizden
kisaca bahseder
misiniz?

90’11 yillarin ortalarinda bu
sektore girdim. Yaklagik 15
y1l boyunca kiigiik hisse-
lerle bagkalarinin yaninda
¢aligmayi stirdiirdiim. 2008
yilinda ise kendi firmami

kurdum. Iscilikten geldigimiz
icin herhangi bir birikimi-
miz yoktu. Bu siire zarfinda
hem meslegin inceliklerini
6grendik hem de altyapimizi
gelistirdik. Elimizde higbir
sermaye yokken bu isi nasil
yapacagimizin inceliklerini
6grendik. Borglandik, makine
aldik. Cok hizli bilylimeyi

tercih etmedik. Daha saglam
adimlarla yiiriimeyi tercih
ettik. 2008°de kumas sattik.
Ama Laleli piyasasindan

alacaklarimiz tahsil edemedik.

Bunun ardindan da fason ima-
lata dondiim. Kumas satiginda
edindigim olumsuz tecriibe-
lerin ardindan kesin kararimi
verdim ve fasona yoneldim.

2010 yilinda mevcut yerime
geldim. Tek kalem tizerinde
hareket etmeye basladim.
Allaha siikiir o giinden bu
yana da pek issiz kaldigimi
soyleyemem. Kar marjlarimiz
cok yiiksek degil. Ama bir sii-
reklilik oldugu i¢in halimden
memnunum. Su an 10 makine
ile hizmet vermekteyim. 30
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O ERE L= 61 bugun potansiyel bir

sugtur. Vergini bir gon gegir bak bakalm neler
oluyor. Erken 6dediginde ise higbir kazanimin yok.
Devlet sunu demeli: imalatel bu Ulkeye Uretim
yapiyor ise, Uretim demek istihdam demek ise,
benim Uretimin 6n0ONU agmam lazim. Bunu igin
Ureticilere bazi kolayliklar saglamam lazim.
Sigorta primlerinden feragat etmesi lazim.

pus 28 fine interlok polyes-
ter imalat1 yapmaktayim ve
dedigim gibi tek kalemde
iiretim yaptyorum. Pamuklu
iiretim yapmiyorum. Polyester
avantajli bir malzeme. Is¢ilik
ve elektrik maliyetleri de nis-
peten daha diisiik. Polyester
disinda farkli elyaf ¢alismama
nedenlerimizden birisi de,
kullanmis oldugumuz tirtinle-
rin kullanildig1 yerlerde toz ve
benzeri malzemelerin kumasta
bazi istenmeyen goriintiilere
sebebiyet vermesidir. Ayni
atolyede polyesterin yaninda
farkl: iriinler calistiginizda
Oziirli kumaslarin ortaya
¢tkma riski vardir. Bu yiizden
sadece polyester malzeme ile
calismaktayiz. Yaptigimiz is
dogru olsun diyor ve bu yolda
ilerlemeyi tercih ediyoruz.
Bunun yanisira Orme Sana-
yicileri Dernegi’nin Genel
Sekreterligini yapmaktayim.
Dolayistyla ORSAD Yénetim
Kurulu Uyesiyim. Yéneti-
mimizin ikinci yilindayiz.
ORSAD’1n kurulus asamala-
rin1 kismen biliyordum. Ama
dernekg¢ilik konusunda yeterli
bilgi ve tecritbbem olmadi-

g1 icin buralara biraz uzak
kaldik. Ancak 2005°ten sonra
gerek hemseri dernekleri ge-
rekse bazi sivil toplum orgiit-
lerinin de glindeme gelmesiy-
le birlikte, ben de dernekgilik
konusuna yonelmeye gayret
ettim. Kendi kdy dernegimizi
kurduk. Dernegimizin gayri-
menkuliinii aldik. Dernek ola-
rak kira gelirimiz var. Baska
bir vakif da kurduk, Onun da
gayrimenkuliinii aldik. Orada
da 6grencilerimize burs ver-
meye basladik. Gegen yi1l 61
6grencimize banka kanaliyla
burs verdik. Cogu 6grencimizi

de sahsen tanimiyoruz. Sosyal
Yardimlagma ve Dayanigma
Vakfi’nin araciligiyla nii-

fuz kagidinda dogum yeri
Sivas ili Akincilar ilgesi olan
Ogrencilerimize burs veriyo-
ruz. Bu yil da 45 6grenciye
burs veriyoruz. Dernekgilikte
edindigim bu tecriibelerin
ardindan iki y11 6nce ORSAD
genel kurula giderken beni de
listeye yazacaklarini sdyledi-

—

ler. Ben de ihtiya¢ duyulmast
halinde memnuniyetle destek
verecegimi belirttim. Zaten
uzunca bir siiredir ORSAD
iyesiyim. Fikri Baskanimiz
da sag olsun uygun gordiiler
ve bizi yonetime dahil ettiler.
Bizler de elimizden geldigin-
ce gerekli destegi vermeye
gayret ediyoruz.

Ormeciler olarak
yasadigimz sikintilardan
biraz bahseder misiniz?
imalatin iizerinde bir takim
baskilar var. Imalat yapan
orgii sektoriiniin lizerinde-

ki maliyet baskis1 6zellikle
gectigimiz Eyliil’den bu yana
¢ok ciddi bir sekilde artmustir.
Kurlarda yasanan ani artiglar,
Orme sanayisinin giderle-

ri lizerine ¢ok ciddi yiikler
bindirmistir. igne ve yag gibi
sarf malzemesi fiyatlarimin
asirt artmasi, elektrik fiyatla-

rinin yiizde 100 seviyesinde
artmast bizlerin lizerinde

¢ok ciddi maliyet baskilar1
olusturmaktadir. Bunun yam
sira sektoriin ezelden beri
siiregelen yiikleri de mevcut.
Ornegin stopaj vergisi. Yani
simdi bir kira, sonra da bu
kiranin stopajini 6dilyorsu-
nuz. Kiray1 alan mal sahibi,
vergisini 6deyen kiraci. Zaten
oldukga diistik karliliklarla
hareket eden imalatginin {ize-
rine bu yiikler de bindiginde
imalat¢1 caresiz kalmaktadir.
Rekabetin ve maliyet baski-
sinin yogun olarak yasanmasi
sektdr tizerinde olumsuz et-
kilere sebebiyet vermektedir.
imalat(;mm oniiniin agilmast
gerektigini diisiiniiyorum.
Devletimizin enerji gibi girdi
maliyetlerinin diistiriilmesi ve
stopaj gibi konularda imalatgi-
y1 destekler nitelikte bir tavir
igerisinde olmasi gerektigine
inantyorum. Adini bile bilme-
digimiz vergiler demekteyiz.
Bu yiikiin mutlaka azaltilmasi
gerekmektedir. Kald1 ki Hii-
kiimetimiz, sosyal yardimlar
yerine imalat¢iya zam yap-
mamays1 tercih etmesinin daha
verimli sonuglar1 olacagini
diisiiniiyorum. Issizlik maas1
gibi insanlarimizi ¢alismaktan
sogutan ve hazira alistiran
uygulamalar yerine, bu tip
desteklerin sanayiciye ve
iireticiye saglanmasi gerekti-
gini diistinliyorum. Ciftgiye
ekmedigi tarlaya para vermek
gibi, Suriyelilere verilen des-
tekler gibi ¢oziilmesi gereken
sorunlar var. Bu sorunlarla
ilgili olarak Hiikiimetimizin
bir plan dahilinde hareket
etmedigini diislinliyorum. Bati
kiiltiirtintin her daim bir plan
oldugunu, hiyerarsik bir di-
zende hareket ettiklerini gori-
yoruz. Bugiin 6zellikle kiigiik
¢apli firmalarimiz gergekten
¢ok zor giinler gegirmekte.
Iscilik, enerji, yag ve igne ma-
liyetlerimiz son bir yilda iki
kat artarken bizler fiyatlarimi-
za ¢ok kiiclik zamlar yansita-
bildik. Bilen bilmeyen makine
alip bu isi yapmaya kalktigin-
da haksiz bire rekabet ortami
olustu, bu sebeple de fason
fiyatlarinda arzu edilen artis-
lar gergeklestirilemedi. Giinii
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kurtarma miicadelesi hakim
oldu. Sistemin yiiriiyebilmesi
icin isletmeler maliyetine,
hatta yeri geldiginde zararina
iiretim yapmaya basladilar.
Bugiin kur artryorsa ben
zarar ediyorum, ¢iinkii igneyi
disaridan aliyorum. Igneyi
yerli imal edemedigimiz igin
veya etmek istemedigimiz
icin veya edilmesine yardim
edilmedigi i¢in bunlarin hepsi
tamamen digartya bagimli.
Orme sanayisinin disaridan
ithal ettigi iiriinlerin basinda
makine ve igne gelmekte.
Igne bir sarf malzemesi ve
periyodik araliklarla yenilen-
mesi gerekmekte. Dernegimi-
zin bu yil basacagi kitapgikta
sadece orme sanayisinde 5
binin iizerinde makine bulun-
makta. Sadece buradan yola
¢ikacak olursak ve 20 fayn
bir makinede yaklasik 1840
igne oldugunu varsayarsak,
ne kadar disaridan igne ithal
ettigimiz ortaya ¢ikacaktir. Bu
cok yiiksek bir maliyet. Yerli
igne liretimiyle ilgili bazi
caligmalarin oldugunu bili-
yorum. Arkadaslarimiz canla
bagla calisiyorlar. Umarim
kisa stirede muvaffak olurlar.
Bu arkadaslara devletimizin
de gerekli destegi vermesi
gerekmektedir.

Kidem tazminat ile ilgili
goriisleriniz nelerdir?
Kidem tazminati sorunuyla
alakal1 kisisel goriisiim su
yondedir. Kidem tazminati,
calisan is¢inin 12 aylik hiz-
metinin karsiliginda bir aylik
bir maas1 hak etmesi ile ilgili
bir durum. Bu durum uzun
yillara dayandiginda, olayin
mahiyeti kidem tazminatinin
da Gtesine gegerek, is¢i ve
igveren arasindan bir husume-
te ve 6nili alinamaz bir gidisata
sebebiyet vermektedir. Is¢i
kidem tazminatini alacagi
zaman hesap kitap yaptirtyor
ve kendince bir rakam ¢ikarti-
yor. Ornegin on yil ¢alismissa
on maas alacaginin hesabini
yapiyor. Bizim gibi kiigiik
igletmeler isten ayrilmaya
karar veren bes is¢inin kidem
tazminatin1 makinelerini

satsa dahi 6deyemez. Yanlis
anlasilmasin, ben de iscilikten

b=y 4l enerji gibi girdi maliyetlerinin
dUsUrulmesi ve stopa;j gibi konularda imalatgiyi
destekler nitelikte bir tavir icerisinde olmasi
gerektigine inantyorum. Adini bile bilmedigimiz
vergiler 6demekteyiz. Bu yOkin mutlaka

azaltiimasi gerekmektedir

gelme birisiyim. Oysa olmasi
gereken sudur. Is¢iye bu hak
verilmis mi, verilmis. Bunun
i¢cin devletin bir fon kurma-
sina ya da bu olaya miidahil
olmasina gerek yok. O para
bu isciye verilecekse birinci
yilin sonunda verilsin. Veya
pesin olarak verilemeyecekse,
taksitler halinde is¢iye her yili
tamamlandi§inda, maastyla
beraber ddensin. Isciyle isve-
ren, mahkemede kars1 karsiya
gelmesin. Is¢i isvereni mahke-
meye veriyor. Igsverenin eline
bir sar1 zarf geliyor. Isveren
isini gelistirmeye calisirken

isciyle ugrasiyor. Biz de is¢i
olarak fabrikalara girdigimiz-
de yalvararak girdik. Ama ise
girdikten sonra o igverenleri
maddi ve manevi yipratmanin
ne manast var? Tiirkiye’de
igveren olmak bugiin potan-
siyel bir suctur. Vergini bir
giin gegir bak bakalim neler
oluyor. Erken 6dediginde ise
hicbir kazanimin yok. Devlet
sunu demeli: Imalatg1 bu iilke-
ye iiretim yapiyor ise, iiretim
demek istihdam demek ise,
benim lretimin oniinii agmam
lazim. Bunu i¢in {ireticilere
bazi kolayliklar saglamam

lazim. Sigorta primlerinden
feragat etmesi lazim.

Sizce ihracat

arzu edilen diizeyde mi?
Gecgen yi1l ocak ayinda
Mekke’deydim. Magazalari
gezdigimde tiim {riinler Cin
mali idi. Biz Mekke, Medine
gibi iilkelere dahi malimizi
satamiyorsak ver buralarda
Cin ve Vietnam ftriinleri satili-
yorsa, ticaretin dini dili ve 1rk1
yok demektir. Cinliler iistiin
zekalt insanlar m1? Onlar Suu-
di Arabistan ve Afrika’ya mal
satarken biz neden satamiyo-
ruz? Bunun tek sebebi imalat
iizerindeki asir1 yiiklerdir.
Imalatin tizerinde bu yiikler
oldugu siirece insanlar tiretim-
den kagiyor. Rant ekonomisi-
ne yoneliyor. Bu durum son
15 yilda daha da artt1. Uretim
ekonomisinin iizerindeki
yliklerin devlet tarafindan
hafifletilmesi kaginilmaz hale
gelmistir. Bu saglanamadigi
takdirde insanlar tiretimden
kacacaktir. Istihdam kayb1
ayni zamanda devlet agisindan
da bir gelir kaybidir.

Yabana iscilerle ilgili
goriislerinizi bizlerle
paylasir misimiz?

Yabanci iscileri sigortali ya-
pamiyorsunuz. Ama bu tilkede
calisiyorlar. Bunlarin legalles-
tirilmesi lazim. Bu gégmenler-
den de ¢ok korkmamak lazim.
Sonugta bu insan ¢alistyor
ama sosyal bir glivencesi yok.
Bu adam tesise bir zarar verse
ispatlayamazsin. Vatandaslik
verilecekse de verilsin. Bugiin
Amerika, Almanya, Fransa
gibi tlkeler gogmen isgiicii

ile kalkinmis iilkelerdir. Bu
ylizden go¢menlerden de ¢ok
korkmamak lazim. Bu insanlar
bir bagllik yemini etmeli.

Bu iilkeye ait hissetmeleri
saglanmali. O insan buraya
bir yokluktan geldi. Yerli isci
de bulamiyoruz, herkes hizmet
sektoriinde ¢alismak istiyor.
Suriye 6zelinde bir farklilik
olabilir. Savas sebebiyle ciddi
bir go¢ alind1. Bir siyasetci de-
gilim ama bir vatandas olarak
da bu konunun her iki kanadi
da gozeterek gdzden gegiril-
mesi gerektigini diisliniiyorum.
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DESTEK

IHRACATCININ IS
DESTEKLERLE
KOLAYLASIYOR

Ticaret Bakanhgi
tarafindan ihracatgl
firmalar, fuar
katihmlarindan marka
bilinirligine, Ur-Ge
calismalarindan sektorel
ticaret heyetlerine kadar
pek ¢ok alanda destek
alabiliyor.

Bakanligin 14 farkl
destegini

en yalin haliyle www.
kolaydestek.gov.tr
adresinden
ogrenebilirsiniz.

YURT DISINDA

MUSTERI BULMAK ISTIYORUM

Fuar harcamalarina destek:
2017 yilinda yapilan diizenle-
meyle Bakanligin belirledigi
fuarlar i¢in verilen destek, en
kolay ve en ¢ok kullanilanlar
arasinda. Her fuar i¢in Bakan-
lik¢a belirlenen bir metrekare
ticreti iizerinden hesaplanan
tutar1 ihracatcilar geri alabili-
yor. Bu destegin i¢inde ulagim
ve nakliye ticretleri de mev-
cut. Fuar doniisii ti¢ ay icinde
bagl olunan ihracat¢i birligi-
ne bagvurularak 6deme geri
alinabiliyor. Firmaya milli ve
bireysel olmak tizere iki tiirli
katilim imkan1 sunuluyor. Milli
katilimda, firma bir ekibin par-

cas1 olarak yerleri, stantlar1 ve
temay1 belirleyen, Bakanlik¢a
yetkilendirilen organizatorlerle
anlasma i¢inde olurken, bireysel
katilimda fuari diizenleyen ana
organizatorden dogrudan stant
kiralamas1 gerekiyor. Ikisinin
de farkli avantajlari var. Ayrica
milli katilm fuarlarina bireysel
olarak da katilmak miimkiin.
Desteklenen fuarlart yine www.
kolaydestek.gov.tr sitesinden
inceleyebilirsiniz. Basvuru
sirasinda fuardan sorumlu ihra-
cat¢i birligine verilmesi gereken
belgeler ise soyle: Dilekee,
taahhiitname, beyanname, imza
sirkiileri ve kapasite raporu.

Is seyahatlerine destek:
Ihracatiniz1 artirmak igin yurt
disina is seyahatleri yapmak
istiyor fakat ulasim, konaklama,
ara¢ kiralama masraflarini dert
mi ediyorsunuz? Ticaret Bakan-
l1g1, yurt dis1 is seyahatlerinde
yaptiginiz harcamalarin yiizde
70’ini karsiliyor.

Ilk adim olarak sirketinizden

—
Lo

~d

1234 0001 3302

\

seyahate katilacak kisiler belir-
leniyor. Seyahate gittiginiz binis
kartiniz1 saklamamz gerekiyor.
Isterseniz arag kiralayabilir,
otelinize yerlesebilirsiniz.

Bu agamalarda faturalarinizi
mutlaka saklayin. Seyahatinizin
ardindan ti¢ ay icerisinde bolge
miidiirligiine basvurarak, harca-
malarinizi geri alabilirsiniz.

O
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YURT DISINDA REKLAM VE

TANITIM YAPMAK iSTIYORUM

Gliniimiizde marka bilinir-
liginin yolu kaliteli medya
calismalarindan gegiyor. Yurt
disinda ihracat miktar1 ve
marka bilinirliginizi artirmak
istiyorsaniz, harcamalariniz
Bakanlik tarafindan iistleni-
lerek, sunulan reklam destegi
ile tirGinlerinizin tanitimini
gergeklestirebilirsiniz. Dort yil
stiresince ve istenilen sayida
iilkede yapacaginiz katalog

bastirma, sosyal medya, dergi,
gazete, televizyon reklamlari ve
pop-up magazacilik harcamala-
11 i¢in destek alabilirsiniz.
Ticaret Bakanligi’nin kira
desteginden faydalanan bir
biriminiz yoksa tanitim harca-
malarinin yiizde 60’1 yillik 250
bin dolara kadar destekleniyor.
Sayet, Ticaret Bakanligi’nin
kira desteginden faydalanan bir
biriminiz varsa destek oranimiz

yine yiizde 60 oluyor. Ilaveten,
sadece destekten faydalanan bi-
rimin bulundugu ilke i¢in yillik
150 bin dolar tanitim destegi
alabilirsiniz. Tanitim1 hedef
veya Oncelikli tilkelerden birin-
de yaptiysaniz veya firmanizin
merkezi 4’lincii, 5’inci veya
6’nc1 tesvik bolgesindeyse, des-
tek oraniniz yiizde 70’e ¢ikiyor.
Hatta hem firmanin merkezi
4’{incii, 5’inci veya 6°nc1 tesvik

bolgesindeyse, hem de hedef
veya Oncelikli iilkelerden bi-
rinde tanitim yapiyorsaniz oran
yiizde 80’e yiikseliyor. Tanitim
yapilacak iilkede marka tescil
basvurusu ve tanitim 6deme-
sini yapmak, 6demeden sonra
alt1 ay icerisinde bagli olunan
ihracat birligine basvurup yurt
diginda diizenlenen belgeleri
ticaret miisavirine onaylatarak
destege kavusuluyor.
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DESTEK

PAZARLAMA DESTEGi
ALMAK iSTIYORUM

“Satis kurallar1 ve uygulamala-
rin1 dgrenmek istiyorum” diyen
ihracatcilar bu destek sizin
i¢in! Belirli bir pazar ya da sek-
tor hakkinda ayrintili bilgiye
ihtiyaciniz oldugunu diisiinii-
yorsaniz, yetkin danismanlarin
hazirladig1 raporlar isinize
oldukga yarayacak. Bu destegin
getirisi nedir diye diisiinler

icin soyle ozetleyebiliriz: Bir
yil igerisinde istediginiz kadar
rapor hazirlatabilir, hazir rapor-

lar1 satin alabilirsiniz. Kolay
Destek, bu harcamalarimizin
yiizde 60°1n1, 200 bin dolara
kadar karsiliyor. Ustelik bu
200 bin dolarlik biit¢e her y1l
sizin i¢in yenileniyor. Ayrica
bu destek ihracat igin faali-
yet planlarinizi olustururken,
pazarlari, hedef bolgeleri ve
sektorleri hakkindaki en giincel
ve kapsamli bilgileri, en dogru
kaynaktan alabilme imkani
sunuyor.

STANDARTLARA UYGUNLUK

DESTEGi ALMAK iSTiYORUM

Can giivenligine uygunluk,
ihracat i¢in zorunlu kalite ve
giivenlik belgeleri, sertifikalar,
tarim Uriinlerinde analiz ve test
raporlarinda destege mi ihtiya-
ciniz var? Thracat¢iya zorunlu
tutulan belgeler i¢in yapilan
harcamalarda Bakanlik yaniniz-
da. Kolay Destek kapsaminda
standartlara, can giivenliginize
ve kalitenize iliskin belgelerin

Ur-Ge destegi, sektorel ticaret
ve alim heyeti destekleri bu
kapsama giriyor. Kolay Destek
sayesinde, sirketinizden heyete
katilan iki kisinin masraflarmin
yiizde 50’sini Ticaret Bakanlig1
karsiliyor. Hedef ve 6ncelikli
iilkelere giden heyetteyseniz, bu
destek yiizde 60’a ¢ikiyor. Adi
sirket degil ve ekonomi sinifi
biletle ugmay1 sorun yapma-
yan bir ihracatgiysaniz, sadece
is birligi kurulusuna gereken

yani sira tarim test ve analizle-
riniz i¢in yapacaginiz harca-
malarda destek olunuyor. Bu
kapsamda, miisterilerin talep
ettigi ve satiginin gergeklesti-
rilmesinin i¢in zorunlu oldugu;
kalite, can, mal giivenligine
iliskin belgeleri almaya yonelik
giderlerde harcamalarin yiizde
50’si, yilda 250 bin dolara
kadar karsilaniyor.

evraklari teslim etmeniz yeterli.
Sektorel ticaret heyetini is birli-
8i kurulusu diizenliyor, heyetle
ilgili tiim 6deme ve organi-
zasyon islemlerini organizator
kurum yiiriitiiyor. Destek i¢in
izlenilen yol ise sdyle: Oncelik-
le sektorel ticari heyet ¢agri-
larimni takip ediniz ve isbirligi
kurulusuna basvurunuz, seyahat
edip binis kartinizi da sakladik-
tan sonra, paranizi kolayca geri
alabilirsiniz.

Q
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Uriin tasarimeist, mithendis ve
istihdam giderleri, makine yazi-
lim giderleri, is seyahati giderle-
ri ve web sitesi liyeligine iliskin
giderlerin destegi bu baslik
altina giriyor. Uriiniiniiziin ka-
litesine giiveniyor, ancak farkli
bir seyler yapip onu gelistirmek,
degerini artirmak istiyorsaniz,
Kolay Destek sizin i¢in devrede.
Bakanlik, tiriin gelistirme
kapasiteni artirmak, iirtinlerinizi
farklilagtirmak ve tasarim degeri
yiiksek trtinler tiretebilmek
adina gelistireceginiz projeler
icin 1 milyon dolarn tistiinde
destek veriyor. Moda tasari-

.1 veya endiistriyel tasarim
alanlarinda proje stiresince;
tasarimci, modelist ve mithendis
briit maaslarmimn ytizde 50’si, 1
milyon dolara kadar veriliyor.
Alet, techizat, malzeme ve

i -

yazilim harcamalarinin yiizde
50’si, 250 bin dolara kadar
karsilantyor. Tasarimecinin proje
icin yurt digina gergeklestirecegi
seyahat masraflar1 ve web sitesi
iiyeliklerinin ytizde 50’si, 150
bin dolara kadar ddeniyor. Bir
projenizle bagvurabileceginiz
bu destegi istediginiz kadar
tasarimel ya da miihendis igin
alabilirsiniz. Isterseniz bunlarin
iki tanesi de yabanci uyruklu
olabilir. Ayrica ti¢ yillik projeniz
boyunca da destek alabilirsiniz.
Hatta bu destegin 5 yila ¢ikma
imkant da bulunuyor.
Yapmaniz gereken, projenizi
hazirlayarak Bakanliga basvur-
maniz ve inceleme sonrasinda
destek kapsamina alininca
harcamalarinizi yapip belgele-
rinizi tiyesi oldugunuz ihracatgi
birligine gétiirmeniz.

KURESEL FIRMALARLA

CALISMAK ISTIYORUM

Sadece ihracat yapmak degil,
bu ihracati en biiyiik aktorlere
gergeklestirerek global pazar-
daki goriintirliiglinii saglamlas-
tirmak isteyen firmalar, Kolay
Destek ile hedeflerine ulastyor.
Bakanlik, kiiresel firmalara

mal satmak i¢in gerekli tiretim
standartlarini ihracatgilarin
karsilamasi amactyla, 1 milyon
dolarlik destek sagliyor. Mal
satmak tizere oldugunuz kiiresel
bir firmanin sizden istedigi iiriin

standard1, yeni makine almanizi,
yeni yazilimlar kurmanizi, kali-
tesini gosteren belgeler almanizi
gerektiriyorsa, iste bu masrafla-
rin yiizde 50’si 1 milyon dolara
kadar karsilaniyor. “Misterime
uygun kredi istiyorum” diyenler
icin de destek var. Bakanlik ve
Tiirk Eximbank ortakligiyla,
yatirim mali ihracatinda OECD
tarafindan belirlenen ulusla-
rarasi en diisiik faiz oraniyla
(referans ticari faiz orani) ulus-
lararasi rekabette bir adim 6ne
gecebilirsiniz. Thracatginin yurt
digindaki miisteri alim glictinii
kuvvetlendirmek adina Bakanlik
tarafindan sunulan Kolay Des-
tek ile firmalarin yurt digindaki
miisterilerine uygun kosullarda
finansman saglantyor. Oncelikle
yapmaniz gereken, miisteri ve
ihracat isleminin detaylariyla
birlikte Eximbank’a bagvurarak
Bakanlign alic1 kredisi deste-
ginden yararlanmak istediginizi
belirtmek oluyor.
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Ozmeri¢ Orme Faruk Baydur:

ALLAH DUSMANIMIN
ISINI BOZMASIN

Ozmeri¢ Orme’nin Sahibi Faruk Baydur son iki sene icerisinde dev
firmalarin battigini ve fasonculugun itibari kalmadigini séylUyor. Baydar
‘Herkes uyum igerisinde galismali. Elektrik faturalari gergekten belimizi
bUkuUyor. Déviz aldi gitti. Hepimizin paraya ihtiyaci var, bu yozden Allah
dosmanimin igini bozmasin’ diye konusuyor.

Meslekteki
gecmisinizden
kisaca bahseder
misiniz?

57 senedir bu meslegin igeri-
sindeyim. 12 yasinda doku-
mada masuraci ¢iragi olarak
ise basladim. Ug y1l sonra
¢Ozglici oldum. 1967 yilinda
Zeytinburnu’nda kurulan Ko-
nak Tiil Perde’de ¢ozgiicli ola-
rak ise girdim. 1970°de askere
gittim. 74’de dondigliimde
ormeye basladim. Konak Tiil
Perde’nin sahibi damadina
o6rme makinalart satin almaist.
Benim diigiiniimi yapmuislar-
d1 ve onlara bir vefa borcum
vardi. O zaman beni yanina
cagirdi. Ayyildiz’a daha yeni
girmistim. Durumu Ayyildiz’a
anlattim anlayisla karsiladilar.
Hatta patronlardan birisi bu
isi 6grenemeyecegimi soyledi.
Bir ay gece vardiyasinda
calistim ve isi 6grendim. Bir
yil igerisinde ustabast oldum.
92’nin Martinda emekli ol-
dum. 90 yilinin Kasim ayinda
da kendi sirketimi kurdum.
Meslegimizin en verimli
yillar1 80°1i yillardi. O yillarda
tekstil agirlikli olarak Musevi
vatandaglarimizin elindeydi.
Kendi igimi kurdugumda
gelen Yahudi tekstilciler,

sag olsunlar ‘Hayirli olsun’
diyerek ¢gekmeceme para atti.
Onlarin sayesinde kendi igimi
kurdum. Bir Tiirk firmast olan
Atakan Yazgan 10 milyon TL
yardim etti. Ben onlara hig bir
karsilik beklemeden ustaliga
gidiyordum, onlar da bunun
altinda kalmadilar. Benim
rahmetli ustam 12 yasinda

ise basladigimda haftada iki
glin beni evime saltyordu.
Geri kalan giinler onun evinde
yatip kalkiyordum. Her seyi
ondan 6grendim. Bir de Jarse
Orme’den Yaso vardi. Teksti-
lin biitlin inceliklerini ondan
6grendim. Sonra Biilent Ko-
ken agabeyimiz vardi. Mus-
tafa Nadir agabeyimiz vardi.
Bunlardan hem insanligi hem
de sanat1 6grendim. Ama ben
hicbir seyden ¢ekinmiyordum.
Bir sey kafama takildigi anda
gidip soruyordum. Rahmetli
Yaso’nu bir lafi vardi. ‘Faruk
kendine ne kadar giivenirsen
giiven, yanindaki acemiye
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dahi danisacaksin. Senin
goziinden kagani o acemi de-
digin adam gortir, seni uyarir’
derdi. Yasayanlara Allah uzun
Omiirler versin, dlenlere de
Allah rahmet eylesin. Hepsin-

den cok giizel seyler 6grendik.

Bugiine geldigimizde
sektorii nasil
goriiyorsunuz?

Ben torunlarimi bu ise
sokmadim ¢iinkii bir gelecek
gormiilyorum. Devlet tekstile
sahip ¢ikmiyor. Ceklerimiz
geri doniiyor, hakkini araya-
miyorsun. Biiytikler kon-
kordato ilan ediyorlar, elin
kolun baglantyor. Ustelik biz
is¢ilik yapiyoruz, emegimizi
gbziimiiziin nurunu bu ise
koyuyoruz. Bir nevi onlarin
hamalligin1 yapiyoruz. Oglum
50 yasinda gozliiksiiz gore-
memeye bagladi. Ben gecen
yil katarakt ameliyati oldum.
Bu kadar emek verdik ama
emegimizin karsiligimi alami-
yoruz. Fason yapiyoruz ama
paramizi piyasadan toplaya-
miyoruz. Dovizdeki artislar-
dan, elektrik zamlarindan en
¢ok biz etkileniyoruz. Igeride

el on e UERET = Bende 4 tane Jumbargo,

7 tane Orizo, 5 tane Tiyang, 3 tane Pilotelli, 3
tane de Kenyung var. Havlunun her kalemini
yapan makinem var. islerimiz Mayis gibi hizlanir,
Kasim ayina kadar bir yogunluk olur, iglerimizin
azaldigi dénemde ise hep numune hazirlariz.
Bilgisayarimizda hi¢ yoksa 2 bin adet desenimiz

vardir.

bizim agzimizin i¢ine bakan
20 tane ¢alisanimiz var. 2018
yilinda batik oranimiz artt.
Adam geliyor ben battim di-
yor. Ne diyebilirsin ki? Allah
diismanimin igini bozmasin.
Ben miisterilerimi hig ziyaret
etmem, ¢ilinkii hep dedikodu
yapiliyor, ‘Filancanin ¢eki
geri donmiis’ deniyor. Allah
kimsenin igini bozmasin.

Giderlerinizde yasanan
artiglar son bir yilda ne
diizeyde?

Igne ve yag dovize endeksli.
Yag yiizde 80, igne yiizde 100
artt1. Gegen sene 20 makine
calisiyordu, ayda 16 bin TL

yapan en deneyimli isletmelerinden birisne sahip.

elektrik faturasi 6dityordum.
Simdi 12 makine ¢alistyor 18
bin TL elektrik paras1 6dii-
yorum. Ben her sene yedinci
ayda calisanlarima ytizde 10
zam yaptyorum. 2004’ten
evvel alt1 ayda bir zam yapi-
yordum ve dini bayramlarda
yarim maas ikramiye veriyor-
dum. Bende hala 20 senelik
adam var. Muhasebecim 24
yildir yanimda. Artik ¢alisan
Tiirk de bulamiyoruz. Su
anda 5 Afgan, 5 Suriyeli var
yanimda. Toplam 23 kisiyiz.
Tekstil Tiirkiye’de bitmez,
bu bir gercek. Ama maalesef
Tiirkiye’de kimse beraber
hareket etmiyor. Herkes

Faruk Baydur, calisma arkadaslari, Avni Baydur, ismail Celik ve Selim Celik ile birlikte érmenin haviu dalinda Uretim

birbirinin kuyusunu kaziyor.
Fikri Baskan bundan birkag
yil dnce fason fiyatlarinin
olusturulmasinda benden de
yardim istedi. Listeyi hazirla-
dik ama kimse riayet etmedi.
Bir liralik fasona, ‘Ben 60
kurusa yaparim’ diyenler
siraya girdi. Insanlar calisa
calisa batryor. Tiim maliyetler
son bir yilda iki kat artarken
ben fason fiyatlarima yiizde
30 civarinda zam yapabildim,
ona da itiraz eden var. Adam
200 bin TL verip ipligi pesin
aliyor, benimle 10 kurusun
hesabin1 yapiyor. Fasonculuk
hamalliktir, emektir, g6z nu-
rudur. Miisterime gidiyorum,
diyelim ki 3 TL fason yaz-
migim, miisterim karsi tarafa
maliyet ¢ikarirken bir baki-
yorum is¢iligi 10 TL yaziyor.
Bana 50 kurusun hesabini
yaparken, karsiya is¢ilige 7
TL fazla yaziyor. Sebebini
sordugumda ‘Bende risk var’
diyor. Peki bende risk yok
mu? Mal1 sakat ¢ikinca bana
reklamasyon yazmiyor mu?
2018’de 70 bin TL’ye yakin
dekont yedim, is¢ilik hatasiy-
d1 kabul ettim. Karsiliginda
mal yaptim verdim, ddestik.
Sonugta adam sana malini
teslim ediyor, elbette ki sahip
¢ikacaksin.

60 y1ldir bu isi yapan bir
duayen olarak bugiin ile
gecmisi kiyasladigimizda
mesleginizde neler
degisti?

Isi bilen bilmeyen bu ise girdi.
Fasoncunun itibar1 kalmadi.
Ben hancryim, sen yolcusun.
Giiniin birinde hepsinin bana
isi diisecek. Konusurken 15
gilinde bir 6demeyi kabul eder-
ler, is 6demeye geldiginde {i¢
ayin ardindan bana 5 aylik ¢ek
vermeye kalkarlar. Ben artik
piyasaya ¢ikmryorum ama her
sabah 7’de isimin basindayim.

Devletten beklentileriniz
neler? Size siparis

veren firmalardan
beklentileriniz neler?

Su iki sene icerisinde dev
firmalar batti. Herkes uyum
icerisinde ¢alismali. Elektrik
faturalar1 gergekten belimizi
biikiiyor. Doviz aldi gitti.
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2008’da dovizle borglanarak
makime aldim. Aldigimda
dolar 4,2 TL’ydi, bir ara 7’ye
¢iktt. Yag ve igne de dovize
endeksli. Bunu getiren adam
da hakli, o da dovizle satin
aliyor. Mesela ben makinemi
miimessillerden satin aldim.
Allah razi olsun bes aydir
beni idare ediyorlar. Bu ay
daha yeni bir 6deme yapabil-
dim. Bizde her sey evrakla
doniiyor. Kimsede nakit yok
ki. Nakdi olan da parasini d6-
vize yatirmig. Gegen sene bir
ormeci arkadasin 6demesini
almaya gitmistim. Adam 6de-
mesini yapmiyor. ‘Ben keriz
miyim dolar bozdurup sana
6deme yapayim’ demis. Lafa
bak. Biz keriz miyiz Tiirk
parastyla sana ig yapiyoruz?
Dolar ¢ikiyor diye parasini
bozdurmuyor; senin isciligi-
nin, emeginin parasini 6demi-
yor. Béyle sagmalik olur mu?
Insallah iyi olacak. Piyasadan
pislikler yavas yavas temizle-
niyor. Umuyorum ki yakinda
giizel olacak.

Makine parkurunuzdan
da biraz bahseder
misiniz?

Ben hep havlu tirettim. Bende
4 tane Jumbargo, 7 tane
Orizo, 5 tane Tiyang, 3 tane
Pilotelli, 3 tane de Kenyung
var. Havlunun her kalemini
yapan makinem var. Islerimiz
Maysis gibi hizlanir, Kasim
ayina kadar bir yogunluk olur,
islerimizin azaldig1 donemde
ise hep numune hazirlariz.
Bilgisayarimizda hi¢ yoksa

2 bin adet desenimiz vardir.
Siparisler geldiginde hepsi
iist iste gelir. Su anda giinde
ii¢ vardiya calistyoruz mal
yetistirmek icin. Ben de is¢i-
likten geldigim igin islerimiz

azaldiginda c¢alisanlarimi
iicretsiz izine yollamam,

is¢i cikarmam. Ug diirt giin
gecikmeli de olsa maaslarini

| Fikri Buskan‘a kimse bir laf edemez. ERLTTP
kadar iginin gucunUn arasinda senin benim
derdimle ugrasiyor. Bu isi ondan da daha iyi
yapabilecek bir kimseyi hayal edemiyorum. Son
kongrede bir daha yapmayacagim dedi. Fakat
Fikri Bagkan’in yerine gelebilecek, o kalitede bir

baskan dosinemiyorum.

alirlar. Isciligin ne oldugunu
benden iyi kimse bilemez.
Ben iscilik yaptigimda cumar-
tesi glinleri haftaligimi alir
almaz bakkalin veresiyesini
o0demeye gidiyordum. Onlarin
da ¢oluk ¢cocugu var, onlar da
emeklerini ortaya koyuyorlar,
onlar da bu emegin karsiligini
alacaklar.

Son olarak ORSAD’1n
calismalarnyla ilgili neler
soylemek istersiniz?

Fikri Bagkan’a kimse bir

laf edemez. Adam bu kadar
isinin giiclinlin arasinda senin

benim derdimle ugrasiyor.

Bu isi ondan da daha iyi
yapabilecek bir kimseyi hayal
edemiyorum. Son kongrede
bir daha yapmayacagim dedi.
Fakat Fikri Bagkan’in yerine
gelebilecek, o kalitede bir bas-
kan diigtinemiyorum. Ismail
Giille de Tiirkiye Ihracatgilar
Meclisi’nin baskan1 oldu.
Onlarin hepsi benim elimde
biiytidii. Kendi isimi kurdu-
gum donemde rahmetli baba-
lar1 bana ¢ok yardimci oldu.
Bana iki tane makine hediye
etti o zaman. Onlarin da yolu
agik olsun.
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MAKALE

ORSAD'IN kurulus asamasindan bu yana
hizmet veren kurucu baskanlarimiza ve
yoneticilerimize gonulden tesekkUr ediyorum,
dlenlere Allah’tan rahmet diliyor, kalanlara da
saglik ve sihhat diliyorum. Uyelerimizin her
birisinin ¢ok degerli oldugunu altini snemli
gizmek istiyorum.

ORSAD ¢ok guzel bir olusum. Cok uyumlu bir
yonetime sahip oldugumuzu ve arkadaglari-
mizin tamaminin samimi ve iyi niyetli oldu-
gunu dusunuyorum. Bu sure zarfinda gesitli
etkinlikler yapmaya basladik. Bu calismalar
Uyelerimizin gerek dergimizde, gerek sosyal
medyada gerekse dernegdimizin internet site-
sinde takip edebilmesi mumkon. Dernegdimizin
en onemli calismalarinin basinda da ORME
DUNYASI dergimiz bulunmakta. Yazil basinin
cok 6nemli oldugunu dusunuyorum. GUNKU
s6z ucup gidiyor ama yazi kaliyor. Uyelerimiz
dergimizi okumaktan gekinmesinler, okusun-
lar. Mutlaka bos vaktimiz var. Lutfen dergimizi
acip okuyun. Gerek dergimize roportaj ve-
renler, gerek diger yerlerden yapilan alintilar,
gerekse sektorumuzun duayenlerinin fikirleri
inanin gok 6nemli. Bunlar takip ettigimizde
inanin mutlaka bize fayda saglayacak bir
seyler buluyoruz. Gegmiste katildigim ORSAD
seminerlerinden gok etkilendim. BugUnlere
gelmemde o seminerlerde 6grendigim seylerin
buyuk etkisi bulunmakta. Bizler bu meslegdin
egitimini alarak gelmedigimiz icin mutlaka
6grenecek bir seyler var. 0 seminerde bir
konusmacinin tek kalem Uzerinde markalas-
mak, her dalda hitap etmek yerine bir dalda
basaril olmak ve bu basariyr surdurulebilir
kilmak ve bunun da nihayetinde daha kalicl
ve kaliteli bir hizmet tarzi olusturmak konu-
sunda gok degerli bilgiler edinmistim ve bunu
meslek hayatima uygulayarak basarili oldum.
Uyelerimizin mutlak surette bu seminerlere

UYELERIMIZDEN

ORME DUNYASI DERGIMIZI
OKUMALARINI RiCA EDIYORUM

Mahir Macit
ORSAD Genel Sekreteri
mahirmacit58@hotmail.com

katimalarini rica ediyorum. Bildikleri bir konu

dahi olsa, belki bir detay ilgilerini gekecek ve
bu sayede mesleklerinde bir fark yaratmalari
muUmkUn olacaktir.

Orme sanayisine teknik anlamda destek
veren, ancak kiyida kosede kalmis, unu-
tulmus degerlerimiz de var. Bu kigiler bizim
kahramanlarimiz. Makinelerimizde bir ariza
meydana geldiginde onlara kosuyoruz. Bizlerin
bu imalater kardeslerimize destek ve deder
vermemiz lazim, bunlarin da kendilerini ifade
etmeleri lazim. Bunun ilk ¢rnegini de dergimizin
bu sayisinda Torteks’tan Mustafa Bayraktar ile
baslatiyoruz. Bundan sonra surekli olarak her
sayimizda 6rme sanayisine destek veren bu
degerli kardeslerimizi okurlarimizla bulustur-
may! hedefliyoruz. Bu insanlar érme sanayisi-
nin gizli kahramanlaridir ve ilgiyi hak etmek-
tedirler. Bu arkadaslarimizi desteklememiz

ve onlarin fikir ve goruslerini ORME DUNYASI
dergimize tasimamiz lazim.

Uyelerimizin dernegimize sahip cikmasini, yap-
mig oldugumuz etkinliklere katiimasini ve bun-
lart sorgulamasini gok onemsiyorum. ORSAD'!

onemsemelerini, bizlerin gunun sonunda
onlarin ¢ikartigin mucadele ettigimizi unutma-
malariniistiyorum. Her bir Gyemizin gok degerli
olduguna inaniyorum. Gerek istihdam, gerekse
katma de@er anlaminda Ulkemizin gelisimine
buyUk katkilar sagladidina inanryorum. Eger
Uyelerimiz aidatlarini duzenli olarak ¢der ve
dernegimizi sahiplenirse, sesimizi gok daha
guelU duyurabilecegdimizi vurgulamak isti-
yorum. ORSAD Yonetim Kurulu Uyeleri olarak
var gucumozle galigiyoruz. lyi, samimi ve
duyarli bir yonetimimiz var. ‘Ben kendimi ifade
edemiyorum, dergimiz bize neden réportaja
gelmiyor’ diyen Uyelerimizden bu tip sikayetle-
rini dernegimize telefon agarak iletmelerini rica
ediyorum. Mutlak surette kendilerine donUs
yapllacaktr. Su ana kadar dergimize roportaj
veren tum érmegcilerimizin géruslerini de bir
araya getirerek Gnumuzdeki gunlerde bir rapor
olusturmak da istiyoruz. Dergimiz 100. Sayisina
yaklasmakta. Bunun da gok énemli oldugunu
dUsunUyorum. Her tUrlu elestiriye agigiz ancak
sivil toplum orgutlerinin gucUnun bir sinirnin
oldugunun bilinmesi lazim. Uyelerimizin fiil
destegiyle kamuoyu 6nunde gucumuzu artira-
cagini vurgulamamiz gerekir.

OnumUzde secimsiz bir donem var. Ormeci-
lerimizin de bir organize bolgesinde bir araya
gelmek gibi uzun yillardir dile getirdikleri ortak
bir hayalleri var. icraata gecmeden Uyelerimize
hayal vaat etmek istemem ama bunu sagla-
mayi gok arzu ediyoruz. Uyelerimiz dernegimi-
zin etkinliklerine katiimi maksimum duzeyde
saglanir ise bu durum bizlerin etki alanini da
genisletecektir. Bin adet Uyemiz etkinliklerimi-
ze gelip ORSAD’a sahip ¢iktgi gun, bizler de
onlar igin daha kapsamirislere imza atabilir
hale gelebilecegiz. Bu gergevede Uyelerimizin
dernegimizin etkinliklerine icabeti buyuk énem
tasimaktadir.
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RUSYA ILE TICARET
25 MILYAR DOLARI ASTI

2020 yilinda dunyanin en buyuk 5. ekonomisi haline gelecek olan Rusya ile TUrkiye’nin ticaret
hacmi her gegen gun artiyor. TOrkiye, Rusya’nin ithalat yaptig Olkeler arasinda 3 yilda 10 basamak
yUkselerek 12. siraya yerlesti. Ticaret hacmi ise 25 milyar dolari asti.

17 milyon kilometre-
kareyi asan alani ile
diinyani en biyiik
yiizélgiimiine sahip tilkesi

olan Rusya, SSCB’nin dagil-
masindan buna oldukga inisli
¢ikislt bir performans sergili-
yor. Temel ihra¢ maddesi olan
petroliin fiyatina bagl yasanan
gelismelere ek olarak, hinterlan-
d1 kabul ettigi tilkelerle yasadig
ikili problemler, iilke ekono-

misinin seyrinde belirleyici
oluyor. Bunun son 6rnegi 2014
yilindaki Kirim miidahalesinin
ardindan baslayan uluslar arasi
yaptirimlar ve petrol fiyatlarmin
gerilemesi ile yasandi. Diisen
petrol fiyatlar1 ve hizli sermaye
c¢ikislari rublenin devaliiasyo-
nuna sebep olurken, enflasyon
yiikselise gecti ve hanehalki
tiketimi onemli dl¢lide geriledi.
Ekonomik durgunlugun bas

gosterdigi 2015 yilinda tilkenin
para birimi ruble ytlizde 20 daha
deger kaybetti. 2015 yilindaki
yiizde 3,7’lik ekonomik daral-
may1 2016°daki yiizde 0,6’lik
kiiciilme takip etti. Ancak 2017
ve 2018 yillarinda petrol fiyatla-
rinin yeniden yiikselise gegme-
siyle toparlanma siirecine giren
Rusya ekonomisi, 2017°deki
yiizde 1,6 oranindaki biiyiime-
nin ardindan gegen yil da yiizde

2,3 biiyiime gosterdi. Boylelikle, -
Rus ekonomisi yiizde 3,7 biiyii- .

diigii 2012 yilindan bu yana en
iyi performansini gerceklestir-
mis oldu.

2019 biiyiime

beklentisi diisiik
2019 y1li i¢in Rusya Merkez
Bankasi’nin GSYH biiyiime
beklentisi yiizde 1,5-2, Gaydar
Enstitiisi’niin beklentisi yilizde
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RUSYA iLE
TICARETIN

PUF NOKTALARI

Rusyada isletmelerin
odalara kayit mecburiyeti
bulunmuyor. Bu nedenle
firma guvenilirligi
konusunda buyUk
firmalar harig kisisel
gorusler 6nem kazaniyor.

Takip hukukunun etkin
olmamasi nedeniyle
alacak tahsilinin
sorun olabildigi Ulkede
mal bedelini garanti
altina alacak 6deme
sistemlerine agirlik
verilmeli.

Rus tUccarlar yabancl
firmalarin temsilcilik

ya da deposunun olup
olmamasina énem
veriyor. KOBI niteligindeki

isletmeler depolardan
mal teminini tercih ediyor.

Uluslararasi ticaret
takvimlerinde belirtimese
de, resmi tatil gunlerinin
hafta sonuna denk
gelmesi durumunda
takip eden ilk isgunu tatil
olacagini unutmamall.

Rusya’da sirket genel
muUdurlerinin yetkileri ok
genis. Ulkede firma kuran
Turk girisimcilerin bunu
dikkate almasi énem arz
ediyor.

1,5-1,8 ve Uluslar aras1 Para
Fonu IMF’in beklentisi ise
yiizde 1,5 seviyesinde. Rusya
Ekonomik Kalkinma Bakanlig
2024 yilina gelindiginde tilke
ekonomisinin yilda ytlizde 3
biiylime temposunu yakalaya-
cagmi ongorityor. Cok uluslu
Standard Chartered bankasinin
yayinladigi uzun vadeli biiyiime
tahminlerine gore de 2020
yilinda Rusya’nin Almanya ve
Ingiltere’yi geride birakarak
diinyanm en biiyiik 5. ekonomisi
haline gelmesi bekleniyor.

Ote yandan, iilkenin dnde gelen
ekonomik diistince kuruluslarin-
dan “Yiiksek Ekonomi Okulu”,
biiylimenin bu y1l ylizde 1,3’¢
gerileyecegini ancak sonrasinda
2020’de yiizde 1,6, 2021°de

ise yiizde 1,9’a yiikselecegini
acikladi. Rusya ekonomisi i¢in
baslica olumsuz faktorleri, pet-
rol fiyatlarinin diismesi, ihracat
artiginin azalmasi, Bati’nin
yaptirimlarina adaptasyon
stireci, stirekli biitge kurallarinin
uygulanmasi ve vergi yiikiiniin
artmasi olarak agiklayan Yiiksek
Ekonomi Okulunun tahminine
gore, 2018 yilinda 71 dolar olan
ortalama Brent petrol varil fiyat:
2021 yilinda 63 dolara gerile-
yecek.

iki iilke ticareti

yeniden yiikseliste

SSCB doneminden bu yana
Tiirkiye’nin 6nemli bir ticaret
ortagl konumunda olan Rusya
ile ticari iligkiler cografi yakinli-
gin yant sira birbirini tamamla-
yan ekonomiler olmasi agisin-
dan da konjonktiirel gelismeler
disinda siirekli ilerleme kaydedi-
yor. Rusya ile 2012 yilinda
yakalanan 33,3 milyar dolarlik
ticaret hacmi2013’te 32, 2014°te
31,2 milyar dolara geriledikten
sonra 2015 ve 2017 yillarinda
sert bir diisiis yasadi. 2015°te
yaklasik 24 milyar dolar olarak
gergeklesen ticaret, 2016’da son
10 y1lin en diisiik seviyesi olan
17 milyar dolara distii. Ancak
iki tilkenin de iyi niyetli cabalari
ile ticaretin yeniden canlandiril-
masina yonelik girisimler mey-
velerini verdi ve 2017 yilinda
Tiirkiye’nin Rusya’ya ihracati
2,7 milyar dolar, Rusya’dan
ithalati ise yaklasik 19,5 milyar
dolar seviyesinde oldu. 2018 yili

A,

FETrrn

Temmuz ayinda Yekaterinburg sehrinde duzenlenecek X. INNOPROM
Fuariile eszamanli olarak T.C. Cumhurbaskani Recep Tayyip Erdogan’in
tesrifleriyle TUrkiye-Rusya Is Forumu dizenlenmesi planlaniyor.

2019 TURKIYE
RUSYA KULTUR
VE TURIZM
YILI

Turkiye Cumhurbaskan
Recep Tayyip Erdogan
ve Rusya Devlet

Baskani Viadimir

Putin baskanliginda
Moskova’da duzenlenen
TUrkiye-Rusya Ust
DUzey Ishirligi Konseyi
Toplantis’nda her iki
Ulkenin kultur bakanlar
tarafindan #2019 Torkiye-
Rusya Karsilikli Koltor

ve Turizm Yl Niyet
Bildirgesi” imzalandi.
KUltur ve Turizm Yil'nin
resmi acllisl Moskova/daki
BUyuUk Tiyatro’da “Truva”
operastyla yapilacak.
Cumhurbaskani Erdogan
ile Rusya Lideri Putin’in
de katimasinin beklendigi
etkinligin tarihi 8 Nisan.
KUOltur ve Turizm yili
kapsamindaki énemli
etkinliklerden biri de UnlU
sarkici Tarkan’in Kazan
ve Moskova'da verecegi
konserler olacak.

sonu ikili ticaret rakamlarina
gore Tiirkiye’nin Rusya’ya ihra-
cat1 3,4 milyar dolar, ithalatimiz
ise 22,3 milyar dolar seviyesin-
de olup toplam ticaret hacmi
yaklasik 25,7 milyar dolar
seviyesine ulasti.

Hedef 100 milyar dolar
Ticaret hacmini gelecek donem-
de 100 milyar dolara ¢ikarmay1
hedefleyen iki iilke, bu amagla
mevcut potansiyeli agiga ¢ika-
rak ve potansiyeli daha gelistire-
cek etkinliklere agirlik vermeyi
planliyor. 2018 yilinin Aralik
ayinda Tiirkiye ve Rusya’nin
ilgili bakanlik ve kurum temsil-
cilerinin katilimiyla Ankara’da
gergeklestirilen Sanayi Calisma
Grubu Toplantisinda 6niimiiz-
deki Temmuz ayinda Yekaterin-
burg sehrinde diizenlenecek olan
X. INNOPROM Uluslararas1
Sanayi Fuari’na Tiirkiye’nin
milli katilim organizasyonunun
diizenlenmesi konusunda muta-
bik kalinmist1. Fuarla eszamanl
olarak T.C. Cumhurbaskan1 Re-
cep Tayyip Erdogan’m tegrifle-
riyle Tiirkiye- Rusya Is Forumu
diizenlenmesi de planlantyor.
Rusya Federasyonu’nun ithala-
tinda tiiketim mallarinin agirhg
devam ettigi siirece iilkemiz
menseli tiiketim mallarina bu
pazarda ihtiya¢ duyulmasi
kaginilmaz goriiniiyor. Ayrica
Tiirkiye menseli tiriinler Rusya
pazarinda fiyat ve kalite olarak
da rakiplerine gore avantajl
konumda bulunuyor.
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IHRACATIN KALDIRACI:
RE-EXPORT

168 milyar dolarla 2018 yilinda Cumhuriyet tarihi rekoru kiran ihracati daha hizli artirmanin yolu re-
export’u geligtirmekten gegiyor. Bunun iginse girketlerin bilgilendirilmesi sart...

2017 yilinda 17,7
trilyon dolara ulasan
kiiresel ihracat hac-
minin, 2018’de Diinya Ticaret
Orgiitii’niin tahminlerine gore
yiizde 4,4 artmasi bekleniyor.
Tiirkiye ise 2018 yilinda diinya
ortalamasinin tizerinde yilizde
7,1 artigla ulastig1 168,1 milyar
dolarlik ihracat rakamiyla Cum-
huriyet tarihinin en yiiksek ihra-
cat oranina ulasti. Yasanan i¢ ve
dis sorunlarla jeopolitik risklere

ragmen ihracatta basarilt bir
performans sergileyen Tiirkiye,
diinya ihracat pastasindan yak-
lagik yiizde 1 pay aliyor. Bunu
artirmanin yolu ise re-export’tan
gegiyor.

“Transit ticaret’ olarak da adlan-
dirilan re-export’ta Tiirkiye nin
ne kadar bir hacme sahip oldugu
istatistiklere yansitilmadigi igin
bilinmiyor. Ancak ihracatgilar
bu rakamin birka¢ milyar dolar-
la sinirl oldugunu ifade ediyor.

Vergi avantaji sunuyor
Yurt disindan alinan bir
malin, higbir igleme tabi
tutulmadan baska bir iilkeye
satilmasina kisaca re-export
deniliyor. Bu mallar serbest
bolgelere de satilabildigi gibi,
ihracat ve ithalat hiikiim-
lerinden de muaf oluyor.
Vergi avantajlarinin yani sira,
herhangi bir imalat siirecinin
de olmayis1 re-export’u cazip
kiliyor. Diinya genelinde tril-

yon dolarlar1 bulan re-export
ticareti, islemin yapildig:
iilkeye milyarlarca dolarlik
kar sagliyor.

Diinyada re-export denilince
ilk akla gelen iilkeler Birle-
sik Arap Emirlikleri (BAE),
Hong Kong, Singapur ve
Hollanda... Belgika, Almanya
ve Amerika Birlesik Devletle-
ri de ihracatinin en az ylizde
10’unu re-export seklinde
gergeklestiriyor.
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Avrupa’da lider Hollanda
Avrupa’da en fazla re-export
gerceklestiren tilke olan
Hollanda, 2017 yilinda 651,63
milyar dolarlik ihracat yapa-
rak, toplam ihracatinin yari-
sindan fazlasini re-export’tan
sagladi. Cok degil, 1996

yilinda re-export Hollanda’nin

toplam ihracatinin ancak
ylizde 26’°sin1 olusturuyordu.
2010’da yiizde 44°¢ ¢ikan
bu rakam giiniimiizde ytlizde
50’yi agsmis durumda.

DOnyanin en boyUk
re-export Ulkesi Hong
Kong, 2017 yilindaki
537,8 milyar dolarlk
toplam ihracatinin
488 milyar dolarini re-
export’tan

elde etti.

Re-export nedir?

Alis ve satis faturalari arasinda lehte fark esas olmak Uzere,
gercek veya tUzel kisi transit tacirince satin alinan yabancl

veya Turk menseli olup da yurt disina (serbest bolgeler dahil
olmak Uzere) satilimig mallarin, transit veya dogrudan, ithalat
rejimi hukUmlerine tabi olmaksizin, baska veya ayni Ulkeye
(serbest bolgeler dahil) satimasidir.

Hong Kong

diinyada bir numara
Diinyanin en biiyiik re-export
iilkesi olarak adlandirilan
Hong Kong, 2017 yilindaki
537,8 milyar dolarlik toplam
ihracatinin 488 milyar dolari-
n1 re-export’tan elde etti. Bir
diger Glineydogu Asya lilkesi
Singapur da ayn1 déonemde
yaptig1 397 milyar dolarlik
ihracatin 189 milyar dolarimi
re-export ile gerceklestirdi.
Ortadogu’daki en biiyiik re-
export noktasi olan BAE’de ise
2017’de 308,5 milyar dolarlik
toplam ihracatin 148,7 milyar
dolar1 re-export’tan geldi.

Dis ticaret uzmani yazar Sefik
Ergoniil’e gore Tirkiye re-
export’u yeterince bilmiyor.
Bu konuda net bir bilgi ek-
sikligi oldugunun altini ¢izen
Ergoniil, 6zellikle KOBI’lerin
bu durumda oldugunu belirtti.
Ergoniil, ihracatginin sabirlt
olmasi tavsiyesinde bulunuyor.

Ergoniil, “Bizim insanimiz
genellikle ‘ben paray1 alirim,
malimi dyle kapinin dniinde
teslim ederim’ hesabinda. Bu
sekilde re-export yapilmasi zor
goriliniiyor. Re-export’ta mua-
meleler ¢ok farkli ve uzmanlik
gerektiriyor.. Bir tarafta mali
alirken oraya paray1 6deye-
ceksiniz. Satarken bagka tarafa
paranizin aligini garanti ede-
ceksiniz. Bunun 6deme, teslim
sekilleri ile dokiimantasyonu
ciddi bir organizasyon ve dis
ticaret bilgisi gerektiriyor”
seklinde konusuyor.

Ucuz fiyatla

rekabet olmaz

KOBI’lerin ihracatta Cinlileri
fiyat kirdiklar1 igin bahane
ettiklerini anlatan Ergoniil,
soyle soyliiyor: “Bir deyim
yarattim: ‘Fiyatla rekabet, sonu
felaket!” Ucuzun her zaman bir
ucuzu vardir. Fiyatini ucuzla-
tarak satmaya calistyorsan sen

Hong Kong’un 488 milyar dolarlik

re-export ana mal gruplari
R T T

36,2
19,8
10,5
5,3
52
4,5
2,6
2,3
1,3
1,2
11

ismail GULLE

TIM Baskani

TIM Bagkani Ismail Giille transit ticaretin
yenilik anlaminda deginilmesi gereken
onemli bir konu oldugunu styledi. Mevcut
transit rejimde, transit ticareti kayit altina
almanin miimkin olmadigini, bu nedenle
bunun ithalat ve ihracat rakamlarinda g6-
rilemedigine deginen Giille, “Bu ytzden ilk
etapta transit ticaret istatistiklerinin ayrica
toplanmas igin Ticaret Bakanligimiz ile
calisma baslattik. Bu yeniliklerin 2019'da
hayata gegecedini 6ngoriyoruz” ifadelerini
kullandr.

komple yanlig yoldasin. Ucuz
fiyatla mal satilacaksa o zaman
Mercedes, BMW, Audi nasil
sattyor?”

Tiirkiye’nin biitiin diinyanin
‘hub’1 olabilecek konumda
oldugunu ifade eden Ergoniil,
ii¢ saatlik ugus mesafesinde
trilyon dolarlik ekonomilere

ve milyarlarca niifusa ulasila-
bildigini, ancak bunun bugiine
kadar yeterince kullanilama-
digimi sdyledi. Re-export igin
sermayenin de olmas1 gerekti-
gini dile getiren Ergoniil, ¢ali-
sanlarin birkag dil bilmelerinin
de sart oldugunu vurguladi.
Re-export’un potansiyelinin
sonsuz oldugunu belirten
Ergoniil, “Bir yerden alip
baska yere satiyorsunuz. Biitlin
diinyanin iireticileri senin teda-
rik¢in. Biitiin diinyanin alicilart
da senin miisterin. Sonsuz
boyutta mal alma ve satma
imkanin mevcut. Yeter ki bu

isi bil. Bence transit ticaretin
asil motor kuvveti uluslararasi
ticaret bilgisinde. Onu biliyor-
sa gerisi gelir” diye konustu.
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*7

Turkish
Trade
Center

TURK HAZIR GIYIMININ

L

NEW YORK'TAKI MERKEZI

DUnyanin c¢esitli kentlerinde Ulke ihracatini artirmak icin firmalara yer agan TUrkiye Ticaret
Merkezleri (TTM), sektorel talepler dogrultusunda sekilleniyor. New York TTM/de bulunan bes
sektdrden hazir giyim, bUyuk bir pazarda guglu sekilde temsil ediliyor.

Firmalara kiiresel
ticaretin merkezlerinde
bir¢ok avantaj sagla-
yan, onlara ofis, altyap1, show-
room, tanitim ve danismanlik
hizmetleri veren TTM’ler her
gecen giin daha fazla bagvuru
aliyor. Sektorel taleplere gore
bolge secen TTM projesin-

de, en dnemli merkezlerden
biri New York. Manhattan’da

faaliyet gosteren TTM, Empire
State binasi yakinlarinda, 1860
m2 alanda, 33 firmaya hizmet
Veriyor.

Nisan 2017°de Hali & Kilim
sektoriiyle baslayan TTM’ye
tarih sirasiyla Hazir Giyim, Ev
Tekstili, Is Kontratlar1 ile Deri
ve Deri Mamulleri sektorleri de
katild1.

18 Temmuz 2017°de faaliyete

gecen New York Hazir Giyim
TTM’si 310 m2’lik bir alanda
firmalara ev sahipligi yapiyor.

TTM c¢ok iyi bir

baslangi¢ noktasi

Kendi ismini tagtyan markastyla
erkek hazir giyim sektoriinde
faaliyet gosteren Mehmet Emin
Teke, ABD pazarina girmenin
yollarmni aradig bir sirada TTM

ile tanigmus. Teke, TTM’de yer
alma siirecini sdyle anlattyor:
“Bende 6zel bir anist var. Uk-
rayna fuarindaydik. Fuar pek iyi
gecmemisti, moralim bozuktu.
Aksaminda Amerika’da ne ya-
pabilirim diye arastirdim. New
York’ta TTM’nin ag¢ildigini 6g-
rendim. Amerika pazar1 siirekli
aklimdaydi. Ancak nereden bas-
layacagini bilmiyordum. TTM

44 | ORME DUNYASI Nisan-Haziran 2019



iyi bir baglangi¢ noktasi oldu.”
Teke, bagl bulundugu ihracatg1
birligi IHKIB’e bagvurdugunu,
birkag giin i¢inde olumlu yanitin
geldigini ve New York TTM
biinyesinde faaliyete basladigimni
ifade ediyor.

Dolar riskinden
korunuyoruz

Thracat agirlikl1 bir firma olarak
diinyanin birgok tilkesini ziyaret
ettigini sdyleyen Teke, cogunda
ciddi bir hacim gormedigini, do-
viz kurunun da biiyiik kisminda
sorun olusturdugunu sdyleyerek,
sOyle devam ediyor: “Bizim
girdilerimizin 6nemli bir boliimii
dolar tizerinden gerceklesiyor,
bu nedenle de dolarla satis yapi-
yoruz. Ornegin, Rusya ve Tiirki
Cumhuriyetler gibi pazarlarda
dolarin deger kazanmasi bizim
bu tilkelere ihracatimizi olumsuz
etkiliyordu. Bu nedenle kurdaki
hareketlilikten etkilenmeye-
cegim iilke olan Amerika’ya
gelmek benim i¢in 6nemliydi!”
Mehmet Emin Teke, New York
TTM’nin en 6nemli avantaj-
larindan birinin, New York’ta
kalic1 ve gok nezih bir lokas-
yonda bir ig adresi ve hazir bir
showroom saglamasi oldugunu
kaydediyor.

ABD’ye diizenli gelin

Teke, New York TTM’de yer
almak isteyen firmalar i¢in 6ne-
rilerini de su sekilde siraltyor:
“Amerika’da is yapmak isteyen
ihracatgilarin diizenli olarak
iilkeye gidip gelmeleri lazim.
Ozellikle toptan satis yapacak
firmalarin, Amerika’ya gidip
gelerek iglerini takip edecek
yetkilinin, firmanin ¢ekirdek
kadrosundan biri olmasi gerekli.
Bunun yerine islerini sadece
buradan istihdam edecekleri
elemanla yiiriitmeleri basarilt
sonug vermeyebilir. Elbette

son tiiketiciye satig yapacak,
perakende firmalarinin eleman

istthdam etmeleri sart. Yani sira
firmalarin showroom’larinda
iirtin ve koleksiyonlarimi giin-
cellemeleri biiyiik 6nem tastyor.
Miisteri geldiginde mutlaka yeni
tirlin goérmeli. Birkag kez gidip
gelmekle bu pazarda ciddi ve
stirdiiriilebilir sekilde girmek
kolay degil. Tlk defa is yapmaya
baglayacak firmalar, baslangicta
hayal kiriklig1 yasayabilir. Ciin-
kit Amerikali alict hemen siparis
vermiyor. Miisteri sizi tanidik¢a
siparis veriyor. Ilk orderlarin bu-
ranin kaliplarina uygun, isteni-
len kalitede olmasi ¢ok 6nemli.
Aksi takdirde ikincisini vermi-
yorlar. Ama memnun kalirlarsa
yavas yavas siparisleri artirtyor-
lar. Son olarak diizenli ihracat
yapan firmalarin Amerika’da
sirket kurmast 6nemli. Clinki
buradaki orta 6lgekli firmalar,
Amerika disina para gondermek
gibi iglemlerle dahi ugragmak
istemiyor. Mallinin deposuna
teslim edilmesini istiyor.”

VWA GG RL Tl en 6nemli avantajlarindan biri,
New York’ta kalici ve ¢ok nezih bir lokasyonda bir
is adresi ve hazir bir showroom saglamasi. Ayrica
TTM, sagladigi fiziki sartlarla alicilar nezdinde,
firmalarin kalici oldugu algisini olusturuyor.

Dogrudan biiyiikleri
hedeflemeyin

Pazara ilk girdiklerinde kiigiik
6lgeklerde satislar yaptiklarini,
ama istikrarli sekilde caligarak,
6 ay sonra diizenli siparigler
almaya bagladiklarini aktaran
Teke, son bir y1ldir ABD’ye
diizenli ihracat yaptiklarini
kaydediyor. Kendi markasi ile
satan {ireticiler igin en istikrarli
miisteri grubunun orta dlgekli
firmalar oldugunu séyleyen
Teke, sunlari ifade ediyor:
“Kiigiik 6l¢ekli firmalarda
tahsilat konusunda ciddi prob-
lem yasadik. Ilk etapta biiyiik
firmalara ulasmak ve satis
yapmak zor oldugu igin, orta
6lgekli firmalarla ¢aligmaya
basladik. Ilk pazara giriste bii-
yiik firmalara satig yapilmaya
caligilarak vakit kaybedilme-
sini tavsiye etmem. Firmanin
zaman i¢inde pazarda satiglari
belirli bir noktaya geldikten
sonra, ancak biiyiik firmalar da
hedeflenebilir.”

ABD’de sonug¢ almak i¢in
sabirla calisin

New York TTM’de yer alan
bir bagka hazir giyim firma-

s1 Realteks’in Is Gelistirme
Miidiirii Sarp Bigener ise,
merkezin ¢ok iyi bir lokasyon-
da oldugunu, TTM nin yaptig1

tanitim ¢aligmalart ve etkin-
liklerin de yararli oldugunu
sOyliiyor. Bigener, New York
TTM’lerde yer almak isteyen
sektor firmalari igin su tavsiye-
lerde bulunuyor: “Firmalarin
showroom’larinda aktif eleman
bulundurmalari lazim. ABD
pazarinda diizenli elamansiz
sonu¢ almak ¢ok zor. Bu kisi-
nin 6zellikle firmanin giivendi-
&1 bir eleman1 olmasi gerekli.
Burasi i¢in uzun vadeli plan ve
sabir lazim. Satis kanallarina
girmek i¢in ig birlikleri gelis-
tirmek 6nemli. Ayrica ABD’de
fuarlar faydali oluyor.”

Alicilar agisindan, tedarikgi
firmanin kalic1 oldugunu,
stirekli kendi tilkesinde hizmet
alacagini bilmesinin ¢ok 6nem-
li oldugunu kaydeden Bicener,
“TTM, kurumsal kimligi ve
sagladig fiziki sartlarla bu alt-
yapiy1 sunuyor. Alicilar nezdin-
de, TTM sayesinde firmalarin
kalic1 oldugu algist olusuyor.
Cat1 bir kurum bizim stirekli
oldugumuzu gosteriyor. Diger
taraftan, henuz iki yildir agik
olmasina ragmen satin alma
yapan firmalarin TTM’nin
varligindan haberdar oldugunu
duyuyoruz. Bunu Amerikalilar-
dan duymak, merkezin tilkede
taninmaya basladigini gosteri-
yor. Bu da ¢ok olumlu...”
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TORTEKS'in Sahibi Mustafa Bayraktar

SANAYICILER YERLI
MALINI HOR GORUYOR

“Yerli Mali” gok hor géruluyor. Tirk malini hig 6nemsemiyoruz. Nice bUyUk
sanayici var. Destek olsa, yardimcl olsa, en guzeli burada yapilacak
ama umursamiyorlar. Bizler adeta Son Mohikanlariz. Yasamaya, ayakta

kalmaya ¢alisiyoruz.

Gecmisten

1 bugiine sektordeki
hikayenizi kisaca
bizlerle paylagir misiniz?
Ben dogma biiylime Istanbul-
luyum. 1956 yilinda dog-
dum. Istanbul’un en biiytik
ti¢ sanatkariin bir tanesinin
yaninda yetistim. Bizim
zamanimizda frezeci ya da

tornact bulmak c¢ok giictii ve
bu ¢ok prestijli bir meslekti.
Halicioglu’nda tersaneler
vardi, meslegi orada 6gren-
dim. O yillarda fakirlik de
¢oktu. ‘Altin bilezik’ konusu
o yillarda daha da 6nemliydi.
Bizim ustalarimiz kahveye
gittiginde herkes saygisindan
ayaga kalkardi. Bundan bes

sene sonra, bilemedin on sene
sonra benzer bir durum yasa-
nacak. Tornaci ve frezeci elle
gosterilecek. Mekotekronik,
yani mekanik ile elektronigin
birlesmesi yeni ¢ikan bir olgu.
Ikisi ayr1 ayr1 hicbir seyi ¢oze-
mez. Sirf elektronik mithen-
disi ya da sirf makine miithen-
disi bu igi yapamiyor. Mutlak

surette her ikisinde de uzman
olmasi gerekiyor. Frezecilik
hesap kitap isidir. Matematik
bilgisi ¢ok 6nemlidir. Mii-
hendisleri kiigiimsedigimden
falan degil ama bugiin on tane
mithendis bizim camiadaki bir
sanatkara es deger degildir.
Benim ¢ocuklarim da benim
yanimda yetistiler. Onlar igin
inanin gelecek ¢ok parlak.
Halicioglu’nda meslegi 6gren-
dikten sonra Haskdy ytiin iplik
fabrikasinda alengirli, ince,
kafa karistirict isler yaptik.
Bizim ¢alistigimiz yillarda
Hali¢ Kopriisii yoktu, Eyiip’te
Santral Dikis Mensucat vardi.
Biz sandalla oraya is gotiirii-
yorduk. O fabrika Bursa’ya
tagindi. Oranin islerini kimse
yapamazdi, bizi ararlardi.
Bizim o yillardaki ¢aligma sa-
atlerimizi su anki memurlarin
calisma saatine vurun, inanin
ic kez emeklilik kazanirdik.
Siikiirler olsun iki sene 6nce
emekli olduk. 50 senelik bir
caligma hayatim var ama
glinde 16 saat ¢alistim. Yani
normal bir memura gore 150
senelik bir ¢alisma haya-

tim var. Eskiden ‘eti senin,
kemigi benim’ gelenegi vardi.
Isyerinde yasanan bir hadiseyi
eve intikal ettirmezdik. Simdi
usta ¢iraga kizdiginda, ¢iragin
ailesi is yerini basiyor.

Emegini satarak

yasayan bir kisi olarak
para kazanabildiniz mi?
Diinyaliginizi
yapabildiniz mi?

Helal parayla hicbir sey
yapamazsin. ikincisi, sanatkar
insanlarin parasal hesaplari
cok zayiftir. Mesela ise fiyat
vermigim, bir glinde ¢ozebile-
cegimi diigiinmiisiim, bir hafta
boyunca uyumadan calis-
misim, ama giiniin sonunda
bir gilinliik yevmiyemi alip
gitmisimdir. Tiirkiye’de zen-
ginler Cin’den ve Tayvan’dan
yuvarlak 6rme makineleri
getiriyorlar. Inanim yazik
gilinah. Bizim paramizi ¢argur
ediyorlar. Cin’den makine
yiizde 80 eksik ve yanlis mon-
tajli geliyor. Biz bu makineleri
burada ayaga kaldirtyoruz.
“Yerli mal1” ¢ok hor goriiliiyor.
Tirk malint hi¢ 6nemsemiyo-
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ruz. Nice biiyiik sanayici var.
Destek olsa, yardimci olsa, en
giizeli burada yapilacak ama
umursamiyorlar. Bizler adeta
Son Mohikanlariz. Yasamaya,
ayakta kalmaya calistyoruz.
Benim ¢ocuklarim Tiirkiye’de
bu meslegin son temsilcileri.
Tok ag¢in halinden anlamaz. O
insanlar milyonlarca dolarlik
kumasg ihracat gergeklestiri-
yor. Tiirkiye’de tek bir maki-
ne iireticisi var: Sava Makine.
Her daim hor goriliir. Bira-
kin, adamin sevkini kirmayin
kardesim. Hatal1 yaparsa da
bir dahaki sefer diizeltecek
onu. Eskiden Almanya’dan
Mayer’den makine geldiginde
monitorler gelir, Merter’de
Giines Otel’de konaklardi.
Sabah 8’den aksam 5’¢ kadar
calisir, her tiirlii ihtiyaglart
karsilanirdi. Simdi onlar
bizden akil alacak duruma
geldiler. Bizler 6rmede inanin
cok gelistik. Tiirkiye 6rme-
de gercekten ¢ok giiglii bir
iilke. Oyle olmamis olsaydi
Zara gibi firmalar Tirkiye’de
iiretim yaparlar miydi?
Eskiden bir tane vida bile
bulamiyorduk. Tornacilik ve
frezecilik disinda ben o6rgii
teknigi konusunda da kendimi
gelistirdim. Piyasadaki diger
tornacilar bu konuda kendile-
rini gelistirmemistir. Eskiden
bir Ayvaz Hanik Usta vardi.
Tirkiye’ye tekstili getiren
ustalardan birisidir. Aslen
Azerbaycanlidir. Sah Riza
Pehlevi’nin fabrikalarinda
ustabasilik yapmis, dev-
rimden sonra Almanya’dan
Tiirkiye’ye gelmis bir kisi.
Y1l 1985. Su anda bile yapil-
mast ¢ok zor isler yaptik, ¢ca-
lismayan ¢ok sayida makineyi
caligir hale getirdik.

Bu ise hayatinm1 vermis
bir kisi olarak Tiirkiye’de
tekstilin gelecegini nasil
goriiyorsunuz?

Insanlar ¢iplak gezemeye-
cegine gore, Tirkiye’de
tekstil hi¢bir zaman bitmez.
Ama disariya kagiracagin
paray1 igeriye harcarsan,
iilke igerisindeki insanla-

rin biraz daha serpilmesine
katki saglar isen daha giizel
isler yapabilecegimiz ortada.

Paranin sahibi tekstilcilerin
bu islere el atmasi gerekiyor.
Global Tekstil’den Vedat

Bey bu isin duayenlerinden
birisidir. Tlrkiye’de tekstili
ondan daha iyi bilen bir insan
yoktur. Hem merhametlidir,
hem sanatkardir, hem de is
adamidir. Bu tiir insanlar
genelde debelenen sanatkar
insanlar1 kollarlar. Sanatkar
insan asla nankor olmaz.
Daha 6nce ORSAD’da Niyazi

Bey vardi. Cok iyi bir insandi.

Su anki Bagkan Fikri Kurt da
¢ok nezih bir insandir. Onun
da ekmegini yemisizdir. Uzun
lafin kisas1t ORSAD’1n da bu
ise miidahil olmas1 gerekir.
Bugiin en kiigiik isletmede
on tane makine var. Cin’den
altyorsun 40 bin dolar.
Almanya’dan aliyorsun 100
bin Euro. Halbuki bizim gibi
bu isi bilen iki {i¢ firmay1 bir
araya getirip, ‘Alin kardesim
5 milyon Euro para, bana
makine yap’ deseler sektor
ihya olacak. Sanatkar insanin
parayla isi olmaz. Bu makine-
lerin ihracatini da yapabilir-
sin. Rusya’nin ilerisine gidin,
bu bolgedeki iilkelerin timi
makineye ag. Iran da oyle.
Her sey paraya dayali, sanat-

kar adamda da sermaye yok.
Paras1 olsaydi zaten sanatkar
olmazdi.

Bu isin bir duayeni

olarak bir 6rmecinin
hayatini nasil
kolaylastiriyorsunuz?

Ben biraz agresif bir insanim.
Gittigim yerde isin hakkini
vermeye ¢alisirim. Yalakalikla
isim olmaz. Gittigimiz yerler-
deki insanlar makineye bizim
kadar hakim olmadiklarindan,
bizi aralarina almak istemez-
ler. Su anda farkl yerlerdeki
ve firmalardaki 350-400 adet
6rme makinesinin her tiirlii
bakimini ben sagliyorum. Bir
sorun oldugu an beni ariyor-
lar, gidip sorunu ¢éziiyorum.
Miimkiin oldugunca ufak
firmalarla ¢alismamaya gayret
ediyorum. Bizler de fakir-
likten geldik. Arife giinii bir
arkadasin makinesinde ariza
¢ikt1 ama adamin ayaginda
ayakkabis1 yok. ‘Bugiin Arife
giinii’ dedim para almadim.
Ama benim de evime para go-
tiirmem gerekiyor. Elimizden
geldigince yardimci oluyoruz
yine de. Ama bu yiizden bii-
yiik firmalara hizmet vermeye
calistyoruz. Sunun surasinda

ii¢ bes y1l daha hizmet vere-
cegiz. Ben disarida gidip de
bir restoranda yemek yemegi
sevmem. Yapacagim masrafi
evimde yaparim, torun torba
yer icer, muhabbetimizi yapa-
r1z. Ama Tirkiye’de imalat,
iretim biiylk sikintilar yasi-
yor. Sanayi Bakan1 Mustafa
Varank ile keske goriisiilebilse
ve sorunlarimiz anlatilabilse.
Bilmiyorum ORSAD Baskani
Fikri Kurt ya da TIM Baskani
Ismail Giille onlarla goriigebi-
liyor mu? Fakat biz derdimizi
anlatana kadar bizim canimiz
¢ikar gider. Bes milyon Euro-
ya Tiirkiye’de 6rme makinesi
iiretilebilir ve bu para biiyiik
sanayiciler i¢in ¢ok biiytik
paralar degil. Bu isi yapma-
ya goniil vermis iki kisi bizi
buldu. Gittiler Diizce’de hazir
bir fabrika buldular, 50 bin
TL kapora verdiler ama isi
kiviramadilar. 15 -20 kisilik
bir mithendis ekibiydiler. Bu
isi onlar basaramadiysa biz
hi¢ basaramayiz.

Devletten

beklentileriniz neler?
Sanayi Bakanligi’nin vazife-
sini yapmasi gerekiyor. Milli
Egitim Bakanlig1’nin meslek
okullarinin 6niinii agmasi
gerekiyor. Biz her sabah isi-
mize ¢evik kuvvetin 6niinden
gecerek geliyoruz. Gencecik
piril piril ¢ocuklar. O g¢ocukla-
r1 baska yerde degerlendirin.
Cogu da iiniversite mezunu bu
¢ocuklarin. Bu gengclerin 6zel
asker olmalari, uzman cavus
olmalart m1 lazim? Bir kisi
bile gelip ‘Bana bu isi 6gretir
misin?’ diyerek sormadi. Bay-
rag1 memnuniyetle devreder-
dim. Ogullarim bu isi severek
yapiyorlar. Zaten kimseye

bir isi zorla yaptiramazsin.
Diinyada ufak KOBI’ler bir
Ispanya’da bir de Tiirkiye’de
var. Ben 12 yasinda bu ise
girdim, hala gece giindiiz
¢alistyorum. Benim sansima
mi1 bilmem, nerede zor bir

ig varsa beni buluyor. Hep
ugragtiran isler beni buluyor.
Kisa zamanda zengin olmanin
formiiliinii bulan birisi var ise
benimle paylasirsa ¢ok mem-
nun olacagimi da belirtmek
isterim.
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Sefa Orme’nin Sahibi Naim Demir:

HAMMADDEMIZ IPLIKTE CIDDI
BIR URETIM SIKINTISI MEVCUT

Bu sene 6zellikle iplik kisminda ¢ok ciddi bir daralma yagandi. Calistigimiz butun iplik firmalar
zarar ettiklerinden dolayi Uretimlerini kistilar. Dolayistyla hammadde tedarikinde bUyuk guglUkler
yasadik. ‘Zarar ediyoruz’ diyerek Uretimini kisan, elyaf getirmeyen ya da kapatan ¢ok sayida iplik

fabrikasi var.

37 Gecmisten bu giine
Sefa Orme’nin
faaliyetlerinde
kisaca bahseder misiniz?
Sefa Orme Kumas olarak 2003
yilindan bu yana 6rme isinde-
yiz. Ilk 6nceleri fason olarak
ise bagladik. Zamanla piyasaya
alisarak, 2009 yilindan itibaren

fasonculuktan ham kumas
satisina gectik. Ham kumas
satis1 ile bir yerlere geldik.
Gegen y1l bir ayrilik yasa-
yarak kurucusu oldugumuz
Ozsefa Orme’den ayrilarak
Sefa Orme’yi kurduk. Yine

bildigimiz isi stirdiiriiyoruz.

Iplik alip kendi kumasimizi

tiretiyoruz ve bunu ham olarak
piyasaya satiyoruz. I¢ piyasa-
ya, ihracat odakli misterilere
hizmet veriyoruz. Kumasgiya
da konfeksiyoncuya da mal
veriyoruz. Dolayisiyla dolayli
olarak bizler de ihracatciyiz.
34 yasindayim ve meslegimi
severek icra ediyorum.

Makine parkurunuzdan
bahseder misiniz?

Gegen yi1l sekizinci ayda
ayrilirken 10 adet Pilotelli
aciken siiprem makinemiz
vardi. Hamdolsun kisa siirede
bunu 26 makineye ¢ikardik.

6 adet yiiksek tur dedigimiz
Mayer aldik. Bu parkur bize
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cazip geldigi i¢in girdik ama
igne kisminda bazi sikintilar
yastyoruz. Yani bekledigimiz
verimi alamiyoruz. iki ay ran-
dimanli ¢alistiktan sonra bazi
aksamalar yasamaya basladik.
Igne, yag, enerji ve iscilik en
ciddi maliyetlerinizi olusturu-
yor. Biraz bunlarda yaganan
artislardan bahseder misiniz?
Kurlarm yiikselmesiyle birlikte
maliyetlerimiz de ciddi anlam-
da artt1. Gegen y1l ayda 24 bin
TL elektrik faturas: 6derken su
anda 50 bin TL ddiiyoruz. Bu
bizim i¢in ciddi bir maliyet.
Eleman giderleri de keza yle.
Tiim giderler yiikseliyor. Ben
kumas satiyorum ama 25
sentlik fason maliyetimi 30
sente ¢ikartamiyorum. Yag
maliyetim en az yiizde 50 artti.
Ignede ise genelde stoklu gitti-
gimiz i¢in buradaki artiglardan
¢ok olumsuz etkilenmedik.

Tesisinizde calisacak
adam bulabiliyor
musunuz?

Yerli olarak hayir. Bundan 7-8
sene once en gece yarisi gidip
elemanima mesaiye gelme-

si i¢in evinde yalvardigimi
biliyorum. Adam ona ragmen
gelmiyordu. Su anda gelen
yerli arkadaslarimizin 6nemli
bir kism1 da daha 6nce ¢alis-
tiklar1 yerlerle mahkemelikler.
Hepsi sorunlu. Yabanci eleman
gibi randimanli ¢alismiyorlar
maalesef. Ozellikle Tiirkmen-
ler ve Ozbekler ¢ok ahlakli
calistyorlar. Ortada calisacak
yerli elemanimiz yok. Ulke-
de diinya kadar yabanci var.
Benim makinelerim bosta m1
duracak? Elbette bizler de
sektoriin diger temsilcileri
gibi eleman a¢1g1miz1 yabanci
is¢ilerle kapatiyoruz. Piyasada
vardiya ile ilgili de ciddi bir
sikint1 var. Piyasanin yarist

12 saatlik iki vardiya, diger
yarist 8’er saatlik ii¢ vardiya
biciminde ¢aligtyor. Burada
da insanlarin kafasi karigtyor.
Ben ii¢ vardiya ¢alisiyorum
ve 50 elemanim var. Ama
baska bir yere bakiyorsun iki
vardiya ¢aligiyor, kimse bir sey
demiyor. Benim yarim kadar
eleman calistirtyor. Eleman da
rahata aligtig1 icin iki vardiya
calismak istemiyor. Herkesin

Benimkazandigim para{sK il leRhlinNelelfsl!

degil, iplikginin parasi. Ama sektérde bunun
idrakinde olmayan ¢ok sayida firma var. Mal
satarken bunu g6z 6nunde bulundurmak
gerekiyor. Ormeciler olarak iplikgileri magdur
etmememiz gerekiyor. Ancak bu parayi kendi
parasi sanip ev araba alan ¢ok sayida sanayici
taniyorum.

stikiir onlimiize ¢gikan firsatlar
iyi degerlendirdik, calistik ve
kendimizi gelistirdik. Su anda
piyasada taninan bir firma hali-
ne geldik. Fason veren firmalar
maalesef bizleri kullanmay1
cok seviyorlar. Nakit para
verip, maliyetinin altina mal
yaptirmaya caligan bir stiirii
firma taniyorum. Gegen giin
¢ok taninmis bir firma, ¢alisa
calisa, zararia mal Urettigi
i¢in batti. Biz, dedigim gibi
ham kumas sattigimizdan,
dovize endeksli olarak alim
satim yaptyoruz. Ciddi bir
sirkiilasyonumuz da var. Bu isi
yapmak i¢in ciddi bir 6z ser-
maye de gerekiyor. Miisteriye
verdigin malin hesabini hemen
kapatamiyorsun. Ama iplik¢iye
dondiigiinde hemen bakiyeni
kapatmani istiyor. Ozellikle bu
sene iplik kisminda ¢ok ciddi
bir daralma yasandi. Calistigi-
miz biitiin iplik firmalar1 zarar

riayet ettigi bir diizenin ve esit
rekabet sartlarinin saglanmasi
lazim. Sirf eleman sikintist
yliziinden ya da fasonla zarar
ettigi icin igini kapatan bir siirii
firma var. Bunu yanisira kendi
isletmelerini agan bir siirii
yabanci uyruklu kisi de var.
Bunlarin say1s1 her gegen giin
artacak. Bu gidisle gelecekte
tekstil sektorti yabancilarin
eline bile gegebilir.

Fason sorunu
sektoriiniiziin en ciddi
sikintisi. Hammadde
maliyetleri iki kat
artarken sizler fason
fiyatlariniza yiizde 15-
20 bandinda bir zam
yapabildiniz. Bu durum
nasil siirdiiriilecek?

Biz Sefa Orme olarak sadece
fasonda kalmis olsaydik, bu
isi on sene dnce birakmak
zorunda kalacaktik. Allaha ¢ok
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ettiklerinden dolay1 tiretim-
lerini kistilar. Dolayisiyla
hammadde tedarikinde biiytiik
giicliikler yasadik. ‘Zarar edi-
yoruz’ diyerek iiretimini kisan,
elyaf getirmeyen ya da kapatan
¢ok sayida iplik fabrikasi var.
Bu durum neticesinde de ayak
altina diisen open end vizkon
bir anda tiim piyasada ¢ok iti-
bar goren bir {irlin haline geldi.

Sefa Orme’yi piyasadaki
diger rakiplerinden farkh
kilan sey ne?

Biz on senedir ham kumas
satiyoruz ve piyasada bilinen
bir firmayiz. Bizi tantyanlarla
aramizda bir samimiyet ve
giiven duygusu olustu. Kan-
dirmaca yok. Adam siparisini
verdiginde, liretiminin dogru
kalitede ve dogru terminde
eline gegeceginden emin.
Siparislerinin en iyi kalitede ve
dogru zamanda eline gegece-
gini biliyor. Yalansiz, diizgiin
ticaret oyunu belirliyor.

Son aylarda ¢ok sayida kon-
kordato ilan eden firma oldu.
Sizin sektoriintizde firmalarin
0z sermayesi genelde yok.
Herkes birbirinin senedini
kullantyor. Paranin doniigiinde
ciddi sikintilar var. Sizde batik
orani son bir yilda artt1 m1?
Cok siikiir biz bu konuda ciddi
sikintilar yasamadik. Batik
oranimiz yok denecek kadar
az. Clinki hep seckin firma-
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larla ¢aligma gayreti icerisinde
olduk. Her 6niimiize gelen
firmayla ¢alisma gayretinde
olmadik. Genelde haftalik
6deme tarziyla calisiyoruz.
Ufak tefek seyler elbette
yasandi ama solugumuzu
kesecek diizeyde bir sikintiyla
karsilasmadik. Benim ka-
zandigim para aslinda benim
param degil, iplik¢inin parasi.
Ama sektdrde bunun idrakinde
olmayan ¢ok sayida firma var.
Mal satarken bunu goz 6niinde
bulundurmak gerekiyor. Orme-
ciler olarak iplik¢ileri magdur
etmememiz gerekiyor. Ancak
bu paray1 kendi parasi sanip ev
araba alan ¢ok sayida sanayici
tantyorum.

Sektoriiniiziin en

ciddi sikintilar neler?
Devletten ne gibi
beklentileriniz var?

Bizler tiretim yapan firmalariz.
Tek derdimiz sanayinin kalkin-
masl, iretmek ve is yapmak.
Biz; igverenlerimiz ¢ogalsin,
bizler de istihdama katki sag-
layalim istiyoruz. Biz burada
bunlar1 yapmaya ¢alisirken, bu
sikintilt donemlerde borg altina
girerek leasingle makine al-
maya calisirken; Devletimizin
de bizi korumasi ve kollamasi
gerekiyor. Enerji maliyetleri-
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[:[iAisverenlerimiz gogalsin, bizler de istihdama

katki saglayahm istiyoruz. Biz burada bunlari
yapmaya caligirken, bu sikintill dénemlerde borg
altina girerek leasingle makine almaya ¢ahsirken;
Devletimizin de bizi korumasi ve kollamasi
gerekiyor. Enerji maliyetlerimiz belimizi bUkUyor.

miz belimizi biikiiyor. Devletin
bu konuda biz sanayicileri
kollamasi gerekiyor. Doviz
kurundaki dalgalanmalar bir
diger 6nemli sorunu teskil
ediyor. Beni olmasa bile benim
miisterimi etkiliyor bu da
dontip dolasip bana yanstyor.
Maalesef Istanbul’da sanayici
korunmuyor.

Bu meslegi evlatlarina
birakacagin bir meslek
olarak goriiyor musun?
Diger sektorlere doniip bak-
tigimda yine de en istikrarlt
sektori tekstil sektorii olarak
goriiyorum. Her ne kadar si-
kintilar yasasak da, alin terine
endeksli bir sektdr oldugun-
dan mudir nedir, tekstilin bir
bereketi var. Otomotiv ve
ingaat isleriyle de ugrastim.
Su an baktigimda hepsi bitik.
Su anda garklarimizi dondiiren

bir tek tekstil var. Dolayisiy-

la 6niimiizli agik goriiyoruz

ve yeni yatirimlar yapmayi

da diisiiniiyoruz. Ama 6nce
dovizdeki dalgalanmalarin dur-
masi, lilke olarak bir istikrar1
yakalamamiz gerekiyor.

Bundan on sene sonra
Sefa Orme’yi nerede
goriiyorsun?

Aslinda tiretimde jakar
kismina ge¢gmeyi ¢ok arzu
ediyorum. Daha katma degerli
ve daha az maliyetli ve insan
giiciine dayali bir tiretim sekli
var jakarda. Hacim az, katma
deger fazla. Acik en interloglar
piyasaya yeni ¢iktiginda onlara
da ¢ok heves etmistim. Ama
aile ortaklig1 oldugu i¢in ¢ok
nasip olmadi. Simdi bu an-
lamda kafam biraz daha rahat.
Sefa Orme olarak ayrildim.
Zor sartlar olmasina ragmen
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kisa slirede on makineden 26
makineye ¢iktik mesela. Kala-
balik bir aile sirketi olsaydim
bu kararlari bu hizla alabilmem
¢ok da miimkiin olmayacakti.

Bir 6rmeci olarak mal
sattigin firmalara neler
soylemek istersin?

Kumas satic1 firmalar olarak
aslinda bizler kendi kendimi-
zin topuguna sikiyoruz. Ben
bir fiyat veriyorum, rakibimse
benim fiyatimin altina iniyor.
Elbette bu durum satin alma-
cilarm isine geliyor. Halbuki
herkes malin1 ederinde satti-
ginda herkes refah igerisinde
yasayacak, yeni makine yati-
rimlarini yapabilecek. Bugiin
itibariyle malimizi degerinin
altina satiyoruz. Herkes karli-
liklar1 dipte tutup ¢arkini don-
diirmeye calistyor. Giinde ii¢
vardiya liretim yapan bir firma
olarak durma sansimiz maale-
sef yok. Durdugumda diiserim.
Ucuzcu firmalarin bir sekilde
elenecegini diigiiniiyoruz ama
biri gidiyor yerine yenisi geli-
yor. En biiyiik arzumuz se¢im
havasindan kurtulup, huzur
ve giiven igerisinde ¢aligmak.
Ulkemizin durumu iyi oldugu
stirece 1iyi, kotii oldugu siirece
de kotii olacagiz.
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Selim Hallag e |
1Q KOD Yoneticisisy

IQ-Kod Nedir?

IQ-KOD YAZILIM TIC. A.S, 2017 vilinda hizmete
baslamis ve agirlikli olarak kendini Tekstil sektd-
rinde gelistirmis bir yazilim sirketidir.

1@-Orme Nedir?

IQ-Orme, Orme ve Dokuma sektdrinde kullani-
mi yayginlasan, Siparislerinizi, satin alimlarinizi,
fasonlarinizi, stok ve Uretiminizi takip edebile-
cediniz ve maliyetlendirme vyapabileceginiz bir
vazilimdir.

1Q-Orme’de Neler var?

On Maliyet

Siparis Yonetimi

Satin Alma Yonetimi
Hammadde ihtiyac Yonetimi
Parti Seri (Top) Takibi,

Depo Yonetimi

Sayim Modulu

Sevkiyat Yonetimi

Isletme Yonetimi

Uretim Planlama

Kalite Kontrol

Makina Bakim Yonetimi
Igne & Platin Yonetimi

Fire Yonetimi

(Orme, Boyahane, Raporlama)
Maliyetlendirme ve Raporlar

ORSAD iiyelerine

%20

indirim imkan.

Bu firsattan yararlanmak igin
bizi aramaniz veya e-posta gondermeniz
yeterli olacaktr.

((QKOD

1Q-Orme Mobil ve Tablet Uyumiu mu?

Evet, IQ-Orme internetin oldugu her alandan
erisim saglanabilir. Mobil, Tablet, Bilgisayar gibi
platformlardan sorunsuz erisim saglanabilir. Sir-
ket yoneticileri, isletmedeki genel durumu, sev-
kiyatlari, siparisleri canli olarak telefonlari Uze-
rinden takip etme firsatina sahip olacaklar.

IQ-Orme Muhasebe Yazilimlariyla
Entegre Calisiyor mu?

Evet, 1Q-Orme tim muhasebe vyazilimlariyla
entegre olarak calismaktadir. (Cari kartlar, stok
kartlari, irsaliye aktarimi.)

1Q-Orme’yi Deneme Sansim var mi?

Evet, IQ-Orme deneme sUrimanu 2 ay Ucretsiz
veriyoruz. Ustelik ORSAD Uyelerine simdi %20
indirim firsatiyla. Bu firsattan yararlanmak icin
bizi aramaniz veya e-posta gdndermeniz yeterli
olacaktir.

Baris Mah. Belediye Cad.
No:30 Ginza Lavinya Park B 167
Beylikdiizt / istanbul
Tel: +90 (850) 270 06 67

+90 (544) 695 47 76
E-Posta: info@igkod.com

www.igkod.com




DELEGE

IHRACATA TAM DESTEK

27 sektdrde 83 bin firmayla 168 milyar dolar ihracat yaparak rekor kiran ihracatgilar, ekonominin
zirvesiyle dogrudan bulustu. Hazine ve Maliye Bakani Berat Albayrak ile Ticaret Bakani Ruhsar
Rekcan’in katihmiyla gergeklesen TIM Delegeler Calistayi’nda, sektérel sorunlar ve ¢6z0m 6nerileri

ilk elden aktarildi.

9 Tiirkiye’de ihracat
 yapan 83 bin firmanin
S catr kurulusu TiM,
farkli bolgelerden 450 dele-
gesini Istanbul’da ikinci kez
calistayda bir araya getirdi. TiM
Bagkani Ismail Giille’nin ev
sahipliginde diizenlenen, Hazine
ve Maliye Bakani Berat Albay-
rak ile Ticaret Bakani Ruhsar
Pekcan’in katilimiyla gergekle-
sen TIM Delegeler Calistayi’nda
ihracateilar, taleplerini dogrudan
iki bakanligin yetkililerine ilet-
tiler. 27 ihracatg1 sektor baskani,
iskollartyla ilgili taleplerini,

¢Ozlim Onerilerini ve beklenti-
lerini kendilerine ayrilan dérder
dakikalik konugmalarla Bakan
Albayrak ve Bakan Pekcan’a
aktardilar. Hiiktimet yetkilileri
de Yeni Ekonomi Programi
cercevesindeki projeksiyonlarin
ve ihracatcilardan beklentilerini

paylast1.

Bankalardan

destek gerekli

TIM Bagkani Ismail Giille ko-
nusmasinda “Thracatgilar olarak
bizler, cephenin en dniindeki
savasgeilariz. Tiirkiye’nin ticaret

diplomasisinin saha neferleri
olarak, tilkemize kazandirdi-
gimiz her 1 dolarn ne kadar
6nemli oldugunun da bilincinde-
yiz. Bununla birlikte, ihracatimi-
zin kirdig1 rekorlar, dogal olarak
beraberinde yeni ihtiyaclar da
dogurmaktadir. Kisaca, ihracat
yasayan bir organizmadir, bii-
yiidiikge, yiikseldikge, kargisina
her giin ¢6ziilmesi gereken yeni
sorunlar ¢ikmaktadir” dedi.
Finansman konusunda 6zel-
likle Eximbank sayesinde gok
6nemli bir mesafe kat edildigini
soyleyen Giille, “Ancak, bu du-

rumu ticari bankalarda maalesef
goremiyoruz. Aksine diger ban-
kalarda, kredi faizlerinde artis,
teminat kii¢tiltmesi gibi uygu-
lamalarla karsilastyoruz. Bugiin
devletler bile 6nemli projelerin
finansmaninda 6zkaynaklara ila-
veten finansman kullaniyorken,
ihracat yapabilmek i¢in ¢irpinan
ihracatgimizin finansmana
erigim ihtiyaci ortada demektir”
dedi. 10 Agustos’ta Tiirkiye
ekonomisinin maruz kaldig1
ekonomik saldirinin ihracatin
finansmaninin 6nemini bir kez
daha ortaya koydugunu vurgu-
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layan Giille, “Yiiksek faizler,
oniimiizdeki en dnemli engel
olmasina ragmen, kamu banka-
larinin ihracata destekleri takdi-
re sayan. Ancak sermayelerinin
gliclendirilmesi biiyiik 6nem
tastyor. Thracata verdiginiz
desteklerin Eximbank ve kamu
bankalari kanaliyla artirilmas,
bankaciligin tamamina cesaret
verecektir” seklinde konustu.
Thracata aktarilan her kay-
nagin, istthdam, verimlilik,
katma deger ve en 6nemlisi

kar yarattigina dikkat ¢eken
TIM Baskani sunlari soyledi:
“Ihracatcilar olarak higbirimi-
zin kisa yoldan zengin olma
hayali yok. Aksine, daha ¢ok
¢aligsma, alin terimizi kazanca
doniistiirme ¢abasindayiz. Buna
kars1 6niimiizdeki en biiytik en-
gel, maliyet enflasyonu. Buna
yenilmememiz i¢in maliyet
enflasyonu ile karlilik arasin-
daki iligki iyi dengelenmeli.
Kar korunmali ki, bu karlilik
iiretimi, istihdami ve ihracati
siirdiiriilebilir kilsin.”

TIM Baskani Giille, tesvik
sisteminin kiiresel markalari
daha kolaylikla satin alabilecek
sekilde ihracatgilari destekle-
mesi, firmalarm KDV imkanina
kavusmasi, yesil pasaport
hakkinin 2 yildan 3 yila ¢ika-
rilmasi, Tiirkiye’nin lojistik ve
ticaret lissli olmasi i¢in gerekli
adimlarin atilmasi ve Glimriik
Birligi’nin giincellenmesi ¢alis-
malarina tekrar hiz verilmesinin
beklentileri arasinda bulundu-
gunu soyledi.

Kesfedilmedik

¢ok pazar var

TIM olarak Giiglii Altyapi,
Giiglii Insan Kaynag:, Giiclii

Bakani Berat Albayrak;
“C0z0Um Uretmeye
devam ediyoruz,
devam edecegiz.

Reel sektoron likidite
agisindan ¢ok
rahatladigi bir dénem
olacagini géreceksiniz”
dedi.

fhracat, Giiglii Ekonomi ve
Giiglii Tiirkiye olmak tlizere'5G
Yol Haritas1’ olusturduklarini
ve misyonun ise “Dis ticaret
fazlasi veren Tiirkiye” olarak
belirlediklerini kaydetti.

“Yeni Vizyon, Yeni Yol Hari-
tast’ sloganiyla ‘Ihracat 2019
Raporu’nu yaymladiklaria de-
ginen Gille sunlari séyledi:“Bu
dogrultuda, vizyonumuzu ve
misyonumuzu hayata gecirece-
gimiz yol haritasi ve stratejileri
olustururken, 360 derece ka-
tilim ve paylagimi hedefledik.
Hazirladigimiz raporun ise dis
ticaret analizi boliimiinde, diin-
yada en ¢ok ithalatt yapilan 200
iirlinii ele aldik ve bunlardan
47’sinde rekabet avantajina sa-
hip oldugumuzu gordiik. Giiglii
oldugumuz bu {iriinler arasinda
yer alan 15 farkli iiriinde, 33
farkli pazara heniiz girememi-
siz. 47 {irlinlin 41°inde Kanada,
diinyanin en biiytik ithalat-
cilart arasinda yer aliyorken,
bu iiriinlerin 9’unda Kanada
pazarinda hi¢ yokuz. ABD ve
Avustralya’ya 4’er Uirtinii, Su-
udi Arabistan’a 3 iiriinii Italya,
Ispanya, Rusya 1’er tiriinii hi¢
satamiyoruz. Bu hesaplamalar
alt alta konuldugunda, sunu
gorliyoruz: Eger bu potansiyeli
degerlendirebilirsek, Thracati-
miz1 katlayacagimiz ¢ok agik.
47 iirtinde 50 milyar dolar1 75
milyar dolara ve sonrasinda 100
milyar dolara tastyacak yol ha-
ritamiz1 hizla sekillendiriyoruz.
Bu ¢alismay1 ¢cok daha detayli
yaparak, ilk 1000 icerisinde

rekabetci oldugumuz 285 {irtine
iliskin raporumuzu da yakin bir
zamanda agiklayacagiz.”

Basar hikayesini tiim
Tiirkiye olarak yazacagiz
Hazine Maliye Bakani Berat Al-
bayrak, son 16 yilda Tiirkiye’de
¢ok onemli bir doniisiim gergek-
lestigini, ¢ok 6nemli mesafeler
kat edildigini ve bunun sonucu
olarak ihracat rakamlarmin 30
milyar dolarlardan 170 milyar
dolarlara ulastigini sdyledi.
Bakan Albayrak, son aylarda
haksiz, spekiilatif saldirilara
maruz kalindigini ifade ede-
rek, “Yeni basart hikayesini

tiim Tiirkiye olarak yazacagiz.
Diinyada belirsizliklerin arttigi,
Avrupa’nin, Cin’in yavaslamaya
basladig1 bir donemde bizler, siz
ihracat¢ilarimizla birlikte ¢ok
daha fazla calisacagiz. Birile-
rinin tehdit olarak tanimladigi
bu dénemde kiiresel ticaretin
yiikselen yildiz1 haline gelece-
giz. Agustos ve eyliil aylarinda
kiiresel finansal anlamda haksiz
spekiilatif saldirilara maruz kal-
mus bir tilkeyiz. 2018’1 bir tec-
riibe, ders ¢ikarma, giiclendirme
yili olarak geride biraktik”
aciklamalarinda bulundu.
Bakan Berat Albayrak, Subat
aymnin gegen son aylardan daha
iyi olacaginin altin1 ¢izerek,
“Cozlim liretmeye devam
ediyoruz, devam edecegiz. Reel
sektoriin likidite agisindan ¢ok
rahatladig1 bir donem olaca-
gin1 goreceksiniz” ifadelerini
kulland1.

T.C. TICARET
BAKANLIGI

Tasarimla daha

rekabetci olacagiz
Avrupa’da Brexit gerilimi ile
diinyadaki ticaret savaglart ve
korumacilik 6nlemlerine ragmen
ihracatgilarin ekonomiye biiyiik
katk1 saglamaya devam ettigini
aktaran Ticaret Bakani Pekcan
da, “Goreve geldigimizden beri
ihracatgilarimiz, sektorlerimiz
ve sivil toplum &rgiitlerimizle
bir fikir birligi, gii¢ birligi ile
caligmalarimiza devam ediyo-
ruz” dedi.

Ocak ayinda dis ticaret agiginin
6,8 milyar dolar kapandigi-

n1 aktaran Pekcan, sozlerini
soyle siirdiirdii: “Bu son derece
onemli. Mart ayinda milli
gelirimiz agiklandiginda tilkemiz
ihracatinin milli gelire oraninda
rekorlar yakaladigimizi gérece-
giz. Oniimiizdeki 10 yilda temel
hedefimiz, orta gelirli bir tilke
olmaktan cikip yiiksek gelirli
iilkeler seviyesine ulagsmak. Bu
hedefimize yonelik ilerlerken,
diinyanin durmadigina, devaml
bir teknolojik ve ekonomik bir
degisimden gectigine hepimiz
sahit oluyoruz. Bu yolda ii¢ te-
mel hedefimiz var: Rekabetci ol-
dugumuz konularda markalagma
ve tasarimla daha rekabetgi hale
gelmek... I¢ ticarette, dig ticaret-
te ve giimriiklerde dijitallesmeyi
ve e-ticareti on plana ¢ikarmak...
Uretimde ve ihracatta ise yeni
teknolojilerle ¢ag1 yakalamak...
Tiim bu hedeflere ihracatgilari-
mizla beraber ulasacagiz. 2019
yilt hedeflerimize yonelik cok
dnemli bir yil olacak.”




DIS TICARET BLOK ZINCIRLE
KOLAYLASACAK

Dis ticaret suUreglerinde yer alan devlet, ihracatgl, ithalatgl, sigorta, lojistik sirketleri ve bankalar
guvenli bir dijital platformda bir araya gelecek; dis ticaret kolaylasacak. Ihracatin daha hizli
gerceklesecegi ve bekleme surelerini azaltacak blok zincir teknolojisi igin galismalara hiz verildi.

Satosi Nakamoto

lakapli gizli bir yazarin

2008 yilinda ABD’de
bas gosteren ekonomik kriz

beraber, diinya yeni bir ulus-
lararasi para birimiyle tanigti.
“Bitcoin”, baslangigta sadece bir
6deme big¢imiyken, daha sonra
arkasindaki gii¢ olan blok zincir
teknolojisinin baska kullanim
alanlar1 olabilecegi fark edildi.

En genel ifadeyle, sifrelenmis
islem takibi saglayan, dagitik
veri tabani olarak tanimlana-
bilen blok zincir teknolojisi,
bitcoin ve ethereum gibi sanal
paralarin arkasindaki sistemin
ad1. Zincirleme bir modelle
insa edilen, takip edilebilen
ama kirilamayan blok zinciri,
gliniimiizde bankacilik ve finans
uygulamalarinda kullanilan bir
teknoloji haline gelmis durum-

da. Bir merkeze bagli olmaksi-
zin iglem yapmaya izin veriyor,
aligveris direkt olarak alic1 ile
satic1 arasinda ve giivenli bir
sekilde gergeklestirebiliyor.

Seffaf ve giivenilir

Blok zincir, miigterilerle
aracilari ortak bir platformda
aracisiz bulusturmay1 amagliyor.
Depolanan verilerle, kendisin-
den onceki tiim iglemlerin kayd:

zincire ekleniyor. Tlgili islemi
veri tabani tizerine eszamanl
olarak kaydeden teknolojinin en
biiyiik 6zelligi, tek bir merkeze
kayitlt olmamast. Blok zincir,
disaridan miidahalelere karsi
korunakli yapisinin yaninda,
veri tabanini kullanan herkesin
potansiyel olarak sistemdeki
bilgilere erigebilecegi sekilde
tasarlantyor. Yiiksek giivenlik
seviyesiyle, tiim ekip tiyeleri
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ayni anda paylasilan verilere
erisebiliyor. Boylece, bir merke-
zi kuruma bagli kalinmaksizin
giivenli bir sekilde diinyadaki
kullanicilar tarafindan yapilan
iglemler kontrol edilebiliyor. Bu
teknolojiyle miizik, oyun ve film
aligverisinden, devlet kurumlart
ve finans sektoriine kadar birgok
alanda yapilan islemler daha
giivenilir ve seffaf bir ortamda
gergeklestiriliyor.

Blok zincir teknolojisi, sanal
veri tabanlarinin kullanildigt
banka islemlerinde, tapu ve
niifus kayitlarinda ve dijital
kimligin kullamldig: her tiirlii
alana uygulanabiliyor. Gelecekte
hayatimizin énemli bir kisminda
kullanilacagini s6ylemek keha-
net olmaz. Bazi devletler gele-
neksel finans sisteminde koklii
degisiklikler yapabilecek olmasi
sebebiyle bitcoin gibi sanal para
birimlerine kuskuyla yaklasiyor
ve hatta yasaklama yoniinde
adim atryor olsalar bile, birgok
devlet gelisen teknolojiye ayak
uydurabilmek adina, blok zincir
teknolojisini anlamak ve kendi
sistemlerine adapte edebilmek
icin ¢aligmalar yiiriitiiyor.

“Firmalarimizin

rekabet giicii artacak”
Tiirkiye’de de blok zincir
teknolojisi kullanilabilmesi i¢in
calismalar hizland1. Ozellikle
dis ticarette ihracat islemlerinin
daha hizl1 gergeklesmesini ve
bekleme siirelerinin azalmasini
saglayacak sistem i¢in Ticaret
Bakanlig1 hazirlik iginde. Ko-
nuyla ilgili calistaylar diizenle-
yen Bakanlik, altyapi ¢aligma-
larmn1 baslatti. Ticaret Bakani
Ruhsar Pekcan, bu teknolojinin
dis ticarette nasil kullanilacagini
dergimize soyle aktardi: “Blok
zincir, birbirine giivenmeyen
taraflarin giiven igerisinde
aligveris yapmasini saglarken,
igerisinde bir¢ok tarafin oldugu
karmasik siirecleri daha hizl,
verimli ve giivenli hale getirir.
Dis ticaret siireglerinde yer alan
devlet, ihracatci, ithalatg1, sigor-
ta, tasimacilik, lojistik sirketleri
ve bankalar1 giivenli bir plat-
form {izerinde bir araya getirdi-
gimiz zaman bekleme siireleri
ciddi 6lciide kisalacaktir. Kagit
ortaminda gergeklesen birgok
islem dijitallesirken, ayrica akilli

kontratlar gibi teknolojilerle
otomatiklesecektir. Bu bakim-
dan dis ticaretin tam anlamiyla
bir blok zincir konusu oldugu-
nu diisiinmekteyiz. Ornegin,
Giiney Kore bu konuda bir pilot
caligma yapiyor. 2017 yilinda,
48 kamu ve dzel sektor kurulusu
toplanarak bir platform kurdu.
Kagit ortaminda ya da elektro-
nik ortamda pargal1 yapilarda
ayr1 ayr1 paylasilan belgeleri,
tiim taraflarm yer aldigi bahsi
gecen tek blok zincir platfor-
mu tizerinden paylastyorlar.

Bu teknolojiyi, her bir siirecle
ilgili taraflar1 bir araya getire-
rek, firmalarimizin ¢ok daha
hizli, buna karsin az maliyetle
islemlerini gerceklestirmeleri
ve rekabet giiglerinin artirilmasi
yoniinde kullanacagiz.”

Pilot projeler hayata gececek
Ticaret Bakanligi, gecen Ekim
ayinda Bakanligin tiim birim-
lerinin katilimiyla bir galistay
gergeklestirerek blok zincirin
katma deger yaratacagi alanlari
belirledi. Oncelikli olanlar segi-
lerek ¢alisma gruplar1 olusturul-
du. Bunlardan biri, dis ticarete
konu iirlinlerin tabi oldugu la-
boratuar testlerinin blok zincire
aktartlmastydi. Ozellikle tarim
iirlinlerinin ithalat ve ihracatinda
farkli kurumlar, {iriin tespiti,
saglik ve kalite denetimi gibi
amaglarla testler gergeklestiri-
yor. Mevcut sistemde blok zin-
cir gibi etkin bir veri paylasimi
sistemi olmadigindan, miikerrer
testler olabiliyor, bu da firmalara
zaman kayb1 ve ek maliyet ola-

rak yanstyor. flgili tiim taraflar:
bir platformda bulusturarak,
blok zincir iizerinden veri yo6-
netimi saglanmasi ile dis ticaret
stiregleri hizl1 ve diisiik maliyetle
gergeklesiyor. Ticaret Bakani
Pekcan, vizyonlarinin dis ticareti
blok zincir lizerinden tamamen
dijital bir platforma doniistiir-
mek oldugunu belirterek sunlari
soyliiyor: “Ancak, biiyiik dijital
doniisiim projelerinde temel bir
kural vardir: Dar kapsamli pilot
bir proje ile baslayip, oradaki
tecriibelerle kapsami biiyiitmek.
Bu kapsamda, bdyle yeni bir
teknolojiyi kullanmaya &nemli
ama gorece kiiciik projelerle
baslayip, burada elde ettigimiz
basarilarla daha biiyiik projelere

gecis yapacagiz.’

Dijital giiven protokolii
Dijital Doniisiim Dernegi Bag-
kani ve Kadir Has Universitesi
Yeni Medya Béliimii Ogretim
Goérevlisi Ismail Hakki Polat,
blok zincirin, “Kisiler arasinda
giivenilir aract kuruma ihtiyag
duymaksizin, dogrudan para
transferi yapilmasini saglayan
dijital kayit sistemi” seklinde ta-
nimlanabilecegini aktardi. Polat,
s6z konusu sistemin zamanla
finansin yaninda diger sektorler
i¢in de “dijital giiven protokolii”
olarak verimlilik ve tasarruf sag-
layabileceginin kesfedildigini
bildirdi. Blok zincir sisteminin
caligma prensiplerine deginen
Polat, “Blokzincir altyapisiyla
gerceklestirilen islemlerin tim
kayitlari, herkese acik defter

BLOK ZINCIR NEDIR?

Dijital para birimlerini, varliklari ve emtialari besleyen blok
zincir (blockehain) teknolojisi, dagitiimis bir veritabani ya da
paylasiimis defter kaydi (muhasebe) olarak tanimlanabilir.
Blok zincirler agik veya 6zel olabilir. Herkesin okuyabilecedi,
kullanabilecedi veya degdistirebilecegi agik kaynakli bir yaziim
Uzerinde ise ‘agik’, kisitlamali ve kontrollU erisimi var ise ‘0zel’
olarak niteleniyor. Blok zincir iki temel kavramdan meydana

geliyor: Bloklar ve kayitlar.

Kayitlar: ilgili blok zincir yapisinin Gzerine olusturuldugu her
turlu icerik bilgisidir. Sistemde kayitl olan bir kullanicidan bir
baskasina yapiimis transferler bu kayitlarla tutulur.

Bloklar: Kayitlar birlestirilip belirli araliklarla islenerek bloklarin
icine yazilir. Herhangi bir blok, kendisinden 6nceki ve sonraki
bloklara 6zet algoritmayla bagldir. Bu yUzden teknolojinin adi
zincire bagl bloklar anlamina gelen blok zincirdir.

Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan,
Blok Zinciri Teknolojisi'ni
firmalanimizin rekabet
guglerinin artirlmasi yonounde
kullanacagdini vurguluyor.

olarak tutuluyor. Boylece her tiir
kurum ve topluluk i¢in seffaf,
denetime ag1k, sonradan degisti-
rilemez kayit ve evrak sistem-
lerinin kullanilabilmesinin &nii
actilyor. Blok zincir sayesinde
kamu ve 6zel kuruluslarin tiim
yazigma, tapu benzeri tiim sicil
dokiimantasyonlari bir daha
degistirilemez ve taklit edilemez
bigimde arsivlenebiliyor. Ayrica
miizik, film, oyun ve yazilim
gibi eser haklarinin, giivenilir
zaman damgalariyla kayit altina
alinmasi, siralanmasi ve telifle-
rinin, arada araci olmadan dog-
rudan eseri tiiketenlerden talep
edilmesi de miimkiin olabiliyor”
diye konustu.

Blok zincir

teknolojisinin gelecegi
Blok zincir teknolojisi gelecek
vadeden bir teknoloji olmakla
beraber bu teknolojinin tam

bir olgunluga erismesi i¢in kat
edilmesi gereken adimlar var.
Ancak, Isvigre merkezli Credit
Suisse tarafindan hazirlanan
genis ¢aplt bir rapora gore, blok
zincir sadece dijital para birim-
leri veya finansal hizmetler i¢in
degil birgok alanda kullaniliyor.
Diinya Ekonomik Forumu tara-
findan yapilan bir ankete gore,
yoneticilerin yiizde 58’1 kiiresel
Gayri Safi Milli Uretimin yiizde
10’unu “2025’den 6nce blok
zincirde bulunacak” sekilde bir
tahmin yiiriitiiyor.
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IHRACATIN iLK BiN
BELLI OLDU

Turkiye'nin ilk 1000 ihracatgisi 2018 Arastirmasi agiklandi. ilk 1000 sirket dnceki yila gore 10,5
milyar artigla toplam 102,8 milyar dolarlk ihracat gergeklestirdi. Ilk 1000 firma Ulke ihracatinin

yuzde 61ini kargiladi. 155 Firma listeye ilk kez girdi.

TiM Olagan Genel

Kurulu’nda 2018 yilint

rekorlara tamamla-
yan ihracatta sampiyonlar
ligi siralamast agikland. TIM
tarafindan bu yil 17’ ncisi
agiklanan “Tirkiye’nin Ilk 1000
Ihracatcis1 2018” aragtirmasina
gore ilk 1000 sirket dnceki yila
gore 10,5 milyar artisla toplam
102,8 milyar dolarlik ihracat
gerceklestirdi. Bu sirketlerin 50
ilde faaliyet gosteriyor olmalart
da ihracatin Tiirkiye geneline
yayildigimnin en biiyiik gosterge-
si oldu.

61 ihracate birligi, 13 genel
sekreterlik ile 85 bine yakin ih-
racat¢inin tek ¢ati kurulusu olan
TIM’in her y1l dikkatle takip
edilen arastirmanin sonuglari-
na gore, Ik 1000°de yer alan
sirketlerin toplam ihracattan
aldiklar1 pay yiizde 61,2’ye yiik-
seldi. Tlk 500 sirketin ihracattaki
pay1 yiizde 52,6 oldu.

50 ilden bin sirket
Arastirma sonuglarina gore sek-
torel degerlendirmede ilk sirada
154 sirketle hazir giyim sektorii,
ikinci sirada 106 sirketle kim-

yevi maddeler ve mamulleri,
tiglincii sirada ise 102 sirketle
otomotiv sektorii yer ald. Tk
1000°de yer alan ihracatgi

sirketlerin Istanbul’dan Sirnak’a,

Samsun’dan Osmaniye’ye 50
farkli ilde faaliyet gosteriyor
olmalar1 da ihracatin Tirkiye
sathia yayildigini kanitla-

d1. Sirketlerin 44071 Istanbul
merkezli iken, onu 76 sirketle
Izmir ve 67 sirketle Kocaeli
izledi. Bolgesel dagilimda ise
Marmara Bolgesi’nden 600, Ege
Bolgesi’nden 146 ve I¢ Anadolu
Bolgesi’nden 83 sirket listeye

girmeyi basarirken, 7 cografi
bolgemizde de Ilk 1000 listesine
girmeye hak kazanan firmalarin
olmasi dikkat gekti.

istihdam ve

katma degerde liderler

flk 1000 firmanin ortalama gali-
san say1s1 2018’de 781 oldu, bu
da sadece bu firmalarin 800 bine
yakin istihdam sagladigina isaret
ediyor. Ayn1 say1 2016°da ise
704 idi, yani en basaril ihracat-
cilar istihdami da sirtladi. Sadece
iki yilda 100 bine yakin ¢aligsan
daha fazla istihdam edildi.
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Yine, ilk 1000 firma ihrag birim
fiyatinda iilkemizi ileri tagidi.
Thracatimizin kg fiyat1 2018’de
1,33 dolar iken, ilk 1000 firma-
mizda bu say1 1,37 dolar; ilk
500’de 1,40 ve nihayet ilk 10
firmamizda ise 2,76 dolar olarak
gergeklesti.

1 milyar dolan
gecen 13 sirket
Ilk 1000 Thracatg1 arastirma-
sinda 1 milyar dolar ve tizeri
ihracat yapan sirket sayis1 bir

sonuclarina
gore sektorel
degerlendirmede ilk
sirada 154 sirketle
hazir giyim sektoro,
ikinci sirada 106
sirketle kimyevi
maddeler ve mamulleri,
UgUncuU sirada ise
102 sirketle otomotiv
sektoro yer ald..

onceki yila kiyasla 10°dan 13’¢
yiikseldi. 100 milyon dolar ve
iizeri ihracat yapan sirket sayisi
ise 145’ten 171°e ¢ikt1. 2018
yilinda listenin en son sirasinda
yer alarak Tiirkiye nin en ¢ok
ihracat yapan bininci firmasi
olan firma 21,6 milyon dolar
ihracata imza att1. Bu rakam
2017°de 19,5 milyon dolar,
2016°da ise 18,2 milyon dolard1.
11k 1000 sirketin ylizde 66,30
yani {igte ikisinden fazlasi {ireti-
ci ihracatgt sirketlerden olustu.

155 sirket listeye

ilk kez girdi

[lk 1000 ihracatc1 arasinda

yer alan firmalardan 155’1,
2017 yilinda ilk 1000 ihra-
catgi listesinde yer almazken,
2018 yilinda listeye giris yapti.
Listeye en yliksek siradan giris
yapan firmalar ise Tatmetal
Celik (158’inci), Mitas Endiist-
11 (175’inci), Gemlik Giibre
Sanayi (233iincii), Corbus
Metal (258’inci), Rexport Dig
Ticaret(319’uncu), Yenigiin
Insaat (326’ mc1), Goymen Gida
(351’inci), Turquoise Yat Sanayi
(383’iincii), Yildizdemir Celik

Sanayi (407’inci) ve Sahra Gida
(419’uncu) olarak siralandi.

Giille: “Kiiresel ticaretten
1,5 kat fazla biiyiidiik”
TIM Olagan Genel Kurulu’nda
diizenlenen 2018 y1li ihracat
sampiyonlari 6diil téreninde
konusan TIM Baskani Ismail
Giille, “ilk 1000’e giren firma-
larimizin 2018 yilinda ihracat
hacimlerini bir 6nceki yila gore
yiizde 11, yani kiiresel ticaret-
teki artisin 1,5 katinin tizerinde
bir sigramayla, 102,8 milyar
dolara tasidilar. Tiirkiye miz,
tilkemizin diinya arenasinda-

ki yiiz aki olan ihracatimizla
biiyiiyor, ihracatimizla biiyiiye-
cek. Bundan sonra vizyonumuz
‘Bilgi Rekabetinde Tiirkiye’dir.

FIRMA

Gegen sene listede olmayan 155
firmanin, 2018 yilinda sergile-
dikleri ihracat performanslari ile
ilk 1000 listesine girmeye hak
kazandiklarini dile getirdi. 2018
arastirmasinda 50 farkli ilden
firmamiz listeye girme basarisi
gostererek, ihracatin Tiirki-

ye sathina yayilmasina imza
attigini ifade eden Giille, “2018
yilmin dordiincii ¢ceyreginde

net ihracatin bilyiimeye katkisi
8,4 puan ile en yiiksek rakama
ulagtt. 2019’un ilk ¢eyreginde
ise bu rakam1 9,4 puana tasi-
may1 basardik. Ekonomimizin
ihracatla yiikselisini perginledik.
Tiirkiye miz, tilkemizin diinya
arenasindaki yiiz aki olan ihra-
catimizla biilyiiyor, ihracatimizla
biiyliyecek” diye konustu.

IHRACAT ($)

Ford Otomotiv Sanayi A.S. 5.682.762.433
Toyota Otomotiv Tirkiye A.S. 4.598.412.782
Tofas Tirk Otomobil A.S. 2.997.681.305
Kibar Dis Ticaret A.S. 2.719.787.015
TGS Dis Ticaret A.S. 2.591.293.127
Turkiye Petrol Rafinerileri A.$. 2.466.974.750
Vestel Ticaret A.S. 2.254.759.359
Arcelik A.S. 1.936.987.240
Oyak-Renault Otomobil A.S. 1.784.071.563
Habas Sinai Gazlar A.S. 1.544.049.678
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HALIR GIYIM IGIN
CIN'DE BUYUK FIRSAT

Ticaret Bakanh@i 2021 yilina dek olan dénemde, Cin, Hindistan, Rusya ve Meksika’yi 6zel hedef
pazarlar olarak belirleyerek, ¢calismalarini bu Ulkelere yogunlastirdi. Aralarinda en bOy0go olan Gin,
tahmin edilenin aksine 10ks tuketimde ¢ok cazip firsatlar barindiryor.

Cin, 1,4 milyarlik nii-
fusu, 9 trilyon dolara
ulasan gayrisafi milli
hasilasi ile ‘simdilik’ diinyanin
en biiyiik ikinci ekonomisi.
Ingiltere merkezli finans ku-
rulusu Standard Chartered’in
yayinladig1 son rapora gore,
2030 yilinda su an diinyanin
bir numarasi olan ABD {igiincii
siraya gerileyecek; Cin ve
Hindistan ise onun iizerinde
siralanacak. Cin, kalabalik
niifusu nedeniyle hammad-

de, ara mal1 ve tiketim mali
ihtiyaglart bakimindan giderek
kabaran bir gidere sahip. Ulke

sadece ihracat yapmryor, ayni
zamanda ciddi bir ithalatg1.

Gidada potansiyel yiiksek
Cin, gegen y1l 1,8 trilyon do-
larlik ithalat gergeklestirdi. Bu
toplamin az sayilacak bir kismi,
91 milyar dolar kadarini tarim
ve gida triinleri olusturdu. Cin’e
tarim tirtinleri thracat1 yapan {il-
kelerin basinda ABD, Brezilya,
Japonya, Tayland, Avustralya,
Endonezya, Kanada ve Malezya
geliyor.

Ayni zamanda ciddi bir ta-

rim treticisi olan Cin’in,
GSYIH nin yaklasik yiizde

11”1ini tarimsal iiretim olustu-
rurken, tlke istihdammin da
yaklasik yiizde 36,7’si bu alanda
calistyor. Cin, diinya gida tiiketi-
mi ve dolayistyla gida endiist-
risi a¢isindan biiyiik bir neme
sahip. Onemli gida ithalatgilart
arasinda yer alan tilke, agirlikli
olarak bitkisel yaglar, ¢ikolatali
ve sekerli mamuller, konserve
meyve ve sebzeler ile unlu
mamuller ithal ediyor. Biiyiiyen
ekonominin yani sira, yiikselen
gelir diizeyi ve yayginlagan

Bati tarzi tikketim aligkanliklari
sonucu gida ithalatinin da yildan
yila artmasi bekleniyor.

Gida sektorii agisindan basta
sert kabuklu meyveler, balik,
dondurulmus yengeg ve diger
su Uriinleri, bebek mamalari,
makarna, iglenmis et {iriinleri,
islenmis meyve sebzeler ve
mineral sular gibi tirlinlerde
potansiyel yiiksek. Ancak Cin’in
gida ithalatinda, belgeleme
islemleri i¢in son derece siki ve
karmasik kurallar bulundugu
unutulmamali.

Dis ticaret acigimiz biiyiik
Tiirkiye, 2018’de Cin’den 20,7

milyar dolarlik ithalat gergekles-
tirdi. Buna karsin Cin’e yaklagik
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3 milyar dolar ihracat yapabil-
dik. Cin aslinda bir¢ok sektorde
Tirkiye i¢in onemli firsatlar
barmdirtyor.

Tiirkiye’nin Cin’e ihrag ettigi
iiriinler arasinda mermer, krom,
bakir gibi maden kaynakla-

11, demir ve yassi ¢elik gibi
mamuller bulunuyor. 2018
yilinda Cin’e 1,5 milyar dolarlik
maden ihracat1 gerceklestirildi.
Tiirkiye’nin Cin’den ithal ettigi
tirlinlerin basinda da bilgisayar
ve telefon gibi otomatik bilgi
islem makineleri, elektrikli
cihazlar, pamuk, otomotiv yan
sanayi geliyor.

En biiyiik e-ihracat pazan
Cin, ayn1 zamanda diinyanin
en biiylik ve en hizli biiyiiyen
e-ticaret pazari. Sinir tesi
e-ticaret ile {irlin satin alan
tiiketicilerin oran1 2015 yilinda
yiizde 34 iken, 2017°de ylizde
67’ye ulagmig durumda. Cin’in
2020 yilina kadar diinyadaki en
biiytik smir 6tesi B2C pazari
olmasi bekleniyor.

Cin, 6zellikle liks segmentte
iiretim yapan iireticiler i¢in
avantajli bir pazar olarak one
¢ikiyor. Bu biiyiik iilkede,
kaliteli iiriinlere para harca-
mak isteyen 350 milyon kadar,
neredeyse AB niifusuna denk,
orta ve list gelir diizeyinde
insan bulunuyor. Kaliteli ve
liiks markalara para harcaya-
bilen bu kesim; tekstil ve deri
gibi iddiali oldugumuz katego-
rilerde e-ihracat i¢in 6nemli bir
potansiyel olusturuyor.

E-ticaret, ihracattan
yiizde 30 avantajh

Sinir tesi e-ticaret, Cin online
tiikketici pazarina dogrudan ve
uygun maliyetli erigmek igin
yeni bir yol sunuyor. Sinir Gte-
si e-ticaret tizerinden ihracat
yapan bir satici, geleneksel
stiregleri kullanarak yapilan
ihracata kiyasla, lojistik ve fi-

nansal maliyetlerde yiizde 30’a
varan bir tasarruf saglarken,
tirtinlinii de denetimler dahil
olmak iizere ¢ok daha kisa
stirede gonderebiliyor.

Bu pazarda basartya ulas-

mak i¢in bir sirketin esnek

bir yapida olmas: ve siirekli
degisen e-ticaret diizenlemeleri
ve trendlerini takip ederek ken-
disini yenilemesi ilk sart. Yani
stra stratejisini Cin pazarmin
yerel aliskanliklarina uyarla-
mas1 mutlaka gerekli. Cin’de
is yapma bigimleri, maalesef
heniiz tamamen kurumsal
zeminde ilerlemiyor. Bu yiiz-
den ticaret yaparken, kigisel
iligkiler 6n plana ¢ikiyor. Bu
nedenle “networking” pazara
girig ve tutunma igin biiyiik
Onem tastyor.

Dikkat edilmesi gereken bir
bagka husus da kurallar ¢ok

iyi tanimlanmadigi ya da iyi
anlasilmadigi i¢in, yabanci

bir isletme, genellikle gri bir
bdlgede calistigr hissine sahip
olabiliyor. Bu agamada yerel
kdiltiirii ve pazarin karmagikli-
gin1 anlayan yerel bir ortagin
iliskilerin kurulmasinda dev-
reye girmesi isleri kolaylasti-
riyor. Yerel ortak ayni zamanda
bazi pazaryerlerine giriste de
anahtar gorevi iistlenebiliyor.
Ornegin, yerel bir pazaryeri olan
Taobao.com’a ve sosyal medya
sitesi WeChat’e iiyelik igin Cin
vatandasi olma sart1 araniyor.
Bu gibi durumlarda, yabanci
sirket Cinli bir ¢alisan istihdam
edebilecegi gibi servis saglayici-
st sirket ile de anlasabiliyor.

Yeni havalimani
e-ihracati sigratacak
Tiirkiye’de e-ihracat yapan
firma say1st simdilik heniiz az.
Ancak bu yonde ¢ok dnemli
bir istek var ve e-ihracata
yonelen firma sayisi ¢ok hizlt
bir sekilde artryor. 2018 y1lin-
da e-ihracata baslayan firma

CiN ULUSLARARASI iTHALAT
FUARI’NIN IKINCISINDE KATILIM
5 KATINA CIKACAK

Gecen yil Sanghay’da dizenlenen ilk Gin Uluslararasi ithalat
Fuar’nda, dunya genelinde 172 Ulkeden yaklasik 3.600
katiimel yer aldi. Fuarda, firmalar, yerli Gronlerini tanitti ve bu
urunler Ginli tuketicilerin begenisini kazandi.

Ulkemizce milli katiimin gergeklestirildigi fuara gida ve
tarimsal Urunler, aksesuar ve tuketici UrUnleri, tuketici
elektronigi ve elektronik aletler, giyim, otomobil, mobilya,
mucevher, Ust duzey akillr ekipmanlar, hizmet sektorleri
olmak Uzere 6 ayri holde 861 m2 alanda 38 firmamiz istirak
etti. Ticaret Bakanligi inracat Genel MUdurlogu tarafindan Gin
Uluslararasi ithalat Fuari hakkinda yapilan degerlendirmede
“Cin Halk Cumhuriyeti’ne yaénelik inracatimizin artirimasini
teminen, Bakanliklarinca CIIE'nin 2019 yilinda ayni tarihlerde
gerceklestirilecek ikinci versiyonuna 4.000 m2’lik bir alanda
daha guglu bir duzeyde katilim saglanmasina karar verildigi
belirtildi” denildi. Yaklasik 1,4 milyar nUfusun gun gegtikce
artan gida tuketim talepleri karsisinda, CKP Merkez Komitesi
ve Cin Devlet Konseyi'nin yayinladigi séz konusu planda,
Cin‘deki yetersiz tarim UrUnlerinin ithalatinin aktif bir sekilde
genisletimesi ve ithalat kanallarinin gesitlendiriimesi talep
edildi.

LGRS e Oretim yapan Oreticiler

icin avantajh bir pazar olarak éne gikiyor.

Kaliteli ve IUks markalara para harcayabilen

bu kesim; tekstil ve deri gibi iddiali oldugumuz
kategorilerde e-ihracat igin 6nemli bir potansiyel
olusturuyor.

sayist, 2017’e gore yiizde 40
arttr. Diinyanin en biiyiikleri
arasinda yerini almaya hazir-
lanan Istanbul Havalimani’nin
tamamen devreye girmesiyle
e-ihracatta 6nemli bir patlama
yasanmasi bekleniyor. Ciinkii
e-ihracatin olmazsa olmazi ¢ok
iyi bir lojistik destegi.

E-ihracat Eylem Plani’nda da
belirtildigi gibi basta Istanbul
Havalimani olmak iizere belirle-
nen bolgelerin “bolgesel lojistik
merkezleri” haline getirilmesiy-
le e-ihracat yapan sirketlerimiz
genis bir bolgeye diisiik maliyet
ve yiiksek bir hizla erigim olana-
gma kavusacak.
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2019 HEDEFLEHRI
YEMI URUNLER

g

YEREL PARA ILE
TICARETE TESVIK

TOrk Eximbank tarafindan sadece KOBi'lere kullandirilan TL kredi
desteginin kapsami tOm ihracateilari kapsayacak sekilde genisletilecek.
Boylece yerel para ile ticaretin tegvik edilmesi amaglaniyor.

Tiirk Eximbank’tan
siklikla talep edi-

<l len kredi desteginin
kapsamu genisletiliyor. Sadece
KOBI’lere kullandirilan kredi-
ler, Tiirk Lirasi ile satig yapan
tiim ihracatgilara sunulacak.
Tiirk Eximbank, gectigimiz yilin
faaliyet sonuglarini, 2019 yih
hedeflerini ve yeni iirtinlerini bir
basin toplantisiyla paylasti. Ti-
caret Bakani Ruhsar Pekcan’in
yani sira Tiirk Eximbank Genel
Miidiirii Adnan Yildirmm ve TIM

Baskani Ismail Giille de toplan-
trya katildi. Tirk Eximbank’in
2018 yilinda ihracatgilara 27
milyar dolar nakdi kredi ve

17 milyar dolar da ihracat

kredi sigortasi sagladigini dile
getiren Ruhsar Pekcan, banka-
nin toplam desteginin 2018’de
2017’ye gore ylizde 12,5 artarak
44,2 milyar dolara yiikseldigini
dile getirdi. 2017 yilinda yiizde
25 olan Tiirkiye’nin ihracatini
destekleme oraninin da 2018
yilinda ytizde 26’ya yiiksel-

digini belirten Bakan Pekcan,
“Bunun diginda Eximbank’in
ulastig1 ihracatg1 sayisi ki bu da
bizim hedeflerimizden birisiy-
di, 11 bin ihracatgiya ulagmay1
hedeflemistik, 11 bin 72 raka-
miyla 2018’1 tamamladik™ diye
konustu.

KOBI agirhig yiizde 70
Ihracat¢i firmalarin arasinda
KOBI agirligia 6nem verdik-
lerini vurgulayan Pekcan, “KO-
BI’lerimizi ihracatg1 yapmak

tizere bir strateji ortaya koyduk
ve 2017 baginda ytizde 53 olan
KOBI agirhig1 2018 sonu itiba-
riyle yiizde 70,7 ye yiikseldi.
2018’de Tiirkiye’deki ihracat
kredilerinin yiizde 53’iinti Exim-
bank tek bagma kullandird:” ifa-
delerini kullandi. Bakan Pekcan,
Tiirk Eximbank’in Tiirkiye’nin
en bilyiik alacak sigortasi sirketi
oldugunu belirterek, “Banka,
kaynak yapisint gesitlendir-
mek amaciyla sendikasyon ve
bilateral krediler, tahvil ihraglari
ve uluslartistii kuruluglardan
temin ettigi kaynaklar sayesinde
yurt dis1 fon temininde 7°nci
siraya geldi. Gergekten Genel
Miidiirtimiiz ve ekibini kutlu-
yorum. Bu konuda ¢ok basarili
calismalar sergilediler. 2018’de
en zor donemlerde dahi tereddiit
ettik ama durmadik, devam ettik
ve ¢ok basarili sonuglar aldik.
2019’da bu basarili ¢alisma-

lar devam ediyor” seklinde
konustu.

8 sube ve 5 irtibat

ofisi acilacak

Eximbank’1n kredi biiytikligii
acisindan da Tiirkiye’nin 8’inci
biiyiik bankasi haline geldigine
dikkati ¢eken Pekcan, sunlar
sOyledi: “Tiirk Eximbank, son
iki yillik donemde subeleserek
daha fazla ihracatcimizla dog-
rudan iletisime gegmek, haber-
lesmek ve kaynak saglamak
yOniine gitmistir. 2018 yilinda
12 sube ve 15 irtibat biirosu
acmig bulunuyoruz. Hedefi-
miz 2019°da da 8 sube ve 5
irtibat ofisi daha acarak 40
noktadaki ihracat¢ilarimizla bir
araya gelmektir. Bu dogrultu
da subat aymda 3 yeni subeyi
belirledik. Istanbul, Manisa ve
Corlu’da 3 yeni sube agacagiz.
Ocak ayinda da Iskenderun’da
bir irtibat biirosu agtik. Hizmet
agimizdaki bu genisleme ile
islem hizinda 6nemli bir artig
saglanacak ve Ihracatgilarimi-
zin zamandan daha fazla ta-
sarruf edebilmelerini saglamis
olacagiz.”

Bakan Pekcan, 2019 yilinin en
onemli dis ticaret gelismesinin
ihracatin ithalat1 karsilama
oranindaki yiikselme olacagini,
bdylece dis finansman ihtiyaci-
nin asgari diizeye indirecegini
ongordiiklerini de dile getirdi.
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HAZIR GiYIMDEN 10 YILDA 150 MILYAR DOLAR

Katma degerli tiretim-
de, istihdama katkida
ve net doviz getiri-
sinde Turkiye’nin en
6nemli igkollarindan olan moda
endiistrisinin, 2018’de 17,6
milyar dolarlik ihracata imza atan
firmalar1, gérkemli bir torenle
odiillendirildi. Istanbul Hazirgi-
yim ve Konfeksiyon Ihracateilari
Birligi’nin (IHKIB) diizenledigi
6diil torenine Ticaret Bakan Yar-

dimcis1 Riza Tuna Turagay, TIM
Bagkani Ismail Giille ile sektoriin
onde gelen isimleri katildi.
Térende konusan THKIB Baskant
Mustafa Giiltepe, Tiirkiye’nin
toplam 18 milyar dolar simirma
gelen hazir giyim ihracatinin
yiizde 75’ten fazlasini kendi
birliklerinin gergeklestirdigini
soyledi. Giiltepe, “Diinya hazir
giyim ihracatinin ytizde 3,3 lini
gerceklestiriyoruz. Oysa Tiirkiye

olarak diinya ihracatindan aldigi-
miz pay yiizde 0,98. Bu veri bile
sektoriimiiziin dnemini ortaya
koyuyor” dedi.

Hedef 200 milyar dolar
TIM Bagkani Ismail Giille, tekstil
ve hazir giyim sektoriinde basa-
rilt olan her is insanmnin baska
sektorlerde de basarili olacagini
soyledi. Giille, Tiirkiye’nin
2019’u 180 milyar dolarin

3TI.

Istanbul Tekstil

ve Hammaddeleri

- 4 Thracatcilar Birligi
(ITHIB), 2018 yilinda basarili
ihracat gerceklestiren 1099
ihracatc1 firmay: platin, altin,
giimiis, bronz ve basart olmak
iizere “Ihracatin Liderleri”

toreni ile ddiillendirdi. ITHIB
Baskan1 Ahmet Oksiiz, sektd-
riin 188 iilkeye 10,5 milyar do-
larlik ihracat gergeklestirdigine
dikkat ¢ekerek, “Bizlere diisen
gorev mevcut pazarlarimizda
giiclimiizli artirip yeni pazarla-
ra agilmak” dedi.

Tekstil Miithendisligi
projesi ilham verecek
TIM Baskami Ismail Giille ise,
Thracatin ve iiretimin kolay bir
is olmadigini belirterek, “Ah-
met Oksiiz’ii tekstil miihendis-
liginin algisiin yiikseltilmesi
ile ilgili gergeklestirdigi ¢alis-

iistiinde ihracatla tamamlama-
s beklediklerini ifade ederek,
sunlari kaydetti: “Thracatta hedef
kisa stirede 200 milyar dolar.
100’lerden sikildik, 200 olsun.
Ancak bir sey var; Tiirkiye’nin
ihracati giderken hazir giyim
ihracatini ayni paralellikte arti-
ramiyoruz. [hracatimizi hemen
20’1i rakamlara ve daha sonra
da 33 milyar dolara gotiirmemiz
gerekiyor. ”

malardan dolay1 tebrik ediyor
ve destekliyoruz. Genglerimizi
yeniden tekstil sektoriine
kazandirmay1 hedefleyen bu
calisma diger sektorleri de
etkileyecek ve tiniversitelerde
tercih sebebi olmalarini sagla-
yacak bir projedir” dedi.

62 | ORME DUNYASI Nisan-Haziran 2019



BAZI SEYLER
OLMASADAOLUR,
lman @’iﬁm Ofmazso Imnz

0 8 5 0 Bu bayram siz de annesi ya da babasi hayatta olmayan
222 ¢ocuklarin egitimine destek olun.

1863 Dartissafaka
3_I_I—

Earussafaka.org 186 CEMIYET




NEW YORK'TA
TURK RUZGARI

verdigi defilesiyle ve koclugunu
iistlendigi ‘Turkish Designers’
karma defilesiyle iki farkli heye-
can yasatti.

Tekstil ve tasarimda Tiirkiye nin
giictiniin biyiikliigiini New
York Fashion Week’te yapti81
defilelerle ortaya koyan tinlii
modacinin,‘Glam Rock’ adini
verdigi koleksiyonunun tanitimi
10 Subat 2019 tarihinde Springs
Studio’da gergeklesti. Koleksi-
yonunun tanitimi i¢in podyuma
iinlii modeller Cagla Sikel ve
Didem Soydan ¢ikt1. Hakan
Akkaya koclugunda 11 Subat’ta
gergeklesen ‘Turkish Designers’
etkinliginde ise tasarimcilar
Buket Ozkalfalar, Barut Gokhan
Ildeniz, Ece Kavran ve Firat Ne-
ziroglu koleksiyonlarini moda
tutkunlartyla bulustururken,
koleksiyonu Didem Soydan ta-
nitt1. New York Fashion Week’e
iiciincii kez katilan Hakan Akka-
ya, bu 6nemli moda organizas-
yonunda arka arkaya takvimde
yer alan ilk Tiirk modact oldu.

Tiirk kumasi

diinya podyumlarinda
Geng modacilar ve Tiirkiye
tekstil sektorii igin bu tiir etkin-
liklere katilimmnin 6nemli bir
motivasyon kaynagi olduguna
dikkat geken TIM ve TTG
Baskani Ismail Giille; “Diinya-
nin sayilt moda merkezlerinden
New York’ta Tiirk tasarimlarini
yiizde yiiz Tiirk kumaslartyla
diinya podyumlarina tagryan
Hakan Akkaya’ya tesekkiir
ediyoruz. Ttrk tekstil sektorii-
niin 8 bin yillik gegmisi 21 nci
yiizyilda gdgsiimiizii kabartan

isleri diinya podyumlarina ayni
basariyla tagimay siirdiiriiyor.
Oniimiizdeki dénemde de tasa-
rimcilarimizin kiiresel marka-
lasma yolculugunda basta TTG
olmak tizere pek ¢ok platform
iizerinden her yoniiyle destekle-
meye devam edecegiz” dedi.

“Ulkem adina
gururluyum”

New York Fashion Week gibi
diinyaca iinlii bir moda et-
kinliginde temsil edilmenin
onemine dikkat ¢ceken Hakan
Akkaya, “Oncelikle destekleri
icin Ticaret Bakanimiz Ruhsar
Pekcan’a, TIM ve TTG Baskani
Sayin Ismail Giille’ye sonsuz
tesekkiirlerimi sunuyorum. Bir
Tiirk modaci olarak iilkem adina
¢ok gururluyum” dedi.
Gegtigimiz yillarda yaptig1 New
York Fashion Week defile-
lerinde Tiirk miizigi kullan-

ma aliskanligini bu sene de
bozmayarak, Baris Mango’dan
“Dénence” ve Zeki Miiren’den
“Yarali Génlim” garkilariyla
diinyaya Tiirk miizigiyle sesle-
nen Hakan Akkaya, defilesinde
26 kadn, 18 erkek, toplam 44
kostiime yer verdi. 180 pargalik
koleksiyonunun tanitiminda

40 yabanci top model pod-
yuma ¢ikti. Defilede ayrica
Akkaya’nin modern ¢izgilerde
uyguladig1 tesettiir giyim moda-
sina farkl zarif yaklasimi biiyiik
begeni topladi. New York Moda
Haftasi’nin, dekoru, koleksiyo-
nu ve koreografisi ile en dnemli
organizasyonu olarak isaret
edilen defileye, diinyaca tinlii
yildizlar da katildi.

New York Fashion Week, bu yil iki ayri defileyle
turk modacilari agirladi. Ticaret Bakanhgi
destegiyle, Turkiye Tanitim Grubu is birligiyle
New York Fashion Week'’te Ulkemizi temsil
eden tork modacilar, Hakan Akkaya’nin kendi
hazirladig ve koglugunu Ustlendigi karma
defileyle TUrk Modasini bir kez daha dinya
podyumlarina tasidi.

Tiirk tekstilinin ve Tiirkiye Tanitim Grubu (TTG)
+ Tirk tasarim giiciiniin is birligiyle New York Fashion
S buyiklugh bu yilki Week’ten riizgar gibi gecti.
New York Fashion Week’e dam- ~ Moda diinyasinin dahi ¢ocugu
gasini vurdu. Tiirk modacilar, olarak tanimlanan Hakan Akka-
Ticaret Bakanlig1 destegi ve ya etkinlikte, ‘GlamRock’ adin1
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“ARTIK MODA DEGIL,
STIL KONUSULUYOR”

Moda Tasarimeilari Dernegi Baskani Ozlem
Kaya’ya gore 6ncelikle giysiniz size rahatsizlik
verip, akliniza takilmamali. Kaya, klasik

giyime kOgUk dokunuslarla kendi stilinizi
yaratabileceginiz gorisinde.

: Rahatlik mi, siklik n1?
4| Yoksa her ikisi birden

“ mi? Bu sorular 6zellik-
le i diinyast i¢in biiyiik 6nem
arz ediyor. Artik modanin degil,
stilin konusuldugu bir donemde
oldugumuzu séyleyen Moda
Tasarimcilart Dernegi Baskani
Ozlem Kaya’ya gbre, insan ne
kadar sik olursa olsun, bir parca
da rahatlik 6nemli. Kaya’dan
bu yilin ilkbahar ve yaz moda
trendlerinin yani sira ig diinyasi-
na iliskin tavsiyeler aldik.

Bu yilin ilkbahar ve yaz
trendleri nelerdir?

2019 yaz1 bol desenli, bol renkli
bir yaz olacak. Zit renklerin bir
arada kullanildig1 kombinler,
soft ekoseler, potikare, fresh ¢i-
¢ek desenleri ve targin rengi ilk
goze garpacak olanlar arasinda.
Fusya, nar ¢icegi, lila, bej ve
sar1 ana renkler olacak. Bunun
yaninda tabi ki vazgecemedi-
gimiz siyah, beyaz ve lacivert,
renk sevmeyenler i¢in alternatif
olmaya devam edecek. Dogallik

ana temalardan biri. Bununla
birlikte keten, pamuklu ve vis-
kon gibi dogal elyafli kumaglar
basrol oynayacak.

Is diinyas1 sizce

nasil giyinmeli?

Modanin hizla degisiyor olmasi,
artik kesfedilmemis hicbir seyin
kalmadig: giiniimiiz diinyasinda
stillerin konugmasina sebep
oluyor. Herkesin kendi stilini
olusturma ¢abas1 bazi klasik ta-
virlarin da yikilmasina sebebiyet
veriyor. Artik insanlar marka
vitrinlerinden firlamis gibi degil,
kiiciik dokunuslarla olsa bile

bir fark yaratmaya calistyorlar.
Bu tavir is diinyasindaki giyim
tarzina da yansidi. Eski formel
yapinin renkle veya kombin-

le kirlldigini, yenilendigini

gortiyoruz. Herseyin ¢ok hizli
tiketildigi giinimiiz kosullarin-
da bu degisiklik sevindirici. Ce-
sur olmanin, asirtya kagmadan
ezberleri bozmanin bir sakincasi
olmadigini diigiiniiyorum.

Kiyafetlerin rengi bu
noktada ne kadar 6nemli?
Ornegin is diinyasi i¢in
olmazsa olmaz siyahin
taht1 sallaniyor mu?
Oncelikle konumunuz ve
giliniiniizii kimlerle ve nasil
gecireceginiz onemli. Yerine
gore ve kendi kimliginizden
uzaklagmadan giyinebilmek
gerekir. Sectiginiz giysilerin
yaninda kullandiginiz aksesuar,
ayakkabi ve ¢anta sizin yoru-
munuzla birlestirilmeli. Bazen
ilgisi olmadigini diisiindiigiiniiz
pargalar bir araya gelince bam-
bagka bir anlam ifade edebiliyor.
Renklerde se¢imler biraz daha
esnek olabilir. Siyah her devrin
klasigi ve vazgecilmezidir. Ama
yeni renkler denenebilir. Laci-
vert son zamanlarin en iyi siyah
alternatiflerinden biri. Eger

ten ve sag renginize uyuyorsa
miirdiim, visne ya da ¢ok koyu
yesil de tercih edilebilir.

Is insanlan i¢in;

rahathik m, siklik m1?

Ben sahsen insan ne kadar sik
olursa olsun, bir parca da olsa
rahatlig1 6nemsiyorum. Kumas-
lar eskiye oranla daha esnek ve
konforlu. Bu avantaji kullanip
ona gore segimler yapilabilir.
Bir stiredir kisa topuk modast
var. Bunun 6zellikle tiim giin
topuklu ayakkabi giyenler i¢in
biiyiik bir rahatlik oldugunu di-
stiniiyorum. Klasige kagmamak
onemli. Bunu agmak isterim.
Yani klasik bir takim kullana-
bilirsiniz, hatta bence herkesin
dolabinda mutlaka olmali.
Fakat bu klasikligi sizi yansitan
herhangi bir dokunusla kirmak
ve giincel hale getirmek dnemli.
Mesela klasik bir ceketin beline
distan kemer takmak bir yorum-
dur. Buna benzer degisiklikler
yapilabilir. Hem s1k, hem rahat
olmak ige konsantre olmay1 zor-
lastirmaz. Yani giydiginiz seyler
size rahatsizlik verip aklmniza
takilmamali. Unutmayalim artik
modanin degil, stilin konustugu
bir dénemde yastyoruz.
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BEAKANLIGI

T : : F. S . - / y i |. , 'J' . & . : v & = ._ ‘- ‘
L S (1 e = TSR & m . “\_ e A L > - "y A el

her zaman 6nemsedigini dile

[ [ J [
getirdi. Thracatgilara saglanan
destek ve tesviklere siikran
duyduklarimi ifade eden Giille,

sOyle siirdiirdii: “Ancak, Saym

o Bakanim artik sunun farkinda-
y1z; Mevcut senaryo ile ciddi
bir sigrama yapma sansimiz
zay1f. Kiiresel ticaretteki artis

iizerinde bir orani siirdiiriilebi-
lir kilmak adina, ihracatimiza

TiM, Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan’in da katildii organizasyonla o nak acding, wracatiiniz

. . -. A . .9 ! iligkin yeni bir hikayeye ihtiya
ihracateilara iftar yemegi verdi. TIM Baskani Ismail GUlle “MUbarek cimiz oldugunun farkindayiz.
Ramazan ayinda ihracatimiz hizini kesmedi. Bu ay 15 milyar dolari Bu agidan bakildiginda, Agus-

tos ayimnda aciklanacak Ihracat

asacagimiza inaniyoruz. Agustos aylnda aciklanacak ihracat Master Master Plant’m son derece
Plani’ni son derece dnemsiyoruz” diye konustu. nemsiyoruz. Goreve geldi-
giniz glinden bu yana ortaya
) . koydugunuz yenilikg¢i yakla-
TIM, ihracat ailesini asla yok. Kiiresel ticaret savas- IThracat Master Planm1 simlarin, ithracatta dijitallesme-
iftar sofrasinda bu- lart giderek sertlesirken, dinya ~ dnemli ye yonelik adimlarin saglaya-
lusturdu. Istanbul’da ticaretine yonelik sinyaller TIM Baskani Ismail Giil- cag1 ivmeyle de desteklenmis
diizenlenen iftar yemegine, karigik gelmeye devam ediyor.  le, sektorlerin daha iddiali yeni Thracat Master Plani’nin,
Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan,  Thracatcimiz i¢in diinya gene- hamleler yapmalari adina ihracat ailemiz agisindan yeni
ihracatg1 birlik baskanlart ve linde tiim firsatlar1 kollamak, Ticaret Bakanligi’nin lider- bir ufuk ve yol haritasi olacagi
birlik yonetim kurulu tiyeleri ihrag tiriinlerimiz i¢in mevcut liginde atilacak adimlar ve gercegi ile planin detaylarimi
katildi. ) pazarlardaki payimizi arttir- yapilacak diizenlemelerin sabirsizlikla bekliyoruz.”
Gecede konusan TIM Bas- may1 siirdiiriip, hedef iilkeler _
kan1 Ismail Giille, “Miibarek ve yeni pazarlarda daha iddiali (@) IsTichmer TIM B2
Ramazan ayinda ihracatimiz ihracat hamlelerine imza at- : MECUSI
hizin1 kesmedi. Malumunuz, mak en biiyiikk hedefimiz. Bu
ilk 15 giinde ytizde 4 artis nedenle ihracat ailesi olarak,
yakaladik. Bu ay 15 milyar iilkemiz i¢in tiim firsatlari
dolar1 yakalayacagimiza, hatta  degerlendirerek, ihracatimizin
asacagimiza inantyoruz. Bu- artis hizini kiiresel ticaretteki
nunla birlikte, ihracatgimizin artis hizinin {izerine ¢ikarmaya
rekor iistiine rekor kirmasina da, ticaret diplomasisinin 83
bakarak, siirecini kendi akisina  bin saha neferi olarak kararli-
birakmak gibi bir niyetimiz y1z” dedi.
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EXPO 2019 PEKIN'DE
TURKIYE TANITIM ATAGI

29 Nisan-7 Ekim 2019 tarihlerinde dizenlenecek Expo 2019 Pekin‘in
“Yesil Yasa, Daha iyi Yasa” olarak belirlenen temasina, Torkiye
“Gelecegi Yesil ile Kucakla” mottosuyla katiliyor. Turkiye Tanitim Grubu
(ttg) 12 sektérom0zOn 12 farkli projesi igin tanitim destegi veriyor.

=y Her yil binlerce insanin
bulusma noktasi olan

S EXPO’nun bu yilki
adresi Pekin olacak. “Yesil Yasa,
Daha Iyi Yasa” temasi ile diizen-
lenen EXPO 2019°da, Tiirkiye
yedi cografi bolgenin tanitildig1
2 bin 400 metrekare biiyiikligiin-
de bir alan ile katiliyor. Alanda
Tiirk kiiltiiriine 6zgli ‘Hasbah-
celerin’ yani sira, Pamukkale
travertenleri, Galata Kulesi ve
Peri Bacalar1 gibi dogal ve tarihi
6gelerin minyatiirleri de sergile-
niyor. Tiirkiye’nin organizasyon
kapsaminda 1 Temmuz’da ‘Milli

Giin’ diizenlemesi de planlani-
yor. Organizasyona 100’iin tize-
rinde iilke ve uluslararasi kurulus
istirak ederken, sergi alanlarini
16 milyon kisinin ziyaret etmesi
bekleniyor. Tiirkiye nin en
biiyiik katilimer tilkeler arasinda
yer aldigt EXPO 2019’un kapila-
r1 7 Ekim’e kadar agik olacak.

Endemik bitkiler de
tanmitiliyor

Tiirkiye Pavyonu, “Gelecegi
Yesil ile Kucakla” temast ile
uyumlu olarak; Anadolu’nun
benzersiz dogal yasami ve doga-

ya duydugu saygiy1 yansitacak
sekilde tasarlandi.

Pavyonda, Anadolu cografya-
sinin zengin bitki gesitliliginin
nadir drneklerinden ‘Endemik
Bitkiler Tiineli’, yesil ile inovatif
caligmalar1 bir araya getiren
‘Inovasyon ve Siirdiiriilebilirlik
Alanr’, Tiirkiye’nin 7 bolgesini
temsil edecek bigimde tasarlan-
mis mimari yapilar gibi birgok
onemli detay da ziyaret¢ilerin
begenisine sunuldu.

Tiirk mal1 imajin1 gliglendirecek
ve kiiltiirel gesitliligimize iligkin
topyektin bir kampanya yiiri-
tiillecek EXPO 2019 Pekin’de,
Tirkiye Tanitim Grubu (TTG)
koordinasyonunda, Thracatci
Birlikleri tarafindan her bélgenin
One ¢ikan sektorlerinin taniti-

mu farkli zaman araliklarinda
yaklasik 6 ay boyunca gergekles-
tirilecek.

Sektorlerimiz tanitim
aktiviteleriyle goz
doldurdu

EXPO 2019 Pekin’in 29 Nisan
Agilis Giinii’nde Karadeniz
Thracate1 Birligi tarafindan findik
sektoriiniin tanitimi yapildi. Agi-
lisa 6zel tadimlik Tiirk findig
paketleri dagitildi ve Karadeniz
kiiltiirtinii tanitan horon gosterisi
diizenlendi. Agilista hububat
sektoriiniin gozde iirtinii bulgur
ile kisir yapilarak ziyaretcilere
tattirtldi. 1 Temmuz’un “Milli
Giin” ilan edildigi EXPO’da mii-
cevher sektorii sergi ve defile, un
ve unlu mamuller sektorii tiriin
tadimi1 ve kum sanat1 perfor-
mansi, tekstil sektorii ise Antep
yoresine 6zgli Kutnu Kumasi
sergisi aktiviteleriyle tanitilmaya
devam edecek.
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MAKINE IHRACATI
YILIN iLK YARISINDA
8,8 MILYAR DOLAR OLDU

Turkiye'nin makine ihracati yilin ilk yarisinda yUzde 4,9 artarak 8,8 milyar
dolara yUkseldi. Ihrag edilen makine miktari ise gegtigimiz yilin ayni
dénemine gore yuzde 15,7 artarak 1,6 milyon tona ulasti.

9 Uluslararasi ticaretin
kapsamini genisle-
tecek gelismelerle
yilin ikinci yarisindan daha
umutlu olduklarini belirten
Makine Thracatgilar: Birligi
Baskan1 Kutlu Karavelioglu,
“En biiyiik ihracat pazarimiz
Almanya’daki sanayi tiretimi
diististinden olumsuz etkileni-
yoruz. Farkli pazarlara yonel-
meye calistigimiz bu siiregte,
G-20 Zirvesi’nde uluslararasi

ticaret savaglarini bitirmeye
yonelik atilan adimlar ise
olumlu degerlendiriyoruz.
Ileri teknolojiye yaptigimiz
yatirimlarla tiim diinyaya ma-
kine satacak giice ulagtigimizi
diinya ticaretine darbe vurmus
biitiin olumsuzluklara ragmen
sagladigimiz onemli artiglarla
gosteriyoruz. Thracatimizda
sagladigimiz deger artisini,
miktar artiginda yakaladigimiz
yiizde 15 seviyesinin iizerine

¢ekmek i¢in galisiyoruz” dedi.

“2019’un en biiyiik
etkinligini Rusya’da
yapiyoruz”

Haziran ayinda hem yurt
iginde hem de yurt disinda,
imalat¢ilara timit veren gelis-
melerin yasandigina dikkat
ceken Karavelioglu makine
sektoriiniin ihracat pazarla-
rinda kurdugu ticari iligkiler
hakkinda su bilgileri verdi:

“Yilin ilk yarisinda ABD’ye
makine ihracatimiz yiizde 13,9
artt1. Artis oranimiz Fransa ve
Ispanya’da yiizde 20’leri ast1.
Bunlar tesadiifen yakalanmis
basarilar degildir, Tiirk makine
sektoriinlin kaliteye ve marka-
lagsmaya yaptig1 yatirimlarin
bir sonucudur. Gegtigimiz
giinlerde, ITMA Fuari dolay1-
styla Barcelona’da bir araya
geldigimiz Ispanyol sanayi-
cilerden yilin ikinci yarisinda
daha fazla siparis verecekle-
rinin sozlini aldik. Bu hafta
da partner iilke olarak katildi-
gimiz Innoprom fuarinda Rus
sanayicilerle bir araya gelece-
giz; Ticaret Bakanligimiz ve
Sanayi Bakanligimizla birlikte
Rusya’da dnemli temaslarda
bulunacagiz.” Karavelioglu,
yilin ilk 6 ayinda Rusya’ya
yapilan toplam makine
ihracatinin 224 milyon dolar
oldugunu belirterek “Rus
pazarinda yilin ilk yarisinda
ylizde 11,8 diizeyinde gergek-
lesen makine ihracati artigini,
bu tilkede yapacagimiz yogun
temas ve tanitim faaliyetle-
riyle yil sonuna kadar yiizde
20 seviyesine ¢ikarabilecegi-
mize inaniyoruz. Tirkiye’ nin
Makinecileri markasiyla bu
konuda yapacagimiz calisma-
lar hakkinda, Tirk kamuoyunu
gelecek hafta daha yakindan
bilgilendirecegiz.” dedi.

68 | ORME DUNYASI Nisan-Haziran 2019



GELECEGI DOKUYANLR

TEKSTIL MUHENDISLIGI OKU GELECEGINI DOKU

GELECER]
BONUYAHLAR

TEKSTIL MUHENDISLIGI
YENIDEN REVAGTA

Tekstil sektoru, baslattigi burs kampanyasini
duyurmak icin egitimcilerle bulustu. istanbul
Tekstil ve Hammaddeleri ihracatgilari Birligi
(iTHIB) Yénetim Kurulu Baskani Ahmet OksUz,
tekstilin TUrkiye ekonomisinin lokomotif
sektorlerinden birisi olduguna igaret ederek,
nitelikli is gucu ihtiyacini karsilamak igin
universite sinavinda ilk 80 bine giren
ogrencilere tekstil ve deri sektérinu tercih
etmeleri durumunda 6grenim hayatlari boyunca
asgari Ucrete kadar burs vereceklerini agikladi.

Birlikleri ile Tiirkiye Tekstil
Sanayii Isverenleri Sendikast
(TTSIS), “Tekstil ve Deri
Miihendisliklerinin Algisinin
Yiikseltilmesi Calismalar1”
kapsaminda Anadolu ve Fen
Lisesi rehber dgretmenleri
ve okul miidiirleri ile yakla-
stk 500 kisinin katildig1 bir
tanitim semineri diizenledi.
Ug ihracate1 birligi, Yiiksek
Ogretim Kurumu (YOK) ile

Uretim, istihdam

ve ihracatta Tiir-
kiye ekonomisinin
lokomotifleri olan hazir giyim,
tekstil ve deri sektorleri, teks-
til mithendisliginin algisini
ylikseltmek i¢in ¢aligmalara
hiz verdi. Tekstil ve Ham-
maddeleri Thracat¢1 Birlikleri,
Hazir Giyim ve Konfeksiyon
Ihracatg1 Birlikleri, Deri ve
Deri Mamulleri Ihracatg1

imzalanan protokoliin ardin-
dan ‘Tekstil Miithendisligi Oku
Gelecegini Doku’ slogani ile
Istanbul’daki rehber 6gret-
menlere, tekstil miihendisligi-
ni tercih edecek basarili 6gren-
cilere saglanacak avantajlari
ve firsatlar anlattilar.

Tekstil sektoriine yonelik
algiy1 degistirmek icin
yola ciktilar

Istanbul Tekstil ve Konfeksi-
yon Ihracatg1 Birlikleri (IT-
HiB) Baskan1 Ahmet Oksiiz,
ekonomik kosullar ve buna
bagli gelisen diinya goriisiiniin
Ogrencilerin tiniversite tercih
ederken yaptiklar1 6nem sira-
sin1 yillar icerisinde degistir-
digini ve bunun sonucu olarak
da eskiden Tip Fakiiltesi’ne
girebilecek puanlari alan
ogrencilerin okudugu tekstil
mithendisligi bolimlerinin
puanlarimin ve siralamalari-
nin gerileyip kontenjanlarin
bos kaldigimi kaydetti. Bu

durumun Tiirkiye ekonomi-
sinin lokomotifi olan tekstil
sektorii igin kabul edilebilir
bir durum olmadigini belirten
Oksiiz, sunlar1 anlatti: “Bu
durumu degistirebilmek i¢in
Tirkiye’yi ihracatla tanistiran
ve sanayilesmenin ilk adimi
olan sektdrimiiziin gelecegi
i¢in ¢aligmalarda bulunma
sorumluluguyla adim atmaya
karar verdik. Bu dogrultuda
tekstil mithendisligine kars1
olusan negatif algiy1 degistir-
mek i¢in son 1,5 yildir ¢ok yo-
gun bir gayret sarf ettik. Once
sektor olarak neler yapabile-
cegimizi tartistik ve ardindan
Yiiksekogretim Kurulu (YOK)
ile bir araya gelerek Tekstil
Miihendisligi algisina yonelik
politika belirlenmesi gereken
basliklar1 ortaya koyduk,
tiniversitelerimiz, ihracatci
birliklerimiz ve TTSIS ile
¢esitli ¢aligtaylar diizenleyerek
bir eylem plani hazirladik.”

Tekstil Miihendisligi
secene asgari iicret

kadar burs

Bu yogun cabalar sonucun-

da 10 Nisan 2019 tarihinde
Ticaret Bakanligmin projeyi
onayladigini ve YOK ile
imzalarin atildigini ifade

eden Oksiiz, “Universite
sinavinda Tekstil Miithendis-
ligi boliimiinii segenlere burs
vermeye basliyoruz. Bunun
icin oncelikli sartimiz tekstil
miihendisliginin 6grencinin
ilk 5 tercihinden birisi olmasi.
Sinavda ilk 20 bine girenlere
net asgari licret kadar burs
verecegiz. 2050 bin arasinda
olanlar net asgari iicretin yiiz-
de 70’1, 50-80 bin arasindaki
adaylar ise net asgari licretin
ylizde 50’si tutarinda karsilik-
siz burs imkanindan yararlana-
cak. Ustelik bu burs 6grenim
hayatlar1 boyunca devam
edecek ve tamamen karsiliksiz
olacak. Dileyen 6grencilerimi-
ze de 5 yil stireyle is garantisi
vermeyi taahhiit ediyoruz.”
diye konustu. Sektoriin 15.7
milyar dolarlik dis ticaret
fazlasiyla tilkeye en fazla net
doviz girdisi saglayan sektor
olduguna isaret eden Oksiiz,
bunun yaninda 1 milyon kisiye
istihdam sagladigin belirtti.
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“M TURKIYE
RACATCILAR

TIM'DEN
FIRMALARA

INOVASYON
HIZMETI:

ino

INOVASYON ODAKLI MENTORLUK

InoSUIT Programi Sertifika Téreni’‘nin ikincisi 3-4
Mayis tarihlerinde istanbul Kongre Merkezi'nde,
TUrkiye inovasyon Haftasi kapsaminda
gergeklesti. TIM, 2016’dan beri inoSUIT programi
ile 11 ay boyunca firmalarda kurumsal inovasyon
sistemlerinin kurulmasina 6ncolUk ediyor.

3 Mayis 2019 Cuma
giinii gergeklestirilen
sertifika toreninde
noSuit Programi’na Kasim
2017, Ocak 2018 ve Nisan
2018 dénemlerinde programa
baslayarak 11 ay boyunca basa-
ril1 ¢aligmalara imza atan 38
firmaya basari sertifikalar1 ve
35 mentora ise onur belgeleri

takdim edildi. Sertifika toreni
oncesinde ise “Kurumsal Ino-
vasyon Y 6netimi Tecriibeleri”
paneli diizenlendi. Moderator-
liigii InoSuit Programi1 Akade-
mik Koordinatorleri Dr. Merih
Pasin ve Dr. Mehmet Aydin
tarafindan yapilan panelde,
CADEM Icra Kurulu Uyesi Sa-
mih Yedievli, Teyvas A.S. Ge-

TURKIVE
INC VASYOMN
() HAFTAS!
‘

TESEKKURLER

nel Miidiirii Tolga Aykin, Peak
Up Bilisim Danigmanlik ve
Miihendislik Genel Miidiir Yar-
dimcist ve COO’su Kadir Can
Toprakei, Emta Kablo Genel
Miidiir Yardimeist Umit Galip
Uncu firmalarindaki InoSuit
tecriibelerini aktard1. Istanbul
Medipol Universitesi’den Dr.
Muhsin Fuat Bayik da bir men-
tor goziiyle InoSuit deneyimini
anlatt1.

InoSuit’ten basar:
oykiileri

Alapala Makine, Ekim
2018’den bu yana dis pay-
daslarla ortak yapilan {iriin
gelistirme projelerini ytizde
100 arttirirken, hibelerden
saglanan biit¢cenin toplam ino-
vasyon harcamasina oranini
yiizde 50 oranina getirmeyi
basardi.

Baykim Kimya, Ocak
2018’den bu yana 100 yenilik-
¢i fikir tiretirken, bunlarin 31
tanesi projeye doniistii.
CADEM, Nisan 2018’de
basladig1 program kapsamin-
da, elektrikli araglara yone-
lik patent tabanli teknoloji
yol haritas1 olusturdu ve 7
inovasyon projesini basariyla
tamamladi.

Cilek Mobilya, Kasim
2017°den bu yana iiretilen
yenilikei fikir sayisini yilizde
17,6 artirarak 120 yenilikgi fi-
kir topladi ve bu fikirlerin 34
tanesini projeye doniistiirdi.
DITAS Dogan, Ocak

2018’den bu yana dis pay-
daslarla 179 {iriin gelistirme
projesi hayata gegirdi.
Durukan Sekerleme, Kasim
2017’den bu yana 6nceki
donemlere kiyasla yiizde 50
artis ile hibe destekli inovas-
yon projelerinin sayisini 20’ye
yukseltti.

Elif Plastik Ambalaj, Nisan
2018’den bu yana 32 yenilik¢i
fikir tretti.

Elkon Elektrik, Kasim
2016’dan bu yana 58 yenilikgi
fikir Giretti ve bunlarin 4 tanesi
projeye doniistii.

Emta Kablo, Ocak 2018’den
bu yana Fikir Yonetim Sistemi
ve Inovasyon Proje Takimlar1
olusturdu.

GEMAK, Ocak 2018’den bu
yana hibe destekli inovasyon
projelerinin sayisini yiizde 54
artigla 13’e yiikseltti. Hibeler-
den saglanan biitcenin toplam
inovasyon harcamasina orant
onceki doneme gore yiizde 56
artt1.

Hassan Makine, Ekim
2018’den bu yana 8 yenilikgi
fikir tiretti ve bunlarin 6 tane-
sini projeye doniistiirdii.

Kale Oto Radyator, Ocak
2018’den bu yana inovasyon
harcamalarinin ciroya oranint
ylizde 2’ye, yeni {iriin satisla-
rinin ciroya oranini ylizde 3’e
¢ikardi.

Kastamonu Entegre’de Kasim
2016’dan bu yana inovasyon
harcamalarinin ciroya orani
ylizde 0,5 olarak gercgekle-
sirken, yeni iirlin satiglarinin
ciroya orani yiizde 19 oldu.
Sarten Ambalaj, Kasim
2017°den bu yana 58 tasarim
tescili, 7 faydali model ve 8
patente ald1.

Turk Hava Yollar1 Teknik,
Kasim 2017°den bu yana 1439
yenilikgi fikir Giretmis ve bun-
lari 699’unu projeye doniis-
tiirdii. 169 inovasyon projesini
de basariyla tamamladi.
Tiurklab Tibb1 Malzemeler,
Kasim 2017°den bu yana
ikinci Ar-Ge laboratuvarini
kurdu ve ciroda yiizde 60’1n
iizerinde artis sagladi.
Ugurteks Tekstil, Kasim
2017’den bu yana 115 yeni
fikri kayit altina aldi ve bun-
lardan 15’ini projeye doniis-
tiirddi.
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Orme sektoriine biiyiik hizmetler vermis,
sektoriimiiziin tedarik¢i duayenlerinden Turboteks’in
Sahibi Sedat Ozen’i kaybetmenin acis1 igerisindeyiz.
Sektdre yadsinamayacak katkilari olan Sedat Ozen’e
ORSAD Ailesi olarak Allah’tan rahmet, sevdiklerine,

yakinlarina ve 0rme camiamiza
bassaglhigi dileriz.




TRAVEL

ISILTILI $EHIR TOKYO'YA
GITMENIZ ICIN 10 NEDEN

ispanyol yapimi dizi La Casa De Papel'in guzel
oyuncusu Ursula Corberd ile adini farkli bir
sekilde daha hatirlatan Tokyo, turizm igin de bir
cazibe merkezi. En buyUk UgincU ekonominin
baskenti, 40 milyona yaklagsan nofusuyla
dunyanin en kalabalik sehirlerinden biri ayni
zamanda.

Japonya hiikiimeti
gectigimiz gilinlerde
bir agiklama yaparak,
Tokyo’dan tagmanlara 140 bin
liralik destek paketi sunmay1
planladiklarini séyledi. Ozellikle
son 22 yildir biiyiik goc alan
Tokyo’nun 40 milyona yaklasan
niifusu bu yolla azalir m1 bilin-
mez, fakat sehir sahip oldugu

sayisiz gilizelligi ve olanaklariyla
ilgi gekmeye devam ediyor.
Istanbul ile Tokyo arasi rétarsiz
11 saatten fazla siiriiyor. Dola-
yistyla giderken jetlag olmaniz
miimkiin. Jetlaginiz gectiyse
Tokyo hakkinda sdylenen sehir
efsanelerini simdi unutun. Iste
Tokyo’da mutlaka yapmaniz
gereken 10 sey...
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CAZ ESLIGINDE SEHRE
TEPEDEN BAKMAK
TOKYO KULESI

ilk duragimiz; turistlerin en ok ziyaret ettigi Tokyo Kulesi.
Japonya’nin 2. Dunya Savasi’ndan sonra buyUk bir ekonomik

gug olarak tekrar dogmasi serefine 1958'de Minato-ku’daki Shiba
Parki’nda inga edilen Tokyo Kulesi, 333 metre yuksekligiyle dunya-
nin en uzun gelik kulesi unvanina sahip. Eyfel’i andiran Tokyo Kule-
si; Eyfel’den 13 metre uzun. Orijinali turuncu ve beyaz olan kulenin
rengi, 6zel gunlerde degistirilebiliyor. Tokyo Kulesi’nin ana gozlem
yerinin birinci katinda bulunan Club333'te caz esliginde essiz kent
manzarasini izleyebilirsiniz.

‘

NEON ISIKLARIN VE
GOKDELENLERIN

ARASINDA
SHINJUKU

Tokyo denilince akla gelen ilk fotograf; gékyUzune kadar
uzanan gokdelenlerin ve neon isiklarin gehrin dért bir yanini
sarmasidir. Tokyo’nun merkezi, yonetim binalarinin, donyanin
en buyUk yatinm bankalarinin ve finans sirketlerinin yer aldigi
Shinjuku bélgesi, Japon is kiltorunin ve modernizmin en net
orneklerini gosteriyor. Sehrin damarlarini olusturan Tokyo
Metrosu’nun ana baglanti istasyonu da yine bu semtte. istas-
yonda yapacaginiz en kigUk bir yanilma, 610mcul bir hataya
dénUsebilir ve saatlerinizi metro giris ya da gikisini arayarak
gecirebilirsiniz. Bu yuzden ingilizce tabelalari iyi takip etmekte
fayda var.

BiR PARKTAN
DAHA FAZLASI

1873 yilinda kurulan ve birgok tapinaga ev sahipligi yapan Ueno
Park; turistlerin en ¢ok ziyaret ettigi parklarin baginda geliyor.
Parkin igerisinde bulunan Tokyo Ulusal Mizesi, Bati Sanati
Ulusal Muzesi, Ulusal Bilim Muzesi ve Ueno Hayvanat Bahgesi de
Ueno’yu tercih etmenizi saglayacaktir. Burasi sadece bir park
degil, ayni zamanda Tokyo’nun kiltir bahgesi...
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| TRAVEL "

GEKGEKLERLE
GEZEBiLECEGiNiZ
EN ESKi TAPINAK

Tokyo’nun en populer semtlerinden biri olan Asakusa’da, sehrin en
eski tapinagi Sensaji yer aliyor. Yapimi 645 yilinda tamamlanan bu-
dist tapinagina Asakusa istasyonundan kolaylikla ulagabiliyorsu-
nuz. Sensoji'ye yaptiginiz gezinizde, sayet yorulursaniz imdadiniza
‘Rickshaw’ adi verilen gekgekler yetisiyor. El arabasi gérunimlo
cekeeklerde 15 ile 20 dakika arasi bir tur yapabiliyorsunuz.

BU YAYA GEGIDINDEN
GECMEK CESARET iSTIYOR

Tokyo’nun 23 semtinden biri olan Shibuya’nin ana meydaninda
yer alan yaya gegidi, bu zamana kadar pek ¢ok filme konu oldu.
Bunun nedeni ise buradan tek seferde yaklagik 2 bin 500 kisi-
nin yolun karsisina gegmesi. Her gun 1 milyon kisinin bu gegidi
kullandi§i tahmin ediliyor. Herhangi bir karmasa ve kavgaya
mahal vermeden yapilan bu rutin gegisler; Japonlarin haklara
saygida geldigi noktanin en gizel 6rneklerinden biri ayni za-
manda. Buraya kadar gelmigken; Shibuya istasyonunda képek
Hachiko’nun heykelini de ziyaret etmeyi unutmayin.
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TOKYO DISNEYLAND

ABD disinda agilan ilk Disney Park olarak 15
Nisan 1983 yilinda agilan Tokyo Disneyland; Walt
Disney Imageering tarafindan Kaliforniya’daki
Disneyland ve Florida’daki Magic Kingdomiile
ayni tarzda insa edilmis. En ragbet géren oyun
ise bir tekne ile yapilan Karayip Korsanlari ve
Vahsi Orman yolculuklari... Her bir oyuniigin 3
saat kuyrukta beklemek zorunda kalabilirsiniz.




TOKYO'NUN SESSIZ BEKGISI
FUJI DAGI

intisami ve gérkemi ile her mevsim ayri gizel olan Fuji Dagy;
kentin sessiz bir bekgisi gibi. Aktif bir yanardag olmasina rag-
men, en son 1707 yilinda volkanik patlama yasanan Fuji, 3776
metre yUksekligi ile Japonya’nin en yiksek dagi. Tokyo’nun 80
km batisinda yer alan Fuji’nin kraterinden kar eksik olmadigin-
dan, dagcilar igin bir ugrak yeri. 312 yildir sessiz kalan Fuji‘nin
yasanacak bir patlama sonrasinda nasil bir felakete yol agacagi
simdilik bir gizem.

30 SA!IiYEDE GERCEK TAT
SUSHI

Gastronomi dUnyasinin zirvesine oturan Tokyo, U¢ Michelin yildizina
sahip 13 restoraniyla gurur duyuyor. Ozellikle 400'den fazla restoranin
yer aldifi Tsukiji balik pazari ilk ugrak yeriniz olabilir. Fakat geleneksel
sushi yiyebileceginiz en usta restoran olarak adini duyuran “Sukiya-
bashi Jiro” adll mekan ¢ok popUler. Buradaki sushileri 30 saniyede
yemeniz bekleniyor.

TOKYO’DA BIR TURK ESINTISI

Turk ve Japon kulturleri arasinda képru gérevi géren Tokyo Cami ve Kul-
tOr Merkezi'nin tarihi aslinda 190010 yillara kadar uzaniyor. ilk defa 1938
yilinda hizmete agilan Cami, depremler nedeniyle zarar gérince énce
yikilmis sonrasinda ise 2000 yilinda tekrardan faaliyete gegmis.

REN KLI ISIKLARIN ALTINDA
AKi HABA$RA

ihntisami ve gérkemi ile her mevsim ayri gizel olan Fuji Dagj; ken-
tin sessiz bir bekgisi gibi. Aktif bir yanardag olmasina ragmen,
en son 1707 yilinda volkanik patlama yaganan Fuji, 3776 metre
yUksekligi ile Japonya’nin en yUksek dagi. Tokyo’nun 80 km
batisinda yer alan Fuji’nin kraterinden kar eksik olmadigindan,
dagcilar igin bir ugrak yeri. 312 yildir sessiz kalan Fuji‘nin ya-

sanacak bir patlama sonrasinda nasil bir felakete yol agacagi
simdilik bir gizem.
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SEKTORDEN

EN KADIN DOSTU
SIRKETLER

Capital Dergisi’nin PWC Tirkiye is birligiyle yaptigi ‘Kadin Dostu Sirketler’
arastirmasi sonuglandi. Farkh kategorilerdeki 6dullerde, sirket bazinda
Gratis ve LC Waikiki 6ne ¢ikarken, grup bazinda Kog, Sabanci ve Fiba

birinciligi aldu.

+ Bu yil besinci kez ve-
rilen ‘Capital Dergisi
Kadin Dostu Sirket-
ler’ 6diilii sahiple-
rini buldu. PwC Tiirkiye is
birligiyle gergeklestirilen 6diil
toreninde toplam 8 kategoride
40 odiil dagitildi. Biinyelerin-
de yer alan kadin caligan/yo-
netici sayisina ve oranina gore
6ddl alan sirketlerle gruplar
yaptiklart konusmalarda ka-
dinlarin ¢alisma hayatinda yer
almasinda gosterdikleri cabay1
anlatti.
Capital Dergisi’nin hazirladi-
g1 ‘Kadin Dostu 100 Sirket’
arastirmasinin acilig konus-

masinda sz alan Capital ve
Ekonomist Dergileri Yayin
Direktorii Rauf Ates, “Ama-
cimiz, bir yandan farklilik
yaratirken, diger yandan da
kadin ¢alisan ve kadin yone-
tici sayisi ile oranlarindaki
degisimi gozlemlemektir. Her
yil diizenli olarak ger¢ek-
lestirilen bu arastirma, is
diinyasindaki egilimleri ortaya
koyuyor, fark yaratan sirket-
lerin kendilerini gostermesini
de sagliyor. Bu a¢idan énemli
diye diisiiniiyoruz” dedi.

PwC Experience Center’da
diizenlenen 6diil téreninde
konusan Teknolojide Kadin

Dernegi /WTech Yonetim
Kurulu Uyesi Dilek Duman,
teknoloji alaninda ¢alisanlarin
sadece ylizde 9,91’inin kadin
oldugunu belirterek, burs
verdikleri 6grenci sayisinin
artirilmasini hedeflediklerini
sOyledi. Duman, tiniversitede
ogrencilere verilen egitimin
yeterli olmadigini ekleyerek,
bu konuda &zellikle kadin
Ogrencilere licretsiz egitimler
iizerinde yogunlastiklarini
ifade etti.

KATEGORI BIRINCILERI

Kadin Galigan Orani En Yiksek Olan Sirket:

Kadin Gahisan Sayisi En Fazla Olan Sirket

Kadin Yonetici Orani En Yiksek Olan Sirket:
Kadin Yonetici Sayisi En Fazla Olan Sirket:

Kadin Galigan Orani En Yiksek Olan Grup:

Kadin Caligan Sayisi En Fazla Olan Grup:

Kadin Yonetici Orani En Yiiksek Olan Grup:

Kadin Yonetici Sayisi En Fazla Olan Grup:

Gratis
: LC Waikiki
Gratis

LC Waikiki
Fiba Grup

Kog Toplulugu
Fiba Grup

Sabanci Toplulugu
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STERGELER

TURKIYE iHRACATI

IHRACATIMIZ \ 2019 yilinin ilk 5 ayinda gergeklesen ihracat %5,37 artisla
MAYIS AYINDA 76,6 milyar dolara ulasti.
YUZDE 11,46 ARTARAK \ Mayista ithalat da gegen yilin ayni dénemine kiyasla %19,85
16,8 MILYAR DOLAR azalarak 18 milyar 588 milyon dolara geriledi.
OLARAK GERCEKLESTI. \ Mayis ayinda dis ticaret agigi %76,5 azalarak 1 milyar 838
CUMHURIYET TARIHININ milyon dolara geriledi. ihracatin ithalati karsilama orani
MAYIS REKORU \\< 2018 Mayis ayinda %64,6 iken, 2019 Mayis ayinda %89,7'ye
UK yiikseldi.
KIRILDI. \_* \"&
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GOSTERGELER

TEKSTIL VE HAMMADDELERI iHRACATI

N\ 2019 yili Ocak - Mayis dénemi i
yili Oca ayis donemi toplam tekstil ve
MAYlS AYI N DA hammaddeleri ihracati %5,8 oraninda azalis ile 3,3 milyar
IHRACAT dolar degerinde kaydedildi.
%6,5 ORANINDA \ 2019 yil Mayis ayinda toplam tekstil ve hammaddeleri
ART|$ iILE iektoru thracatinin gene.l |hracat|m|z icerisindeki payi
. %5,9 olarak gergeklesmistir.
987 MILYON DOLAR

\ 2019 yih Mayis ayi tekstil ve hammaddeleri ihracatimiz bir
onceki aya (2019 yili Nisan) gore %15 oraninda artmistir.

OLDU.

ULKELERE GORE 2019 MAYIS IHRACATI

84,76
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INGILTERE =T ¥y MILYON DOLAR

HOLLANDA
o

v
39,07
MILYON DOLAR
BULGARISTAN

MILYON DOLAR

ROMANYA |
53,08 | S
MILYON DOLAR / g
ABD \ 4 =

N qpn 33,21

O

y . MILYON DOLAR
' N, _ IRAN
131,78 , \
MILYON DOLAR 4

degerinde gerceklesmistir.

Dokuma kumas ihracatimiz, 2019 yilinin Mayis ayinda ise Dokuma::: : 241.23milyon:dolar

%15 oraninda artarak 241,7 milyon dolar degerinde
gerceklesmistir.

MILYI‘?EL\?SLAR MISIR \J /

2019 yili Ocak — Mayis déneminde iiriin gruplar bazinda tekstil ' URUN GRUPLARININ
ve hammaddeleri ihracatimiz incelendiginde, en énemli iiriin i o
grubunun dokuma kumas oldugu goriilmektedir. : SEKTOR IHRACATI
Tekstil ve hammaddeleri ihracatimizin %24’iinii olusgturan : _
dokuma kumas ihracati bu donemde bir onceki yilin aymi ,  Elyaf 61,30 milyon dolar
donemine kiyasla %6,1 oraninda azalarak 1 milyar dolar : Iplik 176,34 milyon dolar

|

|

1

1

|

Orme 148,25 milyon dolar
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ORME KUMAS iHRACATI

ORME KU MAS \ 2019 yil Mayis ayinda ise rme kumas ihracatimiz %4,7 oraninda artis
IHRACATIMIZ 2019 kaydetmistir.
YILI OCAK - MAYIS \ 2019 yil Ocak - Mayis déneminde alt Giriin gruplari bazinda 6rme kumas
DONEMINDE %19 ihracatimiz incelendiginde, en 6nemli alt tiriin grubunun 350,8 milyon
HHHH dolar ihracat degeri ile elastometrik veya kauguk iplik iceren 6rme kumas
NRANNDI GERILEYEREK oldugu gorilmektedir.
660,9 MILYON

\ 2019 yil Ocak - Mayis déneminde 6rme kumas ihracatimizda en dnemli
iilke; 99 milyon dolar degerinde ihracat gergeklestirilen Italya’dir.
ltalya’ya 6rme kumas ihracatimiz 2019 yili Mayis ayinda ise %4 oraninda
gerileyerek yaklasik 23 milyon dolar degerinde gerceklegmistir.

DOLAR DEGERINDE
GERGEKLESMISTIR. .

ULKELERE GORE 2019 MAYIS iHRACATI
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Bu dénemde drme kumas ihracatimizda éne ¢ikan diger 6nemli ilkeler
Bulgaristan, Beyaz Rusya ve Misir'dir.

2019 yih Ocak - Mayis doneminde 6rme kumas ihracati yapilan ilk on
ihracat pazari arasinda ihracatimizin en ¢ok geriledigi iilke %12,9 oraninda
gerilemeyle Yunanistan olurken ihracatimizin en fazla yiikseldigi iilke ise
%484,8 oraninda artis kaydedilen Kirgizistan olmustur.

Orme kumas ihracatimizda %53,3 oraninda paya sahip AB(28) iilkelerine
bakildiginda, 2019 Ocak — Mayis déneminde ihracatimiz %7,4 oraninda
gerilemeyle 352,5 milyon dolar, 2019 yili Mayis ayinda ise %4 oraninda artigla
78,2 milyon dolar degerinde gergeklesmistir.

ORME DUNYAS! Nisan-Haziran 2019 | 79



competence from Germany since 1905

AR

=52

ITMA 2019

visit us at hall 8, stand C 204

Tirkiye Mimessili:

Mayer Miimessillik Tekstil Tic. Ltd. Sti.
Oruc Reis Mah. Giyimkent Sitesi 11. Sok. No. 68
34235 Esenler-Istanbul, Turkey

phone +90 212 5601328
www.mayertr.com

Mayer & Cie.

Rundstrickmaschinen
Www.mayercie.com



%5 Stilekler | PONESTER PLK

TEKSTIL iPLIKLERINDE COZUM ORTAGINIZ

Single cover ( maya, firtize iplikleri ), double bikim ( 50d-75d-150d-300d )
burdmcuk ve likrali iplik tGretimi. 20 denyeden 300 denyeye, 350 TM' den 3.500 TM' ye kadar
kontint ipliklerin blktm Gretimi ve satisini yaparak;
dokuma, ev tekstili, 6rme, brode, giyim ve etiket sektdrlerine hizmek vermekteyiz.

www.sulekler.com
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Uretimde Her Asamada Uretim Gl Musteri Ozenli Ozenli
Yiiksek Teknoloji  Kalite Kontrol Raporlama Iliskileri Ambalajlama Sevkiyat

SULEKLER TEKSTIL SANAYi ve TICARET A.S.

Stileymaniye Mah. 1. Cadde. (OSB ) No: 32 PK.: 220
16402 inegdl / Bursa / TURKIYE
Tel: 49022471493 80 Fax: +90224 71493 88
E-mail : info@sulekler.com
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Huafon hakkinda daha fazla bilgi i¢in:

Mr. David (Haojie Cai)
e-mail :haojie.cai.tr@huafeng.com
cep tel : +90 537 655 70 65

HUAFON DIS TICARET LTD. STi.

Yenibosna Merkez Mah. 29 Ekim Cad. Vizyon Park Sitesi
D Blok Ofis A2 No:7/51 Bahcelievler - ISTANBUL

Tel: 0212 709 47 91/893 Direkt : 0212 709 47 93

Faks: 0212 603 28 51

Huafon Dis Ticaret Ltd. Sti. - Tiirkiye, Zheijiang Huafon Co. Ltd. - Cin firmasinin % 100 istirakidir. www.spandex.com.cn
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