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SEVGiLi ORME SANAYicCiSi
MESLEKTASLARIM;

Tirk tekstil sanayisinin liretim ve istihdam glici;
her ne kadar bu iilkede zaman zaman hor goriilmiis ol-
sa da; bugiine dek yaganan tiim ekonomik krizlerden
sadece kendisini degil, lilke ekonomisini de kurtar-
mayayetmistir. Bundan sonra da yetecektir. Oncelikle
bundan hi¢ kimsenin gliphesiolmasin.

Bu hayati sektor nasil zaman zaman ekonominin di-
ger paydaslar1 tarafindan hor goriildiiyse; 6rme sana-
yisi de tekstil ve konfeksiyon sektori tarafindan ben-
zer bicimde hor gériilmekte.

Anlatmak istedigim su: Tiirkiye tekstile 6nem ver-
mek zorunda. Tekstilci de 6rmeciye. Ciinkii bunlar ka-
der arkadaglari.

Dolayisiyla cok 6nemlibir doniim noktasindayiz.

Tiirkiye, tekstil sektoriiniin ¢éziim bekledigi cok acil
onlemleri almak zorunda. Bu 6nlemlerin en baginda
meslek liselerindeki genglerimizin sektére kazandi-
rilmasi hususu geliyor. Aksi taktirde diinyanin teks-
tildeki en donanimli makinelerine sahip olan bu dev
sanayinin bahgesini otlar biirtiyecek. Kimse igletme-
sinde diigmeye basacak eleman bulamayacak. Bilgi ve
birikimini Tirkiye’de tli¢lincii kusaga devretmeyi ba-
sarmig yegane sanayiolan tekstil sektoriiniin kapisina
kilit vurulacak.

Tirk tekstil ve konfeksiyon sektorii de, 6rme sana-
yicisinin sesini duymazdan gelerek, 6rme sanayisinin
cigliklarina kulagini kapatmay stirdiiriirse de benzer
bir sonyaganacak. Nekadartizliclidiir ki; her gecen giin
‘dahakalitelinin’ yada‘dahahizlinin’ pesinde kogarak,
miigterilerine alin terleriyle hizmet eden 6rme sanayi-
cilerinden; herkes sadece ‘daha ucuzunu’ istiyor. Peki
bir giin 6rme sanayicileribu tilkede daha ucuzunutire-
temediklerinde ne olacak? Kumag mu ithal edilecek?
Boyle mikalkinacagiz?

Kirgin miy1z? Evet. Ofkeli miyiz? Hayir. Korkuyor
muyuz? Yine hayir. Clinki biz 6rmeciler her seyin en
megakkatlisiyle terbiye edildik. Yeter ki bizleri hor
o e gormeyin. Yeter ki bizden; sadece ‘daha ucuzunu’ is-
Elk” KURT temeyin. Ormeciler olarak tek ihtiyacimiz olan sey;
ORSAD Baskani cigerlerimize biraz daha oksijen gitmesi. Ana sanayi-
mizinvekanaat onderlerimizin bunubizlerden esirge-
meyecegine inanmak istiyoruz sadece.
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ALMANYA'DA YILLIK ENFLASYON
10 YILIN EN YUKSEGINDE

Imanya’da ekim ayinda

2017 yilinin ayn1 dénemine
gore yiizde 2,5 artan Tiiketici
Fiyat Endeksi 10 yilin en yiik-
sek rakamina ulasti. Almanya
Federal Istatistik Ofisi nihai
verilerine gére, Almanya’da
enflasyon ekimde gegen yilin
ayni donemine kiyasla yiizde
2,5’lik artig kaydetti. Avrupa
Merkez Bankas1’nin tiim Avro
Bolgesi i¢in hedefledigi ylizde
2’nin Gstiinde kalan yillik enf-
lasyon, Eyliil 2008’den beri en
yiiksek seviye olarak kayitlara
gecti. Ulkede enflasyon artisi
eyliilde yiizde 2,3 olmustu.
Almanya’da enflasyon, aylik
bazda da yiizde 0,2 artig goster-
di. Avrupa Birligi (AB) uyumlu

oncii TUFE ise aylik bazda
yiizde 0,1, y1llik bazda yiizde
2,4 artt1. Bdylece nihai veriler,
daha 6nce yayimlanan oncii
verileri teyit etti.Enerji tirtinleri
fiyatindaki gelismelerin, onceki
aylarda oldugu gibi ekimdeki
enflasyon orani iizerinde de
onemli etkisi oldu. Enerji iiriin-
leri fiyatlari, 2017 nin ekim ay1-
na gore yiizde 8,9 daha yiiksek
gerceklesti. Enerji fiyatlar
harig tutuldugunda, Almanya’da
gecen ay yillik enflasyon yiizde
1,7 oldu. Ulkede gida fiyatlar1,
gecen yilin ekim ayia kiyasla
yiizde 1,9 yiikseldi. Hizmetlere
yonelik maliyetler yiizde 1,8 ve
net kira ticretleri de yiizde 1,6
artig kaydetti.

INGILiZ KABINESINDE

BREXIT DEPREMI

rexit anlagmasinin ardindan

Theresa May hiikiimetinin
Brexit, Kuzey Irlanda ve galisma
bakanlar istifa etti. Istifalar
sonrasi Ingiliz sterlini yiizde 2
civarinda deger kaybetti. Ingiliz
kabinesinde baska istifalarin
yasanmasi bekleniyor. Temmuz
ayinda Brexit Bakani David
Davis ve Disisleri Bakan1 Boris
Johnson, ardindan da Ulastirma-
dan Sorumlu Devlet Bakani Jo
Jonson Brexit gerekgesiyle istifa
etmigti. Istifalar sonrasi bir agik-

lama yapan Ingiltere Saghk Ba-
kan1 Matt Hancock, “Bu anlasma
ulusal gikarlarimiza uygun” dedi
ve “Umarim bagka bakan istifa
etmez” temennisinde bulundu.
Istifalar sonras: sterlin dolar kar-
sisinda yiizde 1,90 deger kaybetti
ve 1,2765’¢e geldi. Sterlin/euro da
yiizde 1,56 kayip-
la 1,1312’de.

DUNYA EKONOMI
IKLIMi ENDEKSI GERILEDI

tinya ekonomisi [FO

Ekonomi Iklimi
Endeksi, yilin ii¢iincii
ceyregindeki 2,9 puandan
bu yilin son geyreginde
eksi 2,2 puan seviyesine
gerileyerek diinya eko-
nomisindeki biiyiimenin
zayifladigina isaret etti.
Merkezi Miinih’te bulunan
Alman Ekonomi Arastir-
ma Enstitiisii (Ifo), 119
iilkeden bin 230 uzmanin
katilimiyla gergeklestirilen
yilin son ¢eyregine iliskin
Diinya Ekonomi Anketinin
(WES) sonuclarini agik-
ladi. Buna gore, endeks
iist liste li¢ ay azalig
gosterdi. Uciincii ceyrekte
2,9 puan olan endeks, bu
yilin son geyreginde 5,1
puan azalarak eksi 2,2
puana indi. Ankete iliskin
yapilan agiklamada,
mevcut ekonomik durum
degerlendirmesinin dnemli
Olclide bozulmasina kargin
uzun vadeli ortalamanin
iizerinde kalmaya devam
ettigi, ekonomik beklen-
tilerin geri 6l¢eklendigi
ve diinya ekonomisinde
bliylimenin zayifladigi
kaydedildi. Ekonomik or-
tamin 6zellikle gelismekte
olan ve gelisen iilkelerde
giiclii bir sekilde bozuldu-
gu aktarilan agiklamada,
“Ekonomik beklentiler
Latin Amerika hari¢, mev-
cut ekonomik durumun
degerlendirilmesinden
¢ok daha keskin bir diisiis
gosterdi. Latin Ameri-
ka’daki ekonomik iklim,

daha iyimser ekonomik
beklentiler nedeniyle iyi-
lesti” ifadeleri kullanildi.
Gelismis ekonomilerde
ise ekonomik iklimin
biiyiik oranda degismedi-
8i bildirilen ac¢iklamada,
“Bununla birlikte, burada
net bir béliinme ortaya
¢ikti. ABD’de mevcut
ekonomik durum ve
beklentilerin degerlendir-
meleri gelisirken, Avrupa
Birligi’ne iligki degerlen-
dirmeler gevsedi” denildi.
Aciklamada ayrica genel
olarak, diinya gayri safi
yurtici hasilasinin gelecek
yillarda ortalama yiizde
3,6 artmasinin tahmin
edildigi kaydedildi.
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IRAN’DAN AB ULKELERINE
IS BIRLIGI GAGRISI

ran Cumhurbaskani

Ruhani, AB iilkelerine
“ABD’nin tek tarafli
tutumuna” kars1 Iran’1in
yaninda yer almalari
¢agrisinda bulundu.Iran
Cumbhurbaskan1 Hasan
Ruhani, 5 Kasim’da
devreye giren ABD’nin
ikinci yaptirim paketi ve
niikleer anlagsmaya taraf
iilkelerin tutumuyla ilgili
Ingiliz The Financial
Times gazetesine bir ma-
kale yazdi. “Washington
yoOnetiminin tavrinin
uluslararasi istikrari
tehlikeye diistirdugii-
nii” savunan Ruhani,
“ABD Bagkan1 Donald
Trump’in kendi mittefik-
lerine kars1 tahkir edici
tavri, diinya sistemi igin
ne kadar biiyiik bir sorun
oldugunu gostermeye
yetmektedir.” ifadele-
rini kullandi. Avrupa
Birligi (AB) iilkelerine
“ABD’nin tek tarafli
tutumuna” kars1 iran’in

yaninda yer almalar1
¢agrisi yapan Ruhani,
Iran-AB is birliginin
uzun vadede iki tarafin
da ¢ikarini temin edecegi
ve uluslararasi baris ile
istikrarin da teminati
olacag goriisiinii paylas-
t1. Dlinyanin ekonomik
kriz, sosyal sorunlar,
gocmen krizi, yabanci
diismanlig1, terdrizm

ve asiricilikla miicadele
gibi bir dizi sorunla kars1
karsiya olduguna dikkati
¢eken Ruhani, “Avrupa
tiim bu sorunlarin disinda
kalamamis ve onlarla
bogusmak durumunda
kalmuistir. Iran ¢ok tarafli
yaklasima inanmaktadir
ve baristan yana olanlarla
yiriimek istemektedir.
AB’nin geleneksel ¢o-
gulcu yaklasimi bolgede
baris ve istikrarin giiclen-
dirilmesinde 6nemli bir
rol oynama potansiyeline
sahiptir” degerlendirme-
sinde bulundu.

AB’NIN TICARET SAVASLARI
MESAISI SURUYOR

B Komisyonu Bagkani

Juncker, birligin ABD ile
ticarette yasanan sikintilari-
nin derinlesmemesi igin her
seviyede goriigmeler yaptigini
soyledi ve ABD Baskani Trump
ile konuyu bu ay sonunda
miizakere edeceklerini kaydetti.
Almanya’nin baskenti Berlin’de
diizenlenen 12. Ekonomi
Zirvesi’nin agiliginda konusan
Juncker, “Beyaz Saray yetkili-
leri ile her seviyede goriismeler
yapiyoruz. Bu ay sonunda
Arjantin’de yapilacak G20
Liderler Zirvesi’nde Bagkan
Trump ile tekrar goriigecegim.”
dedi. AB’nin serbest ticaret
anlagmalarina ihtiyaci oldugunu
dile getiren Juncker, birligin

60’a yakin ticaret anlagmasi
oldugunu, Vietnam ve Meksika
ile de yakinda bir serbest ticaret
anlagmasi imzalayacaklarini
bildirdi. Juncker, “Bu serbest
ticaret anlagmalari, otomatik
olarak 40 milyon istihdam olus-
turuyor.” ifadesini kulland:. Be-
yaz Saray’da temmuz ayinda bir
araya gelen Trump ve Juncker,
bir ticaret savasindan kaginmak
i¢in bir dizi dnlem iizerinde
uzlastiklarini agiklamisti. Tica-
ret ihtilaflar1 i¢in miizakereler
stirerken karsilikl ek glimriik
vergisi getirilmemesi konusunda
anlagan ABD ve AB, Diinya
Ticaret Orgiitii’nde reforma
gidilmesi i¢in birlikte ¢alisacak-
larina dair de karar almist1.

M0ODY’S KURESEL BUYUME
TAHMININI DUSURDU

redi derecelendirme kurulu-
K$u Moody’s, 2019 ve 2020
kiiresel bliylime tahminini diigiir-
dii. Moody’s kiiresel biiyiime
beklentisini gelecek y1l i¢in yiiz-
de 3,3’ten yiizde 2,9’a indirdi.
Moody’s yatirim servisi tarafin-
dan hazirlanan raporda, gelismis
iilkelerdeki bitytimenin 2019
yilinda yavas ancak kesintisiz
olacagi aciklandi. Kurulug, G-20
iilkeleri arasinda bulunan Tiir-
kiye ve Arjantin ekonomilerinin
ise onlimiizdeki y1l daralacagini
duyurdu.Raporda ayrica, ticaret
savaglarinin sadece ABD ve Cin

degil, Japonya, Giiney Kore ve
Almanya gibi agik ekonomileri
de etkileyecegi kaydedildi.
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RKIYE'DEN

ISSIZLiIK, AGUSTOS AYINDA YUZDE 11i GECTi

iirkiye genelinde 15 ve

daha yukari yastakilerde
igsiz sayis1 2018 yili Agustos
déneminde gegen yilin ayni
dénemine gore 266 bin kisi
artarak 3 milyon 670 bin kisi
oldu. Issizlik oran1 0,5 puanlik
artis ile yiizde 11,1 seviyesin-
de gergeklesti. Ayn1 donemde;
tarim dis1 igsizlik oranit 0,4
puanlik artig ile yilizde 13,2
olarak tahmin edildi. Geng
niifusta (15-24 yas) igsizlik
orani 0,2 puanlik artig ile
yiizde 20,8 olurken,15-64 yas
grubunda bu oran 0,6 puanlik
artis ile yiizde 11,4 olarak ger-
ceklesti. Istihdam edilenlerin
say1s1 2018 yil1 Agustos do-
neminde, bir 6nceki yilin ayni
donemine gore 490 bin kisi ar-
tarak 29 milyon 318 bin kisi,
istihdam orani ise 0,3 puanlik
artis ile yiizde 48,3 oldu. Bu
doénemde, tarim sektoriinde
caligan sayis1 256 bin kisi aza-
lirken, tarim dis1 sektorlerde
caligan sayist 745 bin kisi art-
t1. Istihdam edilenlerin yiizde
19,4°1 tarim, yiizde 19,5’ sa-

nayi, ylizde 7,1’i insaat, ytizde
54’1 ise hizmet sektoriinde yer
ald1. Onceki yilin ayn1 dénemi
ile karsilastirildiginda tarim
sektoriiniin istihdam edilenler
i¢indeki pay1 1,3 puan, insaat
sektoriiniin pay1 0,8 puan aza-

lirken, sanayi sektoriiniin pay1
0,6 puan, hizmet sektoriiniin
pay1 1,4 puan artt1. Agustos
2018 doneminde herhangi bir
sosyal giivenlik kurulusuna
bagli olmadan ¢alisanlarin
orant, bir nceki yilin ayni do-

nemine gore 1,1 puan azalarak
ylizde 34 olarak gerceklesti.
Tarim dis1 sektorde kayit

dis1 ¢alisanlarin orani ise bir
onceki yilin ayn1 donemine
gore 0,1 puan azalarak yiizde
22,1 oldu.

2019 MAAS ZAMMI
ORTALAMASI BELLI OLDU

ERYON, Tiirkiye insan Yo-

netimi Dernegi tarafindan
yapilan ve KPMG Tiirkiye tara-
findan yorumlanan 2019 Ucret
Aragstirmasi’na gore kurumlarin
yiizde 95’1 2019 yilinda bir kez
iicret artis1 yapacak. Zam orta-
lamasi ise yiizde 16. 2019 Ucret
Arastirmast; kurumlarin 2019
zam karnelerini belirledi. Ka-
tilimeilarin yiizde 39’unu ¢ok

uluslu sirketlerin olusturdugu
arastirmaya gore kurumlarin
yiizde 95’1 2019°da bir kez zam
yapmay1 planliyor. 2019 yili
icin sirketlerin biitgeledikleri
ortalama ticret artis1 ise ylizde
16,6. Bu rakam son iki yilla
kiyaslandiginda dikkate deger
bir ytikseklik ortaya koyuyor.
2019 y1li i¢in 6ngoriilen enflas-
yon orant da rakamlar {izerinde
etkili oluyor. Geriye doniik iki
yilin oranlarina dikkat ¢ekilen
arastirmaya gore; 2017 yilinda
ortalama yiizde 9,6 ticret artisi
biitgelenirken gerceklesen
oran ortalama yiizde
11,2 seviyesinde

SANAYI URETIMINDE
DUSUS DEVAM ETT

iirkiye Istatistik Kuru-

mu (TUIK) 2018 y1ili
Eyliil ay1 Sanayi Uretim
Endeksi verisini a¢ikladi.
Sanayi iretimi bir dnceki
yilin ayn1 ayina gore yiizde
2,7 azaldi. Sanayinin alt
sektorleri 2018 yil1 Eyliil
aymda madencilik ve tas
ocakeiligt sektorii endeksi
bir dnceki yilin ayn1 ayma
gore ylizde 5 artarken, ima-
lat sanayi sektorii endeksi
ylizde 3,2 ve elektrik, gaz,
buhar ve iklimlendirme
iretimi ve dagitimi sektori

o olmus. 2018 endeksi yiizde 1,3 azaldi.
& yilinda ise, biitce- 2018 yil1 tigiincii geyregin-
)’ lenen iicret artis de takvim etkisinden arin-

orant ylizde 8-9 dirilmig sanayi tiretimi bir
- iken artis ytizde onceki yilin ayni geyregine
P 10,8 olarak gore yiizde 1,5 artt1. Bir
2 listelenmis.
<
Rl

onceki ¢ceyrege gore mev-
sim ve takvim etkilerinden
arindirilmis sanayi tiretimi
ise yiizde 0,2 azald1.

u\i

b
_ | iy
o
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RKIYE'DEN

CARI DENGE, EYLULDE .
1.8 MILYAR DOLAR FAZLA VERDI

C ari denge, agustosun
ardindan eyliil ayinda da

beklendigi gibi ‘fazla’ verdi.
Cari dengedeki fazla eyliil
ayinda 1.8 milyar dolar oldu.
12 aylik cari agik ise 46.1
milyar dolar olarak gerceklesti.
Cari denge, eyliil ayinda 1.83
milyar dolar fazla verdi. Eko-
nomik aktivitenin yavaslamasi
ve kurdaki yiikselisin ithalat
maliyetlerini yukari ¢cekmesi
sonucu ithalatta azalma ve dis
ticaretteki daralmaya paralel
cari dengenin 2 milyar dolar
fazla vermesi bekleniyordu.
Odemeler dengesinde agustos-
taki 2.6 milyar dolarlik ‘fazla’
1.86 milyar dolar olarak revize
edildi. Cari agik, Ocak-Eyliil
doneminde 29.92 milyar dolar
acik verirken, eyliil ayinda 12
aylik agik 46.06 milyar dolar
oldu.

EKONOMIDE GUVEN
KAYBI SURDU

iirkiye Istatistik Ku-

rumu (TUIK) 2018
yil1 Ekim ay1l Ekonomik
Giiven Endeksi verilerini
acikladi. Ekonomik giiven
endeksi Eyliil ayinda 71
iken, Ekim ayinda yiizde
4,8 oraninda azalarak 67,5
oldu. Ekonomik giiven
endeksindeki diisiis, tiikke-
tici, hizmet ve perakende
ticaret sektorll gliven en-
dekslerindeki diistislerden
kaynaklandi. Ekim ayinda
tiiketici gliven endeksi
57,3 degerine, hizmet sek-
torii gliven endeksi 75,7

degerine ve perakende
ticaret sektorii gliven en-
deksi 87 degerine geriledi.
Ekim ayinda reel kesim
(imalat sanayi) giiven en-
deksi 91,1 degerine, insaat
sektorii gliven endeksi ise
58,7 degerine yiikseldi.
Reel Kesim Giiven En-
deksi, ekimde bir onceki
aya gore 2 puan azalarak
87,6 oldu. Mevsimsellik-
ten arindirilmis reel kesim
giiven endeksi bir 6nceki
aya gore 0,7 puan artarak
91,1 puan seviyesinde
gergeklesti.

28,5 artt1. Thracat
birim deger endeksi 2018 yil1
ictincii geyrekte bir 6nceki
yilin tigiincii geyregine gore
yiizde 0,2 azaldu. Ithalat birim
deger endeksi eyliil ayinda bir
onceki yilin ayni ayina gore
yiizde 2,6 artti. Endeks bir

onceki yilin ayni ayina gore,
' i itlinde yiizde

artarken, imalat
sanayinde (g1da, icecek,
tiitlin hari¢) yiizde 2,6 azald1.
Ithalat birim deger endeksi
2018 y1l1 tiglincii ¢eyrekte bir
onceki yilm {igiincii geyregine
gore ylizde 4 artt1. [hracat
miktar endeksi Eyliil ayida
bir 6nceki yilin ayn1 ayina
gore yiizde 25,2 artti. Endeks
bir dnceki yilin ayni1 ayina
ore a, igecek ve tiitlinde

y1
eyrekte bir onceki
tiglincll geyregine gore
yiizde 8,9 artt1. Ithalat miktar
endeksi Eyliil ayinda bir
onceki y1ilin ayn1 ayina gore
yiizde 20,3 azaldi. Endeks bir
onceki y1ilin ayn1 ayina gore,
gida, igecek ve tiitiinde ylizde
9,4 artarken, ham maddelerde
(yakat harig) yiizde 25, ya-
kitlarda yiizde 10 ve imalat
sanayinde (g1da, icecek, tiitiin
hari¢) yiizde 21,1 azaldi.
Ithalat miktar endeksi 2018
yili ligiincii geyrekte bir
onceki yilm iigiincii geyregine
gore yiizde 18,8 azaldi. Ih-
racat birim deger endeksinin
ithalat birim deger endeksine
boliinmesiyle hesaplanan ve
2017 yili Eyliil ayinda 106,6
olarak elde edilmis olan dis
ticaret haddi, 5 puan azalarak,
2018 yili Eyliil ayinda 101,6
oldu. Dis ticaret haddi, 2018
yili ligiincii geyreginde, gecen
yilin ayn1 dénemine gore 4,3
puan azalarak 102,1 oldu.
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RKIYE'DEN

TEKSTILDE 1 MILYAR DOLARLIK

RUSYA HEDEFI

ludag Tekstil Ihracatcilart

Birligi (UTIB) Yénetim
Kurulu Bagkani Pinar Tasde-
len Engin, fuarlar aracili-
giyla Rusya’ya olan sektor
ihracatini 1 milyar dolarin
iizerine ¢ikarmay1 hedefledik-
lerini belirtti. UTIB’den ya-
pilan yazili agiklamaya gore,
UTIB, 8 yildir milli katilim
organizasyonu diizenledigi
Heimtextil Rusya Fuari’na
bu yil, 26 firmayla katildi.
Moskova Crocus Expo’da ger-
¢eklestirilen fuarda sergilenen
Tiirk tekstil {irtinleri, biiytik
ilgi gordii. Fuarda Tiirkiye,
bin 500 metrekarelik alanla
fuardaki en biiyiik pavyonda
iiriinlerini tanitt1. Agiklama-
da degerlendirmelerine yer
verilen UTIB Y6netim Kurulu
Bagskan1 Pinar Tagdelen En-
gin, 144 milyon niifusu ile
Rusya’nin Tiirk tekstil ihracati
icin biiyiik 6nem tasidigini
belirtti. Rusya pazarinda iire-
tim kalitesi ve kaliteyi uzun

stire korumanin bilyiik 6nem
tagidigini vurgulayan Engin,
“Tirk tekstili, yliksek iiriin
kalitesiyle Rusya’nin vaz-
gecilmezi oldu. Fuarda Tiirk
firmalarina gosterilen ilgiden
de bunu net olarak gérdiik.”
degerlendirmesinde bulundu.
Engin, sektoriin hedeflerine de
deginerek, “Rusya, 2011-2013
yillarinda tekstilde 1 milyar
dolar ihracat barajin1 agtigimiz
ilk ve tek tilkeydi. Fuarlar
araciligiyla Rusya’ya ihracati
yine 1 milyar dolarin iizerine
¢ikarmayi hedefliyoruz.”
ifadelerini kullandu.

YILSONUNDA 170 MiLYAR
DOLAR iHRACAT HEDEFLENiYOR

icaret Bakani Ruhsar

Pekcan, Ekim ay1 ihracat
rakamlarina iliskin, “Cum-
huriyet tarihinin en yiiksek
aylik ihracat rakamina ulastik.
Yiizde 13,1 artisla 15 milyar
732 milyon dolarlik ihracat
gerceklestirdik. Yine ekim
ayinda ithalatimiz yiizde 23,5
diistisle 16 milyar 261 milyon
lira oldu” diye konustu. “Ekim
ay1 itibariyla en ¢ok ihracat
yaptigimuz iilkeler Alman-
ya, Ingiltere, Italya. Hepsi
de kaliteye odakli, kaliteli
mal1 ve rekabetgi fiyati takdir

eden iilkeler” diyen Pekcan,
“Ihracatgilarimizi kalitesi
yoniiyle de takdir ediyorum”
ifadesini kulland1.” Yeni eko-
nomi programimiz kapsamin-
da ihracatimizin y1l sonunda
170 milyar dolara ulasacagini
gorilyoruz” diyen Pekcan,
sunlar1 sdyledi: “Hedef ilke
pazarlarina da ihracatimiz hizla
artmaktadir. Meksika’ya yiizde
14, Hindistan’a yiizde 16, Latin
Amerika’ya yiizde 41. Afrika
iilkelerine stratejik olarak
bakiyoruz ve ekim ay1 Afrika
ihracatimiz da yiizde 25 artt1.”

SANAYICIYE BEDELSIZ
ARSA TAHSISI

anayi ve Teknoloji Ba-

kan1 Mustafa Varank’in
acikladig1 “OSB’lerde
bedelsiz arsa tahsisi”
uygulamasiyla, yaklasik
200 bin kisiye ilave istih-
dam saglanmas1 miimkiin
olacak. Bakan Varank’n,
sanayici, girisimci ve KO-
BI’lere yonelik agikladigi
16 maddelik destek ve
onlem paketinde yer alan,
“OSB’lerde bedelsiz arsa
tahsisi” uygulamasinda 4.
kademe gelismis il¢elerde
bulunan OSB arazileri de
bedelsiz tahsis edilecek.
Ayrica 5 ve 6. kademe-
de bulunan ilgelerde
mevcut “bedelsiz arsa”
uygulamasina devam
edilecek. Ote yandan 2.
ve 3. kademe gelismis il-
¢elerdeki OSB’lerde uygu-
lanan indirim oranlar1 da
artirildi. Daha 6nce yiizde
40 indirim oranina sahip
2. kademe ilgeler yiizde
60’a, ylizde 60 indirim
oranina sahip 3. kademe

ilgelerde ise yiizde 80’e
¢ikarildi. OSB’lerdeki

bos parsellerin yatirima
daha hizli sekilde kazan-
dirilmasini amaglayan
diizenlemeyle, tiretim ve
istihdamin etkin bigimde
artirilmasi bekleniyor. Bu
gergevede, hali hazirda
OSB’lerdeki bos parselin
tamaminin tahsis edilip,
yatirim yapilmasi halinde
yaklasik 200 bin kisilik
ilave istihdam saglanmasi
miimkiin olacak. Parsel
tahsisi i¢in basvuran
gergek veya tiizel kisilerin,
5 bin metrekareye kadar
olan parseller i¢in en az 10
kisilik, 5 bin metrekareden
biiyiik 10 bin metrekareye
kadar olan parseller i¢in
en az 20 kisilik, 10 bin
metrekareden biiyiik 20
bin metrekareye kadar
olan parseller i¢in en az 30
kisilik ve 20 bin metreka-
reden biiyiik parseller igin
en az 50 kisilik istthdam
taahhiit etmesi gerekecek.

14 | ORME DUNYASI EylUl-Ekim 2018



04100 Parmuklu Orme pligh

28/1 Open End

30 Penye
Istanbul

30 OE

30 Karde

10/1 OF

Istanbul da
%100 Pamuklu Orme ipligi
Ara numaralar stok da hep hazir

Fatih Cd. Ladin Sk. N:9 Kurtas Han Kat:5 Merter-ISTANBUL/ TURKIYE Tel: (0212) 554 76 07 Fax: (0212) 556 09 78 (0533) 721 95 04
www.pamukiplik.com / info@pamukiplik.com



EKTORDEN

BAKAN SULEYMAN SOYLU’DAN DESTEK SOZU

HKIB Yo6netim Kurulu [HKIB Yoénetim Kurulu mevzuata uygun olarak istih-  civarindaki yabanci niifusun
Baskan1 Mustafa Giiltepe heyeti i¢isleri Bakani Siiley-  daminin saglanmasi igin ne- ihtiyaclarinin karsilanmasi,
bagkanliginda Baskan Yar- man Soylu’yu makaminda ler yapilabilecegi degerlendi-  egitim ve saglik sorunlari ile

dimcisi Jale Tungel, Yonetim  ziyaret etti. Ziyaret esnasinda  rildi. Bakan Siileyman Soylu;  c¢alisma hayatina kazandi-
Kurulu Uyeleri Mustafa hazir giyim sektoriiniin tilke bu konuda sektoriin yasadigr  rilmalari i¢in Devlet olarak
Pasahan, Nazim Kanpolat, ekonomisine katkis1 ve istith-  sikintilari bildigini belirterek  bir¢ok ¢alisma yapildigini
Cem Altan, Nejdet Ayaydin dam agirlikli yapisina igaret ¢Ozimil icin destek sozii ver-  belirterek bu konuya iliskin
ve Denetim Kurulu Uyesi edilerek iilkemize gesitli di. Ayrica Soylu, iilkemizde  sektore de bilgi verilecegini
Erding Tercan’dan olusan kanallarla gelen yabancilarin ~ mevcut bulunan 4 milyon belirtti.

ASKON’DAN ITHIB’E ZIYARET

nadolu Aslanlari Isadam-

lar1 Dernegi (ASKON) L AL
Genel Baskan1 Hasan Ali
Cesur ve beraberindeki
heyet, Istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri Thracatgilar:
Birligi (ITHIB)’ne bir ziyaret
gergeklestirdi. 25 Eyliil 2018
tarihinde gergeklestirilen zi-
yarette Tiirkiye’nin igerisinde
bulundugu ekonomik durum,
giincel ihracat rakamlari ve
kiiresel piyasalardaki daralma
egilimi degerlendirilirken;
ITHIB Yo6netim Kurulu Bas-
kant Ahmet Oksiiz, ITHIB’in
faaliyetleri hakkinda ASKON
yetkililerine bilgilendirmelerde
bulundu.
ITHIB Baskan: Ahmet Oksiiz
toplantida, ASKON gibi is
diinyasinin dinamiklerine sahip
sivil toplum kuruluslar ile is

birliginin artirilmasi ve ortak Hasan Ali Cesur, ITHIB’in birliginin artirilmasi hususunda  Genel Baskan1 Hasan Ali Cesur
projeler yiiriitiilmesi hususun- faaliyetleri ile ilgili sektor daha sik1 bir araya gelinmesi giiniin anisina ITHIB Yéne-

da degerlendirmelerde bulun- adina duydugu memnuniyeti gerektigini vurguladi. tim Kurulu Bagkant Ahmet

du. ASKON Genel Bagkani ifade ederken, kurumlar aras1 i Ziyaret sonunda ASKON Oksiiz’e bir plaket takdim etti.
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TEKSTIL MUHENDISLERI ODASI’NDAN ITHIB’E ANLAMLI ZIYARET

on donemde yaptigi ¢alig-

malarla tekstil sektoriiniin
ve liniversitelerin tekstil
miithendisligi boliimlerinin
algisinin yiikseltilmesini
amaglayan ve bu dogrultuda
hareket etmeye devam eden
[stanbul Tekstil ve Hammad-
deleri Ihracatgilar1 Birligi
(ITHIB) bu kapsamda Tekstil
Miihendisleri Odasi yetkilileri
ile bir goriisme gergeklestirdi.
ITHIB Baskani: Ahmet Oksiiz
tekstil mithendisliginin hak et-
tigi degeri elde edebilmesinde
iiniversite — sanayi is birliginin
yant sira sektoriin diger pay-
daslarinin da bir araya gelecegi
ortamlar olusturularak goriisle-
rinin alinmasi gerekliligine de
dikkat cekti.
Tekstil mithendisligi algisinda-

ki gerilemenin yalnizca firma-
lar i¢in sorun teskil etmedigine
dikkat ¢ceken Tekstil Miihen-
disleri Odasi yetkilileri ise
hem firmalarin hem de iiniver-
sitelerin bu durumdan olumsuz
etkilenmemeleri i¢in bir araya
gelerek daha sik goriis aligveri-
sinde bulunmalar1 gerektigini
ifade ettiler. Tekstil sanayiinin
ulusal ¢ikarlara uygun yonde
gelismesini, tiretimin artirtlma-
sin1 ve meslegin gelismesini
saglamak amagclartyla sektoriin
nitelikli tekstil mithendislerine
ihtiya¢ duydugunun altin1 bir
kez daha ¢izen ITHIB Yonetim
Kurulu Baskan1 Ahmet Oksiiz
bu konuda sektdr temsilcileri
olarak gerekli sorumlulugu
iistlenmeye hazir olduklarini
da bir kez daha belirtti.

TEKSTIL URUNLERI IHRACATINDA HEDEF: RUSYA

stanbul Tekstil ve Hammad-

deleri Thracatcilar1 Birligi
(ITHIB) ile Rusya Tekstil
Birligi yetkilileri 10-12 Ekim
2018 tarihlerinde Istanbul
Kongre Merkezi’nde bu yil
dokuzuncu sezonunu agan
Premiere Vision Istanbul
Fuari’nda bir araya gelme
firsat1 buldu. ITHIB Yénetim
Kurulu Bagkan1 Ahmet Oksiiz
iki tilke arasindaki diyalogun
artirilmasi ve var olan is
iligkilerinin gli¢lendirilmesi
amaciyla bir araya geldik-
lerini belirtti. Oksiiz, Tiirk
tekstilinin kalitesiyle ve bu
kalitesini uzun siire muhafaza
edebilmesiyle hali hazirda
Rusya pazarinda begenildigi
degerlendirmesinde bulundu.

Tiirk tekstil firmalarina
davet

Is birligini gelistirmek
amaciyla diizenlenen fuarlar
ile yakalanan bu diyalogun
siirdiiriilmesi gerektigine
inandiklarini belirten Rusya
Tekstil Birligi Bagkan Yardim-
cist ve Textile Salon Fuari
Baskan1 Vadim Alexandrovich
Efremenkov ise bu kapsamda
Tiirk tekstil firmalarini yilda
iki defa Moskova’da diizen-

lenen Textile Salon fuarinda
yer almaya davet etti. Ayni
sektorde faaliyet gosteren iki
iilke birliklerinin Tiirkiye’de
goriisme imkani bulma-
sindan ayrica memnuniyet
duydugunu belirten ev sahibi
Oksiiz, 144 milyon niifusu ile
Rusya’nin Tiirk tekstil ihra-
catinda 6nemli bir yere sahip
oldugunu sozlerine ekleyerek
o6nlimiizdeki donemde de
Rusya Tekstil Birligi ile te-
maslarina devam edeceklerini
ifade etti.
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ORSAD’DAN ENERJi VE HAMMADDE
FIYATLARINA REVIZYON GAGRISI

Turkiye Uzerinde oynanan oyunla dévizde anormal bir artis yasandi. Bu surecte kur artisindan
faydalanan bazi firsatgilarsa fahis zamlar yapti. Alinan énlemlere dolarin atesi dUsto ve dolarda
yuzde 35 oraninda bir dusus yasandi. Ancak bazi firsatgilar bu disUse ragmen fiyatlarini indirmedi.
Orme Sanayicileri Dernegi Baskani Fikri Kurt, ‘Doviz dusty, fiyatlar da dossun, sanayide ¢arklar

dénsun’ gagrisi yapti.

ORSAD Yénetim
Kurulu Bagkan1 Fikri
Kurt, ‘Doviz fiyatla-
rindaki diisiis hammadde ve
enerji fiyatlara yansimalr’
diye konustu ve sunlart sdyledi:
‘Dovizdeki diisiis hammaddede
de yasanmali. Sanayici enerjiyi
de ev fiyatlariyla almali. Bu
yonde bir diizenleme yapilirsa
sanayideki carklar daha hizli
doner.” Agustos aymda 7.23 TL
zirvesini goren dolar kuru bu-
giinlerde 5.20 TL seviyelerinde
islem goriiyor. Petrol fiyatlar1 da
59 dolar ile son 1 y1lin en diisiik
seviyesine indi. Doviz kuru
artis1 nedeniyle agustos, eyliil
ve ekim aylarinda elektrige art
arda zamlar yapildi. Bu 3 aydaki
elektrik fiyat artig1 yiizde 27’yi
buldu. Elektrik Miihendisleri
Odasi verilerine gore 2017 y1li
sonuna kryasla elektrik fiyat:
konutta yiizde 44.9 artarken;
sanayi, ticarethane, tarimsal su-
lama ve aydinlatma tarifelerine
yapilan zam ise ylizde 70’1 ast1.

En fazla elektrik parasini
ticarethaneler odiiyor
Enerji Piyasasi Diizenleme Ku-
rumu (EPDK) verilerine gore,
vergi ve diger paylar da eklendi-
ginde 1 Ekim itibartyla en fazla
elektrik parasii kilovatsaat
basma 0.678841 TL ile ticaret-
haneler 6diiyor. Algak gerilim
elektrik kullanan sanayi tesisleri
kilovatsaat bagma 0.614297 TL
Oderken, konutlar da elektrige
0.597231 TL veriyor. 0.629959
TL olan tarimsal sulama elektrik
fiyati da ¢ift¢inin belini biikii-
yor. Normalde, elektrik fiyatlart
icin 3’er aylik donemler halinde
maliyet esasli fiyatlandirma
mekanizmasi uygulantyordu.

R R

Ancak agustos, eyliil ve ekim
aylarinda yapilan zamlar ile bu
mekanizma fiilen ortadan kal-
dirildi. Her ay yapilan zamlar,
maliyet artiglarinin yani sira
enflasyonun da yiikselmesine
neden oldu. Elektrik fiyatlarmin
sanayiciye biiytik yiik getirdigi-
ni ifade eden ORSAD Baskan1
Fikri Kurt, indirim bekledikle-
rini sdyledi. Fikri Kurt konuyla
ilgili olarak sunlar1 sdyledi:
“Bu kadar kisa siirede zam
yapilmasi, elektrigi yogun kul-
lanan sanayiciyi zor durumda
birakti. Bunun biraz daha za-
mana yayilarak ve sanayicinin
oOniinii gorecek sekilde yapilma-
sint istiyoruz.” Yiiksek elektrik
fiyatlarmim 6nemli bir maliyet
olusturdugunu vurgulayan Fikri
Kurt, “Bazi iiyelerimizin her ay
40 bin TL 6dedigi aylik elektrik
faturasi 2-3 ay iginde neredeyse

s

B

ikri KURT
RSAD Bagkani

65-70 bin TLye ¢ikt1. Elektrik
fiyatlar1 diismezse rekabet de
olumsuz etkilenir. Tabii yatirim-
lar da etkilenecek. Boyle devam
ederse enflasyonu da getirir ya-
ninda. Elektrikteki zammin iiriin
bedeline yansimasi kaginilmaz”
diye konustu. ORSAD 6niimiiz-

deki giinlerde enerji fiyatlarin-
daki artiglar ve piyasadaki bazi
firmalarin doviz geriye ¢ekil-
mesine ragmen fiyatlarida bir
indirim yapmamalar1 konusunda
bir rapor hazirlayarak Ankara’ya
bunu sunmak adina ¢aligmalari-
na bagladu.
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ZIYARET

ORSAD VEMUSIAD
TEKSTIL SEKTOR MECLISI iGiN
GUCLERINI BIRLESTIRIYOR

MUSIAD Tekstil ve Deri SektorU istisare Kurulu Baskani Mehmet Sahin onderliginde 17 Ekim tarihinde
ORSADa bir ziyaret gergeklestirdi. MUSIAD Tekstil ve Deri Sektor0 Yonetim Kurulu Uyeleri ve ORSAD
Yonetim Kurulu Uyeleri, ORSAD ofisinde bir kahvaltida bir araya gelerek, Turk tekstilinin gelismesi
adina ¢6zOm 6nerilerini tartistl. Gindemde tOm tekstil sektérunU kapsayan bir Sektér Meclisi

olusturmak vardi.

| Toplantinin agi-
lisinda MUSIAD

" iiyelerinin ziyareti-
nin kendilerini gok memnun
ettigini vurgulayan ORSAD
Baskani Fikri Kurt, zaman
zaman Ormecilerin bile kendi
aralarinda boylesi etkinlikler-
le bir araya gelmekte sikinti
yasadiklarint belirterek, Tiirk
tekstil sektdriiniin gelisimi-
ne katki saglayabilecek her
tirlii girisimde diger dernek

ve organizasyonlarla el ele
vermekten biiyiik mutluluk
duyacaklarini belirtti. Ulke

olarak her ne kadar sikintili bir

donemden gegsek de; teks-
til sektoriiniin hala Tiirkiye
icin en 6nemli ve stratejik
sektor olduguna vurgu yapan
ORSAD Bagkani Fikri Kurt,
“Tekstil sektorii hepimizi bir
yerlere getiren sektdr olmus-
tur. Tiirk tekstil sanayisi za-
man zaman goz ard1 edildi ve

hor goriildii. Oysa tilkemizin
en 6nemli sektorii hala teks-
tildir. Biz 6rme sanayicileri

olarak ¢6ziim odakli ¢aligmaya

gayret ediyoruz ve iiyeleri-
mizin sorunlarinin ¢dziimii
icin ¢aba harctyoruz. Bunun
yani sira sosyal sorumluluk
bilinciyle hareket eden bir
dernegiz. Afrin Harekatina ya
da Dartilaceze’deki yaslilari-
miza destek verebilmek igin

de elimizden geleni yapiyoruz.

ISKUR ile ilgili caligmalari-
miz var, is saglig1 ve giivenligi
konusunda ¢esitli egitimler
veriyoruz. Ormeciler ve teks-
tilciler olarak zaman zaman
kendi basimiza ¢6zemedigimiz
onemli sorunlarimiz oluyor.
Bu noktada ISO, ITO, TOBB,
TIM gibi kurumlarin destegine
ihtiyacimiz oluyor. Ancak boy-
lesi kurumlarda temsil kabili-
yetimizin de istenilen diizeyde
olmadigina vurgu yapmak
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isterim. Kii¢iik ve orta 6l¢ekli
isletmeler bu tip kurumlarda
layikiyla temsil edilemiyor

ve seslerini duyuramiyorlar.
Biiyiik lobiler devlet nezdinde
istediklerini elde edebilirken,
daha kii¢iik olcekli isletmele-
rin boylesi bir liiksii olamiyor
maalesef” diye konustu. ‘Tam
da burada bizim gibi, sizin
gibi derneklere biiyiik gérevler
disiiyor’ diye konusan Fikri
Kurt konugmasini sdyle siir-
diirdii: ‘Maalesef sektdriimiize
fayda saglayacak onlemleri
almakta giicliik ¢ekiyoruz.
Kararlar her daim dev sana-
yicilerin ¢ikarlarini gézetecek
bigimde alintyor ve bu durum
bizleri magdur ediyor. Giiniin
sonunda bu dev sanayiciler
bizler gibi daha kiigiik 6l¢ekli
firmalarin sirtindan para ka-
zaniyorlar. Bizler de ORSAD
biinyesindeki 6rmecilerimize
sorunlarini ¢6zmek adina tim
iyi niyetimizle ¢abaliyor olma-
miza ragmen, magdur duruma
bile diisebiliyoruz. Bunlar1 ¢6-
zebiliyor olmamiz lazim’ diye
konustu. Fikri Kurt; ‘ORSAD
olarak 450’si aktif; Tiirkiye
capinda 800 tiyemiz mevcut.
Bu iiyelerimizin hepsi ger¢cek
anlamda birer {iretici ve sana-
yici. 2002’de kurulmus, kokli
bir dernegiz. Diizenli dergi
¢ikartan sektor derneklerinden
birisiyiz. Her y1l ¢ok genis
katilimli Iftar organizasyon-
lar1 gergeklestiririz’ diyerek
ORSAD’1 MUSIADa tanitt1.
Konusmasma MUSIAD iiye-
lerine hitaben ‘Bu ¢er¢evede
MUSIAD ile neler yapabiliriz,
nasil kii¢iik 6l¢ekli KOBI’lerin
lehine doniisebilecek ortak-
liklar kurabiliriz’ diye soran
ORSAD Bagskam Fikri Kurt,
sozii MUSIAD Tekstil ve Deri
Sektorii Bagkant Mehmet
Sahin’e birakti.

Mehmet Sahin:
‘Trostlere boyun egmek
istemiyoruz’

Konusmasina ‘Birtakim sonug
almamayan faaliyetlerle

ilgili olarak tekstil sektorii-
niin lehine sonuglar almak
adina MUSIAD olarak somut
girisimlerde bulunmaya karar
verdik diye baglayan Mehmet
Sahin sozlerini soyle siirdiir-

dii: *Tekstil sektoriine hizmet
veren tiim derneklerimizi
MUSIAD’1 temsilen ziyaret
etme karar1 aldik. Bu toplan-
tilar neticesinde daha 6nce
sonug almadigimiz konulardan
nasil sonug alabiliriz diisiin-
cesiyle sizlerin de goriis ve
oOnerilerini dinlemek istedik.
Babhsini ettiginiz bu trost’lere
igimizi teslim edip sektorden
uzaklagmak istemiyoruz.
Sadece Tiirkiye’de degil,

tiim diinyada kiigiikleri ezen,
biiytikleri gdzeten bir durum
var. Biiyiikler daha da biiyii-
yecek, kiigiik olanlarsa onlara
her gegen giin daha da ucuza
fasonculuk yapmaya devam
edecek. Fasonculuk yapar-
ken de; ne olacak, ne dlecek.
Bugiin itibariyle sonuna
kadar destekledigimiz, ancak
yanlislarini gordiiglimiizde de
soylemekten ¢ekinmedigimiz

bir siyasi irade mevcut. Bu
iradenin 6niine sadece sizin
ya da sadece bizim sesimizle
¢iktigimizda sesimiz ¢ok ciliz
c¢ikiyor. Birkag ay dncesine
kadar Tiirkiye’de higbir yeni
yerli doviz biirosunun agil-
masina izin verilmiyor, yasal
olmasina ragmen bir takim
gerekcelerle buna izin veril-
miyordu. Sonra kanunda bir
degisiklik yapildi ve yaban-
c1 sermayenin Tiirkiye’de
doviz biirosu agmasina 6zel
izin verildi. Bundan 15 giin
once bir ilan gordiim. Ugiin-
cii Havalimani’na agilacak
olan bir Ispanyol firmasinin
doviz biirolart i¢in eleman
artyorlardi. Simdi bir yandan
Tiirkiye’deki krizin, finansal
teroriin; dig sermayeden ve
onlarin ayak oyunlarindan
kaynaklandigini soyler iken;
diger yandan da bir Ispanyol

VI Turkiye'de bankacilik sektérindn
yuzde 65'i yabanci sermayenin elinde’ diyen
MUSIAD Tekstil ve Deri Sektory istisare Kurulu
Baskani Mehmet Sahin, ‘Bizler bir araya gelip
kenetlenmeli, kararh bir bigimde dik durmayi
basarmali ve sanayicimiz ve Ureticimiz igin
hayatta kalmak durumundayiz. Bunlarin tmino
gorerek stratejik davranmamiz gerekiyor.

firmasinin gézbebegimiz olan
3. Havalimani’na 40 tane do-
viz biirosu agmasina miisaade
ediyoruz. Ayrica bu doviz bo-
rusunun terdre destek verdigi-
ne yonelik iddialar da mevcut.
Getirecegi paranin tamami 20
milyon dolar, Tiirkiye’den bu
paranin ¢ikmasi da en fazla ii¢
sene siirer.’

‘Bir Sektor Meclisi
kurarak bir an dnce
harekete gecmek
istiyoruz’

‘Bugiin Tiirkiye’de bankacilik
sektdriiniin ylizde 65’1 yabanci
sermayenin elinde’ diyerek
sozlerini siirdiiren Mehmet Sa-
hin, ‘Bizler bir araya gelip ke-
netlenmeli, kararli bir bigimde
dik durmay1 basarmali ve
sanayicimiz ve lireticimiz i¢in
hayatta kalmak durumundayiz.
Bunlarin tiimiinii gorerek stra-
tejik davranmamiz gerekiyor.
MUSIAD olarak dernekleri-
mizi bir araya getirmek, bir
strateji gelistirmek ve bizimle
ilgili olarak ¢ikacak olan
kararlarda adaletin saglanmasi
adina ¢aligmalar gergeklestir-
mek istiyoruz. Burada higbir
birlik veya dernegin bireysel
cikarlarini gézetmeden; adil
bir bigimde fikir gelistirmek
istiyoruz’ diye konustu. ‘Ba-
kanliklarimiz da protokoller,
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yemekler ve aciliglarla mesgul
olmaktan, asil islerini yapa-
maz, bizlerin sorunlarini dinle-
yemez hale doniistiiler’ diyen
Mehmet Sahin, Bakanliklarda
gorevli ¢aligsanlar kast ederek,
‘Benim sorunum hakkinda fik-
ri dahi olmayan arkadaslardan
derman arar hale geldik. Hig-
birimizin bir mevki ya da ma-
kamda g6zii yok, isimizi dogru
yapmanin pesindeyiz. Bu
gercevede atilacak ilk adimin
bir Sektor Meclisi olusturmak
oldugunu diigiiniiyoruz. BA-
TIAD ve OTIAD dan destek
almay1 basardik, ORSAD’dan
da Baskanimiz olarak sizin
temsilinizle Fikri Kurt Bey’i
Orme sanayisini temsilen bu
Meclis’e tagimak istiyoruz.
Diizenli ortak toplantilarla

bir an 6nce harekete gecmek
istiyoruz’ diye konustu.

Fikri Kurt: ‘ORSAD
KOB/I’leri koruyan her
tiirlii projeye destek
vermeye hazirdir’
ORSAD Baskani Fikri Kurt
ise cevaben, sanayiciyi ve
iireticiyi, daha dogrusu kii¢iik
olcekli KOBI’leri koruma ve
korutma gayretinde olan her
tiirli caligmada severek yer
alacaklarmi belirterek, ‘Bu
iilkenin sanayiye, tekstile
ihtiyaci var; konuta yok. Biz
bunlar1 zamaninda sdylerken
¢ok elestirildik ama hak-

11 oldugumuz ortaya ¢ikti.
Kimse kiigiik ve orta 6lgekli
firmalarin sahiplerinin ne
dedigiyle, sorunuyla, derdiyle
ilgilenmiyor, halbuki tilkemizi
ayakta tutan kurumlar bunlar.
Bu saygiy1 gérmek i¢in bir
araya gelmemiz gergekten gok
onemli. Diinya goriiglerimiz
farkli olabilir ancak adaletli
ve adil bir yonetim istiyo-
ruz’ diye konustu. MUSI-

AD Tekstil ve Deri Sektort
Baskan1 Mehmet Sahin ise
kendilerinin de tamamen ayni
fikirde oldugunu belirterek,
‘Tiim bu hassasiyetleri goze-
tecek bigimde kiigiik esnafi
ve KOBI’lerimizi gozetecek
kanun ve uygulamalar hayata
gecirmek adna birlik olmak
durumundayiz. Lehimize

gibi goriinen bir¢ok tasarinin,
siire¢ igerisinde aleyhimize

“Putite Daka Gricliyiy.”

s

MUSIADIn ORSAD ziyaretinin ardindan iki dernek Turkiye’de genis katiimli bir
Tekstil Sektor Konseyi kurulmasi ve sektorun sesinin daha gur bigimde Ankara’ya
duyurulmasi konusunda fikir birligi olustu. Ziyaretin ardindan MUSIAD Tekstil ve Deri
Sektoru Baskani Mehmet Sahin ORSAD Baskani Fikri Kurt’a bir plaket takdim etti.

isledigine tanik oluyoruz.
Ornegin dovizdeki hareketlilik
gozetilerek bundan sonra kii-
¢iik esnafin dovizle kredi al-
masinin dniine gegildi. Dolar
7, Euro 8 TL oldu. Bizim gibi
kiiciik igletmeler borglarini
TL olarak yeniden yapilandir-
dilar, bu kez TL’ye yiizde 40
oraninda faiz koydular. Bakin
gOniil rahathigiyla onlimiiz-
deki 2-3 sene boyunca doviz
borg¢lanabilirsiniz. 30 TL’1lik
iplige 45 TL 6der hale geldik.
Bizi dovizle 6yle korkuttular
ki! TL ile yilizde 50’lerle borg-
lanacaginiza, dovizle borgla-
nin; ¢ilinkii dolarin kesinlikle

faizlerin altinda yiikselecegini
disiiniiyorum. Su anda faizle,
fonla TL borglanacaginiza; 50
TL’lik bir mal1 70 TL’ye ala-
caginiza, dolarla borglanmak
daha mantikli. Tiirkiye maa-
lesef bir doldur bosalt iilkesi.
Senin 5-6 senede biriktirdigini
yabanci gelip bir senede elin-
den alip gidiyor. Tiirkiye’nin
400 milyar dolar civarinda bir
borcu var. Almis oldugumuz
onlemlerin yeterli olmadigina
inandigim ig¢in, 2 y1l igeri-
sinde bu borcun 600 milyar
dolarlara ulasacagini tahmin
ediyorum’ diye konustu. Fikri
Kurt ise bir tilkenin kalkinma-

Baskani Fikri Kurt, “Kimse kugUk ve
orta dlgekli firmalarin sahiplerinin ne dedigiyle,
sorunuyla, derdiyle ilgilenmiyor, halbuki Ulkemizi
ayakta tutan kurumlar bunlar. Bu saygiyi gérmek
icin bir araya gelmemiz gergekten ¢ok énemli.
DUnya goruslerimiz farkli olabilir ancak adaletli
ve adil bir yonetim istiyoruz” diye konustu.

st i¢in tek gerekli olan seyin
sanayi ve iiretim oldugunu
vurgulayarak, ‘Bu hatalardan
dolayi Tiirkiye’de hepimiz bir
bedel ddiiyoruz. Bu ylizden de
hepimizin moralleri bozulmus
vaziyette’ diye konustu.

‘Dosyamizla kapi kapi
gezecegiz, derdimizi
anlatmadan geri
donmeyecegiz’

MUSIAD Tekstil ve Deri
Sektorii Bagkant Mehmet
Sahin ise morallerin diizel-
mesi ve birlik ve beraberlik
duygusunun gelismesi i¢in
Sektor Konseyi’ni bir an dnce
kurarak aktif hale getirmek
istediklerini belirtti. Yakin
vadedeki planlar ile ilgili
olarak Mehmet Sahin sunlari
soyledi: ‘Sektdr meclisini
kurduktan sonra Tiirkiye
Istisare Toplantisi’n1 yapaca-
g1z. Gorislerimizi toplayarak
olugturacagimiz raporlarla
gerekirse Ankara’nin kapi-
larin1 agindiracagiz, dosyayi
onlerine koyup geri donme-
yecegiz. Yetkili olarak her
kim ile goriisiiyorsak, onlarin
sorunlarimizi gergek anlamda
anladigindan emin olacagiz.
Nerede yanlis yapiliyor, bu
yanlislar nasil diizeltilir konu-
sunda bizlerin sdyleyecekleri
¢ok dnemli seyler var ve bun-
lar1 duyurmak durumundayiz.
Yabancilarin Tiirkiye’deki
lobisi maalesef yerlilerden
daha giiclii. Ciinkii onlarin
para silah1 var. Ornegin bir
arkadasim Tiirkiye’ nin en
onemli yerli ilag¢ firmalarindan
birisinin sahibi. 3 bin ¢alisani
vardi, bin 500 kisiye diistii.
Yabanct bir dis firgasi firma-
sinin Tiirkiye’deki lobisinin,
kendi kanser ilact iireten fir-
masinin lobisinden daha giiglii
oldugunu soyliiyor. Bizim bir
yerlerde agirlanmak gibi bir
derdimiz yok. Yeni gelecek
nesillerin refah1 ve bu mem-
leketin bagimsizlig1 i¢in yasa-
yan insanlariz. Biz, bunlar i¢in
miicadele vermek istiyoruz.
Bu yiizden de giiglii bir yap1
olusturmak durumundayiz.
MUSIAD tek basina giiclii
bir yap1 degil. 10 bin iiyemiz
var, diinyada ve Tiirkiye’de
181 subesi var. Biinyemizde
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17 farkli sektor temsil edi-
liyor. Tekstil ve hazir giyim
sektorii ise, ingaat ve tarim

ve hayvancilik sektdrlerinin
ardindan MUSIAD igerisinde
en fazla iiye ile temsil edilen
ticlincii sektor niteliginde.
Fakat sonu¢ alma konusunda
baska STK’lar1 isin icerisine
sokamadigimiz taktirde sonug
alamayacagimizi biliyoruz.
Biz, tekstil sektoriimiize odak-
lanacagiz, gerekirse basina
demegler verecegiz, gerekirse
sesimizi yiikseltecegiz ve
kiigiik esnafa destek saglaya-
cak mevzuat diizenlemelerinin
hayata gecirilmesi adina ugras
verecegiz. Bu ¢ercevede gok
degerli ORSAD’1n katilimini
da ¢ok 6nemsiyoruz.’

‘Issizlik maag1
uygulamasi; eleman
acigimizi daha da
artintyor’

Coziilmesi gereken en dnemli
sorunlarin basinda ara eleman
ihtiyaci ve issizlik maas yii-
ziinden geng neslin ¢alismak-
tan sogumasi oldugunu belir-
ten MUSIAD Tekstil ve Deri
Sektorii Bagkan1t Mehmet
Sahin, basina gelen bir olayla
ilgili sunlar1 sdyledi: ‘Birkac
ay once bir elemanim isten
ayrildi sonra geri gelip, acaba
beni siz ¢ikarmig gibi yapar
misiniz diye sordu. Ciinkii bu
sayede 10 ay issizlik maagi
alacagini sdyledi. Ben bunu
yaparsam diger insanlarin
hakkini yemis olurum. Bu
arkadasa cebimden bir miktar
para ¢ikarip verdim, ¢iinkii bu
istismar ediliyor.” ‘Tiirkiye’de
kanun yapicilara ve mevzuat
iireticilere materyal sunma-
miz gerekiyor. AB’ye uyum
yasalar1 ¢ergevesinde higbir
seyi yeterince incelemeden bu
yasalara uyum sagliyoruz’ di-
yen Mehmet Sahin, ‘Ornegin
uyum yasalar1 ¢ercevesinde
uyguladiklarimiz ile aile ya-
pimizi ¢ok olumsuz etkiledik.
Aile yapimizda yasanan bu
sarsint1 sanayiye de sigrar ise
cok korkung seyler yasaya-
biliriz. AB ile imzaladigimiz
Istanbul S6zlesmesi’ne bir
Avrupa iilkesi bes y1l dayan-
d1 ve toplumdaki baskilara
dayanamayarak bundan ¢ikt.

Hirvatistan, bu yasa benim
aile birligimi bozuyor dedi

ve ¢iktl. Biz o yasaya imza
atan ilk iilke olduk. Yasalarin
sosyal hayatimiz tizerinde
¢ok biiytik etkileri olur. Kendi
sektoriimiizdeki yanlislari
diizelterek sanayimizin sosyal
hayatini da regiile etmek gibi
cok ulvi bir gérevimiz var.
Diikkan kapanmasin, tez-

gah donsiin diye ¢alisir hale
geldik. Uzerinde biiyiik bir
dikkatle ¢alisacagimiz baslik-
larla tiim bu sorunlar tespit
ederek yetkililere sunmak
istiyoruz’ diyerek sozlerini
sona erdirdi.

‘STK’lar arasindaki

bu tip miizakerelerde
sesimizin ahenk
icerisinde ¢ikmasi ¢ok
onemli’

ORSAD Bagkan1 Fikri Kurt
ise bugiin yetkililere elinizde
somut bir dosya ile gitmedi-
giniz taktirde sorunlarinizin
coziilemeyeceginin belirterek
is mahkemelerinde de higbir
zaman isverenlerin hakl
¢tkmadigim sdyledi. ‘Bizler
hepimiz ¢alisarak bir yerlere
geldik ancak caliganlar girke-
timize zarar verdiklerinden
kovuluyor ve her zaman onlar
kollaniyor. Kalifiye elemanlar
konusunda halimiz igler acisi.
Tiim mesleki okullarimizi pe-
risan ettik. Kimse bu okullara
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gitmek istemiyor. Egitime
onem vererek tekstil meslek
yiiksekokullarini yeniden can-
landirmaliy1z. Aksi taktirde
gercekten calismak isteyen
kalifiye eleman sorunumuzu
asla ¢ozemeyecegiz. Biz Tiirk
tekstilcileri kendilerine ait
olmayan sermaye ile mal alip
isledikten sonra bunu ihrag
eder durumda. Bugiin benim
sanayicim yurtdisindan her-
hangi bir mal1 ithal ettiginde
glimriikten malin1 ¢ekerken
gilivencelerini yurtdigindaki
firmaya vermeden ya da pa-
rasin1 6demeden bu mali ala-
maz. Biz ise bdyle bir rekabet
ortaminda vadeli mal satryo-
ruz, 6dememiz aksadiginda da
felg oluyoruz. ithal iiriinlerle
ilgili yerli sanayicimizi elbet-
te koruyacagiz. Ancak bu kez
igerideki iiretici korundugu
kozuyla bizlerin karsisina
inanilmaz fiyatlarla ¢ikiyorlar.
Bunun yant sira hazir giyim
ve konfeksiyon ihracatci-
larimiz Avrupali firmalarin
baskilarina boyun egerek ve
maalesef kendi ceplerini dii-
siinerek Sirbistan ve Bosna’da
atolyeler agtilar. Oysa bu
paray1 bu iilkede kazandilar.
STK’lar arasindaki bu tiir mii-
zakerelerde KOBI’ler olarak
hepimizin sesi ayni ¢ikmali,
bir ahenk yakalamaliyiz, aksi
taktirde yine sesimizi duyu-
ramay1z’ diye konusan Fikri

Kurt, ‘Insallah boylesi giiglii
bir olusumla sorunlarimizi
ortaya koymay1 ve sesimizi
duyurmay1 basarabiliriz’ dedi.
Daha sonra sz alan ORSAD
Yonetim Kurulu Baskan
Yardimeist Vahit Dikilitas

ise ‘Biz gergekleri sdylemez
isek, yoneticilerimizin bunlar1
diizeltme sans1 olmaz. Bir
seylerden ¢ekinmeyelim.
Ulkemiz gergekten ekonomik
bir saldir1 altinda ve igimiz
gergekten de zor. Sanayiciler
ve iireticiler olarak sesimizi
duyurmak zorunday1z. Sigorta
sirketlerinin ytizde 90’1 ya-
bancilarin elinde, bankacilik
sistemimiz de yabancilarin
eline gegiyor. Biz, kiiciik dl-
¢ekli firmalar olarak iilkemize
katki1 sunmaya ve hayatta
kalmaya calistyoruz. Sorunlar
ve konusacagimiz seyler ¢ok.
Birlikte daha giiclii olacagi-
miz bir ger¢ek. Bu ¢ergevede
MUSIAD olarak Sektor Mec-
lisi 6nerinizi ORSAD olarak
onemsedigimizi, ve elimizden
gelen destegi azami nispette
saglamak adina gayret iceri-
sinde olacagimizi vurgulamak
vurgulamak isterim’ diye
konustu. MUSIAD Heyeti’nin
ORSAD Yénetimine giiniin
anlam ve 6nemine istinaden
bir plaket vermesinin ardin-
dan taraflar; ilk firsatta yen
istisarelerle yeniden bulusmak
adina soz vererek ayrildilar.
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TIM’i ZIYARET ETTI

ORSAD Yo6netim Kurulu 31 Ekim gUnU Turkiye ihracateilar Meclisi Baskani ismail Gulle’ye bir nezaket
ziyaretinde bulundu. ORSAD Yonetim Kurulu, 6rme sektdrinGn sorunlarini ve ¢ozom onerilerini TIM
Baskani Ismail GUlle ile paylasti. Sektérun énemli sorunlari masaya yatirildi.

TIM Baskani Ismail
Giille toplantinin ba-
sinda, cok degerli 6rme
sanayicileri ve meslektaglarryla
TIM catis1 altinda bir araya gel-
mekten ve onlari agirlamaktan
onur duyduklarini belirtti. ‘Tim
ihracatgilarimizin génliimiizdeki
yeri baska ama; sizlerin yeri
bambaska. 1972’den beri bera-
berce bu isin i¢erisinde oldugu-
muz arkadaslarimiz. Bu, elbette
¢ok mutluluk verici. Sektoriimii-
zlin isleri zaman zaman sekteye
ugrasa da hi¢ geriye gitmedik,
isimizi hep ileriye dogru gotiir-
meyi bagardik. Bu baglamda
meslegimizi hep ileriye gotiir-
diigliniiz i¢in sizlere tesekkiir
etmek isterim’ diyen TIM Bas-
kani1 Ismail Giille, ‘Bu ¢ercevede

oniimiizdeki siirecte de ORSAD
ailesi ile bir arada olmaktan
biiyiik mutluluk duyacagiz’ diye
konustu. ORSAD Bagkan Fikri
Kurt ise Ismail Giille’ye tesekkiir
ederek, Ismail Giille’nin TIM
Bagkanligini kutlamak i¢in biraz
geciktiklerini, ancak tekstilin
tiim sorunlarini bizzat yasamig
birisi olarak Ismail Giille’ nin
bu makamda olmasindan biiyiik
mutluluk duyduklarmi belirtti.
ORSAD Baskam Fikri Kurt
konugmasini sdyle siirdiirdii:
‘Orme sanayicileri tekstil ve
konfeksiyon sektorleri arasinda
ezilen, KOBI agirlikh bir sektor.
Bu yiizden sesimizi duyurmakta
giigliik cekiyoruz. KOBI’lerimi-
zin sizlerden biiyiik beklentileri
var. Ekonomide bir daralma var,

hammadde ve kurlarda artiglar
yasandi, bu da hammadde fiyat-
larina yansidi. Ancak doviz geri
¢ekilmesine ragmen hammadde
fiyatlarinda yasanan artiglar

ayni nispette geri ¢ekilmedi.
Konfeksiyonculardan aldigimiz
siparigler diistii ¢linkii fiyat tuttu-
ramiyoruz. KOBI’lerimiz biriken
KDV’lerini almakta da sikintilar
yastyor. Enerji fiyatlari yani
elektrik ve dogalgaz fiyatlar
neredeyse iki kat artt1.’

‘Fuarlarnmiz daha ¢ok

ilgi cekmeli’

ORSAD Yénetim Kurulu Uyesi
Gokmen Aydinli ise, ‘Diinyadaki
tiim fuarlara kosarak gidiyoruz
ancak kendi tilkemizdeki fuarlar
her gegen giin kotiiye gidiyor.

Tekstilde diinyada bdylesine
giiclii bir iilkenin bu kadar zayif
fuar organizasyonlar1 yapmast
Tiirkiye’ye yakigsmiyor. Bura-
y1 gliclendirirsek diinyadaki
diger fuarlara bu kadar yogun
katilmamiz gerekmeyebilir. Kur
artiglarinin ardindan bu fuarlara
katilmak daha da zorlast1. Tiir-
kiye’deki kumas fuarlarinin bizi
temsil etmedigini diisliniiyorum,
bu konuda bir seyler yapilmasi
cok giizel olur. Biz bir kumasg
akreditasyon sistemi kurabilme-
yi ¢ok istiyoruz. Amerika’nin
Pima bolgesi pamuk {ireticileri
bir araya gelip bir kooperatif
kurdular ve adina da SUPIMA
dediler. Tiim diinyaya SUPIMA
markasiyla pamuk satiyorlar ve
tiim satilan {iriinlerin iizerinde

24 | ORME DUNYASI EylUI-Ekim 2018




de belli haklar1 var. Tiirkiye’de
orme kumas sektorii cok biiyiik
bir sektor. Diinya kumas tire-
timinde ciddi bir payimiz var
ama Tirkiye’nin kendine ait bir
akreditasyon sistemi yok. Bu
yaratilabilir. Ozetle bir kumasin
iizerinde ORSAD yazdiginda
yurtdigindan bunu satin alan

bir miisterinin tekrar bu kumasi
bir teste tabi tutmasinin dniine
gegebilir. Tkinci olarak ise Tiirki
ye’deki konfeksiyoncular ulus-
lararasi biiyiik alicilarin “diisiik
fiyat’ tuzagina diigmiis durumda.
Kimsenin ticaretine miidahale
edilemez elbette, ama bu ulus-
lararas1 alicilarin “disiik fiyat’
tuzagmdan bir an 6nce ¢tkma-

TN

miz gerektigini diisiiniiyorum’
diye konustu. Bir diger ORSAD
Uyesi Necati Cogkun ise yiizde
70 fason, yiizde 30 ihracat odakli
calistigin belirterek tesislerinde
calisacak Tiirk is¢i bulamadik-
larin1 ve Suriyelilerin galigti-
rilmasina yonelik kolayliklarin
artirilmasi gerektigini belirtti.
Necati Cogkun, ‘Bu kisilerin
caligmasin1 devlet de destekliyor
ama sigortasiz ¢alistiginda hem
devlet bundan zarar goriiyor,
hem de bir is kazas1 olmasi duru-
munda kimse bizlerin goziiniin
yasina bakmaz. Ayrica bunu
gider olarak da gosteremiyoruz.
TiM Bagkan1 Ismail Giille ise
‘ISKUR’dan her ay bu konuyla
ilgili talepte bulunun. Biz bu
sorunlari ilettik ve Tiirk insani-
nin ¢aligmak istemedigini ilettik.
Gelecegin en biiyiik tehlikesi

bu. Yeni nesil maalesef galig-
mak istemiyor’ diye konustu.
Bir diger ORSAD Uyesi Cetin
Akcam ise jakarli 6rme kumas
iirettiklerini belirterek, ‘Diinyada
Cin’den sonra en biiyiik makine
parkuru Tirkiye’de. Biz bunu
biliyoruz, ama diinya bilmiyor.
Bunu diinyaya iyi anlatabilirsek
ormenin daha da gelisecegine
inantyorum Tiirkiye’de. Parasi
olan herkes makine alip yatirim
yapabilir, ama ig tasarimda. Kat-
ma degeri bu yaratiyor. Univer-
sitelerimiz ve meslek liselerimiz
maalesef bu agidan olduk¢a
geride. Genglerimizi bu sektore
kazandiramiyoruz’ dedi. TIM
Bagkani Ismail Giille ise katma
degerin ¢ok dnemli oldugunu
belirterek ‘Tiim kumas tiirlerinin
ithalatinda artig varken 6rmede
art1g yok. Ciinkii Cin bile Tiirk

i

2

ormecilerden daha ucuz fiyat
veremiyor, bu iyi tarafi. Ama
diger taraftan da sektoriiniiz
maalesef ¢ok karsiz ¢aligmakta’
diye konustu.

Kendi makinelerimizi
iiretme zamamn geldi de
geciyor

Budak Tekstil’den Ali Sarigiil
ise ‘Kur artigina bagimliyiz.
Pamuk, pamuk makinalari, iplik
makinalar1, 6rme ve dokuma
makinalari, tiim boya ve kimya-
sallar ithal. Bir igne dahi tirete-
miyoruz. Elbette 6rme sektorii
olarak kendimize 6zgli mikro
sorunlarimiz var ama tekstil
sektoriiniin makro sorunlari da
¢ok. Dovize bagimliyiz ¢iinkii
iiretmiyoruz. Biz bu makinalari
burada iiretmeliyiz aksi taktirde
dig ticaret ac181 vermemiz
kagmilmaz.” ORSAD Baskan
Yardimcis1 Vahit Dikilitas ise
‘Fason fiyatlarinda kendi i¢imiz-
de dahi belli bir fiyat istikrarini
yakalayamadik. Fason fiyatla-
rim bizler, yani kendi arkadas-
larimiz geri gekiyorlar. Bunun
Oniine hala gecemedik. Igne,
platin ve makine Ali Bey’in de
belirttigi gibi biz drmecilerin en
ciddi gider kalemleri. Devleti-
mizin de destegiyle bu iiriinlerin
Tiirkiye’de tretilmesi gercekten
sektore olumlu katkilar saglar’
diye konustu. TIM Bagkan1
Ismail Giille ise ‘Maalesef biz
sanayiciler yerli makinamizi hor
goriiyoruz. Almanin parasini do-
larla pesin 6derken, yerli maki-
neciye vadeli ¢ekleri veriyoruz.
Yerli makineciyi doviiyoruz,
perisan ediyoruz. Bu yiizden de
bunlarin higbiri yesermiyor bu

iilkede. Elbette bu cesur arka-
daslara destek vermek lazim.
Tiirkiye bir tekstil iilkesi. Cin
her seyi kopyaliyor diye dalga
geciyoruz ama dnce kopyaltyor
sonra yapmay1 6greniyorlar’
dedi.

‘En onemli sorun calisacak
eleman bulunamamasr’
TIM Baskani Giille, egitim
anlaminda da en 6nemli sorunun
genglerin artik tekstili tercih
etmemesi oldugunu belirterek,
‘Birkag iiniversitede talep-
sizlikten dolay1 bu boliimler
kapatildi. Dibine su gelmeyen
agag nasil kurursa, bu gengler
da tekstilde galigmazsa bizim de
isimiz kurur. Sonra Hindistan
ve Banglades’ten adam getirme-
ye ugrasiriz. Bu konuyla ilgili
YOK ’le ortak calismalarimiz
var. Tekstil boliimiinii segen 63-
rencilere burs verip, ig garantisi
teklif ediyoruz. Ama siz 6rme-
cilere de biiyiik is diisiiyor. Bu
genglere sahip ¢ikmalisiniz. Biz
gecmiste bu adamlara iyi paralar
vermedik, kiistiirdiik. Bunlar
korumali, 6zel hissettirmeliyiz.
‘Tekstilci’ kelimesi kirletildi.
Hastaneler, okullar, AVM’ler
bekgi altyor, geriye kalanlar

da eger calismak isterse bizde
is¢i oluyor. Tirkiye, 1960’larda
Almanya’nin yaptig1 gibi is
giicii ithal bile edebilir hale ge-
lebilir. Bu 6grenciler sektore ka-
zandirilmali. Kahramanmaras’ta
tekstil mithendisliginde okuyan
ogrenci yok. imajimiz: diizelt-
meliyiz. STK’lar olarak fikir ve
proje tiretin, ¢6ziim Onerilerinizi
verin. Gotiirelim ve ¢ozelim’
diye konustu.
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TEKSTIL SEKTORU GELISIMINDE

ISO ILE IS BIRLIGI DEVAM EDIYOR

ITHIB Yonetim ve Denetim Kurulu Uyeleri, iSO Baskani Erdal Bah¢ivant makaminda ziyaret etti.
Tekstil sektorunun gelisiminde iSO ile is birligi bir kez daha g6zler 6nUne serildi. iTHIB’in iSO

ziyaretine ORSAD Baskani ve iTHIB Denetim Kurulu Uyesi Fikri Kurt da katildi.

Istanbul Tekstil

ve Hammadde-

leri ihracatgilar
Birligi (ITHIB) Y 6netimi,
Istanbul Sanayi Odas1 (ISO)
Yo6netim Kurulu Bagkani
Erdal Bahgivan’1 ziyaret etti.
Odakule’deki ziyarette ITHIB
Yo6netim Kurulu Bagkani
Ahmet Oksiiz’e Yonetim
Kurulu Bagkan Yardimcisi
Ahmet Sisman, ayn1 zamanda
ISO Yoénetim Kurulu Uyesi de
olan ITHIB Yo6netim Kurulu
Uyeleri Sultan Tepe ile Vehbi
Canpolat ve Serafettin Demir,

Ali Sami Aydin, Denetim
Kurulu Uyeleri Fikri Kurt ve
Osman Ege de eslik etti. Genel
ekonominin yani sira, tekstil
sektoriiniin gilincel konula-
riyla ilgili fikir aligveriginin
yapildig1 goriismede, ITHIB

Y o6netimi, baz1 tekstil ve kon-
feksiyon atdlyelerinin Dogu
ve Giineydogu’ya taginmasi ile
ilgili projelerine iSO nun da
destek olmasmni istedi. ITHIB
Baskan1 Ahmet Oksiiz bu
konuda sunlar1 s6yledi:
“Glineydogu Anadolu’da
birgok kisiye issizlik parasi

Odeniyor. Bu insanlarimizin bu
projemiz ile aldiklari iicretleri
asgari licrete tamamlamak
istiyoruz. Ama ayni zamanda
iiretime de katilarak bunu
yapmalarini saglamak i¢in bir
proje lizerinde ¢alisiyoruz.
Bunun i¢in bolgeye gitmek
isteyen tekstil ve konfeksiyon
atolyelerinin 6zendirilmesi ve
bu igsiz genglerin agilacak bu
atolyelerde istihdam edilmesi-
ni saglamaya ¢alistyoruz. Ko-
nuyla ilgili olan bakanliklari-
mizla goriismelerimiz siiriiyor.
Ozellikle at1l durumdaki kent

icindeki kamu binalarinin bu
proje i¢in tahsis edilmesini is-
tiyoruz. Bu proje i¢in ISO’nun
da destegini bekliyoruz.”

“Birlikte hareket
etmeliyiz”

Istihdamin bolge ekonomisi
i¢in ¢ok 6nemli bir konu oldu-
gunu sdyleyen ve bu projele-
rinde SO olarak desteklerinin
tam olacagimi vurgulayan iSO
Bagkani Bahgivan ise “Bu ve
benzer temel konularda ko-
miteler kurup birlikte projeler
tireterek bolgeye yonelik ya-
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tirim ve istihdamin artirilmasi
icin birlikte hareket etmeliyiz.
Ozellikle biiyiik sirketleri pa-
zarla da bulusturarak bir cazibe
yaratmak miimkiin. Bunun
gibi bir¢cok konuda miimkiin
oldugu kadar el ele vererek
fikirlerimizi katmanlastirmali-
yi1z” dedi. iSO Baskam Erdal
Bahcivan, ziyaret sirasinda
tekstilin Tiirk sanayisinin ve
ihracatinin ana sektorii oldu-
gunu hatirlatti. Ekonomimiz
icindeki agirhigini ve giicii-

nii her donemde hissettiren
tekstilde ihracat kiiltiiriiniin
yiiksek oldugun dikkat ¢eken
Bahcivan, {i¢ nesli tamamlayan
tekstilin Tiirkiye ekonomisi-
ne her anlamda en ¢ok katki
saglayan sektorlerin baginda
geldiginin altini ¢izdi.

Egitim sart!

Tekstilde egitimin 6neminin
cok biiyiik olduguna isaret
eden Bahgivan, teknoloji ve
modern tekstil kavramlari-
ni1 6ne ¢ikaran bir egitim ve
sanayi igbirliginin olusturul-
mas1 gerektigini dile getirdi.
Ankara’nin da bu konuya ¢ok
pozitif yaklastigina deginen
Bahg¢ivan, bunun bir sonucu
ulasabilmesi i¢in hedeflerini
dogru koymalar gerektigine
isaret etti. Egitimin ayn1 bir
orman gibi ¢ok dnem ve ilgi
isteyen bir konu oldugunu

anlatan Bahgivan, ITHIB iiye-
lerine staj konusunu ciddiyetle
ele almalar1 gerektigini belirtti.
Yeni neslin art1 yonlerini iyi
gbzlemlemelerini 6neren Bah-
¢ivan, yeni neslin pozitif yon-
lerinin dogru kullanilabilmesi
halinde ekonomimize biiytik
bir deger ve firsat yaratacagini
sOyledi. Egitimde en biiyiik
sorunun 6gretmen oldugunu
vurgulayan Bahgivan, “Onii-
miizdeki 20 yilda Tiirkiye’ nin
en parlak 6grencilerini 6gret-
men yapma yolunu mutlaka
bulmali. Bu konuda 6zendirici
ne kadar imkan varsa bunun
icin seferber etmeliyiz” dedi.
Yatirimlar ile ilgili sanayi
arsalarinin yatirimetrya ait
olmamasini savunduklarimi dile
getiren Bahgivan, arsalarin 49
yilligina sanayicilere kiralan-
masi gerektigini belirterek bu
yondeki s6ylemlerinin giderek
Ankara’da bir “ortak akil”
haline geldigini ve 6ntimiizdeki

ITHIB Baskani Ahmet Oksuz ve iSO Baskani Erdal Bahgivan biraraya geldikleri
toplantida tekstil sektérunu kalifiye eleman sorununu ¢ézmek ve

universite-sanayi is birligini temin edebilmek adina ortak goérus birliginde idi.

giinlerde bu alanda olumlu
adimlarin gelmesini bekledik-
lerini dile getirdi.

Universite sanayi

is birligi

ITHIB Baskani Ahmet Oksiiz
ise sektoriin en 6nemli soru-

h1:11=4031iS0'ya gergeklestirdigi ziyarette ORSAD

Baskani Fikri Kurt da yer aldi.Genel ekonominin
yani sirq, tekstil sektéronion guncel konulariyla
ilgili fikir aligverisinin yapildi§i gérismede, iTHIB
Yonetimi, bazi tekstil ve konfeksiyon atélyelerinin
Dogu ve GUneydogu’ya tagsinmasi ile ilgili
projelerine iS0’nun da destek olmasini istedi.

ISTANBLT
SANAYL CDAST

nunun yetismis kalifiye ele-
man oldugunu sdyledi. Buna
karsin tekstil miihendislikleri
boliimlerinin d6grenci bula-
madigina deginen Oksiiz, zor
bir donemden gegtiklerini

ve bu konuya sahip ¢ikma-
lar1 gerektigini anlatti. En
azindan burs ve i§ garantisi
altinda tiniversitelerin tekstil
mithendisligi boliimlerine
sahip ¢ikmak istediklerini
dile getiren Oksiiz, egitime
herkesin sahip ¢ikmasi ge-
rektigini ve bu konuda YOK
ile bir toplant1 yapacaklarini
aktardi. Oksiiz, {iniversite-sa-
nayi isbirligini sektor olarak
onemli bir hedef olarak
gordiiklerini belirtti.
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2025

ONGORULERI
TURKIYE"YI
HAZIR GiYIMDE
AVANTAJLI
GOSTERIYOR

Uluslararasi bir danismanlik sirketi tarafindan
hazirlanan “Hazir Giyim Uretimi Merkez Ulkelere
Mi DonOyor? Yakindan Tedarik, Otomasyon ve
Surdorulebilirlik - Talep 0dakh Hazir Giyim Deger
Zinciri Kurmak” adh rapor; Tork hazir giyim
sektéronin gucunu bir kez daha gosterdi.

Uluslararasi danigman-
lik sirketi McKinsey
tarafindan hazirlanan
“Hazir Giyim Uretimi Merkez
Ulkelere Mi Doniiyor? Yakin-
dan Tedarik, Otomasyon ve
Siirdiirtilebilirlik - Talep Odakl
Hazir Giyim Deger Zinciri
Kurmak” adli rapor; Tiirk hazir
giyim sektoriiniin giliclinii bir
kez daha gosterdi. Raporda;
Tiirk hazir giyim sektoriinden
avantajli ve kazanan bir sektor
olarak bahsedildi.

Buna gore 20 y1l kadar 6nce
ABD’li ve Avrupali markalar
maliyet avantajlari nedeniyle
iiretimlerini miimkiin mertebe
Asya’ya tasirken, giiniimiizde
sektor bir yol ayrimina geldi.
Uretimde ve tedarikte hiz, ma-
liyet avantajindan daha 6nemli
bir konuma yiikseldi ve ¢evresel
konulara asgari uyumun yerini
entegre siirdiiriilebilirlik strate-

jisi aldi. Gegmiste ucuz tedarik P
yapilan Asyaiilkelerinde de oo
tretim ve is¢ilik maliyetleri- /L~ -
nin yiikselmeye baglamasi
markalari, alim ofislerini ve

perakendecileri iiretim ve / i P;;
tedarik modellerini yeni- “ed
den diistinmeye zorladi. £ g Lo
Ne yapabilirler? ‘»E k]

Birgok hazir giyim sirketi i g 3.4
ve markasinin tedarik ‘r ,‘?_f* I A

siiregleri uzun, iiretim
siiregleri emek yogun ve &\ﬁ:ﬁ
lineer. Ne yapabilirler? ¥+ A
Rapora gore cevap bu A
sirketlerin cesur ama
disiplinli ve dengeli
adimlar atarak yakin-
dan tedarik, otomasyon
ve siirdiiriilebilirlik
alanlarinda acilen
yatirimlar yapmalart.
Daha hizli moda ve
sezonu yakalayabilme
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tiiketicilere cazibe sunabil-
mek ve basarili olabilmek i¢in
sektorde gerekli iki 6zellik.
Sirketler ancak klasik tedarike
dayal1 odak noktalarin tiiketici
ve talep odakli perspektife
gevirebilirlerse basarili ola-
caklar. Gegmisin ucuz isgilige
dayanan tedarik merkezlerinde
de artan maliyetler markalarin
ve alim gruplarmi sikistirirken,
Avrupa ve ABD pazarlari igin
iki ¢6ziim yakindan tedarik

ve otomasyona dayal1 tiretim
olarak 6ne ¢ikiyor. Uzakdogu
Asya’daiiretim eskisi gibi
verimli degil. Ozellikle Cin’de
is¢ilik maliyetleri son yillarda
hizla artmis durumda. Ornegin
2005 yilinda Cin’deki ortalama
ig¢i maliyetleri ABD’nin onda
biri diizeyindeyken, bugiin ise
ABD’ninicte biri seviyesine
yiikselmis bulunmakta.

Tiirkiye avantajh ciinkii...
Raporda; Tiirkiye nin neden
daha ekonomik ve mantikli
oldugu su sozlerle anlatildi:
“Giinlimiizde artik
sadece {liretim ve
ig¢ilik maliyetine
dayanan liretim
, ve tedarik modeli
gegerli olmay1p
yakin iilkelerden
7 tedarik modeli
daha mantiklt
1\ olmakta. ABD’li

.

iscilik ve Uretim maliyetleri avantajini
kaybeden Asyaile ig¢ilik maliyetlerinin sektére
gore ¢ok yUksek oldugu Bati Avrupa Ulkeleri igin
ideal bir tedarik segenegi olarak éne ¢ikmakta.”

bir marka i¢in jeans tedarikini
Banglades veya Cin yerine
Meksika’dan yapmak daha
mantikli olmak iizere. Avrupa
icinse Banglades’ten jeans te-
dariki hala daha ucuza gelse de
Cin’den yapilan tedarik yerine
yakindan tedarik ile jeans’i
Tiirkiye’den tedarik etmek daha
ekonomik ve mantikli olmakta.
Diger yandan, iiretimi direk Al-
manya veya ABD’ye getirmek
ayni maliyeti saglamamakta.
Nitekim bu merkez iilkelerde is-
cilik maliyetleri ¢ok yiiksek. Bu
durumda Avrupa i¢in yakindan
tedarik yapacag Tiirkiye, is¢ilik
ve liretim maliyetleri avantajini
kaybeden Asyaile iscilik mali-

s yetlerinin sektore gore cok yiik-

" sek oldugu Bati Avrupa tilkeleri

i¢in ideal bir tedarik segenegi
olarak 6ne ¢ikmakta.”

Bu kriterlere dikkat
Raporda; yakin gelecekte
markalarin ve alim ofislerinin
tiretim ve tedarik kararlarinin
iki kritere dayanmasi gerektigi
ozellikle belirtiliyor. Bu kriter-
ler: yakindan tedarikte maliye-

tin ne kadar diistiigii ve tedarik
stiresinin diger alternatiflere
gore ne oranda kisaldigi olarak
ifade ediliyor. Ve bu noktada da
kargimiza yine Tiirkiye’nin ha-
zir giyim sektorii gikiyor. Agik-
lamalara s6yle devam ediliyor:
“Yakindan tedarik ekonomisi
modelinde tabii ki sorunlar ve
zorluklar da bulunmakta. Yakin-
dan tedarik yapabilecek iilkele-
rin gogunda hammadde, kumas
ve diger girdiler agisindan basta
Cin olmak iizere Asya iilkele-
rine bagimlilik mevcut. Ancak
hammadde ve girdi tedarik
sorununu ¢ézmiis ve tam hizla,
anahtar teslim ve esnek hizmet
verebilen yakindan tedarik tilke-
leri gelecekte bagarili olacak. Bu
noktada Tiirkiye diger yakindan
tedarik tilkelerine gore daha
avantajli gériinmekte.”

Tiirkiye’den tedarik cazip
olacak

Ulkemizin neden daha avantajh
oldugunun diger yanitlarini ise
bu veriler 1is1ginda su sekilde
ozetlemek miimkdin:

* Avrupa pazari i¢in halen

“‘!‘E

Banglades’ten tedarik cazip
goriinse de, 6rnegin Avrupa’nin
en 6nemli yakindan tedarik
iilkesi Tiirkiye’de yapilacak
olan dijitallesme ve otomasyon
yatirimlariyla oniimiizdeki
donemde aradaki marj kapana-
bilecek ve Tiirkiye’den tedarik
maliyet olarak da avantajli ve
cazip hale gelebilecek.
*Yakindan tedarik yapilan
iilkelerde liretim ve is¢ilik
maliyetleri hala Cin’den

fazla olsa bile aradaki ugurum
azalmis durumda. 2005 yilinda
Tiirkiye’deki ortalama isgilik
maliyetleri Cin’deki ortalama
is¢ilik maliyetlerinin 5 katiyken,
2017 yilindabuoran1/1,7’ye
gerilemis bulunmakta.
*McKinsey Arastirma Sirketi
ile Sourcing Journal Dergisinin
Eyliil ayinda yaptigi ortak aras-
tirmaya gore sektdr uzmanlari
ve dergi okuyucularinin yiizde
79’u yakindan tedarik iilkele-
rinin 2025 yilina gelindiginde
sektorde daha avantajli konuma
gelecegine inanmakta. Avrupa
pazar1 i¢in ankete katilanlarin
yiizde 29’1 2025 yilina gelindi-
ginde en ¢ok avantajli yakindan
tedarik tilkesinin Tiirkiye olaca-
g belirtirken, yiizde 10’u Fas,
yiizde 7’si Ingiltere cevabini
veriyor.

Kaynak: www.mckinsey.com
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CUMHURBASKANI ERDOGAN’IN
”MILLI PARA iLE TICARET” CAGRISINA

IHKIB’DEN DESTEK

IHKiB Baskani Mustafa Gultepe, “Cumhurbaskanimizin ‘milli para ile ticaret’ gagrisi dogrultusunda
simdi bir 6nemli adim daha attik ve komsumuz Rusya’ya Ruble ile ihracat dénemini i¢ giyimle

baglattik” dedi.

Tiirkiye hazir giyim en-
diistrisi, Rusya ile hazir
giyim ihracatinda Rub-
le d6nemini baslatti. Istanbul
Hazir Giyim ve Konfeksiyon Ih-
racatcilari Birligi’nin (IHKIB)
I¢ Giyim Markalar1 Kiimesi’nde
yer alan firmalar, Antalya’da
agirladiklart 100°e yakin Rus
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aliciya dolar yerine Ruble ile
satis yaptl. IHKIB Bagkan1 Mus-
tafa Giiltepe, Antalya’da yaptigi
degerlendirmede Tiirkiye nin
en biiytik ticaret partnerlerinden
biri konumundaki Rusya’nin
hazir giyim endiistrisi i¢in de
¢ok dnemli bir pazar oldugu-

nu vurguladi. Tiirkiye’den

Rusya’ya2018’in 9 ayinda 205
milyon dolarin {izerinde hazir
giyim ihracati gergeklestiril-
digini hatirlatan Giiltepe soyle
devam etti: “Rusya’ya hazir
giyim ihracatimiz 2017 yilinda
196 milyon dolar olarak ger-
ceklesti.2017°de 2016’ ya gore
yiizde 60 artig yakaladik. Artis

trendimiz 2018’de de ayn1 hizla
devam ediyor. 2018’in 9 aylik
diliminde Rusya’ya ihracatimiz
205 milyon dolari buldu. Yani
bu yilin iig ¢eyreginde 2017 nin
tamamindan daha yiiksek bir
ihracat rakamina ulasmis bulu-
nuyoruz. 2018’de 2017’ye gore
ylizde 50’ nin tizerinde bir artigla




300 milyon dolar1 yakalayaca-
g1z.” Rusya le ticarette milli
paralarin kullanilmasi dnerisini
ilk olarak IHKIB’in dile ge-
tirdigini ve yillardir bu talebin
takipgisi olduklarini hatirlatan
Giiltepe, bankalar arasindaki
operasyonel giigliikler nedeniy-
le dnerinin bir tiirlii uygulamaya
gegcirilemedigini soyledi.

“Ticarette bir ilke

imza attik”

Iki iilke arasinda yiizy1lla-

ra dayanan siyasi ve ticari
iligkilerde bugiine kadarki en
iist seviyenin yakalandigini
vurgulayan Giiltepe, sunlar
soyledi: “Iki biiyiik komsu lilke
arasinda hem siyasi hem de
ticari alanda tarihte drnegine
tanik olmadigimiz diizeyde ¢ok
olumlu bir iklim var. Ulusla-
rarasi konjonktiir iilkelerimiz
arasindaki bu yakinlagmanin
devam edecegini gosteriyor.
Biz de bu yakinlagsmaya ticare-
timizle katk1 sunmak istiyoruz.
Bilindigi gibi Cumhurbagka-
nimiz Recep Tayyip Erdogan,
bir siiredir ticarette milli para
kullanilmas1 yoniinde ¢agrilar
yapiyor. IHKIB olarak biz zaten
yillardir Rusya ile ticarette
ulusal paralarin kullanilmasini
istiyoruz. Ancak talebimizi ge-
sitli nedenlerle bir tiirli fiiliyata
gegirememistik. Cumhurbagka-
nimizin ¢agrist dogrultusunda
simdi bir 6nemli adim daha
attik ve komsumuz Rusya’ya

. JHKIB Yonetim Kurulu Bagkani Mustafa Gultepe, IHKIB Yonetim Kurulu Baskan Yardimeisi Ozkan Karaca, IHKIB Yonetim Kurulu Uyesi

Ruble ile ihracat donemini i¢
giyimle baslattik. ITHKIB I¢ Gi-
yim Markalar1 Kiimesi’nde yer
alan firmalarimizla Antalya’da
agirladigimiz yaklagik 100
aliciya Ruble lizerinden satis
yaptik. Ulusal paralarla ticarette
anlamli bir adima imza att1g1-
miz i¢in gok mutluyum. Biz
kapiy1 araladik. Oniimiizdeki
donemde hem hazir giyimin

diger kategorilerinde hem de
farkli sektorlerde ulusal paralar-
laticaretin yayginlagsacagina
inantyorum.”

Rusya’ya i¢ giyim ihracati
yiizde 103 artt1 )
IHKIB Y 6netim Kurulu Uyesi
Nazim Kanpolatise 2017’deki
toplam 685 milyon dolarlik i¢
giyimihracatinin 10 milyon

2101V [l toplam 685 milyon dolarlik i¢ giyim
ihracatinin 10 milyon dolarlk bélomo Rusya’ya

gerceklestirildi.

Nazim Kanpolat ve IHKIB Yénetim Kurulu Uyesi Mustafa Pasahan, ‘milli paraile ticaret’ gagrisi yaptilar ve Rusya’ya ihracatta buyuk
bir sigrama yakalandigina dikkat gektiler

dolarlik boliimiiniin Rusya’ya
gerceklestirildigini soyledi.
2018’de tiim kategorilerde
oldugu gibi i¢ giyimde de
Rusya’ya ihracatta biiyiik

bir sigrama yakalandigini
vurgulayan Kanpolat, “Bu yilin
9 aylik doneminde Rusya’ya

i¢ giyim ihracati gegen yilin
ayni1 donemine gore yiizde 103
artisla 14,8 milyon dolara ulast1.
32 firmamizin katilimui ile bas-
lattigimiz i¢ giyim sektdriindeki
ikinci kiimelenme projesinin
yaratacagi sinerji ile gelecek
yillarda da bu artig trendi devam
edecek” dedi.
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SAVA MAKINE ORTAKLARINDAN AHMET YILMAZ:

‘ONCE YERLI" DEMEMIZ GEREKIYOR

Turkiye’nin tek 6rme makinesi Ureticisi olan Sava, ‘Her 6rme Ureticisinde bir adet yerli makine
olmal’ diyor. Ormecilerin Sava Urinlerini denemelerini, denedikleri taktirde ikinci Urinu ¢ok daha
kolay alacaklarina yurekten inandiklarini belirten Sava Makine Ortaklarindan Ahmet Yilmaz,
‘Sanayicimiz Once Yerli diye dosonmeli’ diyor.

Yaklagik 25 yillik tec-
riitbenin ardindan; bes
yildir Sava Makine
ile drmenin her kategorisinde
makine tireten bir ikili Ah-

met Yilmaz ve Varol Arslan.
ORME DUNYASI dergimizin
bu sayisinda Tiirkiye’nin tek
o6rme makinecisini sayfalarimi-
za tagtyarak, Sava Makine’yi
sizlere daha yakindan tanitmak
istedik. Firma Ortag1 Ahmet
Yilmaz’1 dinliyoruz...

Orme sektoriiniin en ciddi
ihtiyaclarindan birisi olan
orme makinasi ihtiyacini
karsilayan, bundan da
onemlisi bunu Tiirkiye’de
yapabilen bir firmasiniz.
Bu cercevede kendinizi
okurlarimiza daha
yakindan tanitir misiniz?
25 yildir sektdre hizmet veri-
yoruz ama Sava Makine heniiz
bir ¢ocuk. 5 yillik bir firma.
Bir onceki firmalarimizda da

makine imalat1 yapiyorduk
ama Sava ile profesyonelligi
yakaladik. Makinay1 maki-

ne gibi ¢ikartip, miisterinin
hizmetine sunmay1 Sava ile
basardik. Makine, Sava’da
makina oldu. Sava, Tiirkiye’de
yuvarlak 6rme makinalarinin
hepsine kovan imalat1 da yapi-
yor. Platin ve ignelere yataklik
yapan bu kisim makinenin

can damart niteligindedir.
Kovani da Tiirkiye’de ilk Sava

Makine yapti. Bes yildir kovan
iiretimimize devam ediyoruz.
Kovanlarimizi da ¢ok iyi bir
noktaya getirdik. Gayet giizel
kovanlar yapabiliyoruz. Hali
hazirda Tiirkiye’de Sava
disinda kovan iireten bir bagka
firma da yok.

Orme makinelerinin
hangilerinde iddialisimiz
peki?

Yuvarlak 6rme makinelerinin
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stiprem , ii¢ iplik, interlok

ve ribana gruplarinda gayet
basariliy1z. Su anda piyasaya
yeni sunmaya hazirlandigimiz
bir tiriinden de bahsetmek
isterim, sektoriimiizii haberdar
etmek adina: Yiiksek tur, 150
kilogram top sarabilen, 6zel
bir makine bu. 35 turda, agiken
ve aynt zamanda 150 kilogram
kumas sarabilen bir makineden
bahsediyoruz. Tiirkiye’de bu-
nun imalatini yapabilen bagka
bir firma yok. Su anda {iriin;
kendi igimizde test agamasin-
da. Hatta bir miisterimizde alt1
ay siliresince yiiksek tur olarak
denendi ve ¢ok siikiir ortaya
¢ok verimli bir {irlin gikt1.
Ingallah bunu da 2019 basinda
piyasaya siirmeyi planliyoruz.
Bunun disinda ¢ok giizel ii¢
iplik makinelerimiz var. 25
turda donebilen, vanize hastasi
olmayan, asag1 yukari 500
kilogram civari iiriin verebilen
bir ¢ ipligimiz var. Piyasada
bu randimant yakalayabilen
bir bagka makine yok. Giiniin
sonunda kalite anlaminda Av-
ruplilarla kiyaslaniyoruz. Daha
dogrusu sektor bizi kalite ko-
nusunda Avruplilarla kryasli-
yor ama fiyat konusunda heniiz
Avruplilarla kiyaslanmak pek
de miimkiin olmadi!

Tiirkiye’de 6rme
makinelerinde Avrupahlar
cok onemseniyor. Bir de
Uzakdogulu rakipleriniz
var degil mi?

Aslinda bizim asil rakibimiz
Uzak Dogu. Bizim insanlari-
miz bizim {rettigimiz tirliniin
Avrupalilar kadar kaliteli
olmasini isterken, fiyatlarimi-
zin Uzak Dogu’dan da diisiik
olmasin1 umuyor. Maalesef bu
asamada insanlar rakamlara
6nem verdiginden, Uzakdogu-
lu Cin,Tayvan, Singapur gibi
iilkeler bizim daha biiyiik birer
rakibimiz. Biz, Avrupalidan
rahatsiz degiliz. Bu piyasada
Avrupalilarla bas basa kalsak,
kendimize ¢ok daha giizel
yerler edinebiliriz.

Sava Makine olarak
fiyatlarimiz Uzakdogulu
firmalarla kiyaslandiginda
ne diizeyde?

Yeri geldi Uzakdogu fiyatinda,

ACGIKEN

yeri geldi Uzakdogunun yiizde
10-20’si lizerinde fiyatlar
verdik. Ama asla bir Avrupa
fiyatinda makine vermedik,
veremedik ve veremeyiz de.
Tayvan’dan gelen bir tig iplik
makinesi 33-34 bin dolardan
satiliyor. Biz ayn1 makinay1
burada 28 bin dolara verebili-
yoruz. Ayni makineye oranla
da bizim makinemiz 24 saat
icerisinde yiizde 20 daha fazla
iiriin veriyor. O makine 350
kilo iiriin alirken, biz 500 kilo-
lar1 zorlayabiliyoruz.

ey
A h e i

e

Peki buna ragmen Tiirk
ormecisi sizi neden tercih
etmiyor?

Bizim 6rmecimiz biraz mu-
hafazakar. Aliskanliklarindan
kolay vazgegmeyen insanlar.
Bahsettigimiz makineler 20-25
yildir Tiirkiye piyasasinda olan
markalar. Zamaninda piyasada
kendilerine bir miisteri kitlesi
edinmis firmalar bunlar. Do-
layisiyla bir yerlere gelmisler.
Sava Makine olarak kendimizi
ispatlamamiz i¢in belki de
biraz daha zaman gegmesi

gerekiyor. Belki reklama biraz
6nem vermemiz, belki de in-
sanlarla karsilikl1 oturup 6zel-
liklerimizi, farkliliklarimizi
anlatmamiz gerekiyor. Bizim
insanimiz bizim yerli maki-
nalara kars1 maalesef soguk.
Bugiin Avrupali ya da Uzak-
dogulu bir makinanin hatasin
bulup gideren bir 6rme ustasi
gururla patronunun kargisina
¢ikip, bu hatay1 diizelttigini
sOyliiyor. Ayni1 sikintiyla bizim
makinemizde karsilastigin-
daysa hig elini siirmiiyor, bu
adamin makinesi ige yaramaz,
ben bununla ugragamam diyor.
Biz, kendimizi maalesef kendi
insanimiza kabullendireme-
migiz. Ortada psikolojik bir
Onyargi var ve maalesef bunu
kiramiyoruz.

Bu iiriinlerde sikint1
oldugunda siz Sava
olarak nasil ¢oziimler
liretiyorsunuz?

En iyi oldugumuz konulardan
bir tanesi servistir. Ciinkii biz
buradayiz, bu yurdun insani-
y1z; dolayisiyla hizmeti bir
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yabancidan daha hizli vermek-
le yiikiimliiyiiz. Uriin satin ali-
nirken fiyat1 ile birlikte teknik
servisi de ¢ok dnemli.

Tiirk tekstili yillar
icerisinde hizla
sanayilesirken
Avrupa’dan gelen
makinelerle bunu basardi.
Sanayici sayis1 devasa

bir hizla artarken, Tiirk
makine sektorii hep
yerinde saydi ve alternatif
uretemedi. Tekstil ile
tamisiklig: bizden ¢ok
daha sonrasina denk
gelen Uzakdogu ise

hizla kendi makinelerini
iireterek once icerideki
acig1 tamamladi, sonra da
yiiziinii ihracata dondii.
Biz niye bunu yapamadik?
Neler diyeceksiniz bu
konuyla ilgili?

Cin devleti bu tarz firsatlari
cok iyi degerlendirebiliyor.
Cin, insanina destek veriyor.
Biz de Cin ile zaman zaman
ticaretler yaptik. Cin Hiikiimeti
“Yaptigin ihracat karsiligin-

da bedelinin yiizde 10-20’si
kadar ilave paray1 da ben sana
Odeyecegim’ diyor. Ihracatin
ardindan makbuzunu alip
gidiyorsun, bir de Hiikiimetten
yiizde 10-20 tutarinda paray1
aliyorsun. 100 bin dolarlik bir

Ortaklarindan Ahmet
Yilmaz: Ormeci arkadaslarim! Lutfen yerli
makineden korkmayin. Deneyin. Firmaniza
bir makine sokalim. Test edin, ¢alistirin,
verimliligine bakin, devaminin kararini
Uronumuzo deneyerek karar verin. Bizlere

tekstil makinesi ihracati yapan
firma, gidip ilave olarak bir de
devletten 20 bin dolar aliyor.
Yani 120 bin dolara satmis
oluyor. Bu i yiizde 20’lerle
basladi, su aralar yiizde 10’a
diistiiglinii goriiyoruz. Ama
bugiin bu firmalar maliyetine
dahi mal satsalar, yilizde 10 kar-
l1 oluyorlar. Zaten bizim de kar
marjlarimiz bu seviyede. Biz
makine {reticileri olarak Dev-
letten destek bekliyoruz ama
bizlerden ziyade, bizim {irlin
sattigimiz 6rmecinin, tekstilci-
nin desteklenmesini istiyoruz.
Yerli makine alan {ireticiye is-
tisnalar saglanmasini istiyoruz.
Bu; faiz destegi olabilir, uzun
vadeli kredi olabilir, faizsiz
kredi olabilir. Yerli iireticinin
benim makinemi tercih etmesi
i¢in gercekten ciddi avantaji-
nin olmasi lazim. Bu insanlar
cebinden nakit parayi ¢ikartip

1 milyon dolara makine alan
insanlar degil. Neticede ban-
kayla, leasingle ¢alisan, faiz
6deyerek yurtdigindan makine
getiren insanlar. Kegke bizim
Devletimiz de yerli makine ala-
na, ’24 aylik 6deme, senin igin
36 ay’ diyebilse. Bu sayede
hem kendimizi gelistiririz, Ar-
Ge yapariz, yeni iirlinler ortaya
¢ikartiriz, hem de ihracata yo-
nelebiliriz. Ancak tiim bunlari
gerceklestirirken diizenli bir

|0tfen 6nyargiyla yaklasmayin.

akiginizin olmasi gerekiyor.

Sava, Ar-Ge
desteklerinden
faydalanabiliyor mu?
Acikgasi bunlarin ¢ok da
pesine diismedik. Gegmiste bir
kereye mahsus boyle bir destek
almistik. Ancak dedigim gibi
biz, bizim desteklenmemiz
yerine iiriin sattigimiz kitlenin
desteklenmesini istiyoruz.
Ormeci desteklenmeli ki bizim
makinamizi tercih etsinler.

Sava Makine’de kag kisi
calisiyor? Bir ihracat
hedefiniz var m1?

Yaklagik 20 kisilik bir ekibimiz
var. Zaman zaman bu azalir ya
da artar. Thracat ile ilgili olarak
yeni yeni ¢alismaya basladik.
Ozbekistan, Hindistan ve Cek
Cumbhuriyeti ile ilgili ¢aligma-
larimiz var. Insallah ¢ok yakin
bir zamanda neticelenecekmis
gibi duruyor. Markamizi diin-
yanin gesitli tilkelerinde sergi-
leyecegiz. 2018’in ortalarinda
bu ¢aligmalara basladik ve
2019°da meyvelerini alacagi-
mizi1 diigiiniiyorum.

Dergimiz vasitasiyla 6rme
sanayicilerimizle neler
paylasmak istersiniz?
Bizim soyle bir sloganimiz
var: Her isletmede mutlaka bir

adet yerli makineniz olmasi
gerekiyor. Alirsiniz, denersiniz,
bir sorununuz varsa iletirsiniz,
servisine, testlerine bakarsi-
niz, kullanirsiniz; memnun
kalirsaniz devamin alirsiniz,
kalmazsaniz almazsiiz. Kim-
senin kimseye zorla makine
satacak hali yok. Bir {iriiniin
ikincisini almak i¢in o {irlinden
gercekten bir memnuniyetiniz
olmasi gerekiyor ki, bir tane
daha alasiniz. Bizim 6rmeci
arkadaslara soyledigimiz su:
Her yuvarlak 6rme makinesi
calistiran 6rmecide, bir tane de
yerli makine olur ise hem bi-
zim isimiz kolaylasacak, hem
de onlar bizi yonlendirecek.
Performansini yakindan takip
edecekler, bundan eminim. Bir
Avrupa Bir Uzakdogu marka-
sima gosterdikleri anlayis1 bize
gostermeyecekler, bundan da
eminim. Ve yapsinlar, bundan
da sikayetci degilim. Bize
eksikliklerimizi soylesinler,
fazlalarimizi sdylesinler, biz de
kendimizi bu ihtiyaclar ¢erce-
vesinde gelistirebilelim.

[1k makineyi satmak en
zoru galiba. Aym firmaya
ikinci makineyi sattiginiz
firma orani ne?

On y1l 6nce makine verdigim
firmaya su anda hala makine
verebiliyorum. Ik makine
verdigimiz firmada, bugiin
itibariyle 10 civarinda maki-
nemiz ¢aligtyor. Onlar kendi
firmalarinda bizim makinele-
rimizi sayisini gogalttiginda
bundan gurur duyuyoruz. Ikin-
ci makinemizi ¢ok ¢cok daha
kolay satabiliyoruz, ¢iinkii
insanlarin 6nyargisi kiriliyor,
zira bizim makinemiz kotii bir
makine degil.

Tekstil acisindan son

3-4 ay cok zor gecti.

Bir makine iireticisinin
penceresinden durum ne?
Zincir zorlandiginda za-

yif halkadan kopar. Elbette
batan firmalar olacaktir ama
Tiirkiye’de 6rme sektdriiniin
daha ¢ok uzun yillar para kaza-
nacagina, is yapacagina, ragbet
gorecegine yiirekten inantyo-
rum. Her kriz aslinda bir firsat.
Neticede tlilkemiz artik sadece
Avrupa’ya mal satmryor. Cin
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dahil, diinyanin her tilkesine
ihracat yapabilecek bir iilkeyiz.
Ormeci goziiyle bakarsak
bugiin bir kilo fasonun kilosu
Cin’de 1 TL 40 kurus civarin-
da. Tiirkiye’de ayn1 fasonun
kilosu 1 TL -1,10 civarinda.
Ama drmeci bu rakama ne
kadar dayanir, bu da bir bagka
o6nemli soru, ona ben bir sey
diyemem. Ama Avrupal
Cin’den Tirkiye’ye donmeye
basladi. Rakam uygun, Pazar
yakin. Aslinda Tiirkiye bu krizi
giizel bir firsata ¢evirebilir.
Aslinda bu imkani var.

Sava’nin Tiirkiye’de
rakipleri var m1?

Sava’nin bir Tiirk rakibi yok.
Orme makinesi yapan bazi
yerli firmalar var ama Sava
Makine kadar iiriin gam1 genis
ikinci bir firma yok. Sava;
sadece siiprem makinesi degil;
cok giizel ii¢ iplikler ya da
ribanalar1 piyasaya sunabiliyor.
Kendi ayarinda bir rakibi yok.
Tiirkiye’de kovan yapan bir
baska firma da yok. En biiytik
sikintimiz Uzakdogu. Sag
olsun baz1 miimessil firmalar,
Uzakdogu’dan diistik fiyath
kovanlar1 getirerek bizim kar-
simiza ¢ikartabiliyorlar.

Tiirkiye orme sektoriinde
yerli igne de iiretemiyor.
Bunun nedeni ne?

Tiirkiye bir tekstil cenneti

ama sadece makine alip bunu
kumasa ¢evirmek anlaminda,
maalesef makine yapma anla-
minda degil. Tiirkiye bunu go-
remiyor. Tiirkiye’de kovan 20
yil 6nce tretilebilseydi isimiz
¢ok daha kolay olacakti. Igne
isin biraz daha zor tarafi ve
Tiirkiye’de igne yatirimi yapan
arkadaglarima da basarilar dili-
yorum. Kovanimizi kabullen-
dirmek i¢in gbbegimiz catladi,
ormeci yerli igneye imtinayla
yaklagacaktir. Igne ¢ok strate-
jik bir {iriin. Bir takim, bugiin 3
bin igneden olusuyor. Insan-
lar bir makineden 24 saatte
minimum 500 kilogram kumas
aliyor. Kumagin hata olarak
geri doniis orani ¢ok yiiksek.
Igne sikintili bir iiriin. Bunu
iiretip 6rmecilere bedava bile
verseniz; diigiinerek takacakla-
11 bir {iriin, ¢linkii aldiklar1 risk

RIBANA

biiyiik oluyor. Imalat olarak
belki zor degil ama insanlara
kabullendirilmesi gii¢ bir {iriin.

Bir makineci olarak sizin
hammaddeniz de celik.
Siz celik ihtiyacimizi nasil
karsiliyorsunuz?

Biz makinalarimizi pa-
zarlarken dolar konugmak
durumundayiz. Cilinkii bizim
hammaddelerimiz de dovize
bagli. Bundan bes ay dncesiy-
le, bugiinkii fiyatlar nerdeyse
yart yariya degisti. Bir yil 6nce
100 bin TL’ye verilebilen bir
makine i¢in bugiin 190 bin
TL’lik teklifle miisterimize
gidebiliyoruz. Ama rakiple-

rimiz de dovizle fiyat verdi-
ginden bu durum bizleri cok
fazla etkilemiyor. Ama elbette
hammaddemiz yerli olsaydi,
TL cinsinden alabilseydik ¢ok
daha rekabetgi olabilirdik.

Avrupal: rakiplerinizle
fiyatimz kiyaslandiginda
ne seviyedesiniz?

Biz yar1 yariya daha ucuzuz.
Bizim insanimizda maalesef
bir yabanci hayranlig1 var. Biz
insanlarimizda bu algiy1 de-
gistirmedigimiz siirece bunun
oniline gecemeyiz. Bizler ¢o-
cuklugumuzdan beri okullarda
Yerli Mal1 Haftalarin1 kutladik
ama bunun gergek anlaminin

ne oldugunu yeni neslimize
dgretmemiz lazim. ‘Once Yer-
li’ dememiz lazim. Daha iyisi
elbette olabilir. Gliney Kore’ye
bundan 50 yil 6nce destek
vermis bir iilkeyiz. Bitik, batik
bir iilkenin bu kadar kisa bir
stirede ekonomisini nerelerden
nereye getirdigine bir bakmak
lazim. Diinya ¢apinda kag tane
markasi var. Bunun sebebinin
Giiney Kore halkinin ¢ok mil-
liyetci bir halk olmasidir. Ben
Gtiney Kore’yi gezdim, bir
tane Avrupa arabasi gormedim.
Herkes Kore arabasina bini-
yordu, kendi {irettigi telefonu
kullantyordu. O kadar milliyet-
¢i bir halk ki, Tiirkiye’de ikinci
ele diisen makinelerini topla-
tip, geri satin aliyorlar. Herkes
6lirken milliyet¢i olur; ama is
oralara gelmeden bu anlamiyla
milliyet¢i olmay1 bagarmamiz
gerekiyor.

Dergimizde son olarak
vurgulamak istediginiz
hususlar neler?

Ormeci arkadaslarim! Liitfen
yerli makineden korkmayin.
Deneyin. Firmaniza bir makine
verelim. Test edin, ¢aligtirin,
verimliligine bakin, devaminin
kararin1 {irliniimiizii deneye-
rek karar verin. Bizlere liitfen
Onyargiyla yaklagmayin. Tek
sikintimiz bu.
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TEKSTIL MUHENDISLIGI
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OGRENCILERINE BURS VE IS GARANTISI

TUrk Tekstil Sektoru, tekstil ve hammaddeleri sektorunde kalifiye mUhendis agigini kapatabilmek
adina YOK ile is birligine imza attl.

A

1 Tirkiye’nin katma de-

| geri en yiiksek sektor-
“H lerinden biri olan tekstil
ve hammaddeleri sektdriiniin
¢ozmeye calistig1 problemlerin
basinda, kalifiye miithendis bul-
mada yasanan sorunlar geliyor.
Sektor algisinin yiikseltilmesi ve
genglerin geligimlerine katkida
bulunmak ve s6z konusu bu
problemi kapatabilmek amaciy-
la gegtigimiz gilinlerde Tekstil
Sektor Kurulu, ¢alistaylar dii-
zenleyerek problemleri masaya
yatirdi. Daha sonra Yiiksekogre-
tim Kurumu (YOK) ile bir araya

gelen Tekstil Sektor Kurulu
Egitim Komitesi, Sektorel Der-
nekler ve Tekstil Mithendisligi
Fakiiltelerinin Boliim Bagkanla-
r1; YOK Yiiriitme Kurulu Uyesi
Prof. Dr. Omer A¢ikgdz’iin
Bagkanliginda birkag ¢alistay
gerceklestirerek sektore yonelik
alginin yiikseltilmesi, sektoriin
tekstil mithendisi ihtiyacinin
karsilanabilmesi amact ile yol
haritasini ¢izmeye basladi. Tiim
sektor paydaslarmin bir araya
gelerek olusturdugu bu caligtay-
lar hakkinda degerlendirmelerde
bulunan Istanbul Tekstil ve

Hammaddeleri [hracatcilart
Birligi (ITHIB) Bagkan1 Ahmet
Oksiiz, “Universitelerdeki
Tekstil Miithendisligi bolimii
yullardir kan kaybeden bir
boliim. Olusturulan olumsuz
algi sebebiyle 6grenciler tekstil
miihendisligi boliimiini artik
tercih etmiyor. Hal boyleyken
sektorde tekstil mithendislerinin
ig bulamama gibi bir sorunu
olmamakla beraber, sekto-
riinde tekstil mithendislerine
ihtiyaci her gegen giin artryor.
Kontenjanlar bu sene yarinin
altinda kaldi. Hem kaliteyi hem

de kontenjanlari artirma adina
burs ve is garantisi programi
baslattik. Oniimiizdeki y1l dev-
reye girecek. YOK ile is birligi
yaptik. Ogrenciye is garantisi ve
basar1 derecesine gore 6grenim
hayati boyunca burs verece-
giz. Ogrenciler, 8 dénemin 7
donemini okulda 1 dénemini
sanayide gecirecek. Basarili ise
ig yerinde devam etme imkani
olacak. Sektdr olarak gelecege
umutla bakiyoruz. Cari agig1
daha fazla kapatabilmek adina
kalifiye miihendislere ihtiyaci-
miz var’ dedi.

Rakamlarla
iiniversitelerimizde
Tekstil Miithendisligi
Tekstil Miihendisligi’ne olan
ilgi ne yazik ki her gegen yil
azalig gosteriyor. Sozlerimizi
rakamlar da kanitliyor. Ttirki-
ye’deki Tekstil Miihendisligi
boliimleri gegtigimiz yil yiizde
86 doluluk oranina sahipken, bu
rakam 2018 yilinda gozle gortii-
liir derecede azaldi ve doluluk
oran1 yiizde 42’ye kadar diistii.
2017 yilinda 312 6grenci Tekstil
Miihendisligi’ne yerlesirken,
bu yil yerlesen 6grenci sayisi ise
228 olarak agiklandi.
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YATIRIM, URETIM VE IHRACAT

POLITIKALARI
DEVLET DESTEKLERIYLE
SEKILLENIYOR

Ticaret Bakanhginin yatirim, Uretim ve
ihracat politikalarina dair yazi dizimiz,
“Tork Eximbank Destekleri” ve “Hizmet
Sektorlerine Yonelik Devlet Yardimlar”
ile devam ediyor.




Tiirkiye nin liretim ve
ihracat kapasitesini ar-
tirmaya yonelik birgok
destegi bulunan Ticaret Bakan-
liginin yatirim, tiretim ve ihracat
politikalarina dair yazi dizimizi
iki sayidir ORME DUNYASI
okurlariyla paylastyoruz. Thraca-
ta Yonelik Devlet Yardimlarini
86’1inc1ve 87 nci sayilarimizda
sizlerle paylastik. Bu sayimizda
da “Tiirk Eximbank Destekleri”
ve “Hizmet Sektorlerine Y 6nelik
Devlet Yardimlari” hakkinda
bilgi verecegiz.

fhracatcinin destekgisi
Tiirkiye’de ihracatin kurumsal-
lasmus tek destek kurulusu olan
Tiirk Eximbank’1n (Tiirkiye Ih-
racat Kredi Bankas1 A.S.) temel
amact; ihracatin gelistirilmesi,
ihrag edilen mal ve hizmetlerin
c¢esitlendirilmesi, ihrag mallarina
yeni pazarlar kazandirilma-

s, ihracatcilarin uluslararast
ticarette paylarinin artirilmasi ve
girisimlerinde gerekli destegin
saglanmasi, ihracatcilar ile

yurt disinda faaliyet gosteren
miiteahhitler ve yatirimcilara
uluslararasi piyasalarda rekabet
giicii ve giivence kazandirilmasi,
yurt diginda yapilacak yatirimlar
ile ihracat maksadina yonelik ya-
tirim mallari tiretim ve satiginin
desteklenerek tesvik edilmesidir.
Tiirk Eximbank, bu amaca yone-
lik olarak ihracatgilari, ihracata
yonelik iiretim yapan imalatci-
lar1 ve yurt diginda faaliyet gos-
teren miiteahhit ve girigimcileri
kisa, orta ve uzun vadeli nakdi

ve gayrinakdi kredi, sigorta ve
garanti programlart ile destek-
leniyor. Tiirk Eximbank’1n,
gelismis birgok iilkenin resmi
destekli ihracat kredi kurulusla-
rindan farkli olarak kredi, garanti
ve sigorta islemlerini ayni gat1 al-
tinda toplamig olmast, ihracatgi
firmalara verilen hizmetlerde bir
biitiinliik olusturulmasina imkan
tantyor.

Uclii sacayag

Tiirk Eximbank’mn Tiirk ihra-
catina sagladigi destekler temel
olarak {i¢ sacayagina dayantyor.
Dogrudan ihracatcilara saglanan
kisa ve orta/uzun vadeli krediler,
ihracatgilarin alicilarina sagla-
nan alict kredileri ile ihracatgila-
rin gerek yurt dis1 ve gerekse yurt

i¢ialicilarina yaptiklari vadeli
satiglarin tahsilat riskini bertaraf
etmek amaciyla sunulan alacak
sigortas1 bu ii¢lii sacayaginin un-
surlarini olusturuyor. Banka’nin
bu ii¢ ana destek unsuru kapsam-
da ihracatgilarimizin ihtiyag-
larma gore farklilagtirilmig 28
iirtinii bulunuyor. Bu iiriinlerden
bazilari izleyen kisimlarda ve-
rilmis olup detayli bilgiye www.
eximbank.gov.tr adresinden
ulagilabilir.

Ihracateilarin
ihtiyacina

Eximbank’tan ihracat destegi
Tiirk Eximbank Desteklerinde
bilgi verecegimiz ilk baslik Thra-
cat Destekleri. Tiirk Eximbank
direkt olarak ihracat¢imizin
finanse edildigi ve borglandiril-
dig1 Ihracat Kredileri ile ihracat-
cilar igin yiiksek limitli, diistik
maliyetli hizli ve etkin finansal
¢oziimler sunuyor.

Mal ve déviz kazandirici
hizmetlerinizin ihracatini

Sevk Oncesi Reeskont Kredisi

programu ile yillik LIBOR/
EURIBOR+0,40’tan baglayan
faiz oranlarryla finanse etme
imkani1 sunuluyor. Thracatci
firmanin sevkiyat dncesi ve son-
ras1 donemde olusan finansman
ihtiyaglari, T.C. Merkez Bankas1
tarafindan Tiirk Eximbank’a
taninan 17 milyar ABD Dolart
tutarindaki limit ¢er¢evesinde
uygun maliyetli ¢oziimler ile
karsilaniyor.

Sigorta ve Kredi Tek
Cati Altinda;

Sevk Sonrasi Reeskont Kredisi
Sevk Oncesi Reeskont Kredisi ile
ayni limit ve maliyet yapisiyla ek
bir teminat maliyeti yaratmadan
finansman imkan1 saglanabiliyor.
Tiirk Eximbank Kisa Vadeli
Ihracat Kredi Sigortasi programi
kapsaminda giivence altina alinan
360 giine kadar vadeli ihracat
alacaklar1 temlik alinmak sure-
tiyle Tiirk Eximbank tarafindan
iskonto edilebiliyor. Boylece hem
ihracat alacaklar sigorta kapsami-
na alinmakta hem de kisa siirede
s0z konusu alacaklar iskonto edi-
lerek 6ngoriilebilir bir nakit akisi
saglanabiliyor.

ihracatta bir adim 6nde olmak
igin; orta ve uzun vadeli finans-
man

Thracat siirecinde; ihracatgilara,
imalatgi-ihracatgi ve ihracata yo-
nelik mal iireten biitiin imalatgi-
lara igletme sermayesi ihtiyaglar
igin isletme Sermayesi Kredisi
kapsaminda 3 yil vadede, imalat-
¢1-Thracatg ve ihracata yonelik
mal tireten biitiin imalatgilara ma-
kine ve ekipman konulu yatirim
harcamalari i¢in Yatirim Kredisi
kapsaminda 2 yil1 anapara geri
Gdemesiz donem olmak tizere

7 yila kadar vadede finansman
imkani saglantyor.

Tahsilat giivencesi

Tiirk Eximbank Desteklerinde
ikinci bashigimizda Alacak
Sigortasi yer aliyor. Yurt dis1 ve
yurt i¢ci mal/hizmet satislarindan
dogan alacaklara, yurt disinda
ticari ve politik; yurti¢inde ise
ticari risklere kars1 tahsilat gii-
vencesi saglantyor. S6z konusu
risklerden kaynaklanabilecek
zararlar Tiirk Eximbank tarafin-
dan karsilanryor. Tiirk Exim-
bank Kisa Vadeli Ihracat Kredi
(Alacak) Sigortasi kapsaminda
ihracatci firmalarin bir yildan
kisa vadeli tiim ihracat alacag1
sigortalaniyor ve finansmana
konu olmakta iken, Spesifik

Thracat Kredi (Alacak) Sigortast
Sevk Sonrasi Risk Programi
vasitastyla orta ve uzun vadeli
hizmet ve sermaye/yatirim
mal1 ihracatinin islem bazinda
sigortalanmasi ve sonrasinda
sadece mal ihracatindan dogan
sigortali alacagin iskonto edil-
mesi miimkiin kilintyor. Tiirk
Eximbank tarafindan diinyanin
238 iilkesinde yerlesik alicilar
hakkinda bilgi temin edilmekte
risk analizi yapilmakta, her bir
alicti¢in belirlenen limitler
dahilinde, sevkiyatlar her tiirlii
ticari ve politik risklere kars1
sigortalantyor. Ayrica ihracat
alacak sigortasi poligesi teminat
gosterilerek Tiirk Eximbank’in
yani sira diger bankalardan da
finansman saglanabiliyor.

Tiirk Eximbank’1n sundugu si-
gorta tiriinlerinden bir digeri de
Spesifik ihracat Kredi Sigortasi
Sevk Oncesi Risk Programi’dir.
Bu program gergevesinde, ih-
racat¢i firma ile alict arasinda
imzalanmis olan Satis Sozlesmesi
geregince Uretilen ve heniiz sev-
kiyata konu olmamis mallar i¢in,
ihracat¢inin, Satig S6zlesmesi’nin
gereklerini yerine getirmek ama-
ciyla yaptig1 harcamalar, ticari ve/
veya politik risklere kars1 belirli
limitler dahilinde sigortalantyor.

“Vade
secenekleri
2yllile18
yil arasinda
degisiyor”
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DEVLET DESTEKLERI

Kredi garanti programi
Tiirk Eximbank Desteklerinde
tiglincii baghgimiz Uluslararasi
Krediler. Bu destek bagligimiz,
Tiirkiye’den gerceklestirile-

cek mal ihracatina veya yurt
digindaki projelere yonelik yurt
disindaki alicilarin kredi borg-
lusu oldugu tek kredi/garanti
programudir.

Kredinin borglusu, devlet garan-
tisi altinda ilgili ilkenin kamu
kurum ve kuruluslar1 olabildigi
gibi Tiirk Eximbank tarafindan
muteber kabul edilerek limit
tahsis edilen yurt dig1 bankalar
da olabiliyor. Alic1 kredisi niteli-
ginde olan Uluslararasi Krediler
icin kredi tutarlari islem bazinda
belirleniyor. Vade se¢enekleri
OECD diizenlemeleri gergeve-
sinde ihracata konu olan malin
ya da projenin niteligine gore 2
yilile 18 y1l arasinda degisiyor.
Yurt Dis1 Bankalar Alic1 Kredisi;
Tiirk Eximbank tarafindan mu-
teber kabul edilerek limit tahsis
edilen yurt dig1 bankalar aracilig1
ile Tiirkiye’den gergeklesecek
mal ihracatina yonelik olarak ali-
crkredisi kullandirihyor. Yurt I¢i
Bankalar Alic1 Kredisi; Ulusla-
rarast Krediler kapsaminda yeni
gelistirilen kredi programi ile
yurt i¢i bankalari yurt diginda
yerlesik subeleri, istirak banka
ve muhabir bankalar araciligi ile
Tiirkiye’den tiiketim ve sermaye
mali ithal edecek firmalara kredi
kullandiriliyor. Ihracat Alacak-
lar1 Iskonto Programi; Thracat
alacaklarmin Tiirk Eximbank
Spesifik Ihracat Kredi (Alacak)
Sigortast Sevk Sonrasi Risk
Programi kapsaminda sigorta-
lanmast ile ihracatci firmalara
finansman imkani sunuluyor.
S6z konusu sigorta poligesi Tiirk
Eximbank tarafindan teminat
olarak kabul edilerek, Ttirk fir-
malarinin mal mukabili, vesaik
mukabili veya akreditiften dogan
ihracat alacaklari sevk sonrasi
asamada iskonto ediliyor.

Hizmet ticaretinde artig
Hizmet Sektorlerine Y onelik
Devlet Yardimlarini, 5 baglik
altinda inceleyecegiz. Bu bas-
liklar s6yle; Hizmet Sektorleri
Rekabet Giiciiniin Artirilmast
Projesi (HISER) Destegi, Déviz
Kazandiric1 Hizmet Ticaretine
Genel Destek Programi Kap-

saminda Saglanan Destekler,
Déviz Kazandiric1 Hizmet
Ticaretine Saglanan Markalasma
Destekleri, Yurt Dig1 Teknik Mii-
savirlik Hizmetlerine Saglanan
Destekler, Hizmet Ihracatgila-
rina Hususi Damgali Pasaport
Verilmesi.

Diinya ticaretini olumsuz etkile-
yen gelismelere ragmen diinyada
hizmet ticareti hizla artig goste-
riyor. 1980 yilindan giiniimiize
kadar 10’ar y1llik donemler
itibartyla hizmet ihracati bilyii-
me oranlarinin mal ticaretinden
her zaman fazla oldugu ve diinya
hizmet ticaretinin mal ticaretine
gore daha az dalgalanma kaydet-
tigi belirtiliyor. Bu kapsamda da
iilkemizin uluslararasi ticarete
konu hizmet gelirlerinin artiril-
mast ve hizmet sektdrlerimizin
uluslararasi rekabet giiciiniin
gelistirmesi amactyla hizmet
sektorlerine yonelik destek
programu yiiriitiilityor. Ekonomi
Bakanligi, 2011 yilindan itibaren
hizmet sektorlerine yonelik
olarak uygulamaya koydugu
kapsamli destek unsurlarini
igeren devlet yardimi programla-
rint etkin bir sekilde siirdiiriiyor.
Déviz kazandirict hizmet sekto-
riinde faaliyet gosteren kurum ve
kuruluslar olgunluk seviyelerine
gore ihracata hazirlik, pazarlama
ve markalagma olmak {izere {ig
asamada desteklerden yararlan-
dirtliyor. S6z konusu asamalar
sOyledir:

1- Heniiz dis pazarlara agilma-
mis ya da uluslararasilasma
diizeyleri baslangi¢ seviyesinde
olan sirketler, Thracata hazirlik
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ve kurumsal kapasite kazandiril-
masina yonelik olarak “Hizmet
Sektorii Rekabet Gliciiniin Arti-
rilmas1 Projesi” destegi ile rapor
ve danigsmanlik, pazara giris
belgeleri, hizmet/marka tescili
desteklerinden,

2- Pazarlama ve pazarda tutun-
durma asamasina yonelik olarak
reklam ve tanitim, fuar katilimu,
yurt dig1 birim, acente komisyon,
ticaret ve alim heyeti destekle-
rinden yararlanir.

Bunun yani sira; destek prog-
ramlari, hizmet sektorlerinin
Ozel ihtiyaclari1 dogrultusunda
diizenlenen destek unsurlarini da
igeriyor.

3- Markali ihracat gergeklesti-
rerek hizmet ihracatinda yiiksek
katma deger yaratan kurum ve
kuruluslar ise “Marka ve TUR-

QUALITY®” desteklerinden
yararlaniyor.

Rekabeti 6greten destek!
Hizmet Sektorlerine Y 6nelik
Devlet Yardimlarinm ilk baglig
Hizmet Sektorleri Rekabet
Gucinon Artinimasi Projesi
(HISER) Destedi. HISER pro-
jeleri, kurum ve kuruluslarin is
birligi yaparken ayni zamanda
rekabet etmeyi 6grendikleri bir
destek sistemidir. Projelerde
kaliteli hizmet iireten ancak
ihracati bilmeyen veya baglangic
diizeyinde ihracat yapan firmalar
ile halihazirda ihracat yapan

ve pazarlarini gesitlendirmek
isteyen firmalarin kiimelenme
mantigi cercevesinde birlikte
hareket etmeleri saglantyor.
HISER Projesi’nin ilk agamast

Kimler Basvurabilir?

Turkiye ihracatgilar Meclisi, (TIM); Turkiye Odalar ve Borsalar Birligi (TOBB); Dis Ekonomik
iligkiler Kurulu (DEIK); ihracatg! Birligi; Ticaret ve/veya Sanayi Odasi; sektér dernek, birlik,
konsey veya kurulusu; isadami dernek; birlik veya kurulusu ya da teknokent ile Ekonomi

Bakanlig tarafindan belirlenen hizmet sektérlerindeki diger kuruluslar bagvurabilir.

Destek Ozet Tablosu

Destek Oranive Tutari /o | Destek Ust Limiti ($)

Iht|yoc Analizi

- Egitim

g %075
Danlsmanllk

400.0008/Proje o
IS Birligi
Kurulusu



olan ihtiyac analizi faaliyeti
kapsaminda, yararlanicilarin
rekabet gii¢lerinin ve ihracat
kapasitelerinin gelistirilmesini
teminen sirket/kurum/kurulus,
sektor, pazar analizi, vb. incele-
meler yapilarak katilimcilarin
ihracat potansiyeli belirlenir,
proje is plani ve ihracat stratejisi
hazirlanir ve projenin yol haritasi
olusturulur. Proje kapsaminda
istihdam, egitim/danigsmanlik,
tanitim, yurt dis1 pazarlama

ve alim heyeti faaliyetleri de
desteklenir.

Yerlesik firmalara

genel destek

Hizmet Sektorlerine Y onelik
Devlet Yardimlarinin ikinci bag-
11g1 Doviz Kazandirici Hizmet Ti-
caretine Genel Destek Programi
Kapsaminda Saglanan Destek-
ler. Program, Tiirkiye’nin déviz
kazandirict hizmet sektorlerinin
uluslararasi rekabet giiciiniin
gelistirilmesi, hizmet gelirlerinin
artirilmasi, dis pazarlara agilma-
st ve markalagmasi amactyla,
hizmetler sektoriinde faaliyet
gosteren sirket ve kuruluslarin
desteklenmesini amagliyor.
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KiMLER ?
BASVURABILIR =

Turkiye'de yerlesik olup ddviz
kazandirici hizmet sektorlerinde
faaliyet g6steren saglik kuru-
luglari, egitim kurumlari, saglk
turizmi, biligim, film, yonetim
danismanligi sirketleri ve ilgili
destekler bakimindan diger sir-
ketler ile kurum ve kuruluglari ile
is birligi kuruluslar desteklere
bagvurabilir. Is birligi kurulug-
lart Tarkiye ihracatgilar Meclisi
(TIMY); Tiirkiye Odalar ve Borsalar
Birligi (TOBB); Dis Ekonomik
iliskiler Kurulu (DEIK); ihracatgi
Birligi; Ticaret ve/ veya Sanayi
QOdasi; sektér dernek, birlik,
konsey veya kurulusu; is adami
dernek, birlik veya kurulusu ya
da teknokent ile Bakanlik tara-
findan belirlenen hizmet sektor-
lerindeki diger kuruluslar olarak
tanimlaniyor.

Teknik miisavirlik
sektori biiyiiyor

Bir diger destek bashig ise Yurt
Disi Teknik Miisavirlik Hizmet-
lerine Saglanan Destekler. Tek-
nik miisavirlik sektorii yaklagik
550 milyar dolar biyiikligu

ile hizmet sektorleri igerisinde
6nemli bir yer tutuyor. Engi-
neering News Record (ENR)
Dergisi istatistiklerine gore
diinyanin en biiyiik 225 teknik
miisavirlik firmasinin toplam
yurt dis1 proje gelirleri 64
milyar dolar seviyesinde olup,
Tiirk firmalarinin s6z konusu
gelirlerdeki paymin artirilmast
amaglaniyor.

Hususi damgali pasaport
Hizmet Sektorlerine Y 6nelik
Devlet Yardimlariin son
destek bashgr ise Hizmet
Ihracatgilarina Hususi Damgal
Pasaport Verilmesi. Hizmet
ihracatgisi firmalarin yurtdist
pazarlarda hizmetlerini daha
etkin bir sekilde tanitabilmesini
teminen hizmet ihracat¢ilarina
“Hususi Damgali Pasaport”
verilmesi uygulamasi baslatildi.
Son iig takvim yili itibariyla,
ilgili her takvim yilinda ihracat
yapmak sarttyla, firmala-

rin hizmet ihracati tutarinin
belirlenmesi ve bu tutarlar
oraninda firma yetkililerine

iki y1l siireyle hususi damgali
pasaport verilmesine iliskin
uygulamadir.

Kiiresel ol¢cekte
markalara...

Bir diger destek baglig1 ise Doviz
Kazandirici Hizmet Ticaretine
Saglanan Markalagma Des-
tekleri. Program kapsaminda
kiiresel 6lgekte marka haline

gelmis sirketlerin deneyimleri
dikkate alinarak hazirlanan
Marka/TURQUALITY®
Programu ile firmalarin yonetsel
bilgi birikimlerini gelistirmeyi,
kurumsallagmalarina yardimet
olmay1, uluslararasi pazarlarda
kendi markalariyla s6z sahibi
oyuncular haline gelmelerini ve
dolayistyla da olumlu Tiirk hiz-
meti imajinin yerlestirilmesinin
saglamasi amaclantyor.

Hizmet sektorlerinde faali-

yet gosteren kuruluslar yurt
disinda markalagsmak amaciyla
yapacaklart harcamalar ve Tiirk
markalarinin pazara giris ve
tutunmalarina yonelik olarak
gergeklestirilecek faaliyet ve or-
ganizasyonlar destek kapsamin-
dabulunuyor. Hizmet sektorii
kuruluslari, yapilan degerlen-
dirme sonrasinda markalagma
olgunluk seviyelerine gore 5 +5
yil siire ile uygulanan “TUR-
QUALITY® Programi’na ya
da 4 yillik destek donemini
kapsayan “Marka Destek
Program1”na dahil olabiliyor.

HISER projeleri, kurum ve
kuruluglarin is birligi yaparken
ayni zamanda rekabet etmeyi
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EMIRTEKS SAHIBI HAKAN \.!.UCEI...: |
HANGXING JAKARLI ORGU MAKINALARIMIZ

ORMECILERDEN TAM NOT ALIYOR

2013 yilindan bu yana bir Gin firmasi olan HANGXING'in jakarh dijital 6rg0 makinalarinin Torkiye
distributéro Emirteks pazarda Alman Ureticilerinin ardindan en gok makina satan ikinci firma olmayi

basarmis durumda.

Emirteks neler
yapt1 bugiine
kadar, kisaca
bahseder misiniz?
Firmamizi 1997°de kurduk.
Triko makineleri, bu makinele-
rin servisi, ikinci el satisi, yedek
parcast igleriyle ugrastik. Sonra
Siireg icersinde, once 6rme
makinalart igin yag satigina
basladik. Sonra yedek parca
satistyla devam ettik. Ardin-
dan gerek piyasanin bizlerden
beklentileri, gerekse de bizlerin
piyasada gormiis oldugu bosluk-
lart degerlendirmemiz neticesin-
de 2013 yilinda HANGXING
firmasiyla bir isbirligi kurduk
ve bu firmanin miimessilligini
aldik. Hangxing firmasi tiretim
hayatina elektronik ringel ve
jakar 6rme makinalariyla basla-
mis. Yani mekanik ve diiz maki-
nalarla baglamamuglar tiretime.
Bu da bizim Tiirkiye’de elimizi
giiclendiriyor ¢iinkii ringel ve
jakar makinalar1 gergekten gok
zor makinalar, ‘yaptim, oldu’
denilebilecek cihazlar degiller.
Biz bu firmayla flort etme-
ye basladigimizda, o donem
Tiirkiye’nin ihtiyac1 daha ¢ok
agiken siiprem tipi diiz makine-
lerdi. Ama biz bir sekilde diiz
makinelere yatirim yapmak
istemedik. Bu firmayla basladik,
birkac firmamiza Hangxing
makineleri verdikten sonra da
¢ok olumlu geri déniisler aldik
ve bugiinlere geldik. Muhteme-
len bugiin Tiirkiye’de Hangxing
jakar makinalarinda, satig anla-
minda ilk ikide yer aliyor.

Hangxing jakarh orgii
makinalarin1 muadili

diger makinalardan ayiran
ozellikler neler?

Tim makinelerde 6rgii teknigi

1\ Hang xing Knitting Machinery

www.dghangxing.com

HX-A
COMPUTERIZED RiE.
JACQUARD

ayni. Uzakdogu’nun sdyle bir
sikintist var. Firmalar cakma-
&1 nasil yapacagini biliyor,
ama bir ¢akmaktasinin ne

ise yaradigini dahi bilmiyor.
Sadece aliyor ve kopyaliyor.
Hangxing firmasini diger Cin-
li firmalardan tamamen ayr1
diistiigli konu bu. Tasarim,
bastan asag1 kendisinin. Kendi

iiretiyor. Bundan dolay1 da
Firma ne yaptigi ¢ok iyi
biliyor. Oldukga pratik bir
makine. Kullanici dostu. Cok
ciddi bir ustalik gerektirmi-
yor. Bizim dyle ustalarimiz
var ki, elektronigi hayatinda
ilk defa bizim makineleri-
mizde gordii, zorlanmadan
da ¢alisiyorlar.

Tiirkiye pazarina bu
makineyi sokabilmekte
zorlandiniz m?

Ik y1l, yani 2014’te 7-8 maki-
ne verirsem gercekten biiyiik
is yapmig olurum diye diisiinii-
yordum. Ciinkii insanlar maki-
neyi gorecekler, test edecekler,
endigelerini giderecekler.
Bunun i¢in hep zaman lazim.
Ama makine sanki 40 yildir
Tirkiye’deymis gibi randiman
aldik. Birka¢ miisterimiz ¢ok
iyi sonuglar alinca da satis-
larimiz bir anda patlada. ilk
yilimizda 20’yi askin makine
sattik.

Tiirkiye’de pahal iiriin
almak isteyen 6rmeciler
Alman markalarina
yoneliyor, onun disinda
Uzakdogu iiriinleri
piyasaya hakim. Bir

de kiiciik de olsa Tiirk
iireticiler var. Siz bu
denklemde pazarin
neresindesiniz?

Sektor bizi artik Avrupa

orgii makinesi markalariyla
kryasliyor. Kalitemizle diger
tim Uzakdogu kaynakli
firmalarin dniine gegmis
durumdayiz. Dogal olarak Bu
durum bizi ¢ok mutlu ediyor.
Uzakdogu’dan Kore’den ge-
len ¢ok fazla {iriin var. Bunun
disinda bir siirli yabanci mar-
ka piyasaya girip ¢ikiyor ama
bir standart yakalayamiyor.
Biz Uzakdogu’dan pahaliyiz
ama Avrupa’dan ucuzuz.

Peki fiyat/kalite dengesi
cercevesinde Avrupal
makinelere kiyasla
Hangxing makineler nasil
bir performans sergiliyor?
Ayni verimi aliyorlar. Hatta
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bazi 6zel kumaslar1 sadece
bizim makinemizde yapabili-
yorlar. Mesela Lycrali iiriinlerde
makinalarimizi sifir hatayla
sorunsuz ¢alistiriyoruz.mesela
Bes renk torba desen tizerine bir
de ¢iplak Lycrayi koydugunuz
zaman bu makine sorunsuz
caligtyor. Avrupa’da da birgok
orgli makinesi iireticisi var ama
bu bi¢imde ¢alisan makine
yapabilen tek bir marka var.

Sizin isinizde en 6nemli
ikinci hizmetinizin de
teknik servis olmasi
gerekir. Bu cercevede nasil
bir hizmet sunuyorsunuz?
Bazi problemlerle karsilagti-
gimizda Hangxing’in bizlere
fabrika merkezli destekleri de
¢ok 6nemli. Bunun diginda da
cok hizli ¢oziim iiretip sorun
¢ozebilen gii¢lii bir teknik servi-
simiz var. Par¢a anlaminda da,
teknik anlamda da ¢ok sansli-
y1z; zira Hangxing gercekten
6zel bir firma.

Tiirkiye 90’larda tekstilden
biiyiik paralar kazandi.
Artik bu karhliklar yok.
Ama diger yandan da
tekstil hala Tiirkiye’nin

en onemli sektorii. Isin
makine satis ayagindaki
birisi olarak sizce tekstil
hala cazibesini koruyan bir
meslek dal1 mi1?

Daha o6nce Tiirkiye sadece basic
tirlinler iiretiyordu. Bunlari
mekanik makinelerde yapiyor-
du. Hacim iiretiyordu, karlilik-
lar diisiiktii. Basic isler 6nce
Cin’e kaydi, simdi oradan da
cikt1 Banglades’e gitti. Birkac
yil dnce ringel ¢ift plakanin
Cin’deki fason fiyat1 2 dolard1.
Su an Tiirkiye’de bu fiyatin ¢cok
daha gerisine tiretim yapiliyor.
Yani Tiirkiye Cin’den ucuz hale
geldi. Ama bunun yerine jakarl
fantezi kumaslar geldi. Bu tip
kumaslarin tiretimi her zaman
basic mala kiyasla az olur ama
daha kazangh olur. Bir diiz
stiprem makinasinin fiyatini

40 bin dolar olarak baz alirsak,
jakarl makinelerde bu fiyat-

lar 85-110 bin dolar araligina
¢ikiyor. Avrupa’dan alirsaniz
135-145 bin Euro. Yani jakarl
makineler {i¢ siiprem makine-
si fiyatina geliyor. Jakarliya

doniis daha da hizlanacak.
Bizim son duragimiz bu. Ciinkii
jakarl makina, bilgisayarli
oldugu i¢in, desen kabiliyeti de
smirsiz. Bizim de is¢iligimiz
ve konfeksiyonumuz ¢ok giiclii
ve ¢ok Kaliteli. Avrupa’ya da
yakiniz. Fantezi {iriinler bu saat
itibariyle Tiirkiye’den baska
yerde iiretilemez. Bu yiizden
piyasada hali hazirda var olan
jakarli 6rme makine Parkuu-
runun de ¢ok kisa bir siirede
yetersiz kalacagini diisiiniiyo-
rum. Cilinkii Banglades’te ayda
20 dolar maasla adam calistiran
bir firmayla rekabet edip diiz
mal yapamazsiniz. Bu iilkeler
tecriibe ve bilgi anlaminda da
hentiz jakarli iirtinleri iiretebile-
cek kapasitede degiller.

Sektor vasifsiz eleman
dahi bulamazken sizden
aldig1 makineleri teslim
edebilecek kisileri nasil
buluyor? Sektordeki
ustalar sizin iiriinlerinizi
hakkiyla kullanabiliyor
mu?

Bu sorun tiim makine marka-
lar1 i¢in gegerli ve bir gercek.
Ancak eleman bulamiyorsak
sug yine bizde demektir. Demek
ki bu insanlar1 cezbedemiyo-
ruz. Bir gencimize ara eleman
olarak baglay1p sebat etmesi
durumunda usta olabilecegi-
ni ve maddi anlamda ¢ok iyi
seviyelere yiikselebilecegini
anlatamiyoruz demek ki. Oysa
iilkemizin sanayideki en biiyiik
sikintisi, usta sikintisi.

Orme sanayisi var oldugu
siirece sizler de var
olacaksiniz. Bu cercevede
sektoriin gelecegini nasil
gorilyorsunuz?

Orme Tiirkiye’den asla ¢ikma-
yacak. Basic iiriinleri iiretmekte
1srarci olan firmalar, fantezi
iiretime doniisiimlerini ne kadar
erken gerceklestirirlerse onlar
icin o kadar iyi olur. Tiirkiye’nin
yakin bir gelecekte jakarli 6rme
sipariglerinin bugiinkii tonajlari-
nin Cok daha fazlasina ulasaca-
g1 diistiniiyorum. Alacaginiz
siparigler biraz da makine
adetinize bagli. Uretiminizi
artirdikea siparisleriniz de arta-
caktir. Avrupa’nin Tiirkiye’den
baska bunu temin edebilecegi
bir yer yok. Ben orta vadede
Amerika’nin da Tiirkiye’ye kar-
st tekstilde kotay1 kaldiracagini
diisiiniiyorum. Markalagmanin
disinda bir kalite algisindan
bahsettigimizde; eskiden Italya
vardi, simdi ise biz variz, bagka
da kimse yok. Tiirkiye 6rmeye
bir kalite getirebiliyor. Bunca
sikintiya ragmen muhtesem
firmalarimiz var.

Ormeciler oldukca
magdur edilen, giinah
kecisi ilan edilen bir
sektor. Fason fiyatlarim
kontrol edemiyorlar.

Ben de tam olarak bunu soylii-
yorum. Basic iiriinlerde deniz
bitti. Bir yandan Tiirkiye’ye
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gelen basic mal siparisleri
diisiip, pazar her gegen giin
kiigiiliirken; diger yanda da
sadece basic mal yapan devasa
bir makine parkuru ve ¢ok sa-
yida isletme mevcut. Pasta her
gecen giin kiigiilityor, makine
parkuru ise yerinde duruyor.
Tiirkiye nin bundan ¢ok dnce
¢ikmast gerekiyordu. Cin
bizden sonra girmesine ragmen,
o bile ¢ikt1. Cin ¢iktiysa bizim
burada ne igimiz var?

Tiirk 6rme sanayicileriyle
i¢ ice yasayan birisi olarak
onlara onerileriniz neler?
Oncelikle yatirim yaparken bu
insanlar bu makinelere gu-

val dolusu paralar veriyorlar.
Ancak almadan 6nce makine-
leri yeterince etiit ettiklerini
diisiinmiiyorum.”Elbette herkez
i¢in gegerli olan bir diislince de-
gil”, Biraz ezbercilikle hareket
eden firmalarimiz var oldugunu
diisliniiyorum. tiim markalart
incelesinler.Bir milyon dolarlik
yatirim kararimi bir giinde alan
firmalar taniyorum. Objektif
olarak tiim makineleri incelese-
ler inanin ¢ok dogru yatirimlar
yapacaklar.

Bes yildir piyasada olan
bir firma olarak Tiirk 6rme
makinelerindeki pazar
paymzdan ve gelecek
hedeflerinizden de biraz
bahseder misiniz?

Sadece jakar grubundan bahse-

dersek, 2014°ten bugiine yiik-
selen bir ivmeyle Tiirkiye’de
satilan her on jakarli 6rme
makinesinden yaklagik dordii
Hangxing markasina ait oldu.
Oncelikle bu oldukea sevindi-
rici bizim adimiza. Bagka bir
Cin firmasiyla da goriigmeleri-
miz siiriyor. Simdi blinyemize
bir adet de jakarli yaka orgii
makinesiyle, krose makinesi
katmay1 planltyoruz. Dar doku-
ma sektoriine de girmek, jakarl
lastikleri lireten makineleri de
biinyemize katmak adina gesitli

faaliyetler yiiriitiiyoruz. Bugiin
Uzakdogu’ya gittiginizde i¢
giinde kartvizitinizi doldurur
gelirsiniz. Ben olaya hicbir
zaman Cin’den mal getirip,
burada satayim diye bakmadim.
Olabilecek en kalitelinin pegin-
de kostum. Fiyatlart hep ikinci
planda tutarak kaliteyi aradim.
Bu anlamda da Emirteks olarak
isin jakarli yaka kisminda,
jakarl dar dokuma krose ma-
kinalarinda biraz daha aktif rol
alacagiz. Oniimiizdeki bes y1l
igerisinde ¢ok da hizli biiytimek

istemiyorum. Ben hi¢bir zaman
Tiirkiye’de krizi diisiinerek
yatirim kararlarimi ertelemem.
Cilinkd tekstil bu iilkede hep
olacak. Oliiye de lazim, diriye
de lazim. Benim bakis agima
gore o sektorde gergekten be-
nim satmay1 diisindiigiim iiriine
ihtiyag var ise yatirim karari
alirim.

Peki bir makine tedarikeisi
olarak sizin 6rmecilerden
beklentilerini neler?
Aslinda en ufak drmeci dahi
sektoriin nereye gittigini gorii-
yor. Yatirimlarini zamaninda
yapsinlar.Ornegin Bugiin ribana
makinalari var. Giizel para
kazandiriyor. Eger bunun bir on
yili var ise sikint1 yok. Ama pi-
yasa islerin ne zaman bitecegini
aslinda kulaginiza fisildiyor.
Makineleriniz size para kazan-
dirmadiginda fiyatlar1 bir anda
diisiiyor. Sonradan yenilemek
amactyla eski makinelerinizi
satmaya kalktiginizda da hig
para etmiyor. Zamaninda bu de-
Sisimi yapsinlar, gec bile kaldi-
lar. Jakarli makinelerde oldukga
eli ylizii diizgiin bir makine
parkuru var Tiirkiye’nin. Ama
stiprem grubunda Tiirkiye tam
bir makine ¢opliigiine dondii.
Cift plakalara, interloklara ve
ribanalara orta yaglt diyebili-
riz. Onlar hala katma degerini
koruyan, hala yatirim yapilabilir
makinalar. Ama Tirkiye’nin
kangreni Basic iiriinler.
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2018 MAKINA PARKURU
JAKAR-RINGEL-RIBANA GRUBU

ADET PUS FEIN MAKINA CINSI IGNE MODEL MARKA SISTEM Y.KOVAN ELESTAN

1 30 7 "0VJA 08 ETR ELEKTRONIK TRANSFERLI RINGEL" 960 2004 MAYER 2 10 FULL ELASTAN
1 30 12 "OVJA 08 ETR ELEKTRONIK TRANSFERLI RINGEL" 1114 2000 MAYER 2 FULL ELASTAN
1 30 14 “OVJA 16 ET ELEKTRONIK TRANSFERLI” 1392 2004 MAYER 32 FULL ELASTAN
1 30 15 " OVJA 1.6 E.T ELEKTRONIK TRANSFERLI" 1392 2006 MAYER 32416 FULL ELASTAN
10 34 16 “OVJA 1.6 ET.R ELEKTRONIK JAKAR RINGEL TRANSFERLI” 1728 2007 MAYER 36+18 FULL ELASTAN
5 34 18 "0VJA 1.6 ET.R ELEKTRONIK JAKAR RINGEL TRANSFERLI" | 1944 2008 MAYER 36+18 FULL ELASTAN
2 34 18 " OVJA 2.4 E INTERLOK JAKAR AGIKEN" 1886 2017 MAYER 82 FULL ELESTAN
2 30 18 “OVJA 16 ET ELEKTRONIK TRANSFERLI” 1680 2005 MAYER 32416 FULL ELASTAN
4 30 2% " OVJA 2.4 ELEKTRONIK INTERLOK RIBANA" 2232 2015 MAYER 72 AGIKEN FULL ELASTAN
2 30 2 “OVJA 2.4 ELEKTRONIK INTERLOK RIBANA" 232 2003 MAYER 72 FULL ELASTAN
2 30 24 “0VJA 2.4 ELEKTRONIK RINGEL -INTERLOK- RIBANA” 2232 2003 MAYER 48 FULL ELASTAN
8 30 28 " OVJA 2.4 E INTERLOK JAKAR AGIKEN" 2592 2014 MAYER 72 AGIKEN FULL ELESTAN

JAKAR-RINGEL-SUPREM GRUBU

ADET PUS FEIN MAKINA CINSI IGNE MODEL MARKA SISTEM Y.KOVAN ELESTAN

1 30 10 "M.J.0 8 ER JAKAR-SUPREM-RINGEL " 960 2003 MAYER 2 FULL ELASTAN
1 30 2% " RELANIT 1.6 E.R JAKAR-RINGEL-SUPREM " 2208 2004 MAYER 48 FULL ELASTAN
2 34 2% “RELANIT 1.6 ER JAKAR-RINGEL-SUPREM “ 2484 2004 MAYER 54 FULL ELASTAN
3 30 28 " RELANIT 1.6 E.R JAKAR-RINGEL SUPREM 2628 2003 MAYER 48 FULL ELASTAN
8 30 28 “ OVJA 2.4 E INTERLOK JAKAR AGIKEN * 2592 2014 MAYER 72 FULL ELESTAN

ACIKEN GRUBU

ADET PUS | FEIN | MAKINACINSI IGNE MODEL | MARKA SISTEM YKOVAN | ELESTAN

2 34 10 ELASTANLI SUPREM 1080 2003 PILOTELLI 102 54 FULL ELASTAN
3 32 2 AGIKEN SUPREM 2220 2003 PILOTELLL | 96 FULL ELESTAN
1 34 2 ACIKEN SUPREM 2340 2003 PILOTELLI 102 FULL ELESTAN
4 32 28 ELASTANLI SUPREM 2760 2003 PILOTELLI 9% 22 FULL ELASTAN
2 34 28 ELASTANLI SUPREM 2880 2003 PILOTELLI 102 2 FULL ELASTAN
2 34 28 ELASTANLI SUPREM 2880 2003 PILOTELLI 102 2 FULL ELASTAN
5 32 40 ELASTANLI SUPREM 4020 2012 PILOTELLL | 96 FULL ELASTAN

INTERLOK-RIBANA-UG iPLIK

ADET PUS | FEIN | MAKINACINSI IGNE MODEL | MARKA SISTEM YKOVAN | ELESTAN

2 38 16 RIBANA 2040 2002 MAYER 78 FULL ELESTAN
1 34 18 RIBANA 1920 2002 PILOTELL | 72 FULL ELESTAN
1 34 18 RIBANA 1920 1998 ORIZO 68 FULL ELESTAN
2 32 2 UG IPLIK (VANIZE) 2544 2002 MAYER 108 FULL ELESTAN
4 34 2% INTERLOK (4 GELIK) 2544 2003 MAYER 108 FULL ELESTAN
1 34 28 INTERLOK 2976 2011 MAYER 108 FULL ELESTAN
1 34 32 INTERLOK 3408 2006 TERQT 120

2 34 32 INTERLOK 3408 201 MAYER 108 FULL ELESTAN
1 30 36 INTERLOK (4 GELIK) 3384 2005 MAYER 62 FULL ELESTAN

Adres: Yenibosna Merkez Mahallesi, Arifaga Sk. 23/A, 34197 Bahcelievler/Istanbul SOYLU ORME

Telefon: (0212) 653 77 88

HALIT BOZAR&ADNAN YESILALIOGLU
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2002 yilindan beri supremde Turkiye’nin A’
en onemli kumas Ureticilerinde Vefa Orme,
BeylikdUzU’ndeki yeni tesisi Vefa Interlog’da |
20 adet yeni Mayer interlog makinesiyle ek
. . o0 oo oo . . [ -
interlok ve gift .pl.aka.orgp pretlmlne de. . e | -~ e
basladi. Hedef iki yil igerisinde bu makinelerin ‘ - .
sayisint 40’a ¢ikarmak. » >

Vefa Interlok gibi goriinse de bu tip inis lerarast otobiis¢iiliige basla- liyor. Su anda Giinesli’de ayda

Orme’nin Sahibi

Kamuran Demir;
tekstilin 6rme ayaginda
giderek derinlesmek istedikle-
rini, Interlokta da kendilerini
ispatladiklarinda bu kez jakarh
makine yatirimlarina da hiz
vereceklerini belirtiyor. Bir
‘Anadolu Esnafi’ gibi hareket
ettiklerini ve ticarette erdem
ve diiriistliige biiyiik 5nem
verdiklerini belirten Kamuran
Demir, ‘Bu meslegi torunlarina
birakabilmek istiyorum’ diye
konusuyor.

Sektorde ve

ekonomide yasanan
dalgalanmalar: nasil
degerlendiriyorsunuz?
Tim sektorlerde bir durgunluk
ve kendi kabuguna g¢ekilme
durumu var ve bu sadece
tekstil sektoriine 6zgii bir du-
rum degil. Dévizden kazanan
ihracatgilar kisa vadede meniin

¢ikislar uzun vadede kimseye
yaramiyor. Herkes taglarin
yerine oturdugu bir piyasa ar-
zuluyor. Ama biz krizin dibinin
goriindiigline inanarak, kisa bir
stire igerisinde taslarin yerine
otaracagina yonelik inancimizi
koruyoruz. Kriz sebebiyle biz
Vefa Interlok olarak yapisal
yatirimlarimizi ertelemedik.
Ciddi miktarlarda ham kumas
satig1 gerceklestiriyoruz ama
bunun yant sira yapilmasi artik
elzem hale gelen bir interlok
grubu kurmak istiyorduk.
Burada bunu gergeklestirdik.
Giinesli tarafinda Vefa Orme
olarak siiprem grubumuz

var. Beylikdiizii’ndeki Vefa
Interlok’da ise interlok ve cift
plaka yatirimlarimiz mevcut.

Sektordeki ge¢cmisinizden
kisa¢sa bahseder misiniz?
Biz bir aile sirketiyiz. 80’lerin
sonunda babam Once sehir-

mis. Daha sonra da 90’larda
Aksaray’da hafif ticari araglar
satmaya basladi. Ailemiz bii-
yiidiik¢e herkes kendi girisim
olanlarini degerlendirmeye
bagladi. Biz, Demir ailesi ola-
rak farkli bir yolda ilerledik.
Otomotiv ve tekstil ana igleri-
miz olmak tizere ekstra insaat
isleri de yapiyoruz. Tekstil ve
orme isiyle 2000’lerin bagla-
rinda tanistik. Yaptigimiz her
isi layikiyla yapmak icin ¢caba
sarf ettik. Miisteriye yeni iirlin-
ler ve kumaslar sunabilmek
i¢in teknik donanim ¢ok 6nem-
li, bu konuda Vefa Orme’nin
basindaki kardesim Hakan
Demir’e ¢ok sey bor¢luyuz.
Bunun yani sira azimle ¢alig-
ma istegi cok 6nemli. Giinii
geliyor ig yetistiremiyorsunuz,
giinii geliyor makineniz bosta
yatiyor. Cuvallarin iizerinde
sabahladigimiz giinlerimiz
oldu. Diin terminli isler gelebi-

yaklasik 800-900 ton civarinda
ham kumas iiretimi yapiyoruz.
Bunun yani sira Vefa Interlog
olarak cift plaka ve interlok
olarak kendi isletmemizde de
200 ton kumas tiretme hedefi-
miz var. Hatta su anda bulun-
dugumuz yer 5 bin metrekare.
Biz burada 20 makine agiken
Mayer ile baglangicini yaptik.
Ama ilerleyen dénemleri diisii-
nerek 40 makinelik bir yerimiz
mevcut. Bu hedefe de iki ii¢
yil igerisinde ulagsmak istiyo-
ruz. Aciken interlog’da Mayer
gercekten cok iyi bir makine
iirtiyor. Bu yiizden onlari ter-
cih ettik. Ag¢iken siipremde ise
tiim makinalarimiz Pilotelli. O
makinelerden de siipremde ¢cok
iyi sonu¢ aldigimizi gézlem-
ledik. Vefa Interlok bir yildan
bu yana hizmet veriyor ama
Vefa Orme 2002’den bu yana
var. Uzun yillar dnce askere
gitmeden bir ¢corap deneyimim
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olmustu. Bundan 25 y1l kadar
once askerden doner donmez
¢orap makinesi alip is yapma
hayali kuruyordum. Ben ¢orap
sayesinde orme ile tanistim
ve 6rmeyi daha ¢ok sevdim.
Corap makinesi ¢ok daha kii-
¢lik olmasina ragmen oldukca
belali bir makinedir. Vefa
Interlok olarak yeni yerimizde
20 Mayer makine ile bagladik.
Bu ekonomik ortamda boyle-
si bir yatirim yapmak hig¢ de
kolay degil. Uzakdogu malini
tercih edenler zarar goriiyor.
Mayer’ler teknolojik olarak
hakkiyla iiretilmis makineler.

Makine aliminda genelde
firmalarimaz siiriiyii takip
ediyor. Siz bu yatirnmi
yaparken neleri dikkate
alarak yaptimiz?
Tiirkiye’de bir anlik furyaya
gore pozisyon alan ve makine
yatirimi yapan ¢ok sayida fir-
ma. Makine yatirimi i¢in uzun
vadeli diistinmek gerekli. Stip-
remi ile inlerlokuyla beraberce
ilerleyebilecegimiz yatirimlar
yapiyoruz. Ulkenin sartlarini
diislinerek bu hayallerimizi
ertelemedik. Sadece piyasada
enerji ve iiretim maliyetleri
her gegen giin yiikseldiginden
dolay1 6rmeciler kendilerini
miigterisine anlatamiyor, kendi
emegini dogru pazarlayamiyor.
Boyacilar ve kumasegilar birlik
i¢inde hareket ederken, 6rme-
ciler fason fiyatlarini hala geri
cekiyor. Burada ORSAD’1in
olumlu ¢aligmalari var ama
bir sonu¢ yok. Sirtimizda bir
yumurta kefesiyle geziyo-

ruz, giderler fazla diyoruz,
makinemiz ¢aligsin diyoruz;
kumascilar da bu zaafi ¢ok iyi
degerlendiriyor. Son iki ay ige-
risinde elektrige yiizde 40 zam
geldi. Simdi bunu ne sekilde
nereye nasil yansitacaksin?
Nasil dengeyi kuracaksin? Bu
sorularin yanitini vermek ¢ok
zor. Bir igin geregi, maliyeti
neyse bunun {izerine karimizi
da koyarak satabilmeyi gerek-
tirir, ki i stirdiirtilebilir olsun.

Kalifiye eleman sorunuyla
ilgili neler diyeceksiniz?
Egitim sistemindeki sikintilar
sebebiyle sektorde calisacak
insan bulamiyorsun. Gengler

kafelerde garsonluk yapma-

y1 tercih ediyor. Universite
mezunlari da fabrikanin tozunu
yutmak istemiyor. Bugiin
ormede calisan ustalarimiz ¢ok
tatmin edici maaglar aliyorlar.
Ama bu ise heves eden hicbir
gencimiz yok. Bundan dolay1
yabanc1 uyruklu insanlart
istihdam etmek durumunda
kaliyoruz. Bu durum kaliteyi
biraz diisiirse de, bu insanla-

rin Giretime biiyiik katkilari
var. Tiirk bu isi artik yapmak
istemiyor. Tiirkiye i¢in tekstil
altin degerinde ¢iinkii bir {ire-
tim ve bir ihracat s6z konusu.
Bu insana biiyiik bir manevi
mutluluk veriyor. Elimizde
tekstilde ise ¢ok iyi markalar,
kaliteyi yiikseltecek cok iyi bir
makine parkuru da var. Ama
bunu yiikseltecek bir is gliciine
de sahip olmamiz gerekiyor.

ile inlerlokuyla beraberce
ilerleyebilecegimiz yatirnmlar yapiyoruz.
Ulkenin sartlarini dusunerek bu hayallerimizi
ertelemedik. Sadece piyasada enerji ve Uretim
maliyetleri her gegen gun yUkseldiginden dolay!
ormeciler kendilerini musterisine anlatamiyor,
kendi emegini dogru pazarlayamiyor.

Isin bu ayagmimn eksik olmasi
tekstile en biiyiik darbeyi vu-
ruyor. Boyahanesiyle, iplikgi-
siyle, kumasgisiyla, konfeksi-
yoncusuyla tiim tekstil sanayisi
en giizel makine parkurunu
kurmus durumda ama bunlari
bilgiyle ¢alistiracak elemamn
yok. Act bir durum gergekten.
Bu sektorde birileri gelip calis-
miyorsa bu isin yapilmamasi
lazim. Ote yandan bu isin bu
iilkeye bir getirisi var ise de
insanlarimizin bu sektérde ¢a-
ligmaya tesvik edilmesi lazim.
Bu yiizden de bagka iilkelerden
buraya gelenlerin de tekstil
sektoriinii tercih etmelerini
olumlu buluyoruz.

Sizin kendi ihracatiniz var
m?

Su anda kumas iiretiyoruz ve
¢ok sayida ihracat¢i miisteri-
miz var. Parkurumuza katt1g1-
miz yeni makineler sayesinde
ihracat da hedeflerimiz arasin-
da. Ama Tiirkiye’de olusmus
bir piyasamiz da mevcut. Bu
profilin ¢ikarlarina en ufak bir
zarar getirmeden ekstradan
ihracata yonelik tiretimlerin
de antrenmanlarina bagladik.
Bu piyasada iistlendigimiz
misyon, ham kumas satisinda
ihracatc¢iya lojistik bir destek
saglamak. Bundan dolay1 da
¢ok diisiik kar marjlariyla
caligsak da ¢ok ciddi hacimler
yapiyoruz. Uretimi seviyoruz.
Son zamanlarda oniimiizii
tikayan piyasa kosullar1 da
diizeldiginde Allah’1n izniyle
biz hedeflerimiz daha hizli
ulasacagiz.

Ormeyi ¢ocuklarinmiza
birakacak bir meslek
olarak goriiyor musunuz?
20 yildir bu isin i¢indeyiz. Bu
ige girdigimiz giinlerde bile,
yani 20 y1l dncesinde de teks-
tilin bittigi bize sdyleniyordu.
Su anda lise egitimini bitirecek
bir oglum var, onun da dil
ogrenerek firmamizi ihracata
tagimasini arzu ediyorum.
Tiirkiye tekstilde hep evrilmis,
hep var olmus. Bundan sonra
da boyle olacak. Tiirkiye nin
gerek lojistik konumuyla, ge-
rek bu meslekteki tecriibesiyle,
gerekse hizli tiretim kabili-
yetiyle tekstili daha ¢ok uzun
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Vefa interlok Orme’nin Sahibi Kamuran Demir bir Srmeciyi var eden kisilerin sektordeki deneyimli ustalar oldugunu

vurgulayarak, sektoérun bu emekgilere ¢ok seyler borglu oldugunun altini giziyor.

yillar yapacagina inananlarda-
nim. Bu yiizden torunlarimin
dahi yapmasini arzu ettigim
bir is. Belli sikintilar1 olsa da,
bereketli bir is. Otomotiv ve
ingaatla da ugrasan bir firma
olmamiza ragmen, tekstil aile-
mizin gdzbebegidir.

Oniimiizdeki donem
hedefleriniz neler?

Orme disinda tekstilde daha
farkl1 sektorlere gegis yapmak
istemiyoruz. Ormede derin-
lesmek istiyoruz. Hizli ve

suni biiylime gergeklestiren
firmalar en ufak bir krizde yal-
paliyorlar. Biz daha garantici
bir firmayiz. Tekstilde kendi
dalimizin digina ¢ikmadan,

iyi bildigimiz isi gelistirmek
istiyoruz. Piyasada kumas de-
nildiginde Vefa Interlok’un ilk
akla gelen firmalardan birisi
olmasini istiyoruz. Siiprem ve
iki iplikteki ¢ok yogun hacimli
tiretimimizi; interlok ve ¢ift
plaka grubuyla desteklemek
ve sonrasinda isimizi bir adim
daha 6teye gotiirerek daha 6zel
jakarlt mallarin da iretimini
yapmay1 hedefliyoruz. Kurum-
sal yonlerimizi gelistirmeye
caligirken da Anadolu esnaf-

ligindan ve kiiltiirinden 6diin
vermeden bunu gergeklestiri-
yoruz. Anadolu’da biiytik bir
esnaf kiltiirti var. Cocuklarimi-
z1 da bu kiiltiirle bitytitiiyoruz.
Bir insan bir isi iyi yaptiginda
hem ailesine, hem de tilkesine
katki saglayabiliyor.

Anadolu esnaflig1 terimini
biraz acar misiniz?
Insanlarimiz birbirinden koptu.
Zengin ve yoksul kutuplasti.
Zenginle fakir yasadiklar
yerleri birbirinden ayirdi. Bir
smiflagma ve kutuplasma
yasandi. Sosyal adalet ortadan
kalkti. Bunlarin olmamasi
lazim. Makas ¢ok acildi.
Anadolu kiiltiiriinii kaybetme-

den galisan is adamlar1 kendi
insanindan ¢ok uzaklagsmiyor.
Zenginlestiginde kendi kiiltii-
riine diigmanlagan insanlarla
karsilasiyoruz. Bu hassasiyet-
lere dikkat eden bir aileyiz.
Birbirimize bagl bir aileyiz.
Bes kardes uyum igerisinde
caligiriz. Sorun yaganmama-
st i¢in herkesin fedakarlik
yapmasi lazim. Birbirimize
saygilt oldugumuz siirece bu
yasanmaz. Hangimiz hangi
isi daha iyi beceriyorsa onun
yapmasi lazim. Ama is disinda
da beraberce goriisiiyoruz.
Tiirkiye’de tek basina hicbir
sey yapilmiyor. Ailecek el ele

vererek caligiyor ve {iretiyoruz.

Babamiz halen daha sabah

<1601 ¢=11 ve iki iplikteki gok yogun hacimli
Uretimimizi; interlok ve gift plaka grubuyla
desteklemek ve sonrasinda isimizi bir adim
daha 6teye goturerek daha ézel jakarl mallarin
da Uretimini yapmayi hedefliyoruz. Kurumsal
yonlerimizi gelistirmeye ¢alisirken da Anadolu
esnafligindan ve kiltironden 6din vermeden

bunu gergeklestiriyoruz.

herkesten once kalkar. Hali
hazirda yiiriiyen islerimizi
gezer, denetler. Biz igimize
ondan ge¢ geldigimizde utang
duyar, mahcup oluruz. Bu da
bizleri her daim ¢aligmaya ve
iiretmeye motive ediyor.

Bir sanayici olarak en cok
giiciiniize giden, sizi iizen
sey ne?

Devletin hazinesi kotiiye
kullanildiginda ¢ok zoruma
gidiyor. Yeni is kuranlarin 6nii-
nii agilmasi gerekiyor. Devle-
timizin buna destek vermesi
gerekiyor. Bu iilkede her kim
is yapiyorsa, Devlet onun bir
ortagidir. Bugiine kadar ¢ok
biiyiik vergiler 6demis, ddiiller
kazanmuis bir tekstilcinin gok
zor durumlara diigebildigini
gorebiliyorsunuz. Bu adamin
verdigi vergilerin ve devletine
sagladigi katkilarin; bu adam
magdur oldugunda ona higbir
getirisi olmuyor. Bu adam bat-
tiginda sahip ¢ikilmasi lazim.
Varken ortaklik iyi gidiyor,
yokken seni tanimiyor gibi bir
durum olusuyor. Bu iilkede her
kim bir {iretim yapmaya ¢ali-
styorsa bu insana da gergekten
sayg1 duyuyorum ¢iinkii bu
isler hic de kolay isler degil.
Diger yandan da iiretime higbir
katkis1 olmamasina ragmen
sanayiciye 6fke duyan bir
kesim var. Ulkede biiyiimiis,
marka olmus kurumlara sahip
cikilmasi gerekiyor. Oyle
kolay kolay marka olunmuyor.
Genciyle, yaslisiyla herkesin,
hepimizin iiretmesi gerekiyor.
Yoksa ilerlememiz miimkiin
olmayacak.

Sizin son olarak
vurgulamak istedikleriniz
neler?

Giinii birlik diisiincelerden
herkesin styrilmasini istiyo-
rum. Tiirkiye diinya tekstilinde
cok stratejik bir yere sahip.
Herkesin bunun farkinda
olmasini istiyorum. Devletin
ve milletin de bu sektore sahip
cikmasi gerekiyor. Hep en
iyisini yapmaya calisiyoruz.
Uretimimize, isimize ve calis-
mamiza bakiyoruz. Siyasete
¢ok bulagmadan, elimizden ge-
lenin en iyisini yapmak ve hi¢
durmadan iiretmek istiyoruz.
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SiM iPLIK’IN SAHIPLERI MURAT - ARIF SABUNCU :

‘TICARET GUNUMUZDE
COK KIRLI YAPILIYOR/

Sim Iplik’in faaliyet-
leri, tekstilde ikinci
kusaga ulagmis ve
meslegi ve ¢alisma
ahlakini1 Sultanhamam’da
babalarindan 6grenmis iki
kardes tarafindan ytriitiiliiyor:
Murat ve Arif Sabuncu. Her iki
kardes de miihendislik okumus,
diinyay1 gezmis gormiis ve
gece caligmanin ne oldugunu
bilmeyen iki esnaf cocugu
olarak, bir giin sanayici olmaya
karar vermisler ve 6rme isine
girmisler. O giinden bu yana
da beraberce iiretim yapiyor-
lar. Kiiglik 6lgekli bir 6rme
sanayicisinin géziinden 6rme
sanayisini dinlemek isteyenler
Murat ve Arif Sabuncu kardes-
lere kulak verebilirler.

Oncelikle gegmisten
bugiine firmanizin
gelisiminden bahseder
misiniz?

Arif Sabuncu: Sirketimiz
1994 yilinda kuruldu. Oncesin-
de babamiz aslinda iplik¢i. O
yillarda Altinyildiz’in Tiirkiye
bayisiydik. Altinyildiz tiftik
isini birakinca biz de 6rme sek-
toriine gegmeye karar verdik.
Aslinda babamin bir arkadagt
Orme sanayisine gegcmemize
sebep oldu diyebiliriz. Giiney
Orme, ‘Biz iki tane makine
aliyoruz, isterseniz size de ala-
lim dedi. Bosta bir diikkkanimiz
vard1 ve bu ige girmeye karar
verdik.

Murat Sabuncu: Ba-

bam 1976°da Sim Ticaret’i
Sultanhamam’da 12 metrekare-
lik bir diikkkanda kurmus. Sim
satmis, polyester iplik satmus,
sonra da Altinyildiz’1n tiftik
Tiirkiye bayiligini alip biiyii-

Mayer marka dokuz adet 6rgu makinesiyle sektdre hizmet veren
Murat ve Arif Sabuncu kardesler, Sultanhamam ginlerinden bu yana
ticaretin oldukga kirlendigine vurgu yaparak, ‘Ucuz fason dénemi artik
sUrdurulebilir olmaktan gikti, bu maliyetlerle gegen yilin fiyatlariyla
Uretimi sOrdUrmek herkes i¢in intihar olur’ diye konustu.

meye baslamis. Altinyildiz’da
taglar yerinde oynayinca da
tiftik isinden ¢ikmis. Orme
isine girmeden dnce gece ¢a-
lismak nedir bilmezdik, imalat
nedir bilmezdik. Sonucta
al-sat¢tydik. Sultanhamam’da
esnaf iken, bir giinde iiretici
haline geldik. 98’deki devalii-
asyonda ve 2001°deki krizde
bayagi sallandiysak da ayakta
kalabilmeyi bagardik. Imalat

zor bir ig gergekten. Ben bir
donem profesyonel olarak
da caligtim. Bir Amerikan
firmasinin Tiirkiye temsil-
ciligini yaptim. O yillarda
siparisleri Tiirkiye’de ya-
pabilmem miimkiin degildi.
Biz de Tiirkmenistan ya da
Ozbekistan’a yaptirryorduk.
Diinyay1 gormek gercekten
o6nemli bir sey ve drme igine

de ben o donemlerde kafay1
taktim. Hala 6rmede ¢ok iyi
bir gelisim saglayamadigimizi
diistiniiyorum, gidecek ¢ok yo-
lumuz var daha. Cin’den sonra
diinyada en ¢ok 6rme makinesi
Tiirkiye’de olmasina ragmen
bir tiirlii gelisemiyoruz.

Ne tip makinelerle, ne tip
kumagslar iiretiyorsunuz?
Murat Sabuncu: Dokuz
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adet Mayer makine ile hizmet
veriyoruz. Iki siiprem, iki
ribana, iki interlok ve daha
yeni aldigimiz ii¢ adet ti¢ iplik
makinemiz var. Biz de siirii
mantigina uyarak tg¢ iplik yati-
rimi1 yaptik. Cok dogru yaptik
mi tam emin degilim, ama tiim
piyasada {i¢ iplik makineleri-
ne biiytik bir ragbet var. Biz
de miisterilerimizi memnun
etmek i¢in aldik. Dokuz maki-
neye ulasgtik. Gegen sene ¢ok
bereketliydi ama bu y1l hi¢ de
iyi ¢alismadi ii¢ iplikler. Maa-
lesef Avrupa bizi neye yonel-
tirse, biz de gidip o makineden
aliyoruz. Amerika’nin Cin’e
vergi uygulamasi onlarin ma-
liyetlerini artirtyor. Cin, artik
merdiven altindan ¢ikt1. Artik
bizden daha pahalilar. Adam-
larin ortalama bir tesisinde 2
bin makinesi var. Bizim gibi
9-10 makineyle is yapanlar,
kdy ve kasabalarda yasiyor.
Arif Sabuncu: Sonug olarak
Mayer’de Almanya’da 10 bin
niifuslu bir kasabada tiretim
yaparak tiim diinyaya satiyor.
Murat Sabuncu: Yanlig
giden ¢ok sey var. Kumasg sat-
mamiz engelleniyor. Ipligin,
boyanin bir maliyeti var. Biz
ormeciler konfeksiyonculara
direkt mal satamiyoruz, arada
kumasgilar var. Kumasgi-

lar ¢ok giizel fiyat kiriyor.
Ellerindeki mali satamadiklari
taktirde, en ufak bir seyde
reklamasyon verebiliyor. Biz
ormeciler buna direnemiyoruz
ve bel altindan yumruk yiyo-
ruz. Ben de, kardesim de hem
alayli, hem mektepliyiz. Iki-
miz de miithendisiz. Ama biz
bir yandan okula giderken bir
yandan da babamizin yaninda
pisiyorduk. Bizdeki is ahlaki
¢ok daha farkliydi o giinlerde.
Kumasgilar imalat¢1 olmadi-
g1 i¢in bir sekilde ters gelen
tepkiyi savusturmak zorunda.
Bunun etik olup olmadigina
hi¢ bakmryorlar ve karsi tara-
fin caninin yanip yanmadig1y-
la hig ilgilenmiyorlar. Sadece
sattig1 mala, yaptiklar ticarete
bakiyorlar.

Arif Sabuncu: Eger babamin
is yaptig1 yillardaki ¢aligma
bicimine ticaret diyor isek,
bugiin yaptigimiz sey kesin-
likle ticaret degil. Problem de

bundan kaynaklaniyor.
Murat Sabuncu: Biz
konfeksiyona mal satarken
mal bedeli 20 TL ise kumasc1
bunu 19 TL’ye verebilir. Ama
biz kiiciik 6l¢ekli firmalar
oldugumuz i¢in fiyat kira-
miyoruz. Zaten kumascilar
da bizim fiyat kirdigimizi
gordiigii anda, konfeksiyon-
cunun bizden mal almasinin
oniine gegiyor. Konfeksiyoncu

da 1 TL’lik avantaji goriince
sesini ¢ikarmiyor. Ormecilerin
kafasinin kalkmasini istemi-
yorlar, kalkanin da kafasina
vuruyorlar. Aslina bakarsaniz
bizim bir kumas¢idan ¢ok
daha iyi fiyat vermemiz lazim,
sonugta biz iiretiyoruz. Bera-
berlik olmadigi i¢in 6rmeciler
¢ok rahat fiyat kirabiliyor.
Hatta bazi durumlarda fiyatlari
kumascilar degil de 6rmecile-

<ol Gl e I igne, fiyatlarn yozde 50 artti,

2800’e aldigim yag varili 4400 TL oldu, elektrige
yuzde 50 zam geldi. Bunlarla bas edebilmemiz
icin bizim de zam yapmamiz lazim. Elbette biz de
makinemizin yatmasini istemiyoruz, leasingle
odemeleri var, donmesi sart. Ama bu sarmalin
icerisine firmamiza sokar ve zararina Uretim

yaparsak batariz.

rin bizzat kendilerinin kirdi-
gin1 bile sdyleyebilirim. ‘Sen
ondan 1,5 TL’ye aliyorsun, gel
ben sana 1 TL’den vereyim’
diyenlerin sayis1 o kadar ¢cok
ki! Kimin ne yaptigini hepimiz
biliyoruz. Ormecilerimiz i¢in
makinelerimiz yeter ki don-
siin. Oysa caligarak batacaklar.
Igne, fiyatlar yiizde 50 artti,
2800’e aldigim yag varili 4400
TL oldu, elektrige yiizde 50
zam geldi. Bunlarla bas ede-
bilmemiz i¢in bizim de zam
yapmamiz lazim. Gegen giin
20 ton ti¢ iplik siparisi geldi.
Gecen y1l bunu 1,4 TL’den
yapiyordum; adam bana 1 TL
teklif etti. Makinam yatsin,
caligmayayim daha iyi. Hem
elemanimi yoracagim, hem
elektrik, yag, igne harcayaca-
gim; hem de zarar edecegim.
Elbette ben de makinemin yat-
masint istemiyorum, leasingle
O0demeleri var, donmesi sart.
Ama bu sarmalin i¢erisine
firmamizi sokarsam; ¢alisarak
batarim. Malimiz1 konfeksi-
yonculara satmaya galisiyoruz,
¢linkii onlar bizi ¢ok ezmiyor,
kumasgilar eziyor. Bizim aym
zamanda aylik 25 ton kumasg
satisimiz vardi, bir olay iize-
rine gecen y1l bunu iptal ettik.
Bizim ham satis yaptigimiz
firma; boya hatasini bize fatu-
ra etmeye kalkisti. Mali aldim,
kenara koydum ve bu isten ta-
mamen ¢iktim. Ciinkii is artik
ahlaksizlik boyutuna varmaya
basladi. Bana ait olmayan bir
zarari gekmek ¢ok {iziiciiydii.
Boyahanelerin hepsi de ortak
hareket ediyor. Birbirlerinin
miisterilerine saldirmiyorlar.
Ama biz 6érmeciler bunu basa-
ramiyoruz.

Tekstilin Tiirkiye’de
krizsiz bir donemi

yok. Ama her daim
lokomotif sektor olmus.
Siz gelecegi nasil
goriiyorsunuz?

Murat Sabuncu: Agikgast
gormiiyorum. Yurtdiginda
sansimiz1 deneyebiliriz.
Cin’le rekabet edebilen
belki de tek iilkeyiz tekstil-
de. Tiirkiye her daim ihracat
fazlasini giyen bir iilke olmus,
o yiizden de kendi marka-
sin1 yaratamiyor. Inanilmaz
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Murat ve Arif Sabuncu
kardesler sektorde kalifiye

eleman sorununun had safhada
oldugunu belirterek, Suriyeli

isciler olmasa tekstil sektoronun
durma noktasina gelebilecegine
vurgu yapiyorlar.

bir ihracat var. Gelecekte
belki burada iiretip Avrupa’da
satacagimiz bir magazacilik
sistemine gecebiliriz.

Eleman ihtiyacimizi
karsilayabiliyor
musunuz? )

Murat Sabuncu: Inanilmaz
bir sikintimiz var. Meslek
okullar1 cazibesini kaybetti.
Herkez AVM’de ¢alismak
istiyor. Higbir iiniversite veya
lise mezunu makinenin bagina
gecmek istemiyor, masa basi
ig istiyor. Bu kadar tiniversite
mezununu bu iilke kaldira-
maz. Benim telefonumdan
daha iyi telefonu olan bir siirii
calisanim var. Hayat1 borg-
lanarak yasiyoruz, sonra da
6deyemiyoruz.

Suriyelilerin tekstilde
calismasi1 hakkinda ne
diyorsunuz?

Murat Sabuncu: Onlar
olmasa tekstil sektorii durur.
Su anda Hiikiimetin yaptigi
olumlu hareketlerden birsi
olarak degerlendiriyorum.
Bizim elemanlarimiz giivenlik
gorevlisi oldu, burayi terk etti.
Silah takmadig siirece herkes
glivenlik gorevlisi olabiliyor.
Bu olay da ,Tiirkiye’de son

10 yilda gelisti, AVM’lerin
acilmasiyla. Meslek liselerin-
de alttan yetisen elemanimiz

da yok. Bizim yetistirdigimiz
elemanlar ya kendi islerini
agtyor, ya baska yere transfer
oluyor ya da tekstili birakarak
bekgi olmayi tercih ediyor.
Bizler de ¢ok kazanmadigi-
miz i¢gin ¢ok da veremiyoruz.
Dovizde yiizde 70 devaliias-
yon oldu, ama gectim zam
yapmays1, hala benden indirim
istiyor miisteriler.

Nasil vadelerle
calisiyorsunuz?

Murat Sabuncu: Artik vade
bitti. Miisteri ne derse kabul
etmek durumundayiz. Fatura
tarihinden itibaren 60 giinde
parani &derim diyor, biz de
basimizi salltyoruz.

Arif Sabuncu: Ornegin fir-
manin fason takipgisiyle anla-
styoruz ama firmanin 6deme-
siyle tamamuyla farkli kisiler
ilgileniyor. Siparisi verenle
muhasebe departmaninin vaat
ettigi tarih birbirinden ¢ok
farkli olabiliyor. Elbette bizim
aleyhimize olarak. Patron bir
yere gitti diyorlar, uzun lafin
kisast hi¢bir 6demeyi bize
taahhiit ettikleri tarihte yap-
miyorlar. Vadeler genelde 60
ila 90 giin arasinda. Tabi Zey-
tinburnu ¢alismazsa. Gegen
yil piyasada 13 aylik ¢ek bile
gordiim. Igneyi bile en fazla
28 giin vadeyle aliyoruz diger
taraftan. Geri kalan her seyi
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de nakit 6diiyoruz. Gergekten
iizlicti. Glibreyi bile ithal edi-
yoruz. Her seyi disaridan alip,
iizerine iscilik koyup satmayi,
sanayicilik diye diisiiniiyoruz.
Aslinda is¢iyiz. Devlet de
bekledigimiz destegi vermi-
yor. Biz kiiciiciik isletmeler
bu devlerle tek bagimiza nasil
bas edebiliriz?

Ormecilerin iizerindeki
baskilar cercevesinde
ORSAD’dan beklentiniz
neler?

Arif Sabuncu: ORSAD’dan
da ¢ok fazla bir sey bekleme-
mek lazim. Piyasada ¢ok fazla
sayida merdiven alti, ORSAD
ile hi¢bir alakasi olmayan
firma da var. ORSAD her ne
kadar belirleyici olsa da tiim
piyasay1 etkileyemez.

Murat Sabuncu: Ticarette
satarken degil, alirken kaza-
nirsin. Bizim hammaddeyi
alirken kazanmamiz lazim,
bizim is¢ilikte kazanmamiz
lazzim. ORSAD kimseye
fason fiyatinda bir yaptirimda
bulunamaz, sadece tavsiye-
de bulunabilir. Ama bizim
ORSAD’a iiye olmak igin ya-
risa girmemiz lazim. ORSAD
800 tane iiyesi adina ham-
madde pazarligina oturabilir.
Yurtdisinda bunlarin birgok
ornegi var. Bir yag firmasi
kuracak, ya da bir yag fir-

masiyla ortakliga gidecek ve
ORSAD iiyesine dzel olarak
yagi1 yiizde 10 ucuza alacak.
‘Benim iiyem isen yag yiizde
10 daha ucuza alirsin’ diye-
cek. Herkes kazanacak. Bu
gerceklesse herkes ORSAD’a
iiye olmak icin siraya girer.
Ignede de bu yapilabilir.
ORSAD’daki belki de en
kii¢iik firma benim, sadece 9
makinem var. 50-60 makineli
iiyeler var. Satin aldiklart
yagin, ignenin haddi hesab1
yok. Alirken kazanmamiz
gerek. Yurtdiginda serbest
bolgeler var. Ama biz 6rme-
ciler, Tiirkiye’nin tekstildeki
en biiyiik meslek kolu olarak
bunu yapamiyor, bir bdlgede
toplanamiyoruz. Ornegin bo-
yahaneler bunu yapti. Yillar
once Sultanhamam’dayken
Devlet bize ‘Burasi bosala-
cak, herkes Tekstilkent’e gi-
decek’ dedi. Biz piliy1 pirtiy1
topladik 1995°te Tekstilkent’e
gittik ama pesimizden bir
kisi bile gelmedi. Herkes
Sultanhamam’da kaldi.

Siirti mantigina uymadik

ve agikta kaldik. Devleti
dinledik ve magdur olduk.
Sultanhamam’da alim satim
hala tam hiziyla siiriiyor.
Vatandas Bursa’dan otobiisle
geliyor, ilk gittigi yer hala
Sultanhamam. Devlet bile
bunu ¢6zememis, bu yiizden
belki ORSAD’a fazla yiikle-
niyorum ama ORSAD keske
bir kooperatif¢i mantigiyla
hareket ederek tiim 6rmecileri
ayn1 yerde toplamay1 basara-
bilse. Gergekten sektore en
biiyiik hizmetini vermis olur.
Arnavutkoy tarafinda kupon
araziler var. 200 drmeci bir
araya gelerek bunlari1 ¢ok
rahat alabiliriz ama birilerinin
bizlere 6n ayak olmasi lazim.
Arif Sabuncu: Mesela 200
firma birlestiginde; ¢ekilecek
olan krediler de ¢ok daha
cazip hale gelebilir. Ya da
ORSAD’1n girisimiyle belki
de Eximbank’tan bir kredi
cekerek boylesi bir girisimde
bulunabiliriz. O zaman herkes
ORSAD’a iiye olmak igin ya-
risir hale gelebilir. ORSAD’1n
elinde albeni yaratmak igin ¢ok
imkan var. Vakit ayirip dinledi-
giniz icin tesekkiirler.
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IHRACAT

_CINLI E-TUKETICILERE
NASIL ULA

Torkiye'de e-ihracata yonelen firma sayisi hizl bir sekilde artiyor. Bu firmalar igin Cin dnemli bir
pazar olarak éne ¢ikiyor. CONkU alim gucU yuksek 350 milyon kiginin bulundugu Ulkenin 2020
yilinda donyanin en boyUk sinir 6tesi B2C pazari olmasi bekleniyor.

Internet altyapismin
gelismesi ile birlikte

2 lojistik sektoriinde
yasanan hizli degisimin sonucu
olarak Once e-ticaret, son
donemde ise sinir Stesi e-ticaret
yadadiger adiyla “e-ihracat”
giderek hayatimizda daha fazla
yer tutmaya baslad.
E-ihracat, yeni pazarlara
ulagmanin kaginilmaz oldugu
giiniimiizde miisteri potan-
siyelini artirmak isteyen her
firma i¢in alternatiften 6te bir
zorunluluk haline geldi. Bugiin
Avrupali KOBI’lerin yiizde
14,51 e-ticaret, Bu KOBI’lerin
de yaklasik yarist ise yurt digina

sat1§ yani e-ihracat yapiyor.
Tiirkiye’de e-ihracat yapan
firma say1s1 heniiz az olsa da bu
yonde ¢ok Snemli bir istek var ve
e-ihracata yonelen firma sayisi
¢ok hizli bir sekilde artiyor. 2018
yilinda e-ihracata baglayan firma
sayis1, 2017 sonuna gore ylizde
40 artt1. 2018 sonunda e-ihracat
cirosunun gegen yilakiyasla
yiizde 150°den fazla artmasi
bekleniyor.

Ancak asil patlama, diinyanin en
biiyiikleri arasinda yerini almaya
hazirlanan Ugiincii Havalimani-
nin devreye girmesiyle yagana-
cak ¢linkdi e-ihracatin olmazsa
olmazi ¢ok iyi bir lojistik deste-

gi. E-ihracat Eylem Plani’nda
dabelirtildigi gibi basta Ugiincii
Havalimani olmak {izere belirle-
nen bolgelerin “bolgesel lojistik
merkezleri” haline getirilmesiy-
le e-ihracat yapan sirketlerimiz
genis bir bolgeye diisiik maliyet
ve yiiksek bir hizla erigim olana-
gma kavusacaklar.

Diinyanin en biiyiik
e-ihracat pazan

Ancak e-ihracati¢in sadece
bilisim ve lojistik altyapinizin
hazir olmast tabi ki yeterli degil.
Rekabetin daginik ve yogun ya-
sandig1 bu sektorde one gegmek
i¢in dncelikle en dogru hedef

pazar1 segmek ve hedef pazariniz
hakkinda yeterli bilgiye sahip
olmak gerekiyor.

Bugiin diinyanin en biiyiik ve

en hizli bityiliyen e-ticaret pazart
olan Cin Halk Cumhuriyeti’nde
sinir otesi e-ticaret ile tirlin satin
alan tiiketicilerin oran12015
yilinda ylizde 34 iken 2017°de
yiizde 67’ye ulagmig durumda.
Cin’in 2020 y1lina kadar diin-
yadaki en bilyiik sinir 6tesi B2C
pazar1 olmasi bekleniyor.

Cin ozellikle liikks segmentte
iiretim yapan tireticiler i¢in avan-
tajl1 bir pazar olara 6ne ¢ikiyor.
Bir buguk milyar niifuslu Cin’de
kaliteli iirtinlere para harcamak

CIN’IN ONDE GELEN B2C PLATFORMLARI

% - 0
TMALL
Tmall, Cin‘de operasyonu olmayan

M
JD.COM
JD Wordwide
JD.com’un guglU ydnlerinden biri,

Sl
amazoncn

Amazon China
Amazon, perakende satiglarda yuzde

®

2 ] 0

Kaola.com
Kaola, Saticilarin Oronlerini birgok

cevrimigi forum, portal ve pazarlama
kanalinda sergilemelerini saglayan
Kaola U¢ is modeli sunuyor: Toptan
satis, gevrimici pazar yeri veya
saticinin web sitesiyle entegrasyon.

3 pazar payina sahip. Gin'de dzellikle
otantik ithal Urunler alaninda gugli
bir Une sahip olan Amazon.cn fiyat
duyarh mUsterilerden ¢ok satin alma
gUcU yUksek kesime hitap ediyor.

Cin’in bUyUk sosyal medya platformu
WeChat’a bagl olmasi. JD.com’daki
UrUnlere WeChat iginden erisilebiliyor.
WeChat Uzerinden yapilan e-ticaretin
yUzde 32’sini JD.com olusturuyor.

uluslararasi markalarin Cinli
tuketicilere ulagsmasini saglyor.
Pazar, her magaza igin bir alt alan
saglarken Alipay’e ve Alibaba’nin
teslimat araglarina yénlendiriyor.
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isteyen 350 milyon orta gelir dii-
zeyinde insan bulunuyor. Kalite-
1i, liks markalara para harcamak
isteyen bu kesim; tekstil ve deri
gibi iddiali oldugumuz katego-
rilerde e-ihracat i¢in 6nemli bir
potansiyel olusturuyor. Peki bu
pazara girebilmek i¢in nelere
dikkat etmek gerekiyor?

Cin pazarina erisimenin
yollar

Sinir Gtesi e-ticaret, Cin online
tiiketici pazarma dogrudan ve
uygun maliyetli erismek igin
yeni bir yol sunuyor. Sinir 6tesi
e-ticaret lizerinden ihracat yapan
bir satici, geleneksel siiregleri
kullanarak yapilan ihracata
kiyasla, lojistik ve finansal
maliyetlerde yiizde 30’a varan
bir tasarruf saglarken iirtiniinii
de denetimler dahil olmak iizere
cok daha kisa siirede gondere-
biliyor.

Bu pazarda basartya ulagmak
icin bir sirketin cok esnek bir
yapida olmasi ve siirekli degigen
e-ticaret diizenlemeleri ve trend-
lerini takip ederek kendisini
yenilemesi, bunun yani sira
stratejisini Cin pazarinin yerel
aligkanliklarina uyarlamasin
gerekiyor. Genel olarak Cin’de is
yapma bigimleri heniiz tamamen
kurumsal zeminde ilerlemedigi
i¢in ig yaparken kisisel iligkiler
on plana ¢ikiyor. Bunedenle
“networking” pazara giris ve tu-
tunma i¢in biiyiik onem tastyor.
Dikkat edilmesi gereken bir
baska husus da kurallar ¢ok iyi
tanimlanmadig1 ya da iyi anlagil-
madig1igin, yabanci bir isletme,
genellikle gri bir bolgede calis-
t1g1 hissine sahip olabiliyor. Bu
asamada yerel kiiltiirii ve pazarin
karmagikligini anlayan yerel bir
ortagin iligkilerin kurulmasinda
devreye girmesi isleri kolaylas-
tirtyor. Yerel ortak ayni zamanda
bazi pazaryerlerine giriste de
anahtar gérevi listlenebiliyor.
Ornegin, yerel bir pazaryeri olan

Yangmatou

Yangmatou, bebekirinleri,
kozmetik, giysi, ayakkabi

ve ¢antalara odaklaniyor.
Yangmatou’nun is modeli, UrOnleri
dogrudan tedarik etmeye ve satin
almaya dayaniyor.

Taobao.com’a ve sosyal medya
sitesi WeChat’e liyelik i¢in Cin
vatandasi olma sarti arantyor.
Bu gibi durumlarda, yabanct
sirket Cinli bir ¢aligan istthdam
edebilecegi gibi servis saglayici-
stsirket ile de anlagabilir.

Tanitim ve gonderide
bunlara dikkat

Cinli tiiketiciler ayrintilara odak-
lanmay1 sever. Bunedenle satici
iirtiniin gorseli konusunda ¢ok
titiz davranmals, lirliniin detay
fotograflarina yer vermelidir. Bir
iirtin i¢in 6-20 arasinda fotograf
yayinlamaya hazir olun. Cin’e
yonelik internet sitelerinde diger
iilkelere nazaran yiizde 70 daha
fazla fotograf yer almaktadir.
Uriin bilgisi de ayni sekil-

de 6nemlidir ¢iinkdi iyi bir
Mandarin terciimesinin yeterli
olacagini saniyorsaniz yanilir-
siniz. Cinli tiiketiciler ne kadar
basarili olursa olsun, iyi terciime
edilmis degil, yerel dil ve kiiltiire
hakim biri tarafindan dogrudan
kendileri i¢in yazilmis metin-
lere giivenir. Ornegin giyim ve
ayakkab1 konusunda uluslara-
ras1 dlgiileri saglamak yeterli
degildir, miimkiin olan en kiigtik
numaralara yer verdiginizden
emin olmaniz gerekir. Cin kiilti-
riinde aile hala 6nemli bir yer tut-
tugundan biiyiik anne ve babalar
dahil tiim aileyi kapsayacak
sekilde bir bilgilendirme kiiltiiri
oziimsediginiz konusunda iyi bir
isaret olacaktir. Ayrica iiriin bil-
gisi yazarken miimkiin olan her
tiirlii faydasindan bahsedin ve bu
iirtiniin neden gerekli oldugunu
vurgulamaktan ¢ekinmeyin.
Cin’de aligveris kiiltiirii, ¢esitli
promosyon ve hediyelere gok
fazla yer verdiginden bu konuda

E-ihracatta basarinin yollar

INTERNET SITESi  GDEME YONTEMi LOJiSTiK DESTEGi
Yabanci dilde site Guvenli ddeme altyapisi | Cokuluslu kargo hizmeti
Yabanci dilde SEO Yabanci Kredi karti GUmrik mevzuati

Musteri hizmetleri

Kuresel Odeme sistemi

Ulke igi kargo hizmeti

Sik Sorulan Sorular

Yabanci Vergi sistemi

Yurt disi iade imkani

yiiksek bir beklenti olusmustur.
Miimkiin oldugunca hediye
sunmak ve kampanyalar dii-
zenlemek pazara giriste bagari
i¢in dnemli bir anahtar haline
gelebilir. Uriiniin paketlenme-
sine gosterdiginiz 6zen de Cinli
etiiketici i¢in dnemli olabilir.
Kaliteli iirtinlerle yapilmis gekici
ve 6zenli bir paket, icindeki iirii-
niin kalite algisini da dogrudan
etkileyecektir. Ozellikle “agir”
paketlerin bir “kalite belgesi”
gibi degerlendirilmesine sasir-
mayin.

1100 iiriin beyaz listede
Pazar yerleri veya ¢cevrimici
dagiticilarla iletisim kurduktan
sonra, bir saticinin sirketini ve

A1 =0 8 2018 yilinda e-ihracata baglayan
firma sayisi, 2017 sonuna gore yuzde 40 arttl.”

xEU.CGn'_Ii "

Xiu

Xiu.com, konfeksiyon, aksesuar ve
mucevher dahil olmak Uzere Ust gelir
gruplarina hitap ediyor. Xiu.com, ken-
dilerine diger platformlarda satmama
konusunda taahhUt veren markalarin
pazarlama bitgesini Ustleniyor.

i
ninn
SHAMGRPIN.COM

Shangpin

Shangpin, Xiu.com’un rakibi ve Gin‘in
6nde gelen orta ve Ust duzey moda ve
I0ks gevrimigi platformlarindan biri.
1.400’den fazla markanin Urunlerine
yer veren Shangpin, Bati markalari igin
bir drop-ship modeli sunuyor.

tirlinlerini Cin piyasasina uyar-
lamasi gerekiyor. Cin giimriik
otoritelerine ulasmadan 6nce,
e-ihracatcilarin mense sertifika-
lar1, giimriik beyannameleri, sa-
tig sozlesmeleri, kongimentolar,
faturalar ve paketleme listelerini
hazirlamalar1 bekleniyor. Ithalat
izinleri ve sertifikalar genellikle
Cin Halk Cumhuriyeti Kalite
Denetimi ve Karantina Genel
Midiirligii (AQSIQ) tarafindan
saglaniyor.

E-ihracatg, her siparis tiirii

icin eniyi génderim ve teslimat
tiirtinii belirlemek durumunda.
Eger miisteri kimlik bilgilerini
paylasmaya istekli ise, vergiler
ve nakliye masraflarinin uygun
olmasinedeniyle B2C ve giim-
riiklii depo yontemleri en uygun
secenek olarak dne ¢ikiyor. It-
halat sertifikalar1 ve alict kimlik
belgelerinin mevcut olmamast
durumunda, en iyi yontem olarak
posta gonderisi dne ¢ikiyor.

Vipshop

New York Borsasi’nda yer
alan Vip.com Gin‘deki kadin
tUketicilere populer markali
Urunler hakkinda kisa vadeli
teklifler sunan (Flas satig) bir
e-ticaret sitesi.
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KUZEY AMERIKA, TEKSTILINI
NAFTA 2.0 ILE KORUYACAK

Kuzey Amerika Serbest Ticaret Anlasmasi NAFTA’nin yerini alacak olan USMCA anlagsmasinda
mutabakat saglandi. NAFTA 2.0 olarak da anilan yeni anlasma “Made in USA” etiketli tekstil ve
hazir giyim Ur0nlerine avantaj saglayacak.

ABD, Meksika ve Ka-
nada arasinda yiirtirliik-
te olan “Kuzey Amerika
Serbest Ticaret Anlagmasi”nin
(NAFTA) yerini alacak yeni
ticaret anlagsmasinda mutabakat
saglandi. Ekim ay1 baginda Beyaz
Saray’da diizenlenen etkinlikle
mutabakati kamuoyuna duyuran
ABD Bagkani Donald Trump
yeni anlagsmay1 “ABD tarihinin
en 6nemli ticaret anlasmas1”
olarak niteledi. Yeni anlasmanin
tiim taraflar i¢in ¢ok iyi oldugunu
belirten Trump, Meksika Devlet
Baskani Enrique Pena Nieto

ve Kanada Bagbakani1 Justin
Trudeau’ya da gabalari igin te-
sekkdir etti. Trump, USMCA ad1
verilen yeni anlagmanin 6zellikle
Amerikan tarim ve otomotiv
sektorleri igin “biiyiik bir zafer”
anlamina geldigini vurguladi.

En ¢ok otomotiv

sektorii etkilenecek

Yeni anlasmanin, NAFTA’dan 4
temel farki bulunuyor. Bu farklar
arasinda serbest ticaret i¢in en
biiyiik ve olumsuz

etkiyi,

otomobil sektdriine getirilen da-
ha yiiksek vergi standartlarinin
yaratacag belirtiliyor. USMCA
cercevesindeki yeni kurallara
gore, otomobil ticaretinin iiye
iilkeler arasinda “sifir giimriik
vergisi” ile yapilabilmesi igin
parcalarinin en az yiizde 75’inin
Kuzey Amerika kitasinda
iiretilmesi gerekiyor. ABD’nin,
NAFTA’da yiizde 62,5 olan

bu oranin yiikseltilmesini,
Meksika’ya Cin, Japonya ve

Giiney Kore’den gelen otomobil

parcalarini kisitlamak i¢in

istedigi biliniyor. Sifir glimriik
vergisine iligkin yeni diizenleme,
ayrica otomobil parcalarinin
yiizde 40 ila 45’inin saatte en az
16 dolar iicret ddenen iscilerce
yapilmasini sart kosuyor. Bu iki
kuralin, sadece Meksika’nin oto-
motiv sektdriine zarar vermekle
kalmay1p tiim kitada otomobil
fiyatlarini yiikseltmesi bekleni-
yor. Fiyatlardaki artigin ise talebi
diisiirmek suretiyle otomotiv
sektoriiniin aleyhine isleyecegi
belirtiliyor.

Ote yandan, anlasma, ABD’nin

= |

ithal otomobillere ek vergi
getirme ihtimaline kars1 bir
hiikiim igeriyor. S6z konusu
hiikiim, Kanada ve Meksika’nin
her birinin ABD’ye y1lda 2,6
milyon adet otomobili, olas1
vergilerden muafsekilde ihrag
etmesini saglayacak. Ulusla-
raras1 Motorlu Tasit Ureticileri
Orgiitii’niin verilerine gore,
2017 yilindaABD 11 milyon
190 bin motorlu arag tiretirken,
Meksika’nin arag tiretimi 4 mil-
yon 68 milyon ve Kanada’nin
ise 2 milyon 200 bin oldu.

Tekstil ve hazir giyim icin
ozel boliim
Yeni anlagsma, Kuzey Amerika
iilkeleri arasindaki tekstil tica-
retine yonelik 6nemli degisik-
likleri de beraberinde getiriyor.
Anlagmanin 6ziinde “Kuzey
Amerika iilkelerinde tiretilmis
tekstil iirtinlerinin kullanimin
artirmak” yer aliyor. En temel
degisiklik otomotiv sektoriinde
oldugu gibi bir {iriiniin “tercihli”
sayilabilmesi ve vergiden muaf
tutulmasi i¢in ihtiva etme-
si gereken “Kuzey Amerika
igeriginin” artirilmig olmast.
Onceki anlasmada herhangi bir
diizenlemeye tabi tutulmayan
“dikis ipligi, cep kumasi,
dar elastik bantlar ve
astar” gibi iiriinler
icin yeni anlagsmada
sinirlandirilmalar
getiriliyor. Bu dii-
zenlemelerin temel
hedefinin USMCA
bolgesi digindan
gelen malzemelerin
kullanimini sinir-
landirarak 6zellikle
“Made in USA” iplik
ve kumaglarin daha fazla
kullanilmasini tegvik etmek
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gibi goriiniiyor.

Bumaddenin uygulanmasini
kesinlestirmek adina USMCA’da
onceki anlagmada olmayan yeni
bir diizenlemeye yer verilmis.
Buna gore, USMCA iiyesi
ithalat¢i iilke, anlagma kosul-
larma uymadigini diisiindiigii
iirtinlerin tesislerinde denetim
yapma yetkisine sahip olacak.
Daha da ilging olani ise bu

kati diizenlemenin sadece tekstil
sektorii igin dngdriilmiis olmast.
Ustelik denetleyici tarafin hangi
ihracatg1 ya da iireticileri ziyaret
edebilecegi konusunda bilgi-
lendirme yapma zorunlulugu
bulunmuyor. Tekstil digi liriinler
i¢in, denetim kurallari gok daha
belirsiz tutulmus ve ihracatci
iilke tarafindan belirlenecek gibi
goriinliyor. Zaten USMCA’y1
NAFTA’dan ayiran temel 6zel-
liklerden birisi de tekstil ve hazir
giyim sektorlerine iliskin 6zel bir
boliimiin olusturulmus olmast.
Altinc1 boliimdeki diizenlenme-
lerin yani sira tekstil ticaretini
diizenleyen yeni yonetmeliklerin
de anlagmanin yiiriirliige gir-
mesinin ardindan hazirlanmasi
bekleniyor. USMCA Anlagma-
sinda NAFTA’dan farkli olarak
tekstil ve hazir giyim ticaretine
iliskin diizenlemeleri gozden
gecirecek ve gerekirse giincel-
leyecek bir komitenin teskil
edilmesi 6ngoriilmiis. Komite
iiyeleri, anlagmaya taraf olan iig
iilkeden secilmis temsilcilerden
olusacak ve anlasma onaylandik-
tan ve yiirirliige girdikten sonra
yilda en az bir kez toplanacak.
Komitenin ilk gérevlerinden biri,
USMCA iilkeleri arasinda ikinci
el kiyafetlerin ticaretine yonelik
diizenlemeleri gbzden gegirmek
olacak.

Finans sirketleri de
kapsama alind1

Tekstil ve otomotiv diginda

da USMCA Anlagmasi’nda
NAFTA’dan farkl diizenleme-
ler yer aliyor. Yeni anlasmada
Trump’in kazanimlarindan biri
de Kanada’nin siit {iriinlerinin
ithalatina yonelik bariyerleri
azaltarak Amerikali Gireticilere
iilke pazarinin yiizde 3,6’sina
erisim yolunu agmasi oldu.
Ayrica, Kanadali siit tireticilerine
hiikiimet tarafindan herhangi
bir tegvik verilmesi yasaklandi.

Ancak uzmanlar s6z konusu de-
gisikligin, ABD’nin Kanada’ya
yonelik siit irinleri ithalatini sa-
dece 70 milyar dolar artiracagini,
ABD’ye verilen tavizin sembolik
oldugu goriistinii paylastyor.
Telif haklari konusunda yapilan
degisiklik ile haklar kisinin 6lii-
miinden 50 degil, 70 y1l sonra ge-
cerliligini yitirecek. USMCA’da
yapilan bir diger degisiklik,
finansal hizmetlerin ticaretine
yonelik. Bu ¢ergevede, Meksika
ve Kanada’da faaliyet gosteren
Amerikan finans sirketlerinin
yerel sirketlerle ayn1 muameleyi
gormesi kararlagtirtldi.

NAFTA ile USMCA Anlagmasi
arasindaki son dnemli farklilik
ise gegerlilik siiresi. 1 Ocak
1994’te yiiriirliige giren NAFTA,
herhangi bir gozden gegirme ve-
ya gegerlilik tarihi igermiyordu.
USMCA Anlasmasi ise taraflara
her 6 yilda bir anlagmay1 gézden
gegirerek revize etme hakki
taniyor. Anlagma, uzatilmamast
halinde yiiriirliige girdigi tarihten
itibaren 16 y1l icerisinde iptal
olacak. Burevizyonun, yeni an-
lasmanin NAFTA gibi zamanin
gerisinde kalmamas i¢in yapildi-
g1 belirtiliyor.

12 yeni boéliim eklendi
USMCA Anlasmasi’nda, eski
maddelere yapilan degisiklikler
kadar yeni boliimler de dikkati
¢ekiyor.

NAFTA’daki 22 boliime arala-
rinda dijital ticaretin de yer aldig
12 yeni boliimiin eklendigi yeni
anlagma, alan1 genisletildigi icin
“NAFTA2.0” olarak da adlandi-
rilyor.

Yeni eklemelerden en 6nemli-

si olarak kabul edilen “dijital
ticaret” boliimii, elektronik kitap,
video, miizik, yazilim, oyun ve
benzeri dijital iirlinlere yonelik
giimriik vergilerini ve diger
ayrime1 dnlemleri yasakliyor.
Ayrica, verilerin iilkeler arasi
dolasimina yonelik kisitlama-
larn azaltilmasi, siber giivenlik
konusunda ig birligi, halka agik
veri tabanlar1 ve kiiresel dijital
ekosistemin desteklenmesi
tesvik ediliyor. Yeni bolimler
arasinda “yolsuzluk karsitlig,
makroekonomik politikalar ve
doviz kurlar, is giicii ve ticareti
iyilestirme yollar1” gibi baghiklar
dayeraliyor.

TEKSTIL VE HAZIR GIYIMDE
NAFTA/USMCA FARKI

o Tekstil ve hazir giyim Orunlerinin ihtiva
etmesi gereken “Kuzey Amerika icerigi”
aritihyor.

e Serbest bolge disi Urunler sinirlandirilarak
bélge Urunlerinin 6nU agihyor.

e ithalatg Ulkeye Uretici/ihracatgi firma
tesislerinde denetim yetkisi taniyor.

e USMCA’da sadece tekstil ve hazir giyimi
diuzenleyen bir bolOm yer aliyor.

e Menge kurallarina karar vermek igin
taraflara toplanti gagrisi hakki taniniyor.

e Tekstil ve hazir giyim dUzenlemelerini
gbzden gecirecek komite kurulmasi
6ngoroloyor.

Rakamlaria NAFTA

Meksika- ABD- Kanada

NAFTA Uyeleri arasindaki ticaret
2017de 1,2 trilyon dolar
Uc Ulke arasindaki ticaret
1993'ten 2017'ye
0/0390 artt.

ORME DUNYAS! Eylul-Ekim 2018 | 57



PREMIERE ViSiON ISTANBUL,
HEDEFI 12'DEN VURDU

DUnyanin 6nde gelen moda ve tekstil fuarlari arasinda yer alan Premiere Vision Istanbul,
9’uncu kez kapilarini Istanbul Kongre Merkezi’nde agti. Fuar; yurt disindan hazir giyim
markalarini TOrkiye’ye gekmeyi basararak hedefi tam 12’den vurdu.

Moda ve tekstil sektor-
lerinin 6ncii organizas-
yonu Premiére Vision,
Istanbul’da 9’uncu sezonuna,
‘merhaba’dedi. 10—12 Ekim ta-
rihleri arasinda Istanbul Kongre
Merkezi’nde gergeklesen fuara
ITHIB, ITKIB, UTIB, ATHIB,
EIB, TOBB ve TGSD gibi
sektoriin dnde gelen kuruluglart
destek verdi. Premiére Vision
Istanbul’a, 2019/20 Sonbahar
—Kis sezonunun trendlerini
sergileyen iplik —elyaf, kumas,
denim, aksesuar ve konfeksiyon
alanindaki basarili oyuncular
katildi. Busezonilk olarak 11

konfeksiyon iireticisi, yeni sezon
Orneklerini, bu dnemli fuarda
ziyaretgilere sunma firsati buldu.
30 yeni katilimei ile tekstil ve
moda alaninda toplamda en iyi
85 seckin yerli ve yabanci ismin
boy gosterdigi Premiére Vision
Istanbul yurt disindan hazir gi-
yim markalarini Tiirkiye’ye ¢ek-
meyi hedefledi. 2014 yilindan bu
yana senede iki defa diizenlenen
Premiere Vision Istanbul’un

bu sezonunda yabanci alicila-
rin fuara katilimi noktasinda
gerceklestirilen ¢aligmalar
genigletilerek, yurt disindan
hazir giyim markalarinin fuara
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AHMET OKsUZ
[THIB Bagskani

“Premiére Vision, 6nemli bir marka.
istanbul'da gergeklesmesinin de sektor
adina 6neminin bilyik oldugunu dist-
ntiyorum. Premiére Vision Istanbul ile
yabanct alicilarin ilgisinin yogun oldu-
gunu gériiyoruz. Bu tiir organizasyonla-
rin amacl, ihracatimizi artirmak.”

FATiH BiLiCi

[THIB Baskani Yardimeisi
“Tirkiye'deki en 6nemli tekstil fuari
Premiére Vision'un yapmis oldugu bu fu-
ar. Biz de bu organizasyonu firmamiz ve
de ITKIB olarak devamli destekledik. Bu
fuarla birlikte zellikle son yillarda ya-
banci miisterilerin tlkemize gelmemesini
yavas yavas kirdiimizi gézlemliyoruz.”

katilimi saglanmus oldu. ITKIB
Hedef Dergisi’ne 6zel agiklama-
larda bulunan ITHIB Baskani
Ahmet Oksiiz, ITHIB Bagkan
Yardimeisi Fatih Bilici ve KYSD
Baskan1 Murat Ozpehlivan; PV
Istanbul’un bu sezonunun hedefi
12’den vurdugunu ve gegmis
yillara gore daha ¢ok yabanci
alicinin PV Istanbul’u tercih
ettigini soyledi.

Tekstil ve modanin

her bir yapitas1 PV’de
Premiére Vision Uluslararasi
Fuarlar Direktorii Gugliel-

mo Olearo, Premiére Vision
Istanbul’un dort y1l icerisinde,
yakin tedarik i¢in 6nemli ve
vazgegilmez bir platform olmay1
basardigini belirtti. Bu sezon, ha-
z1r giyim iireticilerinin de fuara
genis sayida katilim ile talepkar
ve hizli teslimat konusunda
hassas olan moda markalarinin
yiiksek beklentilerinin karsi-
lanacagini da belirten Olearo,
Premiére Vision’un yiikselen
basari grafigiile ilgili de ‘Ttirk
moda sektorii ile paylastigimiz
ortak vizyonun bir gostergesi’
dedi. Fuarin agilisinda bir konus-
ma yapan UTIB Baskani Pmar
Tasdelen Engin ise UTIB olarak

MURAT OZPEHLIVAN

KYSD Baskani

“Marka degeri olan bir fuar. Bu yil

daha ¢ok yabanci ziyaretgi noktasinda
calisma yapildigini goriiyoruz. Ozellikle
Avrupali alicilann ilgisi fazla. Ulkemizde
tekstil ve aksesuar sektorii gercekten
cok kuvvetli. Bunu sunabilecegimiz fu-
arlardan bir tanesi de Premiere Vision.”

uzun yillardan beri Tiirkiye’nin
giyimlik kumaslar alaninda bir
fuara sahip olmas1 gerektigini
savunduklarini soyledi. Engin,
“2011 y1linda bunun ilk adimla-
rin1 attik ve bir fuar organizas-
yonu gergeklestirdik. Gayet de

ek 1L LT

PINAR TASDELEN ENGIN
KYSD Baskani

“2011 yilinda bunun ilk adimlarini
attik ve bir fuar organizasyonu ger-
ceklestirdik. Gayet de bagarili oldu.
2014 yilinda da bu alanda diinyanin
en iyi sirketi olan Premiére Vision
devreye girdi. O tarihten buyana fu-
arin basar artarak devam ediyor.”

basarili oldu ve diinyanin 6nde
gelen fuar girketlerinin dikkatini
¢ekti. 2014 yilinda da bu alanda
diinyanin en iyi sirketi olan
Premiére Vision devreye girdi. O
tarihten bu yana fuarin basarisi
artarak devam ediyor. Biz de

fuara destek vermeyi siirdiirece-
giz” dedi.

“Ne kadar gururlansak
az”

Fuar agiligini gergeklestiren
isimlerden biri olan ITHIB Bas-

Ticaret Bakan Yardimeisi Gonca Yimaz Batur ve TiIM Baskani ismail Gulle, Premiére Vision istanbul fuar agilisi sonrasinda bir ziyaret
gerceklestirerek ITHIB Baskani Ahmet Oksuz ile birlikte firmalarin stantlarini ziyaret etti
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kan1 Ahmet Oksiiz; ise aciklama-
larina “Premiére Vision, diinyada
en onemli tekstil fuarlarinin
baginda gelmektedir. Bu anlamda
Istanbul’da diizenleniyor olmasi
hem sektoriimiiz hem de tilkemiz
adina oldukga prestijli.Fuara,

her gecen giin ilgi artmakta.

Tiirk tireticileri diinyanin dort

bir tarafinda cirit atmakta ve
ihracatimizi da buna paralel
olarak yiikseltmekteyiz” diyerek
bagladi. Tekstil ve konfeksiyon
sektorii olarak bu y11 27 milyar
dolar ihracata imza atacaklarini
vurgulayan Oksiiz; “Hali hazirda
diinyanin en biiyiik yedinci,
Avrupa’nin ise ikinci tedarik-
¢isiyiz. Ne kadar gururlansak
azdir. 2 milyon istthdamla yilda
15 milyar dolar net doviz girdisi
ile cok 6nemli bir yere sahibiz.
Ortalama birim fiyatimiz, 8,6

dolar. Bu Tiirkiye ortalamasi-
nin 6 katiizerinde. Bizkatma
degeri yiiksek iiriin iiretiyoruz.
Budaigeride ciddi bir istihdam
saglamak demek. Tekstil sektori
¢ok ciddi anlamda istihdam yara-
tryor. Ayni zamanda 246 tane ta-
sarim merkezimiz var. Bunlarin
62 tanesi tekstil ve hazir giyim
sektorlerinden olugmakta. Bu
da yine sektoriimiiziin Gnemini
gostermektedir. 2018 yilinda da
hedefimiz, yeni rekorlar kirmak.
Tiirk ekonomisine kattig1 katma
degeri, modern tesisleriyle

Tiirk sanayisinin yiiz aki olan
tekstil sektorii birgok sektoriin
rol ve ncii modelidir. Bizler
Istanbul Tekstil ve Hammadde-
leri Ihracateilar Birligi olarak
sektoriimiiz i¢in her zaman tiim
imkanlar seferber ediyoruz”

. Marmara Universitesi Guzel Sanatlar Fakultesi Tekstil Bolom Bagkani Prof. Dr. Biret
Tavman, “BolIUmUmUz ve 6grencilerimiz igin ¢ok énemli ve degerli bir tecrube oldu.
Ogrenciler sektor ile birlikte olmanin deneyimini yasadilar” dedi.

. Okan Universitesi Moda Tasarim Bolumu Ogretim Gorevlisi Sema Yalgin;
“0grencilerimizin sektorle bir araya gelmesi ve neler yapabildiklerini gorebilmeleri
agisindan PV Istanbul bizim igin gok degerli” diye konustu.
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Premiere Vision Istanbul’dan
satir baslari

o Iplik-elyaf, kumas, denim, aksesuar ve konfeksiyon gibi gesitli
ve farkl alanlardan basarill oyuncular Premiere Vision Istanbulda
2019/20 Sonbahar - Kis sezonunun 6rneklerini sergiledi. Her yil
oldugu gibi trend alaninda sezonun ana trendleri ve renk paletleri
hakkinda da ipuglari verildi.

e Premiere Vision Istanbuldaki klasiklesmis etkinliklerden biri de
"L et’s Talk About Fashion” oldu. Fuarin gergeklestirildidi U¢ gun
boyunca Premigre Vision Moda Departmani Direktor Yardimeisi
Julie Greux, Ier saat boyunca Sonbahar - Kis Sezonu'nu, 360
derecelik bakis agisiyla anlatti.

e Premiere Vision Istanbul'da ayrica gegtigimiz sezon istanbul
Modern is birligiyle buyUk yanki uyandiran “Motivasyonel

Sanat Atolyeleri” bu sezon da devam etti. Segkin Pirim, Cagr
KUgUksayrag gibi sanatgilarin yénetimindeki atolyelerde kumas,
doku, yUzey ve tasarim kavramlari gergevesinde katiimeilara
hayal guglerini tetikleyen, yaraticiliklarini kullanabilecekleri
deneyimler sunuldu.

e Bu yIl Premigre Vision Istanbul’'un Ekim 2017 sezonundan bu
yana YKK ile gergeklestirdigi Open Fashion Studio, bu defa hem
Okan Universitesi hem de Marmara Universitesi is birliginde
gergeklesti ve canli tasarim performanslari Premiere Vision
Istanbul’da sahne aldt. Atélye calismasinda moda tasarimi
ogrencilerinden olusan dort ekip, fuar suresince Gokhan Tekstil,
Ozel Tekstil, Ulteks, Ozlem Kumas, Yalgin Tekstil, Satab gibi
projeye destek veren fuar katilimeilarinin sagladidi kumaslari
kullanarak surdurebilirlik temasliyla bomber ceket tasarladi.
ITHIB Baskani Ahmet OksUz, PV Istanbul agilisi sonrasinda

Okan Universitesi ve Marmara Universitesinin standini gezerek
yetkililer ve 6grencilerle bir araya geldi.

e Sezonun en yenilikgi Urdnlerinin ziyaretgilerle bulustugu

fuara, Turkiye’nin yani sira Fransa, Hindistan ve Guney Kore gibi
Ulkelerden 120 firma katildi. istanbul ve Turkiye/nin tekstil sektoru
acisindan daha énemli bir hale gelmesi ve istanbul'un moda
pazarinin merkezi rolunu Ustlenmesini hedefleyen fuara, moda
dunyasinin 6nemli merkezlerinden Almanya, ingiltere, Fransa,
italya, ispanya, Danimarka, isveg, Portekiz’in oldugu 8 Ulkeden
secilmis alicilar da katild!.




CPM MOSKOVA'YA
ILGi ARTIYOR i

f

!

CPM Moskova Fuarr'na 60 Turk firmasi ile milli katilim gergeklestiren iHKIB, fuar suresince yaptig
tanitim ve yonlendirme ¢alismalari ile de firmalara destek verdi.

1 Yildaikikez gergek-

+ lestirilen ve Dogu

“ Avrupa’nin en 6nemli
moda fuari olan Collection
Premiere Moscow (CPM), 4-7
Eyliil tarihleri arasinda ziyaret-
cilerini agirladi. Hazir giyim ve
moda endiistrisinin en 6nemli
tanitim ve satig mecralarindan
biri haline gelen fuar, daha ¢ok
kadin, erkek, ¢cocuk giyim ve
aksesuar firmalarimi agirladi.
Busezon 31.’si diizenlenen
fuardan, aralarinda Mees, Bisa,
Phardi, Of White ve Climber
gibi markalarin da yer aldig1 60
Tiirk firmasi mutlu dondii. Son
bes yilda ziyaretgi ve katilimet
firma sayisinda ii¢ kat artis kay-
deden fuara, IHKIB de giiglii bir
tanitim destegi verdi.

30 iilkeden katihm
Fuarda hazir giyim holleri-
nin yani sira Designer Pool,
Accesories & Shoes, Premi-
um, Kids, Handmade, Body

& Beachand Eveningwear ad1
altinda {iriine gore ayrilmis bes
ayr1 boliim yer aliyor. Ayrica
iilke bazli olarak Made in
Turkey, Made in Spain, Made
in France, Made in Germany
ve Made in Italy gibi iilke bo-
liimleri bulunuyor. Toplamda
30iilkeden katilim saglanan
fuarda, Tiirkiye, Fransa,
Almanya, Italya, Ispanya,
Finlandiya, Rusya ve Cin 6ne
¢ikan iilkeler durumunda.

Diinyanin dort bir
tarafindan 750 marka

Bu donem yasanan siyasi ve
ekonomik krizlerin etkilerinin
azalmastyla ziyaretgi say1si
artan fuara toplamda 750 marka
katild1. 45 bin metrekareye
yayilan fuar alanini yaklagik
22 bin ziyaretgi gezdi. Tiirkiye
fuarda 2 bin metrekare stant
alantyla yer aldi. Milli katilim
organizasyonunu da yapan

[HKIB, firmalarimizin tanitimi
icin de 6zel ¢caba harcadi.
Hazirlanan katalog ziyaretcilere
dagitilirken dev akranlardan
firmalarimizin stant bilgeleri
diizenli olarak duyuruldu. Istan-
bul markasi ve moda vurgusu
iizerine odaklanan IHKIB fuar
stiresince lilke markasi kapsa-
minda tanitim ¢aligmalari yapti.




WHO’S NEXT'TE SIPARISLER
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I‘KIYE KATLANDI

Millf katim organizasyonu iHKIB tarafindan gergeklestirilen Who’s
Next fuarinda TUrk firmalarinin aldigi siparigler bir 6nceki yila gére

yUzde 100 artti.

Paris’te 7-10 Eyliil
tarihleri arasinda
diizenlenen Who’s
Next Fuari’1 beklendigi gibi bu
sezon da hazir giyim ve moda
endiistrisinin kalbinin attig1 yer
oldu. Milli katilim organizas-
yonu IHKIB tarafindan ger-
ceklestirilen fuara bu y1l hazir
giyimle birlikte ayakkabi ve
aksesuar ihracatgisi 18 firma
katild1. Gegtigimiz yilin ayn1
donemine kiyasla yiizde 4’lik
bir artigla bin 400 katilime1
firma Paris’e gelirken, yiizde

3 artisla 43 bin ziyaretgi fuara
ilgi gosterdi.

Fransa, diinyanin altinci,
Avrupa Birligi’nin ise {igiincii
biiytik ekonomisi. Fransa,

ylizde 5,4 pay ve 25 milyar
dolar degerinde ithalatile
467,5 milyar dolar degerindeki
diinya hazir giyim ve konfek-
siyon ithalatinda 5’inci sirada.
Fransa’nin en biiyiik hazir
giyim ve konfeksiyon tedarik-
¢isi 7,4 milyar dolar degerinde
ithalat ve yiizde 29,5 pay ile
Cin. Tirkiye, ylizde 5,9 pay
ile Fransa’nin 4 {incii biiyiik
tedarikgisi durumunda.

40 farkh iilkeden 664

alica

Fuar idaresi ziyaretgilerin bii-
yik boliimiiniin butik ve zincir
magaza sahibi oldugunu, bu
sebeple fuara katilan firmalarin
iirlin kalitesi ve model ¢esitlili-

gine 6nem verdigini agikladi.
Fuara katilan Tiirk firmalar1
ise 40 farkli tilkeden 664 alict
ile ikili gbriigme yapma sanst
buldu. Firma temsilcileri ikili
goriismelerin dikkat ¢ekici
diizeyde olumlu gectigini,
siparis aldiklar1 kadar siparise
donecek goriigme yaptiklarini
kaydetti. Katilimei firmalarla
yapilan karsilikli goriismeler
sonucunda bir dnceki doneme
gore siparislerin yiizde 100
oraninda arttig1 ortaya gikt1.
IHKIB, Who’s Next fuarinin
basarisinin rastlanti olmadigi-
ni1, bu sebeple fuarm tanitimi
ve katilimin 6zendirilmesi igin
ekstra bir ¢aba i¢inde oldukla-
rin1 agikladi.

MUGE HUPYUKSEL KEGIK
i HKIB Yonetim Kurulu Uyesi

ilk defa bu fuara gozlemci olarak katildim.
Fuarin bagarili gegtigini diistiniiyorum.
Katilimeilarin gogunun ¢zellikle tekstil ve
aksesuarda basarili koleksiyonlarla katilim
sagladiklarindan mutluluk duydum. Katilim-
cilarin da fuar sonrasinda pozitif doniglerini

i aldik. Goriigmelerin bagarili gegtigini ve bek-
lenilen Gzerinde gorismeler gerceklestigini
i ogrendik. Bu da bizi mutlu etti.
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TIM TARIHINDE ILK KEZ
KADIN KONSEYI OLUSTURULDU

Turkiye ihracatgilar Meclisi (TiM), kadin ihracater sayisini artirmak amaciyla “TiM Kadin Konseyi”
olusturdu. TIM Baskani Ismail GUlle, “Olusturdugumuz bu konseyimizle ihracatta yeni bir seferberlik

baslatiyoruz” dedi.

Kadin ihracatg1 sayisin
artirmak, is diinya-
sinda kadin istthdam
ve girisimeiligini gelistirmek
amaciyla Tirkiye ihracatqﬂar.
Meclisi (TIM) biinyesinde “TIM
Kadm Konseyi” kuruldu. TIM
Bagkani Ismail Giille, yaptigi
aciklamada “TIM tarihinde bir il-
ke imza atarak Kadin Konseyi’ni
olusturmaktan bityiik mutluluk
duyuyoruz. Ulke olarak biiyiik
bir atilim gergeklestirdigimiz

bu donemde, kadilarimizin
emegi ve destegiyle, ihracati-
mizi siirekli ve kalic1 bir sekilde
artirarak, milli hedeflerimize ¢ok
daha hizli bir sekilde ulasaca-

§1z. Biz de olusturdugumuz bu
konseyimizle ihracatta yeni bir
seferberlik baslatiyoruz. Kadin
ihracatgilarimizin hem mevecut-
taki sorunlarini ¢ozmeye, hem de
yeni ihracat¢l sayimizi artirmaya
odaklanacagiz. Konseyimizin
yol haritasini belirledikten sonra
kadin delegelerimizile el ele, is
ve ihracat camiasinda daha fazla
kadinin yer almast i¢in ¢aligma-
larimuz siirdiirecegiz” dedi.

“Kadin Konseyi mihenk
tas1 olacak”

TIM Bagkani Ismail Giille “Sa-
yin Cumhurbagkanimizin dile
getirdigi gibi bizim goziimiizde

kadinlar insanligin 6gretmenidir.
Onlarda zaten Allah vergisi bir
kabiliyet olan gii¢lii bir sezgi var.
Iste bizbu yetenegi, ihracata daha
fazla entegre etmek istiyoruz. Bu
sebeple, kadin delegelerimizin
daha aktif'yer alacag1 bir Kadin
Konseyi olusturma karari aldik.
Tiirkiye Cumhuriyeti’nin kuru-
cusu Mustafa Kemal Atatiirk’iin
vurguladigi gibi ‘ Yeryiiziinde
gordiiglimiiz her sey kadinin ese-
ridir’.” seklinde sozlerine devam
etti. 2018 yiltitibariyla 5 bin 200
kadin ihracat¢1 bulundugunu
belirten TIM Bagkani, “Yani 71
bin ihracat¢1 firmamizin sadece
yiizde 7,31 kadinlarimizdan olu-

suyor. Yeni yonetimimizile ilk
defa TIM yonetiminde bir kadin
iiyemiz yer ald1. Aym sekilde, Th-
racat¢1 Birliklerimizin Yonetim
Kurullarinda daha 6ncesinde 39
kadin tiyemiz varken, bu donem-
de 55 kadin iiyemiz yer aliyor.
Bizbusayilar1 daha da fazla
artirma konusunda kararliy1z.
Hem kadin ihracatgilarimizin,
hem de kadin delegelerimizin
sayisinin artmasini, ¢cok daha faz-
lakadin ¢alisanin is diinyasinda
temsil edilmesini amagliyoruz.
Buyiizden Kadin Konseyi’mi-
zin kurulmasinin hem tilkemiz
hem de TIM igin bir mihenk tast
olacagina inaniyoruz” dedi.
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Turkiye ihracatgilar Meclisi (TiM) ve Turk Ekonomi Bankasi (TEB) ortakliginda Turkiye’nin girisimeilik,

teknoloji ve ihracat alanlarinda gelisimine katki vermek amaciyla hayata gegirilen TIM-TEB Girisim
Evleri'nin basaril girisimcileri 6dullendirildi.

TiM ve Tiirk Ekonomi

Bankas1 (TEB) ortak-

liginda Tiirkiye’nin
girisimcilik, teknoloji ve
ihracat alanlarinda gelisimine
katki vermek amaciyla hayata
gegirilen TIM-TEB Girisim
Evleri’nin basarili girisim-
cileri ddiillendirildi. Ticaret
Bakanlig1’nin himayelerinde
Ciragan Saray1’nda diizenle-
nen Tiirkiye’nin Girisimcileri
Odiil Toreni’ne Tiirkiye’nin
girisimcilik ekosisteminden
500’1 agkin katilim gergeklesti.
Gecenin a¢ilis konugmalarini
Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan,
TIM Baskani Ismail Giille

ve TEB Genel Miidiirii Umit
Leblebici gergeklestirirken,
TIM-TEB Girisim Evleri’nden
10 basar1l girisimci ddiile layik
goriildii. Ayrica, Tyilik Kolyeleri
ile sosyal girigimcilik alaninda
Ayse Arman ve Tiirkiye Oyun
Gelistiricileri Dernegi Baskani
Ali Erkin; ITham Veren Girigim-
ciler Odiiliinii, Istanbul Teknik
Universitesi ve Orta Dogu Tek-
nik Universitesi ise Ekosisteme
Deger Katanlar Ozel Odiiliinii
ald.

Ticaret Bakani Ruhsar Pek-
can, basta kadin girigimciler
olmak iizere girigsimcilige ¢cok
onem verdigini belirterek,

“Tiirkiye’ nin 21’inci yiiz-

yilda miireffeh gelecegini,
Tiirkiye’nin girisimcilik ka-
pasitesiyle dogrudan baglan-
tilt oldugunu diisiiniiyorum.
Girigimcilik bir ekonominin
yiiklemidir. Yiiklem olmadan
climle kuramazsiniz. Yeni
iirinler, yeni is yapma teknikler
ve yenilikgi fikirler girisimcile-
rin eseridir. Girisimci zihinler
bir iilkenin zenginleridir. Bu
girisimei fikirleri harekete
gecirecek tiim yaratici fikirleri
desteklemeli, yiireklendirmeli
ve girigimci zihinler i¢in gerekli
ekosistemi yaratmak i¢in her
tiirlii cabayi birlikte gostermeli-

yiz. Bunedenle TIM ve TEB’in
hayata gecirdigi ve bugiin 10 ili-
mizde faaliyet gosteren Girigim
Evleri’ni Bakanlik olarak ¢ok
onemsiyor ve destekliyoruz”
dedi.

Girisim Evleri’nde 650’°den
fazla girisimci yetisti

TIM Baskani Ismail Giille,

2018 Kiiresel Girigimeilik
Endeksi’ne gore Tiirkiye’nin
1371iilke arasinda 37’inci sirada
yer aldigini, start-up yetenekleri
ve yenilikgilikte ise gok daha iist
siralarda oldugunu soyledi. 2015
yilinda TEB ile yola ¢ikarak
Tiirkiye’ nin gelecegine 151k tu-
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tan girisimcilere katki saglaya-
cak TIM-TEB Girisim Evleri’ni
acmaya bagladiklarini belirten
Giille, bugiine kadar 650’ den
fazla girisimci yetistirdiklerini
vurguladi.

TIM-TEB Girisim Evleri biinye-
sinde yer alan girisimcilerin geg-
tigimiz y11 330 milyon TL ciroya
ulastigini, ihracatlarinin ise her
gecen giin katlanarak arttigini
belirten Giille, girisimcilerin
bir¢ok teknolojik gelismeyi ba-
sartyla tamamladigini vurguladi.
Bir girisimcinin, yapay zeka
teknolojisi ile gelistirdigi akill
enerji yonetim sistemi ile karbon
emisyonlarini 500 bin ton
azalttigini, bir bagka girigimci-
nin, demiryolu, riizgar tiirbini,
denizcilik gibi alanlarda yapay
zeka ve bulut tabanli bir yazilim
ile ariza erken uyari sistemleri
gelistirdigini, bir diger girisim-
cisinin ise kronik agik yaralarin
hizli ve etkin tedavisini saglayan
bir yara ortiisii gelistirdigini
sOyledi.

Girisimcilere destek
artarak siirecek

TEB Genel Miidiirii Umit Leb-
lebici ise yaptig1 konusmada;
“Bugiin burada bir araya gel-
memize vesile olan bir kelime
var; o da girigimcilik” diyerek
sunlart sdyledi: “Girisimciligin
oniimiizdeki donemde en 6nemli
kelimelerden biri olacagini
diistiniiyorum. Tiirkiye’yi bu-
lundugu yerden daha da ileriye
tastyacak olan girigimcilik ruhu
ve anlayigidir.” Tiirkiye nin
inovasyonda diinyanin 6nde
gelen iilkelerinden biri oldugunu
kaydeden Leblebici, “Bugiin
Tiirkiye tirettigi askeri ve tip tek-
nolojileriyle, girisimcileriyle ve
ihracatgilariyla diinyada 6nemli
bir konumdadir. Bu alanda ayak
sesleri giimbiir giimbiir duyulan
birtilkedir. Bizim girigimci-

lik ruhumuzu koruyarak ve
girisimciligi destekleyerek bu
ekosistemi daha ileri tagimamiz
lazim” dedi. Girisimcilik eko-
sisteminin geligmesi yoniinde
TIM ile gergeklestirdikleri is
birliginden gurur duyduklarini
belirten Leblebici sdyle devam
etti: “TIM ile yaptigimz is bir-
ligi ile Tiirkiye’de girisimciligi
dogudan batiya, kuzeyden gii-
neye ¢ok sayida ilde girisim evi

RUHSAR PEKCAN
Ticaret Bakani

acarak ve girisimcileri bir araya
getirerek gelistirmeye caligi-
yoruz. Ekosistemi gelistirmek
bizim i¢in gok dnemli. Bizbu
anlamda Tiirkiye’deki girisim-
cilik ekosisteminin en biiyiik
bankastyiz. Girisimcilik zordur,
sabir gerektirir. Sabir gerektirdi-
&i kadar da destek gerektirir.”

iSMAIL GULLE
TIM Baskani

TIM-—— B Tes

GIRIGIM EVI

TORKIYE'NIN EN KAPSAMLI VE EN YAYGIN GIRISIMCILIK AlLESI

TURKIYE’NIN EN BASARILI
10 GIRISIMCISI

Gecede Turkiye’nin en basarili 10_girisimoisi, AOdUIIerini
Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan, TIM Baskani Ismail Gulle ve
TEB Genel MUduru Umit Leblebiciden aldilar.

e TUrkiye’nin en hizll buyUyen girisimcisi
0dUIUNU DELPHISONIC,

e £n yUksek inracata ulasan girisimci

0dUIUNU REM PEOPLE,

e £n fazla Ulkeye ihracat yapan girisimci
0dUIuNU MIOPS,

e En fazla yatinm alan girisimei 6dulunu
SEGMENTIFY,

e En motive edici basari hikdyesi 6dUlony
DERMIS PHARMA,

e Uctan uca girisimeilik 6dUlunU INDISERA,

e Anka Kusu-kullerinden doganlar

0dUIuNU SCOTTY,

e ilk g6z agrisi 6dUlunU GASTROCLUB,

e Cevreye en duyarl girisim 6dUlunU REENGEN,
e En basaril kadin girisimei 6dulunu ARTGE ald.
ilham veren girisimciler 6dUI0 Yazar Ayse Arman ve
Turkiye Oyun Geligtiriciler Dernegdi Yonetim Kurulu
Baskani Ali Erkin’e verilirken, TUrkiye’nin girisimeilik
ekosistemine yaptiklari katkilardan dolays ‘i‘TU ve ODTU’ye
Ozel 6dul takdim edildi. ITU'nUN 6dUlUNU ITU Rektoru Prof.

Dr. Mehmet Karaca, ODTU/nUN 6duluny ise ODTU Rektor
Yardimcisi Prof. Dr. Ahmet Yozgathgil aldi.
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IHRACATTA ENGELLERI ASMAK ICIN
440 DELEGENIN TARIHI BULUSMASI

Turkiye ihracatgilar Meclisi‘nin, 71 bin ihracatgisini temsil eden 440 delegesi ‘ihracatta engelleri
asmak icin’ bir araya geldi. Delegeler Calistayi'na katilan IHKIB Baskani Mustafa Gultepe; ITHIB
Baskani Ahmet OksUz ve IDMIB Bagkani Mustafa Senocak, sektér sorunlarini ve taleplerini

katihmcilarla paylastilar.

Tiirkiye Thracatgilar

Meclisi (TIM) Dele-

geler Calistay1, bu yil
ilk kez Istanbul’da diizenlendi.
TiM Baskani ismail Giille’nin
ev sahipliginde Cumhurbagkani
Yardimeisi Fuat Oktay ve Ti-
caret Bakani Ruhsar Pekcan’in
katilimiyla gergeklestirilen
Calistay’a, TIM iiyesi 71 bin
ihracatgry1 temsilen 440 delege
katildi. Genis bir katilimin
oldugu Calistay’da ihracatgila-
rin sorunlari ve dnerileri masaya

yatirtlldi. Calistay agisinda
konusan Cumhurbaskani Yar-
dimcis1 Fuat Oktay, “Uzerimiz-
de oynanmaya ¢alisilan oyunlari
gordiik, yasanan manipiilatif
dalgalanmalari bertaraf etmeye
yonelik olarak gereken tedbir-
leri aldik ve yeni ekonomik re-
formlar1uygulamaya koyduk”
diyerek yeni ekonomik ve ticari
diizende Tiirkiye’nin oniini
acacak kilit alanlarin Ar-Ge,
yenilik, yliksek teknoloji, katma
deger, tasarim, liretim ve marka-

lagsma olduguna isaret etti. Fuat
Oktay soyle devam etti: “Bu
baglamda, yatirim-iiretim-istih-
dam-ihracat deger zincirini 6n
plana ¢ikaran, Ar-Ge, yenilik,
tasarim ve markalagma odakli
bir yaklagimi1 6ne ¢ikartyoruz.
Ve bu yaklagimla yeni devlet
destekleri kurguluyor, mevcut
desteklerde iyilestirmelere gidi-
yoruz. Bunun yani sira, ihracat-
¢ilarimiza saglanan hizmetlerde
basitlestirmelere gidiyor, hiz-
metlere daha hizli ulagilmasina

doniik caligmalar siirdiirliyoruz.
Her ne pahasina olursa olsun
orta gelir tuzagindan kurtularak,
yeni bir ruh ve atilimla yeni bir
hikaye yazacagiz. Bugergeve-
de, tiretim ve ihracata dayali
biiyiime hedefimiz ytiksek tek-
nolojiye dayali ve yiiksek katma
degerli iiriinlerimizle hayata
gegmelidir.”

“Hepimize biiyiik
is disiiyor”
Kiiresel konjonktiirdeki tiim
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olumsuzluklara ragmen 6nemli
basarilar sergileyebilen Tiirk
ihracatgisinin, dniimiizdeki
siiregte yeni basarilara imza
atacak giice sahip oldugu-

nu sdyleyen Ticaret Bakani
Ruhsar Pekcan ise “Biz de
Bakanlik olarak, ihracatimizi
hem nicelik hem de nitelik
agisindan artirmak adina

politikalarimizi kararlilikla
yiiriitecek, sizlerin yaninda
olmaya devam edecegiz. Bu
toplantiyi, ihracat ailemizin bir
araya gelip fikir aligverisinde
bulunabilecegi, oniimiizdeki
zorlu ama timit vadeden siirece
yonelik istisareler yapilabile-
cek dnemli bir bulugsma olarak
gordiigimii belirtmek isti-
yorum. Oniimiizdeki siiregte
giiclii bir Tiirkiye’nin varligi
i¢in ¢ok daha fazla ¢calismamiz,
cok daha fazla akil yorma-

miz gerekmektedir. Bu yeni
dénemde hepimize biiyiik is
diisiiyor. Inaniyorum ki sizler
de bu diisiincelerimi paylagi-
yorsunuz ve bu dénemde de
bizimle birlikte yiiriiyeceksi-
niz” dedi.

Hedef: dis ticaret fazlasi
veren bir Tiirkiye

TiM Baskan1 ismail Giille de
konusmasinda ihracat ailesinin
Tiirkiye’nin yerli giicii ve
Tirkiye’nin milli giicii oldugu-
nu belirterek “Higbir tereddiit-
tiim olmadan sunu ifade etme-
liyim ki, ihracat ailesi iilkemize
kurulacak tuzaklari1 bozacak

en kritik yapilardan biridir.
Déviz kurlart tizerinden tilke-
mize kars1 oynanan oyunlari,
doviz kazandirici faaliyetleri
genisleterek yine biz bozaca-

§1z. Bundan kimsenin siiphesi
olmasin. Hedefimiz bellidir:
Hedef dis ticaret fazlasi veren
Tiirkiye’dir” dedi.

“Gergek ihracat
rakamimiza ulasmak
istiyoruz”

“Tirk ihracatgilari olarak
diinyadaki ve komsularimiz-
daki karmasik ve olumsuz
kosullara ragmen devletimize
giivenle yola devam ediyoruz,
edecegiz” diyen Giille, 2023
hedefleri dogrultusunda bun-
dan sonra atacaklari adimlar1
su sozleriyle siraladi: “Kat-
ma degeri yiiksek sektorlere
oncelik verecek; ihracatimizi
Ar-Ge, inovasyon, tasarim ve
markalagma temeline oturtarak
girisimcilige yogunlasacagiz.
Sektorlerimizin tek bir pazara
bagli kalmamasi i¢in pazar
¢esitlendirmesi ¢alismalarina
agirlik verecegiz. Thracatin
tiim iilkeye yayilmasini tesvik
etmek i¢in bir mentorlik
caligmasi baslatacagiz. Su anda
transit ticaret ve e-ihracat ile
ilgili saglikli verilere ulaga-
miyoruz. Biz bunlarm kayit
altina alinmasi igin ¢aligsmalar
baslattik. Verileri Bakanligi-
miz dnciiliglinde gelistirerek
gergek ihracat rakamimiza
ulasmak istiyoruz.”

ool =1 = el Ruhsar Pekean “GUglo bir

TUrkiye’nin varhgr igin gok daha fazla gaismamiz,
¢ok daha fazla akil yormamiz gerekmektedir.”

AHMET OKSUZ
ITHIB Yonetim Kurulu Bagkani

ISSIZLIGIN ONUNE
GECECEK PROJE ITHIB’DEN
ITHIB Baskani Ahmet Okstiz de, tekstil

ve hammaddeleri sektoriniin kargilastigi
sorunlari ve sektdr temsilcileri olarak neler
istediklerini katiimcilarla paylatr. Oksiiz;
“Tekstil sektoriimiiziin ana girdilerinden
pamuk ipligi ve suni sentetik devamsiz lifler-

i den iplik dretim kapasitemiz ithalat kaynakl
i haksiz rekabet baskisiyla karg karsiyadr.

Pamuk ve suni sentetik devamsiz liflerden
iplik ithalati acil olarak ek vergi kapsamina

: alinmali, bdylece kurulu tretim kapasitesi it-
i halat baskisina karsi korunmalidir” dedi. Ok-

stiz konugmasinda ayrica ITHIB olarak hayata
gecirmek istedikleri “Tersine Gég” projesini

i de anlatti. Ahmet Okstiz; “Devletimizin diger
i bdlgesel tesviklerden ayri olarak Giineydogu

ve Dogu Anadolu Bdlgesi'nde verdigi issizlik
maaslarinin Uretime kazandirilmasi gere-

i kiyor. Bu kapsamda hem igsizligin hem de
i kaynak israfinin 6niine gegecek bir projemiz

bulunuyor. Projemiz ile 6zellikle geng issizlik
oranlarini azaltmayr hedefliyoruz. Projemiz-

i de, igverenler igsizlik maaginin haricindeki
¢ maliyetleri Ustelenecek. Issizlik maasl, yeni

kurulacak isletmelerde istihdam yaratilacak
personele kullanilacak ve bu biitge tretime

i ve istindama kazandinlacak. Kaynak israfinin
i oniine gegmek amac ile projemizde kamu

binalarinin kullanilmasini éneriyoruz” dedi.

: Sektor algisinin yiikseltilmesi icin...
i Okstiz ayrica Serbest Ticaret

Anlagmalari'nda tekstil sektdriintin taviz
verilecek sektérler listesinden gikariima-
sini talep etti ve soyle dedi: “Ulkemizde
yeterli tretim kapasitesine sahip ve yiiksek
ihracat yapan emek yogun imalat sanayi
sektorlerinin STA yapilacak tlkelerde mua-
fiyet kapsamina alinmalidir. ligili tilkelerle
gerceklestirilmesi planlanan STA'lar, sek-
tériimiztin yerli imalatg! ve ihracatcilarini
son derece olumsuz etkileyecektir.” Okstiz
konusmasinda ayrica devreden KDV'lerin
iadesinin tamamlanmasini, déviz kurlarinda
ongorilebilir bir ortamin yaratilmasini ve
tekstil sektoriinin algisinin yikseltilmesi
icin tekstil miihendisligi fakiiltelerine gere-
ken dnem ve degerin verilmesi gerektigini
de ifade etti.
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TGSD tarafindan dUzenlenen ve bu yil 11incisi gergeklesen istanbul Moda Konferansi’nda buyUk
bir basariya imza atildi ve B2B gérigsmelerinde i¢ pazara 150 milyon dolar, ihracata ise 250
milyon dolar ek ciro saglandi.

2008 yilindan bu yana

Tiirkiye Giyim Sanayi-

cileri Dernegi (TGSD)
tarafindan gerceklestirilen
istanbul Moda Konferansi’nin
11’incisi 3-4 Ekim tarihlerinde
“Responsible Fashion” temasi
ile diizenlendi. Iki giin bo-
yunca konferans kapsaminda
gerceklesen B2B goriismeleri i¢
pazara 150 milyon dolar, ihra-
cataise 250 milyon dolar ek ciro
sagladi. Sektor temsilcilerinin,
moda tasarimcilarinin, yerli ve
yabanci konuklarin katilimi ile

gerceklesen 11. Istanbul Moda
Konferansi’nin saglamis oldugu
bu katki, 20 yeni fabrikanin agi1l-
masi ve toplamda 8 bin kisiye is-
tihdam saglanmasinin miimkiin
oldugu anlamina geliyor.

Tasarim ve inovasyonla
gelen basan

Konferansin agilis konus-
masini Tiirkiye Ihracatcilar
Meclisi Baskan1 ismail Giille
yapt1. Giille, konusmasina
tekstil sektoriiniin otomotiv-
den sonra Tiirkiye’nin ikinci

biiyiik ihracatgi sektdr oldugunu
sOyleyerek basladi ve soyle
devam etti: “Tekstil ve hazir
giyim sektorlerinin ihracati1 26
milyar dolar seviyesinde. Bu
rakamlar1 agsmamiz gereki-

yor. Bundan sonraki siiregte
icimizden ¢ikan markalarin yurt
disindaki caligmalarryla bunu
yakalayacagiz. Hala tekstil
sektorii olarak yatirimlara
devam ediyoruz. Diinyanin
iicilincii bityiik denim hazir
giyim iireticisi olduk. Diinya-
nin besinci biiyiik konfeksiyon

RESPONSIBLE
fashion

S ..
<
|I.I. il

AN\

YON

Tirklye Givim Sanayiciteri Dermedqi
Turkish Clothing Manufacturers' Association

'NDAN

iireticisiyiz. Avrupa’nin ikinci
biiytik tekstil tireticisiyiz. Bu
kadar 6nemli sifatlara sahip bu
giiclin daha fazlasini yapiyor
olmasi gerekiyor. Bunu hep
birlikte gergeklestirecegiz”
TIM olarak tasarima ve inovas-
yona 6zellikle dnem verdikle-
rini s0yleyen Giille; Tiirkiye
Ihracatgilar Meclisi’nin ihracat
yapan sektorlerin sorunlarinin
¢Oziimiinde is adamlarinin
yaninda olduguna ve iilkemizde
ihracatci sayisinin giin gectikge
arttigia dikkat ¢ekti.
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“istanbul modanin
merkezi olacak”

[HKIB Baskani Mustafa Giilte-
pe ise konugmasina Istanbul’un
moda merkezi, Anadolu’nun ise
iiretim {issii olacagini soyle-
yerek basladi. Giiltepe; “Hazir
giyim endiistrimiz igin yeni
hikaye yazacagiz. Markalagma
stratejik programini, konsept
fuar modelini ve global alg1
yonetimi gelistirecegiz. Ulke-
mizden kiiresel 6l¢ekte 5 biiyiik
hazir giyim markasinin alt ya-
pisini olusturacagiz” dedi. Ko-
nusmasinda ihracat verilerine
de deginen Giiltepe, 2018 i¢in
ongordiikleri 19 milyar dolarlik
ihracat hedefine yaklasacaklari-
n1da vurguladi.

2023’te hazir giyim
ihracati 25 milyar dolar
olacak

Tiirkiye Giyim Sanayicileri
Dernegi Baskani Hadi Karasu
da binin tizerinde is goriis-
mesinin yapildig1 istanbul
Moda Konferansi’'nda B2B
etkinliginin ihracata ve i¢ pazar
satiglarina olan katkisindan bah-
setti. Karasu; “Konferansimizda
diinyanin biiyilik alim gruplart
ile sanayicileri B2B goriismeleri
gergeklestiriyor. Bu platform-
daher yil yeni ig baglantilar1

kuruluyor. 2023 yilinda yani 5
yil sonra, 2012 -2017 dénemi
kayiplarini da telafi edebilirsek
ve gelecek bes yilda da diinya
ihracat arti seviyesinde biiyiime
gosterirsek, hazir giyim ihraca-
timiz 25 milyar dolara ulasacak.
Bu hedefe ulasabilmek igin
sektoriimiize sundugumuz stra-
tejik eylem plani; kaybettigimiz
pazarlari geri kazanmak ve yeni
hedefpazarlara girmek, katma
deger artig1 saglamak ve nihayet
biiytimeyi siirdiiriilebilir hale
getirmek olmahidir” dedi.

gﬁrUsmeIerinde i¢ pazara 150 milyon dolar,
ihracata ise 250 milyon dolar ek ciro saglandi.

Dinya devleri
Istanbul’'daydi

Iki gun suren 1listanbul
Moda Konferansi’nin ikinci
gununde gergeklesen
B2B gorusmeleri sektore
ve Turkiye ekonomisi ile
istihdamina ciddi katkilarda
bulundu. Bu gorusmelere
katilan marka ve alim
ofisleri arasinda Best
Seller, H&M, Nike, Adil

Isik, Groupe Beaumanoir,
Boyner, Connor
International, Decathlon,
DeFacto, El Corte Ingles,
French Connection, Gaia
Sourcing, Hermes-0tto,
Koton, LCW, New Look,
Nike, Shop Direct, Spring
Near East Manufacturing,
Tureks, Varner gibi dev
markalar vardi. Alim ofisleri
arasinda ise Almanya,
ingiltere, italya, ispanya,
Hollanda ve iskandinav
Ulkeleri yer aldi.

istanbul
Moda Konferansi
Her yil ortalama;

750-1000

katiimel

50-60

yerli&yabanci alim ofisi

25-30

sponsor&destekgi
kurulus

20-25

yerli & yabanci
konusmaci

1200-1500

B2B ikili is gérusmesi

’ aa’den fazla

temsilci
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KURESEL ALIM DEVLERININ TERCIHI:
THE CORE ISTANBUL

Mercedes-Benz Fashion Week Istanbul ile es zamanl gergeklesen ve Fashion Week’in ticari
ayagini olusturan The Core Istanbul’a katilan dUnya devi satin almacilardan 6vgu dolu sozler
geldi: “Yeni ve farkh OrOnler igin Istanbul’u tercih ettik.”

Ticaret Bakanligi’min
destegiyle Istanbul
Hazir Giyim ve Kon-
feksiyon Thracatgilar: Birligi
(IHKIB), Moda Tasarimcilar
Dernegi (MTD ), Birlesmis
Markalar Dernegi (BMD) ve
Istanbul Moda Akademisi’nin
diizenledigi The Core Istanbul;
Mercedes- Benz Fashion Week
Istanbul ile eg zamanli olarak
diizenlendi. Moda tasarimcilari
ile ig diinyas1 arasinda gelisecek
yeni igbirlikleri i¢in bir merkez
olmay1 hedefleyen The Core,
MBFWT’nin 12’nci sezonu
ile birlikte konsept ve igerik
degistirmenin heyecanini yasadi.
Mercedes-Benz Fashion Week
Istanbul’un ticari boyutunu
olusturan The Core, bu sezon
7°nci defa kapilarini agmis oldu.
Marka ve tasarimeilarin lkba-
har/Yaz 2019 koleksiyonlarini
Tiirk ve uluslararasi satin alma
sorumlulart ile bulusturan The
Core Istanbul, 35 koklii ve ge-
lismekte olan tasarimcinin yant
sira yeni mezun olmus 12 New
Gen tasarimcisini ¢atist altinda
toplayarak moda endiistrisine
farkli ve yeni tasarimsal ¢oztiim-
ler sunan yaratici bir platforma
doniistii.

Diinya devlerinden dev
ovgu

Yillik 17 milyar dolar ihracati
ile diinyanin 5’inci biiyiik hazir
giyim tedarikgisi konumunda
bulunan ve orta vadede ilk 3’e
girmeyi hedefleyen Tiirkiye’ye
The Core Istanbul’un agiligin-
dayabanci alim gruplarinin
temsilcilerinden 6vgii yagdi.
Tiirkiye’nin ve bdlgenin en
6nemli moda etkinligi olan
Mercedes —Benz Fashion
Week Istanbul (MBFWTI) i¢in

Tiirkiye’ye gelen kiiresel alim
gruplarinin temsilcilerine gore,
Tiirkiye hizli moda ve tasarim
giicii ile rakiplerinin agik ara
oniinde bulunuyor. Debenhams,
Hudson, Barneys ile Bongenie
Greider’in de aralarinda bulun-
dugu diinya gapindaki alim grup-
larinin temsilcileriyle birlikte
MBFWI ve yeni donemde igerik
degistiren The Core Istanbul’u
degerlendiren Istanbul Hazir-
giyim ve Konfeksiyon Ihracat-
cilar Birligi (IHKIB) Baskan1
Mustafa Giiltepe 17 milyar
dolarla Tiirkiye’nin ikinci bityiik
ihracatg1 sektorii olduklarimni
soyledi.

“Markal1 ihracati yiizde
25’e cikaracagiz”

Thracatta kilogram birim fiyati
artirmanin yolunun tasarimdan,
markalagmadan ve inovatif

tiretimden gegtigini hatirlatan
Mustafa Giiltepe, IHKIB’in
diinya ¢apinda bir marka haline
getirdigi MBF W1 sayesinde
Tiirk markalarinin ve tasarimei-
larmin kiiresel vitrinde yerlerini
aldiklarini ifade etti. Giiltepe
sunlar1 sdyledi: “Tiirkiye’nin

hazirgiyimde markali ihracati
ylizde 10 civarinda. Tasarim
odakli ihracatta ise yiizde 1’in
altindayiz. Yani arzu ettigimiz
yerin ¢ok uzagindayiz. Dort
Dértliik Eylem Plani’mizla 4
yilda markali ihracatimizi yilizde
25’e, tasarim odakl1 ihracatimizi
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ise yiizde 5’e ¢tkarmay1 hedef-
liyoruz. Bu hedefe ulasmada
12’nci sezonuna giren MBFWI
biiytik rol tistlendi. Sektor olarak
2018’e 19 milyar dolar ihracat
hedefi ile basladik. 8 aylik
veriler hedefin ¢ok uzaginda ol-
madigimizi gosteriyor. 2018’in

8 aylik boliimiinde gegen yila
gore yiizde 4 artidayiz. Ocak —
Agustos doneminde 11,8 milyar
dolarlik ihracat yaptik. Aslinda

8 ay itibariile 12 milyar dolarin
iizerinde olabilirdik. Kurban
bayramindaki 4 giinliik kayip
performansimizi olumsuz etkile-
di. Oniimiizdeki 4 ayda bu farki
kapatacagimiza ve 19 milyar
dolarlik rekor ihracat hedefimize
ulasacagimiza inantyorum. Bu
yil net ihracat gelirimizi de 14
milyar dolardan 16 milyar dolara
¢ikarmis olacagiz.”

“Konsept degisikligi
yaptik”

MBFWI ve The Core Istanbul
Komite Bagkani Cem Altan ise
marka ve tasarimcilari kiire-

sel alim devleri ile bulusturan
MBFWT/I’nin yarattig1 sinerji
sayesinde hedeflere ¢ok daha
hizliulasacaklarini soyledi. Cem
Altan agiklamalarina soyle de-
vam etti: “IHKIB olarak sanayici
ve tasarimct is birligine de biiyiik
o6nem veriyoruz. Bu ¢ercevede
MBFWT I ile es zamanli diizen-
ledigimiz The Core Istanbul’da
konsept degisikligine gittik. The
Core Istanbul’u bu sezondan
itibaren tasarimcilarimizla mar-
kalarimizin bir araya gelip yeni
is birliklerine imza atacaklari

bir organizasyona doniistiirdiik.
Bu platformda Tiirk tireticiler,
tasarimcilardan sadece koleksi-
yon degil ayn1 zamanda model
de satin alarak ihracata yonelik
yeni ve yerli tasarim ekonomisi
yaratacaklar. Bugiine kadar buna
benzer bir is birligi gerceklesme-
di. Bukapsamda birebir tanitim
ve toplantilarla dogru iireticinin
dogru tasarimciyla bir araya
gelmesini saglayacagiz.”

“Tiirkiye firsatlarla dolu”
ABD merkezli alim devi
Barney’s New York temsilcisi
Chiristine Ellis tasarim giicii
ve hizli iiretim kapasitesi ile
Tiirkiye’nin hazir giyim ve
konfeksiyonda biiyiik firsatlar1

r

2.

el

r |

barindirdigini sdyledi. Déviz
kurlarinin TL kargisinda y1lba-
sindan bu yana yiizde 70’1 agan
deger artiginin alim gruplari igin
Tiirkiye’nin cazibesini daha da
artirdigini vurgulayan Ellis, s0y-
le devam etti: “ABD yillik 100
milyar dolara yakin hazir giyim
ithalati yapryor. Diinyanin 5’inci
biiylik hazir giyim tedarikgisi
olan Tiirkiye’nin ABD’ye hazir
giyim ve konfeksiyon ihracati
ise sadece 560 milyon dolar.
ABD’nin hazir giyim tirlinii
tedarik ettigi iilkeler listesinde
Tiirkiye 20°nci sirada yer aliyor.
Uretim kapasitesi ve giiclii tasa-
rim alt yapisina sahip Tiirk moda
endiistrisi, ABD pazarinda ¢ok
daha iist siralarda olabilir. Ciinki

Tiirkiye firsatlarla dolu bir iilke.
Bu nedenle Istanbul’u tercim
ettim. Kalite ve rekabetci fiyat
verebilme giicii iilkenizi rakip-
leri karsisinda 6ne ¢ikartyor. Bu
noktada tanitimin roliinii de ¢ok
onemsiyorum. Moda endiistri-
nizin kamu otoritesi ile de el ele
verip basta ABD olmak iizere
tiim pazarlarda gii¢lii bir tanitim
atagi baslatmasi gerektigini
diisiiniiyorum.”

“Tiirk moda endiistrisi
giiven veriyor”

Debenhams UK Dis Ticaret
Direkt6rii Sara Bradley de, 15
yildir alim yaptig1 Tiirkiye nin
hizli moda ve inovatif liriin
konusunda ¢ok ileri bir konumda

Hudson, Barneys ile Bongenie
Greider’in de aralarinda bulundugu dinya

¢apindaki alim gruplarinin temsilcileri de The

Core’'dayd..”

oldugunu sdyledi. Tiirkiye’den
hemen her kategoriden iriin
aldiklarimi anlatan Bradley,
“Ulkeniz iiriin gesitliligi ve hizl
modanin yani sira, sorunlarin
hizl1 ¢6ziimii konusunda da bize
giiven veriyor. Ayirca modaci-
lariniz 6zgiin tasarimlara imza
atiyorlar. Onlarin yeni siirpriz-
lerini gérmek i¢in Istanbul’a
geldim” dedi.

“Gengler fark yaratiyor”
Hudson’s Bay Canada Moda
Direktorii Tyler Franch ise moda
endiistrisinin farkli, 6zgiin ve
yeni tasarimlar gérmek istedigi-
ni vurguladi. Giiniimiizde farki
genglerin yarattigina dikkat
¢eken Franch, sdyle devam etti:
“Tiirkiye’nin geng tasarimcilara
verdigi destek beni ¢ok etkiliyor.
Moda endiistriniz geng tasarim-
cilart her tiirlii destegi sunarak
¢ok 6nemli bir is yapiyor. Onii-
miizdeki donem piyasada geng,
butik tasarimcilarin etkin oldugu
bir dénem olacak. Kendi maga-
zalarimda bu tiir alimlara 6nem
veriyorum. Ben bir siiredir New
York, Paris, Londra, ve Milano
moda haftalarina gitmiyorum.
Yeni ve farkli iiriin aray1sim ol-
duguicin Istanbul’a geldim. Cok
verimli bir ziyaret oldugunu sim-
diden sdyleyebilirim.” Bongenie
Greider Kadin Giyim Departma-
n1 Sorumlusu Tatiana Shanina da
Tiirk tasarimcilarin geleneksel
cizgileri ¢ok basarili bir gekilde
modern trendlerle birlestirdigini
soyledi. Shanina, Tiirkiye nin
moda endiistrisinde ve tasarimda
geldigi noktanin kendisini gok
etkiledigini vurguladi.
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DESTEKLERDEN YARARLANMAK IGIN
TEKSTIL TASARIM
MERKEZLERI ILE TANISIN

TGSD tarafindan diozenlenen ve bu yil 11incisi gergeklesen Istanbul Moda Konferansi’'nda buyuok
bir basariya imza atildi ve B2B gérugmelerinde i¢ pazara 150 milyon dolar, ihracata ise 250
milyon dolar ek ciro sagland.

Bugiin katma degerli
ihracat artis1 ve kiiresel
rekabetei sistemde
firmalarin giiciinii artirabilme-
lerinin en 6nemli yap1 taglarini
Ar-Ge, tasarim ve inovasyon
olusturuyor. Bu ay; Tasarim
Merkezleri’ni mercek altina
aldik. Tiirkiye Thracatcilar
Meclisi ile Tiirk Ekonomi
Bankasi’nin, Tiirkiye’nin en

iyi girisimcilerini 6diillendir-
digi “Tiirkiye’nin Girisimci-
leri Odiil Téreni”nde konusan
Ticaret Bakan1 Ruhsar Pekcan;
girisimcilere ihracat odakli
diisiinebilme kiiltiirii, markalag-
ma ve tasarima odaklanmalar1
¢agrisinda bulunarak “Girigim-
cilerimizin ihracatg1 olabilme-
leri i¢in her adimlarinda, pazar
aragtirmasindan markalagma
ve tasarim faaliyetlerine kadar
Bakanlik olarak destekler sunu-
yoruz” ifadelerinde bulunmus-
tu. Sanayi ve Ticaret Bakani
Mustafa Varank da, gectigimiz
giinlerde Ar-Ge ve tasarimin
onemine iligkin bir agiklama
yaparak, Ar-Ge ile Tasarim
Merkezi sayisinin artmasini
istediklerini sdyledi ve ekledi:
“Bazi tilkeler hammaddeyi
bizden alip, sanat¢1 dokunusuy-
la tiim diinyaya satabilecekleri
bir hale sokuyorlar. 1 liralik
hammaddeden 100 liralik kat-
ma deger liretiyorlar. Tasarim,
markalasma ve bitylimenin
vazgegilmezidir.”

Tasarim Merkezi sayisi
272’ye cikt1

Kisacasi; girisimcilik, girigim-
ciligin yolunun mutlaka Ar-Ge,
tasarim ve inovasyondan
gectigi gergeginden hareketle

yapilan yatirimlar; Tiirkiye
ekonomisine, ihracatina ve
akabinde istihdamina da

ciddi katkilarda bulunuyor. Her
gegen giin bu konuda daha ¢ok
farkindalik kazanan ig diinyas1
da; yatirimlarini bu alanlarda
dayaparak rekabet¢i giiglerine
giic katiyorlar. Hem de hizli
bir doniisiimile... Eyliil ay1
sonu itibartyla Tiirkiye’de 246
Tasarim Merkezi bulunurken;
aradan gegen bir aylik kisa bir
stire icerisinde bu say1272’ye
¢ikt1 ve Ekim sonu itibariyla

acilan Tasarim Merkezi sayisi
yiizde 9 artis gosterdi. Bu tasa-
rim merkezlerinin 57’si tekstil
ve hammaddeleri sektoriine,
7’si de konfeksiyon ve hazir
giyim sektorlerine ait. Imalat
sanayisinde 33 tane Tasarim
Merkezi bulunurken; Tiirkiye
genelinde istihdam edilen say1
ise 5 bin 600°den fazla. Tasarim
Merkezleri’nde su an itibartyla
devam eden proje sayis1 bin
800. Tamamlanan proje say1s1
ise 2 bin 350.

Tiirkiye ekonomisinin lokomo-

Tasarim Merkezi

1. Vergi indirimi (tasarim
harcamalarinin tamami)
2. Sigorta Primi destedi
(isveren hissesinin yarisi

2023 yilina kadar Maliye
Bakanligrnca karsilanir)
3. Gelir Vergisi Stopaji
Destedi

4. Damga Vergisi istisnasi
5. GUMruk Vergisiistisnas
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tifi konumundaki tekstil ve ha-
zirgiyim sektorlerinin ihracatta
kilogram bas1 birim fiyatlarinin
Tiirkiye ortalamasindan 6 kat
daha katma degerli olmasinin
sirr1 da tasarim ve markalas-
maya verdikleri 5Gnemden
kaynaklantyor. Tiirkiye’deki
Tasarim Merkezleri’nin ylizde
25’inin tekstil sektoriinde faali-
yet gosteren firmalarda olmasi
da, sektoriin hedefinin ¢cok daha
yiiksek katma degerli ihracatta
oldugunu gozler 6niine seriyor.
Diinyanin en bilyiik 8 nci,
Avrupa Birligi’nin ise en biiyiik
2’nci tedarikgisi konumundaki
Tiirkiye tekstil ve hazirgiyim
sektorleri, tasarim atagi ile
diinyada ilk 5’1 hedefliyor.
Avrupa’nin tekstil ve hazirgi-
yim sektdrlerinde modern tesis-
leri, nitelikli istthdami ve hizli
tedarik kapasitesi ile en giiclii
alt yapisina sahip Tiirk tekstil
sektoril, Tasarim Merkezleri

ile basarilarini taglandirmaya
aday...

Tasarim faaliyetleri
destek kapsaminda

Her ay sayis1 gozle gorii-

liir derecede artan Tasarim
Merkezleri’ne biraz daha
yakindan bakalim. 26 Subat
2016 tarihinde Resmi Gazete
’de yayilanarak yasallagan Ar-
Ge Reform Paketi kapsaminda
yapilan degisiklikler ile basta
5746 say1l1 Arastirma, Gelistir-
me ve Tasarim Faaliyetlerinin
Desteklenmesi Hakkinda
Kanun olmak tizere iilkemiz
Ar-Ge ve yenilik ekosistemini
gelistirecek pek ¢ok diizenleme
getirildi. Bu diizenlemelerin
basinda tasarim faaliyetlerinin
de Ar-Ge faaliyetleri gibi destek
kapsamina alinmasi geliyor-
du. Busayede, yiiksek katma
degerli teknolojik tirlinlerin
iiretimi hedeflendi ve hedefinde
gerceklestigini soylemek miim-
kiin. Yine bu kanun kapsamin-
da Tasarim Merkezleri kavrami
mevzuata girdi ve Tasarim
Merkezleri’ne de bir¢ok 6nemli
destekler getirildi. Ozel Sektor
Tasarim Merkezleri; Tasarim,
teknoloji ve insan kaynaklarima
yapilan yatirimlarin, teknolojik
gelismislik, yiiksek rekabet
giicii ve yiiksek refah seviyesi
olarak geri dondiigii anlayistyla

row

RUHSAR PEKCAN
Ticaret Bakani

MUSTAFA VARANK
Sanayi ve Ticaret Bakani

hazirlanan 5746 sayili Kanun
kapsaminda kuruldu ve faaliyet
gostermeye devam ediyor.

Tesvik ve destekler

Peki asil soru su: 5746 sayili
kanun kapsaminda saglanan
tesvik ve destekler nelerdir?
Bu sorunun cevabini maddeler
halinde siralayalim:

1. Ar-Ge indirimi: Ar-Ge ve
Tasarim Merkezleri, proje faa-
liyetleri kapsaminda yaptiklari
harcamalarin yiizde 100’{inii
Kurumlar Vergisi matrahindan
indirebiliyor.

2, Gelir vergisi stopaji tesviki:
Ar-Ge merkezlerinde ¢alisan
Ar-Ge ve destek personeliile
tasarim merkezlerinde ¢aligan
tasarim ve destek personelinin;
bu galigmalari karsiliginda elde
ettikleri iicretlerinin doktorali
olanlar ile temel bilimler alan-
larindan birinde en az yiiksek
lisans derecesine sahip olanlar
i¢in yiizde doksan besi, yiiksek
lisansli olanlar ile temel bilim-
ler alanlarindan birinde lisans
derecesine sahip olanlar i¢in
yuizde doksani1 ve digerleri igin
ylizde sekseni gelir vergisinden
miistesna.

3. Sigorta primi destegi: Ar-Ge
ve tasarim personeli ile destek
personelinin Kanun kapsamin-
daki faaliyetleri karsiliginda
elde ettikleri licretleri {izerinden
hesaplanan sigorta primi igve-
ren hissesinin yarisi, Maliye
Bakanligi biit¢esine konulacak
o0denekten karsilanir.

4. Damga vergisi istisnasi: Ar-

Ge ve Tasarim Merkezleri icin
Kanun kapsamindaki her tiirlii
Ar-Ge ve yenilik faaliyetleri

ile tasarim faaliyetlerine iligkin
olarak diizenlenen kagitlardan
damga vergisi alinmaz.

5. Giimriik Vergisi Istisnasi:
Kanun kapsaminda yiiriitii-

len Ar-Ge, yenilik ve tasarim
projeleri ile ilgili aragtirmalarda
kullanilmak {izere ithal edilen
esya, gimriik vergisi ve her
tiirlii fondan, bu kapsamda
diizenlenen kagitlar ve yapilan
islemler damga vergisi ve harg-
tan istisna.

6. Temel Bilimler Destegi:
Temel bilimler alanlarinda en az

lisans derecesine sahip Ar-Ge
personeli istihdam eden Ar-Ge
merkezlerine, bu personelin her
birine 6dedikleri aylik iicretin o
yil igin uygulanan asgari licretin
aylik briit tutar1 kadarlik kismu,
kamu personeli hari¢ olmak
iizere iki y1l stireyle, Bakanlik
biit¢esine konulacak 6denekten
karsilanir.

Tasarim Merkezi i¢in
olmazsa olmazlar

Bir merkezin Tasarim Merkezi
olabilmesi ve firmalarin Tasa-
rim Merkezi agabilmesi i¢in bu
desteklerden yararlanabilmesi
i¢in belirli sartlar1 da yerine ge-
tirmesi gerekiyor. Bumaddeleri
de su sekilde siralayabilmek
miimkiin:

1. Tasarim Merkezinde tasa-
rimci ve teknisyen statiisiinde
calisacak en az 10 tam zaman es
deger tasarim personeline sahip
olunmast

2. Tasarim Merkezinde tasarim
projelerinin bulunmasi

3. Tasarim ve destek perso-
nelinin Tasarim Merkezinde
calistiginin fiziki kontroliinii
yapacak mekanizmalara sahip
olunmasi

4. Tasarim faaliyetlerinin yurt
icinde gergeklestirilmesi

5. Tasarim Merkezlerinin ayr1
bir birim seklinde 6rgiitlenmis
ve tek bir yerleske veya fiziki
mekan iginde yer almasi.

Tisrkiye'deki Tasarim
Merkezleri sayisi 272'ye vlast”

Bu tasarim merkezlerinden 57'si
tekstil ve hammaddeleri sektoriine ait.

TOrkiye’de her 4 tasarim merkezinden

1'i tekstil sektorune ait.

Tasarim Merkezlerinde devam eden
proje sayisi: 1800

Tamamlanan proje sayisi: 2350

Tasarim Merkezlerinde istihdam edilen
kisi sayisi: 5.600’den fazla

Veriler, TC. Bilim, Sanayi ve Teknolaji Bakanhg Bilim ve Teknoloji Genel Mudurlogu’nden alinmistr. Veriler surekli guncellenmektedir.
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BILISIM

ELEKT

BELIR
SONB

1 Ozellikle son yillarda
teknolojinin 6n-

1 lenemez yiikselisi

ve bankacilik islemlerinden
belediyecilik islemlerine kadar
A’dan Z’ye tiim islemlerin artik
bir tikla yapilabilmesi; Ticaret
Bakanligi’n1 harekete gegir-
mis ve Bakanlik ihracat¢ilarin
bagvuru siire¢lerini elektronik
ortama tasima karar1 almist1. Bu
karar dogrultusunda ihracatg1
firmalarin devlet yardimlari
bagvurulari 1 Nisan 2018 tari-
hinden itibaren elektronik im-
zali olarak, Kayitli Elektronik
Posta (KEP ) adresi araciligiile
elektronik ortamda yapilmaya
baslanmisti. Firmalarin zaman-
dan kazanmalarina ve yaptiklari
islemleri kolaylikla bilgisayar
basinda yapmalarina olanak
saglayan sistem ¢ok sevildi. Fa-
kat sistemde yasanan sistematik
sorunlar ihracat¢i firmalarin pek
¢ok sorun yasamalarina neden
oldu. Bunun tizerine Istanbul
Tekstil ve Konfeksiyon Ihracat-
¢1 Birlikleri Genel Sekreterligi
harekete gecti ve bu sorunlarin
ortadan kalkmast i¢in diigmeye
bastt.

Tiim iiyelere 6zel iicretsiz
e-imza atma sansi

ITKIB Genel Sekreterligi ile
KEPport.com portali arasinda,
Birlik iyelerine 6zel kapsamli
bir anlagma yapild1. Peki, bu
anlagma ne anlama geliyor?
Anlagma ile birlikte tiim tiye-
lerin sinirsiz ve licretsiz olarak
e-imza atmalar1 ve ayni ekran-
dan KEP gonderimi yapabil-
meleri miimkiin hale geldi. Bu

hizmet ile tiyelerin 5070 sayili
kanun standartlarina uygun
e-imza iglemlerini uzun dénem
imza maliyeti olmadan belgeler
iizerine dogru ve gecerli e-imza
atabilmeleri amaglandi. Ayrica
KEP adreslerini Tiirkkep’ten
alan firmalarin KEPport tizerin-
de imzaladiklar1 bagvuru evrak-
larmi, yine ayni ekran iizerinden
ITKIB KEP adresine kolayca

gonderebilmeleri miimkiin hale
geldi. Boylece KEP sistemin-
den kaynaklanan gecikmelerin
Oniine gegilmesi amaglandi. Bu
amag dogrultusunda KEPport
kullanimi hakkinda iiye firmala-
rin bilgilendirilmesi amaci ile
20 Eyliil 2018 tarihinde ITKiB
Genel Sekreterligi tarafindan
D1s Ticaret Kompleksi’nde bir
seminer diizenlendi. Semine-

ihracatel firmalara destek
basvurularinda kolaylk iTKIB
Genel Sekreterligi‘'nden geldi.
ITKIiB ile KEPport.com portali
arasinda yapilan anlasma ile
elektronik imzadaki belirsizlik son

buluyor.

rin agilis konusmasin1 ITKIB
Genel Sekreterligi Devlet
Yardimlar1 Sube Miidiirii Fatih
Zengin yaparken, seminerin bag
konugmacisi ise KEPPORT por-
talin1 gelistiren Vezir Iletisim
Ltd. Sti. Firmasi Sahibi Onur
Erdem oldu. Fatih Zengin, “1
Agustos itibari ile KEP’le gelen
bagvuru sayimiz bin 982’ydi.
Gegersizler 1555°di. Yani; cok
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biiyiik bir oran1 gegersiz oldu.
Agustos ay1 itibari ile bunlari
incelemeye basladik. KEP’le
gelen bagvurularin icerisinden
378 dosya sonuglandi. Kisacasi
2018 y1ltigerisinde 3 bin dosya
sonuglandirdik, bunun sadece
yiizde 10’u KEP’le gelen dos-
yalardi. Elektronik imza atmada
¢ok ciddi anlamda zorlandiniz
ve bu bizede yansidi. Cok ciddi
sorunlar yasadik. Biz de bu
sorunlari ortadan kaldirmak i¢in
bir is birligine gittik ve sistemi
tiim iiyelerimizin kullanimina
actik” dedi.

Interaktif sunum
Zengin’in ardindan sz alan
Onur Erdem ise; interaktif bir
sunum ile katilimei firma yetki-
lilerinin sorularini cevaplandir-
d1. Erdem; seminer sonrasinda
dev ekranda; uygulamali olarak
nasil dogru e-imza atilmasi
gerektigini gosterdi. Erdem’in
iizerinde 6zellikle durdugu
konularin baginda kendisinin
de ifadesi ile yanlis bilinen bir
gercek oldu. Erdem; “Burada
¢ok 6nemli yanlis bir bilgi var.
Beni aray1p diyorsunuz ki,
bizim elektronik imzamiz var,
hatta imza attik ama ITKIB ka-
bul etmedi. Sizin satin aldiginiz
elektronik imza degil, sizin
elektronik imza sertifikaniz
var. Sizin elinizde bulunan ve

FATIH ZENGIN
ITKIB Genel Sekreterligi
Devlet Yardimlar Sube Madurt

de flash bellege benzeyen seyin
ad, elektronik imza degil, elekt-
ronik imza sertifikasidir. Yani
tek basina hicbir i yapmaz.
Elektronik imza sertifikas1 pek
¢ok degisik amagla kullanilir.
Ama ayn1 zamanda elektronik
imza atmak i¢in de kullanir-
siniz. Yani elektronik imza
sertifikasinin tek isi elektronik

ONUR ERDEM
KEPport isimli portali gelistiren
firmanin sahibi

imza atmak degildir. Burada asil
6nemli olan o cihazi kullanarak
attigiiz imzanin gegerli olup
olmamasidir. Bir elektronik
imza attiginiz zaman gecerli
olabilmesi i¢in bazi standartlara
sahip olmasi gerekiyor” diyerek
bu standartlarin neler oldugunu
ve neler yapilmasi gerektigini
anlatt1.

uygulamasma http://vezir.itkib.org.tr/
eimza adresinden erigim saglayabilir ve e-imzall
belgelerinizi, firmaniza ait KEP adresi Uzerinden
itkib@hs01.kep.tr adresine gdnderebilirsiniz.”

AMAN DIKKAT!

o Kepport kullanimi, yillik
aidat borcu bulunmayan aktif
firmalarin kullanimina agik.

o KEP mail entegrasyon ozelligi
ITKiB’e 6zel olarak sunuluyor.
Bu 6zeligi kullanmak igin
KEPport’'un yetkilendiriimesi
gerekiyor. Gerekli formlar igin
KEPport ile irtibata gegmeniz
yeterli.

o Bakanlik talimatina gore;
e-imzanin zaman damgasi
tasimasl zorunlu degil.

Adobe Acrobat Reader ile
atilan e-imzalarin 5070 sayili
Elektronik imza Kanunu'na
uygun olmadigi belirlenmis

ve buna gore ITKiB’e iletilen
Adobe Acrobat imzali
basvurular gegersiz sayilacak.
Bu gergevede firmalarin ilk
basvurduklari tarin sakh
kalmak kaydiyla basvurularini
yenilemeleri gerekiyor.

o KEP araciligiyla iletiimek
kosuluyla, e-imza kriterlerine
uygun iletimeyen
basvurularda, ilgili sorunu
cozmesi igin firmaya eksik
tamamlama suresi kadar
sure verilecedi agiklandi.

Bu durumdaki dosyalar igin
mUracaat suresinin bitimine

1 aydan daha az kaldid
durumlarda, 1ay ek sure
taninacak. Bu sureler, eksik
tamamlama sureci kapsaminda
olmayip inceleme sonrasi
eksik evrak tespit edilirse,

ilgili mevzuatta belirtilen eksik
evrak tamamlama suresi ayrica
verilecek.
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E-TICARET

YURT DISINA E-TICARET YAPACAK
MODACILARI NELER BEKLIYOR?

DHL, Mercedes-Benz Fashion Week Istanbul’un son gunidnde e-ticaretin tOm yonleriyle
degerlendirildigi DHL E-COMMMERCE FORUM TALK paneline ev sahipligi yapti. Forumda yurt disina
e-ticaret ile agllmak isteyenleri bekleyen firsatlar anlatildi.

Tiirkiye’deki iire-
ticilerin e-ticaretle
diinyaya baglanma-
sia 6nemli katkilar sunan
DHL’in ana sponsoru oldugu
Mercedes-Benz Fashion Week
Istanbul (MBFWI) kapsamin-
da, WORLD E-COMMERCE
FORUM’un (WEF) katki-
lariyla gergeklesen DHL
E-COMMERCE FORUM
TALK tauluslararasi pazarda
e-ticarette basarrya ulagmak
icin bilinmesi gerekenler, konu-
larinda uzman konusmacilar ta-
rafindan katilimcilara aktarildi.
Moderatorliigiinit DHL Express
Satistan Sorumlu Genel Miidiir
Yardimcist Bogag Ozsan’in
yaptig1 oturumda DHL Giimriik
Hizmetleri ve Diizenlemeleri
Miidiirii Isin Sarikaya, Ugurlu
Danismanlik Kurucusu Giilgiin
Korkusuz, WEF Kurucusu
Omer Nart ve Egitim Koordina-
torii Orxan [sayev e-ticaret ile
diinya pazarlarina agilmak iste-

yenlere 6nemli tiiyolar verdi.

Mikro ihracat firsat1
Forumun agilis konugmasi-
n1yapan Isin Sarikaya, yurt
disina acilmak isteyenleri
mikro ihracat firsati konusunda
bilgilendirdi. Isin Sarikaya,
“150kg ve 7.500 Euro’ya kadar
emtialarda mikro ihracattan
faydalanabiliyorsunuz. Hem
KDV iadesi alabiliyor hem de
daha az evrak isiyle kolaylikla
ihracat yapabiliyorsunuz” dedi.
DHL E-Commerce Forum
Talk’un moderatorligiini
yapan Bogag Ozsan iiriinlerin
iade stireclerinin kolaylastigia
dikkat ¢cekerek, “Yurt disina
e-ticarette en 6nemli sorunlar-
dan biri olan iiriin iade siireleri
oldukea kisaldi. Artik 220 tilke-
de DHLin arkanizda oldugunu
bilerek goniil rahatlig1 ile mikro

ihracat yapabiliyorsunuz” diye
konustu.

Milyon dolar1 agan
destekler var

Etkinlikte e-ihracat yapmak
isteyenleri bekleyen bircok
destek ve tesvik konusunda da
bilgiler verildi. Giilgiin Korku-
suz, tasarim ve Uirlin geligtirme
projeleri icin sunulan destek-
lere degindigi konusmasinda,
“Tasarim ve iiriin gelistirme
projelerinde 3 yil i¢in istihdam
edilen tasarimci, modelist ve
miihendislerin briit maaslari

toplam en fazla 1 milyon dolart,

alettechizat ve yazilim gider-
lerinin en fazla 250 bin dolar1,
seyahat ve web sitesi liyeli-
gine iligkin giderlerin ise en

fazla 150 bin dolar1 olmak tizere

proje bazinda yiizde 50 civa-
rinda destek saglantyor” dedi.

Oturumun tigiincii boliimiinde
ise alinan destekler sonrasi
hedef pazarlarda liriinlerin nasil
satilacagi konusuna deginildi.
Oturumun son boliimiinde ise
sosyal medyanin e-ticaretteki

dogru kullanimi tartisildi.
Bugiin sadece Instagram
tizerinden giinde 1.000-1.500
paket seviyesinde satig yapan
markalar bulunduguna dikkat
cekildi.
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GOSTERGELER

TURKIYE IHRACATI

| EKIM AYJ_NDA \ iBn?zye:eactﬁ(}ﬁrihimiZdeki en yiiksek aylik ihracat rekoruna
IHRACAT YUZDE 13 N i | ;
ART|§LA 157 lhracat son 12 aylik donemde yiizde 7.9 artigla 166.8 milyar
4 olara, yilini ayinda da yiizde 7.6 artigla 138.8 milyar
dol linilk 10 ayinda da yiizde 7.6 la 138.8 mil
MILYAR dolara cikt.
D(?ELF?REEILEAR-ﬁK P \ Ekim ayinda ihracat miktari, 2017 yilinin ayni dénemine gére
C’ S \‘*%C yiizde 25.1 artigla 12.6 milyon tona yiikseldi.

MILYAR DOLAR
ALMANYA

EN
335
MILYON DOLAR
» HOLLANDA
11
MILYAR DOLAR A 692
INGILTERE ~_MILYON DOLAR | . 341
FRANSA MILYON DOLAR
3 ROMANYA
\/
577,5 ,
MILYON DOLAR 4 A
v ISPANYA 853
440
ABD 879 301 v ¥ IRAK
MILYON DOLAR» MILYON DOLAR s
ITALYA ISRAIL
ANA URETIM sessiees  UZAKDOGU’YA
Agag ve orman diriinleri : ¥
GRUPLARININ 240 1,20  IHRACAT REKOR KIRDI

i C j—- - Uzakdogu ilkelerine olan

HRACATTAN - ihracatimiz Ekim ayinda
” 6,30 i b

ALDIGI PAY 2 / N sl

ANARITIN 8,30 artigyakalad,
SANAyi- GRUPLARININ MILYAR DOLAR ‘ (
% 85.2 EKiM AYI
i iHRACATINDAN
V“-—' ALDIGI PAY

53,10
TARIM: MADENGILIK: ﬁvi\?mg VAR DO

' \;}"g,\,
% 11,8 %30 - %262 “ :
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TEKSTIL VE HAMMADDELERi IHRACATI

EK| M AYINDA \ %018 y|_I| Ekim ayi tekstil ve hafnmaddeleri ihracatimiz bir
onceki aya (2018 yili Eyliil) gore %6,3 oraninda artti.

IHRACAT _ 1 .

- \ En fazla tekstil ve hammaddeleri ihracati AB(28) {ilkelerine
YUZDE 1 ,9 yapildi ve AB(28) iilkelerine yapilan ihracat, Ekim ayinda
ART| S LA %!1,8 oraninda gerileme ile yaklasik 477 milyon dolar

degerinde gerceklesti.

939 MILYON
DOLAR OLDU.
.

\ Ekim ayinda tekstil ve hammaddeleri ihracatimizin en
fazla yiikseldigi tilke grubu %35,8 oraminda artis ile Tiirk
Cumhuriyetleri oldu.

ULKELERE GORE 2018 EKIM IHRACATI

79,9
43.44 < —— MILYON DOLAR

MILYON DOLAR . __w ALMANYA 27,19
INGILTERE A S i » MILYON DOLAR

° s o HOLLANDA
) P 3 o

e T
3

v
o7 - 48,46
’,;J MILYON DOLAR
BULGARISTAN

MILYON DOLAR;

POLONYA \ S ol
56,86 ' v N
MILYON DOLAR /Y
ABD > \ @,, P
\ T At 24,68
\, r MILYON DOLAR
' N _ IRAN
o4 ‘29,87 “
Mi LTZO'?L';S LAR Mmi LY'(\)/I II\ISIIDRO LAR M /)’
2018 yili Ocak - Ekim déneminde iiriin gruplari bazinda tekstil :
ve hammaddeleri ihracatimiz incelendiginde, en onemli iiriin . URUN GRUPLARININ
k k Idugu gdriilmekte. ' s

grubunun dokuma kumas oldugu gériilmekte : SEKTOR iHRACATI
Tekstil ve hammaddeleri ihracatimizin %24iinii olusturan i _
dokuma kumas ihracati bu donemde bir 8nceki yilin ayni : DOKUMA 221,24 Milyon Dolar
donemine kiyasla %4,3 oraninda artarak 2,1 milyar dolar | PLIK 181 Milyon Dolar
degerinde gerceklesmisti. Hit

: : _ . ORME 134,52 Milyon Dolar
Dokuma kumas ihracatimiz, 2018 yilinin Ekim ayinda ise %4,5
oraninda gerileyerek 221 milyon dolar degerinde gerceklesti. : ELYAF 69,75 Milyon Dolar
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ORME KUMAS iHRACATI

i \ Orme kumas ihracatimiz 2018 yili Ocak — Ekim déneminde %0,3 oraninda
E KI M AYINDA gerileyerek 1,3 milyar dolar degerinde gergeklesti.
IH RACAT 2018 yil Ocak — Ekim déneminde alt iiriin gruplar bazinda 6rme kumas
YUZDE 1 ,4_ \ ihracatimiz incelendiginde, en dnemli alt iirin grubunun 698 milyon
dolar ihracat degeri ile diger 6rme kumas oldugu gériilmekte. Bu iiriin
AZALARAK grubunun toplam 6rme kumas ihracatimizdaki payi %53,4.

1 34,55 Mi LYO N . \ 2018 yili Ocak — Ekim déneminde drme kumas ihracatimizda en dnemli
RV iilke; yaklagik 202 milyon dolar degerinde ihracat gergeklestirilen ltalya.
D 0 LAR 0 LD U '<\>ﬂ*< Italya’ya 6rme kumasg ihracatimiz 2018 yili Ekim ayinda ise %10,3 oraninda
\ X gerileyerek yaklasik 18 milyon dolar dederinde gerceklesti.

ULKELERE GORE 2018 EKiM IHRACATI

4,27
ILYON DOLAR ~__» 8,36
= i " MILYON DOLAR
. RUSYA

--»6,75
MILYON DOLAR
BEYAZ RUSYA

MILYON DOLAR

POLANYA
— 5’73
MILYON DOLAR
P ' ROMANYA
N
5,29 N s
MILYON DOLAR N "'\“ .
SIRBISTAN ‘
‘ !
7.23 MILYON DOLAR 17,82 ¥y
MILYON DOLAR ' ITALYA '\%YNCAN,\”%%'&QR MILYON DOLAR P
MISIR BULGARISTAN

Orme kumas ihracatimizda éne cikan diger snemli
iilkeler Bulgaristan, Rusya ve Beyaz Rusya'dir.

2018 yili Ocak — Ekim doneminde drme kumas ihracati
yapilan ilk on ihracat pazan arasinda ihracatimizin

en cok geriledigi iilke %26,6 oraninda gerilemeyle
Bulgaristan olurken; ihracatimizin en fazla yiikseldigi tilke
ise %394,4 oraninda artis kaydedilen Rusya olmustur.
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Ofis

Tekstilkent 24 A No: 30
Esenler / Ostanbul

0090-212 438 34 60
0090-212 438 34 67
istanbul@yuceliplik.com.tr
pazarlama@yuceliplik.com.tr
0090-212 438 34 60
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