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TICARETAHLAKIve
VERGi ODEME KULTURU
TABANA YAYILMALI

Fikri KURT
ORSAD Baskanl

Degerlimeslektaslarim;

Yilin son ¢eyregini ve yilin son aylarini bitirmek tizereyiz. Tekstil ve ticarihaya-
timizagisindan gecirdigimizson biryili degerlendirdigimizde, her nekadar, hayal,
beklentive umutlarimiz ¢cok olmasa da, fabrikalarimizda makinelerimizin caligti-
g1 ve ¢ok da moralsiz olmadig§imizi s6yleyebiliriz. Tekstil, bir i kolu olarak yine
tilkemizin lokomotifi durumunda. Tekstil hala, daralan ve kiigiilen is hacimlerine
ragmen, istihdaminve paranin déndiigii, 6nder bir sektor.

Degerli meslektaglarim, evet morallerimizi yitirmeyecegiz. Ama karg1 kargiya
kaldigimiz problemler neticesinde heryil bir éncekini aratir nitelikte. Uretim ma-
liyetlerimiz ve genel giderlerimiz siirekli artiyor. Kazanclarimiz azalirken, kiictik
veortaolceklifirmalarinhakliferyat ve haykiriglarini da duyuyor, igitiyoruz. Ulke-
mizde 6zel sektoriin tiretim maliyetleriher gecen giin artiyor. Devlet artik gereken
onlemleri almazve keyfi elektrik zammi uygulamalarin stirdiiriirse, tiretimde ig-
lerin zayi1flamasi ve istihdamin diigmesi kacinilmazdir. Her ti¢ ayda bir gercekle-
senfahigelektrik zamlariylatiretiminyapildigi bir ortamda, bir KOBI'ningelecegi-
nigoérmesi, kar miyoksazarar miettigini anlamasi miimkiin olmayacaktir.

Degerli meslektaglarim. Once enerji, sonra da vergi zamlar: beklentilerimizi
olumsuz etkileyebilir. Vergi 6deme sorumlulugunun bir kiiltiire déntigmesi gerek-
tiginin altim1 cizmek isterim. Bu {ilkenin en biiytik ve hala ¢éziim gelistirilemeyen
en 6nemli sorununun, kokli reformlarin ve yaptirimlarin bir tiirliiuygulamayage-
cirilememesi oldugunu diigtiniiyorum. Bir tilkede kayit dis1 caligmalar ve kazancg-
lar kayit altina alinamiyorsa, orada ciddi bir sorun var demektir. Vergi 6demeyen
bukisilerin kayit altina alinmasi ve tabana yayilan bir vergi sistemi bir tilkeyi kal-
kindirir. Bir firma rekabet giiciinii boyle bir ortamda muhafaza eder. Goriiliiyor ki
bir kisim sanayicikayit disiis giiciiyle tiretim yapiyor, bir kismida vergisini vermi-
yor. igini sorumlulukla yapan firmalarin kazanclar: azalirken, lilkenin kaynakla-
rinazararveren bukisiler iilkenin biitliin nimetlerinden faydalanir hale geliyorlar.
Vergi zammindan énce bu tip adaletsiz durumlarin ortadan kaldirilmasi ve vergi-
sini 6demeyen kisilerin neden oldugu kayip kacagin kontrol altina alinmasi gerek-
tiginidiigtiniiyorum. Yenivergiler ve elektrik zammai iiretimi daha dadaraltmaris-
kinitagimaktadur.

Devletimizin bizlere iiretimimizi artirmak adina destek vermesini umarken
kargikarsiya kaldigimiz elektrik ve vergi zamlari, reel sektorii negatif etkileyecek,
insanlar yatirim yapmaktan ¢ekinir hale gelecektir. Bu, halihazirda ytlizde 14,5’1
bulanigsizligin dahada artmasinaneden olacaktir. ig.sizlié‘in bukadaryogun oldu-
gu bir iilkede hala fabrikalarimizda ¢alistiracak isci bulamamamiz ise igin bir di-
ger trajik yanini olugturuyor. Sosyal sorumluluk ve ig ve isci saglig1 acisinda hala
bircok firma 12 saatlik vardiyalarla calistyor. Bu durum iscilerine énem veren ve
glinde 3vardiya calisan bir lireticinin aleyhine islemektedir. Budurum, firmalarin
rekabet glicii agisindan da haksizlik yaratmaktadir. Hepimiz adaletli bir ortamda
yasamak istiyoruz. Bunedenle devlet eger gelirlerini artirmak istiyorsa énce kayit
dis1olanlarive vergisini 6demeyenleri ortaya cikarmalidir. Vergisini 6deyen degil,
6demeyen cezalandirilmalidir. Buhaksizlik sosyal hayatayansidiginda, mutsuzve
gelecektenumutsuzbir toplumyetisir.

Sayin Cumhurbagkanimiz Recep Tayyip Erdogan’in ¢ok kiymetli bir s6zii var:
Diinya, besten biiyiiktiir. Cok dogru. Ben de tekstil 6rme sanayicileri derneginin
bagkaniolarak sunu sdylilyorum: 5-10 Holding, Tiirkiye’den biiyiik olmamali.

Diizgiin miikellef diye bir kavram var. Bu nedenle vergi gelirlerinin artmasini is-
tiyorsak, vergioranlarimiziyiikseltmeden 6nce vergi 6demekiiltliriinii geligtirme-
liyiz. Insamimizin vergi 6deme kiiltiiriinii yiikkseltmeden tiretimdeki vergiyi yiik-
seltmenin; iiretime de, vergi gelirlerine de uzun vadede bir fayda saglamayacagini,
aksinebizidaha dageriye gotiirecegini diigiintiyorum.

Tekstil 6rme sektoriine ve tilkemize hayirlibiryil dilerim...
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GELISEN EKONOMILERDE

ISTIHDAMIN YUZDE 70’
KAYIT DISI

konomik Isbirligi ve Kal-

kinma Orgiitii (OECD) ve
Uluslararas1 Calisma Orgiitii
(ILO) kayit dis1 ekonomiye
iliskin yayinladig1 raporda
gelismekte olan ekonomilerde
istthdamin yiizde 70’inin kay1t
dis1 oldugu belirtildi. Tah-
minler kay1t dis1 ekonominin
GSYH’ye katkisinin ciddi oran-
lara ulastig1 yoniinde. Tarimda
bu oranin yiizde 30’a ve tarim
disinda yiizde 17’ye geldigi

belirtiliyor.istihdam edilen
niifusun yiizde 61’inin kayit
disiliktan etkilendigi belirtilen
rapora gore diinya ¢apinda
sirketlerin yiizde 81’1 kayit dis1.
Gelismekte olan ekonomilerde
isttihdamin yiizde 70 olan kay1t
disilik orani, gelismis tilkelerde
bile yiizde 18. Kayit dist
istihdam goriilen iilkelerinden
yiizde 55’inde kayit dis1 ¢alisan
kadin sayisinin daha yiiksek
oldugu aktarildi.

EURO BOLGESI'NDE
ENFLASYON YUKSELDI

Avrupa Istatistik Ofisi (Eu-
rostat), Euro Bolgesi’nin
kasim ay1 yillik enflasyonuna
iliskin oncii verileri yayinladi.
Buna gore, Euro Bolgesi’nde
ekim ayinda yiizde 0,7 olan
yillik enflasyon, kasimda
ylizde 1’e yiikseldi. Euro
Bolgesi’nde kasim ayindaki
enflasyonun ana bilesenlerine
bakildiginda, en yiiksek yillik
enflasyon yiizde 2 ile gida,
alkol ve tiitiin iiriinlerinde ger-
ceklesti. Bunu yiizde 1,9 ile

hizmetler, yiizde 0,4 ile enerji
dis1 sanayi iirtinleri ve yiizde
eksi 3,2 ile de enerji izledi.
Ote yandan, Euro Bolgesi’nde
para politikasini yiiriitmekten
sorumlu olan Avrupa Merkez
Bankas1 (ECB), bolgede fiyat
istikrarini saglamak icin yiiz-
de 2’nin hemen altinda ancak
ylizde 2’ye yakin seviyede
enflasyon hedefliyor. Yillik
enflasyonun ECB’nin hede-
finin ¢ok altinda kalmasi ise
dikkati cekiyor.

CiN, ABD iLE TICARET
SAVASINDAN KORKMUYOR

in Devlet Bagkan1 Si Cinping, ABD ile ticaret anlagsma-

s1 yapmak istediklerini ancak Washington yonetiminin
ticari bir savasa girmesi durumunda karsilik vermekten
cekinmeyeceklerini vurguladi. Si, bagkent Pekin’de dii-
zenlenen “Bloomberg Yeni Ekonomi Forumu”na katilan
ABD’li ticaret heyetini Biiyliik Halk Salonu’nda kabuliinde,
iilkesinin ticaret goriismelerine karst olumlu bir tutumu
oldugunu belirtti. ‘’Her zaman dedigimiz gibi, ticaret
savagi baslatmak istemiyoruz ancak korkmuyoruz da.
Gerektiginde karsilik veririz. Yine de ticaret savast olmasin
diye ugrastyoruz.” ifadesini kullanan Si, karsilikli sayg1
ve esitlik temelinde bir ticaret anlagmasina ulagmak igin
caba gosterdiklerinin altini ¢izdi. Cin ve ABD arasinda 18
ayi geride birakildig: ticaret savasi, ABD Bagkan1 Donald
Trump’in gegen yilin martinda Cin’den ithal edilen bazi
iiriinlere yaptigi ilave tarifelerle baglamisti.

6 | ORME DUNYASI EylUI-Kasim 2019



TI'.'IRK_iYE B‘iSTRiBUTﬁRU

Ny |

TEKSTIL Urdinleri Paz. San. ve Tic. Ltd. St

R

Orugreis Mah. Tekstilkent Cad. 10/AD No:2103 (62-276) 34235 Esenler-iSTANBUL/TURKEY
Tel. : [+90212) 482 38 51 - 67 Faks: (+90 212) 482 38 62
web: www.global-tekstil.com.tr  e-mail: globalteks@tnn.net / global@global-tekstil.com.tr




ALMAN EKONOMISI
UCUNCU CEYREKTE BUYUDU

estatis’in nihai verilerine gore, Almanya’da mevsim ve

takvim etkilerinden arindirilmis Gayri Safi Yurti¢i Hasila
(GSYH), bu y1ilin ii¢iincii ¢eyreginde bir 6nceki ¢eyrege kiyasla
yiizde 0,1 genisledi. Ugiincii geyrekte takvim etkisinden arin-
dirtilmis y1llik GSYH artis1 da yiizde 1 seviyesinde gergeklesti.
Boylece Destatis, 14 Kasim’da 6ncii verilerle agikladigr arti
biliylime oranini teyit etmis oldu. Ofis, Alman ekonomisinin
iglincii ¢eyrekte azda olsa genislemesinin ana sebebi olarak
nihai tiiketim harcamalarindaki artis1 gosterdi. Temmuz-eyliil
doneminde hane halkinin ve kamunun nihai tiiketim harcama-
lar1 nisan-haziran dénemine gore sirastyla yiizde 0,4 ve yiizde
0,8 artis gosterdi. Ugiincii geyrekte ihracat yiizde 1 artarken,
ithalat hemen hemen gegen ¢eyrekle ayni seviyede kaldi. Alman
ekonomisi gegen yil yiizde 1,4 biiyiirken, Almanya’da hiikiimet,
kiiresel ekonominin zay1f seyretmesinin Alman ihracatini etkile-
mesinden, ticaret ihtilaflarindan ve Brexit’ten dolay1 ekonomi-
nin bu y1l sadece yiizde 0,5 biiylimesini bekliyor.

INGILTERE, VERGI INDIRIMINDE
GERI ADIM ATTI

SiNGAPUR, ARTIK DUNYANIN
EN REKABETGI ULKESI

iinya Ekonomi Forumu’nun

(WEF) Kiiresel Rekabet
Raporu’na gore, bu y1l diin-
yanin ekonomik ve teknolojik
olarak en rekabetci ekonomisi
Singapur olarak belirlendi. Tiir-
kiye, 62,1 puanla 61. siradaki
yerini korudu. WEF’in 141
iilkenin dijital beceriler ve is
yapma kolaylig1 gibi 103 temel

sinda ABD birincilikten diiserek
83,7 puanla ikinci, Hong Kong
83,1 puanla {iglincii ve Hollanda
82,4 puanla dordiincii sirada

yer ald1. Isvicre kiiresel rekabet
stralamasinda bu y1l 1 sira
diiserek 82,3 puanla sirasiyla
5’inci siraya gerilerken, Japonya
1 sira gerileyerek 82,3 puanla
6’nc1 sirada yer aldi. Avrupa’nin

gostergesinin 6l¢tldiigi 2019
yili Kiiresel Rekabet Raporu
actklandi. Buna gore, diinyanin
ekonomik ve teknolojik olarak
en rekabetgi ekonomisi 84,8 pu-
anla Singapur oldu. Singapur’un
kamu sektort, is glicii ve
altyapisinin rekabet raporunda
yiiksek puanlar almasi dikkati
cekti. Kiiresel rekabet siralama-

en biiylik ekonomisine sahip Al-
manya, 4 basamak gerileyerek
81,8 puanla 7’inci siraya diistii.
Isveg bir basamak yiikselerek
81,2 puanla 8’inci sirada yer
alirken, Ingiltere bir basamak
gerileyerek 81,2 puanla 9’uncu
sirada yer aldi. Danimarka ise
81,2 puanla 10’uncu siradaki
yerini korudu.

ngiltere’de iktidardaki Muhazakar Parti Lideri ve Bagbakan

Boris Johnson, gelecek yil yiirtirliige girmesi planlanan
kurumlar vergisi indiriminin rafa kaldirilacagini, bu yolla
elde edilecek 6 milyar sterlinin iilkenin saglik sisteminin
finansmaninda kullanilacagini s6yledi. Ingiliz Ticaret Odalart
Birligi’nin (CBI) yillik konferansinda konusan Johnson, ge-
lecek senenin nisan ayinda kurumlar vergisinin yiizde 19°dan
17’ye indirilmesi yoniindeki planin ertelenecegini kaydetti.
Bagbakan Johnson, “Hatirlatayim; bu seklide 6 milyar
sterlini Ulusal Saghk Sistemi (NHS) gibi Ingiliz halki igin
oncelikli olan alanlara yatirabilecegiz. Biz zaten daha 6nce
kurumlar vergisini yiizde 28’den 19’a ¢ekmistik.” Ifadelerini
kullandi. Bagbakan Johnson, hiikiimetin kurumlar vergisinin
daha da asag1 ¢ekilmesi yoniindeki planini rafa kaldirmasina
ragmen, iilkede kurumlar vergisinin mevcut haliyle gelismis
ekonomiler igerisinde en diisiik seviyede oldugunu hatirlatti.
Ingiltere’de 2010°dan beri iktidarda olan Muhafazakar Parti,
12 Aralik’ta yapilacak erken se¢im Oncesinde sorunlari
giderek artan ulusal saglik sistemine yilda 20 milyar sterlin
yatirim yapmanin soziinii veriyor. Ana muhalefetteki Isgi
Partisi ise kurumlar vergisini yiizde 26’ya ¢ikararak buradan
elde edilecek gelirin iilkenin saglik, egitim gibi oncelikli alan-
larinda kullanilacagi vaadinde bulunuyor.
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RKIYE'DEN

SON GEYREKTE YUZDE 5
BUYUME BEKLENIYOR

Tﬁrkiye ekonomisi yilin iiglincii geyreginde yiizde 0,9 biiyiiye-
rek, beklentilere paralel bir performans sergiledi. Konuya iliskin
degerlendirmede bulunan AA Finans Analisti ve ekonomist Haluk
Biiriimeekgi, yilin figlincii ¢eyreginde milli gelirin yiizde 0,9 ile
beklentiye yakin artig kaydettigini belirtti. Boylece, 9 aylik milli gelir
daralmast yiizde 0,9°a indigini ifade eden Biiriimeekei, “Yeni Ekono-
mi Programi’nda (YEP) 2019 yil1 biiylime tahmini yiizde 0,5 olarak
revize edilmis, Merkez Bankasinin son Beklenti Anketinde ortalama
beklenti yiizde 0,3’e kadar yiikselmisti.” dedi. Gelecek dénem gorii-
niimiini ele alindiginda, ilk sinyallerin milli gelir bityiimesinin 2019
yilinin son ¢eyreginde giiglendigine isaret ettigini dile getiren Bii-
riimcekgi, sunlari kaydetti: “Son ¢eyrek goriiniimii 6ncii gostergelere
bakildiginda; Tiirkiye PMI endeksi mevsimsel diizeltilmig ekim-kasim
ortalama degeri (49,3) onceki geyrege gore (48.2) artarken, Merkez
Bankasi Reel Kesim Giiven Endeksi ayn1 donem ortalamasi (105,1)
ise Onceki ¢eyrekten (99,5) yiiksek gerceklesti. Kapasite kullanimi
ortalamasi ytizde 76,4 ile 6nceki ¢eyrege (yiizde 76) gore hafif artti,
tiiketici giiven endeksinde de 58,4 ile dnceki geyrege gore (56,8)
artis gozlendi. Ihracatin (TIM verileri) ise ayn1 donemde yillik bazda
artiginin belirgin yavaglamasi ve ithalatin artmaya baglamast ise dig
talebin biiylimeye katki vermeyecegine isaret etmisti. Dolayisiyla ge-
nel olarak son geyrekte ticiincii ¢ceyrekten daha olumlu bir gériiniime
isaret etmisti.” Biiriimcekgi, biiyiime egiliminin ne élgiide giictinii
koruyabilecegini, finansal kosullardaki gevsemenin kaliciliginin,
bankacilik kredi hacmindeki yiikselisin ne kadar korunabileceginin ve
dis talep kosullarinin belirleyecegini sdyledi.

DIS TICARETTE
DARALMA SURUYOR

kim ayinda dis ticaret ag1g1 1 milyar 808 milyon dolar olarak ger-

ceklesti. Agik, baz etkisi nedeniyle gegen yilin ayn1 dénemine gore
yiizde 264 artis gosterdi. Thracat 2019 yili Ekim aymnda, 2018 yilmmn
ayni ayina gore yiizde 0,1 azalarak 15 milyar 664 milyon dolar, ithalat
yiizde 8 artarak 17 milyar 472 milyon dolar olarak gerceklesti. Thraca-
tin ithalat: karsilama oran1 2018 Ekim ayinda ytizde 96,9 iken, 2019
Ekim ayinda yiizde 89,6’ya geriledi. Ote yandan 2019 Ekim ay1 verisi,
baz etkisi nedeniyle bir dnceki yilin ayn1 donemine gore yiizde 264
artiga isaret etti. Hatirlanacagi lizere, 2018 Ekim déneminde ithalatin
yiizde 24 diisiis gostermesiyle, dis ticaret agig1 ylizde 94 gibi yiiksek
bir azalig gostererek 456 milyon dolara kadar gerilemisti.

HAZIR GIYIMCILER DIJITAL
DUNYAYA AGILIYOR

stanbul Hazir Giyim ve Konfeksiyon Ihracatcilart

Birligi (IHKIB), Cinli Alibaba Group biinyesindeki
AliExpress ve AliExpress Tiirkiye resmi is ortagi Ihra-
catname, KOBI’lerin yurt disindaki tiiketicilere dogrudan
ulagmasini saglayacak bir anlasma imzaladi.
Tirkiye’den yurt digina agilmak ve kiiresel diizeyde
rekabet etmek isteyen firmalar, [IHKIB ve Alibaba Group
biinyesindeki kiiresel ¢evrim i¢i perakende pazar yeri
olan AliExpress destegiyle AliExpress’in ekosistemi ve
altyapisindan faydalanarak iiriinlerini tiim diinyaya ihrag
edebilecek. o
Ik agamada 15 bin IHKIB iiyesi, isbirligi sayesin-
de AliExpress’in 200 iilkede, 79 milyon potansiyel
miisterisine ulasacak. Ayrica AliExpress, ihracat¢ilara
tahsilat, lojistik, pazarlama ve 18 dilde terciimeyi iceren
altyapi destegi verecek. Coziim ortagi Ihracatname ise
Aliexpress’te magaza agmak isteyen saticilara, platforma
kayittan {irtinlerin magazaya yiiklenmesine dek gecen
biitiin siirecte ticretsiz olarak rehberlik edecek.
AliExpress’te magaza agan firmalar, platforma katilim
ticreti veya periyodik iicretler 6demezken AliExpress
satiglari iiriin kategorisine bagli olarak yiizde 5 ila yiizde
8 arasinda degisen komisyon oranlari talep ediyor.
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DAHILDE iSLEME IZINLERINE
EK SURE

Ticaret Bakanhiginin “Dahilde Isleme Rejimi Tebligi’nde Degi-
siklik Yapilmasima Dair Teblig i Resmi Gazete’de yayimlanarak
yiirtirlige girdi. Tebligle dahilde igleme izin belgeleri ile izinlerine
iliskin ek siire bagvurularinda diizenlemeye gidildi. Buna gore, ihra-
cat taahhiit hesabi hentiiz kapatilmamis ya da miieyyideli kapatiimig
ancak yaptirimi kismen de olsa tahsil edilmemis dahilde isleme izin
belgeleri ve izinlerine, 6 ay i¢cinde Bakanliga miiracaatta bulunulmasi
sartryla bagvurunun uygun goriildiigii tarihten itibaren belge ya da
izin orijinal siiresinin yarisin1 gegmemek iizere ilave siire taniacak.

AR-GE’YE GEGEN YIL
38,5 MILYAR LiRA HARCANDI

i

|

| 3

iirkiye’de arastirma ve geligtirme (Ar-Ge) harcamasi,
: 2018’de bir 6nceki yila gore yiizde 29,1 artarak 38 milyar
© 534 milyon lira oldu. Tiirkiye Istatistik Kurumu (TUIK),
- “2018 Y1l Arastirma ve Gelistirme Faaliyetleri Aragtirmast”
¢ sonuglarini agikladi. S6z konusu harcamanin gayrisafi yurt
¢ i¢i hasila igindeki pay1 2017°de yiizde 0,96 iken, 2018’de
. ylizde 1,03’ yiikseldi. Ar-Ge harcamasi, 2018’de bir nceki
i yila gore yiizde 29,1 artarak 38 milyar 534 milyon lira oldu.
¢ Ar-Ge harcamalarinda mali ve mali olmayan sirketler yiizde
© 60,4 ile en biiyiik paya sahipken, bunu yiizde 30,3 ile yiikse-
¢ kogretim takip etti. Kar amaci olmayan kuruluslar tarafindan
. yapilan Ar-Ge harcamalarinin da dahil oldugu genel devlet
. Ar-Ge harcamalarinin toplam Ar-Ge harcamalari igindeki
i pay1ise yiizde 9,2 olarak kayitlara gegti. Ar-Ge harcamalari-
¢ nin 2018 yilinda yiizde 53,6°s1 mali ve mali olmayan sirketler
. tarafindan finanse edilirken, bunu yiizde 32,3 ile genel
i devlet, yiizde 12,1 ile yiiksekogretim, yiizde 2 ile yurt dist
- kaynaklar ve yiizde 0,03 ile yurt i¢i diger kaynaklar takip etti.

ISTIHDAM ENDEKSI 3. GEYREKTE
YUZDE 3,9 DUSTU

tirkiye Istatistik Kurumu

(TUIK), y1lin iigiincii
¢eyregine iliskin is giicii girdi
endekslerini yayimladi. Sa-
nayi, insaat ve ticaret-hizmet
sektorleri toplaminda takvim
etkilerinden arindirilmis is-
tihdam endeksi, bu yilin tem-
muz-eyliil doneminde gegen
yilin ayni donemine gore yiiz-
de 3,9 geriledi. Alt sektorler
incelendiginde endeks, sanayi
sektoriinde yiizde 1,5, ingaat
sektoriinde yiizde 26,4 azaldi,
ticaret-hizmet sektorlerinde
ise ylizde 0,2 artt1. Mevsim
ve takvim etkilerinden arin-
dirilmis istihdam endeksi ise
bir 6nceki ¢eyrege gore yiizde
0,4 artis kaydetti. Endeks,
sanayi sektoriinde ytizde 0,9,
ticaret-hizmet sektorlerinde

b | /

ylizde 0,8 artarken, ingaat
sektoriinde yiizde 4 azalis gos-
terdi.Sanayi, ingaat ve ticaret-
hizmet sektorleri toplaminda
takvim etkilerinden arindi-
rilmis ¢aligilan saat endeksi,
bu yilin i¢lincii ¢geyreginde
gegen yilin ayni geyregine
gore yiizde 4,6 azaldi. Endeks,
sanayi sektoriinde yiizde 2,4
ve ingaat sektoriinde yiizde
27,7 azaldi, ticaret-hizmet
sektorlerinde yiizde 0,1 artt1.
Mevsim ve takvim etkilerin-
den arindirilmis ¢alisilan saat
endeksi ise bir dnceki ceyrege
gore yiizde 1,4 artt1. Endeks,
sanayi sektoriinde yiizde 1,5,
ticaret-hizmet sektorlerinde
ylizde 2,2 artarken, ingaat
sektoriinde ylizde 3,3 azalis
kaydetti.
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GRSAD YONETIMi £ AYLIK OLAéAN
TOPLANTISINI GERGEKLESTIRDI

ORSAD Yonetimi 8 Ekim 2019 tarihinde Olagan Yonetim Kurulu Toplantisi’ni
yaparak, belirlenen gundem maddelerini gorstu. Yonetim Kurulu
Toplantisi’nin gundeminde ORSAD’In kendi ofis binasinin alinmasi,

on planda yer ald.

ORSAD Yonetim
Kurulu, 8 Ekim tari-
hinde bir araya geldi.
Toplant1 Genel Baskan Fikri
Kurt’un agilis konusmalarty-
la basladi. Ardindan, ORSAD
Genel Sekreteri Mahir Macit
faaliyet raporunu yonetim
kuruluyla paylasti. Yeni iiye
kabulleri ve iiye ziyaretleri-
nin durumunun degerlendi-
rilmesinin ardindan Zeytin-
burnu Sehit Biiyiikel¢i Galip
Balkar Tekstil Meslek Lisesi
ile ilgili yapilacak ¢aligmala-
rin istigsaresi gergeklestirildi.
Deprem nedeniyle yikimina
karar verilen, Zeytinburnu
Sehit Biiyiikelci Galip Balkar
Tekstil Meslek Lisesi igin
alinan yikim karar1 istisare
edildi. Okuldaki mevcut ma-
kine ve diger demirbaslarin
tasinmasi ve muhafazasi igin
ilgili kurum ve kuruluglarla

goriigiilmesi sonucuna varil-
di. Daha sonra ORSAD’1n
Iftar yemegine sponsor olan
firmalara; yonetim kurulu
tarafindan olusturulacak
komisyon esliginde tesek-
kiir belgesi verilmesi karar1
alindi.

Diizensiz Gog¢
Yonetmeligi ve ORSAD’1n
kendi yonetim ofisini
almas1 toplantinin ana
giindemlerini olusturdu
Yabanci uyruklu is¢ilerle
ilgili yonetmeligin istisaresi
yonetim kurulunun giin-
demindeki bir diger ko-
nuydu. Istanbul Valiliginin
22.07.2019 tarihinde yayinla-
mis oldugu “Diizensiz Gégle
Miicadele” Basin agiklamasi
sonrasi verilen ek siirenin

30 Ekim’de tamamlaniyor
olmasi, iiretim sektoriiniin

tamamini etkiledigi gibi
Orme Sektériinii de ciddi
anlamda etkileyecegi goz
Oniinde bulundurularak, Sa-
nayi ve Ticaret odalarindaki
temsilcilerimizle paylasildi.
Konu ile ilgili sireg ORSAD
tarafindan da yakinen takip
edilecek.

Sivil Toplum Orgiitleri igin
en dnemli hususlardan biri
olan kendi miilkiiniin alin-
masi konusu giindeme alindi.
ORSAD gibi kdkleri gegmise
dayanan bir kurumun kendi
ofisinin olmas1 hususunda
mutabakat saglandi. Genel
sekreterligimizin hazirladig:
fizibilite raporu paylasildi.
Yonetim Kurulu tiyelerimizin
degerlendirmesi igin bir aylik
siire verildi. Bu siire sonunda
raporlar tamamlandiginda
projenin ORSAD iiyeleriyle
paylasilmasi karar1 alindi.

8 EKIM 2019
TARIHLI ORSAD

YK TOPLANTISI
SONUC BILDIRGESI

1.

2019 yili iftar
Sponsorlarinin ziyaret
edilmesi ve Tesekkir
Belgelerinin takdim
edilmesi

. Zeytinburnu Belediye

Baskanligi ve
Kaymakamliginin
ziyaret edilerek, Okul
ile ilgili bilgi paylagimi
yapilmasi.

. Sektdrin ana sorunlari

ile ilgili bir rapor
hazirlanarak; ilgili
mercilerle paylagimi

. Ofis binanin alimi

ve takibi, konu ile

ilgili Kasim ayinin 2.
Haftasi Yénetim Kurulu
Toplantisi dizenlenmesi
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GALIP BALKAR LISESI'NE
ORSAD’DAN DESTEK

ORSAD'In Sehit BUyukelgi Galip Balkar Mesleki ve Teknik Anadolu Lisesi‘ne
verdigi desteklere bir yenisi eklendi. Deprem riski nedeniyle yikim kararini
takiben bosaltilan okuldaki makinalarin tasinmasi konusunda ORSAD
katki sagladi.

7 ORSAD Yonetim

4 Kurulu Bagkani Fikri
“ Kurt, ORSAD Genel
Sekreteri Mahir Macit ve Ge-
nel Sekreter Yardimcis1 Musta-
fa Vicil, Sehit Biiytikelgi Galip
Balkar Mesleki ve Teknik
Anadolu Lisesi Miidiirii Kamil
Akbulut ile siklikla biraraya
gelerek, sanayi-egitim igbirligi
gergevesinde meslek liselerin-
den mezun olan genglerimizin
sektore kazandirilmast adina
neler yapilabilecegini istisare
ediyorlar. Bu goriismelerden
birisinde okulun deprem riski
sebebiyle yikim kararinin alin-
mast ile birlikte makinelerin
taginmasi ile ilgili bir talep ile
karsilastilar. Bu goriigmelerin
ardindan ORSAD Y énetici-
leri Zeytinburnu Kaymakami
Mehmet Makas’1t makaminda
ziyaret ederek, Zeytinburnu
Ilge Milli Egitim Miidiirii Ali
Yesilyurt ve Tekstil Meslek
Lisesi Miidiirii Kamil Akbu-
lut ile beraber yikim karar1
alian okuldaki makinalarin
muhafazasi ve okulun genel
durumunu istisare ettiler. . Ni-
hayetinde okul yonetimi, ilge
milli egitim ve kaymakamlik
depo alanin1 buldu. ORSAD
ise makinelerin taginmasini ve
depolanmasini gergeklestirdi.
Zeytinburnu Tekstil Meslek
Lisesi’ndeki makinelerin
taginmasi 24 Ekim tarihinde
gerceklestirildi.
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ipekeioglu Makine’nin Sahibi Huseyln Ipeke:

\J
SADECE BIR KEZ GORDUGUM
MAKINEYI CIZEBILIYORUM

HUseyin ipekgi, tekstilde 40 yili devirmis bir sanatkar. Babasindan miras kalan ‘sanatgr’ kimligiyle
bir kez gordugu makineyi, sifirdan ¢izip, iTU makine muhendisliinden mezun olan ogluyla imal
edebilme yetenegine sahip, ¢cok 6zel bir sanatkar. HUseyin ipekgi’nin nami yurtdisinda da biliniyor.
ipekeioglu Makine, Amerika’dan ingiltere’ye pek gok Ulkeye celik aksam ve makine ihracati yapan
bir firma. ipekgioglu, 6rme makinesi Uretiminde de iddiali bir firma.
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4 Yaklasik 50 yildir
ve iki kusaktir
tekstil sektoriiniin
icindesiniz. Ge¢cmisten
bugiine ¢calismalarinizi
kisaca Ozetler misiniz?
Babam Ali Riza Ipekgi gok
sanatkar bir insandi. 1957
yilinda ¢orapciliga bagladi.
Makinalara ¢ok merakliyd1
ve makinalardan daha fazla
verim alabilmek i¢in bunlari
modifiye etmeye basladi.

O giiniin sartlarinda gorap
makinesini tekli sistemden
ciftli sisteme gecirmeyi ve iki
kat daha fazla {iriin almay1
basarmis bir insan. Daha
sonra ortagindan ayrildi ve
Fatih’teki evinin tist katinda-
ki kiigiiciik bir odada kii¢iik
parcalar yapti, sonra da ¢an-
tasina koyup piyasaya satti.
O donemde ben 6grenciydim.
Okulu bitirince muhasebe-
de calismaya bagladim ama
benim de merakim vardi.
Babama beraber ¢alismak
istedigimi soyledim. Babam,
ben ve kardesim kiigiik bir
diikkanda beraber ¢aligmaya
basladik ve piyasanin ihtiyag
duydugu celikleri iirettik. O
yillarda vida dahi bulmakta
zorlantyorduk. Daha sonra

o kiigiik atdlyeye sigamaz
olduk ve Ramtas Sanayi
Sitesi’ne geldik. Sonra kar-
desim ayrilip kendi bagina
calismaya baslad1. Bir siire
sonra su anki yerimizi satin
aldik. Ardindan oglum da
makine mithendisliginden
mezun olup yanima geldi. Su
anda oglumla beraber bu isi
yiirlitiiyoruz ve makinelerin,
ozellikle ¢eliklerin ve ¢elik
aksamlarin yapiminda piya-
sada ¢ok dnemli bir firma
haline geldik.

Siz de 40 yildir bu
meslege goniil vermis
birisiniz. Bugiine
gelindiginde Ipekgcioglu
Makine neler yapiyor?
Detayl olarak bahseder
misiniz?

Ilk basladigimizda bir tane
tas motor, bir de matkap var-
di. Takim yok. Babam egeler-
le yapiyor. Biraz toparlamaya
basladigimizda gittik ikinci
el hurda makineleri aldik ve

onlar1 onarmaya basladik.
Bu makineleri ¢alisir hale
getirdigimizde 6rme iiretimi
yapabilecek makinelere sahip
olduk ve 6rme iiretimine de
basladik. Simdiki yerimize
geldigimizde ben CNC’ye
yani yeni teknolojiye don-
diim. Devletten aldigimiz
bazi tegvikler sayesinde
leasingle de baz1 makineler
aldik. Bu siiregte, gilizel,
CNC’li makinelere sahip
olduk. Elinizdeki makine-
ler giizel oldugunda dogal
olarak daha giizel isler ortaya
cikarmaya basliyorsunuz.
Kalite artt1, zaman kisaldi.
Ardindan kovan yapmaya
basladik ve bunu da oturttuk.
Bir giin benim elime bir yer-
den bir makine kafas1 gecti.
Bu kafayi inceleyerek, iplik
iiretimi yapan boyahane ve
iplik¢ilere kontrol makinesi
yaptim. Ipligi bizim makine-

Gordugum, inceledigim her makineyi
yapabiliyorum. Bu konuda babama ¢ok sey
borgluyum. Babam daha 10 yasindayken
Rize’'de kendisi tUfek yaparmig. Ev yapardi, hali
yapardi, marangozluk yapardi, nakis iglerdi.
Yaklasik 20 yil dnce vefat etti. Ayni sevda
bende de var. Teknik ¢izim konusunda kendime
¢ok gUveniyorum ve bir geyler yaratmayi gok

seviyorum.

mize takip bes dakika sonra
altindan kumas1 almaya
basladi. Bu iriin ¢ok tuttu
ve piyasadaki tiim iplik¢i ve
boyahaneler bana gelmeye
basladi. Bu iiriint yurtdi-
sinda da tanittik, oraya da
gonderiyoruz. Bununla be-
raber yaklasik on sene dnce

is eldivenlerinin koncunu
yapabilmek i¢in bir makine
gelistirdik. Eskiden eldiven-
lerin parmak kismini ¢orap
makinelerinde ordiiriip, bi-
leklik kisminin takilmasi i¢in
¢ok uzun bir proses gereki-
yordu. Gelistirdigim makine
sayesinde hem is¢ilikten kar

. ipeckioglu Makine’nin Urettigi celik makine aksamlari, kalitesiyle sadece Turkiye’de dedil tum dunyada ilgi goruyor.
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ettiler hem de ¢ok sisa siirede
eldivenleri dikebildiler. Bu
iriinii da gerek yurtigine
gerekse yurtdisina hala ¢ok
satryorum.

40 yillik meslek
hayatinizda konulardaki
eksiklikleri gorerek,
yaratici ve inovatif
fikirler gelistirerek
ureticilerin hayatim
kolaylastirmis bir
sanatkarsimz. Hem
zamandan hem paradan
tasarruf saglayan kisiye
ozel isler yapmissimiz.
Seri iiretim islerine
neden girmediniz?

Ko&se baslar1 tutulmustu. Za-
ten herkes Batili makinelere
hayrandi. Sonra da Uzakdogu
makineleri fiyat rekabeti sa-
yesinde piyasaya girdi ¢linkii
ucuzdu. Ama bir siire sonra
bu makinelerin kalitesinin
¢ok diisiik oldugunu bizim
piyasamiz kavradi, ondan
sonra i¢ piyasaya doniis
baslada.

Bugiin itibariyle

toplam makine iiretim
kapasiteniz ve ne tip
makineler iirettiginizden
bahseder misiniz?

Ayda yaklasik on adet eldi-
ven makinesi liretebiliyorum.
Eldiven makinelerinin ¢ok
teferruath bir yapisi var.
Uzerinde yaklasik 300-400
parca var. Kesme ve katlama
sistemi ¢ok 6zel. Onun da
patentini aldim. Bunun yan
sira 6rmeciler i¢in kovan

ve makine iiretimlerimiz de
var. A’dan Z’ye tiim 6rme
makinesini yapabilecek
durumdayiz. Piyasadaki bazi
o6rme makinesi Ureticileri
kovani yurtdisindan getirtip
toplama makineler yapiyor.
Ama biz kovani da kendi-
miz yapiyoruz. Bu agamada
kullandiginiz geligin kalitesi
¢ok onemli. En iist kalite
malzeme kullanip, parlatma
ve kayganlastirma iglemle-
rinden gegiriyoruz. Celigimiz
igeride de disarida da dvgi
aliyor. Bir giin birisi geldi
atki makinesi istedi, bir siire
inceledim ve makinesini yap-
tim. Gordiigiim, inceledigim

ORSAD Genel Sekreteri Mahir Macit ve ORSAD Genel Sekreter Yardimcisi Mustafa Vicil’da sektéromuzon
duayenlerinden HUseyin ipekei ile bir araya gelerek, kendisine 6rme sektorinun gelisimi adina katkilarindan dolays
sukranlarini sundular.

her makineyi yapabiliyorum.
Bu konuda babama ¢ok sey
bor¢luyum. Babam daha 10
yasindayken Rize’de kendisi
tiifek yaparmis. Ev yapardi,
hal1 yapardi, marangoz-

luk yapardi, nakis islerdi.
Yaklasik 20 yil 6nce vefat
etti. Ayn1 sevda bende de

var. Bir seyler yaratmay1 ¢ok
seviyorum. Spor giyimde ¢ok
biiyiik bir Amerikan firmasi
bir makine istedi, gecen hafta
yolladik. Almanya, Ameri-
ka, Iran, Tunus’a ¢ok sayida
makine ve ¢elik gdonderdik.
Ozellikle geligimiz biiyiik
ragbet gdriiyor. Makine tireti-
minin yani sira, yedek parca
iretimimiz ve teknik servis
hizmetimiz de var. Mekanik-
te kendimizi oldukga gelis-
tirdik. Bir makineyi bir kez
gdrmem yeterli oluyor. Once

detayl: ¢izimlerini yapip
sonra da iiretime gegiyorum.
Benim en dnemli avantajim
teknik ¢izim konusunda ¢ok
yetenekli olmam. Elektronik-
te de kendimizi gelistirmek
i¢in elimizden geleni yapi-
yoruz. Almanya’da yetis-
mis emekli bir elektronik
miithendisi arkadagimla bu
tip makineler de gelistirdik.
Artik makinelerde PLC, yani
bilgisayar kullaniliyor. Artik
her sey bir tusla yapiliyor.

Tekstil Tiirkiye’nin en
onemli sanayisi. Bugiin
Tiirkiye’nin tekstilde
geldigi nokta ne?

Tekstil Tiirk ekonomisi
icin 6nemini her daim
koruyacak bir sektor mii?
Tekstilde bir donem ciddi bir
duraklama oldu. Hindistan

ve Pakistan devreye girdi ve
bizde isler duruldu. Rus piya-
sast bizim i¢in ¢ok dnemliydi
ama onlar1 da kiistiirdiik ve
durum bizi sarsti. Ama simdi
tekstilde bir toparlanma var.
Kalite artt1. Istanbul lojistik
olarak da ¢ok 6nemli. Ama
eksikliklerimiz de var. Orne-
gin KOSGEB fuar tesvikleri
veriyor ama paranizi bir yil
sonra altyorsunuz. Bu 1-2

ay icerisinde halledilmeli.
Tesvikler artt1 ama evrak
islemleri ve biirokrasi ¢ok
fazla. Devletimizin bu sekto-
re biraz daha yardimci olmasi
gerekir. Bundan on yil 6nce
bir cenazede bir milletvekili
ile sohbet ediyordum. Tekstil
isi yaptigimi sdyledim. Bana
‘Hemen sektor degistir.
Tekstil artik Tiirkiye’de bitti’
dedi. Boyle sey olur mu?
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Ben her sene bazi pargalari bagaja atar, g

ici ve yurtdisinda nereye daha 6nce makine
verdiysem, gezer ziyaret ederim. Adam beni
¢agirmamig. Yanina gittigimde o kadar mutlu
oluyor ki! Bazi eksiklikleri dUzeltiyoruz. Bu
bizim igin en gUzel reklam ve itibar kaynagi
oluyor. Arkasinda oldugumuzu, onun yaninda
oldugumuzu bu sayede hissediyor.

Tekstil Tirkiye’de ekonomi-
nin can damaridir. Bir millet-
vekilinin bana bunu sodyle-
mesi ¢ok gliclime gitmisti.
Maalesef tekstilin giizel giin-
lerini suiistimal eden meslek-
taslarimiz da oldu gegmiste.
Adam Rusya’ya deri ihracati
yapiyor, iist tarafa saglamlari
diziyor, alt1 ise kirpintilar-

la doldurup satiyor. Adam
Tiirkiye’den patates istiyor,
dibine tas koyup gonderen
oldu. Insanlar kendi can
damarlarini kesti. Kapkagg1
zihniyet bize ¢ok zarar verdi.
Ustalarimizdan, sanayicimi-
zin kendisine kadar ¢ok ciddi
egitim sikintilarimiz var.
Tiirkiye’de sanatkar insan-
lar da ¢ok suiistimal edildi.
Tekstilcilerden parasini en
geg alanlar, onlara en zor
giinlerinde yardim edip maki-
nelerinin sorunlarini ¢6zen
sanatkarlardir maalesef.
Bugiin itibariyle sadece pesin
parayla ¢alisiyorum. Yiizde
50 6n 6demeyle ve ¢ekle
donsem inanin satiglarim

bir ayda iki kat artar. Ama o
zaman da sikintilar gikiyor.
Maliyeti karsilayamiyorsun.

Tiirkiye’de sanatkarhk
adeta nesli tikkenen

bir meslek dal.
Arkalarindan gelecek
yetismis tecriibeli
insanlar da yok.

Ben her sene bazi parga-

lar1 bagaja atar, yurt igi ve
yurtdisinda nereye daha once
makine verdiysem, gezer zi-
yaret ederim. Adam beni ¢a-
girmamis. Yanina gittigimde
o kadar mutlu oluyor ki! Bazi
eksiklikleri diizeltiyoruz. Bu
bizim i¢in en giizel reklam

ve itibar kaynagi oluyor.
Arkasinda oldugumuzu, onun
yaninda oldugumuzu bu saye-
de hissediyor. Bu, ¢ok dnemli.
Gergekten emek isteyen bir is
yapiyoruz ama bunu zevkle
yaptiginizda gdziiniiz bir sey
gérmiiyor. Oglum da konu-
sunda kendini ¢ok gelistirmis
bir miithendis. Bazen bana
kiztyor, ‘Baba, beni neden bu
iglere soktun’ diyor. Perso-
nelle ugrasmak bir yana, asil
disaridaki miisteri ile ugras-
mak ¢ok yipratict. Adam bir
makine i¢in Uzakdogu’dan 10
bin dolar fiyat almis. Bizim
makine de 7 bin dolar. Ama
cok pahali deyip almiyor. Bu,
sanatkar1 yipratiyor.

En biiyiik sikintilariniz
neler?

Benim en biiylik sorunum
yer meselesi. Burasi benim
ve ige basladigimizda bize
yetiyordu. Ama ne zaman ki
makine {iretimine basladik,
yerimiz yetmemeye basladi.
Makinelerin ciissesi bilyiik
oldugundan alan gerekiyor.
Bu yiizden baska yerler

de kiralamak durumunda
kaldik. Ormecilerin bir arada
oldugu bir organize sanayi
bolgesinde yer almak ve
orada iiretim yapabilmek
cok isterim. Ormecilerin ve
O6rme makinesi tedarikgileri-
nin bir arada oldugu bir yer
tiim sektdre can verecektir.
Yalova tarafinda sanayiciler
i¢in bir yer yapiliyor ve on
sene icerisinde bitecegi sOy-
leniyor. Oraya da biraz heves
ettim. Ama on sene sonra ben
olacak miyim? Cumhurbas-
kanimiz Sayin Recep Tayyip
Erdogan benim ortaokuldan

sinif arkadasim. Kendisine
iyi bir projeyle gittigimde
beni reddetmeyecegini bili-
yorum. Kendisi daha Genglik
Kollari’nin bagkan1 iken
Ramtag’taki liretim tesisimizi

gezdi ve hayran kaldi. Sim-
diki halimiz goérse ¢ok mutlu
olacagini biliyorum. Ama
onu ¢agirabilmem igin gok
giizel bir proje hazirlamam
lazim.
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IHRACATIN
MANIFESTOSU

IHRACAT

ANA PLANI
HALIR

KUresel ticaret savaslari, donyanin énde

gelen Ulkeleri arasinda, boyutlari ve etkileri
giderek derinlegen bir mucadele alani haline
gelirken, Turkiye 2023 hedeflerine ulagsmak igin
ihracatta yeni bir yol haritasi belirledi. Teknolojik
donusumler yakindan takip edilerek olusturulan
plan cergevesinde 5 sektor ve 17 hedef Ulke dne
cikarken ihracati 6zendiren ve kolaylastiran bir
yapilasma geligtirilecek.
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.. Ticaret savaslari ve

¢ korumaci politikalar

! karsisinda iilkeler,
diinya ticaretinden al-
diklar1 pay1 korumak ve daha
fazla pay almak adina hem
yeni pazarlar bulmak hem de
pazar paylarini genigletmek
i¢in bir¢ok yol deniyor. Thra-
cata dayal1 biiyiime sistemi ile
diinyanin en biiyiik ekono-
mileri arasinda yerini almak
icin ¢aligmalarint siirdiiren
Tiirkiye, kiiresel rekabette one
¢ikmak ve siirdiiriilebilir bir
biiylime sistemi ile 2023 he-
deflerine ulagmak igin kollar1
stvadi.

Tiirkiye ekonomisinin ihracata
dayal1 biiylime modeli ile
diinya ticaretinden aldig1 pay1
yikseltmek icin ¢aligmalar
siirerken, 2023 hedeflerine
ulasmak i¢in hem yeni yol
haritas1 belirlendi hem de
iilkenin iiretiminin yonelecegi
alanlar saptandi. Diinyanin
her yerine yayilmak ve nite-
likli ihracatla siirdiiriilebilir
bir biiyiime hedefine odakli

caligsmalar sonucunda ortaya
yeni bir plan gikti.

Bu kapsamda “Ihracat Ana
Plan1” hazirlanarak ticarette
teknolojinin 6ne ¢iktig: ihra-
cata dayal1 yeni yol haritas,
tiim ayrintilar diistiniilerek,
ihracata 6zendiren ve ihra-
cat yapmak isteyen kisilerin
kolayca anlayacagi sekilde
diizenlendi.

Nokta atiglarla sekillenen
Ihracat Ana Plani, Ticaret
Bakani Ruhsar Pekcan ve
TIM Baskani Ismail Giille
tarafindan aciklandi. 5 sektor
ve 17 hedef iilke iizerine
odaklanan plan ¢ergevesinde;
pazar ve iiriin ¢esitlendirme,
yiiksek teknolojili ihracatin
artirilmasi, daha fazla ihra-
catg¢1 ve ihracat¢inin aracisiz
pazar erisimi gibi bir¢ok konu
yer aliyor.

Siirdiiriilebilir

ihracat hedefi

2019-2023 yillarim1 kapsa-
yan 11. Kalkinma Plani’nin
istikrarl1 bitylimenin ihracata

IHRACAT ANA PLANI
ILE 226,6 MILYAR
DOLARLIK iHRACAT
HEDEFLENIYOR.
BUNA GORE
2019-2023 YILLARI
ARASINI KAPSAMASI
BEKLENEN PLANDA
SU BASLIKLAR ONE
CIKIYOR:

e ABD, Brezilya, Cin, Etiyopya, Fas, GUney Afrika,
GUney Kore, Hindistan, Irak, ingiltere, Japonya,
Kenya, Malezya, Ozbekistan, Rusya ve Sili
ihracat igin hedef Ulkeler olarak belirlendi.
e Makine, otomotiv, elektrik-elektronik, kimya ve
gida olmak Uzere 5 sektor éncelikli olarak segildi.
e inhtisas Serbest Bolgeleri ile yiksek teknolojili
OroOn ihracati yOzde 3,5'ten yUzde 5’e gikacak.

T/M Baskani [smail Gille, 2023 ve
2030 ihracat hedeflerine giden yolda
thracateilarin, Ihracat Ana Plani gibi
bir pusulaya da ihtivae duydukiarini
belirterek, “lhracat Ana Plani’ni,
Bakanligimizin, Hokdmetimizin bizler
fein yordrlige koydugu bir plandan
Ote, bizzat kendi kilavuzumuz,
ailemize yon verecek bir manifesto
olarak goruoyoruz.

ORME DUNYASI Eylul-Kasim 2019
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dayali oldugu bir anlayisla
hayata gegtigini animsatan
Pekcan, Thracat Ana Plani’ni
hazirlarken Kalkinma Plan1
hedeflerini dikkate alarak,
226,6 milyar dolarlik ihracat
hedeflediklerini soyledi.
Asil hedefin, diinyadaki
ticaret savaslar1 ve teknolojik
doniisiimlerini de yakinen
takip ederek bu hedefin de
iizerine ¢ikabilmek olduguna
isaret eden Pekcan, sunlari
kaydetti:

“Olusturdugumuz bu plan
kapsaminda, siirdiiriilebilir
bir ihracat anlayisini he-
defliyoruz. Bakanligimizca
ilgili paydaslarin katilimiyla
yapilan titiz ¢aligmalar sonu-
cunda 17 hedef iilke sectik.
Bu tilkeleri segerken, iilkele-
rin Diinya Gayri Safi Yurtigi
Hasilasi’ndan yiizde 60 pay
almasini, diinya ithalatinin
yiizde 43,7’sini gerceklestir-
diklerini ve tilkemiz ihra-
catindan da yiizde 25,2 pay
aldiklarini dikkate aldik.

Bu iilkeleri sirasiyla, ABD,
Brezilya, Cin, Etiyopya, Fas,
Giiney Afrika, Giiney Kore,
Hindistan, Irak, Ingiltere,

iIHRACAT ANA PLANI
LANSMAN TOPLANTISI

Japonya, Kenya, Malezya,
Meksika, Ozbekistan, Rusya
ve Sili olarak belirledik. Buna
ilaveten makine, otomotiv,
elektrik-elektronik, kimya ve
gida endiistrisi olmak lizere

5 hedef sektor sectik. Ihtisas
Serbest Bolgeleri ile hede-
fimiz Tiirkiye ihracatindaki
pay1 yiizde 3,5 olan yiiksek
teknolojili {iriin ihracatimizi
yiizde 5’lere ¢ikarmak.”
Pekcan, kiiresel ekonomiye
basariyla dahil olmus tiim til-
kelerde oldugu gibi ihracatin,
uzun dénemli bilylimeyi sag-
layan, refahin ve ekonominin
anahtar1 oldugunu soyledi.
Bu durumun ihracat politikas1
araclarinin giiniin kogullarina
gore devamli etkinlestirilme-
sini zorunlu kildigin1 kayde-
den Pekcan, “21. yiizyilda,
hizin1 ve boyutlarini kavra-
mada zorlandigimiz biiytik bir
doniistimiin baslangicindayiz.
Ana plan ¢alismamizin bu
doniisiime dair bir strateji
teskil etmesini umut ediyo-
ruz. Bu kapsamda, Ihracat
Ana Plani kiiresel egilimleri
dikkate alarak, hedef iiriin,
hedef iilke, yeni ve yenilik¢i

ihracat¢1 yaklagimi ve kiiresel
tedarik zinciri bakis agistyla
hazirlanmustir” diye konustu.
Pekcan, ayni sekilde, Ihracat
Ana Plani’nin basta bilisim
ve yapay zeka alanindaki
kiiresel doniisiim olmak iizere
kiiresel ekonomideki biiyiik
dontisiimi, egitimli ve kiiresel
becerilerle donanmis bir

dis ticaret ailesini, kisacasi
¢agimizin “bagari anahtarlari-
n1” yakalamak ve Tiirkiye’ye
sunmak iizere hazirlanmis bir
plan oldugunu aktardi.

Kosullarin yarattig:
firsatlara odaklanarak
ihracatcilara yeni bir rota
Kiiresel ekonominin gorii-
niimiine iligkin de degerlen-
dirmelerde bulunan Pekcan,
“Son donemde artan koru-
maciliga, bununla baglantili
olarak, ticaret savaglarina sa-

hit oldugumuz bir donemden
gegiyoruz. Iginden gegtigimiz
donem, kiiresel bilyiimenin
asag1 yonlii revize edildi-

81, ¢ok tarafli diinya ticaret
diizeninin terk edilmeye bag-
landig1 bir donemdir. Ticaret
Bakanlig1 olarak, biitiin bu
zorlu siirece ragmen, kiiresel
kosullarin yarattig1 firsatlara
odaklanarak ihracat¢ilarimiza
yeni bir rota ¢izmeyi hedefle-
dik” ifadelerini kullandi.
Pekcan, bugiin yasanan
kiiresel korumacilik artiginin
ve ticaret savaslarinin arka
planinda da teknoloji savas-
larinin bulundugunu ifade
ederek, ihracat ana planinda
politika tercihini daha ¢ok
verimlilik, inovasyon ve
dijitallesme odakl1 olarak
yaptiklarimi dile getirdi.
Tiirkiye, yiiksek gelirli iilke-
ler arasina yiikselecek

2l e s b S pazar ve Orin gesitlendirme,

yuksek teknolojili inracatin artirimasi, daha fazla
ihracatei ve ihracatginin aracisiz pazar erigimi

gibi birgok konu yer alyor.
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Ginliik hayata, yapay zeka,
otonom robotlar, blok zincir,
nesnelerin interneti ve biiyiik
veri gibi kavramlarin hizla
girdigini belirten Bakan Pek-
can, sunlar1 kaydetti:

“Ama gelecek 15-20 yil
i¢inde diinyadaki biitiin tiretim
stirecinin doniisecegine sahit
olacagiz. Dolayisiyla iilkeler,
yenilenen 21. yilizyilin tek-
nolojilerine ayak uydurmus,
hizla gelisen iilkeler ve bu ge-
lisimi seyreden iilkeler olmak
iizere ayrilacaktir. Tiirkiye,
kiiresel dil olan ‘dijitalles-
meyi’ benimsemis, yeni nesil
serbest bolgeleriyle bilisimin
ve yapay zeka teknolojisinin
iiretim ve ihracat adreslerin-
den biri olmus, geleneksel
sektorlerde kiiresel ligde st
siralara yiikselmis bir tilke
olarak 21. ylizyilda ‘yliksek
gelirli tilkeler’ arasina yiikse-
lecektir.”

Pekcan, Tiirkiye’nin bu dijital
doniisiimii firsata ¢cevirmek
zorunda oldugunun altini ¢i-
zerek, “Tiirkiye olarak diinya
ekonomisini ve giinliik ya-
santimizi kokten degistirecek
bu biiyiik doniisiimii tilkemiz
acisindan bir firsata dontistiir-
mek zorundayiz. Dolayisiyla
trendleri dogru okuyarak siir-
diiriilebilir biiylime ve rekabet

i¢in inovasyona, Ar-Ge’ye ve
dijitallesmeye yonelik 6zgiin
politikalar gelistirecegiz. Ar-
Ge, bilgi, inovasyon, yiiksek
teknoloji, verimli liretim ve
ihracat ekosistemini orta-

ya koymayi ve stratejimizi
Tiirkiye’nin refahi igin bir
rotaya doniistiirmeyi hedefli-
yoruz. Degisim ihtiyac1 kapi-
miz1 ¢almaktadir. ‘Keske’siz,
‘ama’siz ya da ‘belki’siz bir
vizyonla hareket ederek higbir
seyin eskisi gibi olmayacagi
bir teknoloji ¢agi ile olan
randevumuza ge¢ kalmamak
mecburiyetindeyiz. Baska
sanstmiz yok.” diye konustu.

Yiiksek teknolojili
sanayi iiriinlerinin
agirhg artacak

Bakan Pekcan, son donem-
de Tiirkiye’nin dis ticaret
performansinin biiyiik gelisme
gosterdigini vurguladi.

2018 yilinda Tiirkiye’nin
gayri safi yurtici hasilasinin
(GSYH) 784 milyar dolar,
ihracatinin da rekor rakamla
168 milyar dolar diizeyinde
gergeklestigini dile getiren
Pekcan, “Yine 2019 yilinin
ilk 6 ayinda, 2018 yilinin
ayni doneminde yiizde 66,8
olan ihracatimizin ithalati-
miz1 kargilama orani yiizde

Plan kapsaminda; oncelikirolarakiglel[Ta N\l

pazarlarda, gucl olunan pazar ve sektorlerde
ticari iliskileri daha da derinlestirmeye dikkat
edilecek ve o yénde ¢calismalar yapilacak.

85’lere ulagsmis durumda.

Son 12 aylik dénemde dis
ticaret agiginda bir 6nceki
ayni doneme gore yiizde 66,3
oraninda, 57,5 milyar dolarlik
bir azalma yasanmistir. 2018
yilinda ihracatin biiylimeye
katkisi 1,9 puan olurken 2019
yilinin ilk ¢eyreginde 12,2
puan olmustur. Haziran 2019
itibariyle 12 aylik donem
olarak inceledigimizde 2002
yilindan beri ilk kez cari
islemler fazlas1 verilmistir.”
dedi.

Thracattaki olumlu perfor-
mansi gelecek yillara yayma-
nin, ayn1 zamanda ihracatin,
teknolojik bilesimini ve katma
degerini de artirmanin ve
gelistirmenin temel hedefler
oldugunu vurgulayan Pekcan,
sunlar1 sdyledi:

“2002 yilindan bu yana Say-
gideger Cumhurbagkanimizin
ihracat1 artirmaya yonelik
vizyonuyla, ihracatimiz 4,5
kat artmig, 2001 yilinda yiizde

0,51 olan diinya ihracatin-
dan aldigimiz pay 2018 yili
itibariyla yiizde 0,87’ ye
ylikselmistir Biz kiiresel
paymmizi Thracat Ana Plam
cercevesinde hayata sokaca-
gimiz stratejilerle ¢ok daha
yukarilara ¢ikarmay1 hedef-
liyoruz. Kiiresel ihracattan
aldigimiz payi artirirken ayni
zamanda yillik ytizde 3,5-4
bandina sikismis olan “yiliksek
teknolojili’ sanayi tiriinlerinin
ihracatimizdaki agirligini da
artirmay1 hedefliyoruz.”
Bakanlik olarak istisareye
verdikleri 6neme isaret eden
Pekcan, plani hazirlarken de
tiim Bakanlik ve STKlarla
istisare halinde yola ¢iktiklari-
n1 dile getirdi.

Ulusal ve uluslararasi rapor-
lar1, basarili tilkelerin strateji
planlarini incelediklerini,
kiiresel gelismeleri referans
alarak, Tiirkiye’nin yol harita-
sin1 olusturduklarini bildiren
Pekcan, Tiirk firmalarinin

EKONOMIK
KALKINMA
TEMELLERI

ULKE OLMAK

URETIM )

A VERiMLiLi@ .8

iNOVAsvo@)

SURDURULEBILIR BUYUME VE REKABET ICIN
VERIMLILIK VE INOVASYON TEMELLI

S Y UKSELEN DEGERLER

**** mAr-Ge, inovasyon, teknolojik
gelisme oBeseri sermaye

sto@u

mNUfus

el AZALAN DEGERLER

mSermaye birikimi

mUcuz isgucu
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RUHSAR PEKCAN

Ticaret Bakani

“Bu rota ihracatini verimlilik-inovasyon ve
dijitallesme ile artiran bir Tirkiye'dir. Ve
istikrarli biyimesini de ihracat artisiyla
saglayan bir Trkiye diyoruz. Bu rota,
hedef driinlerin, hedef tilkelerin, hedef
alicilarin nokta atigi belirlendigi bir rota
olacaktir. Rotamiz belli, trinlerimizi dijital
ortamin t{im imkanlarindan yararlanarak
pazarlamak, diinyanin dort bir yanina
yayilmis miisavirlerimizle ihracatgilarimizin
yaninda olmak, devlet yardimlarimiz ve
Eximbank'imizla ihracatgilarimiza finansal
destek saglamak. Bizim vizyonumuzun ni-
hai amaci topyekdin bir ihracat seferberligi
ile tlkemizi 'yiiksek gelirli tlkeler' seviye-
sine yukseltmektir.”

istikrarl ihracat artigini sag-
layabilmek agisindan, politika
araclarinin giiniin kosullarina
gore etkinlestirilmesine yone-
lik bir yol haritast gergekles-
tirdiklerini anlatt.

Pekcan, plan kapsaminda,
oncelikli olarak halen mevcut
pazarlarda, gii¢lii olunan pazar
ve sektorlerde ticari iliski-
leri daha da derinlestirmeye
dikkat edeceklerini belirterek,
sunlar1 kaydetti:

“Ilave olarak, ‘hedef pazar,
hedef sektor’ stratejimizi,
pazar ve iiriin ¢esitliligimizin
saglandigi, yeni nesil ser-
best bolgelerle katma degeri
yiiksek, orta ileri ve yiiksek
teknolojili tiriin ihracatinin
artirildigi, ihracatin tabana
yayildigi, dis ticaret siiregle-
rinin her agamasinda yapay
zeka, blok zincir gibi gelisen
teknolojilerden ve dijitalles-
meden istifade edilen, ihracat
desteklerimize yeni yakla-
simlar ve yeni otomasyon
getirildigi, yeni finansman
imkanlari ile ihracatgilarimizi
bulusturdugumuz ve diinyanin
yeni becerilerine ve donani-

mina sahip yeni dis ticaret
neferleri yetistirdigimiz, egi-
tim sistemini gelistirdigimiz,
dijital teknolojilerden faydala-
nan Ticaret Miisavirleri agiyla
tiim diinyadaki gelismelerin
anlik olarak is diinyamizla
paylasabilecegimiz, e-ticaret

doniistimiinii yakalayan ve

bu yolla kiiresel pazarlara
acilacak potansiyel ihracatgi-
lara odaklanmak, desteklemek
ve bu anlayis hayata gecirmek
suretiyle siirdiiriilebilir ihracat
artisgini hedefliyoruz.”

143 jRER
R ﬁ :

Hedef iilke, hedef sektor
Plan kapsaminda secilen

17 hedef iilkeye isaret eden
Pekcan, ‘Hedef tilke, hedef
sektor’ yaklasimi ile he-
def iilkelerin ithalatindan
Tiirkiye’nin aldig1 pay1 iki
katina ¢ikarma hedefinde
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olduklarini dile getirdi.
Bakan Pekcan, tekstil ve hazir
giyimin diinya ihracatindan
aldig1 payin yiizde 4,4, Tiir-
kiye ihracatindaki payinin ise
ylizde 17 oldugunu animsata-
rak, su bilgileri verdi:
“Otomotiv sektdriiniin diinya

e E NEEEE R

ihracatinda pay1 yiizde 12,2
iken, Tiirkiye ihracatinda
otomotiv sektdriiniin payimin
yiizde 15,2 oldugunu gériiyo-
ruz. Makine sektoriiniin diinya
ihracatinda pay1 yiizde 12,5
iken, Tiirkiye’nin ihracatinda
bu sektoriin payi yiizde 14,2.
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Yine diinya ihracatinda kimya
sanayi Uriinlerinin pay1 ylizde
11,2 iken Tiirkiye’nin ihraca-
tinda bu pay yiizde 6, kimya
sektoriinde ihracat artigina
ihtiyacimiz var. Bundan da
onemlisi, diinya ihracatinda
yazilim ve bilisimin pay1

iSMAIL GULLE

TIM Baskani

Ihracat Ana Plani, kalkinma planlarindaki
ihracat hedeflerinin gerceklesmesi, hatta
aslimasi adina mihenk tag! olacaktir. 85
bin ihracatgimiz adina ifade etmek isterim
ki; Iracat Ana Plani, yeni pazarlara, yeni
triinlere, yeni yaklagimlara yonelik olus-
turacagimiz stratejik yol haritasinin yol
gostericisi olacaktir.

E-ihracat stratejisi

eylem planiile
KOBI'lerin e-ihracata
yonlendirilmesi
saglanacak ve
e-ihracatgl sayisinin
artirilabilmesi
calismalar
sUrdurUlecek.

ylizde 10,5 ama Tiirkiye’nin
orani yiizde 1,3. Hedefimiz
diinyadaki sektorel trendleri
yakalamak ve bu sektorlerde
basarili ihracater iilke olmak.”
Ticaretin kurallar1 yeniden
yaziliyor

Diinyada teknolojik bir
doniisiim yasandigina dikkati
¢eken Pekcan, bu doniisiimiin
ticaretin cografyasini, tica-
retin kurallarini bastan asagi
yeniden yazdigini aktardi.
Pekcan, kiiresel ekonomide
bugiin basarili olan sehir ve
iilkelerin ihtisaslagmis serbest
bolgelere, serbest limanlara,
serbest sehirlere doniik ¢ok
basarili projelere imza attikla-
rint soyledi.

Ingiltere’nin, Singapur 6rne-
ginden yola ¢ikarak Brexit
sonrasi 10 yeni serbest bolge
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ve serbest limani devreye
sokacagini agikladigini belir-
terek, su degerlendirmelerde
bulundu:

“Yeni nesil Serbest Bolgeler,
bu biiyiik doniisiimiin kiiresel
merkezleri haline geliyor. Ti-
caret Bakanlig1 olarak bizler
de bu gelismelerin bilincinde
olarak, iilkemizde basariyla
uygulanan serbest bolgeleri
birer kiimelenmeye daya-

11 yiiksek teknoloji iiretim
merkezi ve ihracat merkezi ve
teknoloji seralarina doniis-
tiirmeyi hedefliyoruz. Hem

yiksek teknoloji liretimini
artirmay1 hem de kuracagimiz
bu bolgelere saglayacagimiz
desteklerle teknoloji anlamin-
da iilkemize yabanci yatirimci
¢ekmeyi hedefliyoruz.”
Ihracat Ana Plani ile ihra-
catgilar i¢in Akilli Thracat
Platformu kurduklarini
aktaran Pekcan, “Blok zincir
uygulamalarini dis ticaretin
her alaninda yiiriirliige koyu-
yoruz. E-ihracat stratejimizle
KOBTI’lerimiz basta olmak
iizere ihracatgilarimizi diinya-
ya agiyoruz” diye konustu.

Pekcan, sozlerini gdyle siir-
diirdii:

“Destek Yonetim Sistemiyle
firmalarimizin devlet destek-
lerinden hizli ve etkin yarar-
lanmalarini sagliyoruz. Di-
jitallesen giimriiklerde hizli,
kolay ve giivenli uygulamala-
rimiz1 yaparak ihracatgimizin
islemlerinde hem zaman hem
maddi kazang sagliyoruz.
Ticaret Bakanlig1 olarak
dijitallesmede ¢ok yeni bir
sayfa aciyoruz. ‘Akilli Thracat
Platformu’ diye ¢ok yeni bir
¢alismamiz var. 3 asamali bir

proje. 6 ay, 12 ay ve 18 ayda
tamamlanacak genis kapsamli
bir ¢aligma iceriyor.” Veri
Analitigi Milkemmeliyet
Merkezi kuracaklar: bilgisini
veren Pekcan, Tiirkiye’nin i¢
ve dis ticaretteki biitiin verile-
rini ulagilabilir ve giivenli bir
sekilde bu merkezde toplana-
caklarimi anlatt1.

[HRACAT ANA PLANI YAZIMIZIN
2. BOLUMU GELECEK SAYIMIZDA
YAYINLANACAKTIR...

KALKINMA PLANI HEDEFLERIMIZ

2018

GSYH

/84

MILYAR $

2019-2023

GSYH
BUYUME
BEKLENTISI

%4,3

2023

GSYH

1.080

MILYAR $

2018
- MAL
[HRACATI

168

MILYAR $

2019-2023

MAL |HRACATI
ORTALAMA
BUYUME

06,2

2023

i
IHRACATI

226,6

MILYAR $
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Aba Tekstil

5 . oo
ORME SAN. VE TIC. A.S.

T ER T e =

Dpen End ve Vorteks viskon iplik lretimi
bulunan isletmemizde son teknoloji ve yiiksek kalite ile

NE 10-40 numara arasi iplik iiretilmektedir.

Siiprem, iki iplik, interlok, celikli interlok, dalgic, puntali vb.
grme kumas kaliteleri lretilmektedir

Toplam kapasitesi 4000 kg /qin olan makinelerimizde farkli iplik gruplar
dedisik hiz ve barlarda hava ile puntalanarak efektli iplikler olusturulmaktadir.

Adres: Yenibosna Merkez Mahallesi,
Profesér Doktor M. Nevzat Pisak Caddesi No:14 Bahcelievier / Istanbul

Tel: 0{212] 654 8081 Fax: 0(212] 654 88 28
www.abatekstil.com.tr



HYOSUNG ORMECILERIN
HAYATINI KOLAYLASTIRIYOR

Hyosung firmasinin Turk érmecilerinin faydasina gelistirmis oldugu yeni Orunlerin lansmaninin
yapildigi geceye 6érme firmalari buyuk ilgi gésterdi. 5 Kasim’da Corlu Hilton Garden Inn‘de yapilan
toplantida Hyosung, zamandan, iplik tOketiminden ve enerjiden tasarruf saglayan 3 yeni Orin
grubunu Turk érmecilerinin begenisine sundu.

3 Hyosung hazir olarak baslayan Hyo- raras1 alandaki faaliyetlerini Hyosung istanbul Tekstil
Tirkiye’nin 5 Kasim  sung ekibi, tiim giin boyunca Ozetleyen bir tanitim videosu Genel Midiirii ve Tiirkiye
2019 tarihinde Corlu  misafirlerini en iyi sekilde ile basladi. Ardindan Hyosung  Fabrikasi CEO’su Munseon
Hilton Garden Inn’de gergek- agirlamak i¢in ellerinden Istanbul Tekstil Genel Miidiirii ~ Kim konusmasina, geceye
lestirdigi tanitim toplantisi geleni yapti. Lansman, artik ve ayni zamanda Tiirkiye Fab-  katilan 6rme sanayisinin
Orme sanayicilerinin ilgisi ile bir diinya devi haline gelen rikas1t CEO’su Munseon Kim degerli temsilcilerine tesekkiir
karsiland1. Giine tiim ekibiyle Hyosung Global’in, ulusla- bir a¢ilis konugmasi yapti. ederek ve kendini tanitarak
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basladi. Kim, konusmasini
sOyle stirdiirdii: ‘Koreli bir
sirket olarak 2007 yilinda
Tiirkiye’de spandex faaliyet-
lerimize basladik. Bu siirede
sizlerin degerli destekleri
sayesinde biiylimeye devam
ediyoruz. Kore ile Tiirkiye
gecmisten gelen kan bag ile
dostlugunu ve kardesligini
siirdiiriiyor. Tiirk ve Kore
halklarinin koékleri ayni atadan
geliyor. Yaklagik 2 bin yil
once eski bir Kore Kralligi,
Tirkler tarafindan olusturul-
mustu. Bu Tiirk toplulugu
bizim tarafimizdan Mogollar
olarak bilinir. Bu iki halk bir-
birleri arasinda olusan dostluk
vesilesiyle kardes halk olarak
bilinirler. Yillar sonra hala bu
soydan olan Koreliler kardes
halk olarak adlandirilir. Kul-
landigimiz dil de ayn1 koldan,
Ural —Altay kolundan gelmek-
tedir. Ayrica sizin babalariniz
Kore Savasi’ni iyi hatirlar. Bu
savasta Tiirkiye, ABD’nin ar-
dindan Kore’ye en fazla asker
gonderen iilke oldu. 15 binden
fazla asker gonderdi. Tiim

bu askerler iilkemize goniilli
geldiler. Koreliler bunu asla
unutmaz. ki kardes iilkenin
tarihini birkag¢ kelimede bu
sekilde 6zetleyebiliriz.’

Kim: ‘Tiirk tekstiline
katma deger katmak icin
buraday:z’

2002 yilindaki Diinya
Kupast’nin da hala herkesin
hatirasinda oldugunu belirten
Kim sunlar sdyledi: “Tiirki-

birer plaket sundu.

ye, Kore ile li¢iinciilik mag1
icin Kore’ye geldi. Bununla
birlikte medyada iki tilkenin
ortak tarihiyle ilgili bilgi-

ler yayinlandi. 29 Haziran
2002’de Tiirk bayraklari,
stadyumda goniillii Koreli
destekgilerinin omuzunda
dalgalaniyordu. Magtan 6nce
Tiirk Milli Mars1 okunurken
acilan devasa Tiirk Bayragini
tim stadyum muazzam bir
cosku ve alkigla karsiladi.
Mag siiresince statta bulunan
bir¢ok Koreli ellerinde Tiirk
bayraklartyla mag1 seyretti.
Bu goriintiiler tiim diinyada
izlendi. Mag1 Tiirkiye 3-2
kazand1 ve diinya tiglinciisii
oldu. Oyuncular birbirleriyle
el ele seyirciyi selamladi.
Tirk milli takimindan Tugay
Kerimoglu duygularini soyle
dile getirdi: ‘Bugiine kadar
yasadigim en giizel duyguy-
du. Boylesi biiyiik bir tur-
nuvada bir daha asla rakibin
evindeki taraftarlar tarafindan
boyle alkiglanamayacagim.’
Cok dokunakli bir oyundu
ve diinyanin her tarafindaki
gazeteciler, bu magin turnuva
tarihinin en duygulu ve giizel
mag1 oldugunu bildirdi. O
tarihten itibaren Kore {iriin-
lerinin riizgar Tirkiye’de

de esiyor. Kore iirlinlerinin
Tiirkiye’ye ithalati muazzam
bir bigimde artt1. Bence Hyo-
sung Tiirkiye’nin biiytime-
sinin arkasindaki en 6nemli
itici gii¢, bu iki tilkenin
dostlugudur. Bir kez daha
Tiirkiye’ye tesekkiir eder,

Hyosung Turkiye, TUrk tekstil sektorunde beraber ¢alistiklari is ortaklarina

Tirkiye ile Kore arasinda biz
de bir koprii gérevi goriirken,
Tiirk ekonomisinin biiyiime-
sini tegvik etmek i¢in ¢ok
calismaya devam edecegimizi
belirtmek isterim. Hyosung
miisterileriyle kazan-kazan
iliskisi kurmak i¢in, sizlerin
iriinlerine deger katan iiriinler
sunmaya ¢alistyor. Bugiin
size tanitacagimiz yeni iirlin-
lerin bir 6zelligi daha var.
Kore’deki firmamizin iiriin
gelistirmesi tarafindan degil,
tamamen Tiirk miisterilerimi-
zin ihtiyaglarina yonelik Tiir-
kiye Fabrikamiz tarafindan
gelistirilmis olan, liretiminize
deger katacak yenilikei tiriin-
ler bunlar. I¢inde bulundugu-
muz donemde diinyada kafa
karistiric stiregler yasaniyor.
Bu kaotik cagda hayatta
kalmanin yolu teknolojiden
geciyor. Sadece ileri teknoloji
gelecegimizi garanti edecek-
tir. Teknolojimizi gelistirmeye
calismaya her daim devam
edecegiz, elimizden gelenin
en iyisini yapacagiz. Bugiin
burada bulundugunuz igin
hepinize tesekkiir ederim.’
Munseon Kim’in ardindan
Hyosung Istanbul Tekstil Tek-
nik Pazarlama ve Gelistirme
Miidiirii Deniz Bagbug yeni
irlinleri tanitimi igin sahne-
ye ¢ikt1. 13 yildir siiren bir
beraberligimiz var. Gegen bu
13 yilda siz sevgili meslektas-
larimizla adeta bir aile olduk’
diyerek konugsmasina basla-
yan Bagbug sunlari sdyledi:
‘Gliniimiizde sadece degisime
ayak uydurabilen firmalar
varligina devam ediyor. Bu
yil partnerlerimizin maliyet-
lerini diisiirerek verimlilikle-
rini artirabilecekleri tirtinler
iizerine kafa yorduk. 2020’de
de bu caligsmalara devam ede-
cegiz.” Deniz Basbug konusg-
masini Hyosung Tiirkiye nin
Tiirk tekstilciler i¢in gelistir-
mis oldugu 6rmecilere 6zel
iiretilmis bir liriin olan Creora
HS’1, iki iplik¢i orgiiciilere
biiyiik avantajlar saglayacak
olan Creaora ES35’i ve denim
kumasgilarinin hayatini
kolaylastiracak olan Creora
LUMINOUS’u konuklara
tanitarak siirdiirdii. Deniz
Basbug’un gerceklestirdigi

ORMECILERE
OZEL URETILMi$
BiR URUN:
CREORA HS

Orgu sektérinde makine
hizlari her gegen gin
artiyor. HS, bu hiza ayak
uydurabilecek bir Grun.
Ozellikle Mayer HS ve
Monarch HS gibi yuvarlak
6rgu makinelerinde

¢ok olumlu sonuglar
saglayan HS, 6rme
makinesinde yuksek
spandex gekiminde

ve maksimum

makine hizinda (RPM)
calisabilme ve yUksek
bobin agirigi nedeniyle
6rme makinesinde

uzun kullanim ve daha
az bobin degigimi

gibi 6nemli avantajlar
sagliyor. Yapilan
deneylerde HS,
rakiplerine kiyasla yozde
15-20 oraninda spandex
tasarrufu saghyor. Uron
maksimum makine

hizi (RPM) kosullarinda
calisabildiginden, yuzde
30-40 oraninda Uretim
verimliligi artisi saghyor.
Spandex degisimi yuzde
25 oraninda azalirken,
daha az spandex
degisiminden kaynakli
daha az spandex

atigi ve daha diguk
iscilik maliyeti meveut.
Uriin 500 ton kumas
Uretiminde rakiplerine
kiyasla 27 bin dolar
tasarruf sagliyor.

yeni iirlin tanitimlarinin ardin-
dan gergeklesen 6diil térenin-
de ise Hyosung Tiirkiye, Tiirk
tekstil sektoriinde beraber
caligtiklar is ortaklarina birer
plaket sundu. Ardindan ¢ok
basarili miizisyenler tarafin-
dan icra edilen yemek miizigi
esliginde aksam yemegine
gecildi.
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HRACAT TASARIM ODAKLI
MARKALARLA BUYUYOR

istanbul Hazir Giyim ve Konfeksiyon ihracatgilari Birligi’'nin (IHKIB)
organizasyonuyla dozenlenen MBFWI'da ihracatin tasarim odakli markalarla
bOy0dugune dikkat ¢ekildi. Uluslararasi satin alma sorumlulari, hafta
boyunca Turk marka ve tasarimcilarla tanigma firsati buldu.
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1 Mercedes-Benz Fas-
hion Week Istanbul
Ilkbahar/Yaz 2020 se-
zonu 8-11 Ekim 2019tarihleri
arasinda Istanbul Hazir Giyim

ve Konfeksiyon Ihracatcilari
Birligi’nin (IHKiB) organi-
zasyonuyla Zorlu PSM’de
gergeklesti. Hafta boyunca ta-
sarimcilar ve tasarim markala-
r1 Ilkbahar/Yaz 2020 hem ko-
leksiyonlarini sundular, hem
de The Core Istanbul ¢atist
altinda satis odakli bulugmalar
gergeklestirdiler. The Core
Istanbul, hem moda haftasi-
nin satigsa yonelik boyutunu
olusturuyor, hem de yerli ve
yabanci satin alma sorumlula-
rin1, geng moda girisimcilerini
ve moda basini mensuplarini
tek bir ¢at1 altinda bulugtura-
rak yeni is birliklerine zemin
hazirliyor. Londra, Milano,
Varsova, Riyad ve Madrid
gibi farkli sehirlerden Harvey
Nichols Riyad, Studio Zeta

ve Rainbowwawe gibi diinya
capinda prestijli magaza

ve showroom’lar1 temsilen
gelen uluslararasi satin alma
sorumlulari, 2 giin boyunca
Tiirk marka ve tasarimcilarla
tanigma firsati buldular.

Tasarim odakh

ihracat igin

The Core Istanbul, MBFWI
organizasyonunu iistlenen
THKIB’in “Dért Dortlitk
Eylem Plani” dogrultusunda
tasarim odakli ihracati artirma
hedefinde 6nemli bir yer
tutuyor. IHKIB 17,6 milyar
dolarlik ihracatiyla diinyada
6’nc1, AB pazarinda ise 3’iincii
biiyiik tedarik¢i konumunda
bulunan Tirkiye’nin, ha-

zir giyim sektoriiniin moda
sektoriine evrilmesiyle bu
ihracat1 birkag katina ¢ikar-
may1 amacliyor ve bu amag
dogrultusunda Mercedes-Benz
Fashion Week Istanbul’un
moda ve tasarim altyapisini
giiclendirme anlaminda 6nemi-
ni vurguluyor. IHKiB Baskan1
Mustafa Giiltepe, “The Core
Istanbul, IHKIB olarak hayata
gecirdigimiz Vizyon Belgesi
ger¢evesindeki Dort Dortliik
Caligma Programi agisindan
bizim i¢in olduk¢a 6nemli bir
etkinlik. Bir hazir giyim iirii-

niin ortalama 20 dolar/kg olan
birim fiyat1 marka etkisiyle

3 katina, 6zel tasarim olmasi
durumunda 5 katina ¢ikabi-
liyor, bu da tasarim, moda

ve markanin ¢arpan etkisiyle
ihracatin geometrik artigini
sagliyor. Yiiksek katma degerli
tasarimet tiriinlerinin ihracatta-
ki payini artirmay1 6ngdren bu
plan dogrultusunda The Core
Istanbul ile hem marka ve ta-
sarimcilari satin alma sorumlu-
lar1 ile bulusturuyoruz hem de
marka ve tasarimcilar arasinda
farkli is birligi modellerini ar-
tirmay1 hedefliyoruz.” diyerek
The Core Istanbul hakkinda
goriislerini dile getirdi.

Marka ve tasarimcilar

bir arada

The Core Istanbul kapsa-
minda Ilkbahar/Yaz 2020
koleksiyonlarini sergileyen
marka ve tasarimcilar arasin-
da bu sezon Anais&Margaux
Paris, Can Oker, Ceren Ocak,
Eclectic Concept, Exquise,
Filiarmi, [P217, Jaquette, Join
Us, Karma Blue Bleu, Kith

& Kin, Lug von Siga, Mert
Erkan, FUTURISTIKLO-
VER & Mehmet Emiroglu,
Mehmet Korkmaz, Mehtap
Elaidi, Meltem Ozbek, MiiN
by Kadir Kilig, Muun, Natalie
Kolyozyan, Ozlem Erkan, The
Royal Gang, Y Plus by Yakup
Biger, ZELL ve Zeynep Erdo-
gan yer ald1.

Taptaze bir moda deneyimi:
Meet the Talents

30’a yakin tasarimc1 marka-
sinin katilimiyla moda en-
diistrisine giincel ve yaratici
¢ozlimler sunan The Core
Istanbul’un Meet the Talents
alaninda bu sezon geng ve
yetenekli Tiirk tasarimci-
larin hazirladiklar: sinirl
sayida tasarim da sektor
profesyonelleriyle bulustu.
Mercedes-Benz Fashion
Week Istanbul Kreatif
Direktorii Giines Gliner de
The Core Istanbul ile ilgili
olarak, “Defilelerde koleksi-
yonlarin1 gésterme imkanina
sahip tasarimci ve marka-
larin yani sira geng moda
girisimcilerine de rastlaya-
bileceginiz bu alanda farkl
koleksiyon pargalarini ya-
kindan degerlendirme sans1
bulabileceksiniz. The Core
Istanbul, gelisecek yeni is
birlikleri i¢in de bir kulugka
merkezi olmay1 hedefliyor.
20’nin {izerinde kokli ve
gelismekte olan tasarimcinin
yani sira 10’a yakin tasarim
markasinin katilimiyla moda
endiistrisine farkli tasarimsal
¢oziimler sunan bu yaratici
platforma bu sezon farkli bir
deneyim de eklendi. Meet
the Talents alaninda geng
Tiirk tasarimeilarinin ha-
zirladiklar1 limitli pargalara
mutlaka goz atin” sézleriyle
diistincelerini dile getirdi.

RAKAMLARLA
MERCEDES-BENZ
FASHION WEEK'E
REKOR KATILIM

Mercedes-Benz Lounge
bu sezon toplamda
yaklasik 4.000'in
Uzerinde davetliyi
agirladi. MBFWI
kapsaminda, 1000
metrekarelik alanda
kurulan, oturarak toplam
672 kisi kapasiteli, 28
metre uzunlugundaki
Runway alaninda 12
defile ve 1 seminer
gerceklestirildi. 300
metrekarelik alana
sahip, 280 kisi oturarak
ya da 400 kisi ayakta
kapasiteli Studio alani
ise toplam 10 mini
defileye ev sahipligi
yapti. Ayrica moda
haftasi kapsaminda

5 offsite defile yapildi.
Etkinlik alani 300 kisilik
bir prodUksiyon ekibi
tarafindan yonetilirken,
hafta boyunca yaklasik
5.000 kKisilik bir ekip
farkl gérevlerde yer
alarak kusursuz bir moda
haftasticin calistilar.
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Koton Orme Zekeriya Saglam:

/INSAN VARLIKTA DEGIL,
YOKLUKTA MUTLU OLUR’

Orme sektorunUn en mutevazi ama en deneyimli duayenlerinden Koton Orme’nin Sahibi Zekeriya
Saglam, ‘Bir ayakkabr alirsin, mutlu olursun. Bir ceket alirsin mutlu olursun. Seversin o ceketi. Artik
varlik igerisinde, o ceketi sevebilmeyi unuttuk’ diyor. Zekeriya Agabey, galiba bu yizden hep mutlu
olmayi segmis. 1985 yilindan bu yana hep 10 makine ile calismig. Ne uzamis, ne kisalmis. Koton
Orme’de bayrag ise babasinin 6gretileri ve 6gUtleri ile bUyOmuUs, ama diger yandan da 70 Ulke
gormas, 4 dil konusan bir geng sanayici olan oglu ibrahim Saglam devralmis.
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ORSAD’1n
kurucularindan
birisiniz. ORSAD"1
ne niyetle kurdunuz?
Zekeriya Saglam: Ormecile-
rin hepsinin bir arada oldugu
bir sanayi sitesi kurma haya-
liyle kurduk. Gittik arsalara
baktik. Ama 10 kisiyi bile bir
araya toplamak ¢ok zordu.
Dernekgilik gergekten de
gOriindiigi kadar kolay bir
sey degil.

Biraz sektordeki
gecmisinizden bahseder
misiniz?

Zekeriya Saglam: Gazi-
antepliyim. 1971 yilinda
iiniversite i¢in Istanbul’a
geldim. Makine miihendisligi
okudum. Bos vakitlerimde de
Mahmutpasa’da bu meslegi
6grendim. 1985 yilinda kendi
atolyemi agtim ve siiprem
makinelerle liretime basla-
dim. Su an 66 yasindayim.
Ibrahim Saglam: Babam
1985’ten bu yana ise hayatini
adamis, gece giindiiz ¢alismis
biiyiik bir sanatkar. Orme
piyasasinda kendisini tanima-
yan yok. 35 yil boyunca her
zaman 10 adet 6rme makina-
siyla fason olarak ¢aligmus,
ne biiylimiis ne kiigiilmiis
ama onlarca insana is vermis,
ig 6gretmis, Yildiz Teknik
Universitesi mezunu bir ma-
kine miihendisi.

Sektoriiniiziin en karh
yillar1 hangi yillard1?
Zekeriya Saglam: Tekstil
90’da bitti. Hi¢ unutmu-
yorum, makine alacagimi
duyanlar, ertesi giin ditkkanin
Oniine bir kamyon iplikle
geldi. Daha makine almadan
ig aldim. O yillarda insanlar
birbirine ¢ok destek oldu.
Onun 6ncesinde ise birak ye-
dek pargay1 vida bile bulami-
yorduk. Ignemiz kirildiginda
kaynak¢iya gidip kaynak
yaptirirdik Mahmutpasa’da.
O yillarda makine bulmak
miimkiin degildi. Hurdaliktan
makine alip tamir ediyorduk.
Miihendis olmam bu nok-
tada bana avantaj sagladi.
Olmayan makineyi yapar-
dik. Ustalar kimseye bir sey
o0gretmezdi, kendi kendimize

ogrendik. Ama 90’larda ¢ok
biiyiik paralar kazanildi.
Ancak o yillarda sanayici
zihniyeti degil esnaf zihniyeti
hakimdi. Herkes al, sat yapip
kazanmak yapmak istiyordu.
Isler Cin’e kaymaya basg-
ladiktan sonra bizler esnaf
zihniyetini biraktik ve terbiye
edilerek birer sanayici haline
geldik. Yani islerin o yillarda
Cin’e kaymasi aslinda bizim
sanayimizin olusmasina
sebebiyet verdi. Tiirkiye’de
90’larda Sanko gibi dev
sanayiler kurulurken, ben
onlarin ilk makinelerinin
kurulumuna yardimci oldum.
1ki senede isi 6grendiler ve
bugiin bir diinya devi haline
geldiler. Sani Konukoglu,
benim ¢ocukluk arkadasimdi.
Bugiin Tiirkiye’de iplik fiyat-
larin1 Sanko belirliyor.

Bugiin itibariyle Koton
Orme neler yapiyor?
Zekeriya Saglam: Bizde su
anda on adet ¢ift iplik maki-
ne var. Bugiine dek ne 9, ne
de 11 makinem oldu. Hep 10
makine ile calistim. Ormeci
cok cabuk gaza gelir. Yeri
olsun bir anda 10 makineyi
20 yapar.

|o]¢el113: <00 (o] ‘Subat 2019dan bu zamana

kadar is yerinde hizli bir verimlilestirme ¢abam
oldu ve ¢ok faydasini gérdom. Mekanik ve
elektronik olarak birgok yenilik yaptim, Kervan
Makine’nin hizl galismalariyla makinelerime
6zel caghklar-gardaklar yaptirdim, kendilerine
tesekkur ediyorum. Ayrica Terazili Transpalet
makinasini buton kuguk ve orta halli rmecilere
kesinlikle tavsiye ederim, inanilmaz zaman
kazandiriyor. Piyasaya alisma surecimde bana
her tOrlU destegi veren Altinpinar Orme Ferhat
Altinpinar’a ¢ok tesekkur ederim.’

Ibrahim Saglam: Babamim
isinde her zaman yaninda
oldugum gibi, kendi islerime
de zaman ayirdim. Ancak
Beysan Sanayi Sitesi’ne
tasindiktan sonra artan isle-
rimizin yogunlugu nedeniyle
Subat 2019’da THY Kabin
Amirliginden istifa edip
babamin firmasini devrala-
rak sahis sirketini Limited
Sirketine ¢evirdik. Sanirim
orme piyasasindaki en geng
firma sahibiyim. Gegen
hafta 30 yagima girdim ve
30 yil sonra 60 oldugumda

kendimi bu iste gérmiiyo-
rum. Insanogluna higbir sey
yetmedigi gibi 6rmecilere

de makine asla yetmiyor ve
siirekli bosuna biiyiime he-
defi igerisindeler. Bana gore
yanlis, ¢linkii ben de babam
gibi tek basimayim ve maddi
olarak ¢ok siikiir her seye sa-
hibim ve elimdeki makinala-
rin kendime yettigini diisiinii-
yorum. Daha fazla makineye
sahip olmak, daha fazla para
kazandirmiyor, hatta kontrolil
bile kaybedebilirim diye dii-
stiniiyorum. Dogru zamanda
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dogru isler yapmak kazan-
dirtyor bence. Sonugta liikks
aragla ekonomik arag ayni
Istanbul trafiginde yan yana
ilerliyor. Subat 2019°dan bu
zamana kadar is yerinde hizli
bir verimlilestirme ¢abam
oldu ve ¢ok faydasini gor-
diim. Mekanik ve elektronik
olarak bir¢ok yenilik yaptim,
Kervan Makine’nin hizli
calismalariyla makinelerime
0zel cagliklar-¢ardaklar yap-
tirdim, kendilerine tesekkiir
ediyorum. Ayrica Terazili
Transpalet makinasin1 biitiin
kii¢iik ve orta halli 6rmecile-
re kesinlikle tavsiye ederim,
inanilmaz zaman kazandiri-
yor. Piyasaya aligma siire-
cimde bana her tiirlii destegi
veren Altinpinar Orme Ferhat
Altinpiar’a ¢ok tesekkiir
ederim. Hala fason ¢alisma-
ya devam edecegim, oniime
risksiz bir firsat ¢ikana kadar.
Belki giizel bir ortakligim
olsaydi biiyiik hedeflerim
olurdu, ama giiniimiizde
glizel bir ortaklik kurmak
imkansiz gibi.

Fason fiyatlar:
sektoriiniizde bir dengeye
oturur mu sizce?

Zelkeriya Saglam: Kimi-

si aile isletmesidir, kimisi
entegre tesistir. Rekabet
edemezsin. Gegmiste benzer
bir sorunu ¢orapcilar yasadi.
Ortak bir karar alarak gece
vardiyasini kaldirdilar ve fi-
yatlarimi bir giinde iki katina
cikarttilar. Ama 6rmeciler
bunu yapamaz. Ayni saatte
100 kilo veren makine var,
500 kilo veren var. Nasil
dengelenecek?

Ormenin en ciddi

sikintis1 ne? .

Zekeriya Saglam: Isci
sorunu. Bence diizelecegi de
yok. Eleman yok, yetismiyor.
Caligmay1 sevmeyen tembel
bir genglik var.

Ibrahim Saglam: 2008 yilin-
da tiniversitede uluslararasi
bir toplantidayken “Sikayet
Etme Co6ziim Bul” sdziinii
yasam felsefem olarak kabul
ettim. Lakin bizim piyasaya
¢6ziim bulamiyorum, kimse
bulamryor. Fason 6rmecinin

klasik problemleri olarak
igne yag sarf malzeme fiyati,
makine operatorii istthdami
gibi konularda detayli ko-
nusmak istemiyorum ¢iinkii
gercekten yakin gelecekte
¢6ziim ¢ok zor. Ben bu tek-
nenin ylizmesi i¢in elimden
geleni yapiyorum ama 4

dil konugabilmeme ragmen
bizim piyasanin ticaret dilini
hala 6grenemedim. Hakkimi1
istedigim fason fiyatim miis-
terilere her zaman yiiksek
geliyor ve sikayet ediyorlar
hatta inanilmaz ama benim
makinamin kazancini benden
daha iyi hesapliyorlar. Ama
ben hi¢bir zaman ucuz ¢alis-
mayacagim. Mevcut miis-
terilerimi de gelir kaynagi
olarak degil, arkadas olarak
goriiyorum. Ciinkii ben iyi
hatirlamak ve iyi olarak
hatirlanmak istiyorum. Yoksa
nig¢in ¢alisiyoruz ki?

Maliyetlerinizdeki
artiglardan biraz
bahseder misiniz?
Zekeriya Saglam: Gegen yil
6 bin TL elektrik 6diiyordum,
bu yil 12 bin 500 TL &6dii-
yorum. Makine sayim ayni.
Fason fiyatlarim ise ytlizde 50

bile artmadi. Su anki fason
fiyatlar1 yine de fena degil
ama bir siireklilik olmasi
gerekiyor. Eskiden 365 giin
¢aligirdik. Simdi senenin 5
ayinda is yapiyoruz. Aralik
sonunda bizim islerimiz du-
rur. Mayis’a kadar dururuz.
Bu, yillardir bdyle. Ormede
12 ay ¢alisan makine yok.
Insanlar biinyelerinde farkli
tip makineleri tutarak bir y1l
islerini dondiiriiyor.

Peki siz neden hep cift
iplikte kaldiniz?

Zekeriya Saglam: Bizim
isimizde kilo diisiik, birim
fiyat yliksek. Cok depolama
alania gerek yok. Yerim bu
ise uygun. Bizde sevkiyatlar
neredeyse giinliik yapilir.

Tiirkiye’de tekstilin
gelecegini nasil
goriiyorsunuz?

Zekeriya Saglam: Aslin-

da Cin’e bagli. Tiirkiye’de
tekstilin kalitesi ¢ok yiikseldi
ve insanlar giyindigi siirece
Tirkiye tekstilde 6nemli bir
aktor olacaktir. Ama artik
giyimde pamuk diye bir sey
kalmadi. Her sey sentetik.
Yillardan beri pamuk gérme-

dim. Pamuk iilkesiydik, su
anda kimse pamuk gérmiiyor
isletmesinde. Bizim de dev-
rimiz gegti. Artik mekanik
makine kalmadi. Ama bugiin
bu elektronik makineleri

bile calistiracak ig¢imiz yok.
Tiirkiye tembel insanlardan
olusan bir issizler ordusu
adeta. O ylizden ¢ok umutlu
degilim. Bizden oncekiler
yoksulluk i¢inde yasadilar ve
o6ldiiler. Biz, yar1 yokluk, yar1
varlik gordiik. Ama bizim
cocuklarimiz hep varligi
gordii. Ve maalesef tembel,
calismay1 sevmeyen bir nesil
yetistirdik. Varliktan mutlu-
luk dogmaz, yokluktan dogar.
Bir spor ayakkabi alirsin ve
mutlu olursun, onu seversin.
Cocuklarimizin her seyi var.
O ylizden calismak iste-
miyorlar. Bu depresif nesil
varliklari tiikketecek. Belki
onlarin ¢ocuklari, yokluk
gordiigiinde tilkemiz kalkinir.

Bir emeklilik hayaliniz
var m1?

Zekeriya Saglam: Aslinda
ben gecen yil diikkkani kapat-
mistim ¢iinkii artik sagligim
kaldirmiyor. Ama oglum ¢ok
1srar etti, devam ettim. Bu
sene isin basina o gegti. Artik
bayragi o devraldi.

Peki bayrag1 devralan
yeni nesil olarak sizin
hayalleriniz neler?
Ibrahim Saglam: Benim
babam 40 y1l atdlyesin-

de ¢alist1 ve hig¢ yillik izin
kullanmadi. Ben ise onun
sagladig1 imkanlarla diinyay1
gezdim, tam 70 tilke dolastim,
on binlerce insanlarla tanigtim
hikayelerini dinledim, tecrii-
beler edindim ve bir diinya
goriisiim olustu. Simdi Los
Angeles’tan Esencilis’a tagin-
dim diyorum kendi kendime.
Babam her seyi benden daha
iyi biliyor. Sanirim bu higbir
zaman degismeyecek. Daha
ondan 6grenecegim ¢ok sey
var. O ytizden Allah kendisini
basimizdan eksik etmesin.
Kendimize ve ailemize zaman
ayrrmaliyiz. Omiir biter, is
bitmez. Bu gergevede tim
sektoriimiize hayirli ve ka-
zanglt bir 2020 y1l1 diliyorum.
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ORSAD liyelerimizden Ozistanbul Tekstil Makine,
Kahramanmarag'ta yeni subesini acti. Sektérimiiz adina
yapmis olduklari degerli yatirimlarindan dolay: kendilerine
tesekkiir eder, iglerinde basarilar dileriz.

Fikri KURT
ORSAD Yonetim Kurulu Bagkani
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TEKNOFEST'TE INOVATIF PROJELERINI
GENCLERLE BULUSTURDU
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7 Bu yil ikinci kez dii-
| zenlenen Tiirkiye’nin
S en biiyiik teknolo-
ji etkinligi TEKNOFEST
Istanbul Havacilik, Uzay ve
Teknoloji Festivali, 1 milyon
750 bin ziyaretgiyi agirla-
di. TIM’in paydasi oldugu,
Tiirkiye Teknoloji Takimi
Vakfi (T3 Vakfi) ile Sanayi ve
Teknoloji Bakanlig1 dnciilii-
gilinde, tilkenin 6nemli kurum
ve firmalarinin destekleriyle
Atatiirk Havalimaninda dii-
zenlenen festivale katilim bu
yil rekor kirarak 1 milyon 720
bin kisi oldu. Festivale kati-
lanlar bir yandan Tiirkiye’nin
teknolojide geldigi noktay1
inceleme firsat1 bulurken
diger yandan gosteri uguslart,
konser, atdlyeler ve yarisma-
larla coskuyu zirvede yasadi.

Tiirkiye ihracatgilar Meclisi,
inovaTiM,
inoSuit,
inovaliG,
TiM-TEB Girigim Evleri

projelerinin sergilendigi
TiM Gadini ile
TEKNOFEST'te yer aldi.

TiM’in paydasi oldugu, Turkiye’nin en buyuk
teknoloji etkinligi Teknofest istanbul Havacilik,
Uzay ve Teknoloji Festivali, 1 milyon 750 bin
ziyaretgiyi agirladi. Festivale katilanlar bir
yandan Torkiye’nin teknolojide geldigi noktayi
inceleme firsati bulurken diger yandan gésteri
uguslari, konser, atélyeler ve yarismalarla
coskuyu zirvede yasadi.
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TEKNOLOJI

Inovatif projelerin adresi
TIM Inovasyon Cadir
Tiirkiye Ihracateilar Meclisi,
InovaTIM, InoSuit, InovaLIG,
TIM-TEB Girigim Evleri
projelerinin sergilendigi TIM
Cadirt ile TEKNOFEST te yer
aldi. TIM Inovasyon ¢adirinda
gergeklestirilen atolyeler ve
inovatif sergilere katilimcila-
rm ilgisi biiyiik oldu.

TIM gatis1 altinda yer alan ve
‘Inovasyon Elgileri’ olarak
adlandirilan InovaTIM ailesi
de 6zel etkinliklere imza att.
InovaTIM tarafindan gercek-
lestirilen Droneup, Atmosfer
Disinda Bitki Yetistirme,

Geri doniisiim, Arduino, 3D
printer, Robotik atdlyelerin-
de katilimcilar inceledikleri
ornekleri uygulamali olarak
hayata gegirme firsat1 buldu-
lar. TIM ve Tiirk Ekonomi
Bankasi (TEB) ortakliginda

Tiirkiye'nin girisimeilik, tek- 19 FARKLI YARISMA, 38 FARKLI KATEGOR'

noloji ve ihracat alanlarinda

o . _ [ [ (1J (L]
coyla hayaa gegiion TIVE ve 3 MILYON LIRADAN FAILA ODUL

TEB Girisim Evleri standinda

ise katilimcilar, yarig dronu DUnyanin en buyuk teknoloji festivali kapsaminda dizenlenen yarismalarda dereceye girenler
BRODRONE insansiz hava 6dullendirildi. 3 milyon liradan fazla 6dolun verildigi 38 farkh kategoride duzenlenen 19 yarismanin 6dul
aracini, en yakin lokasyondaki torenleri 21-22 Eylul'de yapildi. 21 Eylol Cumartesi ginkd térene Cumhurbaskani Recep Tayyip Erdogan
yazicidan ¢ikti almayi sagla- katildi ve kazananlara 6dullerini verdi.

yan platform PrintLee, Meme

Turkiye'nin ilk ugan araci Cezeri TEKNOFEST kapsaminda birinci gun ilk kez kamuoyu énune ¢ikti. Cezeri Ugan Araba, saghk sektort ve askeri alanda lojistik
destek faaliyetlerine yeni bir boyut kazandirmak igin gelistiriliyor. Cezeri, yolcu ve kargo tasimaciiginda aktif olarak rol alacak sekilde de tasarlaniyor. Seyir hizi
saatte 100 kilometre, azami ugus irtifasl 2 bin metre olan Cezeri, yaklasik 1 saat havada kalacak, 70-80 kilometre menzile erigebilecek.
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kanserine kars1 giyilebilir
teknoloji gelistiren TRIWIyi,
sanal gercgeklik ve yapay
zeka ile uygulama gelistiren
REDLAB’1, Tiirkiye’deki ilk
Amazon teknoloji partner-
ligine sahip olan Pirahas’1
gorme imkan1 buldu. Ino-
Suit firmalari ile stajyerleri
bir araya getirmeye yonelik
etkinlige yonelik caligmalar
gergeklestirildi. InoSuit fir-
malarina gerek firma taninir-
ligin1 arttirmalar1 gerekse staj
arayisinda olan 6grenciler ile
stajyer arayan firmalar1 bir
araya getirmek amaclariyla bir
bagvuru noktasi yer aliyor.

“Yerli ve Milli Teknoloji
Ihra¢ Etmeliyiz”

TIM Bagkan1 Ismail Giille,
TEKNOFEST e bu y1l ino-
vasyon ve teknoloji alaninda
destekledikleri projelerle yer
almaktan biiyiik bir gurur duy-
duklarin dile getirdi.

Ismail Giille, milli tekno-

loji hamlesinin, en giig-

lii sembollerinden olan
TEKNOFEST in,yurt i¢inden
ve yurt disindan gelen bin-
lerce katilimciya Tiirkiye’nin
teknolojiye yaklagimini ¢ok
iyi bir sekilde anlattigini belir-

terek sunlari sdyledi: “Tekno-
loji savunmadan biyomedi-
kale, finanstan egitime kadar
hayatimizin vazgeg¢ilmez bir
pargasi. Artik teknolojiyi
kullanmadan, herhangi bir
hizmete erigsebilmek, saglik-
11 ve stirdiiriilebilir iretim
yapabilmek ve giivenligimizi

'H'

-

saglamak neredeyse im-
kansiz hale geldi. Teknoloji
konusunda sadece kullanici
kaldigimiz stirece, herhangi
bir alanda 6zgiirligimiizii
garanti altina alamayiz. Bu
ylizden, gliniimiiz diinyasinda
bagimsizligin birinci sarti
olan teknolojiyi; tasarlayan,

- fom

Ty

A =

8 A

ey |

iireten ihrag¢ eden bir Tiirkiye
olmamiz son derece dnemli.
Dolayistyla; milli teknoloji
hamlesiyle bugiin attigimiz
adimlar, gelecegin oyun
kuruculart arasindaki yerimizi
perginlememiz adina atilan en
onemli adimlardir. TIM olarak
bizlerin hedefi de bugiin bu-
rada, etrafinizda gordiigiiniiz,
yerli ve milli teknolojiyi ihrag
ederek, Tirk mali kalitesini
tiim diinyaya gotiiren ve “Dig
Ticaret Fazlas1 Veren” bir
Tiirkiye. Bu hedefe ulasabil-
mek adina basta Cumhurbas-
kanimiz liderliginde, hiikii-
metimizin ilgili bakanliklar1
ve kurumlari, kamu kuru-
luslari, 6zel sektor firmalari
ve tiniversitelerimiz ile tim
glicimiizle tam performans
galistyoruz.”

TiM ¢adirini ziyaret eden Sanayi
ve Teknoloji Bakani Mustafa
Varank, 6grenci ve girisimcilerin
yaptidi inovatif projeler
hakkinda bilgiler ald.
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B CapeTns fondy '

'!'.(]RKiYE’l‘l.iN 192 URUNpE ABD PAZARI ICIN
ONEMLI POTANSIYELI BULUNUYOR

TiM Baskani ismail GUlle ABD Ticaret Bakani Ross ile olumlu gérismeleri oldugunu ve gerekli
¢ahsmalarla ciddi bir ticaret atagi baslatacaklarini séyledi. Torkiye ve ABD arasinda 100 milyar
dolarlik ticaret hedefinin altyapisini olusturacak temel adim atildi. ABD Ticaret Bakani Wilbur
Ross’un bes gunlUk TUrkiye ziyaretinde ticaret hacmini artiracak 12 éncelikli sektér belirlendi.

Cumbhurbagkani Re-
cep Tayyip Erdogan
< ve ABD Bagkani
Donald Trump tarafindan
Tiirkiye ile ABD arasindaki
ticaret hacmi hedefi 75 milyar
dolardan 100 milyar dolara
¢ikartlmisti. Haziran ay1 so-
nunda Japonya’da gercekles-

tirilen G20 Osaka Zirvesi’nin
ardindan varilan bu mutabakati
hayata gegirecek somut galig-
malar i¢cin TIM yo6netimi ABD
Ticaret Bakani1 Wilbur Ross ile
bir dizi goriisme gergeklestirdi.
Ross, Tiirkiye’de bulundugu

5 glintin 3’iinde TIM Baskan
Ismail Giille ve sektor temsilci-

leriyle bir araya geldi.Tiirkiye
ve ABD, ticaret hacminin
artirilmasi igin tekstil, hazir
giyim, mobilya, mermer, oto-
motiv, otomotiv yan sanayi,
miicevherat, sivil havacilik,
makine, kimya, ¢gimento

ve lojistik olmak tizere 12
oncelikli sektor belirlendi. Bu

kapsamda, Tiirkiye ile ABD
ticaret bakanliklar1 baskanli-
ginda sektor temsilcileriyle
beraber sektorel komitelerin
de kurulmasina karar verildi.
Tiirk ve ABD’li firmalar bir
araya getirecek olan bu komi-
teler sonug odakli ¢alisacak ve
caligmalarin sonuglarini bir an
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once almak i¢in maksimum is
birligiyle hareket edecek.
Tiirkiye ile ABD arasindaki
mevcut ticaret hacminin 20
milyar dolardan 100 milyar
dolarlik seviyeye ¢ikarilma-
sinda izlenecek yolu, ABD
Ticaret Bakani Wilbur Ross,
Bloomberg HT televizyonun-
daki roportajinda soyle agikla-
di: “Her sektor i¢in detayli yol
haritas1 var. Bu hedef iki adet
50 milyar dolarlik par¢adan
olusuyor. Biri Tiirkiye tarafin-
dan ihracat, bir digeri ise ABD
tarafindan ihracat. Bu mevcut
ticaret hacmi ile kiyaslan-
diginda biiyiik goriinebilir.
Ancak bu hedefi Amerika
Birlesik Devletleri’nin toplam
mallar ve hizmetler tarafindaki
ticaret hacmi ile kiyasladigi-
nizda, biz bu noktada 5 trilyon
dolarin iizerindeyiz. Yani bu
50 milyar dolar, bizim ekono-
mimizin yiizde 1’ine egit.”

Is birlikleri yogunlasacak
TIM Baskani Ismail Giille
ABD Ticaret Bakan1 Wilbur
Ross’un Tiirkiye ziyaretinin
ardindan yaptig1 agiklamada;
ABD’nin, diinyanin en biiyiik
pazar1 konumu olduguna
dikkat ¢ekerek su bilgileri
aktardi: “ABD 2,5 trilyon do-
larlik ithalat gerceklestiriyor.
ABD’ye son donemde daha
yogun bir tempoyla ihracat

gergeklestiren Cin ve Asya
ekonomilerinin stratejileri
incelendiginde, daginik bir
ihracatci ag1 lizerinden ticaret
yerine, dl¢cek ekonomisine
dayali olarak, hayli yiiksek
miktarda ihracat yapabilme
kabiliyeti olan sirketler lizerin-
den ticaret ag1 kurulmasina
agirlik verildigi goriiliiyor. Iki
iilke arasindaki ticaret hacmi
gectigimiz y1l 20 milyar dolar
seviyelerine ulasti. Bugiin
verilere baktigimizda 6.500’e
yakin firma, 2018’de ABD’ye
ihracat yapt1. Ilk 10 firmamiz
ABD’ye ihracatimizin 4’te
1’ini gergeklestiriyor. Mevcut
durumdan hareketle, ayn1 za-
manda Tiirk ihracat ekosiste-
minin diislince kurulusu da ol-
mamiz sebebiyle, nisan ayinda
ABD pazarna iligkin bir rapor
hazirladik. Bu raporda, kiiresel
ticarete en ¢ok konu olan 1000
iiriin igerisinde, Tiirkiye’ nin
192 iiriinde ABD pazari igin
onemli bir potansiyeli oldu-
gunu tespit ettik. ABD’nin
eyaletlerinin ithalatina ve Tiirk
firmalarinin ihracatina iligkin
detayli analizler yaptik. Bu
rapor 15131nda, TIM olarak,
ABD’deki muhataplarimizla
eyaletlerle ticari iliskilerimizi
giiglendirmek adina, dogru
partnerlere ulagabilmemiz
i¢in i birliklerini yogunlasti-
racagiz.”

TiM olarak,
firmalarimizin giiciinii,
ticaret heyetleriyle,
fuarlarla, dijital
kanallarla ortaya
koymaya hazinz
Tiirkiye’nin, her iki iilkeye
de fayda saglayacak, bii-

yiik potansiyele sahip gii¢lii
ihracatgi firmalar1 olduguna
dikkat ¢eken Giille sozleri-
ne sOyle devam etti: “TIM
olarak, bu firmalarimizin
giiclinii, ticaret heyetleriyle,
fuarlarla, dijital kanallarla
ortaya koymaya haziriz. Diger
taraftan, sunu da biliyoruz ki;
Tiirkiye, Dogu Avrupa, Orta
Dogu, Orta Asya pazarlarina
hi¢ girmemis ABD firmalari
da mevcut. Bu firmalarin,
Tirkiye’yi bir stratejik
operasyon merkezi olarak
kullanmalarinda fayda olaca-
gin1 diisliniiyoruz. Bu sayede
ABD de, bu cografyadaki 47
iilkede kars1 karstya kaldig,
toplam 40 milyar dolarlik dis
ticaret acigin1 azaltacak, hatta
tersine cevirecektir. Onerile-
rimizin, 100 milyar dolarlik
ticaret hedefine ulagsmamiza
katki saglayacagindan eminiz.
Sayin Ross’a ziyaretleri ve
iilkelerimiz arasindaki ticareti
artirmaya yonelik ¢aligmalari
i¢in tesekkiir ediyorum. TIM
olarak, biz de ilizerimize diise-
ni yapmaya haziriz.”
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TIM'DEN, *

SURIYE SINIRINA
35 TIR YARDIM

KLERIMIZ, BiRLI
#DESTEKI|TI

Gaziantep’te, 'd B
Guneydogu Anadolu ’
ihracatgilar Birligi
Merkez Binasi 6nunde
gerceklegtirilen torene
Gaziantep Valisi

Davut GUIl, Gaziantep
BUyUksehir Belediye IAIB ; ko
Baskani Fatma Sahin, MG U g iy | A
TiM Baskani ismail - T : : '
GUlle, Turk Kizilay

Yonetim Kurulu Uyesi 5 1
Ercan Tan, lhracatgr \
Birlik Baskanlari ve TIM \ |

Uyeleri katildi.
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DESTEK

61 ihracate1 birligi,
13 genel sekterligi ve
27 sektorii ile 85 bine
yaklasan ihracat ailesinin gati
kurulusu Tiirkiye Thracatgi-
lar Meclisi’nin, Barig Pinar1
Harekati’na sinirt olan bolge-
lerde yasayan vatandaglarimi-
za yardim saglamak amaciyla
baslattig1 “BIRLIKLERIMIZ
BIRLIKTELIGIMIZDIR”
kampanyas1 kapsaminda
ihtiyag sahibi ailelere yardim
malzemeleri gonderildi. Igeri-
sinde battaniye, hali, ayakka-
b1, giyim esyasi ve gida gibi
temel ihtiya¢ maddelerinin
yer aldig1 35 TIR ik insani
yardim malzemesi Kilis’in

Goktas, Ceritler, Karacadren
kdyleri ve Sanhurfa’nin Akga-
kale Ilgelerinde Tiirk Kizilay
tarafindan belirlenen ihtiyag
sahibi 250 aileye dagitildi.

“Sirada istihdam var”
Sanliurfa’nin Akgakale Be-
lediyesi Oniinde diizenlenen
torende konusan TIM Baskan1
Ismail Giille, “Gegtigimiz
hafta 200’e yakin ihracatgimiz
ile operasyona destek vermek
icin Akcakale’deydik. Yapti-
gimiz ziyarette, Barig Pinar
Harekati’na, Tiirkiye fhracat-
¢ilar Meclisi olarak her zaman
destek olacagimizin, Sanlt
Mehmetgigimizi hi¢gbir zaman

BIRLIKLERIMIZ,
{RLIKTELIGIMIZDIR

D,

KIZILAY

yalniz birakmayacagimizin ve
bolgede yasayan vatandaslari-
miza her tiirlii destegi ulasti-
racagimizin soziini vermistik.
Bugiin bu sozii yerine getir-
menin mutlulugunu yasiyo-
ruz” dedi.

Ismail Giille, ihracatg1 bir-
liklerinin bagkan ve yone-
ticilerinin verdigi destekle
gergeklestirdikleri yardim
kampanyasinin 10 giin gibi
kisa bir stirede tamamlan-
digini ve 35 TIR’lik yardim
malzemesini bolgedeki ihtiyag
sahiplerine ulastirdiklarini
belirtti.

Ihracatgilar olarak iilke igin
calisip tlke icin iiretmeye

devam edeceklerini ifade eden
Giille, “Bundan sonraki siireg-
te Akgakale Belediye Baskani
ile yatirim ve istihdam proje-
lerini konusmak {izere burada
olacagiz” diye konustu.
Igerisinde temel ihtiyag
maddelerinin yer aldig1 35
TIR’lik insani yardim malze-
mesi, Tiirk Kizilay ekiplerince
Akgakale ilgesindeki ihtiyag
sahiplerine teslim edildi.
Akcakale Belediye Baskan1
Yalcinkaya, harekatin bag-
ladig1 giinden bu yana sivil
toplum kuruluslarina ¢cagrida
bulunduklarini ancak sadece
TiM’in ¢agrilaria cevap
verdigini sdyledi.
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VRGN ENETIEREMilli egemenligin, guvenlikten ticarete kadar
her noktada vazgegilmez oldugunun bilinciyle, Devletimizin ve milletimizin
bizden bekledigi ne varsa; Vazife bilip, icra etmeye ant igmisiz. ihracat
Ailesi olarak s6z verdigimiz gibi milletimizin yanindayiz.”
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= A= Goze Tekstil'in Sahibi Yasm Goze
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Goze Tekstil'in
Sahibi ve ORSAD
Yonetim Kurulu Uyesi
Yasin Goze; ‘Orme
sanayicilerimiz eger
ORSAD'In kapisini
calip kendileri igin
ne yaptigini sormaz
ise, dernegin de
onlar igin ne yaptigini
6grenemeyecektir.
Orada sekreteryamiz
var. Genel Sekreter
Yrdm. Mustafa Bey’e
ORSAD benim igin ne
yapti dediginizde,
kendisi sorularinizi
cevaplamaktan
bUyUk bir mutluluk
duyacaktir. CUnko
ORSAD, sizin igin
gercekten de bir
seyler yapiyor.’

i
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Sizin bu sektore

giris hikayenizden

bahseder misiniz?
Sivas, Zara, Karacahi-
sar’liyim. Bu, bizim baba
meslegimiz. Normalde ben
mali miisavirim. Babamiz
Ziya Goze, nam-1 diger Ziya
Usta, 1966°dan beri sektoriin
icerisinde. 11k Tahtakale sonra
Mercan’da ustalik yapan,
Nehir Tekstil’de isletme
miidirligii, daha sonra da
1984’te kendi sahis sirketini
kurmus bir duayen. 96’da da
Goze Tekstil Limited kurul-
mus. Her sirket gibi bizim de
inigli ¢ikigli donemlerimiz
oldu. Bayragi babamizdan
devraldik. Layikiyla devam
ettirmeye ¢alistyoruz. Benim
de sektdrde 25. yilim. Ayni
zamanda ORSAD yonetim
kurulunda da gérev yapiyo-
rum.

Ormenin hangi dallarinda
iiretim yapiyorsunuz?

32 pus, 18-20 ve 22 faynlar-
da hizmet veriyoruz. Kalin
faynlara hizmet veriyoruz.
Jakar tarzi mallar1 rahatlikla
yapabiliyoruz. Isletmemizde
12 adet makinemiz var.

Tiim giderlerinizde son
bir yil icerisinde dovize
bagh ciddi artiglar
yasandi. Fason iireticileri
arzu ettikleri zamm
yapamadiklan icin bu
durumdan zarar gordii.
Bu konuyla ilgili neler
soyleyeceksiniz?

Maliyet muhasebesini dogru
yapanlar fiyatlarindan taviz
vermedi ve bu krizden zarar
gormedi. Ama iklim degisir
degismez en ufak riizgarda
isler durdu deyip, 10 liraya
ordiigi mali 7 liraya 6ren
firmalar elbette zarar gordii.
Fason {ireticileri birbirleriyle
girdigi fiyat rekabetinde, en
biiyiik zarar kendilerine ve-
riyor. 5-6 y1l 6nce ORSAD’1n
bir ¢alistayinda su an TIM
Baskan olan Ismail Giille
bir anisini anlatti. ITKIB ile
Giiney Afrika’ya her ziya-
retlerinde battaniye fabrika-
larinin sayisinda inanilmaz
bir artig goriiyorlar. Bu
battaniye iireticileri dylesine

adam gibi bir fiyat

politikaniz olur, cunk0 herkes kimin neyi kime
kaga 6rd0gono bilir. Ben bUyuk bir kumasgi
olsam, bu sanayi bélgesine girip, tek ziyarette
tum islerimi ¢dzerim. Durum boyahanecinin de
isine gelecek. Eskiden kamyonla yolladiklari mali
simdi tirla yollamaya baslayacaklar. Maliyetler,
bir anda inanilmaz dusecek. Daha 6tesinde
ormeciler birlesirse igne ve enerji firmalarinda da
cok ciddi indirimler alabilirler.

bir rekabete giriyor ki, Cin
bile buraya battaniye satamaz
oluyor. Oliilerini battaniyeye
sar1p gomiyorlarmis. Gilinlin
sonunda rekabetten dolay1
tiim bu battaniye tireticileri
kapaniyor. Bizde de ayni1 sey
yasantyor. Herkesin rizkini
Allah verir. Fasoncu arkadas-
lar olmayacak fiyatlara, amor-
tismani kenara ayirmadan, kar
marj1 olmadan iiretime devam
ediyorlar. Biz bu sirketleri kar
etmek, gelecege yonelik ya-
tirimlar yapmak igin kuruyo-
ruz. Dernegimizin yayinladigi
fiyat listesine uyan firmalar
kazaniyor. Buradaki fiyatlar
bizim 6recegimiz minimum
fiyatlardir. Kumasgilara bu
listeyi gosterenler ve kumas-
¢tya ‘Bak kardesim, benim
sana sakat mal vermemem
icin sana verebilecegim en
disiik fiyat budur. Sen beni
ayakta tutmak zorundasin.
Ben 6recegim ki, sen sata-
bilirsin’ diyenler kazaniyor.
Bugiin adam bir isten 10 bin
TL para kazaniyor, ama 50
kilo sakat mal gikardiginda
tiim kar1 gidiyor. Maliyet
hesabin1 yapmayan arkadaslar
piyasaya inanilmaz zarar-

lar veriyor. Benim 1,3 TL
fiyat verdigim ise 70 kurus
fiyat verenler var. Bu adam
bunu ya yagdan, ya igneden
calarak, ya da kacak elektrik
kullanarak yapabilir. Bagka
bir yolu yok. Enerji maliyet-
lerinin ve vergilerin yiiksel-
mesinden dolay1 hepimiz

bir darbogazdayiz. Benzer
bigimde Ispanya, Almanya ve
Italya’da da ciddi sikintilar
yastyor. Bu yilizden devlete

baski1 yapip yeni pazarlar
acmaliy1z. Latin Amerika ve
Afrika iilkelerine agilmali-
y1z. Zara, Gucci, Hugo Boss,
Versace gibi markalar iiret-
memiz gerekiyor. Diinyanin
en biyiik 17. ekonomisi olan
bir iilkenin bunlar1 basarmasi
gerekiyor. Avrupa marka-
larimin ipliginden dikigine
tamami Turkiye’de yapiliyor
ama marka etiketi Italyan.

Eleman sikintis1 sektoriin
kanayan yarasi. Burada
suclu kim?

Burada sug¢lu hem tekstilci-
ler hem de devlet. Gegmis
donemlerde endiistri meslek
liseleri de imam hatiplerle
birlikte kurban edildi. 3-4
nesil kayboldu. Hala Tiirki-
ye bunun cezasini ¢ekiyor.
Yetismis kalifiye elemanlari-
miz yok. Okullardaki egitime
bakiyorsun, bundan 20 yil
oncesiyle hala ayn1 miifre-
dat okutuluyor. Zamanin ve
teknolojinin ¢ok gerisinde.
Teorik bilgi verilirken pratik-
te ¢cok ciddi aksakliklar var.
Talebenin kendini yetistir-
mesi kendi becerisine bagh
oluyor. Ikinci hata ise biz
tekstil sektorii igverenlerin-
de. Yeni mezunlarin pesinde
kosmuyoruz, onlar1 sektore
kazandirmak igin yeterli ¢a-
bay1 gostermiyoruz. Gengler
tekstil yerine hamburgerci-
de calismayi tercih ediyor.
Okuldan mezun olan herkes
masa basina gegip memur
gibi para kazanmak istiyor.
Ama bu iilkenin asil ihtiyact
olan sey tiretim. IMF’in agik-
ladig1 verilere gore Suudi

Arabistan bile 5 yil igerisinde
iiretime dayali ekonomiye
gecmedigi taktirde onca
petrol gelirine ragmen iflasin
esigine gelecek. Biz liretime
dayal1 bir ekonomideyiz ve
tekstil sektorii liretim igerisin-
de ¢ok ciddi bir paya sahip.
Ama iivey evlat muamelesi
goriiyoruz. Bunun sebebini
devletten 6nce kendimizde
aramaliyiz. Elbette devlet-
ten de beklentilerimiz var.
Ama devlet hantal isleyen bir
organizma. Simdi iki mail ati-
yorsunuz bankadan krediniz
cikiyor, ama devlet kademe-
sinde bu tiir konular yavas
isliyor. Ozel sektor devletten
daha hizli ¢ag atliyor.

Yabanca is¢i calistinyor
musunuz?

Acik sdyleyeyim bizde de ya-
banci is¢i vardi. Ancak Sayin
I¢isleri Bakanimizin agikla-
malarinin ardindan yabancit
iscilerle yollarimizi ayirdik.
Bizler de yabanci is¢i calis-
tirmak istemiyoruz. Ne SSK
yapabilirsiniz, ne de bagka
bir giivenceleri var. Baglarina
bir sey gelse Allah’a emanet.
Galiba bir karar ¢ikti, ikame-
tinin olmadig1 ilde de calisa-
bilecekler ama galigtirdiginin
onda biri oraninda yabanci
alabiliyorsun. Yani on ig¢iden
biri yabanci olabiliyor ama bu
bizim ihtiyacimizi gérmiiyor
ki! Diyelim ki Suriyelileri
geri gonderdik. Peki Afganis-
tan, Pakistan, Tiirki Cumhu-
riyetler ve Afrika’dan gelen
gdemen akinini nasil engelle-
yeceksiniz? Tiirkiye, su anda
gogmen akininin merkezinde
olan bir iilke. Bir geg¢is iilkesi.
Diger taraftan da kendi insa-
nimiz ¢aligmak istemiyor.

Bizim insanimizin
caligmay istemesi

adina devletten ne
bekliyorsunuz?

Issizlik sigortas1 uygulamasi
her seyi karistirdi. Eskiden
bir eleman ige basladiginda
‘Abi, beni ne zaman sigortali
yapacaksin?’ derdi. Simdi
eleman ‘Abi beni 6 ay SSK’I1
yapmazsan ¢alisirim. Issizlik
maasim var, onunla bankaya
borcumu 6diiyorum’ veya
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‘Araba alacagim’ veya ‘Ev
aldim taksit 6diiyorum’ diyor.
Bu fon ¢ok ciddi bigimde
suiistimal ediliyor. Issizlik
verileri agiklantyor ama
tamami suni. Bu adamla-

rin aslinda ¢ogu ¢alistyor.
Genglere donersek, adam

is bilmiyor ki. Cok cahiller.
Televizyonda her gordiiklerini
dogru zannediyorlar. Pat-
ronlarin bir elleri yagda, bir
elleri balda adamlar oldugunu
zannediyorlar. Paranin ¢ok
kolay kazanilabilecek bir sey
oldugunu zannediyorlar.

Siz 25 yildir bu isin
icindesiniz. Ormenin

en giizel donemi hangi
donemdi?

90’lar ve 2000’lerin baslar1.
Anayasa Kitab1’nin firlatildig:
yillarda tekstil sektorii ina-
nilmaz karliliklar etti. Teks-
til dalgali kuru sever, sabit
kuru fazla sevmez. Su anda
icinde bulundugumuz kuru
da sevmez ¢iinkii Onliimiizi
goremiyoruz. Tekstil sektorii
korlemesine ugan bir ugak
gibi. Yarin ne olacagini bil-
miyorsun. Cin’den yola ¢ikan
yik tir1 Marmaray’1 gegti. Bu
ileriye yonelik cok dnemli

BOYAHANELER
iSiNi DOGRU
YAPMIYOR
Boyahaneler 90’li yillarda
kuyu boyahanelerde,
hidrolik yagiyla yaglanan
mallarin lekesini
cikarabiliyorlardi.
Kauguk bazli yag

bile ¢ikariyorlardi.

Simdi yuzde 80'i su
bazli olan bir yag
cikartmak igin senden
fahis fiyatlar talep
ediyorlar. Kim ne derse
desin boyahanelerde
yag soktirme islemi
uygulanmiyor. Ondan
sonra boyahane aradan
cekildiginde, 6rmeci ile
kumasgl karsi karsiya
geliyor.

bir olay. Ama bunun Trump’1
var, Putin’i var. Dolarin yarin
kaca ¢ikacagimi kim 6ngdrebi-
lir? Dolar yarin bir anda 6 TL
olursa, ben maliyetimi nasil
yonetecegim? Dolarin yiiksel-
mesinden dolay1 tekstilci ve
ihracat¢inin kazangh ¢iktigint
zannediyorlar. Oysa benim
tiim maliyetlerim de ytikseli-
yor. Enerji, igne, yag, iscilik.
90’arda herkes is yapabili-
yordu. Insaatgilar bile tekstile
doniiyordu. Malin sakatina
falan bakilmazdi, ne verirsen
giderdi. $imdi miisterin topta
yarim metre sakati sana geri
iade ediyor. Insan calistiri-
yoruz, makine degiliz ki?
Elemanlarin ihmali kaynakli
¢ok ciddi zararlar da gorebi-
liyoruz. Is ahlak1 maalesef
gelismemis. Sonra bu zarar-
lar1 da isveren is¢isine mal
ediyor, maasindan kesiyor.
Ciinkii bunu kaldirabilecek
durumu yok.

Kidem tazminatlar ile
ilgili neler diyeceksiniz?
Sikintilardan birisi de o. He-
pimizin {izerindeki ¢ok dnem-
li bir yiik. Biiyiik firmalarin
hepsi, 2-3 yilda bir kidem
tazminati sifirlamasi yapiyor.
Ama ufak aile firmalarinin
¢ogu bunu yapmiyor. Daha
sonra elemanlariyla mahke-
melik olduklarinda herkes
magdur oluyor. Bununla ilgili
bir fon olusturulup, igverenle-
rin devre dis1 birakilmasi ile
ilgili bir plan var. Bu, hepimiz
i¢in ¢ok iyi olur. Bu yiikiin ve
stresin hem is¢ilerin hem de
igverenlerin tizerinden kaldi-
rilmasi ¢ok onemli.

Yer probleminiz ile ilgili
neler soyleyeceksiniz?
Merter bdlgesinde tekstilciye
artik isletme ruhsati veril-
miyor. Burasi sehir iginde
kaldi deniyor. Bu yavas yavas
Glinesli ve Yenibosna’da da
yasanacak. Ikitelli deseniz,
kimse gitmek istemiyor ¢linkii
trafik kilit. Bizim birlesip
Hadimkdy’iin 6tesine gitme-
miz gerektigini disiiniiyorum.
Su anda oraya giden kazanir.
Bizim gibi kii¢iik aile sirket-
lerinin bile birkag sirketle
birlesip bir an 6nce kendileri-
ni sehrin bu tarafina atmalari
gerektigini diisiiniiyorum. Bir
an Once Orme sanayicileri ola-
rak bir yer alip, devletten des-
tek alamasak bile, bir sekilde
kendi organize sanayimizi
kurmamiz gerekiyor. Tim
firmalar bir yerde olsa, hem
adam gibi bir fiyat politikaniz
olur, ¢iinkii herkes kimin neyi
kime kaga 6rdiigiinii bilir. Ben
biiyiik bir kumase¢t olsam, bu
sanayi bolgesine girip, tek
ziyarette tim islerimi ¢6ze-
rim. Durum boyahanecinin de
isine gelecek. Eskiden kam-
yonla yolladiklart mali simdi
tirla yollamaya baslayacaklar.
Maliyetler, bir anda inanilmaz
diisecek. Daha 6tesinde 6rme-
ciler birlesirse igne ve enerji
firmalarinda da ¢ok ciddi
indirimler alabilirler. Bugiin
Esenyurt’ta, Seyrantepe’de,
Okmeydani’nda bile 6rme
var. Cil yavrusu gibi
Istanbul’un her yanina sa-
¢ilmisiz. Yillardir kanayan
bir yara. Mesela bu konuda
ORSAD’1 elestiren arkadaslar
var. ORSAD’1 elestiren ar-

kadaslar var ama ORSAD’1n
yerini sorsan bilmezler.
Elestirmek kolay. Daha diine
kadar 50-60 kisiyle genel ku-
rullar yapiyorduk. Allah’tan
Fikri Bey’e bir rakip ¢ikti

da sektoriimiiz kenetlenebil-
di. Kimse tasin altina elini
koymuyor. Devletin prose-
dirleriyle ugragsmak kolay
mi1? Bakanliktan gitsin bunu
ORSAD hemen c¢ikartsin
istiyorlar. Bunun kolay bir
sey oldugunu diisiiniiyorlar.
Bakanlik da kollarint agmis
ORSAD gelsin de istedi-

gini vereyim diye bekliyor
sanki. Fikri Agabey, TIM ile
beraber Ankara’da drmecileri
savunan onlarca toplantiya
katildi. Bizim ¢ikarlarimizi
savundu. TIM Bagkanimiz
Ismail Giille agik acik beyan
ediyor ‘Benim lokomotif
sektoriim, tekstildir’ diye.
Ama bir konuda yol almaya
calistiginizda ilk basta kendi
arkadaslariniz yan ¢izebiliyor.
Ormeciler olarak birlik i¢inde
caligma duygumuz yok.

Y o6netimimizde piril piril, gok
basarili sanayici arkadaglari-
miz var. Iyi niyetle bir seyleri
var etmeye ¢alistyorlar. OR-
SAD bir dernek, bir kamu
kurulusu degil. Dernekler
kamu yararina kamu hizmeti
yaparlar. Goniilliiliik esasina
dayalidir. Herkes isveren. Isi-
ni giiclin birakip senin i¢in de
her zaman kosturamaz. Ama
inanin ki bizler kosturuyoruz.
Ama yapip ettiklerimizin
PR’1m1 yapamiyoruz. Sen eger
gelip dernegin kapisini ¢alip
senin i¢in ne yaptigini sormaz
isen, dernegin de senin igin
ne yaptigini 6grenemezsin.
Kap1 kap1 dolasip 6rmeciler
i¢in sunu yapiyoruz diye-
meyiz. Orada sekreteryamiz
var. Mustafa Bey’e ORSAD
benim i¢in ne yapti dedigi-
nizde, kendisi sorularinizi
cevaplamaktan biiyiik bir
mutluluk duyacaktir. Ciinkii
ORSAD, sizin i¢in bir seyler
yapiyor. En basitinden su
parkur kitap¢igindan bir siirii
firma ekmek yiyor. Bugiin
Tirkiye’de birgok firmanin,
makine parkuru konusunda,
ilk bagvuru kitapgigini tireti-
yor ORSAD.
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Cemeka Tekstil'in SGthI Celil Karadag'

ORMECI EN BUYUK ZARARI
KENDINE VERIYOR

T!!'P” i

“Bugunu kurtarmak sevdasiyla fason fiyatlarina uymayan arkadaslar inanin en ¢gok kendilerine
zarar veriyor. Bataga girdiginin farkinda degil. Ben fiyatlarimdan édun vermiyorum ama rekabet
sansim da her gon azahyor. #

Yaklasik 50 yildir
ve iki kusaktir
tekstil sektoriiniin
icindesiniz.
Gecmisten bugiine
calismalarimizi kisaca
ozetler misiniz?
Sektordeki gegmisinizden
kisaca bahseder misiniz?

12 yasinda Ardahan’dan
kacip Istanbul’a geldim.
Beyoglu’nda akrabalarim
vardi. Benim asil meslegim
kaynakeilikti ama goze ¢ok

zarar verdigi i¢in birakmak
zorunda kaldim. Orme isine
1984°te Bartu Tekstil’de
basladim. Once yerleri sildim,
sonra makineci oldum, sonra
usta ardindan da miidiir ol-
dum. 2013 yilinda ise kendi
sirketimi kurdum.

Cemeka Tekstil

olarak ne tip iiriinler
hazirhyorsunuz?

Genelde basic tiriinler yapiyo-
ruz. 17 adet ii¢ iplik, 9 adet de

ribana makinemiz var. 40 kisi-
lik bir ekiple tekstil sektoriine
hizmet veriyoruz.

Fason fiyatlan sizde
onemli bir sorun. Bu
konu ile ilgili neler
diyeceksiniz?

Son bir yil icerisinde tiim
hammaddelerde dovize dayali
¢ok ciddi artiglar yagamamiza
ragmen bu artiglari kesinlikle
fiyatlarimiza yansitamiyoruz.
Bundan bir y1l 6nce ayda 18

bin TL elektrik dderken bugiin
45 bin TL 6diiyorum. Miiste-
ri 6niimiize hep ‘Kardesim,
surasi 1,5 TLye yapiyor, sen
niye 2’ye yapiyorsun?’ diye-
rek geliyor. Ama benim her
seyim resmi. Biz elemanimiza
da, devletimize de borcumuzu
6diiyoruz; ama giinlin sonun-
da 6dedigimiz i¢in magdur
oluyoruz. Miisterimize zam
yapmak zorunda oldugumu-
zu korka korka soyliiyoruz.
‘Adam ya beni birakirsa’ diye
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diistiniince zaten maga yenik
basliyorsun. Bunun diginda
ormeciyi koruyan bir meka-
nizma da yok. Adamin 40
liralik malin1, yapacagin isten
1 TL kazanarak sigortaliyor-
sun. Yani 1 TL kazanmak i¢in
40 lirann riskini aliyorsun.
Sonra da en ufak bir sorunda
firmalar bu zarar1 sana yansi-
tiyor ve hemen reklamasyona
yoneliyorlar. Nihai iiriinle
ilgili bir sorun oldugunda ne
boyahaneciye ne de iplikgiye
gidiliyor ve biitiin sorumluluk
Ormecinin lizerine yikiltyor,
zararin faturasi 6rmeciye ke-
siliyor. Zaten sunun surasinda
3-5 makinem var ve sana
hizmet vermeye ¢alistyorum.
Madem senin i¢in hi¢ 6nemim
yok, al su makineleri, ben de
kapatayim diikkani. Benim
anlamadigim, biz yok oldugu-
muzda mallarini kime ordii-
recekler. Hata yapmamak i¢in
caligmamak lazim. Sonugta
burada tekstil isi yaptyoruz
ama bizim derdimizi dinleyen
kimse yok. Kendimizi sahip-
siz goriiyoruz.

Eleman sikintimz

ne diizeyde?

Yeni, hevesli ve calismak
isteyen bir insan buldugumda
inanin onu yetigtirmek igin
elimden gelen her seyi yapi-
yorum. Ama kimse artik bu
meslege ilgi duymuyor. Oku-
yor ¢ocuklarimiz, artik hepsi
liniversite mezunu. Eskiden
boyle bir sey yoktu. Ilkokul-
dan ¢ikan 6érmeciydi. Artik
herkesin gozii koltukta. Tiirk
elemanin bana ayda maliyeti
4 bin TL. Ama bulamryorum.
Yabanci is¢i asla Tiirklerden
iyi degil. Yabanci kagmak isti-
yor. Burada 5-6 yabanci yetis-
tirdim ama higbirinden verim
alamadim. Kagak yabancilarin
calistirilmasi artik yasak, o
zaman Tiirk is¢i bulun ki ¢a-
listiralim. Bizim mahalledeki
cocuklara ‘gelin sizi yetistire-
yim’ diyorum. ‘Gider AVM’de
yer siipliriirim. Vardiyali

iste ne isim olur’ diyorlar.
Ben ikinci senemde ustabasi
oldum galigtigim yerde. Ama
artik kimse sebat etmiyor.
Kimse gelecegini diistinmii-
yor. Sadece giinii kurtarmaya

calisiyorlar. Bes sene AVM’de
yer siipiirdiigiinde hayatinda
hicbir sey degismez. Ama
vasifsiz bir eleman olarak gir-
digin yerde ustabas1 olur isen,
bes yilin sonunda belki de evi-
ni ve arabasini almis olacak-
sin, ama haberinde degil. Yeni
yetisen nesilden hi¢ umutlu
degilim. Kendi evlatlarimizin,
torunlarimizin geleceginden
korkuyorum. Yanimda ¢alisan
elemana bir laf soyledigimde
kendimi mahkemede buluyo-
rum. Adam 12 saat ful likralt
makineyi sabaha kadar sakat
calistirmis. ‘Arkadas sabaha
kadar hi¢ mi bir top mali yere
atip bakmak aklina gelmedi’
diyorum. Bana, ‘Sen bu kii¢iik
zarar1 kaldiramayacaksan bu
isi yapma’ diye cevap veriyor.
Evine benim ekmegimi gotii-
ren adam bana bunun soylii-
yor. Bu isin neresinde saygi
kalmis? Ben 20 metre igne ki-
rig1 verdigimde sabah ustami
bekler, utana sikila sdylerdim.
Herkesin elinde cep bir tele-
fonu. Yemin ediyorum sabah
ise geldigimde isletmemi
gezmek istemiyorum. Elinde
cay, telefon, oniinde kahvalti,
kafasina gore takiliyor. Bir
sey sOylediginde de ceketini
alip gidiyor.

Siz tekstilde bir gelecek
goriiyor musunuz?
Meslegimiz artik saygi
duyulan bir meslek degil.
Eskiden herkes tekstilciye kiz
vermek isterdi. lyi para vardi.
O zamanlar bir haftaligimizla
iki tane deri mont alabiliyor-
duk. Devlet bize bu vergileri,
SSK’lar1, enerji zamlarin
birbiri ardina yaparak adeta
bize ‘Sen ¢alisma, istihdam
yaratma, kapat diikkan1 git’
diyor. Devlet igsizligi nasil
sonlandiracak? Ben eleman
calistirabildigimde. Adam-
sizliktan 5 makinemi sattim.
Bes tanesini daha satmay1
diisiiniiyorum. Halbiiki bir
makine daha alsam, bes kisiye
istihdam saglayabilecegim.
Her ay 350 bin TL giderim
var. Elektrigim nakit, is¢iligim
nakit, vergim nakit, kiram
nakit SSK nakit. Ama beg
aylik ¢ekle donmeye calistyo-
ruz. Ardahan’da kendime bir

Maalesersektorumuzienlgiigsa i EE JiET:Ts i

cok fazla iyi sey yok. Kendimi yalniz ve sahipsiz
hissediyorum. Ormeci olarak biz sahipsiziz

ve yarin ne olacagini kestiremiyoruz. Emegini
veriyorsun, adam konkordato ilan edip seni
¢arpip gidiyor. Adam yine ayni arabaya binip ayni
evde oturuyor; ama ben parami alamiyorum.

ev yaptim. Orada yazin bir da
ahir yapip hayvancilik yapma-
y1 diisiiniiyorum. Bu isi birak-
mak istiyorum aslinda. Ciinkii
bu piyasa beni ¢ok yordu. Ug
ay Ardahan’da kaldim, déndi-
glimde her sey sarpa sarmis-
t1. Ug bes koyun alacagim.
Koyun tas attiginda geri gelir,
insana laf sdylediginde giiciine
gider. Maalesef sektdriimiizle
ilgili sdyleyebilecegim ¢ok
fazla iyi sey yok. Kendimi yal-
niz ve sahipsiz hissediyorum.
Ormeci olarak biz sahipsiziz
ve yarin ne olacagini kestire-
miyoruz. Emegini veriyorsun,
adam konkordato ilan edip
seni carpip gidiyor. Adam yine
ayni arabaya binip ayn1 evde
oturuyor; ama ben parami
alamiyorum.

Sizin sektoriiniiziin en
giizel yillan

hangi yillardi1?

Kesinlikle 90’11 yillar. O
yillarda kendi isletmemi
kurmadigim i¢in bugiin ¢ok
pismanim. Bu ise o yillarda
baslayan herkes bugiin ¢ok

onemli kademelerde. Paray1
bir ay 6nceden bavulla getirip,
malin ayibina bile bakmadan
kumag1 alip gidiyorlardi.
Simdi ise vadeler 3-4 ay.
Bizler fasoncuyuz, emekgiyiz.
Odemelerimiz sudan sebepler-
le aylarca geciktiriliyor. Ve bu
durum ¢ok giicime gidiyor.

ORSAD’dan
beklentileriniz neler?
Ormecilerin bir arada oldugu
bir organize sanayi bolgesi
hepimizin ortak hayali. Bugiin
bir karar alinsin hemen eslik
ederim. Benim ORSAD’dan
en biiyiik beklentim bu.

Yedi sene once bu konular1
konusmustuk ama hala bir
gelisme yok. Fason fiyatlari
yayinlaniyor ama kimse buna
uymuyor. Biz dik duruyoruz.
Ama bugiinii kurtarmak sev-
dasiyla bu fiyatlara uymayan
arkadaslar inanin en ¢ok ken-
dilerine zarar veriyor. Bataga
girdiginin farkinda degil. Ben
fiyatlarimdan 6diin vermiyo-
rum ama rekabet sansim da
her giin azaliyor.
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ABIDE Orme’nin Sahibi Mehmet Karacan:

CALISANIMIZIN HAKKINI
VERMELIYIZ

Abide Orme’nin Sahibi Mehmet Karacan, ‘Elbette herkes kendi isinin, kendi geleceginin derdinde.
Ama biraz da geri donUp bakabilmeli, galiganimizi 6nemsemeyi basarabilmeliyiz. Hepimiz isgilikten

geldik, ¢calisanin da psikolojisini biliyoruz. Sanayiciler olarak nereden geldigimizi unutmamamiz
lazim. Onlarin haklarini verelim’ diye konusuyor.

1 Biraz kendinizden
. bahseder misiniz?
= 1990’1 yillarin
baslarinda bir 6rme kumas
boyahanesinde bu ise basla-
dim. Askerden gelip depocu

olarak ise girdim. Orada dort
yil ¢alistim. Giris, ¢ikis, irsa-
liye, fatura, mal takibi nedir,
bunlar1 6grendim. Ardindan
Osmaniye’de bir kumas satis
firmasina girdim. Orada da

uzun yillar ¢alistim ve kumas
imalat1 ve satisini 6grendim.
Alt kademeden sevkiyat
yoneticisi gibi ige bagladim,
sonra Uretimin tim kade-
melerinde ¢alistim ve 13 yil

igerisinde tiretim midiirligii-
ne kadar yiikseldim. Orada
da 6rme ile ilgili bayagi bir
tecriibe edindim. 2012 yilinda
da ayrilip kendi firmam
Abide Orme’yi kurdum. Once
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Gilingoéren’de 3-4 makine

ile basladik. Sonra gsimdiki
yerimize geldik. Zaman ige-
risinde yerimiz yetmemeye
basladi, bina icerisinde diger
alanlar1 da kiralayip isimizi
biiyiittiik. Burast da yetme-
yince Setalti’nda yeni bir yer
daha aldik.

Su anda 6rmenin hangi
dallarinda faaliyet
gosteren bir firmasimz?
Biz, sadece jakarli 6rme ku-
mas yapacagiz diyerek bu ise
girdik. Basic iirlin yapmiyo-
ruz. Siirekli yeni makine al-
dik. Jakarda da sadece agiken
makineler aldik. Su anda 21
adet makinemiz var. Tamami,
jakarli, elektronik ve ¢ift pla-
ka makineler. Genelde Mayer
ve Monarch makineler tercih
ettim. Ciinkii onlarin iizerin-
deki elektronik segiciler olan
monomagnetler, benim ¢ok
basarili buldugum bir sistem.
Bunlarda segicilerde se¢im
hatasi yapma sansiniz yok.
Bu makinelerin Tirk muadil-
leri yok, olsa denerdim.

Maliyetlerinizde yasanan
artislardan bahseder
misiniz?

Iscilik, kira, elektrik, igne ve
yag giderlerimiz siirekli artt1,
dovize bagli olarak. Bunlar
nispetinde fiyatlarimi artir-
maya calistim. Yiizde 50°den
fazla zam yaptim. Gegen sene
5 TL’ye yaptigim bir mali bu
sene 8-9 TL’ye yapiyorum.
Ben fason agirlikli calismadi-
g1um i¢in, kumas yapip bunu
dovizle sattigim i¢in, dévize
bagli bu artiglardan nispeten
daha az etkilendim. Ama bi-
zim sektoriin 6nemli bir kis-
m1 LC Waikiki, DeFacto gibi
i¢ piyasadaki firmalara liretim
yapar. TL bazl caligsanlar tabi
ki bu gelismelerden ¢cok daha
olumsuz etkilendi.

Ormecilerin iizerindeki
fason baskisi ne diizeyde?
Bu baski artik jakarl: {ire-
timde bile var. Piyasaya ¢ok
sayida makine girdi. Bir de
insanlarda ‘Benim makinem
bos duracagina, su fiyata
yapayim’ mantig1 var. Bu

da sektore zarar veriyor.

ORSAD’1 agikladig1 belirli
bir liste var ve o liste fiyat-
larina riayet edilmesi aslinda
cok mantikli. O listeye uyulsa
ve herkes kendi kalitesiyle

6n plana ¢iksa inanin herke-
sin elinde is olacak. Yagdan
ve ig¢ilikten kisarak fiyatini
diislirdligiinde, zaten biiyltime
sansini yok etmis oluyorsun.
Biz hem fason yapryoruz,
hem de disariya fason mal da
yaptirtyoruz. Isgilikten kisip
ucuz mal yapma ve yaptirma
taraftar1 degilim. Disarida bir
mal yaptiracagim zaman ucuz
olmasina bakmam. Benim
malimi kim daha kaliteli ya-
piyor, nerede bagim agrima-
yacak ona bakarim.

Sektoriiniizde yeni yetisen
insan yok. Calhistiracak
yerli eleman da
bulamiyorsunuz. Bunun
sonu nereye varacak?
Ben yabanci uyruklu kisi
calistirmiyorum. Indietex’in
HNM’in sosyal denetimleri-
ne tabi bir firmayiz. Meslek
Liseleri’ne yoneldim. Bura-
daki gencleri sektoriimiize
kazandirmamiz ¢ok 6nemli.
Bunun farkina varmamiz
gerek. Bu okullardaki ¢cocuk-
larin her biri sektore kazan-
dirilmali ama bu ¢ocuklar
kiistiiriiliiyor. Burada firma
sahiplerinin de sugu var.
Sebat elbette 6nemli ama bu
sebati suiistimal eden firma-

-

95-2005 arasi Amerika dahil tOm pazarlar

Torkiye’ye agikti. Artik pazarlar ¢cok daraldi. Ama
firsat her zaman var. Biz dogru isi dogru zamanda
yaparsak firsat her zaman var. Onun igin
karamsar olmaya I0zum yok. Bu isi evlatlarinizin
evlatlarina birakabilirsiniz. Guncel kalip takip
ettiginiz ve isinizi bilip sevdiginiz sUrece bu isten
her zaman para kazanirsiniz.

lar var. Bu ¢ocuklar1 kendi-
miz gibi gdrmemiz lazim.
Bizim sektoriimiizde herkes
isine sifirdan bagladi. Bunu
unutmamak lazim. Bir ¢ali-
sana 100 lira eksik vermenin
degil, 200 lira fazla vermenin
derdinde olmamiz gerekiyor.
Sonugta yine biz kazaniriz.
Bu insanlar bu ise senelerini
vermis. Caligsma sartlarini
iyilestirir ve geginebilecegi
imkanlar1 saglamak i¢in biraz
fedakarlik ederseniz, giiniin
sonunda siz kazanirsiniz. Is,
insanla yapiliyor. Biz onlara
deger verirsek onar da inanin
firmaya deger veriyor. Dokuz
senedir buradayiz, yaklasik
40 kisiyiz. Buradan bir kisi
isten ayrilmamistir. Higbir za-
man da eleman sikintisi ¢ek-
medim. Ciinkii sosyal haklari,
tatilleri var. Inanin ¢alismak
isteyen ¢ok insan var, ama
daha iyi sartlar istiyorlar. Bu

da onlarin hakki. Hem ¢ok
ucuz is¢i ¢aligtirayim, hem
fazla calistirayim dediginizde
elbette ¢alistiracak adam bu-
lamazsiniz. Eleman sorunu-
nun temelinde biz iireticilerin
bu mantalitesi var. Kendimizi
elestirmeyi bilmeliyiz. 11k
donemlerde 12 saat galistyor-
duk. Ama insanlarin da bir
sosyal hayat1 olmali. Biraz
nefes alabilmeliler. Hizla 8
saatlik vardiyaya dondim.
Sektoriimiizde hala iki var-
diya ve yabanci is¢i agirliklt
calisan ¢ok firma var. Bu
insanlarin sirtindan gegini-
yorlar. Insan 8 saat calistiktan
sonra kendine bir zaman ayi-
rabiliyor, cocuklartyla vakit
gecirebiliyor, kendi kisisel
bakimina 6zen gosterebiliyor.
12 saat ¢alis, iki saatin trafik-
te gegsin, 8 saat uyu, geriye
ne kald1? Konsantrasyon ve
is verimliligi de diisliyor bu

Abide Orme, ¢alisan sadakatinin oldukga yUksek oldugdu bir firma. Galisanlarin sosyal haklarina gosterilen zen,
sirketin uzun yillardir ayni kadroyla Uretimini sUrdurmesine sebebiyet veriyor.
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ylizden. Hatalar ve gergin-
lik artiyor. Giiniin sonunda

igveren makinesini mutsuz bir

insana teslim ediyor. Tanesi-
ne 150 bin Euro verip on tane
makine aliyorsunuz. Basina
2 bin TL maas alan bir adam
koyuyorsun. Her tiirlii tezat
bir durum bu.

Meslek liselerinden
mezun arkadaslara is
verdiniz mi?

Bu ¢ocuklar ¢alisma ortami-
na aligtiklarinda gergekten
severek ¢alistyor. Ama onlar1
merdiven altina mahkum
ettiginizde elbette kagryor-
lar. Meslek liselerine giden
¢ocuklar genelde okumay1
diislinmeyen, ise ihtiyaci
olan ¢ocuklar. Ben de meslek
lisesinde okudum, biliyorum.
Bu ¢ocuklara sevebilecegi
diizgiin bir ortam veriyoruz
ve hepsini meslege kazandi-
riyoruz. Onlar1 hor gérme-
mek gerekiyor, giivenmek
gerekiyor. Onlara 6grenmesi
gereken isleri degil de ayak
islerinizi yaptirirsaniz,
kendilerini elbette degersiz
hissederler. Makineye igne
takmasini 6grenen, iiretimde
benim de katkim var diye dii-
siinen her ¢ocuk, bu meslekte
kalir. Ucundan yavas yavas,
acele etmeden, belki bir sene
gereken verimi almadan bu
¢ocuklar1 sektorde isverenler
olarak egitmek bizim asli bir
goOrevimiz. Onlar bizim can
damarimiz. Elbette herkes
kendi isinin, kendi gelecegi-
nin derdinde. Ama biraz da
geri doniip bakabilmeli, ¢ali-
sanimizi dnemsemeyi basara-
bilmeliyiz. Hepimiz is¢ilikten
geldik, ¢aligsanin da psikolo-
jisini biliyoruz. Sanayiciler
olarak nereden geldigimizi
unutmamamiz lazim. Onlarin
haklarimi verelim.

Meslekte 25 yili
devirdiniz. Sektoriiniiziin
en keyifli yillar1 hangi
yillardi?

95-2005 aras1 Amerika dahil
tiim pazarlar Tiirkiye’ye
acikti. Artik pazarlar cok
daraldi. Ama firsat her zaman
var. Biz dogru isi dogru
zamanda yaparsak firsat her

el b irA ke e e ol hem fazla galistirayim dediginizde elbette

calistiracak adam bulamazsiniz. Eleman sorununun temelinde biz
Ureticilerin bu mantalitesi var. Kendimizi elestirmeyi bilmeliyiz.

zaman var. Onun i¢in karam-
sar olmaya liizum yok. Bu

isi evlatlarinizin evlatlarina
birakabilirsiniz. Giincel kalip
takip ettiginiz ve isinizi bilip
sevdiginiz slirece bu isten her
zaman para kazanirsiniz.

Sektoriin sikintilarinin
¢Oziimii adina devlet

ve ORSAD’dan
beklentileriniz neler?

Cok garip isler var. Yiizde 8
ile fatura kesiyoruz ama ara
kademelerde, 6rnegin bo-
yahane ddemelerinde yiizde
18 ile para ddiiyoruz. Ama
doniislinde bu farki devletten
alamiyoruz. KDV iadesi diye
bir sey var, ama yok. Paramiz
pul oluyor. Madem parami bir
yil sonra vereceksiniz, bari
ben de boyahanenin hizmeti-
ne yiizde 8 KDV ddeyeyim.

Standart bir KDV ile 6de-
melerimi yapayim ve fatu-
ralarimi bu oranda keseyim,
istiyorum. Tekstil tamamen
yok sayiliyor. Laleli’de
onemli bir Rus pazar1 var ve
bu mallarin tamami faturasiz
satiliyor ama hala Rusya’dan
iade edilen domatesi konusu-
yoruz. Buralarda kayip kagak
milyar dolarlik ticaretler
yapilirken, biz iki kamyon
domatesi konusuyoruz.
Domatesin ihracatini teks-
tilden daha ¢ok dnemsiyor
devletimiz. Tegvikler var
ama rakamlar ¢ok yiiksek.
Ufak bir atdlyenin tesvikten
alabilecegi ¢ok bir sey yok.
SGK’nin ¢ikarttigi bir siirii
tesvik var ama bunlarin da bir
siirii sart: var. ORSAD ise iyi
niyetle ¢alisan bir dernek ama
insanlar1 daha sik bir araya

toplay1p, sosyal aktiviteler
gerceklestirebilir.

Mesleginizle ilgili
hayalleriniz neler?

Su an dolayl ihracat¢iyiz
¢linkii malimiz yurtdisina
gidiyor. Ama bir 5 sene sonra
malimi kendim ihrag¢ ede-
bilmeyi ¢ok isterim. Allah
izin verirse Ingiltere’de,
Italya’da ve Fransa’da birer
ofis agarak firmalara kendi
yaptigimiz iiriinleri pazar-
lamak istiyoruz. Oralarda
yetigsmis elemanlar istihdam
edip buralara kumas satmak
istiyoruz. O zaman da belki
buradan ¢ikip Tekirdag’da ya
da Liileburgaz’da daha genis
bir yere gegip, kalitemden
6diin vermeden daha yiiksek
kapasiteli tiretimler yapabi-
lirim.
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TEKSTILDE
SURDURULEBILIRLIK
SANAL GERGEKLIKLE
MUMKUN

11 Kasim’da Zorlu PSM’de duzenlenecek
Sustainability Talks istanbul‘da tekstilde
sUrdUr0lebilirlik konuguluyor. Tekstili sanal
gerceklige tasiyan yerli girisim Prosoft VR da
Sustainability Talks’ta yazihmlariyla yer alyor.
Prosoft VR/In kurucusu Selguk Sireci, etkinligin
Dijitallesme oturumunda sanal showroom’lar ile
nasil surdUrolebilirlik sagladiklarini anlatiyor.

1 Tekstil sektdriine
0zel sanal gergeklik
“ yazilimlar1 Smarttex
360’1n showroom ve tablet
modiilleri ile numune siiregle-
rini kisaltip numune mali-
yetlerini yar1 yariya diisiiren
Prosoft VR, tekstil ve moda
firmalarina siirdiiriilebilirlik
ve rekabet avantaj1 sagliyor.
Sirdirilebilirligin; ¢evresel,
ekonomik ve sosyal agilarin
kesistiginde ortaya ¢iktigi-
n1 sOyleyen Sustainability
Talks’ta, Su ve Hammadde

oturumlari da bulunuyor.
Prosoft VR’1in Smarttex 360
yazilimi ile tekstil firmalari
su, enerji, hammade tiikketim-
lerini ve karbon salinimlarini
%380 diisiirebiliyorlar.

Dijital kumas, dijital model-
leme, dijital dikim, avatarlara
iirlin giydirme ve sanal show-
roomlar ile numune tiretimini
tamamen dijitale ve sanala
tastyan Prosoft VR; tekstil
sektorii i¢in ¢gevresel oldugu
kadar ekonomik de bir siirdii-
lillebilirlik sunuyor.

PROSOFT VR VE
BLOK MODA
MODA KONFERANSI’'NDA

12. istanbul Moda Konferansi’nda 3D Teknoloji
oturumunda yer alacak olan Ergin Aydin, Prosoft
VR olarak gelistirdikleri Smarttex 360 yazilimi

ile tekstilde dijitallesmeyi U¢ boyuta ve sanal
gerceklige nasil tasidiklarini anlatiyor.

Sanal Gergeklik
(Virtual Reality)
tekn010Jller1 alanin-
daki yerli girigsim Prosoft VR,
tekstil sektoriine 6zel VR
yazilimlar1 Smarttex 360 ile
uzun siiren numune siiregleri-
ni kisaltirken yiiksek numune
maliyetlerini de yar1 yariya
distiriiyor. Kumas, dikim ve
kaliplar1 sanal gerceklige ta-
styan Prosoft VR, yerli tekstil
ihracatgilar1 ve uluslararasi
markalar i¢in biiyiik avantaj
sagliyor.

Smarttex 360 kullanilarak

i ayrica numune iretim siire-

cindeki su sarfiyati, enerji
harcamasi ve karbon salinimi
da %80 oraninda diisiirii-
lityor. Prosoft VR, boylece
tekstil sektoriine daha ¢evreci
ve siirdiirtilebilir bir iiretim
modeli sunuyor.

Dijital kumas, dijital kalip
modelleme ve dijital dikimin
yanisira iirettikleri dijital ava-
tarlara iirlin giydirme ve sanal
showroom’larda {iriin sunumu
ile Endiistri 4.0’1n Gtesine ge-
¢en Prosoft VR ayrica tekstil
sektoril i¢in tamamen dijital
iirlinler tizerinden siparis
alma imkan1 da getiriyor.
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Organik Tekstil Nevzat Aytekin:

/33 MAKINEMIZ VE

95 CALISANIMIZLA IYI NIYETLI
VE KALITELI BIR URETIMIN
PESINDEYIZ'’

Jakarl Uretim yapan Organik Tekstil'den Nevzat Aytekin; iki yildir Esenyurt’taki yeni yerinde hizmet

veriyor. Nevzat Aytekin ile; 2 bin 500 metrekarelik bir alanda Uretim yapan Organik Tekstil’in
faaliyetlerini ve érme sanayisinin buginu ve gelecegini konugtuk
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Oncelikle kendi
gecmisinizden
biraz bahseder
misiniz?

Ismim Nevzat Aytekin. 1964
Sivas dogumluyum. Lise
egitiminden sonra ig hayatina
atildim. On y1l kadar duayen
bir tekstil firmasinda, hem
satin alma hem de isletmede
calistim. 1997 yilinda oradan
ayrildim ve dort arkadas ken-
di firmamizi kurduk. Beraber
on yil kadar ¢aligtiktan sonra
anlagmali olarak 2007’de iki
ortagimdan ayrildim ve bir
ortagimla birlikte Organik
Tekstil’i kurdum. Ayrildigi-
miz arkadaglarimizla dost-
lugumuz hala bakidir. Once
Bagcilar’daydik. Sonra Bor-
do Tekstil ile ortak olarak su
andaki yerimizi satin aldik.
iki y1ldir Esenyut’tay1z.

Organik Tekstil neler
yapiyor?

Ormenin jakarli kisminda
iiretim yapan bir firmay1z.

ilk yillarda siiprem, interlok,
ribana gibi basic iirlinler ya-
ptyorduk. Daha sonra bu diiz
makinalarin tamamini elimiz-
den ¢ikardik ve elektronik
makinelere yoneldik. Elimiz-
deki en yasli makine 2014
yilina ait. Terot’u tercih ettik.
Daha katma degerli iiriinlere
yoneldik. Fason baskisi bizde
de mevcut. Basic tiriinde
glinde 500 kilo mal alirken,
bizde 100 kilo aliyorsunuz.
Dolayistyla basic iiriine

gore 5 kat pahaliya satmaniz
lazim. Elbette bizler de bu
fiyat artiglarini tiriinlerimizde
saglayamadigimiz i¢in, fason
baskisini bizler de tizerimiz-
de hisseder hale geldik. Basic
iirtinle jakarli {irlin arasindaki
makas daraldi. Ayrica jakarli
makinelerdeki talebi goren
cok sayida meslektagimiz bu
tip makinelere yatirim yapti,
bu da dogal olarak pazari
daraltt1 ve rekabeti kizistir-
di. Ama bu piyasada hala
herkese is ve ag var. 33 adet
makinemiz var. 55 civarin-
daki ¢alisanimizla, 2 bin 500
metrekarelik bir alanda iire-
tim faaliyetimiz var. Miisteri-
lerimizi ise Avrupa’ya ihracat
yapan imalatgilar olusturu-

yor. Dolayistyla bizler de
ihracata katkida bulunmus
oluyoruz. I¢ piyasada ¢ok az
miisterimiz var. Uretimimi-
zin ylizde 90’1 ihracatgilara
gider.

Sektoriiniiziin dort ana
gideri var. Enerji, iscilik,
yag ve igne maliyetleri.
Son bir y1l icerisinde

bu giderlerinizde ne tip
artiglar yasand1?

Elektrik giderimiz, dovize
bagli olmamasina ragmen
inanilmaz artiglar gosterdi.
Diger ii¢ kalem de doviz
nispetinde artti. Biz de bu
durumu dengelemek igin, hi¢
istemememize ragmen, sa-
tislarimiz1 da dovizle yapma
karar1 aldik. Biz istiyoruz ki,
Tiirkiye’de Tiirk parastyla
ticaret yapalim, Tiirk Lira-
miz1 giiglendirelim. Hala TL
ile satislarimiz da var, ancak
bu satislar her zaman biiytik
bir risk tastyor. Igne ve yag
fiyatlar1 Euro, iplik fiyatlari
ise Dolar iizerinden belirleni-
yor. Biz de bunu dengeleme-
ye calisiyoruz. Isciligim artt1,
maliyetim artt1, enerji gide-
rim artt1 ama ben o oranda
fiyatlarimi yiikseltemedim.

Calisacak eleman
bulamaz hale gelen bir
sektor olarak yabanci
isci durumunu nasil
degerlendiriyorsunuz?
Bizde hi¢ yabanci ¢alisma-
d1. is¢imizle hep barisik bir
sirket olduk. Bagcilar’dan

LSRG =g s T keske bu esnekligi

biraz saglasalar sektérumuze. Begenmemenin
de bir kriteri olmali. Oren makine, iplik, boyahane
ayniyken génderilen U¢ parti mal iginden son
partinin malini begenmedim diyor mesela. Gok
keyfi bir yaklasim gostererek, karsilikli iligkileri
ve guveni zedeliyorlar. Organik Tekstil olarak

iyi niyetle calisma gayretinde olan firmalarla
calismaya gayret ediyoruz.

Esenyurt’a tasinma karari
aldigimizda tiim iscilerimiz
bizimle buraya geldi, bizleri
terk etmedi. Onlara minnet
borgluyuz. Servis ile sorunu
¢ozdiik. Vardiya saatlerimizi
de trafigin ¢ok yogun olma-
dig1 saatlere denk getirdik.
Boylece galisanlarimizin
Istanbul trafiginde yipran-
malarinin da 6niine gectik.
Ustalarimiz, ig¢ilerimiz, tim
personelimiz uzun yillardir
bizimle, sag olsunlar. Ya-
banci is¢iden uzun vadede
bir kazang saglayacagimizi
diislinmilyorum ama elbette
sektoriin bugliniinii ayakta
tuttuklarini soyleyebilirim,
meslektaglarim ve sektoriim
adina. Bu gercegi herkes
goriiyor, artik gizli sakli bir
tarafi yok.

Meslegi icra ettiginiz

bu 30 yilda, tekstilin en
giizel donemi sizce hangi
yillard1?

1997-2003 aras1 ¢ok iyi bir

o
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donemdi. Rekabet daha azdi.
Orme kumasa olaganiistii

bir talep vardi. Urettiginiz
her sey, hatas1 falan konu-
sulmadan kapisiliyordu.
2005°te Tiirkiye’de dnemli
bir biiylime gerceklesti ve bu
sektordeki karlilig1 goren cok
saylda insan tekstile yatirim
yaptt. Tegvikle, leasingle
yurtdisindan ¢ok sayida ma-
kine alindi. Pasta 6nce hizla
biiyiidii, ardindan da hizla
kiigiildii. Bu siiregte pek ¢ok
firma batt1 ¢linkii bildikleri
isi yapmiyorlardi. O donemde
tek kalemde 200 makine sipa-
risi veren firmalar oldu. Ama
tekstilin sorunlar1 da tecriibe
gerektiriyor.

Ormecilerin en énemli
sikintilar1 neler?

Kalifiye eleman en biiyiik
sorunumuz. Bir ton kumasin,
ipligin fiyati inanilmaz artti.
Boylesi pahali bir malzemeyi
islerken yaninizda caligtir-
diginiz arkadaslarin mesleki
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yetersizlikleri ve ihmalleri
size eskisinden ¢ok daha
pahaliya mal oluyor. Elektrik
zamlar1 belimizi biikiiyor.
Kurumlar Vergisi’ni, SGK’y1
zamaninda 6demezsen, bir
yillik indirimin ugup gidiyor.
Diger yandan miisterim bana
bes aydir 6deme yapmamis.
Tahsilatta ¢ok ciddi sikintilar
yasiyoruz. Her krizle bir-
likte aslinda biraz da ¢iiriik
elmalar ayiklaniyor. Esnaflar
birbirine giiven duydugunda
ise vadeler uzun olsa bile
ayakta kalabiliyorsunuz. I¢
piyasada hala her sey vade ile
doniiyor. Bugiin yurtdisindan
bile paran ii¢ ayda geliyor.
Zaten ben tedarik¢iye mali
verdigimde, onun tirlini
Avrupa’ya nihai olarak teslim
etmesi ve parasini almasi en
az U¢ ay siriyor. O kisi de
buradaki 6demesini 90 giin
sonra yapmak istiyor. Vade
bu sekilde olusuyor.

Reklamasyon sik
yasadiginmiz bir

durum mu?

Zaman zaman bizim tamam
dedigimiz bir ige bir baskasi-
nin tamam demedigi oluyor.
Cok ufak bir esnekligi bile
problem yapan miisteriler
var. Tekstil sektorii zaten
stresli, keske bu esnekligi
biraz saglasalar sektoriimiize.
Begenmemenin de bir kriteri
olmal1. Oren makine, iplik,
boyahane ayniyken gonderi-
len {i¢ parti mal iginden son
partinin malin1 begenmedim
diyor mesela. Cok keyfi bir
yaklagim gostererek, karsilik-
l1 iligkileri ve giiveni zedeli-
yorlar. Organik Tekstil olarak
iyi niyetle ¢aligma gayretinde
olan firmalarla ¢alismaya
gayret ediyoruz.

Tiirkiye’nin en koklii
sanayisi tekstilde.
Evlatlarimza
birakabileceginiz bir
sektor olarak goriiyor
musunuz?

Tekstil Tiirkiye’de bitmez.
Her zaman da bu iilkenin
lokomotif sektdrii olur. Belki
firmalar el degistirebilir.
Tekstil ger¢ekten zihni ve
bedeni ¢ok yoran bir sektor.
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Giderlerimiz ve vergi yukumltloklerimiz fozlies ] S SR g Al =]

artti. Gegici vergimizi yozde 20’den 15’e dUsureceklerdi, 22’ye ¢ikarttilar.
Bir taraftan kar marjimiz duserken, diger taraftan édedigimiz vergiler
artiyor. Devletimizin Ureten bir sekt6ri desteklemesi lazim. Uretimden
kagmayan insan korunmali, kollanmall.

Cok yoruluyoruz, iiziilityoruz,
yipraniyoruz, ve istiyoruz ki
sevdiklerimiz bizlerin yasa-
dig1 bu sikintilar1 yasamasin.
Ama diger sektorlere soyle
bir baktigimda bugiin bile
hala tekstili yatirim yapilabi-
lecek bir sektor olarak gorii-
yorum. Kanaatkar olmak ve
0z sermayeyle is yapabilmek
burada biiyiik 6nem tasi-

yor. Rekabet edebilmek i¢in
zararina satig yapan arkadas-
lara ¢ok liziilliiyorum. Keske
olmasa. Zaten kar marjlari
diistii, pasta zaten belli, bera-
ber boliisecegiz bunu. Yapma
diyoruz, ama dinlemiyor. Alt1
ay sonra maaslarin1 6deye-
mez hale geliyorlar. Biz, bu
duruma prim vermiyoruz.
Bir firma karsiz galistyorsa,
kapatsn. 1k an siparisin
cazibesine kapiliyor ama

sorunlarla ii¢ ay sonra nasil
bas edecegini diisiinemiyor.
Kestigin her ¢ek ile sorununu
Oteliyorsun. Ama sorunlar,
otelendikge bitmiyor ki.

ORSAD ile ilgili
goriigleriniz neler?

Bizlerin de hatirin1 zaman
zaman soran, iyi niyetle gali-
san bir dernegimiz var. Orme
parkur kitapgigimizi her sene
yeniliyorlar. Oradan aradigi-
miz bir seyi hemen bulabiliyo-
ruz. Orme Diinyas1 dergimizle
de bizleri bilgilendiriyorlar.
Yillardir kuramadigimiz 6rme
sanayicileri sanayi sitesi haya-
limiz var. Ayakkabicilar, ¢o-
rapgilar, dokiimciiler, matbaa-
cilar hep bir arada, biz degiliz.
Bunun iiziintiislinii yasiyorum.
Giindemin bu kadar hizlt
degismedigi o giinlerde keske

bunu basarabilmis olsaydik,
¢linkii bugiiniin sartlarinda
bunu basarmak artik eskisi
kadar kolay degil.

Devletten beklentileriniz
neler?

Giderlerimiz ve vergi yii-
kiimliiliiklerimiz fazla. s¢ilik
ve sigorta maliyetleri art-

t1. Gegici vergimizi ylizde
20’den 15’¢ diisiireceklerdi,
22’ye ¢ikarttilar. Bir taraftan
kar marjimiz diiserken, diger
taraftan 6dedigimiz vergiler
artiyor. Devletimizin iireten
sektorii desteklemesi lazim.
Uretimden kagmayan in-

san korunmali, kollanmali.
Alacaklarimizi da zamaninda
alamiyoruz. Uretmeyen bir
iilke kalkinamaz. Bu yiizden
iiretimin desteklenmesini
istiyoruz.
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DENIZLI'NIN iLK
PAMUK, iPLIK VE .
KUMAS FUARI:

PIKTECH 2019

Tekstilin baskenti konumunda olan Denizli'de
ilk kez ‘Ege Pamuk, iplik, Kumas ve Teknolojileri
Fuarl’ acildi. Denizli BUyUksehir Belediyesi

EGS Fuar Alan’nda dizenlenen fuarda; yurt

NS/ A

Ekim’e Cumartesi aksamina
kadar ticretsiz olarak 1.500
s profesyonel ziyaret¢i tarafin-
dan gezildi. EGS Park Fuar
| R alaninda acilan fuarda yurt
3 i¢i ve yurt disindan 50 firma
stant acti.

Aptullah Karabela:
‘Denizli’nin bu giizel
fuar1 hayirh olsun’

k. Toplantinin agiliginda bir
. konusma yapan ORSAD Y-
netim Kurulu Bagkan Yardim-
= |I cist Aptullah Karabela, 6rme
g ~ YR W® % anayicileri olarak Denizli’de
BN . . .= gergeklesen bu fuari ilgi ile
e takip ettiklerini belirterek
Yo .. M sunlar soyledi: ‘Ege’miz igin

| ! pamugun ve ipligin 6nemi ¢ok
biiylik. Bu ¢ergevede boylesi
bir fuari Denizli’de organize
edilmesini mutluluk verici
buluyorum. Sektor olarak
igerisinde bulundugumuz
darbogazdan, elbirligiyle
¢ikabilecegimize inantyorum.
Bu cergevede yeni firmalarla
tanigmak, is agimiz1 gelistir-
mek hepimiz i¢in ¢gok 6nemli.
Fuarm tiim sektdriimiize hayir-
l1 olmasini temenni ediyorum.’

pamuk, iplik, kumas {iriin-
leri ve iiretim teknolojileri
hakkinda bilgi aldi. Fuar 19

UK, iRLiK, KUMASVEY <. R TS

'EAN COTTON, YARN, FA  cerms e s lUGlES Fi

17/1 9 Ekim_ / g :_‘Q_l_ﬁ
preme SU

ici ve yurt disindan 50 firma stant agti. Fuarin
acilisinda ORSAD Yonetim Kurulu Baskan
Yardimeisi Aptullah Karabela’da bir konusma

yapti.

3 Fuarin acgilis térenine
Denizli Valisi Hasan
4 Karahan, Denizli
Buyuksehlr Belediye Baska-
n1 Osman Zolan, Pamukkale
Belediye Baskan1 Avni Orki,
Merkezefendi Belediye Bas-
kani Seniz Dogan, Denizli
Ticaret Odas1 (DTO) Baskan
Vekili Hasan Araci, ORSAD

Baskan Yardimcis1 Aptullah
Karabela ve Termin Fuarcilik
Genel Miidiirii Serhat Gen-
cay, davetliler ve vatandaslar
katildi.

Agilis konugmalarin ardindan
fuarin agilis kurdelast Denizli
Valisi Hasan Karahan tarafin-
dan kesildi. Protokol iiyeleri
stantlar1 gezerek sergilenen
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2019'DA TOPLAM
19 BiN 849 URUN
'GUVENSIZ" Gl
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istanbul Hazirgiyim
ve Konfeksiyon Th-
~_ racatgilar1 Birligi’nin
(IHKIB) istiraki EKOTEKS
Laboratuvar ve Gozetim Hiz-
metleri A.S. tarafindan bu yil
12’ncisi diizenlenen Uluslara-
rast Tekstil Sempozyumu’nda
sektorde oniimiizdeki 20 yila
damgasini vuracak ‘siirdiiriile-
bilirlik’ konusu mercek altina
alind1.

Cevreye saygida

sifir tolerans

TIM Bagkani Ismail Giil-

le, sempozyumda diinyada
gevreye saygili, siirdiiriilebilir
kalkinma ve iiretimin 6nce-
likli konu haline geldigini
vurguladi.

Hazir giyim ve tekstil gibi
Tiirkiye’nin iiretimde ¢ok giig-
li oldugu sektorlerde oyunun
kuralini belirleyen iilke olmaya
odaklandiklarini bildiren Giille,
“Giinlimiizde ¢evre ve sosyal
inovasyona dayali, bambagka
nis bir pazar olusuyor. Bu,
oyunun kuralini farklilastiracak
bir argiiman. Tirkiye kiiresel
degerler konusunda en hassas
iiretimi yapan iilkelerin baginda
geliyor. Cevreye ve dogaya
sayg1 konusunda ‘sifir tolerans’
iddiamiz: siirdlirmeye kararli-
y1z” diye konustu.

V.
' o

Halk saghig1 korunuyor
‘Stirdiiriilebilir Temiz Bir
Diinya I¢in Yeni Yaklagimlar’
temast ile diizenlenen sem-
pozyumda IHKIB Baskani
Mustafa Giiltepe, siirdiiriilebi-
lirligin kiiresel moda endiist-
risinin lizerinde en ¢ok kafa
yordugu konularin baginda
geldigini soyledi. Moda en-
diistrisinin devasa bir tiretim
hacmine sahip oldugunu ve
diinyada her y1l 55 milyon ton
hazir giyim iretildigini, bu ki-
yafetlerin yaklagik 50 milyon
tonunun ayni1 yil ¢ope gittigini
vurgulayan Giiltepe, soyle
devam etti: “Boyle devam
edemeyecegi ¢ok agik. Ul-
kemizden her yil milyarlarca
dolarlik tedarik yapan kiiresel
markalar éntimiizdeki 10 y1l
icinde tamamen siirdiiriilebilir
iirine donecekler. Tiirkiye
olarak bu konuda rakiplerimi-
ze gore avantajli konumdayiz.
Biz yerli tiretimin kalitesine
ve standartlara uygunluguna
gliveniyoruz. Ancak Ticaret
Bakanligi’nin denetimlerinde
ithal tirtinlerde ciddi sikinti-
lar oldugunu gozlemliyoruz.
Ornegin 2009°dan bu yana
yapilan denetimlerde yaklagik
234 ton ithal riiniin ‘kirli-
lik” denetimini gecemedigi
icin imha edildigini goriiyo-

r ULUSLARARASI

ruz. Ote yandan bu y1l ithal
iirtinlerdeki ‘kirli’ numune
oraninda dikkate deger bir
artig var. Gegen y1l ylizde
0,7 olan ‘kirlilik’ oran1 bu
yil yiizde 1,10’a yiikselmis
durumda. Artisin nedenlerini
ve alinmasi gereken dnlemleri
mutlaka konusmamiz gere-
kiyor. Bununla birlikte yine
Ticaret Bakanligimiz oyun-
cak, deterjan, hazir giyim,
kirtasiye, ¢ocuk ekipmanlari,
mobilya ayakkabi, dekoratif
malzemeler, lazer iirlinler gibi
pek ¢ok alanda i¢ piyasay1 da
denetliyor. 2019’un 9 ayinda
denetlenen toplam 1 milyon
= a—
|I

)

@,
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601 bin 387 iirlinden 19 bin
849’unun giivensiz ¢iktigini
goriiyoruz. Bakanligimizin
yaptig1 bu ¢aligmalarda etkin
sonuglar alintyor. Halk sagligi
ve glivenligi tavizsiz korunu-
yor.”

En kaliteli organik
pamugu iiretiyoruz
EKOTEKS Y&netim Kurulu
Bagskan1 Nilgiin Ozdemir ise
Tirkiye’nin organik pamuk
iiretiminde diinyanin 6nde
gelen iilkeleri arasinda yer
aldigin bildirdi. Diinyanin en
kaliteli organik pamugunun
Tirkiye’de tiretildiginin altin
cizen Ozdemir, sdyle devam
etti: “Ulkemizde 2 bin 700
hektar alanda 7 bin 700 ton
organik pamuk {iretimi ya-
piliyor. Alan olarak diinyada
5’inci, Uretimde ise dérdiin-
cli siradayiz. Kalite olarak
ise diinyanin bir numarasi
oldugumuzu biiyiik bir gu-
rurla sOyleyebilirim. Organik
pamuk iiretimi konusunda
EKOTEKS olarak bir 6nemli
ige daha imza attik. Tiirk ve
uluslararasi akademisyen-
lerin is birligi ile ‘Organik
Tiirk Pamugu Projesi’nin

alt yapisini tamamladik. Bu
proje sayesinde pamugun
DNA’s1 ile oynanip oynan-
madiginy, iirliniin ylizde 100
organik olup olmadigini
kolaylikla anlayabiliyoruz.
Bu yontemle kiiresel ticarette
iilkemiz adina haksiz rekabe-
tin 6nlenmesi i¢in de 6nemli
bir adim atmanin gururunu
yastyoruz.”
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Terbiye hazirlik ve baskihazirlik m

icin sundugu teknolojik cozumierle =
su, kimyasal ve enerjikullanimings:
asagilara ceken BIC Bilgi Teknoroplerl,
sUrdUrUlebilirlik misyonuny gér’éek bir
hedefe donustiroyar.
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Gerek yarattig kat-
ma degerle gerekse
istihdam kapasitesi
ile tekstil, kiiresel ekono-
minin en 6nemli is kollar
arasinda onemini koruyor.
Tekstil ayn1 zamanda gevre
iizerinde en fazla baski yapan
is alan1 olarak kabul ediliyor.
Uretim siirecinde kullanilan
su, kimyasallar ve enerji
miktarinin yani sira, iiretim
sonrasinda bu kaynaklarin
gevreye zarar veren igerikler-
le tekrar salinmasi temel tar-
tisma konularini olusturuyor.
Bu nedenle, siirdiiriilebilirlik
ve dogaya saygili bir iiretim
konusu, bir¢ok endiistriden
once tekstil sektoriinde kendi-
ni gosterdi ve ilk ¢ozlimlerini
sunmaya bagslad1. Tiirkiye’nin
onde gelen tekstil teknoloji-
leri tedarik firmasi1 BTC Bilgi
Teknolojileri, cevreye saygili,
stirdiiriilebilir tekstil iiretim
siirecine doniik, Endiistri 4.0
uyumlu, 6ncii ¢oziimlerle pa-
zara sesleniyor. BTC, ‘Susuz
teknoloji’ olarak tanimladigi
yenilik¢i ¢ozlimlerle siirdiirii-
lebilir endiistriyel prosesleri
miimkiin kiltyor. Bu ¢éztimler
ile boya ve baski dncesi ku-
masg 6n hazirliginda kullani-
lan su miktarinda yiizde 90’a
varan tasarruf saglaniyor.

Tekstil iiretiminde
tasarruf su ile bashyor
Tiirkiye’nin biyolojik kapasi-
tesiyle tekstil {iretiminin eko-
lojik ayak izini dengelemek
i¢in ¢ozlimler sunduklarini
s0yleyen BTC Bilgi Tekno-
lojileri firma sahibi Nurten
Ergiin, 3 yildir Horizon 2020
¢ercevesinde ‘Susuz tekstile
dogru’ sloganiyla galismalar

yuriittikklerini acikladi. Ergiin
sOzlerini soyle siirdiirdii;
“Tekstil terbiye ve baski isle-
minde su, kimyasal ve enerji
kullanim oranlar1 olduk¢a
asagilar1 ¢eken ¢oziimlerle
irlin portfoyiimiizii genislet-
tik. Ornegin; pamuklu, pol-
yester, polyamid, yiin, ipek,
denim kumas terbiyesinde
susuz 6n islemler konusunda
Italya GRINP firmasi tara-
findan gelistirilen ve tiretilen
plazma teknolojisi onciidiir.
Ayrica, yine GRINP firmasi
tarafindan iiretilen pair plaz-
ma teknolojisi ile baca filtre-
lemeye gerek kalmaz, VOC
ve kotii kokular olusmaz.”
Tekstil tiretim siirecinde
suyun en fazla elyaf temizli-
ginde ve terbiye 0n-isleminde
kullanildigina dikkati ¢eken
Ergiin, BTC olarak siirdiirii-
lebilirligi baski siirecine de
tasidiklarim dile getirdi. Er-
giin; “SWIFTJET markamiz
ile reaktif ve pigment dijital
baskida susuz kumas 6n
islemi sagliyoruz. Boylece bir
yilda 65 tondan fazla su, 700
bin kWh’tan fazla enerji ve

7 tondan fazla kimyasaldan
tasarruf saglantyor. SKYJET
ile ayn1 anda bir kumasin her
iki yiiziine baski gerceklesti-
rebiliyoruz. KERAJET-KE-
RATEX ise modiiler baski1
kafasi ve sirkiilasyon kapasi-
tesiyle kafa tikanmalarina ve
komple kafa degistirmeye son
veriyor” dedi.

Sektdrde siirdiiriilebilirlik
anlaminda bir farkindalik ya-
rattiklarini dile getiren Nur-
ten Ergiin, 14 Kasim 2019°da
Susuz Tekstil Konferansi
diizenleyecekleri bilgisini
verdi.

"l "Tekstil terbiye ve baski isleminde su, ldnyeRe]

ve enerji kullanim oranlari oldukga agagilari
¢ceken gozumlerle UrOn portfoyomuzo geniglettik.
Ornegin; pamuklu, polyester, polyamid, yon, ipek,
denim kumas terbiyesinde susuz 6n iglemler
konusunda italya GRINP firmasi tarafindan
gelistirilen ve Uretilen plazma teknolojisi 6ncudur.

ORME DUNYASI Eylul-Kasim 2019 | 61



ING

anAcATclm
*@%L‘Eéfﬂl HI

TIM’DEN FINANSMANA ERISIMDE

YENI i$ BIRLIGI

TiM, ihracatin finansmani konusunda yeni is birlikleri ile daha ¢ok ihracat yapilmast igin
¢aligsmalarini sOrduroyor. Bu kapsamda ING Turkiye ile yeni bir protokol imzalanarak kredi sartlari
yenilendi ve daha avantajli hale getirildi.

3 Tiirkiye Thracatgilar
Meclisi, ihracatin fi-
2 nansmani konusunda
yeni anlagsmalara imza atarak,
yeni kanallar acarak daha

¢ok insana ulagsmada ve daha
¢ok ihracat yapilmasina katki
sunmada {izerine diisen gorevi
yerine getirmek i¢in ¢aligmala-

rint siirdiiriiyor. Daha ¢ok ih-
racat¢inin finansmana ulagmasi
gergevesinde ING Tiirkiye nin
Tiirkiye Ihracatgilar Meclisi ile
imzaladig1 kredi protokoliiniin
sartlart yenilenerek daha da
avantajli hale getirildi. TIM
Bagskan1 Ismail Giille ve ING
Tiirkiye Genel Miidiirii Pinar

Abay’1mn ev sahipliginde diizen-
lenen toplantiyla agiklanan yeni
diizenleme ile ING Tiirkiye’nin
TIM {iyelerine sundugu euro
bazli 1 y1l vadeli kredilerde
faiz yiizde 2,50’ye, euro bazli
ihracat rotatif kredilerinde ise
faiz yilizde 1,85’e indirildi.
Paket kapsaminda sunulan sabit

m@é{m_

nM M ACATTILAR

faizli ve rekabetci nakit ihracat
kredilerinde ihracatgilardan
higbir komisyon ve masraf
alinmazken, protokolle TIM
tiyelerine fuar katilimlarinda
kredi kart ile taksitli iglem yap-
ma ve birgok dijital hizmetten
iicretsiz faydalanma imkani da
saglantyor.
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Is birligi fuar katilimlarina
da kolaylik saghyor
Yenilenen kredi paketine gore;
esit taksitli kredi ile 12 ayda
sabit euro kredi faiz orani
ylizde 2,50’ye, 24 ayda yiizde
2,75%¢, 36 ayda yiizde 2,95’
indi. Thracatcilar krediyi aylik
6demeli, 3 ayda bir deme-

li veya 6 ayda bir 6demeli
olarak kullanabilecekler. Buna
ek olarak, euro bazli rotatif
ihracat kredisinde de faiz
ylizde 1,85’¢ indi. Tiim bu ih-
racat kredilerinde, faiz disinda
higbir ek komisyon ve masraf
alinmazken, benzer sekilde
dijital bankacilikta EFT ve ha-
vale iglemlerinden de masraf
alinmiyor. Paket kapsaminda;
ihracatgilara, fuar katilim be-
dellerini ING kredi kartlariyla
ING POS’larinda 12 taksitte
avantajli 6deme imkan1 da
sunuluyor.

TURKIYE |
IHRACATCILAN
MECLISI |

THURKIYI
WHFACATLILAR

“Hedef 1 milyar euro
kredi hacmi”

TIM Baskani Ismail Giille
Nisan ayinda imzalanan
protokolle, yiizde 2,25’ten
baglayan rotatif faiz oranla-
riyla en az 1 milyar dolarlik
o6nemli bir kredi hacminin
ihracatgilara saglanmasini
ongordiiklerini ve 1 mil-

yar euroluk kredi hacminin
yarisinin Nisan ayindan
bugiine ihracat¢ilar tarafindan
kullanildigin1 s6yledi. Proto-
kol imzalandiginda Merkez
Bankasi politika faizi yilizde
24 oldugunu hatirlatan Giille
soyle devam etti: “Merkez
Bankas1 Para Politikas1 Ku-
rulu Temmuz ayinda ve Eyliil
ayinda toplamda 750 baz
puanlik faiz indirimi gergek-
lestirerek, bugiin politika fa-
izini ylizde 16,5 seviyelerine
tasidi. Eyliil ayinda enflas-

TIM BaskanrismailGulle, Y X e e ldllr4l

duzelmesiyle, daha fazla ihracatgimizin

bu protokolde saglanan avantajlardan
faydalanacagina, yapilan her ihracatin da Ulke
ekonomimize pozitif etki ile degisim sUrecine
ciddi katki sunacagina inantyorum” diye konustu.

yonun tek haneye inmesiyle,
yilsonuna dogru faizlerde
daha diisiik seviyeleri gore-
bilmemiz miimkiin. Dolayis1
ile protokoliimiiz kapsaminda
kullandirmay1 amacladigimiz
1 milyarlik kredi hacmine
kisa siirede ulasilacagina
inantyorum.”

TIM Bagkani Giille, Tiirkiye
ihracat ailesi olarak ihracati
artirmak igin hep birlikte
calistiklarini vurgulayarak
“Ozel sektdr paydaglarimiz-
dan ING ile yakaladigimiz
basarili ivmenin gururunu
birlikte yasiyoruz. Bu siireci
takim miicadelesi olarak
goriip ihracat ekosisteminde-
ki tiim kurumlar ve paydaslar
olarak kamu ve 6zel sektor
ayirmadan tiim kurumlar
olarak; Tirkiye ihracat ailesi
i¢in, ihracat i¢in canla basla
¢alistyoruz. En 6nemli mese-
lemiz olan finansmana erisim
hususunda birlikte attigimiz
adimlar, bunun en giizel
ornegi. Bu protokoliin hayata
gegmesinde biiyiik emegi
olan ING Tiirkiye Genel Mii-
diirti Sayin Pinar Abay basta
olmak iizere, tiim paydaglara
tesekkiir ediyorum. Makro
kosullarimizin diizelmesiyle,
daha fazla ihracat¢imizin bu
protokolde saglanan avan-
tajlardan faydalanacagina,
yapilan her ihracatin da iilke
ekonomimize pozitif etki ile
degisim siirecine ciddi katki
sunacagina inantyorum.”

Tiirkiye ekonomisine
saglanan katki en biiyiik
motivasyonumuz

Ulke ihracatini en ¢ok destek-
leyen banka olma vizyonuyla
calistiklarini dile getiren ING
Tiirkiye Genel Mudiirii Pinar
Abay, bu dogrultuda TIM

isbirligi ile hayata gegirilen
kredi paketinin dnemine
isaret etti. Abay, “Sektor
bagimsiz olarak tiim TIM
iyelerine verdigimiz ihracat
kredisinde oranlar1 daha da
avantajl seviyelere ¢ektik”
diye konusurken, protokol
kapsaminda 6 ayda bin ihra-
catgtya 500 milyon euroluk
kaynak saglandigini belirtti.
Pinar Abay, yeni tesis edilen
kredi limitinin de 1 milyar
euro seviyesinde oldugunu
ifade ederek, sdyle devam
etti: “Istanbul, Izmir, Bursa,
Ankara gibi ihracat potansi-
yeli yiiksek illerimizin yant
sira Konya’dan Zonguldak’a,
Elaz1g’dan Trabzon’a kadar
40’1 agkin ilimizdeki ihra-
catgilarimiz bu kaynaktan
yararlandi. Genis bir tabana
yayilan kaynak sayesinde ih-
racatg¢1 firmalarimizin igletme
sermayesi ihtiyaglarini karsi-
lamanin yani sira yatirim da
yaptiklarini memnuniyetle
goriiyoruz. Biiyiiyen her bir
firmamizin Tiirkiye ekono-
misine saglayacag katkida
pay sahibi olmak; en 6nemli
motivasyonumuz.”

Isbirligi kapsaminda kredi
kullanan ihracat¢1 firmalarin
calisanlarina da avantajl
ihtiyag¢ kredisi sunmaya
bagladiklarini agiklayan ING
Tiirkiye Genel Midiirii Pinar
Abay, “Buna gore, bugiin
itibariyla isbirligi kapsamin-
daki firmalarin ¢aliganlar
kredi onay1 ¢ikmasi halinde
ek kritere bakilmadan diger
bankalardaki ihtiyac kredi-
lerini ING’ye %1.19 faizle
transfer edebilecek. Bu oran
18 ay ve iizeri vade i¢in ge-
gerli olacak. Bundan sonra da
ihracat¢ilarimizi destekleme-
ye devam edecegiz” dedi.
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Kiresel ekonomik alanda yUkseldigi konumu ve
elde ettigi rekabet gicU itibariyla gelismekte
olan Ulkeler agisindan bir firsat kapisi olarak
gorulerek yakindan takip edilen ve dunya
ekonomisinin tartismasiz en 6nemli aktérlerinden
biri olan Cin, sayilari 400 milyona ulasan tuketici
orta sinifiyla dikkati cekiyor.

Cin, o6zellikle kiiresel
ekonomik alanda

< yiikseldigi konumu
ve elde ettigi rekabet giicii
itibariyla gelismekte olan
iilkeler agisindan bir firsat ka-
pist olarak goriilerek yakindan
takip ediliyor. Diinya ekono-
misinin tartigmasiz en onemli
aktorlerinden biri olan Cin’in
milli hasilas1 2018°de 13,1
trilyon dolar ve kisi bagina
diisen gelir 9 bin 400 dolarin
iizerinde gerceklesti.

Kusak ve Yol Girigimi
Tirkiye’nin kalkinma finans-
manint saglama noktasinda
onemli firsatlar sunmaktadir.
Biiyiik altyap1 ve enerji yati-
rimlarinda diinya genelinde
one ¢ikan Cin, Tiirkiye agisin-
dan 6nemli bir finansor olarak
degerlendirilebilir. Ayrica
Cin’in son donemde yasanan
ekonomik ve siyasi gelismeler
151g1nda bolgesel ve kiiresel is
birligi ortakliklarini genis-
letme cabalar1 degisen diinya
diizeninde Ankara-Pekin ilis-
kilerini daha 6zel ve 6nemli

bir konuma getirmektedir.
Ancak ikili ticarette bugiine
kadar Tiirkiye aleyhine olusan
dis ticaret aciginin bu sekilde
devam etmesi miimkiin degil-
dir. Cin ile kurulacak iliskile-
rin daha titiz ve derinlemesine
calisilmasi bu agidan 6nem
tasimaktadir.

Diinyanin en biiyiik eko-
nomilerinden ve sayilari

400 milyona ulasan, tiike-
tici orta sinifa sahip Cin ile
ticari iliskilerimizin seyri-

ni, Cin’de ihracat¢ilarimiz
i¢in firsatlar1 Pekin Ticaret
Bagmiisaviri Hakan Kizartic
TIMREPORT a anlatti.
Genel itibari ile bakacak olur-
sa Cin ile olan dis ticaretimiz
bugiin ne durumda?

Cin ile lilkemiz arasinda
dengesiz ve tek tarafli bir

dis ticaret iliskisi mevcuttur.
Bu dengesiz ticari iligkinin
stirdiiriilebilir olmadig bir
gercektir.

Cin 2018 yil1 itibariyla
Almanya ve Rusya’dan sonra
Tiirkiye’nin {i¢ numarali tica-
ret partneri konumundadir.
Cin’e ihrag iirlinlerimiz basta
mermer olmak iizere agirlikli
olarak hammaddelerden olus-
maktadir. Mevcut durumda,
Cin’e olan ihracatimizda
kayda deger bir ihracat artig1
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HAKAN KIZARTICI

Pekin Ticaret Basmisaviri

saglanmasinin yeni insaat faa-
liyetlerinde hissedilir bir artis
yasanmasina bagli oldugu de-
gerlendirilmektedir. 2018 yili
itibariyla Cin’e ihracatimiz
2,9 milyar dolar; ithalatimiz
ise 20,7 milyar dolar olarak
gergeklesmistir. Cin’in iilke-
miz ihracati igerisindeki pay1
sadece ylizde 1,9 iken; iilke-
miz ithalati igerisindeki pay1
yiizde 9,3’tlir. 2019’un ilk 7
ay1 itibartyla ise ihracatimiz
1,5 milyar dolar, ithalatimiz
ise 10,2 milyar dolar olarak
gergeklesmistir.

Ulkemiz ile Cin arasindaki
ticari iligkilerde, 20 milyar
dolar seviyesi 2011 yilinda
asilmistir. En yiiksek seviye-
ye, 28,3 milyar dolar ile 2013
yilinda ulasilmis olup, 2018
yilindaki ikili ticaret hacmi
23,6 milyar dolar olarak ger-
¢eklesmistir.

Ulkemiz mal ve

hizmet saglayicilarinin
bulundugunuz iilkede
nasil bir potansiyeli var?
Tiirk iiriinlerine bakis
nasil?

2018 yilinda diinyadan 2,1
trilyon dolar ithalat yapan
Cin, diinya ithalatinin yiizde
10,3’iini gergeklestirmistir.
Cin’in diinyadan ithalatindan
iilkemizin aldig1 pay ise ylizde
0,16 dir. Oniimiizdeki 5 yillik
donemde ise Cin diinyadan
10 trilyon dolarlik bir ithalat
gergeklestirecegini agiklamis-
tir. Bununla birlikte, tilkemi-
zin Cin’e ihracati son derece
sinirlt sayida olan hammade
kalemlerinden olusmaktadir.

Ulkemiz potansiyelini de goz
oniine aldigimizda dzellikle
tarim iirtinleri ve iglenmis
tarim iirtinleri dahil tiim gida
uriinleri, nihai tiketim Urinle-
ri, hazir giyim, ev tekstili ilk
olarak 6n plana ¢ikmaktadir.
Ayrica, gastronomi, genel iti-
bariyla turizm ve 6zel olarak
saglik turizmi de onceliklen-
dirmesi gereken sektorlerdir.
Ticaret Miisavirligimizce ya-
pilan gézlemler ve goriigme-
lere gore; iilkemizin ve Tiirk
iirlinlerinin Cin’de olumsuz
bir imaj1 olmamakla birlikte
Cinli is ¢evreleri ve tiiketici-
lerce yeterince taninmadigi
bilinmektedir. Bununla bir-
likte, son donemde, bilhassa
belli bir gelir seviyesinin
iizerindeki Cin vatandagla-
rinin {ilkemize turistik bir
destinasyon olarak olumlu
bakmalariyla iilkemiz {irtinle-
rinin imaj1 daha giiclii bir hale
gelmektedir. Cinli tiiketiciler
artan refahlar1 dogrultusunda
yeni lezzetler, triinler ve kiil-
tiirler ile tanismak istemekte
olup; iilkemiz i diinyasinca
bu durumun bir firsat ola-
rak algilanarak s6z konusu
egilimden olumlu sekilde
yararlanilabilmesini teminen
harekete gegilmesinde fayda
goriilmektedir.

Calistigimiz iilkede
yapilan uluslararasi
fuarlara Tiirk
ihracatcgilarin katilimi
nasil? Hangi fuarlar

daha ¢ok potansiyel
barindiriyor?

2018 yilinda 19 milli katilim
fuarina yaklagik 500 firma-
miz tarafindan milli katilim
gergeklesmistir. Ek olarak
200’e yakin firmamiz da s6z
konusu fuarlara bireysel olarak
katilim saglamistir. S6z konu-
su rakamlar Cin’in dl¢egi ve
gercgeklesen fuarlarin kapsami
dikkate alindigindan son dere-
ce diisiik kalmaktadir. Firma-
larimizin Cin’de gergeklesen
fuarlara daha aktif ve agresif
bir sekilde katilim saglamasi
onem arz etmektedir. 5-10
Kasim 2019 tarihleri arasinda
ikincisi diizenlecek olan Cin
Uluslararasi Ithalat Fuari igin
bu noktada ayr1 bir paran-

tez agmak gerekiyor. 2018
yilinda gergeklesen ve agilisi
bizzat CHC Devlet Bagkani
Xi Jinping tarafindan yapilan
fuara 130 iilkeden 2.800 firma
katilim sagladir. 90.000 Cin
firmasindan yaklasik 300.000
temsilci de satin almaci (bu-
yer) olarak ziyaret etti. Bu yil
gerceklesecek fuara da benzer
Olcekte bir katilim olacaktir.
Ulkemiz tarafindan da 60
civarinda firma ile toplamda

iki bin metrekarelik bir alanla
fuara istirak edilecek.

Buna ek olarak, Guangzhou’da
gergeklesen Canton Fuarlari,
Sanghay’da gergeklesen SIAL
China Gida Fuari, Xiamen
Dogaltas Fuari, Guangzhou’da
gerceklesen CIFF Uluslararasi
Mobilya Fuari da 6n plana ¢ik-
maktadir. Bu noktada, Ticaret
Bakanligimizin web sayfasi
tizerinden CHC’deki fuarlari
takibinde fayda bulunmaktadir.

Ginli tUketiciler artan refahlari dogrultusunda
yeni lezzetler, Urdnler ve koltUrler ile tanismak
istemekte olup; Ulkemiz ig dUnyasinca bu
durumun bir firsat olarak algilanarak s6z konusu
egilimden olumlu sekilde yararlanilabilmesini
teminen harekete gecilmesinde fayda
g6rulmektedir.
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Fuar caligmalan

disinda Tiirkiye ve Tiirk
iiriinlerinin tanmitin
konusunda yeni ve farkl
acilimlar gerekli mi, neler
yapilabilir?

Her ne kadar ticaretin ve eko-
nominin ortak bir dili olsa da,
Cin’in kendine has kiiltiirt,
gelenekleri ve sosyal iliski-
leri, ekonomi diinyasini ve is
yapma bigimlerini dogrudan
etkilemektedir. Cin, genel
itibariyla diger pazarlara gore
stratejiler bakimindan bazi
farkliliklar arz etmektedir.
Ancak, Cin’i, Ortadogu, Af-
rika ve Avrupa pazarlarindan
“daha zor” veya “daha kolay”
bir pazar yerine “daha farkl1”
olarak nitelendirmek daha
dogru olacaktur.

Ulkemiz ihracatcilarinin ve
yatirimcilarinin Cin’i diger
iilkelerle kiyaslamak yerine
kendine 6zgii dinamikleriyle

hareket etmelerinde fayda var.
400 milyon kisiden olusan
orta/iist simif Cinli tiiketiciyi

| g

hedefe alarak Cin’in kendine
0zgii weibo, wechat gibi sos-
yal medya hesaplar1 tizerinden
yuritiilecek tanitim faali-
yetleri de basariya ulasmak
agisindan 6nemli bir aragtir.
Cin’de 800 milyonu askin
internet kullanicisit bulunuyor.
Bunlarin yiizde 85’1 mobil
cihazlar1 giinliik hayatinda
son derece yogun bir sekilde
kullaniyor. Bu bakimdan,
sosyal medya lizerinden hedef
kitleyi esas alarak yapilacak
tanitim faaliyetleri son derece
onemlidir.

Ulkemiz iiriinlerinin
algisin1 artirmak,
Tiirkiye’nin tercih
edilmesini saglamak
adina caligmalariz
nelerdir?

Ulkemizin ve Tiirk iiriinleri-
nin Cin’de olumsuz bir imaj1
olmamakla birlikte Cinli is
gevreleri ve tiiketicilerce
yeterince taninmadig bilin-
mektedir. Miisavirligimizce,
ilgili ihracatg1 birliklerimizle
birlikte iilkemiz tiriinlerinin
algisini artirmak amaciyla
bir¢ok faaliyet yiiriitiilmek-
tedir.

2019 yilinda 6zellikle EXPO
2019 Pekin bu kapsamda
kullanilmaktadir. 29 Nisan-07
Ekim 2019 tarihleri arasinda
Cin Halk Cumhuriyeti’nin
Pekin kentinde “Yesil Yasa,
Daha lyi Yasa” temasi ile

“EXPO 2019 Pekin Bah-
cecilik/Botanik Sergisi”
gerceklesmektedir. S6z
konusu Expo’ya iilkemiz
tarafindan da “Gelecegi Yesil
ile Kucakla” temasi altinda
2.400 metrekare biiyiiklii-
gilindeki pavilyon ile 6nemli
bir katilim saglanmaktadir.
2019 Pekin Exposu’na 86
iilke ve 20 uluslararas1 6rgiit
tarafindan istirak edilmekte-
dir. 18 Nisan 2019 tarihinde,
iilkemizin EXPO 2019 Pekin
katilimina iliskin Bakan
Yardimcimiz Gonea Yilmaz
Batur bagkanligindaki heyet
ile basin lansmani1 gergekles-
tirilmistir. 3 Temmuz 2019
tarihinde Ticaret Bakanimiz
Ruhsar PEKCAN baskanli-
gindaki heyet ile Expo Milli
Giiniimiiz gorkemli bir sekil-
de kutlanmistir. Milli glinii-
miize Cin Ticaret Bakanlig,
CCPIT, Expo Idaresinden iist
diizey yetkililer basta olmak
iizere CHC kamu kurumlari,
CHC sivil toplum kuruluslari,
Cinli is insanlari, Pekin’de
mukim diger Biiyiikelgilik
yetkilileri, iilkemiz is insan-
lar1 tarafindan toplamda 400
kisilik bir katilim olmustur.
Bugiine kadar iilkemiz pa-
vilyonunu 2 milyondan fazla
ziyaret¢i ziyaret etmistir.
Tadim etkinlikleri, gosteriler
basta olmak {izere gercek-
lestirilen bir¢ok etkinlik ile
iilkemiz iirtinlerinin algisinin
artirilmasina yonelik faaliyet-
te bulunulmustur.

Ek olarak, basta 6zel nitelikli
alim heyetleri olmak iizere
Ticaret Bakanligimizin ilgili
destekleri araciligiyla Cinli
ithalat¢ilar ve distribiitorler
iilkemizde agrilanmakta,
sektorlerimizin 6nde gelen
firmalariyla bir araya ge-
tirilmektedir. Cin’in nii-

fus yogunlugu ve tiiketim
aligkanliklar1 géz oniinde
bulundurularak, nihai tiike-
ticilerden ote ithalatcilar ve
distribiitorler ikna edilmeye
calisilmaktadir.

Tiirk ihracatcilar icin
ne gibi kolaylklar
sagliyorsunuz?
Miisavirligimizce firmalari-
mizla bir araya gelinmekte;
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firmalarimiza Cin pazar1
hakkinda bilgi verilmekte ve
atilacak adimlar firmalarimiz-
la birlikte ele alinmaktadir.
Ayrica firmalarimizin milli
katilim fuarlari bagta olmak
iizere Cin’de gerceklesen
fuarlara katilim1 tegvik edil-
mektedir.

Ek olarak, e-posta ve telefon
basta olmak tlizere Miisavirli-
gimizle irtibata gegen firmala-
rimizin tiim soru ve sorunlari-
na Miisavirligimizce yardime1
olmaya calisilmaktadir.
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Cin pazarina erisimde iiriin Cin Halk Cumbhuriyeti mev- ve iriin spesifik protokollerin
cesitliliginin artmasi igin ilgili ~ zuati uyarinca, gida iiriinleri imzalanmasini 6ngdren bir
Cin kurumlariyla diizenli ola- ithalatinda biitiin ihracatg1 pazara giris siirecinin tamam-
rak goriisiilmektedir. Ornegin, iilkeler tarafindan risk analizi lanmas1 gerekmektedir. Bu

Her ne kadar ticaretin ve ekonominin ortak bir dili olsa da J8¥HECHb L]

has kuoltoru, gelenekleri ve sosyal iligkileri, ekonomi dunyasini ve is yapma
bigimlerini dogrudan etkilemektedir. Gin, genel itibariyla diger pazarlara
gore stratejiler bakimindan bazi farkliklar arz etmektedir. Ancak, Gin'i,
Ortadogu, Afrika ve Avrupa pazarlarindan “daha zor” veya “daha kolay” bir
pazar yerine “daha farkli” olarak nitelendirmek daha dogru olacaktir.
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kapsamda, Miisavirligimizce
ilgili Bakanlik ve kurumlari-
mizla birlikte CHC Glimriik-
ler Genel Idaresi nezdindeki
girisimlerimiz neticesinde
2019 yilinda kiraz, antep fis-
t181 ve bazi su lriinlerinin 6nil
ac¢tlmistir. Bu tiriinlerin yani
sira, kanatli et Girlinlerinin,
siit ve siit tirinlerinin, diger
su iirinlerinin, narenciyenin,
narin da iilkemizden ihracati-
na yonelik ¢alismalara devam
edilmektedir.
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Tiirkiye’den
bulundugunuz iilkeye
ihracat1 yapilacak,
potansiyel barindiran
iiriin ve hizmetler
nelerdir?

Cin, diinyanin en biiyiik ikinci
ithalatgisidir. Ulkemizdeki
yaygin kanattin aksine Cin,
sadece ucuz isgiicii ile lireten
bir {ilke degildir. Cin, zengile-
sen halki ve biiyliyen ekono-
misiyle tiiketen bir toplum
haline gelmistir.

Cin’in 2018 yilindaki ithalati,

2017 yilina gére 300 milyon
dolar artarak 2,1 trilyon dolara
ulagmistir. Baska bir ifadeyle,
Cin’in ithalat1 2018 yilinda
ylizde 16 oraninda artmistir.
Ulkede gittikge zenginlesen
ve halihazirda 400 milyon
bireyden olusan bir orta sinif
bulunmakta ve s6z konusu
orta siifin kaliteli nihai tiike-
tim Griinleri talebi her gegen
giin artmaktadir.

Cin’e klasik ihrag tiriinlerimiz
olan mermer ve diger maden-
cilik mamiillerinin yanisira

| Ulkemizin ve L

Oronlerinin Cin'de
olumsuz bir imaj
olmamakla birlikte
Cinliis cevreleri ve
tUketicilerce yeterince
taninmadigi biliniyor.
Bununla birlikte,

son dénemde,
bilhassa belli bir gelir
seviyesinin Uzerindeki
Cin vatandaslarinin
Ulkemize turistik bir
destinasyon olarak
olumlu bakmalariyla
Ulkemiz OrUnlerinin
imaji daha guglU bir
hale gelmesini sagliyor.

hedef olarak goriilebilecek
sektorler 6zetle nihai tiiketi-
cilere yonelik katma degeri
yliksek; orta ve daha tstii gelir
gruplarina hitap eden her tiirlii
iiriin olarak tespit edilmekte-
dir. Bunlar arasinda islenmis
her tiirlii gida tiriind, hazir
giyim, ev tekstili, kuyumculuk
riinleri ve mobilya (bilhassa
iist gelir grubuna hitap eden
iiriinler1) gibi trtinler ilk ola-
rak one ¢ikmaktadir. Ayrica,
gastronomi, genel itibariyla
turizm ve 6zel olarak saglik
turizmi de dnceliklendirme-
miz gereken sektorlerdir.
Diger taraftan, diinyanin en
biiyiik ikinci ithalat¢isi olan
Cin’i, ihracatimiz1 sadece
belirli iiriin gruplari hedef-
leriyle kisitlamamak gerek-
mektedir. Zira, Cin altili GTIP
bazinda 2018’de 100 milyon
dolarin lizerinde 1.267 iiriiniin
ithalatin1 gerceklestirmistir.
Diinyada 2018 yilinda ithalat
konu olan 5.828 iiriin (1 dolar
ve lizerinde ithalat gergekle-
sen) oldugu goz oniine alindi-
ginda bu rakam ¢ok daha fazla
anlam kazanmaktadir.

ORME DUNYASI Eylul-Kasim 2019 | 69



ERECR N EE
FEREL DL

Her yil ortalama sekiz milycr?n ziyaretgiy J
agirlayan Prag, sadece bohem ve rom b i
bir sehir degil, ayni zamanda dunya ede
tarihine altin harflerle adini yazdiran Franz
Kafka’nin sehri. Kafka’nin izlerini sehrin -
yaninda gérebilmek mUmkan.
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PRAG HAKKINDA
BILINMEYEN
10 SEY

o Prag’daki VItava Nehri, Cekya’daki en
uzun nehirdir. Nehrin uzunlugu 430
kilometre.

e Modern Sanat Mizesi‘nin yakininda
bulunan bir binanin tepesinde televiz-
yona dogru tirmanan bebekler vardir.
David Cerny adh Pragl bir heykeltrasin
eseri olan bu mimari anlayisi, Praglilar
hic sevmemis.

¢ 1989 yilinda The Rolling Stones, Prag’a
gelerek sehrin ilk uluslararasi konseri-
ni yapmisg, fakat Unlu rock grubu Prag
Kalesi’'ni gok begenmelerine ragmen
Isiklandirma olmadigi igin kalenin ilgi
gormedigini sdylemis. Soylemekle
kalmamiglar, 32 bin dolar bitgeyle
Isiklandirmasini yapmislar.

o Avrupa’nin en eski aktif sinagogu
Prag’da yer almaktadir. 1270 yilinda
insa edilen sinagog tarihi Yahudi ma-
hallesinde yer ahyor.

e Mozart’in en iyi bilinen operalarindan
Don Giovanni, ilk defa 1787 yilinda
Prag’da “Estates Tiyatrosu”nda sergi-

lenmis.

& o Thomas Edison, 1911 yilinda Prag/daki
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isaretler o meydanda 6zgurlUkgu du-
sunceleri yuzinden 6ldurulen insanla-
: T b2 T ri temsil ediyor.

SRR A et 1t =% o Astronomik Saat’de her saat basi
N Ry PO H r oncelikle 6lumu simgeleyen iskelet

hareket etmeye baslar. Ardindan

4 _ ¢+ guzellik, hirs ve 1181 simgeleyen diger

Pk i ' = Ug heykel 6l0m korkusuyla kafalarini
sallarlar. Bu muzzam goérinto bir daki- ! l
P o - . ka suroyor.

. ~ e Karl Képrusi'nun Uzerinde yer alan
KE "3 o heykellerin pek gogu aslida bir kopya.
b W ] —- Orijinalleri mUzede sergileniyor.
Jgan e ilk olarak 1999 yilinda ispanya’da aci-
: By lan Franz Kafka MOzesi, 2002 yilinda
< New York’ta ziyarete agilir. 2005 yilin-
i dan ginUmuze ise Prag’da yer aliyor.
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Daha d6nce Franz
Kafka’nin higbir ki-
tabin1 okumamis dahi
olsaniz, Cek Cumhuriyeti’nin
baskenti ve ayn1 zamanda

en biiyiik sehri olan Prag’
ziyaret ettiginiz zaman, her
bir sokaginda, caddesinde

ve abartisiz her kafesinde
diinyaca tinlil yazardan bir

iz goriirsiiniiz... Uzerin-

de yazarin adinin yazildigi
tisortler, kupalar ve ¢antalar
da her hediyelik esya satan
diikkanda mutlaka vardir.
Franz Kafka’nin tiim eserleri-
ni Almanca yazdigi1 dogrudur
fakat aslinda kendisi bir Prag
sakini idi ve hayatinin biiyiik
bir kismini bu bohem sehirde
gecirmisti. 3 Temmuz 1883
tarihinde Prag’da dogmus ve 3
Haziran 1924 yilinda akci-
ger kanseri yiiziinden hayata
gozlerini yuammustur. Sehir
de iinlii yazara goniil borcunu
fazlasiyla ddiiyor. Kafka’nin
Prag’taki evi miize haline
getirildi ve 1963 yilinda

Prag’daki Liblice Satosu’nda
iinlii yazar {izerine uluslararast
bir konferans bile diizenlendi.
David Chernu tarafindan di-
zayn edilen Kafka Miizesi’nde
cok sayida ilk basim olan
Kafka kitaplarini bulabilirsi-
niz. Ayrica Kafka’nin yazdigi
orijinal mektuplar, giinliikler
ve ¢izimlere de yer verilmis.
Milena’ya Mektuplar ise mu-
azzam gilizellikleri ile miize-
nin en dikkat ¢ekeni. Binanin
hemen giriginde yer alan iki
heykelin hikayesi ise bir hayli
ilging. Birisinin Dogu’yu, bir
digerinin ise Bat1’y1 temsil
ettigi sdyleniyor.

Yakildig: yerde

heykeli olan bilge

20. ylizyilin ve modern Alman
edebiyatinin 6nde gelen
yazarlarindan biri olarak ifade
edilen Franz Kafka’nin bir
yandan agik oldugu bir yandan
da hep kacip gitmek istedigi
sehir, Prag’day1z kisacasi.
Bohem ve romantik sehir...

Eski sehri, kent meydani,
sehir i¢inde ayri1 bir sehir olan
kalesi, Karl Kopriisii, Astro-
nomik Saat Kulesi, dans eden
evi, katedralleri, sehri adeta
ikiye bolen Vltava Nehri ve
miizeleri ile mutlaka ziyaret
etmeniz gereken yerlerin
basinda geliyor.

Sahip oldugu giizellikleri ile

. Jan Hus Heykeli

‘Altin Sehir’ ve ‘Avrupa’nin
kalbi’ tanimlamalarina sahip
olan Prag’da gezimize ‘Eski
sehir Meydani’ndan bagli-
yoruz. 12. yilizyilda kurulan
meydanda ¢ok sayida tarihi
mekan yer aliyor. Bura-

s1 Sultanahmet Meydan1 gibi
iinlii ve bir bulugsma noktast
gibi islev goriiyor. Ornegin,
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Astronomik Saat ve eski bele-
diye saray1, Franz Kafka’nin
yasadigi ev, Meryem Ana Ki-
lisesi, Kinsky Saray1 sinirlar1
igerisinde. Aksam saatlerinde
ise meydanda birbirinden eg-
lenceli etkinlikler diizenleni-
yor. Festivallerin start noktast
da yine Eski Sehir Meydani
oluyor. Bu dzellikleri ile
Avrupa’nin en {inlii meydan-
larindan biri olan alanin 1992
yilindan bu yana UNESCO
Diinya Mirast listesinde oldu-
gunu da hatirlatalim. Hemen
gobeginde kilise reformcu-

su Jan Hus’a ait bir heykel
selamlar sizi. Bir donem Prag
Universitesi’nde rektorliik de
yapmis olan Jan Hus, kiliseyi
¢ok fazla elestirdigi i¢in Eski
Sehir Meydani’nda yakilan bir
bilge. Yakilmasinin 500’lincii
senesinde 1915 yilinda sehrin
en merkezi noktasina bu
heykel dikiliyor ve boylelikle
tarihe “Yakildig: yerde heyke-
li olan bilge” olarak gegiyor.
Heykelin hemen alt kisminda

yazan yaz1 ise bir hayli diisiin-
diiriicii “Gergek er ya da geg
ortaya ¢ikacaktir.”

Astronomik saat ve
belediye saray:

Kokeni 14. yiizyila kadar
dayanan ve hemen Eski Sehir
Meydani’nda yer alan Eski
Belediye Saray1 ve Astrono-

. Karl Képrusu

. Astronomik saat

mik saat de mutlaka goériilme-
li. Prag tarihinin 6nemli ya-
pilarindan olan Eski Belediye
Saray1’nin igerisinde Roma-
nesk ve Gotik dénemlerinden
kalan labirent seklinde odalar,
magaralar ve evler bulunuyor.
Saray, 1918 yilinda Cekosla-
vak devletinin bagimsizliginin
ilaninda, 1989 yilinda Kadife
devrimin biterek demokrasiye
doniisiinde de kullanilmis. Be-
lediye binasinda ayrica sehir
armalar sergileniyor. Kulenin
en iist kismina g¢ikabilirsiniz.
Buradan Prag manzarasini iz-
lemek bir hayli giizel. Tepeye
kadar ¢ikmisken, basli basina
sehrin sembolii haline gelen
Astronomik Saati gérmeden
olmaz. 1410 tarihinde yapildi

ve diinya iizerinde ¢alismakta
olan en eski saat olma unva-
nina sahip. Saatte bulunan

12 saat diliminin 12 burcu
temsil ettigi biliniyor. Her saat
basi tekrar eden bir dakikalik
animasyonu bile var. Sag ve
sol kisminda ise her biri farkl
anlamlar1 igeren dort heykel
yer aliyor. Belediye sarayinin
giiney duvarina monte edilen
bu saatin hiiziinlii bir hikayesi
oldugunu da 6zellikle belir-
telim. Saat ustast Hanus ta-
rafindan yapilan saatin tekrar
baska bir yerde yapilmamasi
icin geleneksel kor etme yon-
temi uygulanir. Yani Hanus’un
gozleri kor edilir. Fakat saat
ustast kendisine yapilan bu
zulmiin intikamin altyor ve
saati bozuyor. Bu ylizden Ast-
ronomik Saat’in pek ¢ok kez
tamir edildigi biliniyor.

30 heykelli mistik koprii
Sehri Vltava Nehri ikiye
boéliiyor. Vitava Nehri Prag’da
basliyor ve daha sonra Elbe
Nehri’ne kadar akiyor. Nehrin
uzunlugu ise 430 kilomet-

re. Kentin en 6nemli turizm
kaynaklarindan biri, ¢linki
her yil tekne turlari ile ¢esitli
aktiviteler diizenleniyor.
Nehir {izerinde ¢ok sayida
koprii vardir, fakat bunlardan
belki de en 6nemlisi 1357-
1400 yillarinda yapimu ta-
mamlanan Karl Kopriisii’diir.
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Eski Sehir ile Prag Kalesi’ni
birbirine baglayan koprii,
515.8 metre uzunlugunda ve
9.5 metre genisliginde. Mi-
mari ise Peter Parler ve Kral
IV. Karl tarafindan yaptirildi-
&1 icin bu adi almis. Sadece
yaya ulagimina agik olan
mistik koprii lizerinde tami
tamina 30 heykel yer aliyor.
Barok tarzda yapilan hey-
kellerden en iinliisii ise Aziz
John Nepomuk’un heykeli.
Bu heykelin eline dokunursa-
niz ‘Prag’a yeniden yolunuz
diigser’ derler. Yalniz kiigiik
bir hatirlatma da bulunalim.
Burada yer alan heykellerin
¢ogu aslinda bir kopya. Ori-
jinalleri ise miizede sergi-
leniyor. Giiniimiizde sokak
sanatgilarinin ve ressamlarin
mekani olan koprii de, ister-
seniz resminizi ¢izdirebili-
yorsunuz. Halk bu képriiniin
sivri uglar1 sebebiyle hayalet
¢ektigini ve perili oldugunu
distliniiyor.

Kale i¢inde ayn sehir
Guinnes Rekorlar Kitabi’na
diinyanin en biiyiik antik ka-
lesi olarak gecen Prag Kalesi
de sehrin egsiz yapilarindan.
Insasinin 9. yiizyila dayan-

. Prag Kalesi

. Franz Kafka Muzesi

dig1 biliniyor ve su anda

Cek Cumhuriyeti’nin devlet
konutu olarak kullaniliyor.
Ayni zamanda UNESCO Kiil-
tlir Mirasi igerisinde yer alan
kale, basli bagina bir sehir
gibi, sinirlar i¢inde kiliseler,
gorkemli katedraller ve tarihi
kuleler var.

Ornegin Bohemya ve Kut-

: .
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e Pl

sal Roma Imparatorlugu’na
da ev sahipligi yapan Prag
Kalesi’nde gotik mimarisinin
en iyi O6rneklerinden biri olan

ST. Vitus Katedrali yer aliyor.

Kalenin ilk iki avlusunu
gectiginizde karsiniza ¢ikan
bu katedralinin 6zellikle sivri
kuleleri dikkat ¢ekici. Yapi-
mina 1344’te baglanmis ve

tamamlanmas1 yaklasik 600
yil siirmiis.

Kalenin igerisindeki en popii-
ler bolimlerden bir diger ise
‘Altin Yol’. Adim1 17.yiizyilda
burada yasayan kuyumcular-
dan aldig1 bilinen bu yolda
rengarenk evler karsilar sizi.
Bu evlerin bir kism1 giinii-
miizde magaza, galeri gibi
¢esitli amaglarla kullaniliyor.
Sehir i¢inde ayri1 bir gehir
olan kaleye kadar gelmisken
Aziz George Bazilikasi’n1
gezmeyi de ihmal etme-

yin. Bohemya diikii 1.
Vratislaus’un 920 yilinda bu
bazilikay1 yaptirdig: tahmin
ediliyor. Tarihi eser, 1142
yilinda biiyiik bir yangin ge-
cirse de, onarimdan gecerek
glinlimiize kadar gelmeyi
basarmis.

Ve sirada krallara layik bir
bahge var: Kraliyet Bahgele-
ri. 1530 yilinda I. Ferdinand
tarafindan kurulan Kraliyet
Bahgeleri de Prag Kalesi’nin
igerisinde yer aliyor. Ingiliz
tarzinda tasarlanip, buna gore
diizenlenen bahgelerin iginde
en popiiler olanlarsa yiizlerce
yil yagindaki devasa boyut-
lardaki agaglar. Bahgenin
igerisinde ayni zamanda R6-
nesans top sahasi bulunuyor.
1950°de eklenen ¢ekig figiirii
de mutlaka goriilmeli.
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. John Lennon Duvari

Prag’in dans eden evi

Ve Prag’in dans eden evinde
sira. Tam bir mimari bag yapit.
Evin distan gériiniimii partne-
rinin kollarinda sallanan bayan
bir dans¢iyr andiriyor. Bu
yilizden ‘Dans Eden Ev’ ismini
almig dahi olsa, gorliniimii
nedeniyle ‘Sarhos ev’ diyen de
var. Ayrica binanin Yin-Yang
felsefesini temsil ettigi de sOy-
leniyor. Unlii dans ¢ifti Fred
ve Ginger’in adiyla da anili-
yor. 1945 yilinda Amerikan

. Dans Eden Ev

ordusu tarafindan gergekles-
tirilen hava saldiris sirasinda
yikilan eski bir yapinin yerine
1992-1996 yillar1 arasinda
insa edilmis. Evin dis yiizeyi-
nin cam agirlikli kismi kadini,
diger tarafi ise erkegi temsil
ediyor. Binanin iist katinda yer
alan restoran ise halka agik.

Bu duvan

gormeden olmaz

1980 yilinda John Lennon’un
6liimiiniin ardindan olustu-

. Svickova yemedi

rulan renkli ve capcanlt bir
duvar vardir Prag’da... Mala
Strana bdlgesinde yer alan,
insanlarin grafiti ve Beatles
sarkilarinin sarki s6zleri ile
doldurdugu nostaljik bir anit
duvar John Lennon Duvart.
Cok uzun yillardir ise turist-
lerin g6z bebegi ve yerli, ya-
banci pek ¢ok turistte duvara
kendisinden bir an1 mutlaka
birakiyor. Garip olan seyse
John Lennon’un hi¢ Prag’a
gitmemis olmasina ragmen
orada onun adina bir duvar
olmasi. Fakat aslinda vermek
istedigi mesaji ile barigin ve
sevginin sembolii oldugunu
net bir sekilde sdyleyebilmek
miimkiin.

. Trdelnik

Ne yemeli?

Bu sorunun ilk cevabi soslu
ve baharatl biftek anlamina
gelen Svickova yemegi. Ne-
redeyse biitiin yerel restoran-
larin meniisiinde bulabilece-
giniz bu biftek yemegi, birkac
dilim beyaz ekmekle servis
ediliyor ve ozellikle sosu ken-
dine hayran biraktirtyor.
Prag’da meniilerin bagrol
oyuncularindan bir digeri ise
ordek. Yaninda patates ve
ekmek ile servis ediliyor ve
daha 6ncesinde hi¢ bu kadar
lezzzetli bir 6rdek yemedigi-
nize emin olabilirsiniz.

Tatli olaraksa Trdelnik ad1
verilen hamur tatlisini tercih
edebilirsiniz. Mangalda dénen
gubuklarin istiinde pisirilen
bu tatli hamurunun {izerine
nutella gibi ¢esitli sekerle-
meler de ekleyebiliyorsunuz.
Simdiden afiyet olsun.
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TEKSTIL

AKSESUARLARINDA

4.TREND Ve
iNOVASYON

BULUSMASI

Konfeksiyon Yan Sanayicileri Dernegi (KYSD)
tarafindan bu yil 4.kez gergeklestirilecek

olan “Tekstil Aksesuarlari Trend ve inovasyon
Etkinligi” 19-20 Kasim tarihlerinde Wow Airport
Otel Convention Center’da kapilarini agt.

Tirkiye’de aski,
astar, dar dokuma,
diigme, etiket, fer-
muar, tela, astar, kapitone ve
metal aksesuar lireten 100°e
yakin firmanin en inovatif ve
trend iirlinlerini sergileyedigi
organizasyon diinyada bir

ilk olma 6zelligini tastyor.
Iki giin siiren organizasyon
boyunca hazir giyim sekto-
riiniin satin alma, tasarim ve
iirlin gelistirme departman-
larindan sayisiz ziyaretciyi
agirlayan organizasyona
moda ile ilgilenen herkesin
ilgi gosterdi. Ulkemizdeki
miimessil firmalarin yani
sira yerel markalarimizin
yogun katilim gosterdigi

organizasyon her yil ¢itasini
yiikselterek yoluna devam
ediyor. Avrupali markalara
iretim gergeklestiren ihracat-
¢ilarimiza tekstil aksesuarlar
konusunda ¢181r agan yenilik-
ler sunan bu etkinlik iilkemiz
hazir giyim sektoriiniin gelisi-
mine de biiyiik katk: sagliyor.
Yurti¢i ve yurtdisindan gelen
ziyaretgilerin profesyonel
stantlarda iki giin boyunca
agirlandigi bu etkinlik, her yil
biiyiiyen ¢ehresiyle iilkemizin
onemli marka degerlerinden
birisi olmay1 bagariyor. Okan
Universitesi Moda Tasarim
Boliimii 6grencilerinin sadece
tekstil aksesuarlar1 kullanarak
hazirladiklar1 koleksiyon da

etkinlige gelen ziyaretgilerin
biiyiik ilgisini ¢ekiyor.

Dr.Murat
Ozpehlivan:“Moda, hazir
giyim, tekstil ve tasarim
ile ilgilenen herkesi
bekliyoruz”

Etkinlik ile ilgili goriiglerine
bagvurdugumuz KYSD Yo6ne-
tim Kurulu Bagkan1 Dr.Murat
Ozpehlivan “Her y1l ivmesi
ylikselen bu organizasyon
yoluyla tekstil aksesuarlarinda
en yeni ve inovatif iiriinleri zi-
yaret¢ilerimize sunmanin gu-
rurunu yagiyoruz. Sektérimii-
ziin geldigi noktay1 gérmemiz
ve gelisimini siirdiirebilmemiz
adina bu etkinlik biiyiik 6nem

arz ediyor. Universite-sanayi
igbirligi adina da dogru bir

is yaptigimizi diisiiniiyorum.
Fuar komitemiz ve dernek
ekibimizin biiyiik 6zveri ve
emekleriyle ortaya koydugu-
muz bu etkinlik hazir giyim,
tekstil ve konfeksiyon yan
sanayi sektorlerimiz adina bii-
yiik bir kazanimdir. Diinya’da
bir 6rnegi daha olmayan bu
organizasyonu gerceklesti-
rirken bizlere her anlamda
destek olan oda ve birlik
baskanlarimiza sonsuz tesek-
kiir ediyorum. Ulkemizde ve
diinyada moda, hazir giyim,
tekstil ve tasarimla ilgilenen
herkesi bu biiyiik bulugsmaya
davet ediyoruz”

76 | ORME DUNYASI EylUI-Kasim 2019



TURKIYE IHRACATI

IHRACAT EKIM AYINDA N\ Ek_:m aygn?a d|§"tli(ca|r3_t ?hglg“]l yﬁzd_ehZE:&GErtarlak 1 milyar28(§)188
2018 YILININ AYNI AYINA milyon dolara yiikseldi. | racatin ithalat argilama orani

¥ 1 Ek d de 96,9 iken, 2019 Ek d de 89,6'

GORE YUZDE 0,1 AZALARAK e
15 MILYAR 664 MILYON \ : . : .
: £ Almanya'ya yapilan ihracat 2019 ekim ayinda 1 milyar 385 milyon

DOLAR, ITHAI—AT YUZDE 8 dolar olurken, bu iilkeyi sirasiyla 950 milyon dolar ile ingiltere,
ARTARAK 17 MILYAR 472 941 milyon dolar ile Italya ve 874 milyon dolar ile Irak takip etti.
MILYON DOLAR OLARA}K&%{’ \ Rusya’dan yapilan ithalat, 1 milyar 787 milyon dolar olurken, bu

GERCEKLESTi.\\(f tilkeyi sirasiyla 1 milyar 726 milyon dolar ile Cin, 1 milyar 516

milyon dolar ile Almanya ve 976 milyon dolar ile ABD izledi.

> 1,39
MILYAR DOLAR
ALMANYA

»>

=l =N MILYON DOLAR
¥ : HOLLANDA
950
MILYON DOLAR
INGILTERE

k 580 v
“~ MILYON DOLAR
FRANSA

. 323
MILYON DOLAR
ROMANYA

' ‘: S “a ", A
; \ 874
\ . MILYON DOLAR
¥ IRAK
365 y

587
MILYON DOLAR  {
ISPANYA

| 675
MILYON DOLAR
ABD 941 J
MILYON DOLAR» MILYON DOLAR v
ITALYA BELCIKA
ANA URETIM ATl ~ INlerin ihracatina bakildiginda
405 Agag ve orman rnlei 204 34 ilinihracat artarken en gok
GRUPLARININ HEEE -/— weovoons - jhracat gerceklestiren ilk 3 il,
7 RA - sirasiyla Istanbul, Kocaeli ve
IH 9ATTAN 876 / - ~ Bursa olarak gerceklesti.
ALDIGI PAY ANA URETIM """ 1216
o M AT =
7 81 THRACATINDAN
_L‘ ALDIGI PAY
1.440 8.103
TARIM: MADENCILIK: VILYON DOLAR MILYON DOLAR
% 16 % 3 |
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TEKSTIL VE HAMMADDELERi IHRACATI

EKIM AYINDA \ 2019 yil Ocak - Ekim dénemi toplam tekstil ve
HHEHH hammaddeleri ihracati ise %5,5 oraninda azalis ile 8,3
SEKTORUN IHRACATI milyar dolar degerinde kaydedilmistir.
%5,2 ORANINDA

\ 2019 yili Ekim ayinda Tiirkiye'nin genel ihracati %1,5

GERILEME [LE 887 oraninda azalarak yaklasik 16,3 milyar dolar degerinde
MILYON DOLAR gergeklesmistir.
DEGERINDE \ 2019 yili Ekim ayinda toplam tekstil ve hammaddeleri

sektorii ihracatinin genel ihracatimiz igerisindeki payi
%?5,4 olarak gerceklesmistir.

GERCEKLESMISTIR

ULKELERE GORE 2019 EKIiM IHRACATI

86,35
44.48 < e MILYON DOLAR
MILYON DOLAR > __w ALMANYA 25,17
INGILTERE . = . o wEeT A ———» MILYON DOLAR
e 3 B Y ’ = . o HOLLANDA

c &~ 37,81
’,,41 MILYON DOLAR

MILYON DOLAR / BULGARISTAN

ROMANYA | ‘
53,65 ' RN
MILYON DOLAR 2

ABD g,

NTE apr 20,47

("L b . o
g . MILYON DOLAR
“ _ IRAN
>
. .
127,46
MILYON DOLAR Yy

’
MILYON DOLAR

gerceklesmisgtir.

Dokuma kumas ihracatimiz, 2019 yihimin Ekim ayinda ise %5,2 Deldime: 1 20923 milyoniduldr

oraninda gerileyerek yaklasik 209 milyon dolar degerinde

Al £ Orme 130,98 milyon dolar
gerceklesmistir.

ITALYA MISIR v 4

2019 yih Ocak — Ekim déneminde iriin gruplan bazinda tekstil ve ' URUN GRUPLARININ
hammaddeleri ihracatimiz incelendiginde, en onemli iiriin grubunun O
dokuma kumas oldugu goriilmektedir. : SEKTOR IHRACATI
Tekstil ve hammaddeleri ihracatimizin %23,5'ini olusturan dokuma ; Elvaf 5317 milvon dol
kumas ihracati bu donemde bir dnceki yilin ayn1 donemine I FEERT Y
kiyasla %7,4 oraninda azalarak yaklasik 2 milyar dolar degerinde | iplik 164,3 milyon dolar

I

I

1

1

1
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ORME KUMAS iHRACATI

ORME KUMAS \ 2019 yili !Ek!m ayinda ise 6rme kumas ihracatimiz %2 oraninda azalig
IHRACATIMIZ 2019 kaydetmigtir.
YILI OCAK - EKIM \ 2019 yili Ocak - Ekim déneminde alt {iriin gruplar bazinda 6rme kumas
DONEMINDE %2,3 ihracatimiz incelendiginde, en dnemli alt diriin grubunun 719 milyon dolar
ORANINDA GERiLEY’EREK ihracat degeri ile diger drme kumaglar oldugu goriilmektedir.
YAKLASIK 1,3 MILYAR "\ 2019 yih Ocak — Ekim déneminde drme kumas ihracatimizda en dnemli

iilke; 182,4 milyon dolar degerinde ihracat gerceklestirilen ltalya'dir,
ltalya’ya 6rme kumas ihracatimiz 2019 yili Ekim ayinda ise %12,8 oraninda
azalarak yaklasik 15,3 milyon dolar degerinde gerceklesmistir.

DOLAR DEGERINDE
GERQEKLESMiSTQ«;‘?\((

» 8,49
MILYON DOLAR
RUSYA

--»11,90

a 4
472 MILYON DOLAR
MILYON DOLAR o 20 - 3 e BEYAZ RUSYA
POLANYA - y 3 e
y - \ -~ 4,85
A P " : MILYON DOLAR
ROMANYA
MILYON DOLAR NS~ N
KIRGIZISTAN , {
’ !
l 6,16 MILYON DOLAR 13,57 . /)'
MILYON DOLAR ! ITALYA MILYON DOLAR
MISIR YUNANISTAN BULGARISTAN '

Bu donemde drme kumag ihracatimizda 6ne ¢ikan diger dnemli iilkeler
Bulgaristan ve Rusya'dir.

2019 yili Ocak - Ekim déneminde 6rme kumas ihracati yapilan ilk on

: ihracat pazari arasinda ihracatimizin en ¢ok geriledigi iilke %13 oraninda

F “'{ gerilemeyle Yunanistan olurken ihracatimizin en fazla yiikseldigi iilke ise
b}

N

_ %446,5 oraninda artis kaydedilen Kirgizistan olmustur.

; Orme kumas ihracatimizda %50,3 oraninda paya sahip AB(28) iilkelerine

- bakildiginda, 2019 Ocak — Ekim doneminde ihracatimiz %8,5 oraninda

* gerileyerek 642,1 milyon dolar, 2019 yili Ekim ayinda ise %12,7 oraninda
azaligla yaklasik 60,9 milyon dolar degerinde gerceklegmistir.
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