DUNYAS| OCAK-MART 2019 SAYI: 90

ORME SANAYICILERI DERNEGI’NIN YAYIN ORGANIDIR

DUNYAS|

“TEKRARID

RGU iGNELE
by Main Manufacturer;




SRR SR STEE I SRETERE B O EEEL R £ L A
o ST I S R S R S R R e A T R
RARIY--8-2- SN 2 e R R SR RERN A d S drtie e e R SR A S R 8 R SR
‘%‘. %ﬁ %%ﬁ%”q 5 %\7" A RS 5 £ SR R it SN AN L‘*'Illjni'
13 . TR YR AR

{ W1 "‘l (] L} Thhhh it tof nnDnEE U
:"’-{{ﬂﬂ*kj 5 . T Lt —~¥onu, i D LK 4 c) — . i hnniE
r,!'_{_--.#‘ﬂ{.{lq- b B (111 B ‘Lpﬁwmu,[ e I P i [

. -.‘l W) f a4l T S a : y 7_‘_‘_,__- ,':J L‘z‘:‘.'a — I "‘ ol i iy | el i LA
I EEEE L N Y AR

e L o o ¥
o : ~;‘ s & : ~ = L 3 . _fl_ﬂﬁ:i 3 W .,,

-
)

= T , ..’___- h o N
e S B }55:}@} A AN
' - O s A
e
e I e & ;:}\ | : rﬂﬂﬂigﬁsiifﬁ%’rﬂﬁﬁﬂﬁ X A7

i .
¥ ,r'n I R
A ¥ :p':’;'i:l':'l’ﬂ:':" 2 5 _,l'

|
O
W
MR

Y FUE
AT & W
e S R
ffr'fdrfjﬁ;ﬁiﬁ;ﬁ’rfigir'.',.zi- 1 LA
G L

iy

11
| !

L R
Ylsynpsfurapol

NN
L
7,

)

M)
&
LK

M
&

SN
&

S«

o

\ \%\

K
7
N

RS



Haber Biilteni
Online kayit olabilirsiniz

Tekstil Diinyasi'nda kendimizi
evimizde hissediyoruz

Hem kdkleri merkezinin bulundugu bélgede ¢ok saglam hem de biitiin diinyada
kendini evinde hissediyor. Groz-Beckert'i farkli yapan dzellik bu. Endiistriyel makine
ignelerinin, hassas makine parcalarinin ve sistemlerin diinyada lider iireticisi olarak,
tirlinlerimizin ve servislerimizin kalite ve hassasiyet standartlarini miimkiin olan en
yiiksek seviyede tutuyoruz. Yaklasik 7.800 calisanimiz ve 6rme, dokuma, kege, tafting,
tarak ve dikis alanlarinda kullanilan yaklasik 70.000 adet iiriin ¢esidimiz ile tekstil

endiistrisine en ideal destegi sunuyoruz. Ve 1852'den beri bu sekilde sizi hedeflerinize
ulastirnyoruz.

Groz Beckert Turkey Tekstil Makine Parg.Tic.Ltd.Sti.

Gen.Ali Riza Gurcan Cad.
Alparslan Is Merkezi No: 29 / 1-2-3
34169, Merter, istanbul, Tiirkiye

T. 0212-9246868 | F: 0212-9246869

info.turkey@groz-beckert.com www.groz-beckert.com

KNITTING | WEAVING | FELTING ; TUFTING ; CARDING ; SEWING

Ucretsiz myGrozBeckert Uygulamasi

GETITON

}’ Google Play

#Z Download on the
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Fikri KURT
ORSAD Baskan

SECIMLERIN ARDINDAN

Secimlerin 6ncesindeki birkag ay1 degerlendirdigimiz-
de; OHAL1n kaldirilmasi ve bunun ardindan konkordato
ve iflas ertelemelerinin bir ¢ig gibi biiylimesinin ardin-
dan; ekonomimizdeki giiven ortaminin zarar gordigini
ve bu durumun yapilacak yatirimlarin ertelenmesine se-
bebiyet verdigini goriiyoruz. Bu siirecte en 6nemliihracat
pazarimizolan Avrupa Birligiiilkelerinde yaganan ekono-
mik ve sosyal sikintilar da ihracatimizi olumsuz manada
etkiledi. AB bolgesinde de ekonomik bir daralma mevcut.
Avrupa’ya ihracat rakamlarimizda da gerilemeler yagan-
makta. Kiiciilen ve daralan bir ihracat giindeminde, yeni
pazarlarin da olusturulamamasi sebebiyle ihracat anla-
mindadabir darbogazin icerisine girdigimiz soylenebilir.

Onemli bir darbogazin igerisinde olan tekstil sektorii
yine de tiim olumsuzluklararagmen iilkemizin ytiz aki ko-
numundadir. Yagsanan bu siirecte tekstil g6z ardi edileme-
yecek bir sektor oldugunu bir kez daha ispatlamigtir. Is-
tihdamda en ¢ok insan barindiran, ihracat fazlasi veren,
daima katma deger liretme cabasinda olan bir sektoriiz.
Ancak sadece tekstilin geligmesi bir tilkenin biiytimesi
icinyeterli degildir. Sanayinin diger dallarinda da iiretim
ve istthdamimizi artirmamiz gerekiyor. Isverenlerin kor-
karhalde olmamasi gerekir.

Bugiinkii durumu degerlendirdigimizde ti¢ aydan buya-
nasecim havasinagirmig bir tilkede ekonomiye yon veren
sistemler ortadan kalkmig ve biitiin siyasi partiler yerel
secimlere odaklanmigtir. Artik secimler bitmig ve 6ni-
miize bakacagimiz, gelecegimizi dogruve akilcikararlarla
tesisedecegimizgiinler gelmistir.

Secimleri degerlendirdigimizde biiytlik sehirlerimiz-
de tepki oylarinin daha fazla oldugunu goriiyoruz. Biiyiik
sehirler sanayinin ve ekonominin merkezleridir. Devle-
tin buradan bir ders ¢ikartmasi, ‘Biz nerede hata yaptik,
biz nerede bu insanlarin kalplerini kirdik?’ diye diisiin-
mesilazim. Secimlerde; halihazirdaki eksik ve yanliglik-
lardan dolayz ig diinyasi bir tepki oyu vermigtir. Ontimiiz-
deki 4,5 yil boyunca yeni bir se¢im yok. Bu siirec zarfinda
Tirkiye’yi yonetenlerin yeni yatirimlarin 6niinti agmasi
gerekmektedir.

Ulke olarak gereginden fazla sosyal yardim saglayan
bir ilke konumuna geldik. Oysabiz daha o refah diizeyine
ulagmaisg bir toplum degiliz. Evet, engelli, is giicline fayda
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saglayamayacak insanlara elbette bakmamiz lazim. Ama
caligabilme giiciine sahip olaninsanlarinige ve caligmaya
yonlendirilmesi gerekmektedir. Bu kigilere kaymakam-
lik ve belediyelerden saglanan ekstra desteklerin 6niiniin
kesilmesilazim. Sanayi diinyas1 da istihdam yaratmak ve
isini bliytitmek adina ¢aligmalar: yliriitmek istiyor. An-
cakbusosyal yardimlar sayesinde tembellige aligmig olan
ve caligmadan para kazanan insanlar ytiziinden igletme-
ler calistiracak insan dahi bulamamakta, isletmelerdeki
yabanci isci sayisi da her gecen giin artmaktadir. Adam
bulup caligtiramayan ig diinyasi, yavag yavas yatirim yap-
maktan vaz geciyor. Bunlarin 6niintin kesilmesi gerekir.
Adam bulup caligtirabilmenin 6niiniin acilmasi gerek-
mektedir. Fabrikanizda caligtiracak adam bulamadigi-
nizda siz yatirimlarinizi artirir misiniz? O zaman ne ya-
pacak? Parasinin lizerinde oturacak, gidip bu parayi faize
yatiracak. Paralarin bir kismi faizde, bir kismi da bir giin
yliikselecek umuduyla dolar ve euroda oldugu miiddetce;
bu tilkenin yeniden yapilanmasi ve kalkinmasi miimkiin
olmayacaktir. Is diinyasinin yeniden yatirim yapmasini
saglayacak iklimin bir an 6nce olusturulmasi, i diinyasi-
nin yatirimlarini hizlandirmasi adina ylreklendirilmesi
gerekmektedir.

Isciisveren arasindaki uyumsuzluklarda da her zaman
is¢cinin yaninda olan bir tutum var. Bunun da degisme-
si gerekiyor. Kimse ig¢isine hor bakmaz. Hicbir sanayici
elemanini keyfi olarak igten cikarmaz. Mutlak surette ig
yerinde bir huzursuzluk yaratmigtir, hata yapmigtir, za-
rar vermistir ve bu yiizden isten c¢ikarilmigtir. Bunlarin
da oniliniin alinmasi gerekir. Adaletli bir sistemin hasil
olmasi gerekir. Netice itibariyle eger Tiirkiye bu hamle-
leri yaparsa yeniden kalkinir. Ben bir igveren olarak na-
sil kendi sirketimdeki gelir ve giderlerden sorumlu isem,
Hikiimetin de bu muhasebeyiyapmasigerekir.

Ak Parti'nin bu yerel se¢cimlerde oy kaybina ugramasi-
nin ve biiylik sehirleri kaybetmesinin ardindaki sebep-
leri bir kez daha gozden gecirelim: 15 Temmuz darbe gi-
risim Tirkiye ekonomisinin kirilma noktasi oldu. Milli
ekonominin c¢arklarini déndiiren servet yurtdisina kac-
t1. Budailke icerisinde sikintiy1 artirdi. 2018 ve 2019 un
ilk ceyregindeki ekonomiyi degerlendirdigimizde huzu-
rumuzun kacgtig1 bir ortam goriiyoruz. FETO goriiniimlii
yapiya sahip is diinyasinin kagmayan paralarinin da bir

yerlerde gizli tutuldugunu, ekonomin carklarindan geri
cekildigini goriiyoruz. Elbette bu durum da ekonominin
carklarinin doniisg hizini yavaglatti. Bir kisim firmadaso-
rumsuz bir gekilde konkordato ilan ederek oyundan ce-
kilme karari aldi. Bu konu ile ilgili sikintilarimizi Sayin
Berat Albayrak’adailettik. Sistemde paralarinialamayan
cok sayida firma olugtu ve bu durum da ekonomideki dar-
bogazin ve nakit ihtiyacinin giderek artmasina sebebiyet
verdi. Bizler sermaye sahibibir tilke degiliz. Paramizi bir-
birimizle yaptigimiz ticaretler sayesinde dondiiriiyoruz.
Bu zincir kirildiginda ig diinyasindaki herkes zarar gori-
yor. Son bir bucuk ay igerisinde konkordato kararlarinda
bir azalmaoldu amabu maalesefgeciken bir kararda.

Bugiin itibariyle yapmamiz gereken en 6nemli gey it-
halat ile ihracat arasindaki ugurumu ihracat lehine ac-
maktir. Devletin en ¢cok ithalati yapilan tirtinleri gézlem-
leyerek sanayiciyi bu tirtinlerin Turkiye’de tiretimi ko-
nusunda yiireklendirmesi lazim. Gelisigiizel insaatlara,
AVM’lere ve rezidanslara miisaade edilmemesi gerekir.
in§aat sektoriine yatirilan paralar, bu tilkenin kalkinma-
sini1 engeller ve sadece gecici rant saglar. Devlet bu hata-
larindan dersalarak ve ig diinyasinin sesine kulak vererek
onlem almali. Devlet Planlama Tegkilatina bu anlamda
biiyiik is diigiiyor. Artik sanayide, iiretimde, tarimda ve
hayvancilikta insanlarimizin yénlendirilmesi, kéyden
kente goclerin 6niine gecilmesi, insanlaradogduklariyer-
de doymalarini saglayacak ¢oziim odakli adimlarin erte-
lenmeden atilmasi gereken bir siirecten geciyoruz. Ithal
et getirerek ciftcimizin hakkinin korunmasi mimbkiin
olmaz. Bu cift¢inin domatesini de pamugunu da ekmesi
gerekiyor. Ama siz cift¢i yerine aradaki komisyoncula-
r1 korur iseniz, eti ithal edecek duruma diigersiniz. iran
ve Irak’a canli hayvan ihra¢ eden konumdan bu duruma
diisersiniz. 70’li yillarda bunu goren bir genc delikanliy-
dim. Daglarda yaylalarda araziler bos kald1. Oviindiigii-
miiz Izmir pamugu, Soke pamugu artik 6niimiize gelmez
oldu. Ithal pamuk getirip tekstil ihracatinda katma deger
saglamak nasil miimkiin olabilir? Devletin 6nliimiizdeki
stirecte ithal Grlinlerin Tiirkiye’'de tiretilmesi konusun-
da gerekli girigimleri bir an 6nce yapmasi ve sanayicinin
ontiinii agmasi gerekmektedir. Ekonominin garklarini
hizlandirmadigimiz stirece kalkinmamiz miimkiin olma-
yacaktir.
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ICINDEKILER

'OIRSAD OKUL- SANAYI
iSBIRLIGINi GELISTiRIYOR

Tic_urpt ngu.nl RUHSAR PEKCAN:
YENILIKGi FIRMALARIMIZIN
EN BUYUK DESTEKCISI OLACAGIZ

EGE TMF FUARI’NIN
KAZANANI TURKIYE OLDU...

IPLIK FUARI'NDA
. KURESEL
I$BIRLIKLERI

BU MESLEG

BFS, GEVREYE DUYARLI :ﬁ:ﬁgﬁ'ﬂ:g:::
KATMA DEGERLI URUNLER URETiYOR ELESTIRIYORUM

SURIYELILERi GELDIKLERI GUN
iS ADAMI YAPTIK

SORUMLULUGU FAZLA,
m“KAZANCI AZ BiR SEKTORUZ
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AVRUPA PARLAMENTOSU,
ViZE BASVURU UCRETLERIN
80 EUROYA GIKARTTI

trazburg’da diizenlenen AP

Genel Kurulu’nda, Avrupa
Birligi’ne (AB) kisa donemli
vize bagvurularina iligkin
diizenleme 123 “hayir” oyuna
kars1 408 “evet” oyuyla kabul
edildi. Yeni diizenlemeye gore,
AB’nin 100’{in tizerinde iilke
vatandasina uyguladig1 seyahat
vizesi ticreti 60 eurodan 80
euroya cikarilacak. S6z konusu
iicret, 6grencilerden, arastir-
macilardan ve 6 yasin altindaki

¢ocuklardan alinmazken, sanat-
cilar, profesyonel sporcular ve
sik seyahat edenler i¢in ¢oklu
giris vize imkani1 saglanacak.
Vize basvurulari seyahatten 6
ay oncesine kadar yapilabile-
cek. Diizensiz gogmenleri kabul
alaninda AB ile yeterli is birligi
yapan ilkeler i¢in s6z konusu
kurallarda degisiklige gidilebi-
lecek. Diizenlemenin yiirtirlige
girmesi i¢in AB Konseyinin
resmi onay1 gerekiyor.

ALMANYA'DA TOPLAM SERVETIN
YUZDE 55'i ZENGINLERIN ELINDE

Bundesbank’m zel servet da-
gilimiyla ilgili yaptig1 aras-
tirma, Almanya’da yiizde 10’luk
en zengin kesimin, iilkedeki 6zel
net servetin ylizde 55’ini elinde
bulundurdugunu ortaya ¢ikardi.
Almanya Merkez Bankasi
(Bundesbank), her {i¢ yilda bir
yaptigt Almanya’da 6zel servet
dagilimina iligkin 2017 y1l1
aragtirma sonuglarinit yayinladi.
Buna gore, tilkede 2014 yilinda
58 bin 764 avro olan “medyan
hane net serveti” 2017 y1l itiba-
riyla yiizde 17 artarak 70 bin 800
avroya yiikseldi. Ulkede emlak
fiyatlarindaki yiikselis, bu artigta
6nemli bir rol oynarken servetin
son derece adaletsiz dagilimi da
dikkati ¢ekti. Bankanin raporu,

tilkedeki toplam servetin yiizde
55’inin yiizde 10’luk en zengin
kesimin elinde toplanmig du-
rumda oldugunu ortaya ¢ikardu.
Bu oran 2014’te ylizde 60 olarak
kayitlara gegmisti. Avrupa Mer-
kez Bankasinin diisiik faiz po-
litikas1 ve Alman ekonomisinin
biiylimeye devam etmesi, Alman
halkinin ortalama servetinin art-
masint da sagladi. Almanya’da
2014 yilinda 214 bin 500 avro
olan hanehalkinin ortalama net
serveti (borglar diistiikten sonra)
yiizde 8,5 artarak 2017°de 233
bin avroya ulasti. Bankanin
calismasi 2017 yilinda Alman
hanehalkinin yiizde 44’{iniin
kendi evinde oturdugunu da
ortaya koydu.

AB ZIRVESI BREXIT
GUNDEMIYLE TOPLANDI

vrupa Birligi (AB) devlet ve hiikiimet bagkanlarini

Ingiltere’nin AB’den ayrilmasi (Brexit) giindemiyle
Briiksel’de bir araya getiren AB Zirvesi basladi. Zirve
girisinde basina agiklamalarda bulunan Ingiltere Bagba-
kani Theresa May, “Liderlere Brexit’in kisa siire erte-
lenmesi talebimle geldim.” dedi. Ingiltere nin simdiye
kadar AB’den ayrilmis olmasi gerektigini belirten May,
“Parlamentonun ayrilik anlagmasini onaylamamis olma-
sindan tiziintii duyuyorum. Bu anlasma, bizim AB’den
yumusak ve diizenli ayrilmamamizi saglayabilirdi.” diye
konustu. May, yasanmakta olan soruna bir ¢6ziim bul-
maya caligtigini ve bu kapsamda muhalefetle ciddi ve
yapici goriismeleri siirdiirdiigiinii anlatti. AB’den Brexit
tarihinin 30 Haziran’a kadar ertelenmesini talep ettigini
hatirlatan May, “Bu zirvenin amaci, AB’den diizenli bir
sekilde ayrilmamizi saglayacak anlagsma {izerinde mu-
tabik kalmamiz igin erteleme saglamak.” ifadesini kul-
land1. May, ayrilik anlagmasinin 22 Mayis tarihine kadar
Ingiliz parlamentosunda onaylanma ihtimali oldugunu,
stire verilmesinin Ingiltere’ye AB’den ayrilma anlagsma-
sin1 onaylama imkani saglayacagini anlatti. Almanya
Bagbakani1 Angela Merkel de AB’nin Brexit’i erteleme
konusunda anlagma saglayacagini diisiindiigiinii belir-
terek, “Tam olarak neyin ¢ikarimiza ve isbirligimiz i¢in
faydali oldugunu sormaliy1z. Cikarimiza olan; Brexit’in

diizenli bir sekilde gerceklesmesi ve AB’nin 27 iiyesinin
birligini korumasi.” diye konustu.
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IMF KONUT FIYATLARINDAN
ENDISELI

luslararasi Para Fonu (IMF), bir¢ok iilkede hizli

bi¢imde yiikselen konut fiyatlarinda olasi bir sert
disiisiin 2008 kiiresel finansal krizinde gorildiigi
gibi makroekonomik performansi ve finansal istikrar1
olumsuz etkileyecegini duyurdu. IMF, yilda iki kez
hazirlanan Kiiresel Finansal Istikrar Raporu’nun Ni-
san 2019 sayisina iliskin analitik béliimlerini bugiin
yayimladi. “Konut Fiyatlarinda Asag1 Y 6nlii Riskler”
basligiyla yayinlanan ilk raporda, konutta agir1
degerleme, diisiik faiz oranlari ve rahat bor¢glanma
konusundaki endiselerin finansal istikrar1 etkileyece-
gine deginildi. Raporda, “Risk altindaki konut fiyat-
larinin 6l¢iilmesi, Gayri Safi Yurtici Hasila (GSYH)
biiylimesine yonelik agsagi yonlii risklerin tahmin
edilmesine yardimci olmaktadir.” degerlendirmesine
yer verildi. Cin ve ABD‘de son derece diisiik faiz
oranlarindan ve kolay elde edilen kredilerden sonra
konut fiyatlarindaki ¢cokme riskinde belirgin bir artis
oldugunun goézlendigi kaydedilen raporda, konut
fiyatlarindaki olasi bir yliksek diisiisiin, 2008’in
kiiresel mali krizinde ve diger zamanlarda gorildigi
gibi makroekonomik performansi ve finansal istikrar1
olumsuz etkileyebildigi vurgulandi. Raporda, “Son
yillarda bir¢ok iilkede konut fiyatlarindaki hizli artis,
fiyatlarda diisiis olasilig1 ve bunun olas1 sonuclari
hakkinda bazi endiselere yol agmistir.” degerlendir-
mesinde bulunuldu. IMF raporunda, tahminlere gore,
konut fiyatlarindaki asag: yonlii risklerin kiiresel
finansal krizden bu yana doniisiim yasadigini ve
2007 sonunda yiiksek risk altinda olan birgok iilkenin
bugiin daha diisiik risklerle kars1 karsiya oldugunu
gosterdigine vurgu yapildi. “Ancak bir¢ok gelismis
ve gelismekte olan ekonomilerde konut fiyatlar: risk
altinda bulunmaktadir” ifadesi kullanilan raporda,
konut fiyat seviyelerinin parasal ve makro ihtiyati
politikalar i¢in dogrudan bir hedef olarak diisiiniilme-
mesi gerektigi ifade edildi.

“MICROSOFT, CIN’iN

merikan teknoloji sirketi

Microsoft’un, Cin’de Sin-
can Uygur Ozerk Bolgesi’ndeki
Miisliimanlara yonelik insan
haklari ihlallerinde rolii oldugu
One siiriildii. Ingiliz Finan-
cial Times’1n haberine gore,
Microsoft’un merkezi Pekin’de
bulunan “Microsoft Research
Asia (Microsoft Asya Arastir-
ma)” isimli arastirma kurulusu,
Cin ordusunun kontroliindeki
Ulusal Savunma Teknoloji-

SUC ORTAGI” iDDIASI

si Universitesiyle is birligi
yaparak gegen y1l mart-kasim
aylarinda 3 arastirma yayimladi.
Arastirmalarin igeriginin, yapay
zeka ve insan yiizii tanimlama
gibi yurttaslari takip altina
almak i¢in kullanilan teknolo-
jiler ile ilgili olduguna dikkati
¢eken uzman ve politikacilar,
Microsoft’un Cin ile yaptigt bu
is birliginin, tlkedeki vatandas-
larin haklarini ihlal etmek igin
kullanilabilecegine isaret etti.

TRUMP SECIMLERE
#SAGLIK SIGORTASI” ILE GIRECEK

BD Bagkani1 Donald

Trump, Obamacare olarak
bilinen saglik sigortast prog-
raminin yerini alacak yeni bir
program i¢in 2020 baskanlik
secimleri sonrasina kadar
bekleyebileceginin ipucunu
vererek, parti mensuplarina

yeni bir sigorta programi
hazirlamalari i¢in vakit verdi.
Cumbhuriyetgi partiye mensup
temsilciler, Barack Obama’nin
baslica yasama basarisi olarak
goriilen devlet giidiimiindeki
0zel saglik sigortasinin yerine
bagka bir sistem getirecek-
lerini yillardir pek ¢ok defa
sOyleseler de, bunda heniiz
basarili olamadilar. Trump
ayrica gegen hafta Cumhuri-
yetci partinin “saglik sigortasi
partisi” olacag1 soziinii vererek
partisini hazirliksiz yakaladi.
Trump’in bu séziinden kisa
bir siire 6nce Adalet Bakanligi
milyonlarca ABD’linin saglik
sigortasi yaptirabilmesine
olanak saglayan Obamacare’i
ortadan kaldiracak bir dava
lehine miidahil oldu.
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URKIYE'DEN

OTOMOBILDE KOTU GIDIS

SURUYOR

vrupa Birligi ve Avrupa
Serbest Ticaret Birligi
(EFTA) tilkeleri toplaminda
otomobil satiglart Mart’ta
onceki yilin ayn1 ayina gore
ylizde 3,6 azald1 ve toplam
1 milyon 770 bin 849 adete
geriledi. Mart 2018’de 1
milyon 837 bin 241 adet satis
gergeklesmisti.
S6z konusu donemde en fazla
diislis sirasiyla yiizde 41,4
ile izlanda, yiizde 20,9 ile

Finlandiya ve yiizde 19,8 ile
Hirvatistan’da goriildii.
Satiglarini en ¢ok artiran ilk
li¢ pazar siralamasinda ise;
Litvanya yiizde 43,8, Dani-
marka yiizde 33,2 ve Norveg
ylizde 27,6 oranlariyla ilk
3’te yer ald1.

Ote yandan Tiirkiye, Mart
ayinda ylizde 43,74 azalis
ile Avrupa otomobil satiglari
siralamasinda 12. basamakta
yer aldi.

KONUTTA DARALMA SURDU

UIK verilerine gore Mart

2019’da konut satislart 6n-
ceki yilin ayni ayina gore yiiz-
de 5,3 azalisla 105 bin 46’ya
geriledi. Bu dénemde ipotekli
satislar ylizde 30,6 distisle 22
bin 762 oldu. Toplam satiglar
i¢inde ipoteklilerin pay1 yiizde

21,7 olarak gerceklesti. Ayni
donemde yabancilara yapilan
konut satislar ise yiizde 71,3
artisla 3 bin 129 seviyesine
geldi. Yabancilarin ilk tercisi
1.520 konut ile Istanbul olur-
ken, en ¢ok alimi 584 konut
ile Iraklilar yapti.

TUSIAD: ISSIZLIKTEKI ARTIS
ENDISE VERICI

USIAD, “Son dénemde bazi olumlu veriler gozlen-
L mekle beraber talep kogullar1 halen zayif seyrediyor.
Issizlikteki artis endise vericidir. Yiiksek enflasyon ve
yiiksek dis bor¢ ekonomide kirilganliklarin devam ettigini
gosteriyor” agiklamasini yapti. Agiklamada sunlar sdylen-
di: ‘Segim siirecinin ardindan artik reform giindemimize
hizla dénme firsatimiz var. Son dénemde bazi olumlu
veriler gdzlenmekle beraber talep kosullari halen zayif
seyrediyor. Issizlikteki artig endise vericidir. Yiiksek
enflasyon ve yiiksek dis borg ekonomide kirilganliklarin
devam ettigini gosteriyor. Bu ¢ergcevede, ekonomimizdeki
sorunlarin gergekei bir anlayisla tespiti ve bunlara yonelik
kalic1 ¢oziimler aciliyetini korumaktadir. A¢iklanan tim
plan ve programlarin biitiinliik i¢erisinde ayrintilariyla ve
oncelikleriyle kamuoyuyla paylasilarak zaman kaybet-
meksizin uygulamaya gegirilmesi ¢ok faydali olacaktir. Es
zamanli olarak basta hukuk devleti ve 6zgiirliikler olmak
iizere, dijital doniisiimden egitime ¢ok dnemli yapisal
reform onceliklerimiz bulunuyor. Uluslararasi iliskilerimiz-
de de ekonomik dengelerimizi sarsabilecek tehditlere karsi
gereken tedbirlerin alinmasini ve sorunlarin diplomasi
yoluyla asilmasini temenni ediyoruz. Ayrica Avrupa Birligi
iiyelik slirecimiz ¢ercevesinde mevcut giimriik birliginin
giincellenmesi de iilkemizin kiiresel rekabet giicii agisindan
¢ok etkili olacaktir.’
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SANAY| URETIMI
YUZDE 5 AZALDI

BUTGE ACIGI, iLK GEYREKTE
36.2 MILYAR LIRA

Hazine ve Maliye Bakan-

111, mart ayina iligkin
biitge gergeklesmelerini agik-
lad1. Merkezi yonetim biitce
dengesi martta 24,5 milyar TL
acik verdi. Mart ay1 verisiyle
birlikte biitcede ilk g¢eyrek
karnesi de sekillendi. Hazine
ve Maliye Bakanlig’ndan
yapilan agiklamada 2018 y1li
Ocak-Mart doneminde 20,4
milyar TL agik veren biitge,
2019 yili1 Ocak-Mart done-
minde 36,2 milyar TL ag¢ik
verdi. 2018 yili Ocak-Mart
doneminde 1,9 milyar TL faiz
dis1 fazla verilmis iken 2019
yil1 Ocak-Mart doneminde
2,8 milyar TL faiz dis1 agik
verildi. 2019 yil1 Ocak-Mart
doneminde biitge gelirleri bir
onceki yilin ayn1 donemine
gore ylizde 30,4 oraninda

artarak 218,3 milyar TL oldu.
Biitge giderleri ise yiizde 35,4
oraninda artarak 254,4 milyar
TL olarak gerceklesti. 2019
yil1 Ocak-Mart doneminde
vergi gelirleri gegen yilin
aynt donemine gore yiizde 5,8
oraninda artarak 154,3 milyar
TL olarak kayitlara gegti. Faiz
harig biitge giderleri ise yiizde
33,5 oraninda artarak 221,1
milyar TL oldu. 2018 y1il1 Mart
ayinda 20,2 milyar TL agik
veren biit¢e, 2019 yil1 Mart
ayinda 24,5 milyar TL agik
verirken, faiz dis1 agik 2018
yil1 Mart ayinda 10,6 milyar
TL iken 2019 yili Mart ayinda
13,1 milyar TL oldu. 2019 yili
Mart ayinda biit¢e gelirleri bir
onceki yilin ayn1 ayina gore
yilizde 12,8 oraninda artarak
54,4 milyar TL oldu..

UIK verilerine gére, sanayi

iiretimi Subat’ta bir 6nceki
yilin ayni ayina gore yiizde 5,1
azaldi. S6z konusu dénemde;
madencilik ve tagocakg¢iligi
sektorii endeksi ylizde 4,7 ve
imalat sanayi sektorii endeksi
yiizde 5,5 azalirken, elektrik,
gaz, buhar ve iklimlendirme
iretimi ve dagitim1 sektorii

endeksi yiizde 0,4 artti. Sanayi
tiretimi bir 6nceki aya gére

ise yiizde 1,3 artt1. Onceki aya
gore; madencilik ve tagsocakgi-
lig1 sektort endeksi yiizde 0,3,
imalat sanayi sektorii endeksi
yiizde 1,4 ve elektrik, gaz,
buhar ve iklimlendirme tiretimi
ve dagitimi sektorii endeksi
yiizde 0,8 yiikseldi.

TARIMDA URETICI FIYAT ARTISI SURUYOR

UIK verilerine gore tarim iiriinleri iiretici fiyat endek-

si (Tarim-UFE), Mart’ta 6nceki aya gore yiizde 1,75,
bir dnceki yilin ayn1 ayina gore ise ylizde 27,33 artis
gosterdi. Bir 6nceki aya gore degisim; tarim ve avcilik
irlinlerinde yiizde 1,88 ve ormancilik iiriinlerinde yiizde
5,19 artig, balik¢ilikta ise yiizde 4,71 azalis seklinde
oldu. Ana gruplarda 6nceki aya gore; ¢ok yillik bitkisel
irtinlerde yiizde 6,62 ve tek yillik bitkisel tirtinlerde
ylizde 1,62 yiikselis, canli hayvanlar ve hayvansal iiriin-
lerde ise yiizde 0,63 azalis goriildii. Alt tarim gruplarin-
dan; turunggiller ylizde 7,96 ve geltik yiizde 3,46 artis,
yagli meyveler yiizde 0,33, canli kiimes hayvanlar1 ve
yumurtalar yiizde 3,28, lifli bitkiler ise yilizde 5,01 azalis
gosterdi. Mart’ta endekste yer alan 81 maddeden; 48’inin
fiyatlarinda artis, 27’sinin fiyatlarinda ise azalis goriildi.
Endeksteki 6 maddenin fiyatlarinda ise degisim olmadi.
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TURKIYE-PAKISTAN SERBEST
TICARET ANLASMASI

Toplantida Pakistan ile yapiimasi muhtemel
bir serbest ticaret anlasmasinin, tekstil ve
hazir giyim sektérlerine yaratacagi etkiler

degerlendirildi.

4 Mart 2019 tarihinde
Istanbul Tekstil ve

S Konfeksiyon Thracat-
¢1 Birlikleri (ITKIB) nin ev
sahipliginde, Ticaret Bakan-
lig1 yetkililerinin tesrifleri

ve Istanbul Tekstil ve Ham-
maddeleri Thracatcilari Birligi
(ITHIB) Bagkan1 Ahmet
Oksiiz, Istanbul Hazir Giyim
ve Konfeksiyon Ihracatgilari
Birligi (IHKIB) Baskani: Mus-
tafa Giiltepe, Istanbul Sanayi
Odas1 Bagkan Yardimcisi
Irfan Ozhamaratl ile Tiirkiye
Odalar ve Borsalar Birligi
Konfeksiyon ve Hazir Giyim
Meclis Baskani Seref Fayat ve
ITHIB ile IHKIB’in Y&netim
Kurulu Uyelerinin katilimryla
olas1 bir Tiirkiye-Pakistan
Serbest Ticaret Anlagmasi’nin
tekstil ve hazir giyim sektor-
lerine etkisinin incelendigi bir
toplant1 gergeklesti. Toplantida
imzalanmas1 muhtemel bir

anlagsmanin ihracatimizin en
giiclii kalemleri olan tekstil ve
hammaddeleri ile hazir giyim
ve konfeksiyon sektorlerini
nasil etkileyecegi konusunda
goriis alisverisinde bulunul-
du. 2016 yilinin Mart ayinda
Islamabad’da imzalanan Tiir-
kiye-Pakistan Serbest Ticaret
Anlagmasi’nda (STA) cergeve
anlagmasinin ardindan Pakis-
tan ile yapilmas: muhtemel bir

serbest ticaret anlagmasinin,
tekstil ve hazir giyim sektorle-
rine yaratacagi etkiler deger-
lendirildi. Ozellikle Cin ve
Banglades gibi tilkelerle ser-

best ticaret anlagsmasi bulunan
Pakistan lizerinden kontrolsiiz
bir sekilde Tirkiye’ye girecek
olan tekstil ve hazir giyim
iirtinlerinin haksiz rekabete
neden olabilecegi vurgulandi.
Tiirkiye’ye hali hazirda ithalat
yoluyla giren oldukga fazla
miktarda tekstil ve hazir giyim
iiriiniiniin bulundugunu vurgu-
layan katilimcilar, Pakistan ile
de benzer bir durumun yasan-
masinin Tiirk Tekstil ve Hazir
Giyimi agisindan olumsuz
sonuglar1 olabileceginin altin
cizdiler. Toplantiya katilan Ba-
kanlik yetkilileri konuyla ilgili
¢alismalarin devam ettigini
ifade etti.
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“BIRINCI VAZIFEMiZ, GENGLERI KAZANMAK"

ITHIB; “Sektor-Ogren-
ci Bulugmalar” diizen-
4 leyerek duayen isimleri
ogrencilerle bir araya getiriyor ve
genglerin akillarindaki pek ¢ok
soruya cevap bulmasina olanak
sagliyor. ITHIB Yonetim Kurulu
Uyesi Dr. Vehbi Canpolat, Sehit
Biiyiikelgi Galip Balkar Mesleki
ve Teknik Anadolu Lisesi’ne ko-
nuk olarak tekstil sektorii ile ilgili
bilgi verdi. Canpolat’a; IHKIB
Egitim Vakfi Genel Sekreteri Sii-
leyman Cakiroglu da eslik etti.
Dr. Vehbi Canpolat, genglere,
“Hedefinizi belirleyin. Kendi-
nize bir yon ¢izin. Unutmayin

ki, basarinin da basarisizligin
da mutlaka bir sebebi vardir.
Onemli olan bu basarisizliklar-
dan ders ¢ikarmaktir. Yelkenli
bir gemiyi bile okyanusa koysa-
niz; nereye gidecegini bilemez.
Riizgar ona yon veremez, ancak
ona yonili siz verebilirsiniz”
tavsiyelerinde bulundu.

“Genglerin dnce sektorii
sevmesi lazim...”

Bulusma sonrasinda ITKIiB He-
def dergisine 0zel agiklamalarda
bulunan Canpolat; dgrencilerin
tekstili yeterince tanimadigini
ve sektorle gengler arasindaki

iletisim problemini ¢6zmek
istediklerini sdyledi. Daha ¢ok
genci sektore kazandirmak
istediklerini belirten Canpolat,
“Turkiye’nin tekstille ilgili en
biiyiik problemi, yeterince ara
elemanin olmamasi. Miihen-
dislikte de bu durum aynu.
Bunun nedenlerini arastirinca,
Tiirkiye’nin sanayiye bakisinda
bir problem oldugunu gordiik.
Fakat as1l problem; tekstil sek-
tori ile dgrencilerin yeterince
bir arada olmamasi ve sektorii
iyi tantmamalartyd:. ITHIB
olarak tekstilin hak ettigi algty1
kazanmasini istiyoruz. Iletisim

kurarak, fabrikalara gotiirerek
genglerimize tekstilin ne oldu-
gunu gostermek ve algry1 yiik-
seltmek bizim temel amacimiz.
Ben Marmara Universitesi Dis
Hekimligi mezunuyum. Buna
ragmen hekimlik yapmayi degil,
sanayici ve tekstilci olmay1
tercih ettim. Genglerin dncelikle
tekstili sevmeleri gerekiyor. Bu
¢ocuklarin yetigebilmesi i¢in
ogrencilik dénemlerinde mutla-
ka fabrika kokusunu almalilar.
Sanayinin ve tekstilin hazzini
almalar1 gerekiyor. Bizim de
birinci vazifemiz bunu gergek-
lestirmek.”

RUSYA’DAN TURK
MARKALARINA YAKIN ILGI

Ticaret Bakanlig:
ve Tiirkiye Thracat-

2 gilar Meclisi (TIM)
koordinatérliigiinde, Rusya’da
yerlesik olan “LLC Russian
Style-97” firmasinin yetkili-
lerinin katilimiyla Dis Ticaret
Kompleksi’nde Tiirk markalar1
ile is birligine yonelik 6zel
nitelikli bir alim heyeti dii-
zenlendi. Distribiitdr bir firma
olan LLC Russian Style-97
firmasinin Giiney Rusya’da
800’e yakin magazasi bulunu-
yor. Basta temizlik malzeme-
leri, kozmetik, kisisel bakim

drtinleri ile ev tekstili, havlu,
bornoz, nevresim, hazir giyim,
i¢ giyim, 6rme giyim iriinleri-
nin satildig1 Sangi Style Stores
unvanli perakende magazalari
da bulunan firma ontimiizdeki
donemde olast ticaret potan-
siyelini degerlendirmek iizere
Tiirk markalar ile bir araya
geldi.

Bu kapsamda, yurt disindan
bir¢ok markanin da temsilcisi
olan s6z konusu Rus firmasi,
Tiirkiye’de hazir giyim: kadn,
erkek ve ¢ocuk i¢ giyim {iriin-
leri, corap, atlet, ev tekstilleri:

havlu, bornoz, nevresim, yatak
carsafi, yatak takimi, bebek
bezi, kisisel bakim, ev temizlik
tiriinleri Gireten ve driinlerini
Rusya’da perakende magaza-
larda satiga sunmak isteyen
marka sahibi Tiirk firmalari ile
ikili gortismeler gergeklestirdi.
Iki giin boyunca toplam 17
firma ile yapilan goriismeler

sonucunda, alim heyeti organi-
zasyonunun son derece faydali
sonuglandigimi bu kapsamda
goriisme yaptiklari firmalardan
yaklasik 10 Tiirk firmalasiyla
caligmayi istediklerini belirten
Rus yetkililer, Tiirkiye’den
tedarik ettikleri iirtin kalemi-
ni artirmay1 hedeflediklerini
vurguladi.
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ORSAD; OKUL-SANAYi

o W o °

ISBIRLIGINI GELISTIRIYOR

ORSAD okul sanayi isbirligini gelistirmek amactyla ¢alismalarini sUrdiryor. 13 Mart 2018 tarihinde
Zeytinburnu $ehit BuyUkelgi Galip Balkar Mesleki ve Teknik Anadolu Lisesi'nde gergeklestirilen
isbirligi protokolU gergevesinde okula bir adet yuvarlak 6rme makinesi hibe edildi. Torene ORSAD
Baskani Fikri kurt ve ORSAD Yonetim Kurulu Uyelerinin yanisira Zeytinburnu Kaymakami Mehmet
Batak ve Zeytinburnu ilge Milli EGitim MUdUru Ali Yesilyurt katildi.
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3 Tiirk tekstilinin en
ciddi sorunlarmndan

S birisi haline gelen
kalifiye eleman sorununu
¢6zmek adina atilacak en
onemli adimlardan birisini hi¢
stiphesiz okul sanayi isbirligini
gelistirerek, meslek liselerin-
deki genglerimizin sektore
kazandirilmasi olusturuyor. Bu
gercevede 13 Mart 2018 tari-
hinde ORSAD ile Zeytinburnu
Sehit Biiytikelgi Galip Balkar
Mesleki ve Teknik Anadolu Li-
sesi arasinda bir protokol im-
zaland1. Bu protokol ile meslek
lisesinde okuyan genglerimizin

tekstil ve 6rme sanayisine
kazandirilmasi1 hedefleniyor.

Okul Miidiirii Kamil
Akbulut: Sektorle
isbirligimizin gelismesi
vatana ve millete

faydali evlatlarimizi
yetistirmemizi
kolaylastiracaktir

Bafsan Orme tarafindan
Zeytinburnu Sehit Biiytikel-

¢i Galip Balkar Mesleki ve
Teknik Anadolu Lisesi’ne hibe
edilen yuvarlak 6rme makina-
siin protokol téreninde agilis
konusmasini Okul Miidiirii
Kamil Akbulut gerceklestirdi.
Kamil Akbulut sunlar1 soyledi:
‘Oncelikle okulumuzun kisa
bir tarihinden bahsetmek
isterim. 1937-38 egitim
ogretim yilinda Sultanahmet
Sanat Enstitiisii’ne ilave olarak
agilan okulumuz, Tirkiye nin
ve Istanbul’un ilk ve en eski
tekstil okulu. 1957 yilindan
itibaren ortaokula dayali ve

iki yil siireli Istanbul Mensu-
cat ve Sanat Enstitiisii adiyla
egitime devam etmistir. 1965
yilindan itibaren ise ii¢ y1l
stireli egitime gegmistir. 1968
yilinda Milli Egitim Bakanligi,
Istanbul Sanayi Odas1 ve Tek-
nik Okullar Koruma Dernegi
isbirligiyle yaptirilan mevcut
binamiz; Istanbul Mensucat
Sanat Enstitiisii ad1 altinda
iplik, dokuma ve boya-apre
bdliimleriyle egitim ve 6gretim
faaliyetlerine baslamigtir. Oku-
lumuz 70°1i ve 80°1i yillarda
kullanilan en yaygin bilinen
adryla Istanbul Tekstil Mes-
lek Lisesi ve Topkapt Meslek
Lisesi bigiminde isimlendiril-
migstir. Bu yillarda fiziki alan
bakimindan Balkanlarin en
biiyiik arazisine sahip meslek
okulu ve Tiirkiye’nin ilk mes-
leki egitim veren tekstil okulu
unvanina sahiptir. Yaklasik

57 bin metrekarelik bir alan
iizerinde kurulu olan okulu-
muzda 1991°de konfeksiyon
ve 1992’de 6rme bolimlerimiz
faaliyete gegmistir. Bu donem-
de Zeytinburnu Tekstil Meslek
Lisesi ad1 altinda faaliyetini
stirdiirmiis, 2009 yilinda ise
okulumuza Sehit Biiyiikel-

¢i Galip Balkar Lisesi ismi
verilmistir. Bugiin itibariyle

Zeytinburnu Kaymakami Mehmet Batak, ORSAD Baskani Fikri Kurt’a protokol
cergevesindeki plaketi takdim etti ve sanayicilerimizin editime vermis olduklari
destekten dolayl ORSAD’a tesekkurlerini iletti.

65’1 kadrolu olmak tizere 70
ogretmen, 1 giivenlik gorevli-
si, 4 tane hizmetlimiz ve 811
adet 6grencimizle 27 derslikte
egitim ve dgretim vermektedir.
Okulumuzda var olan alanlar;
tekstil teknolojisi ve moda
tasarim alanlaridir. Tekstil
teknolojisinin altinda endiistri-
yel dokuma, endiistriyel drme,
tekstil baski ve desenciligi

ve tekstil boyaciligi dallart
bulunmaktadir. Moda tasarim
alanimizda ise modelistlik dali
bulunmaktadir. Katilimlariniz
i¢in tesekkiir eder, sektoriimii-
ziin mesleki ve teknik okullara
¢ok biiyilik ve 6nemli katkilar
olacagina inandigimi vurgula-
mak isterim. Onlarla isbirligi-
mizin geligsmesi, vatanimiza
ve milletimize daha faydali
gencleri yetigtirmemizi kolay-
lagtiracaktir. Bize rehberlik
eden Kaymakamimiza, ilge
Milli Egitim Miidiriimiize ve
degerli katkilarindan dolay1
ORSAD Yoénetim Kurulu Fikri
Kurt’un Baskanliginda tiim
Orme sanayicilerimize destek-

lerinden dolay: tesekkiir etmek
istiyorum.’

ORSAD Baskam

Fikri Kurt: Mesleki
okullarimizin gelisimi
adina atilan her

adim1 6nemsiyor ve
benimsiyoruz

Okul Midiirii Kamil
Akbulut’un ardindan bir ko-
nusma yapan ORSAD Baskan1
Fikri Kurt ise su degerlendir-
melerde bulundu: ‘Sahsim ve
Orme sanayicilerimiz adina
sizleri sayg1 ve sevgiyle selam-
liyorum. Ulkemizde egitimin
¢ok 6nemli oldugunu diisii-
niiyorum ve mesleki okulla-
rimizin ¢ok daha kiymetli ve
degerli yerlere ulasabilmesi
admna atilan her adimi1 6nemsi-
yoruz ve benimsiyoruz. Bugiin
egitim kurumlarimizda egitim
goren dgrencilerimizin bir
kism1 hi¢bir hedef gdzetmeden
sadece diploma almak i¢in bas-
kalarmin kontenjanlarini heba
ederek egitimini strdiiriirken,
bir kisim 6grencimiz ise aile

N8 Bagkani Fikri Kurt: “Evlatlarimiz
bizim igin degerlidir. Elbirligiyle okulunuzun
intiyaclarinin karsilanmasi konusunda sizlere
destek verecegimizi buradan bildirmek
istiyorum. Zaten yaninizdaydik ama bundan
sonra daha da yaninizda olacagiz. Bu
konuda tom isadamlarimizi bilgilendiriyor ve

bilinglendiriyoruz.”
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EGITIM

biit¢elerine bir an 6nce katki
saglayabilmek adina variyla
yoguyla meslek liselerine sa-
riliyor. Ben bir isadami olarak
mesleki okullarimiza 6nem
vermek zorundayiz diyorum.
Genglerimize ve gelecege
6nem vermemiz gerekiyor.
Ayni zamanda iilkemizi kal-
kindirmak adina da tiretim ve
ihracat yapmamiz gerekiyor.
Tiirk tekstil isadamlar1 gegen
yil 26 milyar dolarlik bir ihra-
cat gergeklestirmistir. Bunu,
iireterek, caligsarak gercekles-
tiriyoruz. Emegimizle gercek-
lestiriyoruz. Caligtigimizda
verimli oluyoruz ve tilkemiz
de kazaniyor. Bu anlamda Zey-
tinburnu Sehit Biiyiikel¢i Galip
Balkar Mesleki ve Teknik Ana-
dolu Lisesi biz tekstilciler i¢in
¢ok ama ¢ok degerlidir. Buraya
yaptigimiz bagislarin yanisira
Isparta Universitesi tekstil
boliimiine ve Malatya Tekstil
Meslek Yiiksekokulu’na da
makine bagisinda bulunduk.
Sektoriimiize ve egitime onem
veriyoruz. Clinki tilkemizin

ve ihracatimizin gelismesi igin
siz genglerimize ihtiyacimiz

var. Almanya’da tekstil meslek
liselerinin yiizde 80’1 6zel sek-
tor tarafindan tesvik ediliyor,
destekleniyor. Tiirkiye’de ise
bu oran maalesef sadece yiizde
4 seviyesinde. Bu yiizden de
bizlerin sagladigi bu destek
hakkinda ¢ok da bobiirlenecek
bir tarafimizin olmadigini da
vurgulamak isterim. Biz geng-
lerimize dnem verirsek uzun
vadede tilkemizin kalkinmasi,
bu degerli genglerimizin daha
kolay is bulmasi daha kolay
olacagindan biz isadamlarinin
mutlak surette ellerini tagin al-
tina koymalar1 gerekmektedir.

Bugiin Sayin Kaymakamimiz,
Ilge Milli Egitim Miidiiriimiiz
ve Okul Miidiiriimiiz ile birlik-
te bir protokoliin altina imza
atiyoruz ve sunu soyliiyoruz:
Evlatlarimiz bizim i¢in deger-
lidir. Elbirligiyle okulunuzun
ihtiyaglarinin karsilanmasi
konusunda sizlere destek ve-
recegimizi buradan bildirmek
istiyorum. Zaten yaninizdaydik
ama bundan sonra daha da
yaninizda olacagiz. Bu konuda
tiim isadamlarimiz bilgilen-
diriyor ve bilinglendiriyoruz.
ITHIB Yénetim Kurulu Uyesi
olarak orada da iiniversite ve

Bagkani Fikri Kurt: “Turk tekstil
isadamlari gegen yil 26 milyar dolarlik bir
ihracat gergeklestirmigtir. Bunu, Ureterek,
calisarak gerceklestiriyoruz. Emegimizle
gerceklestiriyoruz. Calistigimizda verimli oluyoruz
ve Ulkemiz de kazaniyor. Bu anlamda Zeytinburnu
Sehit Buyukelci Galip Balkar Mesleki ve Teknik
Anadolu Lisesi biz tekstilciler igin gok ama ¢ok

degerlidir. “

sanayi isbirligi konusunda ca-
ligmalar yiiriitiiyoruz. 90’11 y1l-
larda tiniversitelerimizin tekstil
bdliimlerinin puanlari nere-
deyse tip fakiiltesine esitken,
bugiin itibariyle iiniversitele-
rimizin tekstil bolimleri hig¢
ragbet gormez hale gelmistir.
Isadamlar1 olarak bu konuda
duyarli oldugumuzu bir kez
daha vurgulayarak, hepimizi
sayg1 ve sevgiyle selamliyo-
rum.’

Zeytinburnu Kaymakami
Mehmet Batak: ‘Mesleki
egitime sanayicilerimizin
verdigi destege
minnettanz’

ORSAD Baskani Fikri Kurt'un
ardindan s6z alan Zeytinburnu
Kaymakami Mehmet Batak

ise sunlar1 sdyledi: ‘Hepinizi
saygiyla ve sevgiyle selam-
liyorum. Isadamlarimizin,
memleketimizin dertleriyle
dertlendigini gérdiim. Katki-
larinizdan dolayr ORSAD’a
ilgem ve sahsim adina tesekkiir
etmek isterim. Devlet ve 6zel
sektor isbirliginin nelere kadir
oldugunu biraz sonra kurdele-
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sini kesecegimiz makinemizin
hizmete alim téreninde gore-
cegiz. Ulkemizin her yerindeki
egitim kurumu esittir. Aslolan
ogrencinin i¢indeki cevherdir.
Diploma her zaman gecerlidir
ve diplomaniz olmadig1 miid-
detce agzinizla kus tutsaniz
yiikselmeniz miimkiin degil-
dir. Kaymakamlik is¢i bulma
kurumu degil ama is arayan
genclerimiz bize de geliyor ve
onlari dinliyoruz. Tlk sordu-
gumuz soru ‘Ne mezunusun?’
oluyor. Ulkemizde meslek
liseleri maalesef uzun yillar
g6z ard1 edilmistir. Bugiin

ara eleman konusunda tekstil
sektorii Suriyelilerin deste-
gini almig olamasa, belki de
tesislerini kapatmak zorunda
kalacaklar. Biz de devlet ola-
rak isadamlarimizin destegini
Almanya 6rnegine benzer
seviyelere ¢ikmasini ¢ok arzu
ederiz. Isadamlarimizin verdigi
vergilerle biz burada kayma-
kamlik yapiyoruz. Onlarin ver-
digi vergilerle 6gretmenlerimiz
maas altyor, 6grencilerimiz de
egitim altyor. Inanin Hakka-
ri’deki, Diyarbakir’daki bir
¢ocuk da Istanbul’da tekstilin
kalbi olan bir okulda 6grenci
olmak istiyor ama sizler bu
okulda varsiniz. Liitfen 68-

i FiKRi KURT

i ORSAD Baskani

Belki emekli olmus bir ustamizi, mas-

¢ raflanini bizim karsilamamiz sartiyla
okulumuzda gorevlendiririz. Belki bizim
ustalarimiz buraya dénistimlii gelerek
cocuklarimizi egitebilir. Bu konuda da
ORSAD olarak her tiirlii destegi verme-
i ye hazinz.

renciler olarak bunun degerini
bilin.”

Zeytinburnu flce

Milli Egitim Mudiirii

Ali Yesilyurt: Ureten
Okullar Seferberligi
sayesinde Meslek Lisesi
mezunlarimiza iiniversite
smavlarinda pozitif
ayrimcilik gosteriyoruz’
Zeytinburnu Ilge Milli Egi-
tim Miidiiri Ali Yesilyurt ise
ogrencilere hitaben sunlar1
soyledi: ‘Milli Egitim Bakan-
l1g1 olarak meslek liselerimizi
yeniden ayaga kaldirmak adina
topyekiin bir seferberlik ilan
ettik ve ‘URETEN OKUL-
LAR’ Kampanyasini baglattik.
Bu ¢ergevede tekstil meslek
lisesini bitiren bir 6grenci
iiniversite sinavinda tekstil
miihendisligini tercih etmesi
durumunda sinavda sadece 8
matematik ¢ozmesi durumunda
bu tercihine yerlestirilebiliyor
olacak. Bundan sonra devam-
s1zlik istemiyoruz. Oniiniizde
¢ok degerli ve tarihi bir firsat
var. Meslek lisesi mezunu bir
Ogrenci iiniversite sinavinda
toplam 42 soru yaptiginda,
Anadolu ve Fen Liselerinden
mezun bir 6grencinin 142
dogrusuna denk geliyor. Arada

i VAHIT DIKILITAS

i ORSAD Baskan Yardimaisi

Bizlerin isletmelerindeki ustalarimiz donii-
i stimlii olarak okulumuza gelip dgrencileri-

mize drmenin her dalini uygulamali olarak
anlatabilir, uygulatabilir. Istanbul Sanayi
Odasi'nda da bu konuyla ilgili gok Gnemli
calismalarimiz var. Bu konular oraya da
tasiyarak onlarin da destegini alabiliriz.

ile gergeklestirildi.

100 soru fark var. Meslek
Liseleri’nde uyuyan bir dev
var. Artik kendimize gelme-
miz gerekiyor. Artik yeniden
dirilisin zamani. Uzerinizdeki
6li topragint atin ve kendinize
giivenin. Sizler bizim i¢in ¢ok
degerlisiniz. Isadamlarimiza
da sunu sdylemek istiyorum.
Allah razi olsun bu makineleri
bu okullara bagisliyorsunuz.
Ama bazi1 yerlerde makine bo-
zulmasin diye acip kullanma-

i SINASI PARLAK
i BFS Orme

Tekstilde yazlik ve kislik kreasyonlar d-
i zenli olarak hazirlanir. Belki dgrencile-

rimiz bu koleksiyonlarin hazirlanmasina
destek verebilir ve bu konudaki yarati-
ciliklarinin ortaya konmasi saglanabilir.
Hatta 6grencilerimiz bunun karsiliginda
bir cep hargligi kazanabilir.

Zeytinburnu Sehit Buyukelgi Galip Balkar Mesleki ve Teknik Anadolu Lisesi’ne ORSAD
tarafindan hibe edilen yuvarlak 6rme makinesinin agilisi sembolik bir kurdela kesimi

yan okullara rastliyoruz. Keske
ogrenciler o makineyi kurca-
larken bozsa. Bu 6grenciler
okullarinda okurken iiretime
katki saglamalar1 ve bunun
karsiliginda da kiigiik bir cep
har¢lig1 kazanmalar1 durumun-
da, mutlak surette sektore ka-
zandirilacagini diistiniiyorum.
Bu konuda da isadamlarimizin
destegini bekliyoruz. Bu okul-
lardaki makineleri ¢alistirma-
miz da gerekiyor. ’

i CETIN AKCAN

i AKCAN Orme

Keske buradaki cocuklarimizin Grettikleri
i askerimize, polisimize gitse ve burasi

bir doner sermaye ile donse. Ve bundan
cocuklanimiz da maddi kazang saglasa. Iste
0 zaman ¢ocuklarimiz nasil 6nemli bir sek-
toriin mensubu olduklarini bir anda idrak
edeceklerdir.
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ITALYA KRIZDEN
TEKNIK TEKSTILLE

KURTULDU

2008 yilinda bUyuk bir kriz ile kargilasan
Italya’da krizin yankilari hala devam ederken;

moda endustrisi bu krizden etkilenmedi. Tekstil
sektéronde aktif bir sekilde rol alan 15 bin 493

firma, teknik tekstile yatirim yaparak kazandi.

Italya denildigi zaman

akillara tarihinin ve

dogasinin giizellikle-
rinin yani sira; bilhassa hazir
giyim ve tekstil sektoriindeki
diinya ¢apina nam salmis {inii
gelir. Bu uzun yillara dayanan,
hak edilmis bir tindiir ve bugiin
diinya devi markalar ‘“Made
in Italy’ imzasin1 tagimanin
gururu igerisindedirler. Gucci,
Prada, Armani, Calzedonia ve
Dolce&Gabbana siiphesiz ki
ilk akla gelenlerdir. Moda ile
es anlamli kullanabilecegimiz
kadar igli disli olan ve abartsiz
bir sekilde modanin tarihini
yazan Italya moda endiistrisi
ve bu endiistrinin igerisinde
yer alan firmalar; Italya
ekonomisinin 2008 yilinda
karsilastig1 ve giiniimiizde hala
yankilart devam eden krizden
¢tkmay1 bagariyla tamam-
ladilar. Peki ama nasil? Bu
sorunun cevabini gectigimiz
giinlerde Italya menseli global
bir sirketin yapmis oldugu
arastirma gozler oniine serdi.

Krize ragmen

giiciinii kaybetmedi
Italya’da moda endiistrisi 78
milyar Euro degerinde. Moda

sektoriinde yaklasik 82 bin
aktif sirket yer altyor. Deri
tiriinleri alaninda 20 bin 559
sirket varken; 45 bin 882
sirket hazir giyim alaninda;
tekstil sektoriinde ise 15 bin
493 firma kayitlara gegti.
Krize ragmen; Italya’da moda
endiistrisinin bugiin meta-
lirjik faaliyetlerin ardindan
ikinci imalat sektorii oldugunu
sOyleyebilmemiz miimkiin. Bu
rakamlar gectigimiz gilinlerde;
CRIF Ratings ve Nomisma ile
ortaklasa olusturulan bir en-
diistri gozlemevi olan CRIBIS
Industry Monitor tarafindan
agiklandi.

Arastirmayla birlikte ¢izme-
nin tekstil sektdriinde fotog-
rafin1 ¢eken global sirket;
krize ragmen Italya modasinin
giiclinii kaybetmedigini ve
bunu da her zaman yenilik-
lere ve teknolojilere yatirim
yaparak elde ettigini a¢ikladi.
Basarinin sirrinin 6zellikle;
kumas tekstilinin performan-
sint artirmak ve teknolojiye
yatirim yapmak olduguna
vurgu yapildi. Ve agiklanan
tiim veriler 15181nda; 2017
yilin1 toparlanma yili olarak
ifade eden ve ¢aligmalarini bu

yonde gerceklestirerek daha
¢ok teknolojiye yatirim yapan
firmalarla birlikte italya’da
tekstil sektoriiniin tim tedarik
zinciri igerisinde birinci dere-
cede rol oynadig bir kez daha
ortaya ¢ikmis oldu.

Belirli bolgeler sadece
tekstile yogunlasti
Gozlemevi tarafindan yapilan
arastirmaya gore, Italya’da
tekstil sektoriinde yaklagik

15 bin 500 sirket yer aliyor.
Ozellikle Orta ve Kuzeydogu
bolgelerinde ve dnemli sanayi
bolgelerinin oldugu Lombar-
diya ile Toskana bolgelerinde
tekstil sirketleri yogunlasmis
durumda. Ornegin; Toska-
na’daki Prato sanayi bolgesi,
yiin iplik ve kumas tiretiminde
uzman. Kuzeydogu Italya’nin
Veneto bolgesi de; tedarik
zincirinin her kademesinde
uzmanlagmig ¢ok sayida kii-
¢lik isletme ile hazir giyimin
onciileri arasinda yer ali-

yor. Son on yilda, Italya’nin
ihracati ylizde 3,3 oraninda
artt1 ve ticaret dengesi daima
pozitif kaldi. Ayrica 2018’in
ilk alt1 ayinda, Italyan tekstil
ihracati bilylimesini siirdiire-

/
rek, ithalattaki distise kars1
satislarinda bir dnceki yilin
ayni donemine gore ylizde
1,2’1ik bir degisim kaydetti.
Uluslararasi alanda en basarilt
iirlinler ise teknik ve endiist-
riyel kumasglar ile dokuma

olmayan kumaslar olarak
ifade ediliyor.

italyanlarin yiizde 40”1
yeni kiyafet almak
istemiyor _

Fakat diger taraftan Italyan-
larin yiizde 40’1, hem yeni tii-
ketim egilimleri hem de gevre
sorunlari ile ilgili nedenlerden
dolay1 satin alinan giysi ve
ayakkab1 miktarini azaltmis
durumdalar. Bu durumda
yine karsimiza teknik tekstil
¢ikiyor. Daha fazla teknolojik
iriinler, bir diger ifadeyle
akillt kumaslar ve biyolojik
iiriinler son yillarda Italyan-
larin gozdesi. Arastirma; bu
kriz doneminde hayatta kalan
ve olumsuzluklarin iistesinden
gelen Italyan sirketlerin ku-
mas tekstilinin performansini
ve teknolojik potansiyellerini
artirarak ve tekstil endiistrisi-
ne yatirim yaparak kazandik-
lar1 goriisiinde.
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SIRASINI BEKLEYEN DEV:

HINDISTAN

BUyUk ekonomiler ARASINDA, 2019’da en hizli bUyUyecek Ulke olarak 6ne
¢ikan Hindistan; Japonya ve Gin‘in ardindan Asya’nin “yeni super gocu”

olarak gosteriliyor.

1 Halen 1,3 milyarlik
niifusu ile Cin’den
sonra diinyanin en ka-
labalik niifusuna sahip iilkesi
olan Hindistan’m 2024 yilinda
Cin’i de geride birakarak bu
unvant ele gegirmesi bekleni-
yor. Her y1l yaklasik 10 milyon
kisinin isgiiciine katildigi

tilke son yillarda biiyiimede

sagladig basart ile dikkat
cekiyor. Niifusta oldugu gibi
biiyiimede de Cin ile basabas
giden Hindistan, son yillarda
Cin’i de geride birakarak en
hizli biiyiiyen tilke konumuna
yiikseldi.

Ulkenin ekonomik reformla-
11 baslattigi 1990’1 yillarin
basindan bu yana biiylimede

istikrarl bir ¢izgi tutturdugunu
sdylemek miimkiin. Oyle ki,
reel biiylime, 2003 yilindan
itibaren yiizde 8’in lizerinde
gergeklesti ve 2006 yilinda
yiizde 9,7 ile tepe noktasina
ulastt. 2008 yilinda yaganan
kiiresel ekonomik krizin
etkisiyle biliylime orani yiizde
6,1’¢ geriledi. Diisiigiin sinirli

kalmasinda kapsamli bir mali
paketin uygulamaya konmast
etkili oldu. Bu 6nlemlerin kat-
kist ve baz etkisi ile 2009°da
yiizde 8,5, 2010’da da yiizde
10,3 reel biiylimeye imza atan
Hindistan’da, 2010’u takip
eden bes yillik donemde yiizde
5,6 ile yiizde 7,2 arasinda degi-
sen ve nispeten diisiik sayilabi-
lecek biiytime oranlar1 gortildii.
2015°te ve 2016’da yiizde 7,6
ile yeniden hizli biiytimeyi
yakalayan Hindistan’da 2017
biliylime orani ise IMF verile-
rine gore yiizde 6,7 oraninda
gergeklesti.

2018 biiyiime

beklentisi yiikseldi
Hindistan’da mali yilinin ilk
¢eyregini olusturan Nisan-
Mayi1s-Haziran doneminde
biliylime orani yiizde 7,6
seviyesindeki beklentileri faz-
lastyla geride birakarak yiizde
8,2 olmustu. Bu dénemde
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iilkede imalat biiyiimesi, yine
ayni zaman dilimi igerisinde
yillik yiizde 13,5 seviyesinde
gerceklesti.

Temmuz-Eyliil donemini kap-
sayan ikinci ¢eyrekte biiyiime
orani hanehalki tiiketimindeki
gerilemeye bagli olarak yiizde
7,1 oraninda gerceklesmis olsa
da, bu oran {iglincii ¢ceyrekte
yiizde 6,5°1ik biiylime saglayan
Cin’i geride birakmaya yetti.
Ekonomik Isbirligi ve Kalkin-
ma Orgiitii OECD, Hindistan
i¢in daha once yiizde 7,4 olarak
acikladigi biiyiime beklentisi-
ni Eylill ayinda yiizde 7,6’ya
yiikseltmisti. Uluslararasi Para
Fonu IMF de benzer sekilde
Hindistan’1n bu yilki biiylime
beklentisini yiizde 7,4 olarak
aciklarken, 2019 iginse yiizde
7,8 ile daha da iyimser bir tah-
minde bulundu. The Economist
Intelligence Unit tarafindan
hazirlanan ve 2020 yilin1 da
kapsayan projeksiyonlarda

da tilkenin dniimiizdeki iki
yilda da yiizde 7,5 ve iizerinde
biiyiiyecegi, enflasyonun ise
yiizde 5 ve altinda seyredecegi
Ongoriistine yer verildi.
Sagladigi bu stiin per-
formans sayesinde 20°nci
ylizyilda dnce Japonya ardin-
dan Kore’nin sahip oldugu,
21’inci yiizyilin basindan
itibaren de Cin’in hakimi-
yetinde bulunan “Asya’nin
stiper giicii”’ unvani, ok
yakinda Hindistan’1n olacak,
hatta kimi uzmanlara gore
oldu bile. Danismanlik sirketi
Deloitte’un gegen yi1l yayinla-
dig1 rapora gore onlimiizdeki
20 yilda Asya’daki istihdam
artiginin yaridan fazlasi
Hindistan’da gergeklesecek

ve halen 885 milyon olan
iilke istthdami 2027 yilinda

1 milyarin tizerine ¢ikacak.
Raporda vurgulanan bir bagka
nokta da bu yeni is giicliniin
¢ok daha iyi egitimli olacak
olmasi. Zaten Hindistan’1n
kiiresel ekonomideki giiciinii
artirma konusunda en biiyiik
katkiy1, geng niifusu, diisiik
bagimlilik orani, egitimli
isglicii ve biiylik yatirim pro-
jeleri sagliyor. Hint ekonomisi
arkasina aldigi bu giiclerle,
Ooniimiizdeki 10 yilda diinya-
nin Ggiinci bityiik ekonomisi
ve yiizyilin ortalarinda da “en
biiyiik iki ekonomiden biri”
olma yolunda hizla ilerliyor.

ithalatin acigim
hizmetler kapatiyor
Hindistan, diinyanin en fazla
dis acik veren iilkeleri arasin-
da ilk beste yer aliyor. Her ne
kadar 2017 yilinda ihracatini
ylizde 13,6 oraninda artirarak
295,9 milyar dolara ¢ikarmis
olsa da, ayni yil ithalattaki
artis yiizde 24,5’e ve ithalata
harcanan para da 444,1 milyar
dolara ulasti. Boylece iilkenin
bir 6nceki yil 100 milyar do-
larin altina indirmeyi basar-
dig1 dis ticaret aci1g1 da yiizde
53,8’lik artigla 148,2 milyar
dolara yiikseldi. Ulkenin ihrag
iiriinleri arasinda islenmis pet-
rol triinleri ve otomotiv par-
calari ilk siralarda yer aliyor.
Ancak iilkenin bir petrol iilkesi
olmadigini hatirlatmakta fayda
var. Bunun yani sira elmaslar,
miicevherat, ilaglar, piring,
binek araglar, kabuklu hay-
vanlar, sig1r eti ve iglenmemis
aliminyum da 6nemli ihracat
kalemlerini olusturuyor.

Hindistan Ekonomisine iliskin Veriler:

Yillar
366,6 466,1 832,7 -99,5
317,6 459,4 777,0 -141,8
264,4 390,7 655,126 -126,4
260,3 356,7 617,032 -96,4
295,8 444,1 739,900 -148,2

Kaynak: Trademap

Yiiksek dis ticaret agig1 nede-
niyle dogrudan yatirimlar {ilke
icin 6nemli.

Pazar potansiyeli

cok yiiksek

Tiirkiye ile Hindistan arasinda
ticaret hacminde gozlenen
artisa ragmen, ticaret den-
gesi siirekli olarak iilkemiz
aleyhine sonuglantyor. Tiirkiye
Hindistan’1n en ¢ok ihracat
yaptig iilkeler siralamasinda
2017 itibartyla 17 nciyken,
Hindistan’1n ithalatinda ilk 40
iilke arasinda bile yer almi-
yor. Iki iilke arasinda ticaret
hacminin yaklagik 7,5 milyar

dolar ile en yiiksek seviyeye
¢iktig1 2014 yili ayn1 zamanda
Tirkiye’nin 6,3 milyar dolar
ile Hindistan’a agik verdigi yil
oldu. 2017 yilinda bu tilkeye
ithracatimiz yiizde 16,4 oranin-
da artarak 758,6 milyon do-
lara ulasirken, Hindistan’dan
ithalatimiz ise yiizde 8,0’a
yiikseldi.

Hindistan’1 1,3 milyar niifuslu
yoksul bir iilke olarak degil,
ciddi bir satin alma giiciine
sahip 200-300 milyon tii-
keticinin yasadigy, istikrarli
bir makro-ekonomik yapiya
sahip bir pazar olarak gérmek
gerekiyor.

IEEG kuresel ekonomideki gucing
artirma konusunda en bUyuk katkiyl, geng
nufusu, dusuk bagimhlik orani, egitimli isgucu
ve buyuUk yatirim projeleri saghyor.
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Termin Fuarcilik Firmasinin diizenleyecegi Ege Pamuk, iplik, Kumas ve
Teknolojileri (PIKTECH 2019) Fuan 12-14 Eyliil 2019 tarihleri arasinda
Denizli EGS Park Kongre ve Fuar Merkezinde gergeklestirilecek.

Termin Fuarcilik Genel Midrl Sn. Serhat GENCAY Orme Diinyasi
Dergimize vermis oldugu demegte; “0rme ve dokuma agirlikh tekstil
kentinde ipligin Uretiminden fazla tiiketimin oldugu (%50 civar ithalat)
ve baska sehirlerden karsilanma Kahramanmaras, Gaziantep, Bursa,
Usak, Adana ve Istanbul gibi sehirlerden tedarik edilmesi nedeni ile
uretici ve tedarikgileri, kumasg Ureticileri ile bir araya getirmeyi hedefliyoruz” dedi.

Gencay; PIKTECH Fuarimizda katilimcilar, b8lgenin kumas, bornoz ve ev
tekstili Ureticileri ile bir araya gelmis olacaklar.

Ziyaretgcilerimiz ise her trl( iplik, teknik iplikler, iplik teknolojileri, kumas,
kumas teknolojileri, tekstil aksesuarlari konusundabilgi ve yenilikleri yakindan
gdrme firsati yakalamis olacaklar.

Termin Fuarcihdin organize edecegi bu fuarda, yerli ve yabanci olmak lzere uluslararasi diizeyde katilimcilarla,
profesyonel ziyaretgilerin bir araya geldigi, en glincel sektorel gelismelerin ve teknolojilerin sunuldugu, sonucunda
tim sektér profesyonellerinin, mutlaka maddi ve manevi kazang saglayacagi bir ortam yaratmak hedefimizdir..

Termin Fuarcilik ailesi olarak ana misyonumuz, diizenledegimiz yurtici ihtisas fuarlarinda, siz degerli katilimeilarimizin
maksimum verim almasini saglamak, kurumsal ve uluslararasi diizeyde firma ve markanizin taninirhdini artirmak,
is hacminizin gelismesi ve yeni alanlarda daha ¢ok sdz sahibi olmaniza yardimei olmaktir.

belirtiriz.
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Denizli EGS Park Kongre ve Fuar Merkezi
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EGE TMF FUARI'NIN

3 k(_Lrp.unsuu

T |

KAZANANI TURKIYE OLDU...

2019 yilinin Avrasya Bélgesinde ki en bUyUk Tekstil Makineleri Fuari Denizli‘de dUzenlendi.
14-17 Subat 2019 tarihleri arasinda Denizli BUyUksehir Belediyesine ait Egs Fuar alaninda
gergeklesen fuari yerli ve yabanci 5040 kisi ziyaret etti. ORSAD da fuari takip ederek sektor ile
iligkilerini gelistirmek adina énemli adimlar atti.

. Tekstil ve Hazir giyim
Makinelerinin yani
sira Tekstil Kimya-
sallar1 ve Boyalari, Tekstil
Dijital Baski Makineleri ve
Tekstil Yan Sanayi Uriinlerinin
sergilendigi EGE TMF 2019
Denizli Fuarinda 83 firmanin
yant sira Sektorel Dernek ve
yaymlar yer aldi.

14 Subat giinii Denizli Valisi
Hasan KARAHAN, Denizli
Biiyiiksehir Belediye Baskan-
vekili Ali DEGIRMENCI,
Denizli [hracatgilar Birligi
Baskani Hiiseyin MEMiSOG-
LU, Denizli Ticaret Odasi
Baskan1 Ugur ERDOGAN,

Denizli Sanayi Odas1 Bagka-
m Miijdat KECECI, Denizli
Makine Sanayicileri Dernegi
Baskan1 Mehmet SARI’nin da
aralarinda yer aldig1 genis bir
katilimla agilis1 gergeklesen
fuart AK Parti Grup Baskan
Vekili ve Denizli Milletvekili
Cahit OZKAN, CHP Denizli
Milletvekili Kazim ARSLAN,
siyasi parti temsilcileri ve

31 Mart Yerel Se¢imlerin-

de birgok partinin bagkan
adaylari ziyaret etti. Ayrica
acilis sonrasinda Fuarda yer
alan konusunda iilkemizin en
basarili firmalariin yani sira
sektorde 40 yil ve tizeri hizmet
veren birgok kisiye diizen-

lenen tdrenle plaket veridi.
Fuarm acilis konusmasini izgi
Fuarcilik Ltd. Sti. Yurt I¢i ve
Yurt Dis1 Fuarlar Koordinatorii
Mustafa Kemal Hizarcioglu
gergeklestirirken ozellikle
fuarda yer alan yerli makineci-
lerin ¢okluguna ve Denizli’de
kullanilan tekstil makinelerinin
cesitliligine degindi.
Hizarcioglu konugmasinda
Tiirk Tekstil Makinecilerinin
zor sartlar altinda biiyiik bir
basar1 6rnegi gostererek 700
milyon dolarn iizerinde ihra-
cat yaparken, i¢ piyasada da
birgok iirlin grubunda ithala-
tin gerilemesini sagladigini
belirtti.

Denizli Thracatcilar Birligi
Baskani Hiiseyin Memisoglu
ise yaptig1 kisa konusmada
Denizli ve fuarlarin 6nemine
degindi. Hiiseyin Memisoglu,
EGE TMF Fuarinin 2. Kez
diizenlenmesinden duydugu
memnuniyeti dile getirir-

ken bu fuarin uzun yillarda
Denizli’de diizenlenecegine
olan inancina vurgu yapti.
Ayrica Denizli’de kurulmasi
diisliniilen Makine Organize
Sanayi Bolgesi ve Makine
Uretimi ile ilgili yapmis ol-
duklar1 projeler ve calismalar
hakkinda bilgi verdi.

Denizli Sanayi Odas1 Baskani
Miijdat KECECI ise yaptigi
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konusmada Tekstil Makineleri
Thracat1 ve Ithalati hakkinda
genis bilgi verdi. Yerli Makine
kullaniminin 6nemine deginen
KECECIH iiretilmeyen teks-

til makinelerinin de en kisa
siirede tiretiminin gercekles-
mesi i¢in bu konuda yapilan
¢alismalari Devlet- Sanayi
igbirligi ¢cergevesinde destek-
lenmesi gerektigini belirtti.
Fuarin mimarlarindan ve en
biiyiik destekgilerinden olan
Denizli Ticaret Odas1 Baskan1
Ugur ERDOGAN ise agilista
yaptig1 konusmada birbirin-
den ¢arpict agiklamalara imza
attr. Ugur ERDOGAN yaptigi
konugmada yerli tekstil maki-
neleri tiretiminin 6nemine de-
ginirken, Tiirkiye nin makine
tiretiminde elde ettigi basarili
¢alismalara vurgu yapti.

Yurt i¢i ve Yurt Dis1 Fuarlara
verdikleri 6nem ve destekler
hakkinda bilgi veren Ugur
ERDOGAN Izgi Fuarcilik Ltd.
Sti.’nin 2 yil igerisinde diizen-
lemis oldugu basarili fuarla
Denizli kentinin Tirkiye’nin
en dnemli fuar merkezlerin-
den birisi olma yolunda hizla
ilerledigini belirtti.

Denizli Valisi Hasan KARA-
HAN ise yaptig1 kisa konus-
mada “” EGE TMF Fuarina

ev sahipligi yapmanin onur

ve mutlulugunu yasadiklarini
belirtirken, bu tarz fuarlarin
ekonomiye katkilarindan
bahsetti. Katilime1 ve ziyaretgi
firmalart Denizli’de agirlamis
olmanin mutlulugunu yasadi-
gin1 belirten KARAHAN, tiim
katilimci firmalara basarilar
diledi.

Basaril firmalar ilk kez
bir fuarda odiillendirildi
EGE TMF Fuar bircok ilke de
ev sahipligi yapti. Bunlardan
birisi de basarili firmalarin
plaketle &diillendirilmesiydi.
Onur (40 y1l ve lizeri sektorel
hizmet), Thracat, Ar-ge ve Hiz-
met dallarinda plaket verildi.
40 yil ve lizeri hizmet dalinda
Alkan Group Yonetim Kurulu
Bagskani Ciineyt ALKAN adina
Iskender TEKIN, Elteksmak
Makine Y 6netim Kurulu Bas-
kan1 Mehmet POSLU, PIMMS
Group Yo6netim Kurulu Bag-
kant Selahattin AYGULER,

GCM Group Yonetim Kurulu
Bagkani Koray KUTLU adina
Pmar OZOKUMUSOGLU na
plaket takdim edildi.

Ihracat Dalinda ise Effe Ma-
kine Endiistri A.S. Yonetim
Kurulu Baskani1 Thsan MOKA-
NOGLU, Elteksmak Makina
Yoénetim Kurulu Uyesi Emrah
POSLU, Giiven Celik Makine
Thracat Miidiirii Necati GU-
NES odiile layik goriildii.
Hizmet Onur Odiilii ise CFA
Tekstil Yonetim Kurulu
Baskani Mehmet ERCETIN,
PROSMH Yénetim Kurulu
Baskani Ciineyt ISMAN,
Tekstil Teknik Dergisi Miidiirti
Mehmet TATLI, TEMSAD
Dernegi adina Yonetim Kurulu
Uyesi Numan GUREL’ ¢ pla-
ket verildi. AR-GE Yatirimlari
dalinda ise Cosmo Kimya Y6-
netim Kurulu Bagkani Derya
KANDEMIR adina Siileyman
GURSOY, Genkim Kimya
Yonetim Kurulu Bagkani Ali
Suavi KUTER, NF Kimya Yo-
netim Kurulu Bagkani1 Cevat
AKCIL e plaketleri takdim
edildi.

Fuar sonras1 basin mensupla-
rinim sorularim yanitlayan izgi
Fuarcilik Yurt I¢i ve Yurt Dis1
Fuarlar Koordinatorii Mustafa
Kemal HIZARCIOGLU yap-
t181 agiklamalarda birbirinden
carpici ifadelere yer verdi.
HIZARCIOGLU Yaptig
aciklamada sunlart belirtti;
oncelikle EGE TMF Fuarimizi
kriz sdylemlerine, baz1 yabanci
ve temsilci firmalarin sektorde
kullanmis olduklar1 olumsuz
beyanlara ragmen basariyla
gergeklestirmis olmanin gurur
ve mutlulugunu yasamaktayiz.
Oldukga zor, sikintil1 bir siireci
atlatarak bizlere inanan ve
giivenen katilimer firmalari-
mizin sundugu desteklerle kriz
sOylentilerine ragmen milyon
dolarlik isbirliklerinin oldugu
giizel bir fuar1 geride biraktik.
Bu fuar inan ve giivenen insan-
larin zaferi olarak geride kald.
Denizlililerin fuarlarina sahip
¢iktig1, dogusundan batisinda,
yerlisinden yabancisina tekstil
iireticilerinin yogun ziyaret
gerceklestirdigi EGE TMF Fu-
ar1 havalarinda giizel olmastyla
katilicilart ve ziyaretgileri mut-
lu etmeyi basarmis, Denizli’de

fuar olmaz diyenlere tokat gibi
bir cevap vermistir. Buradan
sizlerin huzurunda bir kez
daha tim katilimcilarimiza ve
bu fuarimiza gelerek ziyaret
gerceklestiren tiim tekstil sek-
toriimiize, makine alimlariyla
yatirimcilarimiza tesekkiirleri-
mizi sunarim” dedi.

‘Fuarin Kazanani

Denizli ve Tiirk Tekstil
Makinecileri Olmustur’
Mustafa Kemal HIZARCIOG-
LU; Ilk fuarimizda yer alan
baz1 yabanci firmalar ve tem-
silcileri fuara katilmama karari
almislardir. Katilma plan1 olan
baz1 firmalar tizerinde olumsuz
etki birakan bu durum sanki
ortak bir karar niteligi tasirca-
sina direkt yabanci katilimci-
nin fuarda olmamasina neden
olmustur. Fuar dncesinde ve
fuar stiresinde ise 6zellikle
Denizli, Bursa ve Gaziantep
gibi sehirlerden fuari ziyaret
etmek isteyenlere de dolayl
olarak fuara gitmeme yoniinde
telkinler oldugu bilgisi tara-
fimiza iletildi. Buna ragmen
ziyaretci sayisi bir dnceki
fuarimiza oranla %7 artis gos-
terirken, yine ilk fuara oranla
makine satis1 %30 daha fazla
gergeklesmistir. 2021 yilinda
yapacagimiz 3. Fuarimiz 6n-
cesinde 2 yilda bir diizenleme
kararimizin dogrulugunu bu
sonuglar teyit ederken, iyi ki
yerli firmalar bu fuara katilmis
dedirtti. % 80’ini yerli katilim-
cinin olusturdugu EGE TMF
Fuar1 herkesin morale ihtiyact
oldugu bir donemde milyon

liralik satislarla can suyu etkisi
yaratmistir. Sonug olarak ka-
zanan Tirkiye ve Tiirk Tekstil
Makinecileri olmustur.

Yine Denizli tarihi bir
doneme sahitlik etmistir.
Denizli disindan 255 firma
gorevlisi 4 giin boyunca fuar
alaninda olurken, Istanbul,
Bursa, Gaziantep, Adana,
Usak, Manisa’nin da aralarin-
da oldugu toplam 27 sehirden
1733 kisi, Italya, Almanya,
Danimarka, Ispanya, Ozbe-
kistan, Giiney Afrika, iran,
Azerbaycan, Rusya, Misir,
Suriye’nin de aralarinda oldu-
gu 11 tilkeden 408 kisi fuart
ziyaret etmistir. Fuar dncesi
ilk hafta ile birlikte kentte ki
otellerin bircogunda doluluk
oranlart % 100’lere ulagmustir.
Ulkemizin en 6nemli ticaret
ve turizm kentlerinden olan
Denizli ilk defa sezon disin-
da boyle bir orana ulasmay1
basarmistir. Fuarlarin kentler
i¢in ne kadar 6nemli oldugunu
bir kez daha ortaya koyan EGE
TMEF Fuarinin olusturmus
oldugu fuar turizmi ile kazanan
Denizli ve Denizlililer olmus-
tur’ *dedi.

2021°de diizenlenecek olan 3.
EGE Tekstil, Hazirgiyim Ma-
kineleri, Tekstil Kimyasallar1
ve Tekstil Dijital Baski Tekno-
lojileri Fuari i¢in de simdiden
calismalarina baslayacakla-
rint belirten Mustafa Kemal
HIZARCIOGLU *’ insallah
tekstil sektoriimiiz Uluslararasi
bir fuara daha kavusacaktir”
diyerek agiklamalarini bitirdi.
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ORSAD EGE TMF FUARI'NDA
KATILIMCILARLA GORUSTU

MAKRO TEKSTIL

Murat Kesici

7 Yurt iginde diizenlenen bir¢ok fuara katil-
digimi ifade eden Makro Tekstil Yonetim

: 2 Kurulu Baskam Murat KESICI sunlart
soyledi: ‘Buradaki katilimi tabii olarak istanbul fu-
arlariyla mukayese etmemek gerekir. Her bolgede
diizenlenen fuarm kendine has bir katilimer1 port-
foyii var. Burada diizenlenen organizasyonu bu se-
kilde degerlendiriyoruz. Burada yer alarak hem bu
bolgede faaliyet gosteren ve galistigimiz firmalar
ile baglarimiz1 daha kuvvetli hale getiriyoruz, hem
de yeni firmalar ile tanistyoruz. Denizli’nin bizim
icin ayr1 bir yeri var. Bu bdlgede tekstil faaliyet-
lerimizin disinda yatirimlarimiz da var. A¢tigimiz
Camlik Cocuk Kuliibii ile gelecegimizin teminati
olan ¢ocuklarimiza da hizmet ediyoruz.

RETAS MAKINA

Ramazan Eroglu

NAMSEO L “tekrar ddsdindr
[ SNELER : *

3 Yurt i¢i ve yurt disinda diizenlenen bir¢ok fuara
katildigini ifade eden Retas Makine Tekstil Y 6ne-
tim Kurulu Baskan1 Ramazan EROGLU sunlar
soyledi: “Fuarlar gegmisten giliniimiize gelen bir kiiltiiriin
devamidir. Katildigimiz fuarlarda; firmamizin ismini daha
genis kitlelere duyurmak, yeni ig ortaklarimizla tanigmak
ve hali hazirda ¢alistigimiz firmalar ile bir arada olmay1
prensip edindik. Tabii olarak buradaki fuarda da Denizli’de
beraber calistigimiz firmalarla bir aradayiz. Standimizda
onlar1 agirlamaktan memnuniyet duyuyoruz. Genel katilim
olarak baktigimizda bir istanbul fuari ile Anadolu’daki fuari
kiyaslamamiz dogru olmaz. Iginden gectigimiz ekonomik
durumlar da g6z 6niinde bulunduruldugunda her seye rag-
men olumlu bir atmosfer oldugunu sdyleyebiliriz. Buranin
kendine has bir dokusu var. Kendi i¢inde karsilastirdigimiz-
da buradaki fuarlar her gecen y1l gelisiyor. Katilim artiyor.
Bundan sonra diizenlenecek fuarlarda da yerimizi alacagi-
miz1 belirtmek isterim.’
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AKBARKOD

Tahir KUgUkferah- Seref Bektas

Barkod konusunda yazilim, donanim,
sarf malzemeleri ve teknik servis hizmeti
saglayan Akbarkod firmasinin saha satig
sorumlulart Tahir Kiigiikferah ve Seref Bektas

ile yaptigimiz sdyleside sunlar belirttiler: 2017
yilinda diizenlenen fuarlarla karsilastirildigin-

da ve i¢inde bulundugumuz ekonomik durum
gozetildiginde, katilimer ve ziyaret¢i sayisinin,
iyi denebilecek diizeyde oldugunu sdyleyebiliriz.
Ziyaretci profilimiz agirlikli olarak Denizli’deki
firmalardan olustu. Kismen Bursa ve Istanbul’dan
www.akbarkod.com da misafir agirladik. Daha 6nceki fuarda tanisip,
calistigimiz firmalarimiz var. Katilimer olarak bu
bizleri memnun ediyor. Bundan sonra diizenlene-
cek fuarlara da katilim saglamay1 diisiiniiyoruz.
Tecriibelerimiz 15181nda sunu soyleyebiliriz ki ;
katildigimiz her fuar, organizasyondaki olumlu ve
olumsuz yonleri daha iyi gérmemizi ve sonraki
fuarlarla ilgili beklenti iginde olmamizi sagliyor.
Gelecek fuarda , fiziki sartlarin gelistirilmesinin
ve daha etkin bir reklam ¢aligmasi ile tanitim
yapilmasinin fuarin basarisini artiracagi diisiince-
sindeyiz.

TEKSPART

Alpaslan Demir

Tekspart Yonetim Kurulu Bagkan1 Alpaslan
Demir yaptig1 agiklamada sunlar1 soyledi: ‘Bur-
sa-Denizli, Antep-Maras ve Istanbul (Marmara)
bolgeleri olmak iizere Tiirkiye Genelinde 6rme sektdriini
ii¢ bolgeye ayirabiliriz. Denizli bolgesi daha ¢ok dokuma
ve havlu grubunda 6ne ¢ikiyordu. Son donemlerde do-
kumaya gore 6rme maliyetlerinin diigiik olmasit ve daha
kolay iiretim proseslerinin olmasindan dolay1 bu bolgede
de 6rme grubunda bir artis oldugunu sdyleyebiliriz. Bu
nedenle bu bélgede de Istanbul ve Maras’tan sonra Orme
iretimi artiyor. Bizler bu fuarda ziyaretgilerimize; Triko
(Ev Tekstili, dosemelik kumas, Dis giyim); Orme (Kadi-
fe-Jakar) ve Cin Uretimi Opec (Atki- Bere makinesi) ola-
rak ii¢ kategori de hizmet sunuyoruz. Burada diizenlenen
bu fuar daha dnce stirekli diizenlenen bir fuar degildi. Bu
yil ikincisi diizenleniyor. Tabi ki ilk fuara, i¢inde bulun-
dugumuz ekonomik ortama ve bir Anadolu fuart olmasi-
na ragmen gerek katilimer sayisi gerekse ziyaretgi sayisi
daha iyi. Her gegen y1l da daha iyiye gidecegini tahmin
ediyoruz. Cilinkii fuar bir kiiltiirdiir. Gelen ziyaretgi tekrar
gelirken yaninda birini daha getiriyor. Bu bir stirectir.
Zamanla daha iyi olacaktir.
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YENILIKCI FIRMALARIMIZIN
EN BUYUK DESTEKCIS| OLACAGIZ

Ticaret Bakani Ruhsar Pekcan Cumhuriyet tarihinin en yoksek ihracat
rakamina ulasiimasinin ardindan yeni donem stratejilerini, ticarete dair
ongorulerini ve gelismeler 1s1ginda izlenecek planlari anlatti.

4 Tiirkiye ihracat1 gegen
yil tarihi rekor kirarak
' bugiine kadarki en
biiyiik rakama ulasti. 2018’de
diinya ¢apinda yasanan olum-
suzluklar ve belirsizliklere
ragmen Tirkiye ekonomisinin,
yolundan sapmadan hedef
odakl1 yiiriiyiisti ve 2019 igin
planlanan yenilikleri, hedef
pazarlara yonelik stratejileri ve
¢alismalari, 2019°da hem diin-
ya hem de iilke ekonomisinin
nasil sekillenecegini Ticaret
Bakani Ruhsar Pekcan’a sor-
duk. Bakan Pekcan, tasarim,
marka, teknoloji ve katma
degerli {irlin iiretimi ve ihracati
ile 2019 yilinda ihracat1 taglan-
dirmak istediklerini belirtirken,
mevzuatin sadelestirilmesi
yoniinde ¢aligtiklarini, kiiresel
ticarette yasanacak gelismeler-

den kaynaklanabilecek riskleri
ve firsatlar1 analiz ettiklerini
anlatt1.

Tiirkiye, 2018 yilinda
kiiresel capta yasanan
tiim olumsuzluklara
ragmen Cumhuriyet
tarihinin ihracat rekorunu
kirdi. 2019 yih i¢in nasil
bir beklenti s6z konusu?
Bilindigi gibi, diinyanin dnem-
li cografyalarinda ekonomik
ve sosyal degisimlerin yagan-
dig1 bir donemden gegmek-
teyiz. Ozellikle son dénemde
ABD’nin tetikledigi ticaret
savaslar1 ve ticarette koru-
maci sdylemler, Ingiltere’nin
AB’den ayrilma siirecine
iligkin belirsizlikler ve zorlu
finansal kosullar kirillganli-

g1 artirmaktadir. Bu siirece

ragmen, 2018 yilinda iilkemiz
ihracatt Cumhuriyet tarihi-

nin en yiiksek yillik ihracat
rakamina ulasmis ve gegen yila
kiyasla yiizde 7,1 oraninda ar-
tarak 168,1 milyar dolar olarak
gergeklesmistir.

2019 yilim ihracatimiz
acisindan oldukca 6nemli bir
yil olarak goriiyorum. 2018
yilini rekorlarla kapattik,

2019 yilinda hedefimiz ise bu
performansi daha ¢ok tasarim,
marka, teknoloji ve katma
degerli {iriin tiretimi ve ihracati
ile taglandirmaktir. Bu ¢erge-
vede, 2019 yilinda ihracattaki
yiikseligin devam etmesini
ongoriiyorum. Bu dogrultuda
cari acgikta da asag1 yonlii seyir
devam edecektir. Bu disiiste
sadece mal ticaretinin degil
ozellikle turizmin destegiyle

hizmet ihracatindaki giiclii
performansin etkili olacagi-

na inantyorum. Gegtigimiz
sene agiklanan Yeni Ekonomi
Programi (YEP) dengelenme,
disiplin ve degisim temelleri
iizerine kuruldu. Bu kapsamda,
caligmalarimizi YEP hedef-
leriyle uyumlu bir sekilde
siirdiirecegiz. Tiim ihracat des-
teklerimizi Tiirkiye nin ihracat
potansiyeline dogrudan katki
saglayacak alanlar1 gelistirmek
iizere tasarladik. Yeni donem-
de de oncelikli olarak kiiresel
alanda ihrag tiriinlerimizde
teknolojiye, tasarima, marka-
lasmaya ve yenilige yatirim
yapan firmalarimizin en biiyiik
destekgeisi olacagiz.

Tiirkiye’nin ihracat
hedeflerine ulagsmak icin
gelecek donem planlanan
yenilikler nelerdir?

Uretim ve ihracata dayali bii-
ylime modelini benimseyen bir
tilke olarak hedeflerimize ulas-
mak adina; kiiresel ihracattaki
payimizi yiikseltmemiz, buna
bagli olarak da katma degeri
yliksek, markali iiriin ihraca-
timiz1 artirmamiz ve Tirkiye
markasini diinyaya tanitmamiz
kritik 6nem arz etmektedir.
Buradan yola gikarak; Bakanli-
gimizca, KOBI diizeyinde olan
veya kurumsallagma ve kiiresel
marka olma yolunda ilerleyen
her seviyedeki ihracat¢imiz,
hedeflerine giden yolda uygun
destek modelleri ile ¢ok genis
bir yelpazede desteklenmekte-
dir. Bu anlamda hedefimiz, iyi
kurgulanmis destek meka-
nizmalariyla alt-orta diizeyde
ihracat gergeklestiren firmala-
rimiz1 birer diinya markasina
dontistiirmektir.

Gegctigimiz donemde ihra-
catcl olmaya giden yoldaki

en biiyiik engellerden birini
teskil eden bilgi eksikliginin
giderilmesi ve ihracatgiya
farkli bir gekilde yaklagilmasi
anlaminda oldukga kararl bir
adim attik ve ihracat destek-
lerimizi ihracatgiya basit bir
dille anlatan kolaydestek.gov.
tr sitesini devreye aldik. Bu
konuda tiim paydaslarimizdan
son derece olumlu geri doniis-
ler almaktayiz. 2019 yilinda,
devlet yardimlar1 kapsaminda
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firmalarimizin giiniin rekabet
kosullarma uygun olarak des-
teklenmesine devam ederken,
firmalarimizin ihracata yonelik
desteklere kolayca ulagmalari-
nin saglanmasi, sirketlerimiz ve
ig birligi kuruluslar ihtiyaglari-
na iligkin hizli aksiyon alinmasi
amaciyla ihracata yonelik des-
teklerde mevzuatin sadelestiril-
mesi yoniinde ¢alismalarimizi
da tamamlamay1 hedefliyoruz.
Ihracattaki hedeflerimize ulas-
mak amactyla Bakanlik olarak
yiiriirlikte olan destek meka-
nizmalarimizi daha da etkin
kilarken, giiniin rekabet kosul-
larinin gerektirdigi surette yeni
mekanizmalar da kurgulamay1
stirdiirecegiz. Stirdiirdiigiimiiz
proaktif anlayis dogrultusun-
da, finansman, markalasma,
tedarik zincirlerindeki konu-
mumuzu yiikseltme, e-ticaret
gibi yiikselen trendlere uyum
saglama ve inovasyon yogun
bir ihracat portfoyiine erisme
gibi maksatlarla gerceklestir-
digimiz ¢aligmalarimiza 2019
yilinda da ara vermeden devam
edecegiz. Ayrica ticaret diplo-
masimizi hizlandirmak, daha
fazla sayida ticaret ve alim
heyeti diizenlemek, ihracat
destek ofislerimizi yayginlas-
tirmak, pazar ¢esitlendirmesini
saglamak, mevcut pazarlarda
derinlesme faaliyetlerimizi
stirdiirecegiz.

Hindistan, Cin, Rusya

ve Meksika gibi hedef
iilkelere yonelik nasil bir
strateji izlenecek?

Saym Cumhurbaskanimiz
tarafindan ilan edilen ilk 100
Giinliik Icraat Programi ger-
¢evesinde; Ticaret Bakanlig1
olarak 2019-2021 donemini
esas alarak Cin, Hindistan,
Rusya ve Meksika’y1 6zel
hedef iilkeler olarak belirledik.
Das ticaret agigimizin yiizde
78’ini olugturan bu dort odak
iilkeye yonelik 6zel stratejiler
gelistirdik. Bu ¢ergevede, Cin,
Hindistan, Meksika ve Rusya
icin “Ticaret Eylem Planlart
(2019-2021)” hazirladik.

Bu Eylem Planlari ile mal ve
hizmet ticareti ile karsilikli ya-
tirimlarin artirilmasi, Tirk mali
imajimnin gelistirilmesi, ticaretin
kolaylastirilmasi, miiteahhitlik

ve teknik miisavirlik alanla-
rinda is birliginin gelistiril-
mesi, dijital ekonomi, finans,
ulagtirma, egitim ve turizm
alanlarinda paydaslarimizla
beraber sonug odakli hedefler
ve eylemler belirledik. Sektor
ve eyalet bazinda hazirladigi-
miz bu planlari uygulamaya
bagladik.

Bu iilkelere yonelik Tiirk mal
ve hizmet ihracatg¢isinin iiriin-
lerinin sosyal medya ve diger
dijital tanitim yontemleri ile
duyurulmasi gibi konvansiyo-
nel olmayan metotlari da igeren
tanitim stratejileri gelistiriyo-
ruz.

Hindistan’da Hindistan Ticaret,
Sanayi ve ayni zamanda Sivil
Havacilik Bakani Suresh Prab-
hu ile ikili goriisme gergekles-
tirdim. Ayrica 25 Tiirk ve 103
Hintli is insani1 ile D1s Ekono-
mik Iliskiler Kurulu (DEIK)
ve Hindistan Ticaret ve Sanayi
Odalar1 Federasyonunu (FIC-
CI) ortak organizasyonunda bir
is forumunun agiligini Hintli
Bakan Prabhu ile yaptik. Zi-
yaret kapsaminda Hindistan’in
onde gelen yatirimei firmalari-
nin CEO’lar1 ve Hintli bilgi ve
iletisim teknolojileri firma-
lart ile &zel olarak goriistiik;
Hindistan’da yerlesik Tiirk
firmalari ile bir araya geldik.
Rusya’ya da resmi bir ziyaret
gergeklestirdik; ikili ticari

ve ekonomik iliskilerimizin
derinlestirilmesine yonelik ya-
pilabilecekler hususunda goriis
aligverisinde bulunduk. Ayrica;
Turk ve Rus sirketleri bir araya
getiren bir Tiirkiye-Rusya Is
Forumu organize ettik.

Latin Amerika’nin en biiyiik
2’nci diinyanin ise en bilyiik
15’inci ekonomisi konumun-
da olan; yaklasik 130 milyon
niifusu ve 1,1 trilyon dolar
GSYIH’s1, yillik 430 mil-

yar dolarn {izerinde ithalat
gerceklestiren Meksika ile
ticari iliskilerimizi hazirladi-
gimiz eylem plani sayesinde
gelistirmeyi hedefliyoruz.

Bu kapsamda, Latin Amerika
iilkelerinde ve Meksika’da
izlenen Tiirk dizileri sayesinde
giiclenen Tiirkiye imajindan
faydalanmay1 planliyor; bu
enstriimant iilkemiz tanitim
faaliyetleri igin biiyiik bir firsat

olarak goriiyoruz. Meksika’da
biiyiik ilgi goren Tiirk dizi ve
programlarinda tiriin yerles-
tirme, sponsorluk ve tanitim
caligmalar1 yapmay1 planladik.
Ziyaretlerde Tiirk miicevher,
hazir giyim ve islenmis gida
sektorii gibi potansiyel iiriin-
lerin tanitimlarini yapacagiz.
Meksika’da etkili sosyal medya
araglarini da tanitim agisindan
en etkin sekilde kullanmay1
diistiniiyoruz. Latin Amerika
ve Afrika 6nemli bir pazar ve
biiyiik potansiyel goriiyoruz.
AB ile Giimriik Birligi iligkisi
bulunan Tiirkiye’nin, AB
standartlarinda iirettigi mal

ve hizmetler ile markalarinin
Avrupa, Rusya, Orta Dogu ve
Afrika iilkelerinde nasil itibar
gordiigiinii anlatmak biiytik
6nem arz etmektedir. Bu hedef
dogrultusunda, diinyanin dort
bir yaninda agmis oldugumuz
Tiirkiye Ticaret Merkezleri’nin
benzerlerini pek ¢cok noktada
basarili bicimde hayata gegir-
meyi hedefliyoruz.

Eylem Planlar1 kapsaminda
Oniimiizdeki dénemde Tiirk

ve muhatap tilke is insanlarini
bir araya getiren etkinliklere,
fuarlara, tanitim faaliyetlerine,
seminerlere, sektorel ve yerel
odakl1 heyet organizasyonlari-
na ve yerinde pazar arastirmast
etkinliklerine daha fazla agirlik
vermeyi planliyoruz.

2019 yilinda diinya
ekonomisi hakkinda
ongoriiniiz nedir?

Brexit ve ticaret savaslarn
2019’da ekonomiyi

nasil sekillendirecek?
Kiiresel ekonomi ve ticarette
yasanan olumsuz kosullara
ragmen, diinyanin 17 nci,
Avrupa’nin da 6’nc1 biiyiik
ekonomisi konumunda olan
tilkemiz ise basaril biiylime
grafigini stirdiirerek 2002’den
2017 yilina kadar her y1l orta-
lama ytizde 5,8 oraninda, 2017
yilinin tamaminda ise yilizde
7,4 oraninda biiyiimiistiir. 2018
yilinin tigiincii ¢eyreginde ise
yiizde 1,6’lik bir biiyiime per-
formansi yakalamistir.

2018 y1l1 basindan bu yana
ABD-Cin arasinda dalgali

bir sekilde siiregelen ticaret
gerilimi, ticarette korumacilik

onlemlerini artirabilecegi ve bu
nedenle daha genis kapsamli
ticaret savaslarina doniisebi-
lecegi ve kiiresel bitylimeyi
olumsuz etkileyebilecegi se-
bepleriyle kiiresel piyasalarda
tedirginlik yaratmaktadir.

Bu kapsamda, Bakanligimiz

da kiiresel ticarette kaydedilen
gelismeleri yakindan takip
ederek, s6z konusu gelismele-
rin etkisini, bu gelismelerden
kaynaklanabilecek riskleri ve
firsatlar1 analiz etmektedir.
Gerek ABD’nin Cin’den itha-
latina yonelik giimriik vergisi
artirimlarinin gerekse Cin’in
ABD’den ithalatina yonelik ila-
ve giimriik vergilerinin tilkemi-
zin ihracati lizerine muhtemel
etkilerinin degerlendirildigi
calismalar gergeklestiriyoruz.
2019 yilinda diinya ekono-
misini sekillendirecek olan

bir diger 6nemli tartisma ise
Brexit. Brexit kuskusuz sadece
ingiltere ekonomisi iizerinde
degil en 6nemli ticari ortagimiz
olan AB ekonomisi {izerinde

de oldukga 6nemli bir konuma
sahip. Bildiginiz iizere, Ingil-
tere AB GSYH’sinden aldig1
yiizde 15°lik pay ile AB’nin

en biiyiik ikinci ekonomisi ve
Avrupa iilkeleri arasinda mal
ihracatinda besinci ve hizmet
ihracatinda ilk sirada yer alryor.
Bu dogrultuda, Ingiltere’nin
ayrilik karar1 AB’nin gelecegi
tizerinde énemli bir belirsizlik
yaratryor. AB’nin, bu belirsizli-
i kisa siirede ortadan kaldira-
cak adimlar atmasi gerekiyor.
AB, Tiirkiye’nin en 6nemli
ticaret ortagi olarak ihracati-
mizda son derece belirleyici
bir konumda. AB’nin bilyii-
mesindeki yavaslama bir risk
olarak masada duruyor. Diger
yandan, Ingiltere ise yiiksek dis
ticaret fazlas1 verdigimiz bir
AB iilkesi. 2019 yili baginda
Ingiltere’nin AB’den nasil ay-
rilacaginin heniiz netlesmemesi
ise riski yukari tagiyor. Bu aga-
mada Tiirkiye olarak tiim olas1
secenekleri inceleyerek atilma-
st gereken adimlar atiyoruz.
Brexit’in lilkemize etkisini
inceledigimiz ¢alisma sonucun-
da Tiirkiye’ nin bu karardan en
az sekilde etkilenmesi i¢in iki
tarafla olan goriigmelerimizi
cok yonlii olarak siirdiiriiyoruz.
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BFS Orme’nin Sahibi Sinasi Parlak:

CEVREYE DUYARLI
KATMA DEGERLI
URUNLER URETIYORUZ

BFS Orme’nin Sahibi Sinasi Parlak, ‘Firma
olarak ¢evreye duyarli Uretimin Ulkemizdeki
onderlerinden birisi oldugumuz igin gurur
duymaktayiz. Avrupal markalara sunumlari
gerceklestirilmis, talep bekleyen ¢gok sayida
¢evreye duyarl Uronumoz var. Yillar icerisinde
daima nis ve farkli Orunleri sektére sunmayi
gorev edinmis bir firmayiz’ diye konusuyor.

ORSAD’mn kuru-
cularindan Sinasi
Parlak’m tekstil
sektoriindeki gegmisi 40 yila
merdiven dayamis durum-
da. Her daim yeni, farkli ve
katma degeri yliksek tirtinler
iiretmeyi odagina alan Sinasi
Parlak, ayn1 zamanda sosyal
sorumluluk projelerine de
goniil vermis bir is adamiu.
ORME DUNYASI dergisi-
nin de hayata gegirilmesinde
biiyiik katkilart olan bu duayen
is adamimizi dergimizin bu

sayisinda agirlamaktan biiytlik
gurur duyuyoruz...

BFS Orme’nin ve
sahsinizin ge¢cmisten
bugiine ¢calismalarindan
kisaca bahseder misiniz?
1978 senesinde ihracat elemani
olarak tekstil sektoriinde
calismaya basladim. 1982°de
Suverenler’e gegtim. Orada
10 y1l ¢alistiktan sonra BFS
Orme’yi kurdum. BFS Orme
1992 yilinda ¢ ortak tarafin-
dan kurulmus bir sirket. 1996

yilinda diger ortaklarimdan
ayrilip su an bulundugum yere
tasindim. Burada da yakla-
stk 21 yildir sektore hizmet
vermekteyim. BFS Orme

ilk kuruldugunda cift plaka
makinalarla ribana ve inter-
lok hizmeti veriyordu. Sonra
ringel ribana ve interloklarim
da sistemimize dahil ettik.
Daha sonra da jakarli maki-
nelere yatirim yaparak, klasik
mallarin tiretiminden ¢ikip,
daha katma degerli tiriinler
tiretmeye yoneldik. Tek plaka
ve ¢ift plaka jakarlari, yani
daha dnce yapilmayan mallart
iiretmeye hiz verdik. Uzun
lafin kisasi, daha katma de-
gerli Girtinleri Uretebilmek i¢in
makine parkurumuzu degis-
tirdik. Elbette bu siire¢ asama
asama, yillar igerisinde yavas
yavas geligerek ilerledi. En son
yatirim yaptigimiz makinalar
ile de astartyla birlikte 6rgii
yapan, laminasyonlu {irlinler

gelistiriyoruz. Sanki laminas-
yon yapilmis gibi, i¢ tarafi ince
fayn, dis tarafi kalin fayn 6ren
makinalar bunlar. Bagta La-
coste olmak {izere Avrupa’nin
dev markalarina tiriinler yaptik
ve bu firmalarin takdirini
kazandik. Bu trtinlerin yiinlii
ve esofmanli gruplarini yaptik.
Son olarak da ii¢ yol teknikli
havlu jakar makinasi getirttik.
Bununla ilgili olarak da ¢ok
basarilt Ar-Ge galigmalari
yiiriittiik. Ornegin Lacoste’un
yeni kis koleksiyonunda bu
iiriinleri gorebileceksiniz. Biz;
farkli ve katma degeri yliksek
iiriinler iireten bir firmayiz. Su
anda yeni yaptigimiz {irtinleri
Avrupa’da bile tanimayan ve
ilk kez gorecek olan firma-

lar var. Hem yazlik hem de
kislik tiriinler tiretmekteyiz.

28 fayn’dan 6 fayn’a kadar
makinalarimiz mevcut. Bunlar
jakar, ringel, mesh 6rme maki-
neleri. Bunun yanisira iiriinle-
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rimiz i¢in organik ve re-cycle
(geri dontisiim) sertifikalari

da aldik. Farkl 6rgii teknikle-
riyle yapilmis, ayn1 zamanda
geri doniisiim bi¢iminde elde
edilmis ¢ok sayida iirliniimiiz
var. Hem pamugu, hem de
polyesteri geri doniistiirerek
yapilabilen iriinlerimiz de
mevcut. ‘Eco-Life” denilen
¢evreye duyarli tirtinler bunlar.
Netice itibariyle plastik pet si-
selerden graniil yapip bunlarin
polyesterleriyle iplik ¢ekilerek
geri donlisiim saglanmakta.
Yine kirpmt1 pamuk atiklarla
da geri dontisiim iplikleri ile
iiretim yapmaktayiz. Yani hem
pamugu hem de polyesteri geri
dontistlirtilmiis tirtinleri igle-
yen, ¢evreye duyarli bir iiretim
anlayisimiz var. Bu iiriinlere
talep oniimiizdeki yillarda
daha da artacak. Clinkii Avrupa
ve Diinya artik daha c¢evreci ve
duyarli tirtinlere biiylik 6nem
veriyor. Biz de BFS Orme
olarak gevreye duyarl: Gireti-
min iilkemizdeki dnderlerinden
birisi oldugumuz igin gurur
duymaktayiz. Avrupali mar-
kalara sunumlar1 gerceklesti-
rilmis, talep bekleyen {riinler
bunlar. Yillar i¢erisinde daima
farkli Girtinleri sektore sunmay1
gorev edinmis bir firmay1z.

Firmamz bir yandan

ileri teknolojiye tasirken
bir yandan da sosyal
sorumluluga 6nem

veren bir tarafiniz var.
ORSAD’mn kurucularindan
birisiniz. Biraz da bu
konudan bahseder
misiniz?

ORSAD bizim i¢in ¢cok
onemli ve kurucularindan
birisi olmaktan gurur duydu-
gum bir dernek. Dernegimizi
kurarken meslektaglarimizla
Tiirkiye’deki 6rgii makinalari-
nin bir envanterini ¢ikartmak
istedik. Birgok farkli yerde
ormeci meslektaglarimiz var.
Bu isin tarih¢esine baktigimiz-
da Sisli Bomonti’de basla-
digini, sonra Sultanahmet’e
yayildigini, sonra Merter ve
Bayrampasa’ya geldigini, ar-
dindan da Yenibosna, Giinesli,
Avcilar ve Biiylikcekmece’ye
dogru genisledigini goriiriiz.
Ama envanterini bilen yok. Bir

makineye ihtiyaciniz var ama
kimde ne oldugu belli degil.
Biz bunun envanterini ¢ikart-
mak istedik. i1k ¢ikarttigimiz
kitap, kiigiiciik bir kitapgikti.
Dernekte de bu ilk kitapgik
mevcuttur ve bence tarihi bir
Oonemi vardir. O dénemde
insanlar makine parkurla-

rin1 paylagmak istemediler.
Meslektaglarimizi zar zor ikna
ettik. O zaman iletisim ¢ag1

da bugiinkii gibi gelismemisti.
Internet bugiinkii bigimiyle ha-
yatimizda yer etmemisti. Daha
sonra da ORME DUNYASI
dergisini ¢ikartma karar1 aldik
ve bunu hayata gegirdik. Gerek
meslektaslarimiz gerekse ¢ok
degerli duayen agabeylerimiz-
le roportajlar gerceklestirdik
dergimizde. ORME DUNYASI
dergimizin bugiin itibariyle 90.
Sayisina ulagmasi da bizler i¢in
ayr1 bir gurur kaynagidir. Bu
arada da Topkap1’daki Galip
Balkar Teknik Meslek Lisesi’ni
de ziyaret ettigimizde gordiik
ki genglerimizin iizerinde ¢ali-
sabilecegi bir makine dahi yok.
Bu isi ben ve bir kag meslek-
tagim tstlendik. Tiim meslek-
taglarimdan para toplayarak
okulumuzun boya badanasini
yaptik. Terot’tan bir makine
bagisi istedik, oray1 ¢ok giizel
calisir bir hale getirdik. Ben bu
stirec igerisinde genglige bir
seyler birakmak adina dernek-
cilikle beraber sosyal sorum-

£

luluk ¢aligmalarina biraz daha
agirlik verdim. Sag olsun tiim
meslektaslarimizin katkilariyla
bunlar oldu. Ben bu dénemde
ORSAD’da yénetimde degilim
ama Istanbul Sanayi Odas1’nda
meslek komitesinde bilirkisi
olarak sektorlimiizii temsil et-
mekteyim. Genglerimizi sekto-
riimiize kazandirmak durumun-
dayiz. Tirkiye diinyadaki en
iist markalara iiriin yapan bir
iilke. Bizim rakibimiz Bangla-
des degil ki.

Tiirkiye gercek bir tekstil
iilkesi. Ama bugiin
gelinen noktada tekstilin
yeni nesle devredilmesi
gereken ¢ok kritik bir
donemecteyiz. Ama
sektorde calisacak Tiirk
gencini bulamadigimiz
bir donemden geciyoruz.
Bu konuda neler
soyleyeceksiniz?

Ben yegenlerimi yetistiriyorum
ve onlarla birlikte yiiriitiiyo-
rum. Onlar da Almanya’ya gi-
dip bu isin egitimini aliyorlar.
Bilgi paylasildike¢a giizeldir.
Bunu genglerimize aktarmak
zorundayiz. Ama Tiirkiye’nin
en biiyiik eksigi markalagsmak.
Biz isim segerken hep italyan
markalarim taklit ediyoruz.
Almanya ve Italya’da unutul-
mus eski markalar var. Ciizi
fiyatlarla bunlarin marka de-
geri satin alinip, yine o marka
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teknikleriyle yapimig, ayni
zamanda geri donusum
bigiminde elde edilmis ¢ok
sayida Urunu bulunuyor.

adina tiretim yapilabilir. Bugiin
LC Waikiki de bunu yapmustir.
Tiirk markalari arasinda Koton
ve De Facto’yu ¢ok takdir
ediyorum. Bu konuyu iyi
analiz etmemiz gerekir. Ama
diger yandan da kendi igimizi
yapmaya devam eden bir kiil-
tiiriimiiz yok. Tekstilci bir ba-
kiyorsunuz insaat igine giriyor.
Dolayisiyla kendi mesleginde
koklerini derine salamiyor.
Ben 40 yil 6nce tekstil sekto-
riine girerken Hisar Iplik’ten
Leon Bey ile tanistim, kendisi
hala ¢alismaya devam ediyor.
Beni de Suverenler firmasi
yetistirdi. Bizlerin de yeni ne-
silleri yetistirmemiz gerekiyor.
Tam da bu sebepten tekstil
meslek lisesi 6grencilerine bu
isin bu isin 6nemini anlatma-
miz gerekiyor. Burada velilere
de biiyiik gorevler diistiyor.
ORSAD, Sanayi Odas1 ve Tek-
nik Meslek Liseleri isbirligiyle
¢ok daha giizel isler basaraca-
gimiza inantyorum.
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BFS Orme’nin Sahibi Sinasi Parlak: “Avrupal markalara sunumlari gergeklestirimis, talep bekleyen Urunler bunlar.

Yillar igerisinde daima farkli Grunleri sektore sunmayi gérev edinmis bir firmayiz.”

Nis iiriinlere yonelen

bir firma olarak fason
fiyatlarinin sizin ¢ok da
giindeminizde olmadigim
tahmin edebiliyorum.
Ancak ‘fason fiyatlarr’
bugiin sektoriin en ciddi
sikintisi. Bu konuda
yorumlariniz ne olacak?
Hepimiz yanlig yatirimlar
yapabiliriz. Ama 6nemli olan
miisteriyi sana mecbur kilacak
tirtinleri tiretmektir. Ben
Maras’la rekabet edemem.
Istanbul’da yasayabilmem igin
daha katma degerli, yiikte hafif
pahada agir trtinler tiretmek
zorundayim. Istanbul’da siir-
diiriilebilir tek tekstil yonetimi
budur.

Artik birakin kalifiye
elemani, vasifsiz eleman
dahi bulamayan bir tekstil
sektorii soz konusu.

Orta vadede bunun nasil
yansimalari olacak?
Yabanaci isciler konusu ile
ilgili goriisleriniz neler?
Biz; memleketlerindeki
savastan kacan insanlara,
insani olarak kol kanat gerdik.
Ancak onlar artik buraya
yerlesti. Geleceklerini burada
var etmeye calistyorlar artik.
Asimizi ekmegimizi paylasti-
gimiz insanlar maalesef artik

bizim triinlerimizi iiretip

bize rakip olmaya basladi-

lar ve bu durum bize zarar
vermeye basladi. Tiirkiye’de
bolgesel tegviklerin verilme-
si gerekiyor. Almanya’nin
baskenti Berlin’in niifusu

3,5 milyondur. Almanya’nin
her kasabasinda bir isletme
vardir. Insanlar1 yerinde mutlu
eden politikalar ve yatirimlar
hayata gecirilmelidir. Ben
Diizceliyim. Diizce’de isim
olsayd Istanbul’a gelmezdim.
Istanbul’a gog ettirmeyecek
programlarin hayata gegiril-
mesi gerekiyor. Ulkemizin bir
cennet oldugunun maalesef
farkinda degiliz. Tiirkiye’de
katma deger yaratan iiriinler
tesvik edilmeli ve gerekli
destekler saglanmali. Thracat
odakli ¢alisan kisilere Yesil
Pasaport verilmesi gerektigi-
ni 2000’lerin basindan beri
sOylemekteyim. Daha yeni
gerceklesti.

40 yilini bu sektore
vermis birisi olarak
tekstilin en keyifli

oldugu donem sizce
hangi donemdi?

Kesinlikle 90’11 yillar. Ben
Tiirkiye’de ilk likrali ribana ve
siipremleri yapanlardan biri-
siyim. O yillarda sektor daha

bakirdi ve bu kadar ¢ok kisi
bu sektdre girmemisti. 90’lar-
dan itibaren kuyumcular ve
insaatcilar bizim sektoriimiize
girmeye basladi. Ardindan de
sektor erozyona ugradi.

Tiirkiye’de tekstili
cocuklariiza birakacak
bir sektor olarak goriiyor
musunuz?

Nereden baktiginizla alaka-

I1. Biliyorsunuz Fransa’dan
Italya’ya, oradan da
Tiirkiye’ye geldi tekstil sa-
nayisi. Tiirkiye’nin tekstilde
iizerine koyacag1 daha ¢ok

sey var. Tiirkiye jeopolitik
olarak ¢ok stratejik bir noktada
duruyor. Cok hizli hareket
edebilme imkani var. Tiirk
insan1 da daha ¢abuk karar
verir. Ama marka olamiyoruz.
Egitim olmadan higbir sey
olmaz. Universite siavlarinda
20 sorudan sadece 3’iinii yanit-
layabilen genglerin bu sektore
katabilecegi bir sey yoktur.
Uretmek ve ihracat tek kurtu-
lusumuzdur. Italya hala geliyor
burada fabrika satin aliyor,
iiretim yaptirtyor. Benim hayat
felsefemde ¢ocuklarima hangi
isi yapacaklarimi sdylemek
yoktur. Sevdikleri isi yapma-
lart 6nemlidir. Almanya’nin,
Singapur’un, Kore’nin neler

yaptigini iyi gézlemlemek
gerekir. Ureten ve diisiinen,
iistine koyacak bir gengligi ye-
tistiriyor olmamiz gerekiyor.

Sizin vizyonel kisiliginiz
hem iirettiginiz iiriinlerde
hem de sosyal sorumluluk
cabalarimizda one cikiyor.
Biz Murat Murathanoglu

ile birlikte Bahgesehir’de
basketbol okulunu kurduk.
Bagkent 34+ ¢ y1l icerisinde
Tiirkiye Sampiyonu olduk. Su
anda NBA’de oynayan bizim
yetistirdigimiz bir oyuncu

var: Furkan Korkmaz. 11

tane profesyonel basketbolcu
yetistirdik. Ug bes veliyle

bu ise soyunduk. Isterseniz
basarirsiniz. Hayatimda 6glin-
diigiin iki konu vardur: Tlki
Topkap1’daki Meslek Lisesi’ne
makine bagisimizdir. Ikincisi
de Baskent 34+ Klubiiniin ba-
sarist ve Furkan’in Amerika’ya
giderken beni aramasi, amca
helallik istiyorum demesidir.

Bos vakitlerinizde

neler yapiyorsunuz?

Iki y1l 6nce esimi, bir y1l dnce
de annemi kaybettim. Bu
siiregte arkadaslar vasitasiyla
oturdugum Bahgeschir’de
Musiki Dernegi’ne gitmeye
basladim. Bu beni hayata
bagladi. Orada ¢ok degerli
TRT Sanatgisi, Sef Cengizhan
Sonmez nezaretinde 70 kisilik
bir koromuz var. Profesoérler,
doktorlar, sanayiciler, mithen-
disler, pilotlar, egitimciler ve
¢esitli mesleklerden olusan
¢ok nezih bir koromuz var.

27 Nisan’da da bir konseri-
miz olacak. Basta ORSAD
ailesi olmak tizere herkesi
bekliyoruz. Bahgesehir Kiiltiir
Merkezi’ndeki bu 6zel geceye
ORSAD Ailemizin katilimi
bizleri ¢ok mutlu edecektir.
Haftada bir prova yaparak bu
konserlere hazirlaniyoruz. Be-
nim ¢ok biiytlik keyif aldigim
bir etkinlik. Burada sponsor
olmak isteyen meslektaglari-
miza da kapimiz ardina kadar
acik. Hepsinin bagimizin
istiinde yeri var. Buradaki
temel felsefe Tiirkgemizi
diizgiin ifade edip, Tiirk Sanat
Musikisini genglerimize sev-
dirmektir.
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Avrupali tekstil Ureticilerini, tasarimcilarini ve distribUtérlerini tek bir
cati altinda toplayan The London Textile Fair 9-10 Ocak tarihlerinde The
Business Design Centre’da gergeklestirildi. Avrupa’nin en bUyUk ve

en prestijli fuarina basta Torkiye, italya, ingiltere, Fransa, Portekiz ve

ispanya olmak Uzere ¢ok sayida Ulke katilim sagladi.

Fuarda Istanbul Teks-
til ve Hammaddeleri

: Thracatgilar1 Birligi
(ITHIB) Yénetim Kurulunu,
Yonetim Kurulu Uyeleri Natan
Yakuppur ve Muammer Akgay
temsil etti. Londra Biiytikelci-
miz Umit Yal¢in, Ticaret Bas-
miisaviri Mustafa Siileyman
Besli, Ticaret Miisavir Yar-
dimcimiz Ahmet Enes Tekcan
da fuara katilim saglayarak
Yonetim Kurulu iiyeleri ile bir-
likte firmalarimizin standlarin
ziyaret etti.

Fuara iliskin agiklamalarda bu-
lunan Yénetim Kurulu Uyeleri
fuara Tiirk firmalarinin bu den-
li artan bir ilgiyle yaklasma-
larin1 olumlu karsiladiklarini
ifade ettiler. Ayrica Brexit sii-
recindeki belirsizligin firmalar

daha tedbirli davranmaya yo-
nelttigi ve durgunluga yol agan
bir ortamda Tiirk firmalarinin
avantajli durumda oldugunu da
vurgulayarak kurdaki avan-
tajdan dolayi rakiplerimizden
daha ucuz iiriin sunabilmenin
Pazar payini artirabilecegini
belirttiler.

Tiirkiye AB iilkelerinin en
biiyiik ikinci tedarikeisi
Milli katilim organizasyonu-
nun ITHIB tarafindan diizen-
lendigi fuarda 71’1 milli kati-
Iim kapsaminda olmak tizere
toplamda 140 Tiirk firmasi da
yerini ald1. Tiirkiye ve diinyada
markalagmis ya da markalasma
yolunda olan firmalarin yan
sira, Avrupa pazarina agilmak
isteyen firmalarin da bulun-

masi Tirk tekstil sektoriintin
dis pazarlara entegrasyonunun
arttigini gozler dniine seriyor.
Tekstil ihracatinda AB
iilkelerinin en biiyiik ikinci,
diinyanin ise en biiyiik yedinci
biiyiik tedarik¢isi durumunda

i v

olan Tiirkiye, Ingiltere’nin
de altinc biiyiik tedarikeisi
konumunda.

Avrupa tekstil pazari igin
onemli bir giris noktasi tegkil
eden bu fuarla, Tiirk tekstili-
nin en biyiik ihracat¢ilardan
biri oldugu Avrupa pazariyla,
ireticilerimizi bulusturmak ve
Avrupa pazarindaki yerimi-
zi koruyarak payimizi daha
da arttirmak ve 2023 i¢in
hedeflenen ihracat rakamla-
rina ulasabilmeyi amaglayan
ITHIB, bu y1l 13. kez milli
katilim organizasyonu diizen-
ledigi London Textile Fair ile
iiye firmalarini bulusturmaya
devam edecek.
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Ozbekistan, Rusya, Sirbistan,
Tunus, Tiirkmenistan, Ukray-
na, Urdiin ve Venezuella’dan
400 satin alimct, tekstil {ireti-
cisi, Ticaret ve Sanayi Odast
Bagkanlari, Konsoloslar, Dernek
Baskanlarinin da dahil oldugu
alim heyetleri, tiim masraflari
TUYAP Fuarcihik tarafindan
karsilanmak {izere agirlandi.
Fuarda 6nemli alimlar gergek-
lestiren heyetler, global iplik
ticaretinin merkezinin Istanbul
Iplik Fuari oldugunu dile getir-
diler. Fuar Katilimcisi Firmalar
Onemli is Baglantilar1 Gergek-
lestirdiler T.C. Ticaret Bakanligi
ve ITKIB(Istanbul Tekstil ve
Hammaddecileri Thracatcilar:
Birligi) heyet organizasyonlari
kapsaminda sektoriin ihracatta
hedef cografyalari olan toplam
7 tilkeden (Cek Cumhuriyeti,
Kirgizistan, Tunus, Venezuella,
Moldova, Sirbistan, Ozbekistan,
Rusya ve Urdiin) gelen heyetler
katilimer firmalar ile yogun
ticari goriigmeler gergeklestirdi.
Gelecek Bulugsmamiz Y1l boyu
fuar ekibi tarafindan katilimei
ve ziyaretcilerin istekleri goz
Oniine alinarak hazirlanan
Istanbul Iplik Fuari, global
tanitim galigmalari ile sadece
Tiirkiye’de degil diinyada da
adindan soz ettiriyor. Her gecen
yil artan yabanci ziyaret¢i ve

IPLIK FUARI'NDA
KURESEL ISBIRLIKLERI

TUyap Fuarcilik’in ev sahipliginde dizenlenen sektérinde Avrasya’nin en
buyUk fuari 16. Uluslararasi istanbul iplik Fuari yeni bir basariya imza atti.
22 Ulkeden 302 firma ve firma temsilciliginin katihmi ile gergeklesen fuar,
1752'si yabanci, 8102’si yerli olmak Uzere toplam 9854 ziyareteiyi agirlad.

Hem katilimcilarin,
hem ziyaretgilerin hem
4 de sektor temsilcile-
rinin bir araya gelerek kiiresel
yatirmmlar gerceklestigi Iplik Fu-
ar1 siiresince sektoriin lider mar-
kalar1 yeni miisteriler edinerek
kiiresel igbirliklerine imza atti.

Katilime1 firmalar ile fuar biti-
minde gergeklestirilen goriisme-
ler neticesinde Iplik Fuari'nin 81
tilkeden gelen nitelikli ziyaretci
yogunlugu nedeniyle 2019 y1l
icinde sektoriin ticari igbirlikleri
acisindan en hareketli fuari ol-
dugunun alti ¢izildi. 22 Ulkeden

400 Ziyaretci Tiiyap Fuarcilik
Tarafindan Agirland: Yapilan
uluslararasi tanitimlar netice-
sinde Almanya, Azerbaycan,
Belarus, Bosna Hersek, Cezayir,
Cek Cumhuriyeti, Giircistan,
Iran, Kazakistan, Kirgizistan,
Makedonya, Misir, Moldova,

katilimeist ile tekstil sektoriinii
temsil eden bir bulugma noktasi
haline gelen fuar, 27-28-29
Subat 2020 tarihlerinde yeni
teknolojileri, kaliteli iirtinleri ve
lider firmalari ile sektor ihraca-
tia katki saglayarak biiyiimeye
devam edecek.

ERDEM TEKSTIL

Murat MODA / pazarlama MUdorg

Tiiyap Iplik Fuari’min en eski katilimcilarindan birisiyiz. Bu
seneki fuar sektoriin nabzini anlamak i¢in bizim i¢in ¢ok
onemliydi. Tirkiye ekonomisinin ve tekstil sektoriiniin i¢inde
bulundugu buhranli zamanda i¢ ve dis alicilarin fuara olan ilgisi sekto-
riin gelecegi i¢in bizi ¢ok mutlu etti. Tiirkiye iginden ve yurt disindan
ciddi alicilar ile temas kurduk ve satis yaptik. Heniiz daha ilk aylarinin
iginde bulundugumuz 2019 y1li ve sonrasi igin umut tazeledik. Ozetle
ekonominin ve sektdriin agir yara aldig1 bir donemde fuara olan ilgi ve
alicilarin iiriinlerimize olan ilgisi bizi fevkalade memnun etti. Tiim zi-
yaretgilere tesekkiir ediyorum, daha verimli fuarlarda goriismek tizere.
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HIRA SIM

Hira Sim ailesi olarak 28 Subat - 2 Mart 2019
tarihleri arasinda TUYAP Biiyiikgekmece’de

S yapilan “16. Uluslararasi Istanbul Iplik
Fuart’n1 basariyla geride birakmanin sevincini yasiyo-
ruz. Yeni ¢alismalarimizla, trend renklerimizle, sadeligi
ve siklig1 hedefledigimiz bu sene oldukg¢a begenilen
iirtinlerimiz ve standimiz bizleri ziyadesiyle mutlu et-
mistir. Taklit eden degil, takip edilen olmanin gururunu
yasadik. Diinyanin her yerinden binlerce kisinin ziyaret
ettigi, diinyanin 2. en biiylk Iplik Fuarinda yillarca ye-
rimizi almak ve her gegen sene daha da biiyiik basarilar
elde etmek bizim en biiyiik motivasyon siire¢lerimizden
biri oldu. Basta Almanya, Italya, Portekiz olmak iizere,
Ukrayna, Rusya ve Ortadogu ihracat pazarimizdan ge-
len tlim ziyaret¢ilerimizi agirlamaktan memnun olduk.
Toplamda 11 farkl: ilkeye yaptigimiz ihracat payimizi
bu sene yeni iilkelerle artirmay1 hedefleyerek, tilke eko-
nomisine katkida bulunmak en biiyiik arzumuz. Netice
olarak, kazanilan yeni miisterilerden ve alinan giizel
siparislerden dolayr memnun kaldigimizi belirterek,
tiim sektdriimiize hayirli olmasini ve iyi sonuglar ge-
tirmesini iimit ederiz. Oniimiizdeki fuarlarin ¢ok daha
iyi gecmesi dilegi ile tiim ziyaretgilere tesekkiirlerimizi
sunariz

BIRTEKS

Iplik fuarma katilimer olan istirak eden Birteks Triko
Tekstil, 6rgii makineleri sarf malzemeleri alaninda
faaliyet gosteren lider sirketlerden biri olmustur.
Halen biinyesinde Giiney Kore menseli TOLON marka yuvar-
lak 6rme makinelerinin igne ve platinleri ile Shima ve Stoll
marka triko makinesinin igne ve platinleri, Japon menseli Shi-
bata marka yuvarlak 6rme makinelerinin igneleri ile sektorde
her daim kaliteli iiriin ve cazip fiyat anlayisi ile aranan tercih
edilen ve aranan markasi olmustur. Ayrica, Creora distribii-
torii olarak satiglarda gostermis oldugu basarili performans
takdire sayandir. Birteks Triko Tekstil olarak 16.Uluslararasi
Istanbul fuarina 6.salonda Creora Distribiitorii olarak katilim
sagladigimiz fuarin, ziyaretci yogunlugu ve talepleri dik-
kate aldigimizda verimli gegtigini sOyleyebiliriz. Fuarin ilk
giiniinden itibaren son giin bitis saatine kadar yerli ve yabanci
Ziyaretgilerin standlar1 doldurdugunu ve goriismeler yapildi-
gin1 gozlemledik.

Yogun bir rekabetin yasandig1 sektorde 6zellikle yabanci
ziyaretcilerin alim odakli taleplerinin ger¢eklesmesi halinde
sektore hareket getirecegini degerlendiriyoruz.

Birteks olarak fuar1 degerlendirdigimizde Ziyaret yogunlugu
bazinda basarili bir fuar siireci yasadigimizi sdyleyebilirim
Ozellikle Standimiz1 Ziyaret eden firmalarin %35’i ya-

banci olup bu firmalar, komsumuz Iran’dan, Kuzey Afrika
iilkelerinden, Tunus Fas ve Cezayir’den ve Azerbaycan ile
Ozbekistan’dan olmustur. Uriin gamini sektdriin taleplerine
gore gelistiren inovatif diisiinceyi destekleyen ve uygulayan

IRTERD

Traie TERSTIL SAM Ve DiS TICATD: 571

QBIBTEHS

Birteks’in oniimiizdeki giinlerde renkli polivizkon ipliklerde
yogun talep goren Rejenere Iplik {iriin grubunda sektoriin 1i-
der kuruluslarindan Haksa Iplik markastyla 6niimiizdeki giin-
lerde satislara baglayacagini buradan duyurmak ve paylasmak
istiyoruz. Sonug olarak, yogun bir ziyaretci trafigi yasadigi-
miz bu fuarin satisa doniismesini timit ediyor ve bekliyoruz.
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Finteks’in Sahibi Murat Kus:

BU MESLEGI YAPANLARIN iSiNi
ONEMSEMEMESINI ELESTIRIYORUM

Finteks’in Sahibi Murat Kus, ‘Bu isi yapan

- Faaliyetlerinizden  anlamda iilkemiz bir ikinci el

insanlarin egitim dizeyini elestiriyorum. Tekstil ‘;:issai;‘;z'?,ahseder Eiﬁﬁﬁtiﬁilﬁi‘f&eginﬁﬁiﬁﬁf
dUzgun hesabi yapildiginda kazangl bir istir. Benim astl isim ikinci  bir islevimiz var. Sektore ciddi
Isini disiplinli ve ahlakl yapanlar igin tekstil el tekstil 5rgii makinalari alip katkilarimiz oldugunu diisii-
bana gbre kGZGnC" bir |$t|r Ancak insanlar bu satmak. Tiirkiye’den alip yurt-  niiyorum. Bu, thracatimizdan

. . . . . " disina satariz, ya da yurtdisin- da belli. 2003 yilindan bu
isi ellerinin tersiyle, Gnemsemeyerek yaptiklari dan alip yine yurtdigina satariz.  yana olusmus diinya capinda

icin kaybediyorlar, sorumluluklarini yerine Yurtigine g:ollz ciddi lr(niktari(arda bir miistel:i portfdyﬁmlﬁz var.
P ;A satisimiz yok. Finteks; makine Mistr, Pakistan, Banglades,
getlrmlyorlar dlye konusuyor. ticareti ve ihracati yapan bir Hindistan, Iran gibi iilkelere
firma. Onemli bir makine bizde kullanilmayan, eskiyen
ihracatgisiy1z. Agirlikli olarak makineleri satmaktayiz. Yurt-
orgii makineleri alip sati- disindan da Italya, Polonya,
yoruz. Tiirkiye’de ¢ok fazla Bulgaristan, Almanya Yunanis-

sayida makine aliniyor. Ve bir tan gibi iilkelerden yine ikinci
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el ancak ¢ok yeni makineleri
ithal edip buradaki miisterileri-
mize veriyoruz. Tiirkiye paza-
ria girmesine liizum olmayan,
katma degeri diisiik makineleri
de oradan direkt yurtdisina
satiyoruz.

Bu ag1 kurmak ve
gelistirmek olduk¢a

zor olmali. Sektordeki
gecmisinizden kisaca
bahseder misiniz?

Makine sattigimiz kisilerin
¢ogu bizim gibi makine tiic-
caridir. Agirlikli olarak bizim
gibi makine satan tiiccarlara
mal satiyoruz. Bu da adet-
lerimizi hep yiiksek tutuyor.
Atolye sahibi iic makine talep
ediyor ama biz tiiccarlara calis-
tigimiz i¢in adet daha yiiksek.
Ben elektronik kokenliyim.
1997°de yuvarlak 6rgii maki-
nalarinda elektronik teknisyeni
olarak bu sektdre bagladim.
Tamir ve bakim servisi olarak
hizmet verdim. Bunun ardin-
dan olusan gevre ve piyasa-
daki talepler ¢ergevesinde bu
isi benimsedim ve igimi ¢ok
severek yapmaktayim. Bunun
disinda i¢ piyasadaki tiiccar-
lara da fason orgiicii olarak da
hizmet vermekteyim. Yiizde
100 polyester iiretimi olmak
sartiyla. Makine parkurumuz
daha ¢ok ince fayn polyester
tiirevi mallar tiretebilen maki-
nelerden olugmakta. Yaptigi-
miz {riinler daha ¢ok otomotiv
ve ev tekstilinde kullanilan
kumaslardir. Oto tavani ya da
astar dedigimiz ¢ok 6zellikli
mallar bunlar.. Islerimiz Allaha
stikiir iyi. Ama meslektaglarimi
gordiigiimde maalesef liziilii-
yorum.

Meslektaslarimizda
temelde neyi
elestiriyorsunuz?

Bu isi yapan insanlarin egitim
diizeyini elestiriyorum. Tekstil
diizgilin hesabi1 yapildiginda
kazanch bir is. Isini disiplinli
ve ahlakli yapanlar igin tekstil
bana gore kazangli bir istir.
Ancak insanlar bu isi elleri-
nin tersiyle, onemsemeyerek
yaptiklart i¢in kaybediyor-
lar, sorumluluklarini yerine
getirmiyorlar. Insanlar kendi
0z sermayeleriyle isi don-

diirmedikleri i¢in piyasada
¢ok ciddi bir nakit sikintisi
mevcut. Her sey borgla, hargla,
senetle, evrakla doniiyor. Bu
nakit ihtiyaci firmalarin fason
fiyatlarinda dik duramamasina
sebebiyet veriyor. Firmalar goz
gore gore, lirete iirete batryor.
Bunun bir diger 6nemli sebebi
Ol¢iisiiz biiylime ve insanlari-
mizin tatminsiz olusu. Bizim
sektoriimiizde insanlar nce
miitevazi bir bigimde ise bas-
liyorlar ancak stirec igerisinde
gozlerini para hirsi biiriiyor

ve suni bir bi¢imde, 6l¢iisiiz
biiyiiyorlar. Kredi almaya bas-
liyorlar, agik hesap is yapmaya
calistyorlar ve bunun netice-
sinde de isler sezon bitiminde
yavasladiginda bu kisiler

bir anda soluksuz kaliyorlar.
Kenarda kendi 6z sermayeleri
olmadigi i¢in devamli borg
almaya basliyorlar.

Sektoriiniiziin temel
gider kalemlerini enerji,
iscilik, igne ve yag
maliyetleri olusturuyor.
Son bir yil icerisinde

tiim bu hammadde
maliyetleri yaklasik

iki kat artt1. Sektoriin
temel sikintisi ise bu
maliyetleri fiyatlarina
yansitamamasi.

Bu konuda neler
diyeceksiniz?

Insanlarm sermaye giicii olma-
dig1 i¢in kendilerini ezdirmek
durumunda kaliyorlar, dik
duramiyorlar. Dik durmak bir
igletmeyi higbir geliri olmaksi-
zin minimum 5-6 ay boyunca
yiiriitmek demektir. Orme
piyasasinda boyle bir sey
maalesef yok. Bir¢ok firmanin
bir hafta bos durmaya taham-
miilii yok. Bu durum da fason
is veren firmalar tarafindan
kullaniliyor.

Bugiin niteliksiz eleman
bulmakta bile zorlanan
bir tekstil sektorii var. Bu
nereye gidecek? Eleman
sorunu tekstilin sonu mu
olacak?

Bizim kanunlarimiz yanlis
islemektedir. Issizlik maasi
cok yanlig bir uygulamadir.
Ihtiyaci olani galistirabilirsin,
ihtiyact olmayan c¢aligmaz.

Hele hele bizim sektorde. Bizim
de eleman ihtiyacimiz oluyor, biz
de kapimiza ‘Kalifiye eleman ali-
nacaktir’ diye tabelalar asiyoruz.
Gelen elemanin bize ilk soyledigi
sey ‘Benim birkag ay sigortami
yapmaz isen gelir ¢alisirim’ olu-
yor. Clinkii bir yandan devletten
igsizlik maas1 alirken, diger yan-
dan da ¢alismak istiyor. Biz buna
kesinlikle izin vermiyoruz ve asla
da vermeyecegiz. Ancak eleman
yetersizliginden sektérde bunu ya-
pan isletmeler var Bana gore bu-
nun bitmesi ve Devletin gergekten
de ihtiyag sahibine igsizlik maasi
vermesi gerekmektedir. Bunu bir
firsat olarak géren ve suiistimal
eden insanlara degil. Bunu meslek
haline getirmisler. Adam kahve-
den ¢ikmuyor, nasil olsa devletten
igsizlik maas1 aliyor diye. Bir
diger sorun tabandan eleman ye-

tismemesi. Tiirkiye’de sdylem-
de bir issizlik sorunu var ama
bizim sektdriimiizde inanin her
isletmenin ister kalifiye ister
vasifsiz olsun, eleman ihtiya-
c1 mevcut. Ancak hi¢birimiz
calistiracak eleman bulami-
yoruz. Bu yiizden Tiirkiye’de
igsizlik olduguna ben inan-
miyorum. Insanlar makinede
degil AVM’detezgahtar olmak
istiyor artik. Uretimimiz arttik-
ca eleman agigimiz da giderek
artti.

Tiirkiye’deki orgii
makinesi varligi hakkinda
sizlerin cok degerli
bilgilere sahip oldugunuzu
diisiiniiyorum. Bu konuda
bizleri bilgilendirir
misiniz?

Benim iddiam su: Kesinlik-

NEICIEE A ] urete Urete batiyor.
Bunun bir diger 6nemli sebebi 6lgUsuz buyume
ve insanlarimizin tatminsiz olusu. Bizim
sektéromuzde insanlar 6nce muotevazi bir
bicimde ise basliyorlar ancak sureg icerisinde
gozlerini para hirsi bUrOyor ve suni bir bigimde,

0lcUsUz buyUyorlar.
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Turkiye’de gok daha yeni, islevsel ve Avrupa menseli makineler meveut. Turkiye’deki makine parkurunun dunyada
highir Ulkede olmadigini dosunuyorum. Bu konuda gok iddiallyiz.

le diinyadaki yuvarlak orgii
sektorliniin en kaliteli makine
parkurunun bizde oldugunu
diistinityorum. Bize rakip Cin
ve Hindistan vardirama ¢ok
daha hantal ve eski maki-
nelerle liretim yapmaktalar.
Tiirkiye’de ¢ok daha yeni,
islevsel ve Avrupa menseli
makineler mevcut. Tiirkiye’de-
ki makine parkurunun diinya-
da higbir iilkede olmadigim
diistiniiyorum. Bu konuda ¢ok
iddialty1z.

Peki bu makine varliginin
verimli bir bicimde
kullanildigim diisiiniiyor
musunuz?

Hayir diistinmiiyorum. Sahsi
goriisiim makineyi dogru kul-
lanmadigimiz yoniinde. Biz 20
yil dmrii olan makineyi 5 yilda
hurdaya geviriyoruz. Uretici
firmanin verileri kapsamin-

da calistirmryoruz. Yiiksek
devirde ve hor kullantyoruz.
Satin aldigimiz makineye milli
servet olarak bakmiyoruz. Cok

hizli tiiketip, tesviklerle birlik-
te yenilerini almanin peline ko-
suyoruz. Sistemin avantajlarini
kullanaraktan makinelerimizi
yenilemeyi tercih ediyoruz.
Dolayisiyla Tiirkiye’deki bu
giiclii makine varligimi verimli
kullanmanin ¢ok uzagindayiz.

Diinyadaki tiim orgii
makinesi varligim bilen
bir kisi olarak Tiirkiye’de
orgii makineciligi neden
gelismiyor, neden
Tiirkiye’de o6rgii makinesi
uretilmiyor?

Bu konuda bir iki firma var
sadece. Bana gore Tiirkiye’de-
ki makine iireticisi ucuz degil,
kaliteli mal iiretmeli. Biz hep
Cin ile rekabet icerisindeyiz
¢linkii maliyet 6nemli. Oysa
bizim Avrupa kalitesinde mal
iiretip Cin fiyatlarina sat-
mamiz gerekiyor. Basari bu
sayede gelir. Bir makinenin
iiretimi ¢ok maliyetli bir sey
degil. Tirkiye’de en azindan
markalagana kadar Uzakdogu

fiyatlarinda makine iiretip sa-
tabilmenin miimkiin oldugunu
diisiintiyorum.

Tiirkiye tekstilde ii¢
kusag1 devirmis bir
sanayi. Bilgi ve tecriibesi
giiclii bir sektor. Bu
cercevede tekstil
sanayisini bir sonraki
nesle birakabilecek kadar
giiclii goriiyor musunuz?
Ben igimi severek yapiyorum.
Ancak ¢ocuklarim i¢in ayni
seyi diigiinmiiyorum. Degil
bir y1l1, bir ay sonramizi dahi
garanti altinda géremedigim
i¢in, benden sonraki neslin bu
iste basarili olacagini diigiin-
milyorum. Biz ¢alisip yapi-
yoruz ama bunun arkasinda
yillarin tecriibe ve birikimi
var. Bes yil sonra tekstildeki
tiim ustalar Suriyeli olacak.
Sektor eleman agigini yabanci
is¢i caligtirarak kapatmaya c¢a-
listyor. Hatta bir siirii Suriyeli
makine alip liretim yapmaya
dahi basladi. Bu insanla-

rin iilkelerine geri donmesi
gerekmektedir. Tiirkiye son
yillarda yolgecen hanina don-
miis durumda. Bu adamlarin
ne oturma izni, ne de ¢alisma
izni var. Elini kolunu salla-
yarak iilkede diledigi yerde
caligabiliyorlar. Bu insanlarin
kayit altina alinmasi gerek-
mektedir.

20 yildir bu isin icerisinde
olan biri olarak tekstilin
en giizel donemi hangi
yillardi?

Tekstil sektoriiniin arada inis
¢ikiglart olmustur ama ¢ok
fazla kotii donemini gérme-
dim. Fasoncu olarak soruyor-
sanizgdyle yanitlayayim. Bir
fasoncu neden batar? Hesapsiz
ve disiplinsiz i yapmaktan
batar. Problem, igini nem-
sememesi ve ayipli liretim
yapmasidir. Ordiigii mali
miisterisine kabul ettiremezse
batar. Bir orgiiciiniin en biiyiik
batma sebebi reklamasyon ye-
mesidir. Obiir tiirlii, isini dogru
yapan, fiyatini1 diizgiin veren
fasoncu batmaz. Bana gore hep
ig vard1. 2005-2009 arasinda i¢
piyasada ciddi bir kriz oldu ve
herkes makinesini satti. Bu do-
nemde disartya agilma geregi
duyduk ve bu sayede ihracatg1
olduk.

2018 ihracatimzdan biraz
bahseder misiniz?
Diinyadaki bu kiiresel krizden
dolay1 son iki yilimiz ¢ok iyi
geemedi ve satislarimizda
diisiisler yasadik.

ORME DUNYASI
dergimizle
meslektaslarinizla
paylasmak istediginiz
hususlar nelerdir?
Meslektaslarima 6nerim yap-
tiklar1 isi severek ve benim-
seyerek yapmalari. Sigortasiz
ve yabanci eleman calistirma-
malarini 6neririm, ¢iinkii ciddi
bir risk altindalar. Ve 6l¢iisiiz
bliylimemelerini ve kendi 6z
kaynaklariyla biiytimelerini
tavsiye ederim. Devletimiz
ise bizim sektoriimiizi hi¢bir
zaman 6nemsemedi. Beklenti-
miz bizi tanimalar1 ve ihti-
yaglarimiza cevap vermeleri
yoniindedir.
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NEW YORK MODA HAFTASINA

TURK MODA 1

ASARIMCILARI

DAMGASINI VURDU

Her yil moda dunyasinin heyecanla bekledigi
New York Fashion Week, bu yil iki ayri defileyle

Turk modacilari agirladi.

Ticaret Bakanlig1’nin

destekleriyle, Istanbul

Tekstil ve Hammadde-
leri Thracatgilar: Birligi (ITHIB)
ve Tiirkiye Tanitim Grubu
(TTG) nun isbirligiyle New
York Fashion Week’e katilan
modaci Hakan Akkaya, kendi
hazirladig1 ve koglugunu iistlen-
digi iki defileyle Tiirk modasini
bir kez daha diinya podyumla-
rinda tasidi.

Etkinlikte, Hakan Akkaya’nin
‘Glam Rock’ adin1 verdigi
defilesi ve koglugunu iistlendi-
gi ‘Turkish Designers’ karma
defilesiyle iki farkli heyecan ya-
sand1. Tiirk Tekstilinin ve Tiirk
tasarim giictiniin biyiikligiini
New York Fashion Week’te
yapti81 iki defileyle ortaya
koyan {inlii modacinin, ‘Glam
Rock’ adin1 verdigi koleksiyo-
nunun tanitimt 10 Subat 2019

tarihinde Springs Studio’da ger-
ceklesti. Hakan Akkaya koglu-
gunda 12 Subat’da gerceklesen
“Turkish Designers’da ise Tiirk
tasarimeilar Buket Ozkalfalar,
Barut Gokhan Ildeniz, Ece Kav-
ran ve 2006 yilh Istanbul ITHIB
Uluslararas1 Kumag Tasarim Ya-
rismasi ikincisi Firat Neziroglu
koleksiyonlarmi davetlilerde

bulusturdu. Tiirk tasarimlart
yiizde ytiz Tiirk kumastyla diin-
ya podyumlarinda boy gosterdi.
Tiirk tekstil sektorii temsilcileri
olarak 6niimiizdeki donemde
de tasarimeilarimizi kiiresel
markalagma yolculugunda des-
teklemeye devam edecek olan
ITHIB ¢alismalarina bu yonde
devam ediyor.
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0z-ip Sahibi Ahmet Onge:

SORUMLULUGU FAZLA,

KAZANCI AZ BIR SEKTORUZ
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0z-ip’in sahiplerinden Ahmet 0zge, sorumlulugu ¢ok fazla olan ancak kazanci az bir sektor

olan 6rgundn, artan maliyetlerle birlikte zor gunler gegirdigini vurguluyor. Sadece elektrikte
gegen yildan bu yana maliyetlerin iki kattan fazla arttigini séyleyen Onge, ‘Buna ragmen musteri
kaybetme korkusuyla zam yapmayarak; zararina Uretim yapan érmeciler, hem kendilerine hem de
sektdéromuze boyUk zararlar veriyor’ diye konusuyor.

| ip’in sektordeki
gecmisinden
kisaca bahseder misiniz?
Ben ikinci kusag temsil
ediyorum. Babam Haci Ziithii
Onge Istanbul’a 1944 yilinda
Sivas’tan gelmis. 50’lerden
itibaren tekstilin i¢inde olmus,
dokumacilik ve iplikgilik yap-
mis. Ben de okulu bitirdikten

sonra 1995°te bu ise girdim.
2000’lerde ise babam isi
tamamiyla agabeyim ve bana
devretti.

Sektore ne gibi hizmetler
sunuyorsunuz?

Biz orgiiciiyiiz ve sadece bu
kanalda hizmet veriyoruz. Or-
giide de camasir sektoriine hiz-
met veriyoruz. Agirlikli olarak

Dar Pus ¢alistyoruz, yandan
dikigsiz malzemelerle. Mah-
mutpasa piyasasina ve ihracat-
¢ilara galistyoruz. Hem fason
hem de kumas satis1 bi¢iminde
hizmet vermeye ¢alistyoruz.
Zamaninda tekstilin baska
kanallarinda da is yaptik ama
orgiide kalmaya karar verdik.
Cilinkii bildigimiz bir is. Takip
acisindan da bize daha kolay

geldi. Bir donem ¢amasgir da
yaptik. Yanlis yonlendirme ve
eleman se¢imlerinden dola-
y1 zarar gordiik. Baktik bu
sefer kumagg1 miisterilerimizi
de kaybetme riskiyle karsi
karstyayiz bu sefer tamamen
kumas sektoriine yoneldik. Dar
pus siiprem ve ribana makine-
lerimiz var. Yaklasik 40 adet
makineyle hizmet veriyoruz.
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Fason fiyatlan
sektoriiniiziin en ciddi
sorunu. Bu konuda neler
soyleyeceksiniz?
Sorumlulugu fazla ama ka-
zanci az bir sektoriin temsil-
cileriyiz. 90’larda rahmetli
babam bir fasona ii¢ adet
Groz Beckert igne alabiliyor-
du. O yillarda hem is¢i, hem
patron, hem de tedarikgi para
kazanabiliyordu. Dolayistyla
sektorde her seyin en kalitelisi
kullaniliyordu. Giintimiizde
ise bir igneyi alabilmek igin
iki ya da ti¢ fason yapmaniz
gerekiyor. Bizim yanimizda
calisan ustalarimiz isi 6gren-
diklerinde ve paralarini da
denklestirdiklerinde kendi
makinelerini alip tiretime
gecmeye ve kendi islerini
kurmaya bagladilar. Burada
hem kendileri is¢ilik yapiyor
hem de patron oluyorlardi. Bu
siirecte insanlar is korkusuna
kapilds. Isini siirdiirmek igin
odiin vermeye bagladi. Bu
ruh halini tiiccarlar ¢ok iyi
analiz etti. Ufak isletme ‘Ben
karnimi doyurayim, masrafim
¢iksin yeter’ diye diistinmeye
basladi. Buna fason veren
tiiccarlar da bunu kullandi.
Ozellikle verimli agik en ma-
kinelerde bu durum daha cid-
di yagandi. Gegen yilki krizde
maliyetler biraz daha artinca
bu durum alenen daha ¢ok
ortaya ¢ikti. Benim hesabima
gore gegen sene ile bu sene
arasinda maliyetler yilizde
50-60 arasinda artt1. Elektrik
maliyetlerimi inceledigimde
fiyatlar iki kat artt1. Piyasada
bu daha diisiikmiis gibi lanse
edildi. Ama ben gegen seneki
elektrik fiyatlarimla bu sene-
kileri karsilastirdigimda sunu
goriiyorum. 2017 Kasim ay1
ile 2018 Kasim ay1 arasindaki
elektrik faturalarim arasindaki
fark ytizde 110 seviyesin-

de. Bizim maliyetlerimizin
yaklagik tigte birini elektrik
olusturuyor. Igneyi ve yagi
aldigmmz kisi o giinkii doviz
kuru ne ise onu isletiyor. Is-
¢ilik deseniz zaten devletimiz
agikladi ve bunun asagisinda
hareket etme sansiiz yok.
Mecbursun parasini vermeye.
Biz de tlizerine koyacagiz ki
hayat devam etsin. Bu fiyat

Elektrik maliyetlerimi inceledigimde |j\%s]tls]g

iki kat artti. Piyasada bu daha dusukmus gibi
lanse edildi. Ama ben gegen seneki elektrik
fiyatlarimla bu senekileri karsilastirdigimda
sunu goriyorum: 2017 Kasim ayi ile 2018 Kasim
ayi arasindaki elektrik faturalarim arasindaki
fark yUzde 110 seviyesinde.

artiglarini fiyatlarimiza yansit-
mamiz neticesinde bazi miis-
terilerimizi de kaybettik. Ben
verdigim hizmete giivendigim
i¢in bu kaybettigim miisterile-
rimin bir giin bana dénecegini
biliyorum. Ama sektordeki
diger arkadaslarimiz miiste-
riyi kaybetme korkusuyla bu
zamlar1 yapamadilar. Elektrik
faturasini, ignenin parasini
0deyemez duruma diisen bir
siirli 6rmeci arkadasim var.
Insanlar kendi kendilerini yok
ediyorlar. Halbuki bir hizmet
sunuyorlar. Glinlimiizde en
degerli sey hizmet. Artik her
sey nakit doniiyor. Sigorta-
y1, elektrigi, is¢iligi, vergini
pesin 6demek durumundasin.
Sadece igneciye evrak vere-
bilirsin o da sadece bir aylik
evragl kabul ediyor. Hal boyle
iken biz nasil donecegiz?

Peki tiiccar size ne diyor?
Siz paramiz1 hangi vadede
aliyorsunuz?

Mahmutpasa piyasasina ¢ali-
styoruz. Miisterilerimizden de
Allah razi olsun, bizi magdur
etmemeye caligtyorlar. Biz
miimkiin oldugunca nakit,
haftalik 6demeler cercevesinde
doniiyoruz. Ancak sektordeki
bazi arkadaslarimiz, miisteri
parasini pesin 6dedigi i¢in, bunu
kaybetmekten korkuyor ve fason
fiyatlarina yapmasi gereken
zami yapamiyor. Miisteri de 6de-
meyi pesin yaptig1 icin fiyatlari
6ldiiriiyor. Giinlin sonunda tiim
sektor bundan zarar goriiyor.

Orta vadede bu
isletmelerin sektorde
tutunamamasinin ve
kapatmasinin sektore
faydas1 m1 zarar1 m1 olur?

Onlarin dayanma giicii ¢ok az
ama onun yerine de bir bagkasi
gelecek, bu hep boyle olmus.
Kendimiz agisindan baktigi-
mizda, en azindan bir dip fiyat
olmali ve bunun altina kimse
inmemeli. Bu problem dip
fiyatin da altina inildigi i¢in
yasaniyor. Firmalar gelecegini
diistinmiiyor, sadece giinii kur-
tarmaya calisiyor. Ama o tavizi
tiiccara bir kez verdiginde
fiyatin1 sonraki siirecte artirma
sansini da ortadan kaldiriyor.
Piyasadaki makine sayist,
dolayisiyla iiretim kapasitesi
belli. Herkes bir ¢izgide dursa
o miisteri yine ona gelecek
ama o bunu farkinda degil.

Bir yandan iscilik
maliyetleri artarken diger
yandan sektor calisacak
eleman bulamiyor.

Bu konuda neler
diyeceksiniz?

Ben hep yerli elemanlarla
calistim. Yabanci ¢alistirmiyo-
rum. Bir sene boyunca kapim-
da ‘Eleman Araniyor’ yazisi
asilt durdu ve bir sene boyunca
kimse i bagvurusu yapma-

di. Turkiye’de igsizlik var
deniyor ama bu yalan. Su anda
ortalama 3 bin TL nin {izerinde
maasg veriyoruz. Bizim eleman-
larimizin hepsi uzun yillardir
bizimle beraberdir. Su anda 15
kisiyiz. Bu sektérden maalesef
Tiirkler kagiyor ve daha basit
islere yoneliyorlar. Suriyeliler
ise ¢alismak istiyor. Adam me-
sai yapmak istiyor. Bizim Tiirk
mesai olmasin da evde yatayim
diye diigiiniiyor. Bu yaz iki ele-
manim isten ayrilacak. Simdi
ben diisiinliyorum, eleman ek-
sigimi nasil kapatacagim diye.
Bir sekilde bu sektorde devam
edecek isem, giin gelecek ben
de yabanci is¢iye yonelecegim.
Bize Anadolu’dan iplikler
geliyor, soruyorum oralarda
kimlerin ¢alistigini. Orada da
sadece yabancilarin ¢alistigini
duyuyorum. Tirkiye’de maa-
lesef Tiirkler ¢alismak iste-
miyor. Suriye’den gelip 6rme
isletmesi agan bir siirli insan
var. Tekstil sektorii isttihdam
acisindan ¢ok énemli. Tarladan
pamugu toplayan var, girgir-
cis1 var, iplik fabrikasi var,
orgliciisii boyahanecisi var,

ORME DUNYASI Ocak-Mart 2019 | 43



kesimhane ve konfeksiyoncusu
var, magazacisi var, peraken-
decisi var. Baktiginiz zaman
devasa bir istihdam zincirinden
bahsediyoruz. Ama maalesef
6nemsenmiyor. Bu konuda
Devletimizin de bu sektdrden
cikilip daha teknolojik alanlara
gecilmesi konusunda sdylem-
leri var. Ama teknoloji yogun
sektorler dnemli istihdam sag-
lamryor ki. Elbette o da olsun.
Her zaman ileriye bakalim.
Ama tekstil sektoriiniin devlet
tarafindan da biraz hor goriil-
diigiinii soylemek isterim. Bir
diger unsur eskiden bu yana
ustalarimiz bu isi 6gretmek ve
bayrag1 devretmek konusun-
da istekli olmadilar. Ben bile
kendi isletmemde gengligimde
bu isi ustalardan 6grenemedim,
ogretmek istemediler. Terot
bizi davet ediyordu ve o yillar-
da gidip Almanya’da iki ay bu
igin egitimini aldim. Adamlar
en ince detayina kadar her
seyini 6grettiler. Bir makineyi
komple sokiip takabilecek
seviyede bu isi Almanlar saye-
sinde dgrendim. Orada tam 7
dil bilen bir yasli ustam vardi.
Her giin beni makinenin bir
boliimiinde egitime ald1. Orgii

IR

sokmeyi falan bilmiyordum,
hepsini ondan 6grendim. Ve de
benden bir lira para almadilar,
Miisliimanim diye de bana her
giin 6zel yemek ¢ikarttilar.
Insanliklaria diyecek bir sey
yok. Bu egitimi burada tiniver-
sitede alamiyorsunuz.

Bu meslegi evlatlariniza
birakabilecek bir sektor
olarak goriiyor musunuz?
Universiteye hazirlanan bir ev-
ladim var. Ben kendi gelecegi-
mi géremiyorum ki bu sektor-
de, ona nasil tavsiye edeyim?
Kendi adima bu sektérde bir
gelecek gorsen gocuguma teks-
til mithendisligi ya da isletme
okumasini salik verirdim. Ama
maalesef kendi meslegimde
bunu gérmiiyorum.

Orme sanayisinin diger
sikintilar1 neler?
Ormeciler genis diisiinmeli

ve i kaybi1 korkusunu tizer-
lerinden atmali, birlik olmali.
Is kayb1 hepimizi korkutur.
Ama biraz disimizi siksak
bunun faydali sonugclarini
alabilecegimizi diigiiniiyorum.
Birlik olmali ve birbirimize
destek olmalry1z. Ben miimkiin

Bizim sadece galismamiz ve Uretmemiz gerektigine inaniyorum.

Rizki Allah verir.

oldugunca beni arayanlarla her
seyi aciklikla konugmak taraf-
tartyim. Fason fiyatlarimi da
acik acik paylasiyorum. Bizim
sadece caligmamiz ve liretme-
miz gerektigine inaniyorum.
Rizki Allah verir.

Sizin a¢inizdan

sektoriin en giizel yillan
hangileriydi?

Gegmiste yokluk varmis.
80’lerin ortalarina kadar

is varmig ama Tiirkiye nin
elinde imkan yokmus. 90’larin
basinda Tirkiye’nin imkan-
lar1 olmaya baglamis, ama bu
sefer de rekabet hizla artmis.
Emekli olan, isi bilen bilme-
yen bir siirli insan, bu iste

para oldugu inanciyla tekstile
girmis ve hem kendileri zarar
gormiis hem de sektdre zarar
vermisler, zira bilmedigi isi
yapmaya ¢aligmislar. Bana
gore en verimli yillar 90’la-
rin baslartydi. 95’ten sonra
entegre tesislerin de devreye
girmesiyle bizim gibi isletme-
lerin ekmegi azaldi. Marag’ta
pamuk girip kumas ¢ikan
tesislerde adam sadece iplikten
kazansam bana yeter deyip
boyahane fiyatlarint minimize
etti mesela. Fire hesabi bile
yapmaya gerek duymadi.

Ama biz bu hesaplart yapmak
zorundaydik zira yiikiimiiz hep
¢ok fazlaydi. Dogudaki toprak
agalar1 ve varlikli kimseler

de tekstile girdi. Bazilar1 hala
ayakta, bazilar1 ise ortadan yok
oldu. Bizim sektoriimiiz 95’te,
98’de, 2001°de biiyiik krizler
yasadi. Gegen seneki kriz

de hala devam ediyor ¢linkii
doviz istedigimiz seviyelere
gerilemedi ve daha ne olacagi
da belli degil. On yilda bir
tekstilde biiytik krizler yasi-
yoruz sonrasinda da toparlani-
yoruz. Hayirlisiyla bu krizden
de cikarsak ¢ok iyi olacak. Bu
halimize de siikretmek lazim.
Bu krizde ben hig is¢i ¢ikarma-
dim. Zamaninda is¢i ¢ikarmak
zorunda kaldigim krizler
olmustu. Kendi 6z sermayemle
¢O6zmeyi bagardim. Ama 50
eleman calistirirken 15 elema-
na diigen isletmeler de duyuyo-
rum. Tiirkiye’ nin Oniiniin agik
olmasini, tiretimin Tirkiye’de
olmasini, ithalatin diismesini,

ihracatin artmasini hepimiz
istiyoruz. Bunun pesindeyiz.

Hic ihracat yaptiniz m1?
Rusya ile yasanan kriz
oncesinde bu iilkeye ihracat
yaptyordum. Ama o krizde
aramizin bozulmasi sebebiyle
sonrasinda kayba ugramamak
korkusuyla yeniden cesaret
edemedim. Calistigim arka-
daslar da devam etmeyince
Rusya’ya ihracat1 biraktim,
yeni miisteri arayigina girme-
dim. Ama ¢alistigim ii¢ sene
zarfinda ¢ok giizel ihracatlar
gergeklestirdim.

Son olarak siz neler
sdylemek istersiniz?
Faizlerin bu sekilde artmasi
istenen bir durum degil. On-
ceden sadece Alman makinesi
alirdik. Simdi bir Uzakdogu
makinesi almak durumunda
kaldim zira {icte biri fiyatina
aldim. Su anda deneme agama-
sindayim ama memnun oldugu-
mu sdyleyebilirim. Bir Alman
makinesi kadar verimli degil
ama fiyat bazinda baktigimizda
tabi ki olumlu. Bazi 6zellikleri
modifiye ederek iki adet daha
siparis verdim. O iki maki-
nem de gelince bakip devam
edecegim. Kendi 6z serma-
yemle devam edecegim. Banka
faizlerine verip ¢ope atacak
param yok benim. Bu faizlerle
milletin yatirim yapmasi ¢ok
zor. Faizlerin bu kadar artmasi
hem yatirimlart baltaliyor hem
de issizligin daha da artmasina
sebebiyet veriyor. Gliniimiizde
paramiz agik agik faize akiyor.
Adam on lirasini yatirima
dontstiirdiigiinde alacagi riski,
parasini faize yatirdiginda risk
almadan kazanacag1 parayla
kiyasladiginda, faizi se¢iyor
dogal olarak. Risk almak
istemiyor. Bu da ticarette nakit
sikintisina sebebiyet veriyor.
Herkes aligveris yapacak ki,
carklar donsiin. Durgunluk
biiyiik zarar verir. Ulkemizin
tekstile ihtiyaci var ve bunun
yerine koyabilecegi bir sey
yok. Cift¢ilik de ortadan kalkt.
Ekilen arazi kalmadi. Yabanct
ig¢iler olmasa ¢orap, drme,
boyahane ve iplik sektorleri
iiretimde kriz yagayarak durma
noktasina gelebilirdi.
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ORSAD OLARAK
MESLEK LISELERINDEKI

~ HER OGRENCIYI
BiR DEGER OLARAK
GORUYORUZ

Degerli Uyelerimiz/okurlarimiz,

Daha énceki calismalarimizda ve yazilarimizda sektéromuzun
en o6nemli sorunlarindan bir tanesinin kalifiye eleman soru-

nu oldugunu surekli olarak dile getirmistik. Tabi ki bu problem
aninda ¢ézume kavusturulacak bir olay degildir. SUreg ve sabir
gerektirir. Bu serUvene sektorumuzle ilgili bélgemizdeki tek okul
olan Zeytinburnu Sehit Buyukelci Galip Balkar Teknik Meslek
Lisesi ile bir protokolun alt yapr calismalarini yaparak basladik.
Akabinde ilgili okulumuzun programlarina katilarak her daim
orada 6grenim goren 6grenci kardeslerimizin yaninda olmaya
calistik ve her defasinda sektorle ilgili bilgilendirme yaparak
onlarin sektore ilgisini canli tutmaya alistik. Arzumuz bu geng
kardeslerimizin sektorde istihdamini saglamak.

; Mustafa Vial
ORSAD Genel Sekreter Yrd.

Yine bir programda staja yeni baslayacak arkadaslarla bir
araya geldik. Burada kendilerine “igveren sizden neler bekli-
yor” konusunu anlattik. Tabi burada bir egitimden bahsediyo-
ruz, yukarida da belirttigimiz gibi ciddi bir sUreg¢ gerekiyor. Bir,
iki, U¢ program yaparak sonuca ulasmayi beklemek; sizlerin
de takdir edecegi gibi biraz hayal olur. Bu surecin olmazsa
olmaz unsurlari vardir. Okul ve 6grenci (ailesi ile birlikte),
Isveren ve sivil toplum 6rgUtleri. Bunlardan okul ve sivil toplum
orgutleri destekleyici, 6grenci ve isveren ise ana (temel)
unsurdur. Bahsi gecen adimlardan bir tanesinin aksamasi
durumunda, yapilan ¢alismalar sonugsuz kalacaktir. Oncelikle
ogrenci kardesimizin bu mesleki temel bilgilere (mesleki ve

is imkani vb.) sahip olmasi ve ailesinin destegdinin olmasi gok
onemlidir. Mevcut okul yonetimimiz bu hedefler icin fazlasiyla
gayret gosteriyorlar zaten. Biz sivil toplum orgutleri, bu donem
basta olmak Uzere, bundan sonra staj donemlerinden bas-
layarak ilerleyen sUregte tum arkadaslarin gelisimlerini takip
ederek, eksikliklere aninda mudahale etmek suretiyle hedefe
ulasmanin, sektoérun gelecedine yatirim yapmanin gayreti
icerisindeyiz.

Geldik sUrecinin olmazsa olmazi kilit noktasr isveren kismina.
SUphesiz en buyUk gorev her zaman oldugu gibi yine isve-
renimize dUsUyor. ilk etapta “Meslek lisesinden geliyor, her
seyi bilmesi gerekir” algisini yikmamiz gerekiyor. Evet, meslek
lisesinden geliyorlar, isin teorik kismini 6grenmisler; ancak
pratik kismi eksik. Zaten pratik kisim eksik oldugu igin tamam-
lamaya geliyorlar. ismiyle mosemma “stajyer”. Burada siz de-
Jerli Uyelerimizin bu sUreci bir éretmen-o6grenci iliskisi icinde
yurutmeniz gerekiyor ve bu dénemin sonunda “ben makinemi
bu geng arkadasa teslim edebilmeliyim” dUsuncesiyle hareket
etmelidir. Bu tutuma ¢grencilerimizin de ayni hassasiyetle
yaklasmasi gerekiyor ki sureg huzurlu bir sekilde ilerleyebilsin.
“Hi¢c kimse basari merdivenlerini elleri cebinde tirmanmamis-
tir” ifadesini belki bir gok kez duymusuzdur. Eger bir yerlere
ulasmak istiyorsak, hedefimiz varsa bu hedeflere ulasmak igin
olaganusty, evet olaganustu ¢caba sarf etmemiz gerekiyor.
Daha fazla 6grenmek icin gayret gosterelim.

Bu duygu ve dusuncelerle gikmis oldugumuz bu uzun ve
zaman zaman yorucu olabilecek yolun sektdromuze ve bu
meslege gonul vermis 0grenci kardeslerimize hayirl olmasini
temenni ediyorum.
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MITEKS ORME Mithat Sacl;

SURIYELILERI GELDIKLERI GUN

IS ADAMI YAPTIK

Miteks Orme’nin Sahibi Mithat Sagli, yabanci
isgilerin bugUn TUrk tekstilini ayakta
tuttugunun altini giziyor ama ekliyor: ‘Turkiye
bugUn 1965’lerdeki Almanya’nin durumunu
yasiyor. Turk isgiler o yillarda orada ¢caligarak
Alman ekonomisini ayakta tutmuslardi. Bugin
de aynini burada yabanci isgiler yapiyor. Ama
o yillarda Almanya’daki Tork isciler kendi
isletmelerini agamazken, bugun Turkiye’de
cok sayida isletme Suriyelilere devrediliyor,
adeta geldikleri gun is sahibi olmalarinin 6nu

acthyor.

7 Tekstil

© sektoriindeki

: 4 gecmisinizi kisaca
ozetler misiniz?

18 yasinda bu ise basladim.
2000’e kadar is¢i olarak cali-
styordum. Sansim yaver gitti,
patronlarim isi birakiyorlardi
ve isi bana devrettiler. Bir
baska ortakla Levent Sanayi
Mabhallesi’nde sektorle hi¢
alakasi olmayan bir yerde isimi
kurdum. Ilerleyen donemde
sektorle daha i¢ ice olmak adi-
na Gilingdren’e tasindim ama
o trafik kesmekesine bir y1l

dayanabildim. Sonra da Bag-
cilar’daki su anki yeri buldum.
On bes yildir buradayim. Dort
makine ile ise basladim. Bu-
giin 18 adet makinem calistyor.
Ben 30/28 ve 34/24 ¢ift plaka
calistyorum. Bagka makinem
yok. Kalemimi hi¢ degistirme-
dim. Yiizde 80 fason, yiizde 20
satig bigiminde ¢alistyorum.
Evet; sektorde eski paralari ka-
zanamadigimizi sdyleyebiliriz,
karliliklarimiz oldukga diistii.
Ama yine de halimden ¢ok da
sikayetci degilim, hala para
kazantyoruz, siikkrediyorum.
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Sizin sektoriin en biiyiik
sorunu fason fiyatlari.
Giinii kurtarmak adina
tiiccarlarin baskisina
ormeciler boyun egiyor.
Diger yandan ozellikle
elektrik maliyetleriniz son
bir yilda inanilmaz artti.
Bu hususlarla ilgili neler
diyeceksiniz?

Bizim yiizde 25 oraninda bir
sanayi indirimimiz de var.
Birkag ay oncesine kadar ayda
6-8 bin TL arasi bir tiketimim
vardi. Bugiin ise her ay 14 bin
TL elektrik tiikketimim var. Ki
benim isletmemde pamuklu
iirtin olmadig1 i¢in kompreso-
re de ¢ok ihtiyacim olmuyor.
Yani az elektrik tiiketen bir
orme isletmesiyim digerleriyle
kiyaslandiginda. Tiim gider-
lerimiz yiizde yiiz artt1. Peki
fason fiyatlarina yiizde yiiz
zam yapabiliyor muyuz? El-
bette yapamiyoruz. Yiizde 50
civarinda bir zam yapabildik.

Bu zam bile 6nemli.

Bunu nasil basardiniz?

En yeni miisterim 15 senelik.
Sektorde gecmisten gelen tani-
sikliklarim var. Suraya on tane
de tabela assak kimse burada
bir 6rmeci varmig diyerek ka-
pimizi ¢almaz. Bir miisterimiz
digerine bizi tavsiye ediyor ve
isler bu sekilde geliyor. Benim
miisterilerimin yiizde 80’1
ormeden gelme. Bir kumasta-
ki hatay1 gordiigiinde bunun
benden mi yoksa boyahane-
den mi oldugunu anlayabilen
kisiler. Beni bilirkisi olarak
cagirirlar. Benim sansim miis-
terilerimin hepsinin drmeden
gelmesi. Bu yiizden rekla-
masyon gibi sorunlarla ¢ok
nadiren kargilagiyorum. Ama
bunun yani sira ben her daim
igeride atdlyede ¢aligirim.

Bir patronluk sevdam yoktur.
Isimin basindayimdir. Sabah
8:30’da igimin basina gelirim,
aksam 18:30’a kadar atolyede
isimin basinda dururum. Isimi
kontrol etmek, hataya mahal
vermemek durumundayim,
¢linkii hem miisterime hem
de meslegime saygim var. On
adet personelimiz var. Sadece
polyester calistigim i¢in ¢ok
fazla sayida elemana da ihti-
yacim olmuyor.

Bu sektoriin en keyifli
donemi hangi yillardi?

90 6ncesi. O yillarda piyasa-
vya diiristliik hakimdi. Ceke,
senede gerek yoktu. Insanlarin
sozii ¢cekten daha degerliydi.
Paraniz1 almak i¢in miisterinizi
aramaniza gerek bile kalmazdi.
Bugiin o yillardaki tiiccar-
larin ¢ocuklart isi devralmis
durumda. Bu gelenege sahip
olan, babadan dogrusunu gor-
mils Mahmutpasa piyasasinda
bu ahlakli yaklagim siiriiyor.
Kimseyi karalamayayim ama
baz1 yeni firmalar, sonradan
piyasaya girenler maalesef
ticareti kirlettiler. Ancak garip
bir bigimde, bir ilahi adalet de
var. Piyasay1 boylesine terdrize
eden bu firmalar zaman igeri-
sinde eleniyor ve batiyor. Ban-
kalarin giictiyle degil, kendi
giicii ve kararliligryla biiyliyen
firmalar ise hayatta kalabi-
liyor. Ama elbette batanlar
giderken, piyasaya da biiyiik
zararlar veriyor, digerlerini de
pesinden bataga siirtikliiyorlar.
Ornegin ben de iplik altryorum.
Iplik¢ime telefon edip 5 ton
gondermesini isterim. ‘Abi

10 ton gondereyim’ der kabul
etmem, ¢linkii param 5 tona
yeter, fazlasini almam, borca
girmem. Batanlarin ¢ogu bu
dengeyi kuramadiklarindan ve
dengesiz ve plansiz biiyiimek-
ten batiyor. Hirs insanimiza
¢ok kotii seyler yaptiriyor.

Eleman sikintisini

nasil ¢oziiyorsunuz?
Sektordeki bir siirii firma bu
sorunu yabanci is¢i ¢alistirarak
¢oziiyor. Ben elemanlarimi
kendim yetistiririm. Calisma-
ya, liretmeye hevesli kisilerle
calismaktan keyif alirrm. Ama
bir is ilanimiza cevap veren ve
goriismeye gelen Tiirk gengleri
sadece masa bast islerle ugras-
mak istiyor. Uzeri kirlenmesin
istiyor. Ben patron olarak
kendim vaktimin neredeyse
tamamini atdlyede gecirirken,
bu nasil miimkiin olacak?
Meslek Liselerinden sektore
katilan genglerimizin sayisini
artirmak durumundayiz. Peki
sektoriin sonu ne olacak?
Ustalarimizin hepsi Suriyeli
oldugunda ne olacak? Su an
bile kendi isletmesini kuran bir

Ornegin ben de iplik aliyorum. [ EREE )

edip 5 ton gondermesini isterim. ‘Abi 10 ton
gondereyim’ der kabul etmem, ¢UnkU param

5 tona yeter, fazlasini almam, borca girmem.
Batanlarin gogu bu dengeyi kuramadiklarindan
ve dengesiz ve plansiz buyomekten batiyor.

i
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siirii Suriyeli mevcut. Tiirkiye
bugiin 1965’lerde Almanya’nin
durumunu yasiyor. O yillarda
orada fabrikalarda ¢alisacak
is¢i bulamiyorlardi, Tiirkler
gitti ve onlarin ekonomile-
rini gliglendirdi. Burada da
bugiin buna benzer bir durum
yasantyor. Artik bizim insa-
nimiz fabrikalarda ¢alismak
istemiyor, sanayiciler de bu
ac181 Afgan, Pakistanl ve Su-

riyeli is¢ilerle kapama yolunu
seciyor. Ama biz Almanya
gibi yapmiyoruz, biz imkan da
veriyoruz. Burada gayet rahat
kendi islerini kurabiliyorlar.
Almanya’daki Tiirklerin boyle
bir sans1 yoktu. Biz ise onlart
geldikleri giin i adami yaptik.
Sektoriimiiziin en 6nemli
sorunu personel sorunudur ve
bu sorunu iilke olarak ¢dzmek,
egitim sistemimizi iyilestirmek
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. MITEKS Orme, on kisilik profesyonel ekibiyle Uretim yapiyor.

ve genglerimizi kazanmak
durumunday1z. Tekstil, Tiirk
sanayisinin en koklii sektorti.
Tarladan magazaya kadar

¢ok ciddi bir is kolu. Ancak
maalesef hiikiimet tekstili hep
hor goriiyor. Tiirkiye genelinde
tiim sektdrlerde ekonomik bir
kriz var. {s olsun diye mobilya
sektoriine KDV indirimi yapil-
di. Otomotive ve beyaz esyaya,
konuta 6zel imkanlar saglandi.
Bence Tiirkiye niifusunun
ylizde 70’1 tekstil ile karnint
doyuruyor. Ama tekstil i¢in

hic¢ bir sey yapilmiyor ve bu
sektor yok sayiliyor. Fasoncu
olmamiz hor goriilityor. Oysa
Tiirkiye’deki tiim sektorler

bir yoniiyle fasoncu. Tiirkiye
olarak kag tane markamiz var?
Biiyiikler de fasoncu. Higbiri-
mizin birbirimizden farki yok
ki. Diger yandan biz iki 6rmeci
bir araya gelip bir karar almak-
tan dahi aciziz. Bizim bir araya
gelip birlik olmakta ve beraber
hareket etme konusunda da
¢ok ciddi sikintilarimiz var.
Onceden ezbere igne dizerdim,
simdi gozliikle ¢alistyorum.
Artik yaslaniyoruz. Bir giin

bu isi birakacagim. Elbette
evlatlarimiz devam etmesini
isterim. Peki tavsiye eder
miyim? Personel bulamiyorum
diye hayiflanmama ragmen ev-
ladimin bu isi yapmasini da bir
yoniiyle istemem. Her seyden
once vardiya isi. Gece giindiiz
demeden c¢alismak durumun-
dasin. Aile yasantin da kendi
metabolizman da bir siire sonra

bozuluyor. Bu yiizden kendi
¢ocuklarini bu is konusunda
yetistirmeyen insanlara da
kizamiyorum. Is, ekmek parasi
ayr1 mesela, elbette cok kutsal
bir sey. Ama baska segenekler
var ise onlar1 degerlendirme-
lerini isterim. Bizim gengli-
gimizde meslek 6grenmek,
koluna bir altin bilezik takmak
cok dnemliydi. Ben bu isi
amcamdan 6grendim. Genglik
simdi kendi hayatina bakiyor.
Dort duvarin arasina hayatini
hapsetmek istemiyor. Onlar1 da
anliyorum.

Devletten neler
bekliyorsunuz?

Tek beklentim diger sektorlere
ne destek sagliyorlarsa bize de
bunlar1 saglamalar1. Eleman
aci1gini kapatmak, sektore
kazandirilacak elemanlari
yetistirmek ve sektore en-
tegrasyonlarini saglamak,
enerji maliyetleri konusunda
lizerimizdeki yiikii azaltmak
devletin gorevleridir. Son bir
yilda yiizde 100 zammi1 neden
yaptilar? Neye istinaden yapti-
lar? Makine, yag ve igne desen
yurtdisindan geliyor. Kur
artinca her sey otomatikman
artiyor, bir sey diyemiyorsun
ki? Enerji de dovize endeksli
ama yilizde 100 zam ne demek?

ORSAD’dan
beklentileriniz neler?
ORSAD’dan ve ¢alismalarin-
dan ¢ok memnunum. Benim
ORSAD’dan tek beklentim

ormecileri bir araya getirecek
bir yer. Bu konuda girigimle-
rinin oldugunu biliyorum. Bir
arada olmak iyidir. Bir siire
oncesine kadar alt katimda bir
bagka 6rmeci vardi. Benim
elim yogun olunca miisterimi
ona yonlendiriyordum, o da
aymisini yapiyordu. Giizel bir
sey bu. Insallah 6rmecileri

bir Sanayi Bolgesinde bir
araya getirmek miimkiin olur.
Bunun disinda elbette onlar
Hiikiimetle bize kiyasla daha
i¢ ige. Sigorta primi, enerji
gibi sorunlarimizi yukariya
tagimalar1 gerekir. Ama onlarin
da yaptirim giicii yok ki. Ben

ORSAD’a kuruldugu giinden
beri liyeyim, ama bir soru-
num oldugunda gidip kapisini
¢almam. Sorunlarimi kendim
¢ozmeye ¢aligirim. Dogrusu da
budur diye diisiintiyorum. Tes-
viklerden biz de yararlanmak
istiyoruz. Bugiin bir sorunum
yoksa, vergi borcum yoksa,
SSK’mu diizenli ddiiyorsam,
ben neden bu tesviklerden ya-
rarlanamiyorum? Kredi alip ev
alan, dolar alan ya da arabasini
yenileyen adamlar var, ama biz
alamiyoruz. Ben kredi alabil-
seydim gider dort tane daha
makine alir, ti¢ kisiye daha
istihdam saglayabilirdim.

EEVEE ek beklentim diger sektorlere
ne destek sagliyorlarsa bize de bunlari
saglamalari. Eleman agigini kapatmak, sektore
kazandirilacak elemanlari yetistirmek ve
sektére entegrasyonlarini saglamak, enerji
maliyetleri konusunda Uzerimizdeki yuko
azaltmak devletin gorevleridir.

Illllllll."ll'.
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Vergi kanunlari yOrUrloge girdikleri tarinlerden
sonra Ulkenin sosyal, ekonomik ve kulturel
intiyaglarina gore bazen de maliye politikasi
aract olarak hukumetler tarafindan yapilan
yeni kanunlarla degisiklige ugrarlar. Vergi ka-
nunlari bu nedenle gok dinamik ve degisken
kanunlardirlar. Bu makalemizin konusunu,
kanunlasmis ancak 01 Ocak 2019 tarininden
itibaren yUrurluge girecek olan vergi mevzua-
timizdaki bazi degisiklikler olusturmaktadir.

Gec gelen faturalardaki KDV’lerin
indirilemeyecegi kural tarihe karisti,

artik gec gelen faturalarin KDV’leri de
indirilebilecek.

Mevcut yasal mevzuatta cari yilda duzenle-
nen bir faturada yer alan KDV ancak ilgili yil
sonuna kadar defterlere kaydedilmesi sartiy-
la indirime konu edilebiliyordu. Yapilan duzen-
leme ile KDV indirim hakki kullaniminin suresi,
vergiyi doguran olayin vuku buldugu takvim
yilini takip eden takvim yil sonuna kadar
uzatilmak suretiyle ge¢ gelen faturalarda yer
alan verginin indiriminde yasanan sorunlar
giderilmis, ayrica vergiyi doguran olayin mey-
dana geldigi tarihin tartismali oldugu islemler
nedeniyle yuklenilen KDV/lerin indiriminde
yasanan sorunlar da ¢cézUmlenmistir.

Degersiz alacaklara iliskin KDV, alacagin
zarar yazildig1 vergilendirme déoneminde
indirim konusu yapilabilecektir.

Vergi Usul Kanunu/nun 322/nci maddesine
gore degersiz hale gelen alacaklara iliskin
hesaplanan ve beyan edilen KDV, alacagin
zarar yazildigi vergilendirme déneminde ala-
cakli konumdaki satici mukellefler tarafindan
indirim konusu yapilarak duzeltilecektir. Bu
KDV'yi 6demeyen borglu konumundaki alicilar
ise, demedikleri bu KDV'yi, Kanunun 30/e
maddesine gare indirim konusu yapamaya-

YURUR.LUGE GIRECEK OLAN |
VERGI MEVZUA:I‘IMIZDAKI
BAZI DEGISIKLIKLER

Erdogan Karahan
Yeminli Mali Misavir
erdogankarahan@istanbulymm.com

caklar, indirim konusu yapmig iseler, indirim
konusu yaptiklari KDV'yi hesaplanan KDV'ye
ilave etmek suretiyle duzelteceklerdir. Vergi
Usul Kanunu’nun 323’0ncu maddesine gore
karsilik ayriimak suretiyle gelir veya kurumiar
vergisi matrahinin tespitinde gider olarak dik-
kate alinan KDV ise, gelir veya kurumlar ver-
gisi matrahinin tespitinde gelir olarak dikkate
alinmasi sartiyla indirim KDV olarak dikkate
alinarak indirim konusu yapilabilecektir.

Kismi istisna kapsaminda olan bazi teslim ve
hizmetler nedeniyle yiiklenilen

katma deger vergisinin indirimine

imkan saglanmistir.

KDV Kanunu’nda duzenlenmig iki tor is-

tisna bulunmaktadir. Bunlar tam ve kismi
istisnalardir. Tam istisna kapsamina giren
islemler, kanunun 32’nci maddesinde sayilan
istisnalar olup, bunlar nedeniyle yuklenilen
KDV’ler indirim konusu yapiimakta, indirileme-
mesi halinde ise mukellefe iade edilmektedir.
Kismiistisnalar ise, genellikle kanunun 16,17
ve gegici maddelerinde duzenlenmis olup,
bunlar nedeniyle yUklenilen KDVler indirim
konusu yapllamamakta, indirimi yasak olan
bu KDV'ler gelir ve kurumlar vergisi yénunden
gider olarak dikkate alinmaktadir. 7104 sayil
Kanunun 9’uncu maddesiyle 3065 sayili Kat-
ma Deger Vergisi Kanunu’nun 30’uncu mad-

.rf -

desinin birinci fikrasinin (a) ve (c) bentlerine
eklenen ibarelerle, (d) bendi degistirimek su-
retiyle ve (e) bendine ilave yapiimak suretiyle
kismiistisna kapsaminda olan bazi teslim ve
hizmetler nedeniyle yuklenilen katma deger
vergisinin indirimine imkan saglanmistr.

KDYV iadelerine iade talep edebilme siiresi
kisaltildi, artik KDV iadeleri dogdugu
yiliizleyen iki y1l icinde iade olarak talep
edilebilecektir.

KDV kanununun 32'nci maddesinde yapilan
bu duzenleme ile iade hakki doguran islemler
nedeniyle yuklenilen ve indirim yoluyla gideri-
lemeyen KDV'nin, islemin gerceklestigi done-
mi izleyen ikinci takvim yilinin sonuna kadar
iadesinin talep edilebilecegi kanunda acikga
belirtimekte ve iade talep suresi 5 yildan 2
yila dusUrtimek suretiyle sinirlandirimisgtir.
Perakende mal satislariyla hizmet ifalarina
yonelik 6deme kaydedici cihazlarla gergek-
lestirilen satislara iliskin gunluk kapanis (7)
raporlarinda yer alan mali bilgilerin GIB bilgi
sistemine elektronik ortamda bildirilmesine
iliskin sure de 1 Ekimden 1 Ocak 2019’a 6telen-
mistir. Geg gelen faturalarin indirimi igin ek bir
yillik sure verilmesi, degersiz alacaklara iligkin
KDV’ye indirim hakki getiriimesi, kismi istisna
olarak nitelendirilen ve indirimi mumkuon
olmayan bazi harcamalara ait KDV/nin indirimi
mumkun hale gelmistir. Bunlar uzun suredir
mukelleflerin mali idareden bekledikleri olumiu
duzenlemelerdir. Ancak iade hakki doguran
islemlerden dolayi iadenin talep edilebiime
hakki simdiye kadar zaman asimi suresi ile
orantil olarak 5 yildi. Yani mukellef 5 yil sonra
bile iade hakkini talep edebiliyordu ancak yeni
duzenleme ile bu sure 2 yilla sinirlandirildi. Bu
dUzenleme ise, bazi 6zel nedenlerden dolay
iade talebini geciktiren mukellefler igin hak
kaybedici bir durum ortaya ¢ikarabilecektir.
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Gavusoglu Orme’den Fatih Cavusoglu:

"lllllllluu

FIRMAMIZI GELECEKTE DE
VAR ETMEK iSTiYORUZ

¢avusoglu Orme’nin Geng Sahibi Fatih
Cavusoglu, yakin bir gelecekte ihracati
hedeflediklerini belirterek sunlari séyluyor:
’Kazan-Kazan prensibiyle ¢alisanlarimiza hak
ettigini vermeye caligiyoruz. Ar-Ge’ye 6nem
vererek trikodaki bazi kumaslari yuvarlak
ormede hayata gegirmenin yollarini ariyoruz.
Arzumuz on sene igerisinde kendi enerjimizi
kendimizin Uretecegi bir tesiste ihracatgi bir
firma olarak sektére hizmet vermek. Dilerim

Allah muvaffak eder’

Iki kusaktir

orme isi yapan
bir isletmesiniz.
Gec¢misten bugiine
Cavusoglu Orme’nin
faaliyetlerinden kisaca
bahseder misiniz?
Cavusoglu Orme’yi babamla
amcam 1999 yilinda ortak
olarak kurmus. Daha 6ncesin-
de da babam dedemle birlikte
bir 6rme isletmesi kurmus.
Babam Ibrahim Cavusoglu

1983’ten bu yana 6rme iginde.

Bugiin itibariyle kalin fayn

olarak jakar, ribana ve stiprem
makinelerimiz var. Toplam

22 makineyle hizmet veriyo-
ruz. Hepsi yiiksek teknolojili
Alman ve Italyan makineleri.
Elimizde Uzakdogu menseili
makine bulunuyor. Biinyemiz-
de ise 26 kisi ¢alismakta.

Sizin sektoriiniizde
makineler oldukca
pahali. Bu yatirnmlan
kendi 6z sermayenizle mi
aliyorsunuz yoksa kredi
kullaniyor musunuz?
Miimkiin oldugunca kendi

0z sermayemizle ¢ozmeye
calistyoruz. Ancak donem
donem kredi kullanmanin
daha avantajli oldugu anlar da
olabiliyor. Boylesi donemlerde
banka kredisi kullandigimiz da
oldu gegmiste.

Tekstil sektorii krizlere
alisik bir sektor. Bugiin
itibariyle de bir kriz
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yasanmakta. isleriniz
bugiin itibariyle ne
durumda?

Su anda ¢ok stikiir isimiz var
ama karliligimiz gectigimiz
yillara kiyasla oldukga diistik
seviyelerde. Maliyetlerimiz
yiiksek. Elektrikte yasanan
artiglar, son asgari ticret
zamlar1 ve sigorta maliyetleri
cok artt1. Elektrik, igne, yag
ve is¢ilik maliyetlerinin yani
stra iizerimizde ¢ok biiytik bir
vergi yiikii de var. Bu kumasi
satan insandan daha fazla vergi
odiiyoruz. Bu da, lizerinde
diistiniilmesi gereken bir konu.
Burada gider olarak gosterebi-
lecegimiz resmi kalemlerimiz
cok az. Ama tim yaptigimiz is
resmi oldugu icin resmiyette
inanilmaz karli goziikiiyoruz.
Dolayisiyla Devlet yiizde
55’imize ortak. Elektrik fatura-
larimiz yiizde 40 oraninda art-
t1. Yag ve igne maliyetlerimiz
yiizde 60 oraninda artt1. Kur
yiikseldi. Ve tekel konumunda-
ki Alman igne firmalar1 doviz
artisinin disinda ayrica zamlar
yaptilar. Maliyetlerimiz bu
cercevede gegen yila kiyasla
en az ylizde 50 oraninda artt1.
Ama biz bu fiyat artisin1 kendi
fiyatlarimiza yansitamadik.
Bizim yaptigimiz zam yiizde
15-20’1erde kald1 ve bunu bile
yapabildigim i¢in agikg¢ast
kendimi sansli sayryorum.
Sektordeki bir¢ok firma bunu
dahi yapamadi. Ormeci arka-
daslarimizla zaman zaman bir
araya gelip fason fiyatlariyla
ilgili kararlar da almaya ca-
listik ama bir birlik olugmadi.
I¢imizde s6ziinii tutmayan art
niyetli arkadaglar oldu ve almis
oldugumuz kararlara saygi
gosterilmedi. Bundan sonra da
bu tiir toplantilara katilmama
karar1 aldim.

Bu zamlarin ardindan
miisteri kaybina
ugradiniz mi1?

Hay1r ugramadik ¢iinkii kali-
teli hizmet veren bir firmayiz.
Kendi kulvarimizda kaliteliyiz.
Ve miisterimiz de bizi 15-20
kurus i¢in birakmak istemiyor.
Bir diger avantajimiz yilizde 60
oraninda kumasg1 firmalara,
yiizde 40 oraninda ise direkt
konfeksiyonculara ¢alismamiz.

Konfeksiyon firmalari burada
fiyattan ziyade kaliteye 6nem
verdikleri i¢in bizi tercih edi-
yorlar ve bu fiyat farkini kabul
ediyorlar. Hatta biz daha zam
yapmadan bazi miisterileri-
miz, sag olsunlar kendileri biz
gelip ‘maliyetleriniz ¢ok artti,
fiyatlariizi dilerseniz suraya
ylikseltelim’ bile dediler.

Sektorde zararina is
yaparak hem kendilerine
hem de sektore zarar
veren firmalar hakkinda
neler diyeceksiniz?

Bu firmalar belki bugiin bunun
zararlarini hissetmiyor ama
cok yakin bir gelecekte hatala-
rinin farkina varacaklar ama bu
kez onlar i¢in ¢ok gec olacak.

VelVEETIn P4 bu yil gegen yila kiyasla en

az yuzde 50 oraninda arttl. Ama biz bu fiyat
artisini kendi fiyatlarimiza yansitamadik. Bizim
yaptigimiz zam yUzde 15-20'lerde kaldi ve bunu
bile yapabildigim i¢in agikgasi kendimi sansli
sayiyorum. Sektordeki birgok firma bunu dahi
yapamadi.

Su anda da batan ¢ok firma
var ama onuimiizdeki donemde
batik firmalarin daha da artaca-
gin1 diistiniyorum.

Eleman sorununu

nasil ¢oziiyorsunuz?

Biz burada *’Kazan-Kazan’
prensibiyle hareket ediyoruz.
Piyasanin iizerinde iicretler
verdigimizi diisliniiyorum
calisanlarimiza. Biz bir aile
sirketiyiz. Bir muidiir firmasi
degiliz. Igeride elemanlari-
mizin performansini takip
ettigimiz igin hak ettigini de
vermeye ¢alistyoruz. Bizde
bes senenin altinda personel
yoktur. Sag olsunlar onlar

da kendi isleri gibi goriiyor-
lar. Ben yaklagik alt1 senedir
firmanin bagindayim. Su ana
kadar da kendi igerisinde yeni
cirak yetistirmeyi basaran bir
firmay1z. Genelde ustalar yeni
insanlar yetistirmeyi sevmez.
Burada sunu sagladik: Bura-
da galisan usta ya da vardiya
amiri isi birisine 6grettigin-
de aslinda kendisini biraz
rahatlattigini gordii. Uzerine
diisen yiik azaldi, performansi
ve verimi artti. Daha rahat ve
giizel bir ¢aligma ortami olustu
herkes igin.

Bugiin itibariyle en ciddi
sikintilarimiz neler?

Fason fiyatlar1 sektoriimiiziin
en ciddi sorunudur. Bunun
disinda son 3-4 ay igerisinde
batan ya da konkordato ilan
eden firmalar da ciddi sikinti
olusturuyor. Cok sayida
karsiliksiz ¢ek ile karsila-
styoruz. Burada yillarca
kumas ordiigiimiiz firmalarda
dahi art niyet gorebiliyoruz.
Sektorde ¢ok ciddi bir nakit
sikintisi var. Bir yi1l 6ncesine
kadar zaten her sey evrakla
doniiyordu ¢iinkii kimsede
para yoktu. Simdi ise piyasa
nakite dondii. Aslinda olmasi
gereken de buydu. Ama
burada 6z sermayesi olmayan
firmalar a¢isindan ciddi bir
sikint1 ortaya ¢ikti. Biz bu
siirecte bir sikint1 yasama-
dik ¢ilinkii firma olarak 65
glinden yukari ¢ek almiyoruz.
Yiizde 60 oraninda da nakit
calistyoruz. Bu zaten en ba-
sindan beri boyleydi. Thracata
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leride kendi mustakil fabrikami kurdugumda kendi enerjimi kendim Uretmeyi dUsunyorum. Adapazarynda bunu

yapmay! hayal ediyoruz ve orada gunes ve ruzgar enerjisini kullanmak istiyoruz. On sene igerisinde ingallah bunu
hayata gegirecegiz. Kira ve stopaj bizim igin bUyUk bir maliyet.

calisip A kalite mal yapiyo-
ruz, A kalitede de ticretimizin
O0denmesini istiyoruz ve bunu
da basariyoruz.

Siz kendi ihracatimzi
yapmay: diisiiniiyor
musunuz?

Belli basgh 6zel kumaglar
lizerinde Ar-Ge galismalari
yapmaya basladik bu yil.
Oniimiizdeki yillarda ken-

di ihracatimiz1 da yapmay1
hedefliyoruz. Basic iiriinlerde
zaten kar marj1 ¢cok diisiik ve
firmalar bir anlamda ¢alisarak
batmaya makhum kaliyorlar.
Fark yaratarak katma degerli
mallart iiretmek durumunda-
yiz. Yurtdisindan iplik numu-
neleri topluyoruz. Dokuma ve
trikoda ragbet goren iplikleri
ve kumas ¢esitlerini yuvarlak
ormeye adapte etmeye c¢alisi-
yoruz. Clinkii misterilerimizle
konustugumuzda trikodaki
maliyetlerin ¢ok arttigin1 duyu-
yoruz. Trikoda yapilan mallart
ormeye adapte etmeye gayret

ediyoruz. Zaten elimizdeki
makine parkuru da buna uygun
clinkii kalin fayn makineler.
Islerimiz yazin artar ve Aralik
ayma kadar durmaksizin de-
vam eder. [hracata ¢aligmanin
bir artis1 da geri kalan boslukta
ihra¢ mallarinin tekrar talep
goren RPT lerini iiretiyoruz.
Bu {i¢ dort aylik zaman biraz
zayif gegse de, bu siiregte
makinelerimizin bakimini ya-
piyoruz, personel eksiklerimizi
tamamliyoruz ve yeni sezona
hazirlaniyoruz. Bizim maki-
nelerimizin durma sansi yok.
Durdugumuz her dakika bizim
i¢in zarar yazar.

Bir tekstilci olarak
Devletten neler
bekliyorsunuz?

Su an Pakistan’da bile kabine-
de Tekstil Bakanlart var. Ama
maalesef Tiirkiye’de tekstile
gereken dnem ve 6zen goste-
rilmemekte. Bunun yani sira
enerji fiyatlarinda tekstilciye
bazi kolayliklar saglanmasi

gerektigi goriistindeyim. Ben
elektrigi 6zel sirketlerden satin
altyorum ve bu sayede mali-
yetlerimi biraz diisiirebiliyo-
rum. Ama Devletin bu konuda
destek vermesi, yenilenebilir
enerji kaynaklaria yatirim
yapmast gerekir. Organize
Sanayi Bolgelerine bu konuda
yatirimlarin yapilmasinin ¢ok
onemli oldugunu diisiiniiyo-
rum. Ben bile ileride kendi
miistakil fabrikami kurdu-
gumda kendi enerjimi ken-
dim tiretmeyi diistiniiyorum.
Adapazari’nda bunu yapmay1
hayal ediyoruz ve orada giines
ve riizgar enerjisini kullanmak
istiyoruz. On sene igerisinde
insallah bunu hayata gegire-
cegiz. Tekstil Tiirkiye’nin en
onemli sektorii. Hayalperest
olmak ve bu meslegi eger
onlar da severlerse ¢ocukla-
rima birakabilmek istiyorum.
Gelecekte tekstilin daha parlak
olacagin diigiiniiyorum. Su an
en biiyiik sorunumuz kali-
fiye eleman ve bu sikintiy1

kokiinden ¢dzen firmalar i¢in
gelecegin cok parlak olabile-
cegini diistinliyorum. Bu isi
yillardir yapan agabeylerimle
konustugumda sunu goézlemli-
yorum: Bu isi yapan firmalar
50 yas bandindaki ustalarla
isi siirdiiriiyor. Bu ustalar
isten ayrildiginda bir siirii
firma kapanacak. Kimsenin
kétiiligiinii istemeyiz ama bu
maalesef yasanacak. Burada
igini dogru yapan geng nesiller
fark: yaratacak.

2019 sektoriiniiz
acisindan nasil gececek
gibi goriiniiyor?

Calkantil1 bir baslangic yaptik
yeni yila. 2018’de kendi 6z
sermayemizle 5 makine aldik
ama 2009’da bu yatirimlari
yapabilecegimizi diisiinmiiyo-
rum. 2019’un ilk 2 ay1 zayif
gecti. Bunun yani sira az dnce
bahsini ettigimiz sermayesiz
firmalar piyasaya biiylik zarar-
lar verdiler. 2019’un sikintili
bir y1l olacagini diisiiniiyorum
ama gelecege umutla bakmak
zorundayiz. Batik oranlari-
mizda hi¢ olmadig1 kadar

artis var. Yilda ortalama 50
bin TL civarinda bir batik hep
yasanir. Ama 2019’un sadece
ilk li¢ ayinda bu oran dnceki
yillarin ti¢ katina ¢ikt1. Ve hi¢
beklemedigimiz yerlerden
darbe yedik. Devletin aslinda
bu konuya da el atmasi lazim.
Karsiliksiz ¢eke bir ¢oziimiin
bulunmasi gerekiyor. Temi-
natsiz kisilere ¢ek defteri
verilmesinin yanlig oldugunu
distiniiyorum. Veya su yapila-
bilir: Cek yapraklarini banka-
lar yazsin. O yazdig1 yaprak
da bankanin teminati olsun.
Bunun karsilig1 o sahistan ev
alabilir, araba alabilir, ona
kalmis. Firmalar bankalara ne
kadar ¢ek yazacagi konusunda
miiracaat etsin ve bu miktara
bankalar karar versin. Clinkii
bizim insanimiz sonunu diisiin-
meden c¢ok kolay ¢ek yaziyor.
Oniimiizdeki bes y1l icerisinde
firmami ihracatgi bir firma
kimliginde hayal ediyorum
ver bunu hedefliyorum. Kendi
binami1 yapmis olmay1 hayal
ediyorum. Kira ve stopaj bizim
i¢in bityiik bir maliyet. insallah
Allah muvaffak eder.
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ITHIB TEXFUSION-NEW YORK
FUARINA KATILDI

Texfusion - New York, Londra Tekstil Fuari’nin yeni bir versiyonu olarak
16-17 Ocak tarihlerinde ABD’nin New York kentinde ilk kez ziyaretgilerine
kapilarini agtl. Fuara konfeksiyon ve imalat sektérlerinde faaliyet
gosteren, kumas, aksesuar, teknik kumas ve denim kumas Ureticisi
100den fazla firma katildi.

71 New York Penn Plaza
Pavilion’da gergek-

S Jesen fuara Istanbul
Tekstil ve Hammaddeleri Ih-
racatgilari Birligi (ITHIB)’ni
temsilen Yonetim Kurulu
Baskani Ahmet Oksiiz, Yone-
tim Kurulu Bagkan Yardimcisi
Fatih Bilici ve Yonetim Kuru-
lu Uyesi Zekeriya Tanriverdi
katilim sagladi. Ayrica New
York Ticaret Atasemiz Sayin
Iskender Balci’nin da ziya-
ret ettigi fuarda ABD pazari
hakkinda da karsilikli fikir
aligverisinde bulunuldu.

Fuarda toplam 17 Tiirk
firmasi yer aldi

Fuara ITHIB tarafindan da bir
milli katilim organizasyonu
diizenlendi. Bu kapsamda
fuarda 15 tanesi milli katilim-
la olmak iizere toplamda 17
Tirk firmasi yer aldi. Konuyla
ilgili agiklamalarda bulunan
ITHIB Baskan1 Ahmet Oksiiz
“Ilk defa diizenlenen bir fuara
bile firmalarimizin boyle

ilgi gostermesi memnuniyet
verici, ITHIB diinyanin dort
bir yaninda diizenledigi milli
katilim organizasyonlari ve ti-
caret heyetleri ile sektoriimiiz
ve iiyelerimiz i¢in yogun bir
sekilde ¢alismaya devam edi-
yor. Umit ediyoruz ki ilk defa
katilma imkan1 buldugumuz
bu fuarda ilerleyen zamanlar-
da daha fazla Tiirk firmasi ile
yer alacagiz.” Diye konustu.

Tiirkiye’den ABD’ye
yilda 601 milyon dolar
degerinde ihracat yapild:
Son zamanlarda iki iilke
arasinda hem siyasi hem de
ticari alanlarda gerginlikler
yasansa da ticari faaliyetlerin
devam ettigine vurgu yapan
Oksiiz, Tiirkiye’den ABD’ye
yapilan tekstil ve hammadde-
leri ihracatinin yillar igerisin-
de artig egiliminde oldugunu
da sozlerine ekledi. Ayrica,
son donemlerde ABD ile

Cin arasinda baslayan ticaret
savaglarini da iilkemiz i¢in
onemli firsatlar sunabilecegi-
ni de belirtti.

Tirkiye’den ABD’ye 2017
yilinda 582 milyon dolar de-
gerinde gergeklesen tekstil ve
hammaddeleri ihracat1 2018
yilinda % 3,2 oraninda artis
gostererek 601 milyon dolara
ylikseldi. Ag¢iklanan son ih-
racat verilerine baktigimizda
ABD’ye yapilan sektorel ihra-
cat toplam ihracatin yaklasik
% 5,7 ‘sine denk geliyor.
Cogunlukla uluslararast moda
markalarinin ve tasarim-
cilarin ilkbahar/Yaz 2020
koleksiyonlart i¢in kumas-
larin sergilendigi ve en iyi
100 uluslararasi tireticiye ev
sahipligi yapan fuarin bir son-
raki donemi 24-25 Temmuz
2019 tarihlerinde gergekle-
secek.
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HAZIR GiYiM iHRACATININ
LIDERI:ORME GIYIM

Turkiye’nin hazir giyim ihracati igerisinde en ¢ok paya sahip olan alt Urin

grubu 6rme giyim Urunleri; 6zellikle teknolojideki gelismeler ve Ar-Ge'ye
yapilan yatirimlarla birlikte gicun tOm hiziyla artiriyor.

54 | ORME DUNYASI Ocak-Mart 2019




Kisin son giinle-

rini yasadigimiz

su gilinlerde; 6rme
kumaslarin diinyasina dogru
bir yolculuga ¢ikiyoruz. Her ne
kadar kis denildigi zaman akil-
lara gelse de 6rme kumaslar,
aslinda 4 mevsim hayatimizda
varlar. Dokuma kumasa naza-
ran daha esnek, daha yumusak
ve viicudu sarma 6zelligine
sahip olan 6rme kumaslar
ozellikle stiveter, kazak, hirka
gibi kisin kullanilan tirtinlerin
yant sira tigort, 6rme gomlek
gibi yazin da kullanilan dig
giyim iiriinlerinin iretilme-
sinde, kadin ve erkek i¢ giyim
iiriinlerinde, bebek giyim, spor
giyim, banyo ve plaj giysileri
iiretiminde de kullanim alani
buluyor ¢iinkii. Teknolojinin
yiikselisi ve Ar-Ge’ye yapilan
yatirimlarla iiretim alanini
hizla gelistiren 6rmenin son
yillarda ¢arsaf kumaglarinda
kullanildigin bile sdyleyebil-
memiz miimkiin. Diinya moda
devleri de; 6rme kumasta yapi-
lan ¢alismalar1 bizzat yakindan
takip ediyor ve tiretimlerini bu
alana kaydirmis durumdalar.
Orme kumays iiretimi ile ilgili
hizl1 gelismeler sonucunda,
diinya 6rme dis ticaretinin son
15 yillik dénemini inceledi-
gimizde 2009 yil1 haricinde
sirekli artmasi; sozlerimizi
kamitlar nitelikte. Ornegin;
2012 yilinda diinya tekstil dis
ticareti AB ekonomilerinde
durgunlugun etkisiyle ytizde
5,1 oraninda kiigtiliirken, diin-
ya 6rme kumas dis ticareti ise
ylizde 2,5 oraninda biiyiiyerek
farkini ortaya koydu.

Gecmisten giiniimiize
Orme giyim

Tarihsel stiregte; 6rme ku-
maslarin yavas fakat saglam
adimlarla hayatimiza girdi-
gini gosteriyor. Ikinci Diinya
Savasi’na kadar 6rme kumas-
la ilgili 6nemli bir gelisme
kaydedilmezken; savasin sona
ermesiyle birlikte 6rmenin
her dalinda degerli ve de hak
ettigi gibi hizl bir gelisim
stireci yasanmis. Sektoriin bel
kemigini ise; sliphesiz ki yeni
teknolojik gelismelere gebe
olarak makineler olusturuyor.
Giliniimiizde artik 6rme maki-

Z0iFAY s rdUnya genelinde bir 6nceki yila gore
yUzde 4,5 oraninda artisla 225,7 milyar dolar
degerinde érme giyim 0OrOnu ihracati yapildi.

nelerinde elektronik ve bilgi-
sayar teknolojileri kullaniliyor
ve ¢ok dncesinde giinlerce
hatta aylarca siiren bir iiretim
artik saatleri alabiliyor. Buna
paralel olarak 6rme kumaslarin
sadece kullanim alanlarinda
degil; tiretim miktarlarinda

da gozle goriiliir derecede bir
artis yasandi. Kisaca anlatmak
gerekirse, gliniimiizde yuvar-
lak 6rme makineleri, yiiksek
iiretim performanslari nedeniy-
le, metre isi Orlilmis orgii yii-
zeylerin liretiminde; diiz 6rme
makineleri ise fully fashion
(forma gore 6rme) orgii yii-
zeylerin liretiminde daha ¢ok
kullaniliyor. Ayrica 6rme ma-
kineleri, yiiksek desenlendirme
olanaklari nedeniyle fantezi
giyim ve dis giyim {riinlerinin
iiretiminde de yaygin olarak
kullanilryor.

Spor giyimde tiiketici
orme kumas tercih ediyor
Bugiin; spor giyim iginde 6rme
kumaslar vazgeg¢ilmez. Bu
durumun temel sebebi 6rme
kumas yapilarinin dokuma
kumaslara gore daha yiiksek
elastikiyet 6zelligine sahip ol-
mast olarak goriililyor. Gegmis
spor tekstil liretiminde tercih
edilen tek kat kumas yapila-

11 giinlimiizde ¢ok katmanl
kumas yapilarina yerini birakt1.
Yapilan tiim ¢alismalar ¢ok
katmanl kumas yapilarinin
spor tekstillerinden beklenen
iistiin 6zellikleri kargilama ko-
nusunda daha verimli oldugu
kanisini tagiyor. Bu nedenle
katmanli kumas tiretim tekno-
lojileri 6zellikle spor alaninda
her gegen giin daha 6nemli bir
rol oynuyor.

225,7 milyar dolarlik
ihracat

Peki; 6rme sektoriinde Tirkiye
nasil bir yere sahip? Gegti-
gimiz yil, diinya hazir giyim
ve konfeksiyon ihracatindaki
artisla baglantili olarak 6rme
giyim iiriinleri ihracat1 215,9
milyar dolardan 225,7 milyar

dolar seviyesine yiikseldi.
Tiirkiye nin 6rme giyim
tiriinleri ihracatindaki per-
formans ise, bir 6nceki yila
gore neredeyse ayni seviyede
kalarak 8,9 milyar dolar olarak
gerceklesti. 2017 yilinda diinya
genelinde bir 6nceki yila gore
yiizde 4,5 oraninda artigla
225,7 milyar dolar degerinde
Orme giyim Urlinii ihracati
yapildi. Orme giyim iiriinleri-
nin toplam hazir giyim tirtinleri
icindeki pay1 ise yiizde 43,7
olarak hesaplandi. 2013 yilin-
dan bu yana Tiirkiye’nin diinya
Orme giyim ihracati i¢indeki
yerine bakildig1 zaman, bu
iiriin grubunda Tiirkiye’nin
paymin ortalama olarak yiizde
4 seviyesinde oldugu goriilii-
yor. 2017 yilinda diinya 6rme
giyim ihracatinda yasanan
artisa karsin, Tiirkiye’ nin bir
onceki yila yaklagik bir ihracat
degeri gerceklestirmesi nede-
niyle 2016 yilinda yiizde 4,1
olan pay1 yiizde 3,9 seviyesine
geriledi. 2017 yilinda diinya
genelinde gergeklesen 225,7
milyar dolarlik 6rme giyim
iiriinii ihracatinda Tiirkiye 8,9
milyar dolarlik ihracat dege-
riyle diinya pazarinda yiizde
3,9’Iuk pay1 ile besinci sirada
yer aldi. Orme giyim iiriinleri
ihracatinda 2017 yilinda ilk
sirada yiizde 31,8’lik pay ve
71,8 milyar dolarlik ihracat
degeri ile Cin yer alirken

Cin’i yiizde 25’lik pay ve 56,4
milyar dolar degerindeki ih-
racat degeri ile Avrupa Birligi
iilkeleri takip etti. Bu iiriin
grubundaki ihracatta ilk sirada
bulunan Cin’in bir dnceki yila
gore yiizde 3,5 oraninda azalis
yasamasina karsin ilk 10 iilke
icinde yer alan Vietnam ve
Kambogya’nin yiizde 20’yi
gegen oranlarda artig gergek-
lestirdigi goriiliyor. Tiirkiye
ise bu donemde daha duragan
bir ihracat seyri gergeklestirdi.
2017 yilinda diinya genelinde
Orme giyim irtinleri ihracatin-
da 51,8 milyon dolarlik ihracat
degeri ve yiizde 23’liik pay ile
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ilk sirada kazak, hirka ve ben-
zeri tiriinler yer alirken ikinci
sirada yaklagik yiizde 20’lik
pay ve 44,2 milyar dolarlik
ihracat degeri ile tigort, atlet ve
benzeri iiriinler bulunmakta.

Tiirkiye’nin 6rme giyim
iiriinleri ihracati
Tiirkiye’nin hazir giyim ve
konfeksiyon ihracati igeri-
sinde en ¢ok paya sahip olan
alt lirlin grubu; 6rme giyim
dirtinleri. 2017 y1ili Ocak-Ka-
sim doneminde toplam hazir
giyim ve konfeksiyon ihracati
icinde ytlizde 52’lik paya sahip
olan 6rme giyim {riinlerinin
pay1 2018 yili Ocak-Kasim
doneminde yiizde 51,5 olarak
hesaplandi. 2018 yili Ocak-Ka-
sim doneminde Tiirkiye genel
ihracatinda yasanan yiizde
7,7’lik artisa karsin hazir
giyim ve konfeksiyon ihra-
catinda ylizde 4,8’lik bir artig
gerceklesti. Benzer sekilde,
Orme giyim triinleri ihraca-
tinda da genel ihracat artigin-
dan daha diisiik oranli olarak
ylizde 3,8 oraninda bir artig
gerceklesti. Tlrkiye’nin 6rme
giyim ihracatinda 6zellikle
Avrupa Birligi iilkelerinin 6ne
ciktig1 goriilmekte. 2018 y1l1
Ocak-Kasim déneminde 1,7
milyar dolarlik ihracat degeri
ve yiizde 20,8’lik pay ile ilk
sirada bulunan iilke Almanya.
Almanya’y1 1,2 milyar dolarlik
ihracat deger ve yiizde 14,6’ lik

Bugin; [slgyl:]
makineleri, yOksek
desenlendirme
olanaklari nedeniyle
fantezi giyim ve dis
giyim Grunlerinin
Uretiminde de yaygin
olarak kullanihyor.

pay ile ingiltere takip ediyor.
Bu iiriin grubunda Hollanda’ya
ihracatta yasanan yiizde
18,6’lik ve ABD’ye ihracatta
yasanan yiizde 17,7’lik artig ile
Polonya’ya ihracattaki yiizde
14,4°lik disis dikkat ¢ekici.

ik sirada tisort ve
benzeri iiriinler var

Orme giyim iiriinleri ihraca-
timizda Ocak-Kasim 2018
doneminde ilk sirada yiizde
31,3’liik pay ve 2,6 milyar
dolarlik ihracat degeri ile
tisort, atlet ve benzeri iiriinler
bulunmakta. Bu iirlin grubunu
yiizde 21°lik pay ile kazak,
sweatshirt ve hirka gibi iiriinler
takip ediyor. Orme giyim {iriin-
leri ihracatinda kazak, hirka ve
benzeri iiriinlerde bir 6nceki
yila gore gergeklesen yilizde

10 degerindeki artis ile erkek
ve erkek ¢ocuklar i¢in takim,
ceket ve pantolon gibi liriinler-
de yasanan yiizde 10,8’lik artis
toplam 6rme giyim iriinlerinde
yasanan yiizde 3,8’lik artisin
cok daha iizerinde gergek-
lesti. Tiirkiye’nin ihracatinda
6nemli bir yere sahip olan
Avrupa Birligi iilkelerinin
6rme giyim Urlinleri ithalatina
bakildig1 zaman Tiirkiye’nin
yiizde 13,6’1ik pay ile liglincii
sirada oldugu goriilmekte.
Avrupa Birligi 6rme giyim
iriinleri ithalatinda ilk sirada
olan Cin’in 2018 y1l1 Ocak-
Kasim dénemindeki ihracati
bir 6nceki yila gore yiizde 4,4
oraninda diiserken Bangla-
des, Kambogya, Pakistan ve
Vietnam gibi iilkelerin ihracat
degerlerini yiikselterek Cin’in
paymu aldiklar1 goriilmekte.
Bununla birlikte Tiirkiye’nin
ihracat degerindeki artig bu
ilkelere gore daha kisitlt bir
seviyede kalarak ytizde 1,2
olarak hesaplandi.

Neden orme kumaslar?

Bu sorunun cevabini maddeler halinde
verebilmemiz momkun. SUphesiz ki ilk

akla gelen nedenlerden biri; 6rme kumag
Uretiminin dokuma kumas Uretimine gore
daha hizli olmasi. Ayrica; 6rme kumaslarin
esnek bir yapiya sahip olmalari da, onlarin
aslinda sektérde vazgegilmez olmalarina
neden oldu. Ornegin; nem alma 6zellikleri
bilhassa spor giyimi i¢in bigilmez kaftan.
Ayrica; dokuma kumaslara nazaran

daha az burusmalari ve katlama ile
paketlenmesinin kolay ve hizli olmasi da
orme kumaslarin; daha ¢ok firma tarafindan
Uretiminin yapiimasina vesile oluyor.

Vicudu kolay sarmalari ve kullanima hazir
olarak tuketicilere sunulmasi da bir diger
avantajlari. Bugin 6rme kumaslari salopet ve
yagmurluk olarak bile gérebilmemiz momkon.

2017 Dinya 6rme giyim ihracatinda
ilk 10 Ulke (Milyon Dolar)

71824
56.387
17.666
13210
8.850
8.347
1.125
1004
3.736
2.128

Cin

AB-28
Banglades
Vietham
Torkiye
Hindistan
Kambogya
Hong Kong
Endonezya
Sri Lanka

Ayrica spor giyim DUNYADA VE TURKIYE’DE ORME GiYiM iHRACATININ GENEL GORUNUMU

icinde 6rme kumaslar Birim Milyon $ 2013 2014 2015 2016 2017
vazgecilmez. GUNkU Dinya hazir giyim ihracati 501,185 537,558 | 499,939 491,53 516,956
6rme kumas yapilar Diinya érme giyim ihracati 230,395 | 238,346 | 219,650 215,931 225,739
dokuma kumaslara Orme giyim ihracat payi (%) 0/046.00 | 9044.30| 9043.90 ©043.90| ©9043.70
gore daha yUksek Turkiye 6rme giyim ihracat 9,245| 10,024 8,928 8,849 8,850
elastikiyete sahip. Tirkiye’nin payi (°/o) 00400 90420 o410 %0410 ©%03.90
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T. Kahraman'GUveri
Mayer Mumessiliik
Genel MUudUr Yardimelst

TEKNOLOJI, ORME GIYIMI
DINAMIK KILIYOR

Turkiye’de duz érme teknolojisine yillardir yén veren 145 yillik Aiman
menseli Stoll markasi, Knitelligence® teknolojisini tanitan bir toplanti
duzenledi. Orme giyimde son teknolojiler sektor temsilcilerine anlatildi.

Mayer Miimessilik, ADF 530 32 W makinesi uyarlanmasi i¢in bazi tek-
yaklasik 10 yildir iizerinde uygulamasini gérme nolojik makyajlar yapiliyor.

: temsilciligini yap- imkani buldu. ‘knitelligence®’ teknolojisi
t181 STOLL triko makineleri tiim Stoll yazilim ¢6ziimleri-
ile diiz 6rme teknolojisinde Tasarimdan iiretime ni, diiz 6rme iretiminin biitiin
yeniliklere imza atti. STOLL Programin igerigi ve ama- deger zincirini kapsayacak
Knitelligence® teknolojisine ciyla ilgili bilgi veren Mayer sekilde tek bir platformda
iliskin Mayer Miimessillik’in Miimessillik Genel Miidiir Yar-  birlestiren modiiler bir sistem.
Giyimkent ofisinde yogun dimcis1 T. Kahraman Giiveri knitelligence®; tasarimdan
katilimla gecen bir tanitim sunlar1 sdyledi. “Geleneksel iiretime kadar, mevcut miisteri
toplantis1 diizenlendi. Etkinlige  triko iiretim siirecinde; desen- stireclerine kolayca entegre
katilanlar, yeni teknolojiyle leme, programlama ve kalip- edilebiliyor.”
ilgili sunumlart dinleyip, CMS  lama iglemlerinin makineye Kahraman Giveri, progra-

mi diizenlemekteki bir bagka
amaglarinin da ekonomi, liretim
ve siparis alimi agisindan zor
giinler gegiren 6rme sektoriinii
bir araya getirmek oldugunu
ifade etti. Giiveri, “Insanlar
dinamik ve canli tutabilmek,
halihazirda iglerin ylrtidiigiini
gosterebilmek amaciyla bu
etkinligi organize ettik. Ayrica
orgii sektoriine, Avrupa ve
Amerika’da hangi teknoloji-
lerin kullanildigini tanitmis
olduk” diye konustu.

“Tiirkiye bizim icin
onemli pazarlardan biri”
Etkinlik i¢in Almanya’dan
gelen Stoll Bolge Satis Miidiirii
Lutz Vogel ise 2018 yil1 deger-
lendirmesi yapti. Firma olarak
2018 yilinin ilk 6 ayinda basari-
11 bir satig grafigi yakaladiklari-
n1 sdyleyen Vogel, ikinci yarida
tiim diinyadaki genel ekonomik
durumdan dolay1 6zellikle
tekstil makineleri satisinda
yavaslama yasandigini dile
getirdi. Vogel, “Rakiplerimizin
yan1 sira yuvarlak orgii makine-
si iireticileri ve iplik makinesi
iireticilerine baktigimizda onla-
rin pek ¢ogunun da satislarinin
ikinci yarida yavasladigini go-
riiyoruz. Hepimiz biliyoruz ki,
diinyadaki ekonomik ve politik
sorunlar ig hayatini olumsuz
etkileyebiliyor. Buna ragmen
2018’in Stoll acisindan iyi bir
yil oldugunu ve 2019’un da
kotl gegmeyecegini sdyleyebi-
lirim” dedi. Tiirkiye nin 2018
yilinda makine satig1 gercek-
lestirdikleri giiglii tilkelerden
biri oldugunu hatirlatan Vogel,
sOyle devam etti. “Tirkiye,
Stoll i¢in 6nemli pazarlardan
biri. Bu nedenle ilk kez Ekim
aymda Cin’deki ITMA Asia’da
lansmanini yaptigimiz ‘knitelli-
gence’ teknolojisini Tiirkiye’de
tanitmaya karar verdik. Diger
miisterilerimiz bu yazilim
teknolojisini ITMA 2019’da
gorebilecekler. 2019 yil1 i¢in
Tiirkiye’deki firmalardan da
teklifler aliyoruz. Ancak Tiirk
firmalar eskiye oranla biraz
daha temkinli davraniyor.
Ekonominin gidisat1 ve doviz
kurunun nasil degisiklikler gos-
terecegini takip etmek istiyor-
lar. Ben bu durumun diizelecegi
noktasinda umutluyum.”
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“AVRUPA PAZAR|,
TURKIYE'Yi TERCIH

Her sene yeni teknolojilere yatirim yaparak basariyi yakalayan Aycem Tekstil'in Yonetim Kurulu
Baskani Cem Altan; Turkiye’nin érme kumasta ¢ok énde oldugunu séyleyerek, “Avrupa pazari,
Torkiye'yi kaliteli 6rme kumastan Uretilen Orunler icin tercih ediyor” diyor.

1991 yilinda 6rme dis

giyim iiretimi yapmak

i¢in Istanbul’da kuru-
lan Aycem Tekstil, ayda 300 bin
adet erkek ve ¢ocuk iiriinlerinin
iiretimini gergeklestiriyor ve
yillik cirosu 15 milyon dolar.
Uzun yillar agirlikli olarak
Ingiltere pazarina iiretim yapan
basarili firma; son yillarda
rotasint Amerika ve Almanya
pazarlarina ¢evirdi. Aycem
Tekstil Yonetim Kurulu Baska-
n1 Cem Altan; “Biinyemizde ku-
mas tiretimi nakis, baski, kesim,
iitli-paket prosesleri yapiliyor.
Istanbul’da 20 bin m2, ayrica
Gelibolu’da 3 bin 500 m2 ve
250 kisilik bir tiretim fabrika-
miz var” diyerek agiklamalarina

basladi ve sdyle devam etti:
“Fabrikalarimizda her sene yeni
teknolojilere yatirim yapiyoruz.
Ozellikle Gelibolu fabrikanzda
digital doniisiimii saglamaya bu
yil basladik. Uretim kontrol ve
verimlilik artirma konusunda
digitallegmeye gittik”

Tiirkiye’yi tercih
ediyorlar ciinkii...

1994 yilindan beri kendi
biinyelerinde 6rme kumas
tirettiklerini ve bunlari kendi
tirtinlerinin tiretiminde kullan-
diklarini 6zellikle belirten Cem
Altan; “Urettigimiz {iriinlerin
kalitelerini yiiksek tutmak
zorunda oldugumuz i¢in ve ¢ok
hizl1 bir sekilde kumaslarimizi

EDIYOR”

tiretmek igin kumas imalatini
kendi biinyemizde yapiyoruz.
Miisterilerimiz bizden ¢ok
hizli tiretim talep ediyorlar.
Dolayistyla kendi kumasimizi
tiretmek bize bu konuda avan-
taj sagliyor. Genelde Avrupa
pazar Tiirkiye’yi kaliteli 6rme
kumastan tiretilen Uirlinler i¢in
tercih ediyorlar. Biz onlara her
tiirlii 6rme kumas kaliteleri

ve desenleri gonderiyoruz ve
bu sayede yeni siparisler alma
firsat1 buluyoruz” dedi. Orme
kumas konusunda Tiirkiye nin
cok ilerde oldugunu da vur-
gulayan Altan; sozlerine s6yle
devam ediyor: “Ama degisik
kalitelerde iplik tedarikinde
stkintilarimiz var. Tiirkiye’de

Cem Altan
Aycem Tekstil

Yonetim Kurulu Baskan

genelde diiz iplikler iiretiliyor.
Bunlarmn yaninda ¢esitli fantezi
iplikler tiretiliyor olsa da yeterli
bulmuyorum. Ozellikle teknik
kumays iiretebilmek i¢in gerekli
iplikleri bulmakta zorluk ¢eki-
yoruz ve bundan dolay1 siparis
kagirtyoruz.” Son olarak Avrupa
ve Amerika’daki alic1 gruplarin
Tirkiye’yi kaliteli, hizli, etik ve
cevreye duyarli liretim yapryor
oldugu icin de tercih ettiklerini
belirten Cem Altan; “Bizim bu
imajimizi higbir zaman bozma-
mamiz gerekir. Ayrica bizim ta-
sarim destegimizden yararlani-
yorlar. Artik bizim firmamizda
da oldugu gibi bir¢ok tireticimiz
kendi koleksiyonlarini iiretip
sattyor” diyor.
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Selguk Mehmet Kaya
THY Tekstil Yonetim
Kurulu Baskani

ORMEDE SEKTORUN ONCU VE
KALICI FIRMASI: THY TEKSTIL

Sadece 6rme kumaslardan mamul Oronlerin Oretimini gerceklestiren
THY Tekstil'in Yonetim Kurulu Baskani Selguk Mehmet Kaya; “En degerl
varligimiz insanimizdir” dedi ve ekledi: “Her gegen yil artan ¢alisan

sayimiz ve Uretim kapasitemizle sektéron 6ncu ve kalici firmalarindan biri

olma konusunda saglam adimlarla ilerliyoruz.”

1996 yilinda Gii-
neydogu Anadolu
Bolgesi’nde konfek-
siyon altyapisini olusturmak
amactyla kurulan THY Tekstil;
bugiin yurt i¢inde ve yurt
disinda 10 ayri isletmesinde
ayda ortalama 1 milyon 500
bin adet tiretimini gergekles-
tirerek; uluslararasi arenada
da taninan bir marka olmay1
basardi. Sadece drme ku-
maslardan mamul iiriinlerin
iiretimini gerceklestiren THY
Tekstil’in Yonetim Kurulu
Bagkani Selguk Mehmet Kaya;
sorularimizi cevaplandirdi.

Mehmet Kaya; agiklamalarina
soyle basladi: “Thracat odakli
bir firmayiz. Bu yiizden katma
degeri yiiksek tiriinleri diinya
pazarlarina sunmak bizim igin
onemli. Toplam ihracatimizin
yaklasik yilizde 70’1 Avrupa
Birligi iilkelerine yapilirken,
geriye kalan yiizde 30’u ise
basta ABD olmak iizere diger
tilkelere yapilmaktadir. ‘En
degerli varligimiz insanimiz-
dir’ felsefesiyle ¢iktigimiz

bu yolda her gecen yil artan
calisan sayimiz ve iiretim ka-
pasitemizle sektoriin ncii ve
kalict firmalarindan biri olma

konusunda saglam adimlarla
ilerliyoruz.”

Firma biinyesinde

iki ayn Ar-Ge merkezi
2018 yilinda 17 milyon

adet liretim gerceklestirerek
120 milyon Euro’yu asan

bir ihracat rakamina ulagan
THY Tekstil; 2019 yilinda
bu rakamlarda yiizde 15
oraninda bir artig bekliyor.
Ar-Ge ve teknolojiye yatirim
yapmaktan asla vazge¢me-
yen basarili firma; yeni nesil
dijital yaklasimlara bilhassa
onem veriyor. Mehmet Kaya;

aciklamalarina soyle devam
ediyor: “TYH tekstil biin-
yesinde; biri izmir’de digeri
Istanbul’da olmak iizere Bilim
ve Teknoloji Bakanligi’nca
onaylanmus iki ayr1 Ar-Ge
merkezimiz bulunuyor. Ust
segment miisterilere servis
veren firmamizda arastirma ve
gelistirmeye dnemli biitgeler
ayrilarak, miisteri memnuni-
yetine ve siirdiiriilebilir tiretim
iyilestirmelerine yonelik yogun
calismalar ytriitiilmektedir.
Uretim asamalarinda endiistri-
yel beklentilere cevap verecek
yeni nesil digital yaklagimlara
yonelik ¢aligmalar yapilma-

st ve daha nitelikli tirtinler
iiretilmesi amacina yonelik

bu ¢alismalar hem verimliligi
artirmakta hem de daha iist
segment miisterilerimizin bek-
lentilerine cevap verebilir hale
gelmemize katki sagliyor.”

“Hazir giyim, Tiirkiye’nin
en onemli sektorlerinden”
Cok kii¢iik oranda dokuma
kumas kullandiklarini, bu
kullanimin ise daha ziyade
tamamlayici olarak ya da
aksesuar seklinde gergekles-
tigini bilhassa belirten Yone-
tim Kurulu Bagkani Selguk
Mehmet Kaya; “Orme ku-
maslardan mamul iiretimimiz
agirlikli olarak diinyaca bilinen
markalarin moda iiretimle-
rinin gergeklestirilmesinde
kullanilirken, ayni zamanda
endiistriyel beklentilere cevap
verebilen performans tirtinleri
ihracatimizda da 6nemli bir
bilyiikliigii olusturmaktadir”
dedi. Agiklamasinda ayrica
tekstil ve hazir giyim imalati
ve ihracatinin 6zellikle son
30-40 yillik déonemde iilkemiz
istihdaminda, dis satiminda

ve doviz girdisinde en 6nemli
sektor olma ozelligine sahip
oldugunu sdyleyen Kaya;
“TYH tekstil olarak sosyal uy-
gunluk, is saglig1 ve gilivenligi
konularinda en iist standartlari
saglayarak, oncelikle ¢alisan-
larimizin ¢alisma konforla-
rin1 yukarilara tagirken, ayni
zamanda misterilerimizin
beklentilerine en iyi cevabi
veren firmalardan olmaya ¢aba
harciyoruz” diyerek agiklama-
larina son verdi.
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Mustafa Akgay
Gelisim Tekstil
Yonetim Kurulu Baskan

#KENDIMIZI KONFEKSIYON

ENTEGRESI OLARAK

TANIMLIYORUZ"

Gelisim Tekstil'in Yonetim Kurulu Baskani Mustafa Akcay; “istanbul’daki
fabrikamizda baski, nakig, yikama bélUmlerimiz ile kendimizi konfeksiyon
entegresi olarak tanimliyoruz” diyor.

Istanbul ve Adiya-
man’daki iki fabri-
kasiyla 6rme hazir
giyim imalat ve ihracati yapan
ve Tirkiye’nin ilk 500 ih-
racat¢1 firmasi arasinda yer
alan Geligim Tekstil, tiim bu
ozelliklerinin yani sira ayni
zamanda enerji ve egitim
alaninda yaptig1 yatirimlarla
da adindan sikga soz ettiri-

yor. Bin kisilik dev bir ekibe
sahip olan Geligim Tekstil’in
Yonetim Kurulu Bagkant
Mustafa Akg¢ay; sorularimizi
cevaplandirdi. Akcay gurur ve
mutlulukla “Istanbul’daki fab-
rikamizda baski, nakis, yikama
boliimlerimiz ile kendimizi
konfeksiyon entegresi olarak
tanimliyoruz” diyor ve ekliyor:
“Bu imalat giictimiizii Ekono-

mi Bakanligi’ndan aldigimiz
“Tasarim Ussii” belgesine sa-
hip tasarim departmanimiz ve
kumag Ar-Ge departmanlari-
miz ile birlestirerek Avrupa’da
bulunan bir¢ok taninmis
markaya hizmet vermekteyiz.”
Istanbul ve Adiyaman’daki
fabrikalarinda ayda yaklasik
550 ile 600 bin adet tiretim
yapan basarili firmanin {iretim

yapisint Mustafa Ak¢ay su
sozlerle anlatryor: “Yiizde

50 bayan, ylizde 40 erkek ve
yiizde 10 gocuk iriinlerinden
olusan {irlin yelpazemizde
orme konfeksiyonda yapmaya
imkan olan neredeyse her tiirlii
irtinii tiretebilme esnekligine
sahibiz. Bunun yaninda geg-
misteki kumasg alt yapimizdan
gelen bilgi birikimimiz ile
kumas gelistirme konusunda
da miisterilerimize her tirlii
servisi verebilmekteyiz. 2018
yilinda yaklagik 35 milyon
dolarlik ihracat gergeklestir-
dik, 2019 yil1 igin hedefimizi
yiizde 15-20 civarinda artis
olarak hedefledik.”

3D tasarim ve kalip
sistemine gecilecek
Tamamen 6rme kumagtan
olusan triinlerin imalatini
gerceklestiren Geligim Tekstil,
son derece gli¢lii bir altyapiya
sahip. Yonetim Kurulu Bas-
kani1 Mustafa Ak¢ay; “Biiyiik
bir 6rme kumag satin alma ve
kumas imalat takip ekibimizle
son derece gli¢lii bir alt yapiya
sahibiz. Zira firmamizin kuru-
lusunun ilk yillarinda da 6rme
kumas imalat ve pazarlamasi
yapmamizdan kaynaklanan
koklii bir tecriibeye sahibiz”
diyor.

3D tasarim sistemine
gecilecek

Gelisim Tekstil’in biinyesin-
deki tiim makinalar diizenli
olarak belirli periyodlar
dahilinde yenileniyor. Ayrica
her yil diizenli olarak yurt dis1
kumas fuarlarimin tim sezon-
larini ve makine fuarlarini
ziyaret ederek bu alanlarda ne
gibi gelismeler oldugunu takip
eden basarili ekip, “Tasarim
Ussii” olarak {iniversite- sa-
nayi is birligi ¢ergevesinde
cesitli kurumlar ile projeler
gerceklestiriyor. Mustafa
Akgay, “Tirkiye’nin Ar-Ge
harcamalar1 en yiiksek 250
sirketi arasinda tiim sektorler
icinde 2017 yilinda 162’nci s1-
rada yer almamiz da Ar-Ge ve
teknolojiye verdigimiz dnemin
bir gostergesidir. 2019 yilinin
basinda 3D tasarim ve kalip
sistemine de hizlica gegece-
giz” diyor.
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PARITEYE BAKMADAN

MAL SATMAYIN

Kurlardaki asiri dalgalanmalar, TOrk
ihracatgilarinin 6nnU gérmesine engel
olabiliyor. Bu nedenle ihracatgl dngorulebilir bir
kur hareketini ticaret igin faydali buluyor.

Déviz kurlari ihra-
cat¢l1 i¢in her zaman
# kritik dneme sahip.
Kurlardaki asir1 dalgalan-
malar, diinyanin dort bir
yanindaki farkl dil, kiltiir ve
en dnemlisi de para birimine
sahip tilkelere mal ve hizmet
saglayan Tiirk ihracatgi-
larinin 6niinti gérmesine
engel olabiliyor. Bu nedenle
ihracat¢1 ongoriilebilir bir kur
hareketini ticaret i¢in faydali
buluyor. D1s ticaretimizde
ylizde 50’ler diizeyinde agir-
l1iga sahip Avrupa cografya-
sina, mal satan ihracatgilar
i¢in -hammaddesini dolar

ile alip nihai iiriiniinii euro

ile sattigindan- euro/dolar
paritesindeki yukar1 yonli
ac¢ilma olumlu, tersi durum
ise olumsuz bir durum ya-
ratiyor. Ihracatimizin yilizde
90’1ndan fazlasini euro ve
dolar ile yaptigimizdan parite
diger tiim benzer lilkeler

gibi Tirkiye’de de dikkatle
izleniyor.

Dalgal1 sularda...
Ozellikle May1s 2013’te
FED’in parasal genisleme
programini bitirecekleri
sinyalini vermesinin ardindan
gelisen piyasa tilkelerinin
para birimlerinde oldugu gibi
Tirk lirasinda da asirt deger

'

kayb1 yasanmaya basladi.
Donem donem sert dalgalan-
malar yasansa da kurlardaki
yukar1 yonlii gidis Tiirk ihrag
mallari i¢in bir kur avantajini
glindeme getirdi.

Merkez Bankasi verilerine
gore Mayis 2013-Aralik
2018 donemi boyunca Tiirk
liras1 dolar karsisinda yiizde
66 degersizlesti. Euroya
kars1 deger kaybi da yiizde
60’1 buldu. 2 Mayis 2013°te
1,79-1,80 TL olan dolar kuru
ylizde 194 deger kazanarak
28 Aralik 2018 itibariyla
5.26 TLden yil1 kapatti. Ayni
donemde euro 2,36 TL’den
6,03 TL’ye ¢ikarak Tiirk
liras1 karsisinda yiizde 155
degerlendi.

Bu dénemde euro-dolar
paritesinde de yliksek dalga
boyunda gelgitler yasandi.
Temmuz 2012°de 1,23 olan

euro/dolar paritesi kurlarin
sert dalgalanmaya basladig1
Mayis 2013°te 1,29’a, Mart
2014°te son bes yilin zirvesi
olan 1,39’a kadar yiikseldik-
ten sonra diislis egilimine
girdi. Mart 2015°te 1,06 ve
Aralik 2016°da 1,04 ile son
bes yilin en dip seviyelerine
¢ekilen parite Mayis 2018
itibartyla 1,23’e kadar yiik-
seldi. 2018’in son ayinda ise
parite 1,14’leri gdsteriyordu.
Doviz kurlarinin Tiirk lirast
karsisinda yukar1 yonli bir
ivme izledigi son 5-6 yillik
dénemde paritenin ise 1,39
ve 1,04 bandinda dalgalandi-
gin1 goruyoruz.

Ihracata yansimas:
Parite dalgalanmas: yillar
itibartyla TIM’in agikladig:
verilere yanstyor. 2013’ten
itibaren ytlikselen paritenin
olumlu etkisi ihracata katki
sagladi. 2015 ve 2016 y1l-
larinda parite zarar1 yazildi.
2015’te 12,6 milyar dolarlik
bir parite kaybi verilere yan-
si1d1. 2016°daki parite zarar1
155 milyon dolar1 buldu.
2017°de bir miktar toparlan-
ma ile paritenin olumlu etkisi
1 milyar 498 milyon dolar
oldu. Gegen yil ise pariteden

62 | ORME DUNYASI Ocak-Mart 2019



3 milyar 624 milyon dolar
katki geldi. En nihayetinde
euro-dolar paritesinin ihracat
verilerine etkisi olduk¢a dnem
arz ediyor. Bu bakimdan 2019
ve 2020 yillarinda olusacak
parite ihracatcilar agisindan
dikkatle izlenecek.

Yeni yilda ne olur?
Piyasay1 yakindan takip eden
on uzman ve eckonomist ile
yaptigimiz goriigmeler neti-
cesinde paritenin y1l boyunca
ortalama 1.0785 ile 1.2160
arasinda dalgalanacagi 6ngo-
riliiyor. On ayr1 ekonomist
igerisinde en diisiik parite bek-
lentisi 1,00 olurken en yiiksek
beklenti 1,25 olarak kaydedil-
di. Elbette jeopolitik gelisme-
ler, ticaret savaslari, Brexit ve
iilkelerin para politikalarinda-
ki ani degisimler bu tahmin-
lerin disinda seviyelerin
olusmasina neden olabilir. Bu
nedenle dolardan yana agirlik
koyan ekonomistlere gore
parite alt bant tahminine daha
yakin seyredebilir. Ozellikle
gecen yil pariteden ilave katki
gelen ihracatta bu yil parite
kaynakli negatif gelismeler
yasanmasi beklenebilir.
Kilogram bazinda gerileyen
ihracat fiyatlar: da dikkate
alindiginda 2019°da parite
ihracate1 agisindan her yil
oldugundan biraz daha fazla
onem arz edecek. Cilinkii Tiir-
kiye Istatistik Kurumu’nun
dis ticaret endekslerine gore
Agustos 2018 itibariyla ihra-
cat ve ithalat deger endeksi
arasindaki fark ihracat aley-
hine agiliyor. Ihracat birim
degeri Agustos 2018’den beri
stirekli gerilerken ithalatta ise
artis yasandi. Bu gidisati ter-
sine ¢evirip kilogram bazinda
ihracat birim degerini artirmak
i¢in ihracatg¢ilarimizin hem pa-

ritenin etkisini azaltacak farkli FE

pazarlara daha ¢ok agirlik ver-
meleri hem de Tiirk lirast ile
ticaretin agirligini artirmaya
onem vermeleri beklenebilir.

Euro ve dolarin

bilek giiresi

Euro/dolar paritesine iliskin;
Atilla Yesilada, Ali Agaoglu,
Gizmen Nalbantli, Yal¢in
Sun, Giiray Nur, Vahap

Tastan, Yunus Kaya (Alnus
Yatirim), Ahlatgt Menkul
Degerler, Evren Devrim
Zelyut ve Enver Erkan
(GCM Yatirim)’dan goriis
aldik. Dolarin gii¢lii olaca-
g1 6ngoren ekonomistler
paritenin alt banda daha ya-
kin olmasini bekliyorlar. Bu
da 2018’in son bes ayinda
ihracatimiza olumsuz etki
yapan paritedeki gerileme-
nin siirmesi demek. Avrasya
Yatirim Stratejisti Evren

Prof. Dr. CAN FUAT GURLESEL

BREXIT

: ONEM ARZ EDECEK

Birlesik Krallik'in, Avrupa Birligi'nden (AB)
nasll ayrilacag da pariteyi etkileyecek

¢ unsurlardan biri. Dr. Can Fuat Giirlesel,
¢ euro/dolar paritesinin 1,15 etrafinda

dalgalanacagi goriistinde. AB ile Britanya
arasinda anlasmasiz bir Brexit olmasi
durumunda paritenin 1,10'a yaklasabi-

: lecedini anlatan Dr. Girlesel, anlagmall
bir ayrilik halinde ise 1,20'ye dogru bir
i hareket olabilecegini 6ngérdi. ABD Bag-

kani Donald Trump'in her ¢ikisinin dolari
zayiflatacagini kaydeden Dr. Giirlesel,
FED 2 faiz artisi yaparsa parite 1,15'in

: altinda kalir. Tek faiz artigi olursa parite
1,15 asar. yorumunu yaptl.

i ivme ile FED'in politikalarinin dolari
i glicli kilmay siirdirecedini ifade etti.

Piyasay! yakindan takip eden [sJgl8rdy s [aRY]

ekonomist ile yaptigimiz gérosmeler neticesinde
euro- dolar paritesinin yil boyunca ortalama
1.0785 ile 1.2160 arasinda dalgalanacagi

ongoruluyor.

Devrim Zelyut, FED’in faiz
artirnmlarini siirdiirmesi
durumunda dolar endeksinde
goriilecek ytkselis yiiziinden
euro/dolar paritesinin 1,1’lere

ATILLA YESILADA
GUoLU BiR

: DOLAR GORECEGiZ

ABD Merkez Bankasi FED'in 2019'da
lic faiz artirmasini, 2020'de de faiz

i artinmlanini sirddrmesini bekledigini
i soyleyen ekonomist Atilla Yesilada, bu

nedenle paritenin 1.05'e daha yakin
olacagini 6ngdrdi. FED'in bilanco da-
raltmay! stirdrdtigtne dikkat cekerek,

i bu nedenle 2018'de giicli bir dolar
i gBrdigumizi belirten Yesilada,1,25lik
i parite tahminin ise piyasanin beklenti-

leri dogrultusunda yapildigini sdyledi.
Yesilada, Avrupa ekonomisinin 2019'da
zayif kalacagini ve ABD ekonomisindeki

kadar inebilecegine dikkat
¢ekti. FED’in daha giivercin
bir faiz politikas1 izlemesi
durumunda parite 1,17 ve
1,20 seviyelerine ulasabilir.

-~
ALi AGAOGLU
BiRiNCi MAKRON BOSLUGU

: KAPANACAK

Ekonomist Ali Agaoglu, euro/dolar
paritesinde yonin yilin ilk dokuz ayinda

i asagl yonli olacag gbrisinde. FED'in
¢ faiz artimmlanini siirdirecegini kayde-

den Agaoglu, “Fransa Cumhurbaskani
Macron'un goreve geldigi, euronun dolar
aleyhine gliclendigi dénemde olusan

i marjin kapanacagini sdyledi. Bu nedenle
paritede 1.075'lik senaryonun daha
i yakin oldugunu belirten Agaoglu'nun

ihracatcilara 6nerisi, parite 1.1750'leri
gdrduginde risklerini asagi yonli hedge
etmeleri seklinde. Agaoglu, yilin ilk dokuz
aylik déneminden sonra ise euronun giig-
lenecegini dngdriiyor.

Parite etkisi*

-12,6 milyar dolar

ihracatta para birimlerinin agirligi*

-154,8 milyon dolar

1,5 milyar dolar

3,6 milyar dolar

2018 2017
0/049 0/042,8
0/041,9 0/039,58
/04,52 /08,58

(*TiM ve TUIK verileri)

(*TUIK verisi, 2018 ilk 11 ay]
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TEKSTILCILERIN HEDEF|
DUNYADA ILK BES

Gectigimiz yil1 10.5 milyar dolarlik ihracatla tamamlayarak donyanin yedinci, Avrupa Birligi’nin

ikinci bUyUk tedarikgisi olan Turk tekstil ve hammaddeleri sektoro, 2019 yiliigin hedef bUyUttu.
2019 yilinda ¢ift haneli bir bOyume rakamina ulasmak istediklerini kaydeden istanbul Tekstil ve
Hammaddeleri ihracatgilari Birligi (iTHIB) Baskani Ahmet Oksuz, geleneksel pazarlarin yaninda
GUney Amerika, Uzak Dogu Asya ve Afrika’ya 6zel dnem vereceklerini belirterek, “Bizim en ¢ok
onem verdigimiz basari kriterlerinden bir tanesi donyadaki pazar payimizi artirmak ve dinyanin en
bUyUk bes tedarikgi arasinda yer almak.” dedi. OksUz, tekstil sekt6rune yonelik ilgiyi artirmak igin
de tekstil muhendisligini tercih eden 6grencilere is garantili bir burs sistemi olugturduklarini séyledi.
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Sektorde 2018 yilinda
yasanan gelismeleri

= degerlendiren ve yeni
yildaki hedefleri anlatan istan-
bul Tekstil ve Hammaddeleri
Thracatcilar Birligi (ITHIB)
Baskan1 Ahmet Oksiiz, Tiirk
tekstil ve hammaddeleri sekto-
riiniin, AB’nin Cin’den sonraki
en bilyiik tedarik¢isi oldugunu
soyledi. Gegtigimiz y1l1 ylizde
4°1iik bir ihracat artis1 ile 10.5
milyar dolarla tamamladikla-
rin1 belirten Oksiiz, 2018’in
ozellikle yeni pazarlara girme
acisindan 6nemli gegtigini
ifade etti.

Mevcut pazarlarin yaninda
potansiyel pazarlar1 da ihmal
etmediklerinin altin1 ¢gizen
Oksiiz, “Toplamda 188 iilkeye
ihracat gergeklestirdik. Sektor
olarak en fazla ihracat1 5.4
milyar dolar ile Avrupa Birligi
iilkelerine yaptik. Ulkeler
itibariyle bakildiginda ise en
biiyiik ihracat pazarlarimiz Al-
manya ve italya’ya bu dénem-
de ihracatimiz 870 milyon do-
larin iizerinde gergeklesti. Tlk
20 ihracat pazarimizin 15’inde
ihracat artis1 gerceklestirdik.
Ayrica gecen sene Rusya’ya
ihracat yilizde 107,3, Belarus’a
ylizde 42,5, Portekiz’e ise
yiizde 26,3 oranlarinda ihracat
artis1 yakaladik. Thracat yapti-
gimiz iilkelerin yiizde 71’inde
ihracatimizi artirmay1 basar-
dik.” diye konustu.

Afrika, Amerika ve
Asya’ya ihracatta
cumhuriyet rekoru
Geleneksel pazarlar yaninda
gectigimiz y1l Afrika pazari-
nin da ¢ok hareketli gegtigini
vurgulayan Oksiiz, “Afrika
pazarina ihracatta yiizde 13.5
artisla 1 milyar dolar1 gectik
ve Cumhuriyet tarihimizin re-
korunu kirdik. Afrika, stratejik
olarak 6nem gosterdigimiz ve
potansiyeli itibariyle kiiresel
sistemde yeni yeni kesfedilen
bir pazar. Bolgenin potansiye-
line ve ekonomisinin yiiksele-
cegine olan inancimizla ikili
iliskilerimizi 2019 yilinda daha
da gelistirmek istiyoruz.” dedi.
Tekstil ve hammaddeleri sek-
torii olarak 2019 yilinda yiizde
10°1luk bir ihracat artis1 rakami-
na ulasmay1 hedeflediklerini

anlatan Oksiiz, ilk asamada 11
milyar dolarin lizerine ¢ikacak-
larin1 kaydetti. AB’ye ihracati
koruyarak gecen y1l Afrika ve
Amerika kitasinda yaganan
ivmeyi devam ettirmek istedik-
lerini belirten Oksiiz, Giiney
Amerika ve Uzak Dogu
Asya’y1 da hedef pazarlar
igerisine aldiklarmi ifade etti.
Oksiiz, sunlar1 sdyledi:
“Gegen y1l Amerika kitasina
ihracatimiz yiizde 6 oraninda
artarak 794 milyon dolara
ulast1. Ancak bu ihracatin 600
milyon dolardan fazlasint ABD
olusturuyor. ABD’ye ihracati-
mizda verdigimiz 6nemin
yaninda Brezilya, Meksika,
Kanada, Kolombiya pazarlari
da stirdiiriilebilir ihracat ger-
ceklestirebilecegimiz pazarlar.
Ayni zamanda 2018 yilinda
Asya ve Okyanusya tilkelerine
tekstil ve hammaddeleri ihra-
catimiz yiizde 25.1 oraninda
artarak 677 milyon dolar ile
tiim zamanlarin en yiiksek
ihracat degerine ulasti. Onii-
miizdeki donemde Japonya ve
Gliney Kore pazarlaria yone-
lik projeleri hayata gecirmeyi
hedefliyoruz. “

Serbest ticaret
anlasmalarinda tekstil ve
konfeksiyon sektorlerinin
korunmasini istiyoruz
Ticaret Bakanliginin Japonya
ile gerceklestirmeyi planladig:
Serbest Ticaret Anlagma-
sinin sektdriin Japonya’ya
gerceklestirebilecegi ihracat
atag1 icin cok onemli bir firsat
olacagini vurgulayan Oksiiz,
“Ticaret Bakanliginin Japonya
ile gerceklestirmeyi hedef-
ledigi Serbest Ticaret Anlag-
masini oldukca 6nemsiyoruz.
Japonya’nin sektoriimiize yo-
nelik uyguladig1 vergi duvarla-
rinin olast STA ile kaldirilma-
s1, sektdriimiiziin Japonya’ya
gerceklestirebilecegi ihracat
atag1 icin ¢ok onemli bir firsat
olacak. Japonya Diinya’nin

en biiyiik 8. Tekstil ve ham-

v Eiplik Oretim kapasitesi oldukga

maddeleri ithalatgis1. Tiirkiye
Japonya’ya katma degeri yiik-
sek tekstil ve hammaddeleri
ihracat1 ve 6zellikle ev tekstili
ihracat1 gerceklestirebilecek
potansiyele sahip, ancak
Japonya tekstil ve hammadde-
leri sektoriinde yiizde 15’lere
varan vergi oranlar1 uygulani-
yor. Tekstil ve hammaddeleri
ihracatimizin yiizde 51’ini
Guimriik Birligi’ne, sektorii-
miiz ihracatinin yiizde 14’{ini
ise STA’miz bulunan iilkelere
yapiyoruz. Tekstil ve ham-
maddeleri ihracatimizin ylizde
65’ini ticaret anlasmamiz olan
tilkelerle gergeklestiriyoruz.”
dedi. Ancak Oksiiz, 6te yandan
bir siiredir giindemde olan
Tirkiye’nin tekstil ve hazirgi-
yim sektdrlerinde onemli ra-
kipleri konumundaki Pakistan
gibi iilkelerle yapilmasi plan-
lanan Serbest Ticaret Anlas-
malarinda tekstil ve hazirgiyim
sektorlerinin taviz verilecek
sektorler listesinden ¢ikartila-
rak korunmasi gerektiginin gok
onemli oldugunu ifade etti.

Iplik ithalatinda
korunma talebi

Pamuk ve suni sentetik de-
vamsiz liflerden iplik ithala-
tinm artigim belirten Oksiiz,
“Ulkemizde iplik iiretim
kapasitesi oldukga yiiksek ol-
masina ragmen pamuk ve suni
sentetik iplik ithalati artiyor,

yuksek olmasina ragmen pamuk ve suni
sentetik iplik ithalati artiyor, fabrikalar
kapaniyor ve issizlik artiyor.

7

AHMET 6KsUZ [ 1§
[THIB Baskan

fabrikalar kapaniyor ve igsizlik
artiyor. 2017 yilinda pamuk
ipligi ithalat1 ylizde 21,4 ora-
ninda artarak 216 bin ton, suni
sentetik devamsiz liflerden
iplik ithalati ise ylizde 11,4
oraninda artarak 209 bin ton
degerinde gerceklesti. Hemen
her {irtinde ek vergi olmasina
kargin pamuk ipliginde yok.
Pakistan, Hindistan, Ozbe-
kistan ve Tiirkmenistan gibi
iilkelerden ¢ok ucuz fiyatlarla
pamuk ipligi ve suni sentetik
devamsiz liflerden iplikler
giriyor. Biz ay sonuna kadar
bu iirlinlerde bir ek verginin
¢tkmasini bekliyoruz. Yiizde
15-20 civarinda bir ek vergi
getirilebilir. Bu sayede ilgili
iplik ithalatimiz1 yar1 yariya
distiriip igerideki tiretimi
hareketlendirebiliriz” diye
konustu.

Yeni nesil

ticaret heyetleri

Birlik olarak 2019 yilinda
ticaret heyeti organizasyonlari
ve Uluslararas1 Rekabetgiligin
Gelistirilmesinin Desteklen-
mesi (Ur-Ge) kiimelenme
projelerine yogunluk verecek-
lerinin altin1 ¢izen Oksiiz, “Bu
yil ayn1 zamanda “yeni nesil
ticaret heyeti” adin1 verdi-
gimiz ve kiiresel markalar
6zelinde gerceklestirecegimiz
ticaret heyeti organizasyonla-
rimiz olacak. Yeni nesil ticaret
heyetlerimizde belirledigi-
miz bir lokasyon {izerindeki
ulagabildigimiz tiim kiiresel
markalar ile bir araya gelerek
nokta atisi ticaret heyeti orga-
nizasyonlar1 gergeklestirmeyi
hedefliyoruz.” dedi.
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2019 YILINDA MODADA
NELER YASANACAK?

Yapilan arastirmaya goére; Cin ABDyi déhi arka planda birakarak 0stin
gue olma yolunda hizla ilerleyecek ve dinyanin 6nde gelen moda pazari
olacak. Hindistan pazarinin tirmanisina da sahitlik edecegiz. 2019 yilinin

ongorulerine hazir olun!

McKinsey ve Fashion
of Business, diinya

S capindaki moda ve
liiks sektorlerin 2018 verilerini
detaylandirmak ve 2019 igin
olas1 bir senaryo gelistirmek
icin gii¢lerini birlestirdi. Ya-
yinlanan rapora gore on trend
sektore yon verecek. Calig-
mada, katma deger yaratma
agisindan sektore hakim olan

“siiper kazananlar” olarak ifa-
de edilen 20 sirket de tanimla-
niyor. Bu sirketler arasinda ilk
onda; Inditex, Nike, Lvmh, Tjx
Companies, Hermés, H&M,
Richemont, Ross, Adidas ve
Kering gibi diinyaca tinlii
markalar var. McKinsey’e gore
2019 yilt Cin i¢in muhtesem
gececek. Cin; ABD’yi 6nde
gelen liiks pazari olarak asacak

ve diinyanin moda pazari hali-
ne gelecek. McKinsey analist-
leri, bir sonraki iradenin tarihte
“kendini yitirme y1l1” ve ilerici
bir kutuplagma olarak gegece-
§ini dngoriiyor. Sanayinin bir
biitiin olarak 2018 tahmininin
(ylizde 4-5) biraz altinda, yiiz-
de 3,5-4,5 oraninda biiylimesi
beklenirken, liiks tek bagina
yiizde 5’in lizerine ¢ikacak. Bu

durumun bir y1l kadar siirecegi
tahmin ediliyor. 2019 yilinda
istikrarsizlik riskleri devam
ediyor. Kutupsal bir biiyliime
gerceklesecek. Aslinda, aras-
tirmaya gore, cesitli kesimler
ve cografi alanlarda goriisiilen
yoneticilerin ¢ogu, 2019’daki
temel kaygilar arasinda “kiire-
sel ekonomideki oynaklik, be-
lirsizlik ve degisimlere” atifta
bulunuyorlar. Haksiz degiller.
Bu istikrarsizlik ontimiizdeki
yil tiim hiziyla devam edecek.
Ticaret politikalarina ve kiire-
sel ekonomik bilytimedeki ya-
vaslamaya, Asya pazarlarinda-
ki yavaslamaya ve Brexit gibi
bazi olaylarla baglantili belir-
sizlige iliskin risklerin, kiiresel
pazarin gelisme ihtimallerini
tehlikeye atabilecegi uzmanlar
tarafindan belirtiliyor. Ankete
katilanlarin yiizde 62’si, ticaret
politikalarindaki degisikliklerin
kiiresel ekonomik bilylimeyi
riske atabilecegini belirtti.
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dOnyanin 6nde
gelen moda pazari
olarak 2019’da ABD'yi
geride birakacak.

Beklenmedik durum
planlar hazirlanmal
Sektordeki sirketler sadece
zor ekonomik kosullarin
degil, ayn1 zamanda yeni
titketim trendlerinin ve moda
sistemindeki degisikliklerin
de farkina varmak zorunda
kalacaklar. 2019 y1l1 i¢inde
sektore etkisi olacak yaklasik
on trend var ve bunlar moda
diinyasindan yaklagik 300
yOnetici ve uzmant igeren bir
arastirmanin sonucu olarak
ortaya ¢ikti. Hint pazariin
gelecegi ve yiikseligine dair
ihtiyatlar, bu egilimlerin liste-
sinin basinda. Hindistan, orta
smif tiiketicilerin biiylimesi ve
imalat sektoriiniin giiclenmesi
sayesinde moda endiistrisi
i¢in bir sinir merkezi haline
gelecek. Arastirma, 2022 y1-
linda iilkede 690 milyon akilli

telefon kullanicist olacagint
ve 2017 nin iki katindan fazla
olacagini gosteriyor. Ayrica,
tiim sirketlerin deger zincirle-
rinin kiiresel olarak yeniden
diizenlenmesini ele almak igin
beklenmedik durum planlar1
hazirlamalar1 gerekecek.

Ve gengler

cevre icin devrede
Oniimiizdeki aylarda, aras-
tirmaya gore, daha biiytik bir
sorumluluk da vurgulanacak.
Geng neslin sosyal ve gevresel
nedenlere olan tutkusu kritik
bir kitleye ulast1 ve markalar
ozellikle baz1 pazarlarda bu
konularda net bir konuma
sahip olmak zorunda kalacak-
lar. Ayn1 zamanda tiiketici-
nin mobil yolculugunda, bir
iiriiniin kesfi ve satin alinmast
arasindaki bosluk kiigtiliiyor
ve tiiketici bunlardan haberdar
oldugu anda iiriinleri satin
almaya giderek daha fazla
hevesli oluyor.

Uriiniin 6zgiinliigiine dair
mutlak seffaflik 6niimiizdeki
aylarda ortaya cikacak diger
onemli trendlerden biri.

Katiimeilarin yUzde 70, 2019'da kiresel makroekonomik
go6runum ile ilgili endiselerini dile getirdi. Gelecek igin ihtiyath olma daha da 6nemli
bir hale gelecek.

Hindistan, orta sinif tUketicilerin biyUmesi ve imalat
sektdrinin guglenmesi sayesinde moda endUstrisi igin bir merkez haline gele-
cek. 2022 yilinda Ulkede 690 milyon akilli telefon kullanicisi olacak ve 2017’nin iki
katindan fazla olacak.

Tum sirketler, deger zincirlerinin kiresel olarak
yeniden dizenlenmesini ele almak i¢in acil durum planlar hazirlamak zorunda
kalacaklar.

Uronon yagam déngisu gittikge daha esnek hale
geliyor, ¢unkd kullanilan, yenilenen, tamir edilen ve kiralanan Gronlerle ilgili is
modelleri kendini géstermeye devam ediyor.

Geng neslin toplumsal ve gevresel nedenlere
olan tutkusu, kritik bir kitleye ulasmig ve dzellikle bazi pazarlarda markalarin
otesine gegmisti. 2019 yilinda bunu fazlasiyla hissedecegiz. Markalar tiketicileri
kendilerine gekebilmek i¢in sosyal sorumluluk projelerine daha gok agirlik vermek
durumunda olacak.

TUketicinin mobil yolculugunda, bir Gronin kesfi ve satin alin-
masi arasindaki bosluk kiguloyor. Teknolojinin hizl yUkselisi; aninda aligverise
de olanak taniyacak. 2019 yili moda igin hizin yili olacak ayni zamanda. Bu hiza ve
teknolojinin yukselisine adapte olabilen firmalar ayakta kalabilecek.

Sirketlerin b0yUk miktarlarda kisisel verilere sahip olduklari ve
yonettikleri yillardan sonra, tUketici artik igletmelerin, 0rGnon gergekligi ve 6zgun-
10U gibi asin seffaflikla bilgilerini paylagmalarini bekliyor.

Geleneksel markalar, marka sadakatindeki dosus ve
yeniliklere yénelik artan istah nedeniyle hizla bUyUyen yeni nesil kigUk markalara
kargt is modellerinde, imajlarinda ve tekliflerinde devrim yapmaya basliyor.

Rekabetin yogunlagmasinin, hem musteriler hem de markalar
icin tercih edilen bir platform haline gelmesiyle birlikte, e-ticaret operatorleri
katma degeri olan kérl hizmetler ekleyerek yenilik yapmaya devam edecekler.
Bu baglamda, bu sirketler, satin almalar, yatirimlar veya arastirma ve gelistirme
faaliyetleri yoluyla, ekosistemlerini ve kar kaynaklarini gesitlendirebilecekler.

Otomasyon ve veri analizi, yeni nesil girisimlerin gevik ve tam
zamaninda Uretime ulagmasina izin verdi. Geleneksel oyuncular, yeni operasyon
modelleri denemeye baslayacak, yerinde ve tiketici taleplerine daha hizli cevap
verebilecekler.



DOVIZRISKINI
NASIL YONETIRSINIZ?

Son dénemlerin en 6nemli gundemi déviz kurunda yasanan
dalgalanma. iTKIB Genel Sekreterligi ve Borsa istanbul ortakliginda
gerceklegtirilen seminerde, uzmanlar “Déviz riskinizi nasil
yonetirsiniz?” sorusuna cevap verdiler.

ITKIiB Genel Sek-

1 reterligi ve Borsa
Istanbul is birligiy-

le “Doviz Riskinizi Nasil

Y onetirsiniz?” konulu bir
seminer diizenlendi. TEB
Yatirim ile Tiirkiye Is Banka-
s1 yetkililerinin de katildig:
seminerin ag¢ilis konugmasini
ITHIB Baskan1 Ahmet Oksiiz
yapti. Oksiiz; “Sektorlerimiz
Tiirkiye ekonomisinin sigor-
tas1. Tekstil ile hazir giyim
sektorlerine birlikte baktigi-
mizda ihracatta birim fiyati-
miz ortalama 7,5 dolar. Bizim
birinci tercihimiz, kurlarda
istikrar. Ama maalesef iginde
bulundugumuz dénemde bunu
konusmak biraz giic. Tiim bu
gelismelerden hareketle alani-
nin ¢ok degerli uzmanlari bize

doviz piyasalarinin isleyisi,
doviz kuru riski yonetimi ve
tilkemizin ekonomik durumu-
na iliskin degerlendirmelerde
bulunacaklar” dedi.

Uzmanlardan A’dan Z’ye
doviz riski

Oksiiz’iin ardindan; Prof. Dr.
Erhan Aslanoglu, Yatirim
Finansman Tiirev Piyasalar
Miidiirii Dr. Nuri Sevgen,
TEB Yatirim Tiirev Piyasalar
Miidiirii Ahmet Cayiroglu ve
TEB Yatirim Stratejisti Isik
Okte konusmalarm gergek-
lestirdiler. Isik Okte, doviz
piyasalarinin isleyisinden
bahsederken, Ahmet Cayirog-
lu doviz kuru riskinin vadeli
islem s6zlesmeleri ile nasil
yonetilecegini anlattr. Erhan

o w1l
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Aslanoglu ise Tiirkiye’nin
makro ekonomik gériiniimiini
ve 2019 yili beklentilerini
katilimcilarla paylasti. Uz-
manlarin ortak goriisli; doviz
riskinin iiretim yaparak ve
tasarruf ederek asilabilecegi
oldu.

Yeniden dengelenme ile
kur riski yonetilecek
Okte; doviz riskini yonetebil-
menin yolunun uzun vadeli
yatirimlar olduguna dikkat
cekti ve sdyle dedi: “Ozel
sektor kur riskini yonetmek
zorundaydi fakat yonetemedi.
Is isten gecti mi? Hayir. Artik
bundan sonra ne yaptigimizi
daha cok bilerek islem yapma-
miz gereken bir doneme gir-
dik. Simdi iyilesme donemin-

deyiz. Sayin Albayrak’in da
dedigi gibi yeniden dengelen-
me ile doviz riskini yonetebi-
liriz. Bu yeniden dengelenme
prosesi ile enflasyonu 2019
ikinci ¢eyrekte yiizde 15’in
altinda goreceksiniz. Tiirk
liras1 deger kazanmaya devam
edecek. Bu donemde hepimi-
zin ihtiyact olan Tiirkiye’ye
tekrardan uzun vadeli yatirim-
cinin gelmesi.” Ahmet Cayi-
roglu ise “Korumanin temel
felsefesi sudur, spot piyasada
ne pozisyonunuz varsa onun
karsisindaki pozisyonu vadeli
piyasada alarak kendinizi
koruyabilirsiniz” diyerek
interaktif bir sunum gergek-
lestirdi. Erhan Arslanoglu ise,
“Is hayatinda hep soyle bir
kavram vardir, kriz ¢ikar mi1?
Ekonomi tarihine baktigimiz
zaman hep finansal krizler
¢ikmustir. Su anda dovizle
ilgili ¢ok biiyiik bir baskinin
olmadig bir ortamdayiz. Tiir-
kiye ekonomideki diizelmeleri
¢ok hizli yapan bir iilke. D1s
dengeyi korumamiz lazim.
Dis agik, 6zel tasarrufile
kamu tasarrufunun toplamidir.
Kamu bu aralar tasarrufunu
azaltiyor. Kamu tasarrufunu
azaltiyorsa, 6zel sektoriin ta-
sarrufunu artirmasi gerekiyor.
Tasarruf etmemiz gereken bir
dénemdeyiz” dedi.
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'KONFEKSiYON

SEKTOR KURULU TOPLANDI

1 Hazir Giyim ve Kon-
feksiyon Sektor Ku-
“ rulu, yeni donemin
tiglincii toplantis1 Istanbul
Hazir Giyim Ihracatgilar Bir-
ligi (IHKIB) ev sahipliginde
Istanbul’da gergeklestirdi.
[HKIB Baskan1 Mustafa
Giiltepe baskanliginda Ege
Hazirgiyim ve Konfeksiyon
Ihracatgilar Birligi (EH-
KIB) Baskani Recep Burak
Sertbas, Akdeniz Hazirgiyim
ve Konfeksiyon Thracatcilar
Birligi (AHKIB) Bagka-

n1 Hayri Ugur ve Uludag
Hazirgiyim ve Konfeksiyon
Ihracatgilar Birligi (UHKIB)
Baskani Niivit Gliindemir ile
Sektér Kurulunun diger tiye-
lerinin katilimiyla gercekle-
sen toplant1 yogun giindeme
sahipti.

Ekonomik gelismeler
mercek altinda

Sektoriin giincel ihracat
performansi ve ekonomik
gelismeler degerlendirilirken,
iplik ithalatina getirilmesi
glindemde olan 6nlemlere
yonelik yapilan ¢alismayla
ilgili bilgi verildi. Iplik itha-
latina getirilmesi giindemde
olan ek mali 6nlemlerin nihai

iirlin fiyatlarina yansiyarak
son donemde zaten yiikseliste
olan enflasyonu daha da arti-
racaginin alti ¢izildi. Sektor
Kurulu’nda ayrica tekstil
mithendisligi boliimlerinin
algisinin yiikseltilmesine
yonelik yapilan ¢aligmalar ve
gelistirilen oneriler degerlen-
dirildi. Basaril1 6grencilere
burs verilmesi konusu da
toplantida ele alindi.

Yeni baskan ve
yardimcilar belirlendi
Tirkiye Tanitim Grubu
kapsaminda sektorel proje-
lerin de goriisiildiigii Sektor

Kurulu’nda ayrica yatirim
tesvikleri ile ilgili yapilmasi
ongoriilen calismalara iligkin
de kurul iiyelerine bilgi veril-
di. Tasarim Tebligi ile ilgili
konularin goriisiildiigii Sektor
Kurulu’nda 2023 ihracat stra-
tejisi ve hedeflerin gdzden
gecirilmesi konusu ele alindi.
Toplantida Sektor Kurulu
baskan ve baskan yardimci-

liklar1 da yeniden belirlen-
di. Hikmet Tanriverdi’den
bosalan Sektor Kurulu
Baskanligi’na IHKIB Baska-
n1 Mustafa Giiltepe gelirken,
baskan yardimeis1 olarak
gorev yapmakta olan AHKIB
Bagkani Hayri Ugur’un yani
sira DENIB Bagkan1 Hiise-
yin Memisoglu da bagkan
yardimecist oldu.

"lH[ithalatina getirilmesi gondemde olan

ek mali 6nlemlerin, nihai Oron fiyatlarina
yansiyarak son dénemde zaten yukseliste olan
enflasyonu daha da artiracaginin alti gizildi.
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TEKSTiL MUHENDISL

IGINI

ALGISINI YUKSELTMELIYIZ

Turkiye’de istihdamin en yogun oldugu hazir giyim ve tekstil sektorleri, nitelikli isgucu noktasinda
sorunlar yasiyor. Zaman igerisinde ilginin azaldigi Universitelerin tekstil mGhendisligi bolumleri
yeterli insan kaynagi saglayamiyor. ITKIB, alginin iyilestirmesi igin ¢alismalarini hizlandiriryor.

Hazir giyim, tekstil
ve deri sektorleri,
sadece iiretime ve
ihracata katkistyla
degil, istthdamdaki payla da
Tiirkiye’nin lokomotif giiclini
olusturuyor. 1980°1i yillardan
itibaren biiyiik gelisme kay-
deden sektorlere, akademik
destek tekstil mithendisligi
bolimlerinden geliyordu.
Fakat son yillarda genglerin
farkli alanlara yonelmeleriyle,
tekstil miithendisligi bolimle-
rine ilgi azaldi. Bu durum, Ar-
Ge ve inovasyonun en degerli
kavramlar oldugu giiniimiizde
sektorlerimizin nitelikli insan
kaynag1 bakimindan da elini
zayiflatiyor.

Konunun 6neminin bilincin-
deki ITKIB defarkindaligin
artmasi ve yeni bir yol haritasi
cizilmesi i¢in harekete gecti.
Tiirkiye Tekstil Sanayii Isve-
renleri Sendikas1 ortakliginda,
YOK temsilcileri ve tekstil
miithendisligi bolimii bulunan

15 tniversiteden akademis-
yenlerin ve Tekstil Miihendis-
leri Odasi yetkililerinin kati-
limiyla “Tekstil Mithendisligi
Algismin Yikseltilmesi* ko-
nulu bir ¢alistay gerceklestiril-
di. D1s Ticaret Kompleksi’nde
gergeklesen etkinlige, YOK
Yiiriitme Kurulu Uyesi Prof.
Dr. Omer Agikgoz, THKIB
Baskan1 Mustafa Giiltepe,
ITHIB Baskan: Ahmet Oksiiz,
IDMIB Baskani Mustafa
Senocak ve GATHIB Bagkani
Fikret Kileci de katildi.

Nitelikli is giicii sektore
kazandirilacak

Hazir giyimin Tiirkiye’nin
oncii sektorlerinden biri oldu-
gunu belirten IHKIiB Baskani
Mustafa Giiltepe; “Ihracat ve
sektor anlaminda farkliliklari-
mizi ortaya koyuyoruz. Gele-
cegin tekstil mithendislerinin
yetismesi i¢in birlikler olarak
elimizi tagin altina koymaya
haziriz. Son dénemde iilke-

mizin i¢inden gegtigi eko-
nomik konjonktiir nedeni ile
olusan olumsuz bir algi var.
Yiiriiyecegimiz yol ¢ok belli.
Yonetim olarak goreve gel-
digimizde kamuoyuyla ‘Dort
Dortliik Plan” adin1 verdig-
miz projemizi paylastik. Bu,
bilimsel bir arastirmaya dayali
hazir giyim ve konfeksiyon
endiistrisinin yol haritastydi.
Umuyorum bu ¢alismalar ve
platform ¢ok basarili olacak.
Nitelikli is giiclinlin sektore
kazandirilmasi ile inovasyon
ve tasarima dayali katma
degeri yiiksek tiriinler tiretip
ihrag edecegiz” dedi.

“Tekstil mithendisligine
yonelik algiy1
giiclendirmek
zorunday1z”

ITHIB Baskan: Ahmet Oksiiz
ise, tekstil miithendisligi algi-
sinin gelistirilmesine yonelik
yapilan toplantilarin dordiin-
ciistinii gergeklestirdiklerini

soyleyerek, soyle konustu:
“Sektorden gelen ¢cok yogun
bir talep var. YOK, ilk giinden
itibaren bu konuya sahip ¢ikti.
Universite hocalarimiz da
Oyle. Umut ediyorum, burada
hep birlikte sanayi-iiniversite
igbirliginin giizel 6rneklerini
sergiliyoruz. Calismalarin
sonunda tekstil mithendisligi
algisinin yiikseltilmesine ilis-
kin son noktay1 koyacagiz. ”
IDMIB Baskan1 Mustafa
Senocak, deri sektoriiniin de
konunun tarafi olduklarimi
vurgulayarak, diisiincelerini
su sozlerle ifade etti: “Her

ne kadar tekstil mithendisligi
deniliyorsa da, biz kanunlar
cercevesinde deri sektorii
olarak da bu isin igerisinde-
yiz. Maalesef okullarimizda
kan kayiplari var. Biz de birlik
olarak elimizi tagin altina ko-
yup, sektdr algisini nasil yiik-
seltebiliriz, 6grencileri buraya
nasil ¢ekebiliriz diigtincesi ile
bu isin i¢inde olmak istedik.”
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| MUSTAFA GULTEPE

i IHKIB Baskan

“Yiiriyecegimiz yol cok belli. Umuyo-
rum ki, bu platform dnimizdeki stireg-
i te cok bagarili olacak.”

AHMET OKSUZ

[THIB Baskani

“Tekstil mihendisligi algisinin yiiksel-
tilmesi icin hepbirlikte calisip basariya
ulasacagiz.”

Calistaya katilan isimlerden
GATHIB Baskani A. Fikret

Kileci de tekstil sektdriinde

yetigmis eleman konusunda
¢ok ciddi eksikliklerin oldu-
gunu ifade etti.

“Stratejik planlama sart”
YOK Yiiriitme Kulu Uyesi
Prof. Dr. Omer A¢ikgdz,

bu tiir bulugmalarin artmast
gerektigini, bdylece giyim ve
tekstil endiistrisi ile akademik
taraflarin bir araya gelip, so-
runlart ¢6zme firsat1 yakalaya-
bilecegini soyledi. Prof. Dr.
Acikgoz; “Is yapildig1 zaman
sorunlar kagmilmaz olur. Bu
sorunlarin hepsini analiz etti-
gimiz zaman ise bir stratejik
planlamanin gerekliligi ortaya
¢ikiyor. Sorunlara yaklagir-
ken, stratejik bir akilla hareket
etmemiz gerekiyor. Daha 6nce
YOK ’te ii¢ defa bir araya
geldik, bu dordiincii toplan-
timiz. lyi niyet var, daha da
onemlisi bir ortak akil var.
Bizim bu stratejik planlamay1
mutlaka yapmamiz gerekiyor.
Biliyorsunuz, iiniversite sinav
sistemi yeni degisti. Temel
yetenek siavina giren 6gren-
cileri analiz ettigimiz zaman
bir piramit ortaya ¢ikiyor.
Ogrenciler, piramidin altindan
yukariya dogru siralaniyorlar.
Piramidin en genis tabaninda
zayif 6grenciler bulunuyor.

MUSTAFA SENOCAK

IDMIB Baskani

“Her ne kadar tekstil miihendisligi
deniliyorsa da, bizde deri miihendisligi
olarak bu isin igerisindeyiz.”

Orta kisminda daha orta dii-
zeydeki 6grenciler bulunuyor.
En ist kisminda ise toplam
igerisinden ilk 3 bin ila 5 bin
kisi arasina giren 6grenciler
bulunuyor. Bizim akademi ve
sektor olarak bu piramidi goz
ontinde bulundurarak, ilk 3 ve

Prof. Dr. OMER ACIKGOZ
YOK Yiritme Kulu Uyesi

“Piramidin tepesinde yer alan égrencileri,
cezbetmeyi basarmali ve tekstil miihendis-
ligine cekmeliyiz.”

5 binden yahut ilk 10 binden
belli bir 6grenci sayisini teks-
til mithendisligine ¢ekebil-
memiz gerekli. Bu piramidin
tepesine gelecek kisiler yari-
nin girigimeileri ve sektoriin
diinya ile rekabetini saglaya-
cak olan genclerdir. Gelecekte

<ol sl tekstil mOhendisligi bélomlerine

ilginin azalmasi, Ar-Ge ve inovasyon bakimindan
da sektorlerin elini zayiflatiyor.

i
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sektorlerin planlayicilari, akil
adamlari olacak kisilerdir.
Bunu simdiden goriip, plan-
lamamiz lazim” dedi. Calistay
sonucunda elde edilen ¢ik-
tilar, bir rapor haline getiri-
lecek. Ticaret Bakanligi’na
sunulacak rapor sonrasinda
Milli Egitim Bakanlig: ile de
temas kurulacak. ITKIB tem-
silcileri, kamuoyu nezdinde
tekstil mithendisligine ilginin
artirilmasi i¢in ¢aligmalarini
stirdiirecek.
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ITKIB GENEL SEKRETERLIGINDEN
“"TURQUALITY" CALISTAYI

TURQUALITY markalasma ve destek programinda etkin olarak yer alan 33 marka iTKIB Genel
Sekreterligi’nin dizenledigi “TURQUALITY Calistayi”na katildi. Calistaydan memnun ayrilan marka
temsilcilerinin akillarindaki pek ¢ok soru cevap buldu.

ITKIB Genel
Sekreterligi tara-
findan Dis Ticaret
Kompleksi’nde “TURQUA-
LITY Calistay1” diizenlendi.
Calistaya TURQUALITY
destegi kapsammda bagvuru-
larini ITKIB e ileten mar-
kalarin temsilcileri, IHKIiB
Yonetim Kurulu ve THKIB
Devlet Yardimlar: ve TUR-
QUALITY Komitesi Uyeleri
Ilker Karatas, Erding Tercan;
ITHIB Yonetim Kurulu Uyesi
Besim Ozek, ITKIB Genel
Sekreterligi temsilcileri ve
TURQUALITY Subesi uz-
manlar1 katilim sagladi.

A’dan Z’ye
“TURQUALITY”
Calistayda ilk olarak, Ilker

Karatag tarafindan TURQU-
ALITY programinin sektor-
ler i¢in bugiine kadar sundu-
gu olanaklar ve markalarin
gelisimine katkilart ile ¢alis-
taym diizenlenme amaci dile
getirildi. Ardindan, ITKIB
TURQUALITY Subesi uz-
manlari tarafindan ITKIB’in
programdaki yeri, basarisi
ile Tirkiye geneline gore
aldig1 ve sonuglandirdigi
basvurular, bu bagvurularin
oranlar1 ve oranlarin yillara
dagilim ile ilgili istatistikler
katilimcilara aktarildi. Calis-
tayda ayn1 zamanda ITKIB
TURQUALITY uzmanlari
tarafindan tespit edilen ve
siklikla karsilagilan sorunlar,
markalarin alabilecekleri
onlemler ve uzmanlarin

CALISTAYIN AMACI

e TURQUALITY markalasma ve destek programinda etkin olarak yer
alan markalarin temsilcilerini bir araya getirmek,

o Degerlendirme sUrecindeki sorunlari, talep ve ¢6zom énerilerini
paylasmak; programin gelecedi ile ilgili sektérlerin intiyaglarini,
talep ve énerilerini derlemek;

o TUm bu geri bildirimleri iyilestirme ¢alismalarinda kullanilabilmeleri

igin Ticaret Bakanligi’'nin degerlendirmesine sunmak.

CALISTAYA KATILAN MARKALAR:

Aksa, Avva, Bossa, Colin’s, Cross, GCalik Denim, D’s Damat, Damat
Tween, Defacto, Derimod, Desa, inci, ipekyol, Kip, Kordsa, Koton,
Lumberjack, Ltb, Machka, Mavi, More & More, Mudo, Network,
Penti, Ramsey, Sertex, Soktas, Tag, Vestino, Vsp, Yargici ve YUnsa.
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¢6zlim Onerileri de sunuldu.
Dordiincii boliimde ise kati-
limcilar, destek programinin
glincel isleyisi sirasinda
karsilasttiklar1 sorunlari ve
bu sorunlara iliskin 6neri ve
taleplerini anlattilar. Ayrica
hedef pazarlara 6zgii gelis-
meler, yeni marka tanitim
ve pazarlama araglarinin
gelecekte desteklere konu
edilebilmesi yoniindeki talep
ve Oneriler de ifade edildi.

Oneriler dikkate alind1
Katilimcilar program dahi-
linde ayn1 zamanda gelistiril-
mesi gerektigini diigiindiik-
leri noktalarda bir¢ok ortak
paydada goriis paylasma
imkani buldu. Ozellikle tani-
tim ve sertifikasyon harca-
malarinin kiiresel erisimleri
nedeni ile hedef pazardan
bagimsiz degerlendirilmesi,
hedef pazarlarin desteklen-
me siirelerinin uzatilmasi

ve markalarin o pazardaki
basarim Olgiitlerine bagl ola-
rak siirekli degerlendirilme-
si, sirket basina uygulanan
yillik toplam destek sinir1
uygulamasinin kaldirilmasi
ve yurt dis1 faaliyetlerinin
kiiresel pazarlama araglarinin
gelisimine uygun ve sek-

iLKER KARATAS

IHKIB YK Uyesi
“BES YILLIK SUREC
COK KISA”

“Marifet iltifata tabidir diye bir laf var-
dir. Ben TURQUALITY Programi’ndaki
firmalarimiza yardimei olmaya calisan
ekibi 6ncelikle tebrik etmek istiyorum.
Bu markalarin temsilcilerinin 6nemli
bir kismi galistayimizdaydi. Burada
ITKIB'in vermis oldugu destek son
derece saglikli, givenilir ve diizgtin bir
sekilde ilerliyor. Herkes bu isten mem-
nun. Ik gézlemledigim bu ekibin biiyiik
bir etkisinin oldugu. Galistayimiza
katilan markalarimizin temsilcilerinin
carpici talepleri oldu. Ornegin hedef
pazarlarin gegmis calismalardan
badimsiz olarak saptanmasi ve stirele-
rinin uzun tutulmasi... Teblig degisikligi
ile hedef pazarlara gére destek veril-
mesi esas! getirilirken daha dnce des-
tek alinan pazarlar bu islemin diginda
tutuldu. Gegmise doniik bir sey yapmak
yerine, bir milat koyup ‘bundan sonra
béyle olacak’ demek daha uygun olur
diye distiniyorum. Ayrica, sert kiiresel
rekabete ek olarak, ekonomik ve siyasi
gelismelerin de sik yasandigi, zorlu
pazarlarda miicadele ediyoruz. Yakin
zamanda, gerek kiresel capta gerekse
Rusya ve Misir gibi yakin tilkelerde,
glicimiizti sinayan deneyimler yasadik.
Bu kosullar altinda, markalarin hedef
pazarlarda taninmasi ve tutunmasi da-
ha biiyiik gayretler, 6ngériilenden daha
uzun stireler gerektiriyor. Bu yiizden,
hedef pazarlara verilen 5'er yillik des-
tek siresinin arttirnlmasi ve desteklerin
cesitlendirilmesi gerekiyor.”

torlerin ¢alisma bigimlerine
ozel yeni bagliklar altinda
desteklenmesi gibi 6nemli
konularda degisiklik ve geli-
sim Onerileri kaydedildi.

MARKALAR MEMNUN AYRILDI

Colin’s, Desa ve Galik Denim’in firma temsilcileri galistayin
verimli gegtigini ve bu toplanti sayesinde akillarindaki

pek ¢ok sorunun da cevap buldugunu séylediler. Colin’s

Proje Koordinatéru Sezgin Deveci; “Colin’s TURQUALITY
Programi’na 2004 yilinda dahil oldu. Program, kurumsal alt
yapi ve satis organizasyonumuzun yeniden olusturulmasinda
faydal oldu. iTKiB’in dizenlemis oldugu ¢alistayin ise
TURQUALITY Programi‘nin uygulamasinda yasadigimiz
sorunlari ve programla ilgili iyilestirme taleplerimizi iletmemiz
agisindan verimli bir toplanti oldugu kanaatindeyiz” dedi.
Desa’nin Yatiimet iligkiler Yoneticisi Pinar Kaya ise duygu ve
disUncelerini su sozlerle anlatti: “Calistayda bizim yasadigimiz
sorunlari diger firmalarin da yasadigini gérmek ortak bir gdzim
bulma noktasinda bizi umutlandirdi. Taleplerimizi dile getirdik.
Nasil ilerleyebilecegimizi daha net bir sekilde gorduk. Diger
firma yetkilileri ile birlikte bir fikir aligverisinde bulunduk. Desa
olarak TURQUALITY Programi’na 2006 yilinda dahil olduk.
10’uncu yiimiz dolduktan sonra devam etme karari aldik. Bu
sUreg igerisinde programin gelisimimize gok bOyuk bir katkisi
oldu.” Calistaya katilan isimlerden biri olan Galik Denim Mali
isler Direktori Aysun Salmanli Sengir’on agiklamalari ise
soyle oldu: “Calik Denim markamiz 02 Aralik 2016 tarihinde
TURQUALITY Programi’na ddhil oldu. Programin baslangig
asamasinda vermis oldugu danismanlik hizmeti firmamizin
kurumsal yapisini tekrar gézden gegirme konusunda fayda
sagladi. TURQUALITY Programi’nin destekledigi danismanliklar,
tekstil sektor0 igin 6nemli olan, tasarim, yaraticilik, yenilikgilik,
imaj, marka gelistirme stratejisi, sOrdurdlebilirlik alaninda
calismalarimiza énemli katki saglad. Stratejik Pazarlama
Danigsmanliklari kapsaminda; hedef pazarlarimizda yeni
yapilanmalara gidildi; kuvvetli mUsteri iliskileri ve pazara

girig stratejileri ile markamiz yurtdisindaki var olan pazar
potansiyelini gig¢lendirdi. TURQUALITY Galistay’'nin firmalarin
yasadigi problemleri dikkate almasi ve bu dogrultuda
degisiklikler igin galismalar yapmasi, markalarin yurt digi
pazarlarda uzun vadede basariy! yakalamasi igin énemli bir
etken olacaktir.”
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Anneannelerinizin sandiklarini agmaya hazir olun! Modada vintage dénemi ¢oktan bagladi. 194071
yillardan kalma vatkal bir gémlek yahut 1960’ yillarin vazgegcilmezi, mini etekler...Tom bu kigUk
detaylar sizi bir moda ikonu yapabilir. Ama bu déneme ayak uydurmak igin 6nce gegmise kisa da
olsa bir yolculuk yapmalisiniz. Korkmaniza gerek yok, bu yolculugu biz sizin igin goktan yaptik.
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SAVAS MODAYA
YON VERDI

2. DUnya savasinin gikmasi; bu dénem moday! fazlasiyla etkiliyor.
Kadinlar ilk defa; eslerinin savaga gitmesinden dolayi; galismaya bag-
liyorlar ve kendi guglerini kesfediyorlar. Daha sade ve daha maskulen-
ler. Savasin devam etmesi, kadinlarin rengarenk giyinmesinin 6nine
gegiyor. Daha koyu renkli etek ve ceket takimlar moda. 1940l yillarda
denizci modasi da var. Ve kadinlarin vazgegilmezi vatkalar! 194071 yil-
larda da vatkalari géroyoruz. Bu yillarda makyaj yok denecek kadar az.
Sadece hafif bir pudra var. Erkekler savasta oldugu igin kadinlar makyaj
yapmak istemiyorlar. 40’ yillarda dizgOn taranmis saglar ve saglarin
6nundeki bukleler dikkat ¢ekiyor.

.
=i

E—
A o 5P|

=

MODA YENIDEN DOGDU

Ve savas bitiyor. Her ne kadar izleri uzun yillar boyunca silinmeyecek
olsa da bu 1950’li dénemleri moda igin yeniden dogus olarak adlandi-
rabiliriz. Erkekler; savastan geri dondUkleri zaman, ¢alisan kadinlari
goruyorlar ve biraz da onlari eve gekmek igin modanin dogusuna
katkida bulunuyorlar. Kadinlara; zariflik ve naziklik mesajlari veriliyor.

Kum saati seklinde incecik beller var. Korse geri dondyor. Puantiye her - -
dénem var. Bu dénemin 6ncusu, kipkirmizi ruju ve sapsari saglariile TE RZI LE RI N TAHTI
Marilyn Monroe...

1960’ yillarda, hazir giyime gegis
var. Terzilerin tahti sallanmaya
basliyor. 60’lar moda tarihinin

en mini, en 6zgurlukgu dénemi.
Bigimsiz, daha rahat, daha diz
kiyafetler giymeye baslyorlar.
1960l yillara kadar modaya
moda devleri yon veriyordu, ilk
kez genglik ikonlar modaya yoén
vermeye basladi. 60'll yillarda is-
panyol paga pantolonlar ve erkek
yaka gomlekler moda. Desenli
mini etekler var. Makyaj olarak
bUyUk gozler, gozleri 6n plana
¢ikaran makyajlar yapiliyor. Bu
dénem g6z makyajinda bir artig
oluyor. Saglar omuz hizasinda
kesilmeye baslandi. 0 dénem
cok fazla sapka var. Bu dénem
hippi ddnemine gegis donemiydi.
60’larda ekoseli mini etek, ceket
ve buyuk dogmeler var. Kolej mo-
dasi var. Moda tarihinin devrimi.
Genglik, 6zgUrlUk, moda.
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HER YERDE

Bu déneme tamamen dogal
trendler damgasini vuruyor

ve bir de gicekler. Ekstra uzun
elbiseler de var. ‘Savasma sevis’
cUmlesinin giktigi ddnem bu tarih
araldi ayni zamanda. Boylari
uzun elbiseler yuksek okgeli
ayakkabilarla giyiliyor. 70’lerde
daha oturmus bir stilin hakim.
oldugunu séyleyebilmek momkadn. |
Bu dénemde makyaj daha dogalli- =
ga donuk. Sadece 6zgUrlGguno
yasayan kadinlar var. Toyler gibi & -
daha minik aksesuarlar saglarda &2« -
kullanilmaya baslaniyor. 70’lerde £
kizlarda erkeklerde saglarini .
uzatmaya baghyor.

1980'ler, abartili bir dénem olarak ifade ediliyor. Renklerin karmasaya
donustigu yillar. 0 donem insanlar kendilerine dénuyorlar. Dinyaya
meydan okuyorlar. Kabarik krepeli saglar var, agirt bOyuk vatkalar var.
Gold renkler gok hakim. Kat kat elbiseler var. Farbala modasi basliyor.
Parlak taytlar, kosu igin giyilen egofmanlar var. Bu dénemde guzellik
kavrami abarti. Diana bu dénemin kadini. Modayi ¢ok etkiliyor. 80’lerde
kimin cani ne istiyorsa dyle giyiniyor. 80’lerde rengarenk farlar var. Gok
abartil bir dénem. Disco koltOrU baglhyor. Makyajda abartili. Saglarda
perma var. Abartili renklerin ve saglarin giktigi bir dénem.




TURKIYE IHRACATI

\ Subat ayinda ithalati ylizde 18,7 azaligla 16 milyar 161
SlTJEQILYAEYll\ll\II[I\)lA milyon dolar olarak gerceklesti

GENEL IHRACATI N\ Subat'ta 2,5 milyar dolarla yine Otomotiv sektorii lider oldu.
Bu sektorii 6 milyar dolarla Kimyevi Maddeler ve 1,4 milyar
%3,7 ORANINDA 5 5 !

: dolarla Hazirgiyim ve Konfeksiyon takip etti.
ARTARAK 143 MILYAR | N i i

DOLAR DEGERIND%\"
GERGEKLEST]« "¢
N

En cok ihracat gergeklestirilen ilk 3 tlke sirasiyla Almanya,
Birlesik Krallik ve Italya oldu.

> 1,18
T . g - MILYAR DOLAR
’ ALMANYA

.

412
) MILYON DOLAR
» HOLLANDA
886
MILYON DOLAR
INGILTERE 298
MILYON DOLAR
ROMANYA
v
544
MILYON DOLAR £ a4
v ISPANYA
711 | 642
MILYON DOLAR ’ MILYON DOLAR
ABD 736 347 ¥ IRAK
MILYON DOLAR Y MILYON DOLAR v /
ITALYA BELCIKA
ANA URETIM —— - Malta'ya ihracat 10 kattan
459 Agag ve orman irineri 214  fazlaartarken, Libya'ya
GRUPLARININ e -/— MH0LE ihracat 2 katina, Birlesik Arap
e RA Emirlikleri'ne ihracat
H 9ATTAN 930 1,5 katina giktl.
ALDIGI PAY ANA URETiM MILYON DOLAR 1 .41 3 g/_n,ﬁi ‘
SANAYl GRUPLARININ MILYON DOLAR f AL 2
o 81. {-\RALIK AYI
H IHRACATINDAN
H ALDIGI PAY
F‘
1.513 8.563
TARIM: MADENCILIK: LYNo0 A00e
% 16 % 3
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TEKSTIL VE HAMMADDELERI iHRACATI

SU BAT AYINDA \ 2019 yih Ocak - Subat dénemi toplam tekstil ve
. hammaddeleri ihracati ise %6,6 oraninda gerileyerek 1,6
IHRACAT milyar dolar degerinde kaydedilmistir.

0

/09,5 ORANINDA \ 2019 yih Subat ayinda toplam tekstil ve hammaddeleri

G ER| LEMEYLE sektorii ihracatinin genel ihracatimiz igerisindeki payi
g %?5,8 olarak gerceklesmistir.
783 MILYON DOLAR

\ Subat ayinda ise ihracatimiz bir dnceki aya kiyasla %9,5
oraninda gerilemeyle yaklagik 783 milyon dolar degerinde
gerceklesmistir.

OLDU.

ULKELERE GORE 2019 SUBAT IHRACATI

59.76
35.38 <« —— MILYON DOLAR
MILYON DOLAR ’ _w» ALMANYA 25.61
INGILTERE e » MILYON DOLAR
o HOLLANDA

Y
T 40.74

,f‘J MILYON DOLAR

v
22.32

" MILYON DOLAR, BULGARISTAN
v POLONYA | .
42.79 | SRy
MILYON DOLAR %
ABD

N\ ),' »
\j Faps 2282

-

‘/ “ =,
o . MILYON DOLAR
' N, _ IRAN
122.72 ‘ .
MILYON DOLAR 4

MILYON DOLAR

ITALYA MISIR N 4
2019 yili Ocak - Subat doneminde iiriin gruplari bazinda tekstil URUN GRUPLARININ
ve hammaddeleri ihracatimiz incelendiginde, en onemli iiriin SEKTOR iHRACATI

grubunun dokuma kumas oldugu goriilmektedir.

1
1
1
1
1
Tekstil ve hammaddeleri ihracatimizin %22,9'unu olusturan : _
dokuma kumas ihracati bu donemde bir onceki yilin ayni ,  Elyaf 51.83 milyon dolar
donemine kiyasla %10,8 oraninda gerileyerek yaklasik 370 :
|
|
1
1
|

milyon dolar dederinde gerceklesmistir. P I Gmion dolar

Dokuma kumas ihracatimiz, 2019 yilinin Subat ayinda ise Held s e
%13,1 oraninda gerileyerek 181 milyon dolar degerinde

Klesmisti Orme 121.67 milyon dolar
gerceklesmistir.

78 | ORME DUNYASI Ocak-Mart 2019



ORME KUMAS iHRACATI

ORME KU MAS \ 2019 yili Subat ayinda ise drme kumas ihracatimiz %1,0 oraninda
IHRACATIMIZ 2019 gerileme kaydetmistir.
YILI OCAK — SUBAT 2019 yil Ocak — Subat doneminde alt iiriin gruplari bazinda 6rme kumas
DONEMINDE %5.0 \ ihracatimiz incelendiginde, en 6nemli alt Girlin grubunun yaklagik 126
HHH milyon dolar ihracat degeri ile diger drme kumas oldugu gdriilmektedir.
ORANINDA GERILFYEREK Bu iiriin grubunun toplam érme kumas ihracatimizdaki pay: %53,0tiir.
YAKLASIK 238 MILYON

\, 2019 yili Ocak - Subat doneminde drme kumas ihracatimizda en Gnemli
iilke; 34 milyon dolar degerinde ihracat gerceklestirilen Italya'dr.
ltalya’ya 6rme kumas ihracatimiz 2019 yili Subat ayinda ise %26,3
oraninda gerileyerek 15 milyon dolar degerinde gerceklegmistir.

DOLAR DEGERINDE -
GERQEKLESMisTiR.<;§<»~<

ULKELERE GORE 2019 SUBAT IHRACATI

v 3.94

- MILYON DOLAR . - 6.21

FAS e -z - - MILYON DOLAR
o RUSYA

e 7.05
MILYON DOLAR

MILYON DOLAR BEYAZ RUSYA

POLANYA , —
-~ 4.38
MILYON DOLAR
' ROMANYA
' \ 4
5.85 : \ e
MILYON DOLAR / \f_{ "K“ )
KIRGIZISTAN : '
’ 15.47 \ 4 < 402 Yy
5.72 MILYON DOLAR MILYON DOLAR 17.48 ¥y
MILYON DOLAR ITALYA VUNANISTAN  MILYONDOLAR L
MISIR BULGARISTAN

2019 yi Ocak — Subat déneminde 6rme kumas ihracati yapilan ilk

on ihracat pazari arasinda ihracatimizin en ¢ok geriledigi iilke %26,5
oraninda gerilemeyle Polonya olurken ihracatimizin en fazla yiikseldigi
iilke ise %348,5 oraninda artis kaydedilen Kirgizistan olmustur.

Orme kumas ihracatimizda %53,1 oraninda paya sahip AB(28) iilkelerine
bakildiginda, 2019 Ocak — Subat doneminde ihracatimiz %14,3 oraninda
gerilemeyle 126 milyon dolar, 2019 yili Subat ayinda ise %12,7 oraninda
gerilemeyle 62 milyon dolar degerinde gerceklesmistir.
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Yenilenen Vizyon ve
Gincellenen
Parkurumuzla

Hizmetinizdeyiz

MAKINE PARKURU

S.No Pus Fine Y.Kovan Sistem Marka Aciklama
I 30 18 22 96 MAYER OV 3.2 4 CELIK

2 30 18 16 62 MAYER INOVIT INTER-RIB
3 30 18 16 62 MAYER INOVIT INTER-RIB
4 30 18 62 MAYER INOVIT INTER-RIB
5 30 20 18 62 MAYER INOVIT INTER-RIB
6 34 18 15 72 MAYER INOVIT INTER-RIB
7 34 18 72 MAYER INOVIT INTER-RIB
8 34 18 72 MAYER INOVIT INTER-RIB
9 34 18 72 MAYER INOVIT INTER-RIB
10 34 18 20-22 108 MAYER OV 3.2 4 CELIK

Makinalarimizi isteginize gore Ribana, Kaskorse, Celikli interlok, Waffle, Ottoman, Selanik, Pike,
Yagmur desen, Double face, Kar yagdi, igne oyunlu diger 6érgilerin haricinde 4 igneyle yapilan Balik sirti,
Kaz ayagi, Diagonel gibi &6rgllere ayarliyor ve en kisa siUrede teslimata hazir hale getiriyoruz.

Makinalarimizin misaitligini gonlok olarak
takip etmek igin internet sitemizi takip edebilirsiniz: kotonorme.com

AK SIGORTA ile

musterilerimizin mallar

isletmemiz 7/24
kamera ile
kayit alhindadir.

Makinelerimizde
TOTAL C)rgﬁ yagi

kullanilmaktadir. sigorta altindadir.

ibrahim Saglam 0555 874 58 06

0212 554 56 49
® 0212 555 01 14
© 0555 874 58 06

B} Beysan Sanayi Sitesi
Yakuplu Mah. Dereboyu Cad. No:30
D:3 Kat:2 Beylikdizi / IST.

& ibrahim@kotonorme.com
B kotonorme.com




oo POLYESTER IPLIK
% Sulekler | P52 xS
TEKSTIL iPLIKLERINDE C6ZUM ORTAGINIZ

Single cover ( maya, firlize iplikleri ), double biktm ( 50d-75d-150d-300d )
burimcuk ve likrali iplik Gretimi. 20 denyeden 300 denyeye, 350 TM' den 3.500 TM' ye kadar
kontinG ipliklerin bUkim dretimi ve satisini yaparak;
dokuma, ev tekstili, orme, brode, giyim ve etiket sektorlerine hizmek vermekteyiz.

www.sulekler.com

y B 0AE

Uretimde Her Asamada Uretim Gliclii Miisteri Ozenli Ozenli
Yiiksek Teknoloji ~ Kalite Kontrol Raporlama Iliskileri Ambalajlama Sevkiyat

SULEKLER TEKSTIL SANAYI ve TICARET A.S.

Stileymaniye Mah. 1. Cadde. ( OSB ) No: 32 PK.: 220
16402 Inegél / Bursa / TURKIYE
Tel: +90224 714 93 80 Fax: +90224 71493 88
E-mail : info@sulekler.com



fuafon

Huafon Spandex

g Istya Dayamkh .~ = g
HEAT RESISTANT m‘ ra] /J]]]_
Esnek ... = 7]
@ FLEXIBLE KZ{
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COMFORTABLE

)
Ten Uyumlu - m 5 J)
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Huafon hakkinda daha fazla bilgi igin:

Mr. David (Haojie Cai)
e-mail :haojie.cai.tr@huafeng.com
cep tel : +90 537 655 70 65

HUAFON DIS TiCARET LTD. STI.

Yenibosna Merkez Mah. 29 Ekim Cad. Vizyon Park Sitesi
D Blok Ofis A2 No:7/51 Bahcelievler - ISTANBUL

Tel: 0212 709 47 91/893 Direkt : 0212 709 47 93

Faks: 0212 603 28 51

Huafon Dis Ticaret Ltd. Sti. - Tlrkiye, Zheijiang Huafon Co. Ltd. - Cin firmasinin % 100 istirakidir. www.spandex.com.cn
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